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Actividades de litigio y crecimiento del ingreso per cépita*

Samar K. Datta
Jeffrey B. Nugent®

Hamerecido una creciente atencion en afios recientes el papel que juegan los
factores institucionales a la hora de explicar las variacicnes de las tasas de
crecimiento entre las diversas naciones. Buena parte de esta atencién se ha
centrado en las relaciones trabajadores-gerentes, pricticas entre administracio-
nes publicas y empresas, asi como sobre el papel del Estado. En particular,
Olson (1982), Murrell (1982, 1983) y otros han atraido la atencién sobre el
papel de los grupos especiales de intereses y especialmente sobre los sindicatos,
para explicar la tasa global de crecimiento!. Asimismo North (1981) ha citado
numerosos ejemplos histéricos en que las variaciones en la capacidad de las
instituciones econémicas para controlar los costes de transaccién y las activi-
dades antagénicas han afectado al nivel y tasa de crecimiento econémico.
Hayami and Kikuchi (1981) han demostrado la importancia de tales conside-
raciones en el caso del crecimiento agricola.

Lafinalidad de este escrito es proponer un “test” muy sencillo de una versién
especial de la teoria de los costes de transaccién aplicada al crecimiento
econémico. Se argiiye, en concreto, que la tasa de crecimiento econémico
estard inversamente correlacionada con la importancia relativa de las relacio-
nes antagénicas: Cuanto més recursos se dediquen a las relaciones en litigios,
menor serd la cantidad de recursos disponibles para formaci6én de capital y
crecimiento econémico, y menos eficiente resultard cualquier grado dado de
acumulacion de recursos. Si bien el recurrir a acciones legales puede constituir
un medio poderoso para defender la libertad humana y la eficiencia econémica

* World Development, Vol. 14, N° 12, pp. 1457-1461, 1986.

(*) Los autores agradecen a Bemard Peh su ayuda a la investigacién, a Mancur Olson y
Takahiro Miyao por su apoyo y a Timur Kuran, Peter Gordon, Frank Eaesterbrook, Takahiro
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1. Pueden hallarse evidencias en Pryor (1983), Choi (1983a) y de los otros escritos en Mueller
(1983).



546 SAMAR K. DATTA - JEFFREY B. NUGENT

—pese a peticiones ocasionales de reforma por las autoridades en Estados
Unidos y otros paises desarrollados?~ también puede absorber enormes canti-
dades de recursos econémicos y, por tanto, desviar de las actividades que
impulsan el crecimiento’.

Si bien puede interpretarse que la desviacién de tales recursos sélo represen-
ta una pérdida social estdtica “de una vez por todas”, afin a la pérdida estitica
“de peso muerto” que viene representada por los tridngulos de los gréficos del
monopolio, de impuestos sobre el consumo, de aranceles, y otros casos
similares que hacen bajar el ingreso, pero no €l crecimiento de este ingreso,
nosotros en cambio sugerimos que lo que puede verse negativamente afectado
es la tasa de crecimiento. Y ello puede suceder por dos importantes razones: en
primer lugar, el elevado beneficio pecuniario de los recursos legales tiene el
efecto de desviar el talento empresarial e innovador, que escasea, de las
actividades creadoras e innovadoras —que constituyen un juego de suma
positiva que hace que se desplace continuamente la frontera productiva hacia
afuera a medida que transcurre el tiempo— hacia actividades que constituyen un
juego de suma cero o incluso negativa, y que pueden hacer que la frontera
aludida retroceda con el paso del tiempo. En segundo lugar, dado que se puede
comprender que el sistema legal favorece a las partes litigantes que pueden
pagar espléndidamente, y en particular a las empresas con mayores beneficios,

las actividades legales pueden hacer que se reduzcan los beneficios, y por tanto
los tipos de ahorro y de inversidn, en relacién a los que habrian sido si no se
hubieran producido tales actividades de litigio®. Por consiguiente, igual que se
ha aducido que el fenémeno de la “ineficiencia intersectorial o cruzada” reduce
la tasa de crecimiento, cabe esperar también que los costes de transaccién hagan
descender, no sélo el nivel del ingreso o renta, sino también la tasa de
crecimiento de ese ingreso.

2. Entre los que han elevado tales peticiones en Estados Unidos en afios recientes figuran el
Magistrado Presidente Warren Burger, la magistrado Sandra Day O’Connor y varios anteriores
decanos de facultades de Derecho como Dereck Bok, en 1a actualidad presidente de 1a universidad
de Harvard.

3. Las razones de la desviacién de estos recursos son naturalmente los elevados beneficios
pecuniarios y también las recompensas no pecuniarias (prestigio y poder politico) que vienen
asociadas con la profesi6n de jurista. Por tanto cabe interpretar este fenémeno como resultante de
un comportamiento de biisqueda de rentas.

4. No es esta una conclusién necesaria porque las empresas podrian, y presumiblemente lo
hacen, cubrir tales costes elevando los precios: Sin embargo, en la medida en que las empresas
menores, menos provechosas, dentro de la misma industria se ven menos involucradas en tales
actividades legales, no precisarén subir sus precios dificultando asf a las empresas proclives alos
litigios el compensarlos costes enque incurren por dichas actividades, completamente, imponien-
do precios més elevados para los bienes y servicios que producen.
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Como medida conveniente y disponible de la importancia relativa de los
costes de transaccién y de las relaciones de litigio, usamos el nimero de
abogados o juristas (incluyendo tanto a los abogados propiamente dichos como
a los procuradores y afines) como porcentaje de la fuerza laboral total. Esta
medida no carece de inconvenientes®. En primer lugar tiene en cuenta, para cada
pais, la pertenencia a las diversas asociaciones de abogados, en vez de
considerar los que realmente han estudiado abogacia o trabajan como aboga-
dos®. En segundo lugar, las funciones que realizan los abogados y aquello para
lo que sirve el sistema legal varian considerablemente de pais a pais.

No debe considerarse de ninglin modo que lo que hacen los abogados
carezca necesariamente de valor social: Realmente en algunos casos los
abogados reducen los costes de transaccién, en vez de incrementarlos como
aqui hemos supuesto’.

Por lo que hemos dicho seria deseable afinar nuestra mcdlda de las
actividades antagénicas. Asi, por ejemplo, seria deseable multlphcar el nimero
de abogados por su ingreso medio y relacionar el ingreso resultante para el total
de los abogados con el ingreso personal agregada de cada pais, a fin de evaluar
laimportanciarelativa de los abogados en el capital humano global de cada pafs.
También seria de desear el trazar una distincién entre los diversos tipos de
abogados, abogados criminalistas, antimonopolios, y asi sucesivamente®. Por
otra parte, por més que se considerara nuestra medida como perfectamente
apropiada, sin embargo, su efecto sobre el crecimiento no estd de ninguna
manera exento de ambigiiedad. Asi, por ejemplo, la importancia relativa de los

5. Una medida algo parecida, aunque en un contexto muy distinto, ha sido empleada por
Pashigian, p.e. Pashigian (1982).

6. Como en muchos casos el ser miembro de una asociacién de abogados constituye un
requisito para poder ejercer la profesi6n juridica, y esta pertencia incluso cuando es voluntaria
suele ser casi universal entre los abogados, este inconveniente no parece muy grande. Sinembargo
cabe que se den sesgos al alza o alabajaenlaestimacién. Asi donde sea frecuente que los abogados
pertenezcan a varias asociaciones se producir4 una sobreestimacién de la cifra de abogados. Y por
otra parte puede producirse una infraestimacién en la medida en que existan profesionales
paralegales que ejercen las funciones de abogado aunque no puedan formar parte de las
asociaciones de abogados. Pero, hasta hace poco, este dltimo fenémeno no parece haber sido
importante en ningtin lugar. Nétese, con todo, la opinién contraria de Tsubota (1984).

7. Por ejemplo, en la medida en que los abogados influyen en la reduccién de los delitos o
crimenes, al propiciar el imperio de la ley y de las normas para solventar los conflictos tanto
después de que aparezcan como, y més importante, antes de que surjan, despejando asi de
ambigiiedad y por tanto de potenciales fuentes de conflictos los acuerdos contractuales, su efecto
serfa reducir los costes de transaccién e impulsar el crecimiento y el desarrollo. Sin embargo esta
funcién de los abogados es relativamente de menor importancia.

8. Puede encontrarse una sugerencia asf en Nakagawa and Ota (1980).
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abogados puede considerarse deseable porque representaria un voto afirmativo
(como contrapuesto al voto negativo o de salida) en terminologia de Hirchs-
man’, que puede a veces tener una influencia beneficiosa sobre la eficiencia de
la asignacion de los recursos y sobre el crecimiento. Asimismo, cabe esperar
que el efecto de la variable del Coste de Transaccién sobre el crecimiento varie
segun el tipo de pais y su nivel de desarrollo.

Sin embargo, puesto que, en su forma sencilla, podemos disponer de
informacién con una base relativamente comparable en un nimero relativa-
mente elevado de paises y, en cambio, no podemos, generalmente disponer de
los datos sobre el ingreso y otros que precisarfamos para afinar nuestra medida,
emplearemos ésta en su forma sencilla. Ademds para adecuarnos a su caricter
provisional y de sugerencia, nuestro “test” consistird en una simple regresién
del tipo de crecimiento del PNB per cépita entre 1960 y 1980 (RYCAP)
respecto al porcentaje de abogados en la fuerza laboral (PLAW). También
comprobamos la influencia que en los resultados de la regresién tiene la
introduccién de otras variables que se emplean frecuentemente para explicar
como varian las tasas de crecimiento entre paises, tales como la tasa de
crecimiento de las exportaciones (REXP) y la tasa de crecimiento de la
inversién (RINV)'%, o alternativamente el porcentaje de las exportaciones en el
PNB (EXPS) y el porcentaje de la inversién en el PNB (INVS), y la esperanza
de vida (LIFE) como variable indicativa de la tasa de rendimiento del capital
humano. En el cuadro 1 se presentan los resultados para la muestra de 52 paises
para los que disponemos de datos, junto con estadisticas descriptivas, las
fuentes de los datos y la muestra.

Tal como muestran las estadisticas descriptivas, el porcentaje de abogados
en la fuerza laboral oscila entre un bajo 0,0003% (en Taiwan) hasta un elevado
0,69% (en Islandia). Otros paises con altos porcentajes son Estados Unidos,
Israel, Argentina, Finlandia, Canad4, Espaiia, Uruguay, Chipre y Reino Unido.
Y entre los paises que figuran en el extremo bajo de la escala estdn Corea y
Jap6n.

Tal como muestran los resultados de la regresion, el coeficiente de PLAW
es negativo y significativo a un nivel del 5% (en “tests” de una sola cola) para

9. Véase Hirschman (1970).

10. La inclusién de RINW y REXP en la misma ecuacién que RYCAP implica que los
coeficientes de regresi6n de aquellas variables y el valor de R? estarn sesgados al alza debido a
que en la definicién del ingreso o renta agregada se incluye tanto las inversiones como las
exportaciones. Y si bien ese sesgo podria eliminarse excluyendo esos componentes de la
definicién de la variable del lado izquierdo, debido a que los efectos de la variable PLAW, en la
que se centran los resultados de este test, podrian, en este contexto, extenderse a estos componen-
tes, no serfa apropiada su eliminacién y por tanto no se hace la aludida correccién.
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todas las especificaciones. En general los resultados de la regresién muiiltiple
tienden a ser considerablemente més intensos que los obtenidos con las
regresiones simples. Recalculando cada una de estas regresiones, excluyendo
cada vez a un pafis, se halla que en el caso de los cuatro paises con los valores
més extremos de PLAW, es decir Islandia, Corea, Japén y Taiwan, la signifi-
cacién del coeficiente de PLAW en la ecuacién (1) se reduce por debajo del
nivel del 5%. Sin embargo, en ninguno de estos casos la reduccién en el nivel
de significacién deja de ser de cardcter marginal. ademds cuando se emplean las
ecuaciones (2) y/o (3), en ninguno de estos casos se ve reducida la significacién
de PLAW por debajo del nivel del 5%, después de tener presentes las otras
variables explicativas pertinentes. Contrariamente a la conclusién de la critica
de Pryor (1983) a Olson, cuando se aiiadi6 el nivel del ingreso o renta per cépita
en 1960 como variable explicativa, en las ecuaciones de regresién (1) y (3), la
reducci6n en el valor absoluto y en la significaci6n del coeficiente de PLAW
resulté s6lo marginal. Ademds, en la ecuacién preferida, la ecuacién de
regresion (2), se producia un incremento marginal del valor absoluto y de la
significacién del coeficiente de PLAW cuando se introducia el nivel del ingreso
o renta per cépita en 1960. Por tanto, podemos concluir que los resultados no
se ven particularmente influidos por especificaciones alternativas o por ligeros
cambios de la muestra''.

No pretendemos con ello hacer suponer que los resultados sean necesaria-
mente intensos para otras de las varias especificaciones distintas que pueden
hacerse. Los resultados pueden también verse influidos por la eleccién de los
paises a incluir en la muestra.

Realmente no nos sosprenderia que pudiera presentarse una especificacién
y/o muestra que pudiera respaldar la conclusién contraria de 1a que aqui se llega.
Ademds, nuestros resultados no permiten distinguir entre nuestra propia
explicacién y las dos explicaciones alternativas de la relacién observada entre
la tasa de crecimiento del ingreso y el porcentaje de abogados en la fuerza
laboral (PLAW), a saber, 1) que es el cambio en PLAW (y no el nivel de PLAW)
lo que reduce la tasa de crecimiento'? y 2) que la influencia causal es inversa a
la supuesta, es decir, que es més fécil resolver los conflictos y por tanto
mantener el PLAW bajo, cuanto mayor es la tasa de crecimiento'. Por tanto,

11. A este respecto, los resultados son mucho més intensos que los obtenidos en diversos otros
estudios que explican las variaciones en las tasas de crecimiento entre distintos pafses. La falta
de intensidad de tales estudios fue sefialada por Olson (1982, cap. 4).

12. Esta hip6tesis alternativa no puede rechazarse porque se mide PLAW al final, o casi al
final, del perfodo en cuestién y porque es muy probable que los valores altos de PLAW en los
paises incluidos en la muestra sean de origen relativamente reciente. :

13. Esta posibilidad, sugerida por Williamson (1975, cap. 7) nos fue sefialada por Takahiro
Miyao.
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tenemos que subrayar el caricter provisional o preliminar de nuestros resulta-
dos. Estos resultados nos proporcionan al menos un apoyo muy provisional a
la hipé6tesis de que cuanto mayores sean los porcentajes de componentes de la
fuerza laboral que son inducidos a ingresar en la profesién juridica, cuyas
actividades en su conjunto suelen tener el caricter de bisqueda de renta y ser
similares a un juego del tipo de suma cero, menor serd la tasa global de
crecimiento del ingreso o renta per cépita.

Pese a que admitimos que nuestra conclusion es de cardcter provisional,
sugerimos la siguiente interpretacion: Si no existen principios guia adecuados
(que el mercado sélo proporciona en un mundo ideal del tipo Arrow-Debreu en
que existe un conjunto completo de mercados perfectos), se pueden identificar
tres canales a través de los cudles podemos apreciar el cémo y por qué las
motivaciones egoistas de los agentes individuales pueden conducir a tales
agentes a actividades de bisqueda de rentas que harian empeorar a la sociedad
(especialmente en el futuro, como consecuencia de un menor crecimiento) mas
de lo que hubiera sido el caso sin esas actividades:

En primer lugar, supuestas las normas y leyes vigentes, algunos abogados
pueden tratar de crear, o al menos de exagerar, las diferencias existentes entre
las diversas partes, con el fin de generar més rentas de las que aduefiarse. En
segundo lugar, otros abogados (politicos, miembros de grupos de presién
parlamentarios y administradores) pueden, ya sea deliberada o inadvertida-
mente, crear normas restrictivas o ambiguas que tienen el efecto de generar més
rentas. En tercer lugar, puesto que los abogados, de modo general, figuran entre
los miembros més inteligentes de la sociedad, su alejamiento de las actividades
econdémicas normales y especialmente de aquéllas que impulsan el crecimiento,
tendri el efecto de reducir tanto el nivel de producto agregado como su tasa de
crecimiento. Sefialemos que, como Krueger (1974) demostré respecto a las
licencias de importacién, la imposicién de limitaciones monopolisticas a la
entrada en la profesién juridica, como la del nimero limitado de plazas en las
facultades de Derecho, o las elevadas exigencias de calificaciones para lograr
el acceso a la facultad y la licenciatura, pueden resultar beneficiosas, en la
medida en que tales restricciones pudieran reducir la cantidad de recursos de
capital humano que se desvien hacia actividades de bisqueda de rentas que
reducen el crecimiento. Sin embargo, también puede ser que tales restricciones
desplacen los costes de la bisqueda de rentas a un nivel distinto, como por
ejemplo el costearse mds cursos para elevar la puntuacién del alumno en la
prueba de ingreso, de licenciatura o cualquier otra prueba concebida para
limitar la entrada en la profesién juridica.

Los resultados de este escrito sugieren que las sociedades que hallen modos
de reducir la cifra de gente cualificada que se precise para resolver los
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conflictos, permitiendo que esa gente se dedique a actividades econémicamen-
te productivas, podrén disfrutar de un crecimiento econémico mds rapido que
las sociedades que no sean capaces de hacerlo asi.
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