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1.1.- Introduccion

La Historia Econdmica es una disciplina cientifica de frontera, situada en la divisoria de la Historia con la
Economia. Al tiempo que ella nacia, hacia fines del siglo XVIII, estaba también surgiendo la Economia
gue, tras independizarse de otros saberes a los que estaba supeditada, pretendia convertirse en ciencia,
con igual rango que las ciencias de la naturaleza. El encuentro entre un viejisimo saber como la Historia,
habituado a describir y relatar cGmo ocurrieron las cosas, y la Economia, que emergia con aspiraciones
cientificas de explicar el por qué de las mismas, no pudo menos de ser violento. A partir de entonces, las
relaciones entre Historia y Economia en la configuracion de nuestra disciplina han sido tensas y se han
movido entre los extremos del encuentro y la ruptura. En la actualidad siguen existiendo discrepancias de
enfoque sobre la manera de concebir y practicar la Historia Econdmica. Por ello, nuestro primer objetivo
en este tema sera el de aproximarnos a definir qué entendemos por Historia Econdmica, pero esto no
lo haremos en abstracto sino de forma mas bien funcional, sefialando sus objetivos y cometidos especifi-
cos, comparandolos con los de otras disciplinas econémicas.

Los momentos de encuentro entre Economia e Historia han sido relativamente fructiferos y fértiles para la
Historia Econdmica. De hecho, ésta ha ido superando la tradicion narrativa de la Historia y transcendiendo
hacia un método mas analitico y explicativo, con el propdsito en Ultima instancia de alcanzar un estatuto
mas cientifico. Ello ha sido en parte posible mediante la incorporacion en el andlisis histérico del corpus
tedrico y la metodologia de la Economia asi como de otras ciencias sociales. El segundo cometido de este
tema consistira precisamente en dotarnos de un instrumental analitico minimo, de unas herramien-
tas conceptuales basicas con las que comenzar a hacer Historia Econdmica. Para cumplir este objetivo
tomaremos de prestado algunos Utiles sacados de la “caja de herramientas” de otras disciplinas, princi-
palmente de la Economia.

1.2.- Cometido de la Historia Economica en el marco de las Ciencias Econo-
micas

Definir qué es la Historia Econdmica no es tarea facil. Otro tanto puede decirse de la Economia. Sin em-

bargo, no resulta tan dificil indicar qué tipo de cuestiones son las que aborda la Historia Econdmica y
cémo lo hace. En esta direccion ensayaremos una aproximacion intuitiva a nuestra disciplina.
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Las cuestiones que puede afrontar la Historia Econdmica son mlltiples y heterogéneas. Tantas y tan va-
riadas como los problemas de que se ocupa la Economia. Abarcarlos todos es imposible. Por ello es im-
prescindible hacer una seleccién. En este sentido se dice que cada generacion reescribe la historia repre-
sentando su pasado en funcién de los problemas del presente. Tres son los problemas mas destacables
de nuestro presente histérico mas o menos inmediato: el crecimiento econdmico, las desigualdades
en general y el desarrollo desigual en particular y lo que se ha convenido en llamar globalizacion
econdmica. Y estas tres cuestiones van a ser las ideas-fuerza que van a presidir y enhebrar el relato de
nuestra historia de la economia.

El crecimiento econdmico es un fendmeno histdrico relativamente reciente. Hasta 1800, dicho creci-
miento, cuando lo hubo, pues no siempre se mantenia, fue muy bajo y el nivel de vida de la poblacion
mejord poco; con la Revolucién Industrial se inicié el crecimiento econémico moderno, alto y sostenido,
que ha ido progresando hasta nuestros dias, al igual que los nivel de vida. Uno de los problemas actuales
mas acuciante es sin duda el del desarrollo desigual entre las distintas regiones del mundo; este
hecho, bien conocido, contrasta con otros menos divulgados: en el pasado las diferencias en el desarrollo
fueron menores, hasta tanto que en la prehistoria apenas eran perceptibles; desde entonces las crecien-
tes diferencias no han sido sin embargo irreversibles, pues distintos regiones han experimentado “auges y
decadencias” y paises atrasados han sido recientemente capaces de recortar distancias con los paises
desarrollados. La globalizacién, la integracion e interdependencia econdmica entre paises, no es una
dimension exclusiva de nuestro mundo sino que tiene sus antecedentes en el pasado, el cual nos ensefa
que tal proceso puede venirse abajo, como ocurrid entre las dos guerras mundiales, cuando las relaciones
econdmicas internacionales se desintegraron. Concluyendo, ninguno de los tres fendmenos enunciados es
algo natural ni exclusivamente presente sino histdrico y cambiante en tiempos pasados.

Todas estas consideraciones no pueden menos que incitar la curiosidad intelectual, provocando pregun-
tas: écomo se ha producido la evolucion econdmica de la humanidad desde el atraso de las hordas primi-
tivas hasta los niveles de desarrollo de las actuales naciones ricas?, ¢qué resortes y mecanismos hicieron
posible alcanzar el crecimiento econémico moderno?, épor qué unas sociedades han sido mas capaces
que otras de desarrollarse, abriendo la brecha de la desigualdad?, équé ha hecho posible que esta des-
igualdad no sea definitiva ni irreversible sino mutable?, épor qué la globalizacion se desintegrd en el pa-
sado?, ¢puede ocurrir lo mismo en el futuro?... Las preguntas podrian multiplicarse.

Este es el tipo de cuestiones a las que la Historia Econdmica trata de dar respuesta. Pero ella no es la
Unica disciplina econémica que trata de hacerlo. Otras también lo pretenden, aunque lo llevan a cabo de
forma diferente. Esta forma, el cdmo, marca gran parte de las distinciones entre las disciplinas econo-
micas, aunque no las agota del todo, pues también el contenido de las preguntas, el qué, cuenta. Par-
tiendo de esta proposicidon y de que todas esas ciencias buscan explicaciones racionales, o razonables,
destacaremos tres formas relevantes y cuasi privativas de la Historia Econémica en su forma de razona-
miento econdmico.

La primera se relaciona con la concrecion y complejidad de la realidad econémica. Con ello se quiere
contrastar la forma de razonamiento de la Teoria Econdmica, que por definicion tiende a la abstraccion
generalizadora y la simplificacion —en el limite a la formalizacion matematica— con la de la Historia
Econdmica que propende hacia la concrecion y la complejizacion, por su afan totalizador. La Economia
construye modelos idealizados en los que las multiples variables de la vida real son reducidas a las que se
consideran mas relevantes y son estilizadas hasta lo mas fundamental, iluminandose asi potentemente lo
gue se estima esencial en la realidad compleja. La Historia Econdmica, sin embargo, trata de encarnar y
materializar, en suma historiar, esas variables abstractas en toda su riqueza posible y de ampliar el espec-
tro de las mismas hasta introducir, como veremos, a las no econdmicas.

Otra forma, ésta muy privativa de la Historia Econdmica, es la de comprender la dinamica de las eco-
nomias a largo plazo. Este plazo es el ambito en que normalmente se mueve la Historia Econdmica
porque es el Unico desde el que se pueden captar la dimension histdrica, procesual, de los fendmenos
econdmicos para apreciar el cambio econémico. A medio y sobre todo a corto plazo, lo Unico que es
visible, o al menos mas evidente, es la estabilidad y la permanencia, a lo mas los pequefias mutaciones,
pero no los grande cambios. Esta perspectiva contrasta mas claramente con la que asumen tanto la Teor-
ia Econdmica, cuyos modelos son ademas de abstractos generalmente estaticos, como también la Eco-
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nomia Aplicada, cuyo campo de observacion se dirige mas al corto o medio plazo. En este punto las dife-
rencias no solo hacen relacion al cdmo sino también al qué. Hay temas que son exclusivamente tratados
por la Historia Econdmica, lo que no quiere decir que no reciban luz de otras disciplinas econédmicas.

La tercera y Ultima forma seria la integracion de factores no econdmicos en las explicaciones de
hechos y comportamientos estrictamente econdmicos. Otro ambito en el que la Historia se mueve es el
de la totalidad social, por ello, para desentrafar la dindmica de una parte de la realidad, la econémica,
incrustada en un conjunto mas amplio, la Historia se exige a si misma salirse de la esfera estrictamente
econdmica e incorporar variables procedentes de otras instancias —politica, social, ideoldgica, etc. — para
integrarlas con las econdmicas a fin de dar razdn suficiente de la propia realidad econdmica. Esta forma
de razonamiento también va siendo paulatinamente asumida por otras disciplinas econémicas

Una justa comprensién de lo dicho hasta ahora sobre las formas de razonamiento en la Historia Econémi-
ca obliga a subrayar, por un lado, que tales procedimientos no son exclusivos de ella, aunque si predomi-
nantes, y a reconocer, por otro, que dichas formas no son ni mejores ni superiores que otras, sino distin-
tas y complementarias a las que hacen uso preferente otras “ciencias econdmicas”. El cruce de luces de
todas ellas permite iluminar mejor la dindmica de una practica social compleja como es la econdmica.

Después de esta aproximacion intuitiva a lo que sea la Historia Econdmica estamos en condiciones de
ofrecer una definicidn mas abstracta, pero funcional y operativa, pues sélo pretende proponer las funcio-
nes que cumple y los cometidos que persigue. Nos amparamos en la autoridad de Douglas C. North, para
quien "el cometido de la Historia Econdmica es explicar la estructura, el funcionamiento y los
resultados de las economias a lo largo del tiempo".

¢ Resultados equivale a lo que se produce, la produccion total, su composicion, su distribucion, etc.

¢ Funcionamiento se corresponde con los mecanismos econdmicos que posibilitan los resultados.

o Estructura se refiere a las caracteristicas propias del entorno social, de la sociedad, que genera los
estimulos y dispositivos sociales que conducen a tales resultados; en ellas se incluyen “/as
instituciones economicas, la tecnologia, la poblacion y la ideologia de una sociedad”, que, aunque
no sean estrictamente econdémicas, se contemplan como "determinantes basicos de los resultados'.

e A lo largo del tiempo significa "que /a Historia Econdmica tiene que explicar los cambios
temporales en la estructura y en los resultados'. Ello obliga a situarse en el largo plazo y a advertir
desde él la dindmica del cambio a lo largo del tiempo.

e Nuestra disciplina no se limita a describir estos cambios y resultados sino a explicarlos.

Tras lo dicho hasta aqui no pueden caber dudas de que las tareas de la Historia Econdmica son bastante
vastas y nada faciles. Esto es muy propio de toda ciencia de frontera. Y la Historia Econdmica, situada
entre la Historia y la Economia, lo es. Practicarla supone no sélo dominar ambas disciplinas sino ademas
integrarlas. Y si al propio tiempo es preciso incorporar en la explicacién a otras disciplinas sociales espe-
cializadas en factores no convencionalmente econdmicos, las dificultades crecen. Compaginar todos estos
saberes es tarea verdaderamente ingente, que hace de la Historia Econdmica una "ciencia dura".

1.3.- Instrumentos basicos para el analisis histérico-econémico

Si la Historia Econdmica pretende superar la narracion con el objetivo puesto en alcanzar una forma de
conocimiento explicativo global -de todos los componentes- y sintético o integrador de la realidad
econdmica en su dinamica a largo plazo, es imprescindible desarrollar un conocimiento analitico, que
descomponga primero la realidad en sus diferentes partes o elementos y establezca luego las relaciones
entre las mismas. Para llevar a cabo estas operaciones intelectuales es preciso disponer del instrumental
apropiado de “diseccion”. Como hemos adelantado, este instrumental vamos a tomarlo de prestado de
otras ciencias sociales, principalmente de la Economia. Pero antes conviene hacer alguna consideracion
sobre lo que constituye el problema econémico, punto de partida ineludible para entender mejor los ins-
trumentos analiticos a emplear al hacer Historia Econdmica.

1.3.1.- El problema economico

La Economia se relaciona con el bienestar material de la sociedad y la supervivencia de ésta. Especi-
ficamente tiene que ver con unas determinadas practicas sociales de provision de bienes materiales,

-3-



Historia Economica Universidad Autonoma de Madrid

en concreto con las actividades de produccién y distribucién de dichos bienes. Ninguna sociedad
sobrevive en el tiempo si no reproduce las condiciones materiales, y también sociales, de su existencia,
para lo que precisa producir y distribuir lo producido.

La Economia, sin embargo, no tiene la exclusiva en el tratamiento de este tipo de actividades. Estas pue-
den también ser atendidas por otras disciplinas —la Ingenieria, que estudia los procedimientos técnicos
de la produccién, o el Derecho, que salvaguarda las reglas de distribucion—, pero la Economia las con-
templa de una manera especial. Esta perspectiva no es otra que la que deriva del hecho de la existencia
de multiples necesidades que han de ser satisfechas con recursos escasos y susceptibles ademas de usos
alternativos, lo que fuerza a elegir y a dar una asignacion concreta, entre otras posibles, a dichos recur-
sos, incurriendo en los costes de oportunidad correspondientes. Escasez y eleccidon constituyen en
esencia el nucleo del problema econdmico. El economista, se dice, es un experto en la escasez y un
cientifico de la eleccion.

La solucién a este problema econémico pasa, como hemos visto, por que la sociedad cumpla con las dos
tareas econdmicas fundamentales: producir y distribuir. Diciéndolo con una formula consagrada, la
sociedad tiene que dar respuesta especifica a las preguntas sobre: qué, cuanto, como y para quién
producir.

El problema de la produccién es obviamente primero. Pero este problema no es sélo técnico. Previa-
mente es un problema social. La sociedad debe movilizar las capacidades productivas de que disponen
sus miembros y ademas coordinarlas en orden, negativamente, a evitar una anarquia productiva que
ponga en peligro la supervivencia de la sociedad y, positivamente, a generar la cantidad y calidad de
bienes que posibilite dicha supervivencia. Se trata, en suma, de organizar y organizarse, de establecer
una organizacion social y econémica, un mecanismo de cooperacion social con el fin de coordinar
las decisiones individuales y descentralizadas (microeconémicas) de mdltiples y diferentes unidades Y
agentes econdmicos (individuos, familias, empresas y Estado) que integran esa sociedad.

El problema de la distribucion viene ldgicamente en segundo lugar pero con igual nivel de importancia
que el de la produccion. La organizacion econdmica implica también el establecer reglas de distribucion
gue aseguren suficientemente la reproduccién de los individuos y elementos que conforman la sociedad
en cuestion.

1.3.2.- Sistemas Economicos, soluciones distintas al problema econémico

Las formas de resolver el problema econdmico han sido historicamente muy variadas. A esas formas dife-
rentes se las denomina sistemas econémicos, que podrian definirse como modos de organizar las
actividades econémicas de produccion y de reglar la distribucion de lo producido segin dife-
rentes mecanismos de coordinacion y regulacion. De los mltiples sistemas econémicos que han
existido —tantos como sociedades— pueden inducirse rasgos comunes que permiten establecer prototipos
ideales, que no son sino construcciones mentales, desde los cuales se pueden analizar los sistemas
econdmicos concretos. Cuatro criterios basicos permiten definir estos prototipos: mecanismo de coor-
dinacion, tecnologia, relaciones sociales e instituciones, cada uno de ellos conformando una par-
te, un subsistema del sistema global.

Atendiendo al criterio principal del mecanismo de coordinacion se distinguen tres sistemas tipo: los de
tradicion, mandato y mercado. En los sistemas consuetudinarios o de tradicion, es la costumbre —lo
mas proximo al instinto gregario animal— el mecanismo que impulsa a los individuos a tomar decisiones,
gue no consisten sino en seguir las pautas econémicas de sus progenitores. Se trata de conductas pura-
mente inerciales que aseguran la supervivencia de la sociedad al mismo nivel que en el pasado.

En el sistema autoritario o de mandato, es una autoridad la que toma y dicta decisiones a los indivi-
duos, los cuales se limitan practicamente a ejecutarlas. Es la autoridad central la que distribuye las tareas
econdmicas a realizar y establece las reglas de distribucidn, sin que apenas quepa lugar para decisiones
individuales libres. Este sistema es potencialmente mas eficaz que el anterior. La autoridad puede romper
con rutinas, innovando y generando con ello mas bienestar.
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En el sistema de mercado es el mecanismo de los precios el que ejerce funciones de coordinacion de
decisiones individuales, multiples, descentralizadas y libres. Este tipo de decisiones, de las que cabria
pensar que entraran en colision dado que cada agente persigue su propio interés, logra sin embargo
conjugar el interés individual con las necesidades colectivas de la sociedad espontaneamente. Pero a
condicién de que todos y cada uno de los agentes se atengan a una regla de conducta basica: que actten
de acuerdo con el principio de maxima ganancia, siguiendo puntualmente las senales emitidas por los
precios en el mercado. Los precios sefialan cuando se esta utilizando correcta o indebidamente los recur-
sos escasos e inducen a utilizarlos de otra manera. Los recursos productivos se ha de asignar donde su
uso sea mas valorado y los bienes producidos se han de vender al comprador dispuesto a pagarlos mas
caros. Este sistema es el mas eficiente de los histéricamente conocidos en el orden productivo, lo que no
quiere decir que esté libre de fallos.

El sistema de mercado no debe identificarse con la mera existencia de mercados. Los mercados son anterio-
res a las sociedades regidas econdmicamente por el sistema de mercado. Transacciones comerciales y mer-
cados han existido desde antiguo. Pero el mercado que entonces se desarrollé era reducido y superficial, se
limitaba a regular la oferta y demanda de un modo muy imperfecto, de unos pocos bienes exdticos y de lujo
que circulaban en el comercio a larga distancia. En modo alguno resolvia el problema econdmico. Esto se lo-
graba mediante mecanismos distintos al de mercado. Por ello conviene distinguir las sociedades con mer-
cado de las sociedades de mercado (Heilbroner) o “economias de mercados generalizados” (Polan-
yi). Estas estan regidas enteramente por el mercado. En aquellas, el mercado existe, pero no cumple con la
funcidn de resolver el problema econdmico. Entre los sistemas de mercado es prevalente el denominado sis-
tema capitalista. Pero éste no es el Unico sistema de mercado real y posible. El sistema capitalista incorpora
ademas de un mercado generalizado otra serie de propiedades que le especifican como tal.

Ademas del mecanismo de coordinacion existen otros criterios que conforman un sistema econémico. Hay
pocas dudas de que producir es un hecho técnico para el que se precisa de competencia técnica. Pero
producir y distribuir son ademas actividades necesariamente sociales y socializadoras, puesto que los
miembros de una sociedad dada, en el momento de participar o contribuir —de forma activa e inmediata
o indirectamente— al proceso productivo, establecen entre ellos vinculos, relaciones sociales. Tales
relaciones son necesarias, en el sentido de independientes de la voluntad de cada uno. En el desempefio,
finalmente, de las actividades productivas y distributivas se establecen reglas de juego y conducta que
minimizan los costes que se derivan de toda cooperacion social y generan estimulos y expectativas de
beneficios para dicha colaboracién. Son las instituciones. Un mismo mecanismo de coordinacion puede
incorporar y puede ser compatible con distintos sistemas técnicos, de relaciones sociales e institucionales.
Se puede establecer que un sistema econdémico es un conjunto articulado de subsistemas, el de
coordinacion, que es nuclear, el técnico, el social, y el institucional.

Los sistemas econdmicos, aqui descritos en abstracto, son sistemas historicos y por ello evolucionan y se
trasforman en el tiempo, incluso pueden desmantelarse y desaparecer. La persistencia y estabilidad de los
sistemas requiere que entre sus componentes, los subsistemas, rija una logica de correspondencia, ajuste y
armonia. Si se producen desajustes, el sistema entrara en crisis. Esta suele provenir o bien por contradiccio-
nes internas (necesidad), a causa de la distinta y dispar evolucién de los subsistemas, o bien porque se pro-
ducen choques externos o asistémicos (azar), que acaban perturbando y quebrando la ldgica de correspon-
dencia. Las crisis suelen dar paso, a través de procesos de transicion, o bien a otro sistema distinto o bien a
otros estadios o formas evolucionadas del sistema anterior. Este tipo de crisis estructurales se distingue por
su caracter general o global y por su duracién. Su desenvolvimiento puede ser muy lento, llegando en oca-
siones a durar siglos. Las fases de transicion resultan asi complejas y duraderas.

1.3.3.- El Proceso Productivo, los Factores de Produccion y la Productividad

Producir es la actividad econdmica basica que debe desarrollar toda sociedad en orden a asegurar su
reproduccion y supervivencia. Producir consiste en transformar, es un proceso de transformacion por
el gue unos bienes acaban convirtiéndose en otros bienes que tendran mas utilidad. De forma muy simple
se podria definir que producir consiste en hacer algo, a partir de algo y por medio de algo. Es hacer
algo: el producto o bien final (output); a partir de algo: los recursos naturales; por medio de algo: el
trabajo y el capital, capital fisico-productivo. Recursos naturales (clasicamente, tierra), trabajo y
capital constituyen los factores de produccion (/inputs), y se denominan asi porque son los elementos
que intervienen en el proceso productivo de transformacion.
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Esta descripcién del proceso nos permite comprender mejor la definicién clasica, mas académica, de pro-
ducir: proceso mediante el cual se combinan factores productivos en orden a obtener bienes
y servicios. La definicion introduce una precision a lo arriba dicho: la de la combinacién de factores, lo
gue nos lleva a expresar el proceso en términos de una funcion, la funcién de produccion:

Y=f(N,K,L),

donde Y es producto, N, recursos naturales, K, capital y L, trabajo.

La férmula enuncia que lo producido (output) es funcién de la combinacién de factores (/nputs) emplea-
dos. Expresa el nivel de producto que pueden lograrse con diferentes combinaciones de factores, dada
una determinada tecnologia. La combinacion de factores puede ser variada. Cuando en estas “mezclas”,
uno de los factores predomina sobre los demas se dice que ese proceso productivo es intensivo en ese
factor: “intensivo en capital” o “intensivo en trabajo”, segun se incorporen dosis de capital o trabajo rela-
tivamente superiores a las de otros factores. La intensidad mide las diferencias en la proporcion de facto-
res empleados para producir un bien

El optar por una determinada combinacién de factores entre otras posibles, en definitiva, el especificar
cémo producir constituye el primer ejercicio de eleccion por parte de un agente econémico. Las distintas
posibilidades entrafian diferente capacidad de produccion, son productivamente mas o menos eficientes
que otras. La eficiencia de las distintas combinaciones de factores nos lleva a introducir el concepto de
productividad, indisolublemente asociado al de funcién de produccién.

Etimoldgicamente productividad significa la capacidad que tiene una cosa o persona de generar pro-
ducto. Se define como la relacion existente entre lo producido y los recursos empleados y se
mide por el cociente output/input. El concepto es sencillo, aunque su medicidn es bastante problematica.
Un cociente o ratio altos expresarian que se produce relativamente mas utilizando menos recursos y un
cociente bajo significaria lo contrario.

Cada factor de produccion o un /nput particular (determinada materia prima o energia empleadas) des-
arrollan en el proceso productivo su propia productividad, que se denomina productividad parcial, la
cual nos da idea de la cantidad del factor o /nput concreto necesaria para generar una unidad de produc-
to. La productividad parcial mas cominmente utilizada es la del factor trabajo, concretamente la que
mide la produccion por hora/trabajo.

Pero también el conjunto asociado de factores, con su concreta combinacién, desarrolla una productivi-
dad propia, global. Se define como el output producido por unidad de /nputs combinados y se estima por
la ratio entre el valor de lo producido y el de todos los recursos empleados. Se la denomina productivi-
dad multifactorial o, mas usualmente, productividad total de los factores (TFP), que aunque pa-
rezca paraddjico suele ser superior a la suma de las parciales, a causa de la eficiencia de la combinacion.

Figura 1 Esquema de flujos del proceso productivo

Ik

L /N

No podemos abandonar este epigrafe sin sacar las debidas consecuencias de lo que deciamos al inicio de
este epigrafe: que la produccion esta ordenada a la supervivencia o reproduccion de la sociedad. Esto
significa que el proceso de produccion es a su vez un proceso de reproduccion por el que las sociedades
regeneran las condiciones materiales y sociales de su existencia. Toda sociedad, al producir, tendra forzo-
samente que rehacer los factores que ha incorporado al proceso productivo, dado que estos factores
experimentan un desgaste, una depreciacion, excepto los recursos naturales no renovables, que por defi-

’producto necesario + excedente
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nicién son irrecuperables. Reponer los factores recuperables a su estado originario es la condicion minima
para que, reincorporados al siguiente proceso productivo, la sociedad se mantenga en una situacion esta-
tica de reproduccion simple. En el caso de que los bienes producidos superen ese minimo, se generara un
excedente (un plus por encima del producto necesario) que, de asignarse a aumentar y/o mejorar los
factores, redundara en una reproduccién ampliada. Aumentan o mejoran los factores y consiguientemen-
te la capacidad productiva de los siguientes procesos productivos. Esta consideracién nos lleva a hablar
del crecimiento econémico.

1.3.4.- Crecimiento y Desarrollo Econémico. La convergencia.

Lo que las sociedades producen para su supervivencia experimenta fluctuaciones a lo largo del tiempo. Si
el producto aumenta, se habla de crecimiento, si disminuye, de decrecimiento. Por crecimiento
econdmico se entiende, segln la clasica definicion de Kuznets, el “incremento sostenido del pro-
ducto total y per capita acompaiiado por lo general de un aumento de la poblacion y por re-
formas estructurales”.

La definicion sefala expresamente:
e que el crecimiento ha de ser sostenido, lo que quiere decir que debe persistir y mantenerse en el
tiempo, en periodos superiores siempre al plazo corto.
e que el aumento del producto debe ser real, no nominal, lo que significa que ha de descontarse la
inflacién y por tanto expresarse no en términos de precios corrientes sino constantes.
e que el crecimiento puede referirse bien al producto real total o al producto per capita.
e que el crecimiento econdmico suele estar acompariado de crecimiento demografico.

Las dos Ultimas notas son relevantes y estan relacionadas. El incremento total, absoluto, del producto es
un indicador importante de crecimiento, pero no concluyentemente significativo, porque el aumento del
producto puede ser absorbido por un incremento mayor o igual o de la poblacién; de producirse esta
ultima circunstancia de que la tasa de incremento del producto fuese aproximadamente coincidente con
la de la poblacion no podria hablarse de crecimiento sino de mera expansion estatica. Por ello el indi-
cador mas terminante de crecimiento es el del producto por habitante, prueba irrefutable de que éste
dispone de mas bienes y servicios. Este crecimiento constituye por ello un indice aproximado y primario
—no Unico— del bienestar de una sociedad. Ademas es un instrumento necesario de medida para esta-
blecer comparaciones entre economias de distinto tamafio en un momento dado o en el tiempo. Estas
posibles comparaciones nos llevan a introducir el concepto de convergencia.

Crecimiento y desarrollo son términos que en el lenguaje vulgar tienden a ser confundidos, cuando
conceptualmente son distintos aunque no excluyentes. La nocién de crecimiento tiene un significado
esencialmente cuantitativo. “La idea de desarrollo es [mas] compleja” (Amartia Sen), tiene connotaciones
gue van mas alla de la mera cantidad, son connotaciones cualitativas. La primera de ellas se relaciona con
el como de ese crecimiento, entendido como el conjunto de cambios econdmicos que se precisan para
mejorar los resultados cuantitativos. La propia definicion de Kuznets asociaba el crecimiento a “reformas
estructurales”. En esta linea y en una primera aproximacion podria definirse el desarrollo como creci-
miento asociado a cambios estructurales substantivos. Incluye por tanto el concepto de creci-
miento pero afade y enfatiza el de transformacién substancial de las estructuras econémicas, sobre las
gue se asentara una nueva forma de crecimiento.

Pero el concepto de desarrollo implica también a otros cambios al margen de, o mejor dicho, acompa-
fiando al cambio econdmico. Muchos son los que han visto en el desarrollo un fendmeno, mas que
econdmico, social (“El desarrollo es la combinacidon de cambios mentales y sociales de una poblacion, que
es lo que la hace apta para hacer crecer acumulativa y durablemente su producto real global” -F. Pe-
rroux-) o politico ("La libertad politica es un elemento constitutivo del desarrollo” -Amartia Sen que identi-
fica Development as freedornr) o de justicia y equidad (“Los individuos deben tener acceso a la igualdad
de oportunidades” PNUD) o institucional, como subrayan muchos especialistas del desarrollo.

Con todo ello se quiere significar que el camino hacia el desarrollo pasa ineludiblemente por un complejo
cambio global y que en su trayecto han de concitarse y vertebrarse diferentes cambios, en educacion, en
sanidad, en infraestructuras etc., a fin de sostener el crecimiento y mejorar el bienestar. Generalizar el
bienestar mediante la distribucion de la renta cuenta de manera necesaria en el desarrollo. Es unani-
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me el reconocimiento de que el registro distributivo concierne esencialmente al concepto de desarrollo. El
proposito final de éste es mejorar el bienestar de los ciudadanos, por lo que a la estrategia del crecimien-
to de la produccion ha de sumarse la de su distribucion, pues ello garantiza la sostenibilidad del creci-
miento y desarrollo. El desarrollo, en suma, es diferente al crecimiento y consiste en crecimiento mas
cambio econdmico, asociado a una constelacién de cambios sociales articulados entre si en orden a gene-
rar una distribucion del bienestar y a un crecimiento autosostenido.

Los conceptos de convergencia econémica y, su contrario, divergencia sugieren la idea de aproxi-
macion y distanciamiento entre economias. Dichos conceptos —junto a la teoria de la convergencia, que
aqui no tocaremos— surgieron como consecuencia de observaciones empiricas que se relacionan con el
crecimiento econdmico y mas especificamente con las diferencias en la intensidad o velocidad del creci-
miento de distintas economias. Dichas observaciones ponen de relieve que las distancias existentes entre
las economias, como consecuencia de la diferente rapidez en su crecimiento, se modifican a lo largo del
tiempo en una doble direccidn, hacia la igualdad o hacia una mayor desigualdad. Asi, se produce conver-
gencia cuando dos o mas economias tienden a acortar sus distancias (catch-up) y se da divergencia
cuando la tendencia discurre en sentido contrario, abriéndose la brecha de la desigualdad.

En principio, la convergencia/divergencia puede aplicarse a cualquier variable econdmica -precios, rentas,
salarios, produccion, productividad, etc.-, si bien la teoria de la convergencia y los economistas la aplican
basicamente al agregado de la renta y a la productividad. En este sentido, la medida del grado de con-
vergencia o divergencia econdmica se calcula, de forma muy elemental, por el porcentaje del nivel del
PIB p/c o del producto por hora trabajada de una economia respecto a otra u otras, que son las referen-
tes. Si los porcentajes aumentan a lo largo del tiempo, se produce convergencia y, si disminuyen, diver-
gencia. Para un historiador esta perspectiva macroecondmica es importante y necesaria pero insuficiente.
La convergencia de otras variables, como precios y especialmente salarios, entrafa un interés historico
sin par. Los salarios, como forma de ingreso principal, mas comun y generalizada de los agentes econd-
micos desde el siglo XIX, es mejor indicador del bienestar de una sociedad que “ese artificio estadistico
que llamamos PIB per capita” que “promedia todo tipo de rentas” (Williamson).

1.3.5.- Factores del crecimiento

La Economia se ha ocupado desde sus origenes de los problemas del crecimiento y muy especialmente
de las fuentes de donde surge o factores que lo determinan y causan. En principio, esas fuentes pueden
localizarse tanto en el lado de la demanda (mercados para los que se produce) como de la oferta (recur-
sos y factores de los que se dispone o ha de disponerse). Comenzaremos por la oferta, pues es en ella
donde clasicamente se identifican los factores del crecimiento.

Si crecimiento econdmico es por definicion incremento del producto, lo que ha sido dicho de la produccion
de un bien puede en principio aplicarse a la dinamica del conjunto agregado de la produccion de una
sociedad. Los factores del crecimiento se identificarian asi con los factores productivos: los recursos natu-
rales, el capital y el trabajo. A mayor cantidad de factores empleados en tiempos sucesivos se generara
I6gicamente mas producto. Se trata de un crecimiento basado Unicamente en el aumento de la cantidad
de factores, que corre el riesgo de agotarse al verse sometido a la ley de rendimientos decrecientes.

Los tres factores clasicos no son sin embargo los Unicos determinantes del crecimiento del lado de la
oferta. Numerosas investigaciones -las referentes a la “contabilidad del crecimiento”- han mostrado empi-
ricamente que en las economias modernas el producto crece mas que la suma de los factores empleados.
Que resta una parte del aumento del producto que no es explicada por el aumento de la cantidad de
factores. El residuo estadistico no explicado se identifica genéricamente con mejoras en la calidad de los
factores, lo que se traduce en mejoras de la productividad, mas concretamente de la productividad
total de los factores (TFP), que es la que capta la contribucidn al crecimiento de todo lo que no es
capital ni trabajo. Estas mejoras provienen fundamentalmente del cambio técnico y del organizativo.
Las innovaciones técnicas y organizativas se constituyen asi en factores determinantes de crecimiento
econdmico al mejorar la calidad, y por lo mismo la capacidad productiva, la productividad, de los tres
factores clasicos, lo que puede hacer que se reduzca o desaparezca el riesgo de que el crecimiento fun-
dado en el mero aumento de los factores se agote.
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El cambio técnico, entendido en sentido estricto o analogo, afecta a cada uno de los factores. En sentido es-
tricto atafie principalmente al capital. El capital fisico-productivo incorpora necesariamente tecnologia (tecro-
logia incorporada) y es por tanto susceptible de cambios y mejoras. Pero también el trabajo, todo tipo de
trabajo, incluido el empresarial, experimenta cambios analogos a los del capital. El factor trabajo incorpora y
acumula habilidades y conocimientos que mejoran su capacidad productiva. Se habla por ello de capital
humano, del que se hablard mas tarde. También los recursos naturales, aunque en mucha menor medida,
son susceptibles de cambios y mejoras.

El cambio técnico no sdlo a cada factor particular sino también a la combinacion de factores. Esta recombi-
nacion suele ser comprendida bajo el nombre de cambio organizativo, (tecnologia no incorporada), consis-
tente, como su nombre indica, en cambios en la forma de organizar los factores productivos que pueden ser
muy diversas (division del trabajo, economias de escala, organizacién del trabajo, etc.) y que dependen de la
iniciativa y capacidad empresarial. La distincién entre cambio técnico y organizativo no es habitual en los
manuales de Economia, que comprenden ambos bajo la etiqueta de cambio técnico o simplemente innova-
cién, pero para la Historia Econdmica la distincion es pertinente, pues durante siglos y milenios el crecimien-
to estuvo mas vinculado al cambio organizativo que al técnico.

Resumiendo, podemos concluir que 1) la acumulaciéon o aumento de factores productivos y 2) la
mejora en la eficiencia o productividad de los mismos, derivada del cambios técnicos y orga-
nizativos, constituyen las fuentes o factores, desde la oferta, del crecimiento econémico

Sea cuales fuesen las vias del crecimiento practicadas hay un denominador y exigencia comunes: la in-
version. Aumentar o mejorar los factores productivos requiere necesariamente nuevas inversiones. Y las
inversiones provienen, de forma también necesaria, del ahorro. Cuanto mas fraccion de lo producido
ahorre una sociedad y mayor parte de ese ahorro decida dedicarlo a inversiones productivas mayor sera,
en principio, su potencial de crecimiento, pues se ha aumentado su capacidad productiva.

Con lo dicho hasta ahora no se agota la comprension del tema del crecimiento econdmico desde el lado
de la oferta, ni siquiera la cuestion de los factores. Decir que el crecimiento es funciéon del aumento o
mejora de los factores asociada al desarrollo técnico u organizativo no supone ofrecer ninguna explicacion
de las causas del crecimiento sino “exponer en qué consiste el crecimiento” (Douglas C. North). Los de-
terminantes del crecimiento convencionalmente admitidos no son propiamente causa del crecimiento, a lo
mas, dicho de forma convencional, son sus causas o fuentes inmediatas pero no las Ultimas. De otro
forma no se explica, por ejemplo, que a igualdad de tasas de inversion y desarrollo técnico se produzcan
diferencias sensibles en el tamaiio del crecimiento de los paises. Lo decisivo es averiguar qué es lo que
determina la decisidn de invertir e innovar, qué es lo que guia la inversion y lo que conduce de la inver-
sion al crecimiento. La blUsqueda de estas causas Gltimas nos remite mas alla de estas fuentes de creci-
miento. Ese lugar son las instituciones, el sistema institucional de las economias, al que nos referiremos
enseguida, que para algunos forma parte esencial de las bases del desarrollo econdmico.

La demanda, como ha sido adelantado, cuenta también como fuente del crecimiento, y de forma
ademas necesaria. Es impensable que sin un nivel creciente de demanda, mercados solventes y expecta-
tivas de beneficios, los agentes econdmicos tomen las decisiones oportunas de combinar factores produc-
tivos e incrementar la inversion. La demanda, por otro lado, no solo puede ser doméstica o interior sino
también exterior.

Hasta ahora nos hemos movido en condiciones de economia cerrada. Pero las economias son normal-
mente economias abiertas, integradas en una economia internacional, ambito en el que las economias
nacionales se relacionan entre si de diferentes maneras: a través del intercambio tanto de bienes y servi-
cio como de factores productivos, de transferencias de tecnologia, conocimientos, inversiones, etc. Esto
significa que una economia particular puede contar para su crecimiento no sélo con sus propios recursos
y mercado sino también con una oferta y demanda adicionales a la suya. Es mas, la integracion en la
economia internacional puede derivar en una divisién del trabajo por la que cada pais que participa en él
se especializara en la produccion de aquello para lo que estd mejor dotado, generandose asi una reasig-
nacion de los recursos nacionales y mundiales que mejora la eficiencia respectiva de cada economia y del
mundo. Y aln se podria anadir que la integracién en la economia internacional, en la que rigen especifi-
cas reglas de juego que conforman un determinado orden econdémico internacional, puede incidir en las
instituciones internas de cada pais, mejorandolas eventualmente en orden a generar condiciones mas
propicias para el crecimiento y desarrollo. A través de estas vias, que acttian del lado tanto de la deman-
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da como de la oferta, las economias nacionales abiertas pueden potenciar su crecimiento de una forma
que no seria posible en el caso de que estuvieran cerradas al exterior.

Figura 3 Factores del crecimiento economico
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Para terminar conviene establecer alguna tipologia elemental del crecimiento econémico como instru-
mento que facilite la caracterizacion de los crecimientos historicamente dados. En relacion directa con lo
que se acaba de decir sobre los factores del crecimiento se distingue entre crecimiento extensivo e in-
tensivo. Por crecimiento extensivo se entiende aquel en el que el incremento del producto deriva del
aumento de la cantidad de factores empleados. Mas cantidad de /nputs genera aumento del output.
Crecimiento intensivo es aquel en el que el aumento del producto proviene de una mejora en la eficacia
productiva o productividad de los factores, asociada como se ha dicho a cambios técnicos y organizativos.
Mejores inputs, dotados de mayor eficiencia, generan mas producto.

En otro orden de cosas, relacionado con el comportamiento de las variables macroecondmicas relevantes,
se distingue el crecimiento macroecondmicamente equilibrado del desequilibrado. Las variables que
se consideran son cuatro: precios, empleo y saldo presupuestario, que componen todas ellas el grupo de
variables internas, y el saldo de la balanza de pagos, variable externa. Se define como crecimiento
equilibrado al que va acompanado de baja tension inflacionista, alto empleo y equilibrios relativos, difi-
cilmente plenos, tanto presupuestario como exterior. Por el contrario el crecimiento desequilibrado es
el que se desarrolla con altas tasas de inflacion y paro, asi como con abultados déficits fiscal y externo.
También se les conoce, respectiva y metaféricamente, como crecimiento virtuoso/vicioso, sano/insano.

1.3.5.1.- Trabajo, Poblacion y Capital Humano

La poblacién, los hombres, no deben suponerse algo exdgeno al funcionamiento de la economia. El hom-
bre es principio y fin de la economia, por cuanto es el principal factor de produccién, pues idea y organiza
en definitiva toda la actividad econdmica, y al propio tiempo es factor de consumo, destinatario Ultimo de
lo que se produce. Entre ambas propiedades econdmicas del hombre como factor de produccion y de
consumo existe una relacion légica, pero que puede convertirse en problematica. Al respecto conviene
hacer dos tipos de consideraciones: las estrictamente relativas al hombre como factor de produccion,
contemplado desde sus cualidades, para lo que nos serviremos de la teoria moderna del capital huma-
no; y las que se refieren al problema mas tradicional de las relaciones entre Economia y Poblacién, desde
la perspectiva de la cantidad de hombres. Comenzaremos por aqui.

El tamaio de la poblacion y sus variaciones ha sido tema constante de analisis tras la elemental observa-
cién de que todo aumento de poblacion implica mas capacidad de trabajo pero también mas necesidades
a satisfacer. Habida cuenta de que la reproduccion humana y la produccion de bienes responden a proce-
sos Yy ldgicas diferentes y de que sus respectivos crecimientos tienen limitaciones distintas, cabe pregun-
tarse “cual es el motor y cual el remolque” (Livi-Bacci): si el desarrollo de los recursos remolca al de la
poblacién, o si el crecimiento de ésta presiona la produccién de mas recursos. Dicho de forma mas técni-
ca, las relaciones entre Poblacion y Economia son circulares y el problema reside en especificar el sentido
y direccion de la causalidad: de la Poblacion a la Economia o al revés.

A muy largo plazo y tendencialmente, el crecimiento de la poblacién discurre en la misma direccion que el

de la economia. En épocas de baja capacidad productiva, como lo fue la larga etapa histérica preindus-
trial, el crecimiento de la poblacion fue bajo y desde la Revolucién Industrial hasta hoy el crecimiento
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demografico se ha disparado en correspondencia con el de la produccion. Un mecanismo de equilibrio
parece haber ajustado a largo plazo las relaciones entre ambas variables. Sin embargo, no siempre, el
aumento de la poblacion ha sido correspondido con el de los recursos, ocasionandose un desajuste cono-
cido como “tensién maltusiana” o “trampa malthusiana”. El reajuste entre ambas variables ha provenido o
bien de un aumento de los recursos o bien por una caida de la poblacion, restableciéndose asi el punto
de equilibrio. Es admitido que histdricamente se han desarrollado mecanismos de equilibrio en las relacio-
nes entre Economia y Poblacidn, si bien sigue discutiéndose el tema de la direccién causal.

Una de esas situaciones en que esta causalidad va de la Poblacion a la Economia, con efectos ademas po-
tencialmente positivos, es la de la division del trabajo. Cuando la poblacion crece y adquiere un tamafio o
densidad importantes, puede establecerse entre sus miembros una division del trabajo. En una comunidad
pequena, tal posibilidad casi desaparece. Todos suelen producir practicamente de todo. Soélo con el aumento
de poblacion -equivalente aproximado al aumento de la oferta de trabajo- puede resultar rentable que cada
trabajador se dedique a realizar sélo determinadas actividades (completas) o tareas (parciales) productivas.
Esta division del trabajo redundara, mediando la especializacion, y la consecuente generacién de conoci-
mientos y habilidades especificos en los trabajadores, en una mejora en la productividad del trabajo indivi-
dual y de toda la comunidad; ella constituye una de las primeras formas conocidas de organizacion eficiente
del trabajo, la primera fuente significativa de mejora de la productividad antes del advenimiento del maqui-
nismo con la Revolucion Industrial, a la que Adam Smith reconocié en su tiempo como la llave del progreso
econdmico. El limite a este proceso de divisién del trabajo viene determinado por el tamafio del mercado, y
éste a su vez, en una medida substancial, por el nimero de consumidores, en suma, por la poblacion, en es-
te caso vista desde la vertiente de la demanda, como factor de consumo. El circulo de relaciones entre Po-
blacion y Economia se cierra asi en estas situaciones.

En determinadas etapas histdricas, como la preindustrial, el factor trabajo era trascendental. En la funcién
agregada de produccion, la correlacion entre producto y trabajo era muy alta. En las economias industria-
les avanzadas tal correlacion ha caido, y no s6lo como consecuencia de la sustitucidén de trabajo por capi-
tal sino también por la mejora cualitativa del propio factor trabajo, tal y como han puesto de relieve los
tedricos del capital humano. Por capital humano se entiende un tipo especial de capital incorporado en los
trabajadores y constituido fundamentalmente por el stock de conocimientos y habilidades en ellos
acumulados, aunque también por otros componentes como la salud, los valores culturales, la ideologia
y diversos ingredientes sociales mas amorfos, todos los cuales mejoran la contribucién al proceso produc-
tivo, la productividad, del factor trabajo asi como las posibilidades de aumentar su retribucion en el mer-
cado laboral. La medicidén de estas cualidades adquiridas son complicadas pero la fuente de las mismas
no tiene secretos, al menos en lo mas nuclear: la educacién, tanto general, recibida a través del sistema
educativo formal, como la especifica, adquirida informalmente en el puesto de trabajo a través de la ex-
periencia laboral directa (/earning by doing o by using).

La redefinicién del tradicional factor trabajo en términos de capital humano implica la aplicacién al mismo de
dos conceptos econdmicos antes solo aplicados al capital fisico: acumulacion e inversion. El acerbo de cono-
cimientos puede incrementarse y la condicidon para ello es invertir en todo tipo de educacion, y como premi-
sa indispensable en salud. Con esta modulacién conceptual no sélo se equipara al factor trabajo con el fisico
-las diferencias entre ambos tipos de capital se difuminan- sino que incluso hay quienes trasladan la impor-
tancia hacia el capital humano. En el momento actual, muchos economistas no sdlo relacionan el desarrollo
tecnoldgico con la mejora del capital humano sino que enfatizan que la produccién de conocimientos consti-
tuye la clave esencial de dicho progreso técnico y en consecuencia del crecimiento y desarrollo econémicos.
La diferente dotacion de capital humano seria segln ellos la raiz del desarrollo desigual entre paises.

1.3.5.2.- Tecnologia, Sistema Tecnologico y Cambio Tecnologico

Comunmente se asimila la tecnologia con maquinas y herramientas, cuando no es cierto que todas las
técnicas se materialicen en artefactos. Con lo que la tecnologia se vincula de verdad es con el conoci-
miento. Algunos animales también se sirven de artilugios, pero lo hacen siguiendo pautas de comporta-
miento instintivas. El hombre sin embargo los ha disefiado y los usa de forma racional y consciente, y
ademas los ha ido innovando sistematicamente.

Estas proposiciones plantean alguna dificultad de cara a distinguir el conocimiento técnico de otros cono-

cimientos y entre ciencia y tecnologia. El conocimiento técnico es una clase especial de conocimiento. En
primer lugar, es un saber econdmicamente til, lo que le distingue de otros tipos de conocimientos. Y
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ademas, es aplicado y ha sido desarrollado efectivamente; los conocimientos aplicables han acaba-
do materializandose, lo que marca las diferencias entre ciencia pura y tecnologia. Se trata, por tanto, de
conocimientos Utiles, aplicados efectivamente a los procesos econdmicos de produccidn y distribucion y
que inducen mejoras en la relacién entre factores y producto final. Por ello la tecnologia es considerada
por muchos estudiosos como el factor que mas propicia el crecimiento, “el motor del crecimiento” (Hicks).

Clasicamente, desde Schumpeter, se distinguen tres momentos en todo proceso tecnoldgico: invencion,
innovacion y difusion. La invencién es el momento del descubrimiento, de la concepcidén de conocimien-
tos nuevos. Esto en principio se corresponde con la ciencia, al menos con la aplicable. La innovacion
representa el momento fuerte del proceso, pues en él se aplican y plasman los conocimientos ideados en
condiciones para ser aceptados por el mercado. Para que la idea descubierta se materialice deben conci-
tarse posibilidades técnicas de aplicacién y rentabilidad comercial. Los proyectos quiméricos no son apli-
cables y los costosos no se venden. La difusion constituye el momento de la generalizacion del uso de la
técnica, puesta en el mercado a disposicion de agentes econémicos distintos a los innovadores. La impor-
tancia de esta etapa es esencialmente econémica. Una innovacién no tiene impacto sobre el sistema pro-
ductivo si no se difunde y generaliza hasta alterar el sistema.

La tipologia de las técnicas es muy diversa y conviene retener algunos tipos ideales que permitan identi-
ficar situaciones reales.

La distincion entre tecnologias de producto y de proceso tiene utilidad para especificar histéricamente el tipo
de técnica introducida. Una técnica nueva puede consistir en un procedimiento distinto pero mas eficaz de
fabricar un producto ya existente (tecnologia de proceso) o en un producto totalmente nuevo o mejorado
(tecnologia de producto). Otras distinciones son también de interés para el analisis histdrico. Suelen dife-
renciarse las tecnologias radicales, derivadas de macroinvenciones, que suponen una ruptura y disconti-
nuidad con las preexistentes, a las que desplaza, de las incrementales o microinvenciones, que se van
desarrollando por pasos progresivos de mejora y adaptacion continua de las existentes. Estas no son histdri-
camente tan vistosas como aquellas, pero si mas frecuentes; sus efectos acumulativos derivan en importan-
tes, si no mayores, mejoras de productividad. Normalmente, las radicales necesitan adaptaciones, por lo que
reclaman microinvenciones.

El progreso técnico no se difunde sélo por su incorporacion al capital sino también por otros medios mas su-
tiles. En este sentido se establecen diferencias, que ya hemos advertido, entre la tecnologia incorporada en
el capital fisico, en los bienes de equipo, maquinas y herramientas, también llamada innovacion mecani-
ca, de la no incorporada o no mecanica. En este Ultimo caso, unas son bien perceptibles, tales son los
grandes cambios en la combinacion de factores productivos, otras sin embargo son bastante menos aprecia-
bles, como las consistentes en una mejor utilizacion de las maquinas y herramientas, de lo que también se
derivan mejoras de la productividad por encima de los niveles estandar; estas mejoras se vehiculan, aparte
de a través del capital humano, por medio de los sistemas de organizacion y racionalizacién del trabajo. En
la terminologia de Schumpeter, se trata de innovaciones directivas y organizativas. La distincion entre
este tipo de innovaciones y las mecanicas es pertinente no solo hoy sino sobre todo en la era preindustrial,
donde una parte decisiva del incremento de la eficiencia econémica provino de mejoras en la organizacion.

El desarrollo tecnoldgico no es un proceso de innovaciones auténomas, aisladas unas de otras. Conforma
un sistema, en una doble acepcion y sentido: las innovaciones conforman un conjunto sistémico y éste se
relaciona con el de otras instancias sociales. Se habla por ello de sistema o paradigma tecnoldgicos.
Las innovaciones suelen formarse en “racimos” (clusters); una innovacion requiere otras y entre todas se
establecen interconexiones hasta componer, con el tiempo, un conjunto integrado, estructurado. La no-
cion de sistema técnico permite asi identificar la interdependencia entre sus diferentes componentes en
un momento dado. La nocidn de sistema conduce a la de cambio tecnolégico, como momento y pro-
ceso de transito de un sistema a otro. La construccion del nuevo sistema implica la desaparicion progresi-
va del sistema precedente. Es un proceso de “destruccion creadora” (Schumpeter), un momento econo-
mica y socialmente convulso, en el que hay perdedores y ganadores. También se aplica el término de
cambio técnico, en un sentido menos fuerte, para referirse a esa situacion, hoy normal aunque en el pa-
sado no lo fuera, de permanente innovacion técnica a golpe de microinvenciones.

Las innovaciones técnicas que, como acabamos de sefialar, no son neutras econémicamente tampoco lo

son socialmente. Se generan en el seno de una colectividad determinada y cuando se reintroducen en su
sistema productivo suelen ir acompafadas de las correspondientes innovaciones sociales e institucionales.
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“La técnica es una construccion social... (y) la tecnologia construye los social” (F. Caron). La sociedad
técnica es construida en el seno de una sociedad global, de la que emana y a la que vuelve. Preguntarse
por qué unas sociedades y unos momentos histdricos son tecnolégicamente mas activos que otros nos
conduce una vez mas a indagar en el campo de las instituciones.

1.3.5.3.- Instituciones y Cambio Institucional

El hombre no sélo es inventor de tecnologia, es también innovador social, concretamente, de institucio-
nes. Las instituciones, utilizando una metafora manida, consisten en reglas de juego creadas por los
hombres, de forma intencional o no, para poder vivir en sociedad. En las instituciones, siguiendo con el
simil deportivo, hay reglas, informales (tradiciones, costumbres, etc.) o formales (leyes y normas), hay
jugadores (individuos u organismos colectivos) y hay también jueces que velan por el cumplimiento de
las reglas. La finalidad de toda institucion no es otra que posibilitar la convivencia entre los hombres como
seres sociales.

El origen Ultimo de las instituciones radica justamente en el ser necesariamente social del hombre. Este
tiene necesidad imperiosa de relacionarse con los demas, por lo que establece relaciones e interactda con
ellos. Estas relaciones discurren entre los margenes de la cooperacién y la competencia, vy, en el limite, la
violencia. Al propio tiempo, el hombre aspira al orden y a la certidumbre. La forma de compaginar estas
dos situaciones, potencialmente encontradas, es estableciendo reglas de conducta social que minimicen
conflictos y aseguren el orden. Implantar estas reglas supone restringir la libertad de actuacion de los
individuos. Estas restricciones son asumidas porque los costes de esta cesion de libertad se compensan
con los beneficios del orden y la reduccion de incertidumbre. Pero las instituciones no sélo se definen
negativamente como restricciones, conforman positivamente una estructura de estimulos para la interac-
tuacién e intercambio entre los hombres, convirtiéndose en guias de su conducta. No es dificil inferir de lo
dicho que las instituciones son eficientes, en el sentido etimoldgico de producir efectos.

Instituciones ha habido y hay muchas, cubriendo ademas distintos campos. Hay instituciones sociales,
econdmicas, politicas...Y hay instituciones mayores y menores. Todas forman un entramado, un sistema.
Entre las mas importantes para nuestros propdsitos cabe destacar al Estado, el mercado, la empresa y los
derechos de propiedad.

Esta forma de representar a la sociedad mediante instituciones ha sido trasladada al campo de la eco-
nomia. Ello ha permitido reintegrar el analisis econdémico en el marco mas amplio de la sociedad, en el
entorno o marco institucional, consistente en la estructura de reglas y normas que rigen las transac-
ciones econdmicas, Y comprobar que en la economia existen otras relaciones, aparte de las derivadas del
sistema de precios, que podrian ser decisivas como determinantes econdmicos. La diferencia en los resul-
tados econdmicos de las sociedades dependerian: primeramente, de una correcta o incorrecta definicion
de sus instituciones, lo que nos lleva al espinoso problema de determinar cual es el conjunto ideal de
buenas instituciones; y en segundo lugar, del cumplimiento de las reglas de juego, lo que nos remite, en
ultima instancia, a la politica. Las reglas pueden estar mejor o peor disefiadas, pero de nada servira un
buen proyecto de reglas si impera, pongamos por caso, la corrupcién o, sin mas, no se cumplen. Una vez
definidas y observadas las reglas, se generaria una estructura, estable y cierta, de estimulos que seria lo
que en Ultima instancia determinaria las decisiones de los agentes econémicos en el momento de iniciar o
desarrollar una actividad econdmica. Serian, como se ha adelantado, eficientes.

Las instituciones podrian eventualmente operar en direccién contraria al crecimiento y desarrollo. Ellas
son “elementos conservadores” de la sociedad. Tienden, por definicion, a la estabilidad, garantia de certi-
dumbre. Pero la estabilidad puede convertirse en inercia y por lo mismo en obstaculo al crecimiento, en el
caso de que se produzcan desequilibrios o desajustes entre diferentes instituciones o entre las practicas
sociales que éstas regulan. El reajuste tendra necesariamente que pasar por un cambio institucional,
por la innovacion de las instituciones, que generarian nuevos y eficientes estimulos econdmicos. A mo-
mentos histdricos de cambio o crecimiento econdmico corresponderian cambios institucionales.

Las instituciones y el cambio institucional se constituyen, asi, en un determinante econdmico de primera
magnitud. Para algunos economistas e historiadores el determinante mas decisivo, 0 mas bien la causa
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ultima del crecimiento y desarrollo, a la que finalmente se remiten las proximas: la combinacién de facto-
res y el desarrollo técnico.

1.3.6.- Estructuras economicas y cambio estructural

En la definicion de Kuznets sobre crecimiento econdmico habia una anotacion final que hacia referencia a
las reformas estructurales. Para los tedricos del crecimiento, las economias, a medida que crecen, al igual
que los organismos vivos, experimentan transformaciones en su estructura, que cuando son intensas
reciben el nombre de cambio estructural. Inversamente, esos tedricos han detectado que cuando se da
un cambio estructural el ritmo de crecimiento se acelera. La coincidencia entre ambos fendémenos induce
a pensar que estan relacionados. Entender esto requiere de algunas consideraciones previas.

Cambio y estructura son conceptos centrales de las ciencias sociales porque se refieren a dos caracteristi-
cas basicas e inseparables de la realidad social: la permanencia y la transformacion. La sociedad, que
perdura en el tiempo, como cualquier naturaleza viva, no esta estatica ni es inerte sino que esta en conti-
nua variacion dinamica. Por paraddjico que parezca tiene la propiedad de permanecer y cambiar al mismo
tiempo. Cambia, por lo que es distinta -aparece la vertiente de transformacion- pero no tanto como para
no poderla identificar como la misma, dado que se estd reproduciendo constantemente -vertiente de
permanencia-. El término estructura hace precisamente referencia a esta caracteristica de estabilidad y
permanencia, mientras que el de cambio alude a las transformaciones, y en el limite a la de ruptura. Si en
el proceso descrito, las transformaciones tienden mas a modificar que a replicar y reproducir, puede estar
produciéndose un cambio estructural. Con este término se pretende representar este proceso de intensa
transformacion que ya no permite seguir identificando a una realidad social como la misma.

¢Qué es lo que cambia y lo que permanece? El concepto de estructura permite entender esta paradoja
aparente. El concepto ha recibido un sin nimero de definiciones, pero en todas ellas se pueden rastrear
unas notas recurrentes: se trata de conjuntos, formados por elementos, entre los que existen vinculos
de mutua interdependencia, es decir, relaciones, que otorgan a cada elemento una posicién dentro del
conjunto. El énfasis del concepto de estructura hay que ponerlo en las relaciones, no en los elementos.
Estos varian, aumentan o disminuyen y se transforman constantemente, son las relaciones las que no
cambian, o lo hacen sélo dentro de unos limites estrechos, y las que en consecuencia sirven para deter-
minar lo permanente, la estructura, de la realidad social. Podriamos, pues, definir estructura como un
sistema estable de relaciones entre los elementos de un conjunto. Cuando las relaciones, y no sélo los
elementos cambien, estamos ante un cambio estructural, que podria definirse como transformacion
substancial del sistema de relaciones establecido entre elementos de un conjunto.

Trasladado el concepto a la actividad econdmica, en un principio sirvid simplemente para contraponerlo al
de coyuntura, pero, mas alla de esa distincion, vamos a ensayar una vez mas una aproximacion operativa
a este concepto. Para ello procede reconocer que la Economia ha disefiado de cara al analisis econdmico
una serie de nociones que son relacionales, cuyos términos estan relacionados entre si, incluso cuantitati-
vamente. Escogemos como ejemplos para este fin cuatro de estos conceptos: el de funcién de produc-
cion, el de composicion del producto agregado o PIB (agregado macroeconémico desde el punto de vista
de la oferta), el de la composicion del gasto agregado o Gasto Nacional (agregado macroecondmico des-
de la demanda), el de apertura exterior.

La funcion de produccion muestra, como sabemos, las relaciones funcionales existentes entre los ele-
mentos determinantes del producto: capital, trabajo y recursos naturales. Expresa al propio tiempo la
intensidad con la que colabora cada factor en el proceso productivo. Si los valores de estas relaciones e
intensidades permanecen relativamente estables en el tiempo o0 se mueven dentro de unos rangos cortos,
se pone de manifiesto un aspecto estructural, de permanencia, de una economia, que de cualquier mane-
ra esta en permanente cambio. La composicion del PIB segin origen del producto refleja las relaciones
proporcionales existentes entre los bienes y servicios generados por los sectores econdmicos convencio-
nales (sector primario, tipicamente productos agricolas, secundario, bienes industriales y terciario, servi-
cios). Si los sectores evolucionan a lo largo del tiempo manteniendo entre si unas proporciones relativa-
mente fijas o estables, ello indica permanencia de las relaciones econdmicas intersectoriales y denota la
existencia de una estructura econdémica. Lo mismo cabe afirmar de la composicion del Gasto Nacional,
donde pueden medirse las relaciones existentes entre Consumo, Inversion y Saldo Neto Exterior. El cuar-
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to ejemplo, el de apertura exterior, mide la relacion existente entre la suma de exportaciones mas
importaciones y el PIB y sirve para complementar a los anteriores indicadores, todos ellos concernientes a
una economia cerrada. Cuando en las relaciones apuntadas en estos conceptos se producen cambios
pero éstos respetan unas proporciones relativamente fijas o estables, estamos ante un fenémeno econé-
mico permanente, una estructura econdémica que perdura en el tiempo, y cuando esas relaciones se mo-
difican substancialmente, estariamos en presencia de un cambio estructural.

Repérese que hemos repetido sistematicamente la coletilla de permanencia “en el tiempo”, aspecto este de
singular trascendencia para la aplicacion del concepto de estructura a la Historia Econdmica. En nuestra dis-
ciplina la permanencia en el tiempo se identifica con el plazo largo, lo que significa que nuestras estructuras
econdmicas son por definicion durables, perduran a lo largo de un largo plazo de tiempo. La propia duracion
autoalimenta la permanencia de las estructuras, generando fuertes inercias al cambio, por lo que los cam-
bios estructurales, ademas de ser complejos, se producen con lentitud, perdurando también en el tiempo.

Cémo y por qué se producen estos cambios, que suponen transferencias y reasignacion de recursos, es
algo sobre lo que la Economia ha dicho poco y ante lo que la Historia concentra sus esfuerzos sin contar
por ello adn con explicaciones satisfactorias. Con todo, cabe subrayar una vez mas la complejidad de los
mismos, porque implican a otras transformaciones, demogrdéficas, técnicas, sociales y hasta mentales,
necesariamente conexas al cambio econdmico estructural. Y cabe también apuntar que uno de los ele-
mentos nucleares de este cambio, porque esta en el centro del mismo, es la mejora de la eficiencia
econdmica, de la productividad, que histéricamente acompana a estos procesos. Estas mejoras han pro-
vocado asi significativas aceleraciones en el ritmo de crecimiento. Lo deciamos mas arriba, entre cambio
estructural y crecimiento econdmico existen fuertes interconexiones.

1.3.7.- Fluctuaciones y ciclos econémicos. La coyuntura econdémica.

La actividad econdmica varia a lo largo del tiempo. La experiencia nos dicta que ni la produccion agrega-
da (PIB), ni sus componentes (sector industrial, servicios...), ni ninguna variable (precios, salarios, em-
pleo...) permanecen estables o se mueven en la misma direccién. Lo hacen por el contrario con ritmos e
intensidad variables, generando movimientos, que también se denominan fluctuaciones, que tienen
determinados patrones bien especificados.

Si descomponemos cualquier movimiento en sus formas mas elementales (morfologia), éstas se reducen a
tres: 1) movimiento al alza, ascendente o alcista, cuya pendiente es positiva; 2) a la baja, descendente o
bajista, con pendiente negativa; 3) horizontal, estacionario o estable, cuya pendiente es nula (figura 3).
Todas las variaciones de la actividad econdmica son reducibles a estas formas elementales de movimiento.

Las fluctuaciones desarrollan distintas trayectorias que se estandarizan en tipos (tipologia). En teoria pue-
den adoptar una sola forma y un sentido Unico, movimiento monotonico, al alza, baja o estabilidad, lo
cual es muy poco frecuente; o pueden combinar diferentes formas, alternando en un mismo movimiento fa-
ses ascendentes con descendentes y constantes, generando un movimiento alterno, que es lo normal.

En los movimientos alternos, la alternancia puede secuenciarse segln pautas ordenadas (alza-baja-alza-
baja...) o desordenadas (alza-estabilidad-alza-baja-estabilidad...). En el primer caso estamos ante un tipo de
movimiento alterno sistematico o regular y en el segundo frente a uno aleatorio.

Figura 3  Formas del movimiento Figura 4 Ciclo econdmico
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Cada uno de estos patrones de movimiento suele ser especifico, aungue no plenamente, de determinadas
economias o sistemas econdmicos. A cada sistema econémico corresponden normalmente fluctuaciones
de tipo distinto. Las sistematicas se dieron durante los siglos XIX y XX, en las economias industrializadas y
el sistema econdmico capitalista, y las aleatorias se prodigaron en los siglos precedentes, en las econom-
ias agrarias de los sistemas precapitalistas. Los movimientos sistematicos de las economias modernas
parecen responder a un cierto mecanismo interno o enddgeno que los regula, mientras que las fluctua-
ciones aleatorias de las economias agrarias parecen derivar de causas fortuitas y contingentes, como
guerras o epidemias y, sobre todo, malas cosechas, shocks exdgenos a la propia economia.

Un tipo especifico de fluctuacién sistematica es la que se conoce con el nombre de ciclo econémico
(bussines cycle). A la propiedad de alternancia regular, el ciclo afiade las de recurrencia y periodicidad. El
ciclo despliega en efecto un movimiento alterno de alza y baja, pero al propio tiempo recurrente o circular
(kiklos, en griego significa circulo), pues el movimiento vuelve a su punto de partida para reiniciar otro
ciclo, describiendo finalmente una trayectoria, mas que de circulos, de ondas u olas que se engarzan
formando una sucesion de ciclos. Pero ademas, esta recurrencia en el espacio se produce a un ritmo
periddico, es decir, con regularidad en el tiempo. Alternancia, ciclicidad y periodicidad definen en principio
al ciclo econdmico.

El ciclo se suele descomponer en una serie de fases: la fase A o de expansion y la B o de contraccion,
separadas por puntos de inflexion ({uming points), que se llama superior, cuando se pasa de la expan-
sion a la contraccion, e inferior, cuando se discurre a la inversa. A su vez, estas fases suelen subdividirse
en otras dos, tomando como referencia el valor medio de la variable considerada en el ciclo, expresado
graficamente en la linea de tendencia (frend). Asi, en la fase de contraccion se distingue la subfase de
recesion, (desde el valor maximo, en el punto de inflexion superior, hasta el medio, en la linea de ten-
dencia) de la de depresion (a partir del valor medio hasta el minimo, en el punto de inflexién inferior).
En la fase de expansion se diferencia la de recuperacion (movimiento de vuelta del punto minimo hasta
el medio) de la de prosperidad, auge o expansion propiamente dicha (seguiria a la de recuperacion por
encima de la linea de tendencia). Estas fases y subfases son tedricas y su identificacion en un ciclo con-
creto puede ser problematica, pues los ciclos son diferentes entre si y nunca perfectos.

Los trabajos empiricos han analizado los ciclos en funcion de dos criterios, su duracidn y su naturaleza.
Por el criterio de duracidn, se identifican ciclos menores, mayores e intermedios y, atendiendo a su
naturaleza, los ciclos se definen en funcidn de las variables que se consideran, produccion y/o precios.

Los ciclos menores son los diarios y los estacionales, éstos de duracion aproximada a un afio y vinculado,
como su nombre indica, a las estaciones del afo; el ciclo histéricamente mas caracteristico en este sentido
seria el ciclo agricola, plenamente asociado al paso de las estaciones. En el otro extremo estarian los ciclos
mayores, como las ondas largas o de larga duracion, de Kondratieff, de aproximadamente medio siglo. En-
tre medias se han registrado otros ciclos intermedios: los Kitchin, de 3 afios, los Juglar, entre 7 y 10 afios,
y los de Kuznets, de 15 a 20.

Los precios tuvieron en el siglo XIX un comportamiento mas ciclico que la produccion. Los precios oscilaron
con fases de alza y baja en torno a una tendencia claramente bajista, mientras la produccion mantuvo una
tendencia constante al alza, donde los ciclos se perciben mal; sélo por momentos de mayor o menor acele-
racién del crecimiento, no por fases de alza o baja. En la primera parte del siglo XX, tras la guerra mundial,
el comportamiento de precios y produccion se modificd relativamente; la produccion perdera su tendencia
sostenida al crecimiento con motivo de las guerras y la gran depresion de los afios 30 y fluctuara de forma
mas ciclica, al igual que los precios, que se movieron en el mismo sentido que la produccién. En la segunda
parte del siglo XX las pautas volveran a modificarse y sobre todo los ciclos a difuminarse.

De entre los distintos momentos del ciclo merecen destacarse los puntos superiores de inflexion, llamados
también crisis. El significado multiple del término crisis y la confusion terminoldgica existente con otros
términos aconsejan clarificar y discernir. El sentido mas corriente que se da a la palabra crisis es el de
existencia de problemas vy dificultades. Asi considerado, el término pertenece mas al lenguaje vulgar que
al técnico, aunque en su imprecision apunta con acierto a que se trata de algo negativo, patoldgico, en el
comportamiento y/o funcionamiento de la actividad econdmica, al igual que los términos de contraccion,
recesion o depresion. En este sentido se atribuye indistintamente el término crisis tanto a un ano concreto
(1929 0 1973) como a un conjunto de ellos (los afios 30 u 80 del siglo XX o a todo un siglo, el XIV). En
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una acepcion mas técnica, desde el punto de vista del ciclo o con independencia de él, los términos son
algo menos ambiguos, al aplicarse criterios de duracion e intensidad para diferenciarlos.

Crisis equivale a una situacion crucial de la actividad econdmica que se produce en el corto o cortisimo
plazo y que marca un corte con el anterior panorama econdémico; en la dindmica del ciclo es justamente
el momento de paso (turning point) de la expansidn a la contraccién; sus causas pueden ser de caracter
enddgenos, asociadas a la propia dinamica econdmica del ciclo, o exégenas, choques externos o asisté-
micos que se abaten sobre la actividad econdmica alterando negativamente su comportamiento, sin rela-
cion por tanto con el ciclo. La contraccion describe de forma genérica y sin precisar duracion ni intensi-
dad una situacion de caida de la actividad econdmica. Recesidn y depresion precisan ya esta caida. La
depresion es mas prolongada y severa que la recesidn; ésta es menos intensa y mas pasajera, se de-
sarrolla en el corto plazo, mientras que aquella lo hace en el medio o largo. Reténgase que todos estos
movimientos tienen un denominador comin, describen situaciones de crecimiento negativo, lo que les
diferencia de la ralentizacion, en la que el crecimiento es positivo pero de intensidad menguante. Estos
matices obligan a que en rigor tengamos que hablar de la crisis de 1929 y de la depresion de los aos 30.

Al igual que en el caso de los ciclos ha de repetirse que a cada sistema econdmico corresponde un tipo
especifico de crisis. Se distinguen al respecto las crisis de subproduccion, también llamadas de subsis-
tencias, propias de economias agrarias preindustriales y sistemas econdmicos precapitalistas, y crisis de
superproduccion, tipicas de las economias modernas y del sistema econdmico capitalista en los siglos
XIX y primera parte del XX. Las crisis de subproduccién se corresponden con crisis agricolas y son conse-
cuencia de malas cosechas que reducen sensiblemente la oferta de alimentos o subsistencias. Deben por
tanto definirse como crisis de oferta, cuya causa es exdgena a la economia, pues tienen un origen ge-
neralmente climatico. Las crisis de superproduccion son por contra mas bien industriales y comerciales y
no suelen responder a causas exdgenas sino a la dindmica misma de la economia, normalmente a una
acumulacion de capital que en la fase de expansion del ciclo ha ido incrementado la capacidad productiva
por encima de la demanda efectiva, por lo que se definen como crisis de demanda.

La sintomatologia de estas crisis o de las recesiones y depresiones que eventualmente les siguen es tam-
bién diferente. En las crisis agricolas, cantidades y precios se mueven en sentido inverso, el producto cae
y los precios suben, lo contrario de en las crisis de superproduccién, donde ambas se deslizan a la baja.

Figura 6 Sintomatologia de los distintos tipos de crisis
Crisis de subproduccién Crisis de superproduccion

I

L
P, precios; Q, producto; L, empleo.

Hay un tipo de crisis diferente a las asociadas al ciclo o al movimiento en general de la economia, las conoci-
das como crisis estructurales. Las crisis ciclicas son por definicion transitorias o pasajeras, en modo algu-
no definitivas, pues la actividad econdmica se endereza retornando a la expansion. Se trata por tanto de una
crisis coyuntural de la que la actividad econdmica acaba recuperandose, distinta de una crisis estructural
que altera alguna o algunas de las relaciones de la estructura de forma irreversible. Las crisis estructurales
suelen por ello durar, a veces de siglos, mientras que las coyunturales se producen en el corto plazo.

Coyuntura es también un término relacionado con el movimiento y la dindmica de la economia. Viejo
concepto, tampoco bien definido, que se suele presentar como contrapuesto al de estructura. Mientras
ésta hace referencia, como se ha sefialado, a la estabilidad y permanencia existente en las relaciones
entre variables econdmicas, la coyuntura alude a la variacién de los elementos, es decir, a cambios en la
magnitud de las variables. Pero el concepto afiade alguna particularidad al respecto, que le diferencia del
mas general de fluctuacidn, la cual viene expresa en la propia etimologia de la palabra coyuntura, la con-
Juncion. Ella trata de establecer el comportamiento tendencial de un conjunto de fendmenos econémi-
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cos ligados los unos a los otros, lo que permite reflejar la situacion econdmica en un momento o tiempo
determinados, desde el plazo corto hasta el secular, y posibilitar desde aqui la prospectiva del futuro.

Lo especifico de la coyuntura y del analisis coyuntural frente a otro tipo de analisis viene dado por la selec-
cion de fendmenos a observar —y derivadamente los indicadores a utilizar—, el establecimiento de la ten-
dencia de los mismos, que pueden divergir, y de sus relaciones mutuas. Ello ofrecera una visién sintética de
la dindmica econdmica en un tiempo histérico determinado o del momento actual y de las tendencias prede-
cibles para el futuro. La prevision subyace en el concepto de coyuntura, en la idea de que de la conjuncién
econdmica actual de las variables emanara la futura. Los observatorios de coyuntura nacieron justamente
con propositos de establecer previsiones y de intervenir en Gltima instancia sobre la economia.

1.4.- Las grandes etapas de la Historia Economica

La Historia, se dice, es la ciencia del cambio, pero éste no se ha producido de continuo. De los cambios
mas radicales, de los auténticamente revolucionarios, que permiten discernir con nitidez un antes y un
después, ha habido muy pocos. Dos pueden calificarse realmente de revolucionarios en la historia de la
humanidad, demarcando dos grandes etapas histdricas: la Revolucion Agraria del Neolitico y la Revolu-
cion Industrial difundida en el siglo XIX.

La primera supuso el paso de una economia de depredacion de la naturaleza, mediante actividades de
recoleccidn, caza y pesca, a una economia de produccion, mediando el desarrollo de actividades agricolas
y ganaderas, asi como las a ellas conexas. La segunda significd, ademas de una sensible aceleracién del
crecimiento econdmico, la expansion del sector industrial, que substituia en importancia al agrario hasta
entonces predominante. El elemento esencial de cambio, la mejora de productividad, acompand a estos
procesos pero se centrd en distintos factores. En la Revolucién agraria, en el factor tierra, en la industrial,
en el trabajo. Con el descubrimiento de la agricultura y la domesticacién del ganado, la productividad del
trabajo probablemente cayo, pero fue de cualquier manera compensada por la de la tierra. El hombre
tenia que trabajar mas horas para obtener la misma cantidad de producto, pero obtenia mas producto
con menos tierra. Desde el siglo XIX, los hombres han trabajado relativamente menos para producir mas,
aumentando asi el producto por habitante, mediante, claro es, disponer de mas capital y conocimientos
técnicos. Las dos revoluciones marcan las dos grandes etapas de la Historia Econdmica: la era preindus-
trial y la industrial.

La era preindustrial discurre desde el Neolitico (c. 10.000 A.C.) hasta las proximidades del afio 1800. Lar-
go periodo en el podrian entresacarse subperiodos, pero que lo examinaremos en su conjunto, estilizando
sus rasgos mas generales. Del lado de la oferta, su estructura productiva es predominantemente agraria,
el sector primario es el que mas producto genera y mas mano de obra emplea (en torno al 70-80%);
ademas, domina y comanda al resto de los sectores, de forma que su comportamiento -dependiente de la
naturaleza mas que de la accién humana- influye terminantemente en la marcha de las actividades arte-
sanales y comerciales. Desde la demanda, lo que predomina es la de consumo, siendo la de inversion
escasisima, por lo que la acumulacion de capital es reducida, aunque sea creciente. Son economias
ademas con bajo y lento progreso tecnoldgico. Por todo lo dicho, en la funcién agregada de produccidn,
los factores decisivos son el trabajo y la tierra y el crecimiento econdmico se sitGa en la categoria de ex-
tensivo. Son economias, finalmente, cerradas, dadas las imperfecciones del transportes, por lo que no
pueden sacar ventaja de la division internacional del trabajo, produciendo de todo a cualquier coste;
aquellas economias que por localizacion, junto al mar, disponian de rentas de posicidn pudieron desarro-
llar actividades comerciales, encontrando en este sector un significativo aporte de ingresos que las consti-
tuyd en las mas desarrolladas en un periodo de bajo desarrollo.

La era industrial, desde el 1800 hasta nuestros dias, también comprende distintos subperiodos, de los que
seria destacable el correspondiente al Ultimo tercio del siglo XX, entre otras razones por la expansion
experimentada por el sector terciario, “terciarizaciéon de la economia”, y la correlativa “secundarizacion del
secundario”. Sefalaremos también, de forma sintética, solo las notas generales del periodo mas propia-
mente industrial. La primera nota, que continda hasta nuestros dias, es la del cambio estructural produci-
do en la composicion del PIB y la poblacion empleada; el sector primario sufre en ambas composiciones
una caida en términos relativos, mientras el secundario, en un principio, y el terciario, después, se con-
vierten en predominantes. A este cambio de turno de hegemonia se corresponde el del dominio e influen-
cia, pero ésta es mucho menos decisiva y determinante que la que en la etapa anterior ejerciera el sector
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agrario. Del lado de la composicion de la demanda, una parte significativa del Gasto Nacional se reasigna
a la inversion neta privada y publica -creciente importancia del Estado desde todo punto de vista-. La
acumulacién de capital fisico y humano es creciente, por causa de la inversion, asi como el desarrollo
tecnoldgico. La funcion agregada de produccién se modifica radicalmente, adquiriendo peso determinante
el capital -capitalizacion de la economia- y aumentos progresivos las tasas de desarrollo técnico y de efi-
ciencia global. El crecimiento debe ahora catalogarse como intensivo. Y la apertura exterior de las eco-
nomias colabora a ello, puesto que el desarrollo de los transportes, maritimos y sobre todo terrestres,
permite insertarlas en la division internacional del trabajo; las ventajas de localizacién de las economias
maritimas se diluyen, es la hora de las continentales.

Durante la era preindustrial, los mecanismos de coordinacién de las economias fueron la tradicion y el
mandato. Eran sociedades con mercado, donde éste principio fue sin embargo progresando lenta pero
firmemente. Se puede, y debe, afirmar que las sociedades de la etapa industrial han sido sociedades de
mercado, siempre que se advierta del advenimiento y extensién a lo largo del siglo XX de economias
regidas por el principio de mandato, las socialistas, asi como de la implantacion en el mismo siglo de la
“economia mixta”, en la que el mecanismo de mercado colabora, si bien de forma tensa, con la autoridad
del Estado en la organizacion de la economia.

Los movimientos que a largo plazo dibujan las economias preindustriales e industriales en sus procesos
de crecimiento -la logistica del crecimiento- son muy diferentes. El crecimiento de las economias en la era
preindustrial no solo fue mas, mucho mas, lento, sino sobre todo menos sostenido que el de las econom-
ias industriales; el crecimiento se agotaba con relativa prontitud y quedaba bloqueado, y las fases de
expansion eran seguidas por otras de estabilizacion y por prolongadas depresiones seculares, lo cual pro-
duce la sensacién de economias a largo plazo estéticas o estacionarias, sin apenas crecimiento. La ima-
gen que desprende el comportamiento de las economias modernas es practicamente la opuesta. Su cre-
cimiento se ha caracterizado no sdlo por su mayor vigor y ritmo sino en especial por su caracter sosteni-
do, de forma que tendencialmente no ha dado muestras de desfallecimiento desde que se inicid. Las
indudables diferencias no nos deben sin embargo llevar a negar la realidad del crecimiento, siquiera leve,
en las economias preindustriales.
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1.5.- Practicas del Tema 1: Introduccion

Curso 2009-2010

MATERIAL PARA PRACTICAS
P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar

Todos estos conceptos econdmicos son basicos y fundamentales; seran ademas empleados con fre-

cuencia a lo largo del curso, por lo que su comprension y memorizacion es indispensable.

Problema econémico

Sistema econdmico
De Tradicion
De Mandato
De Mercado

Sociedad con mercado

Sociedad de mercado
Funcién de produccion

Funcién agregada de produccion
Factores de produccion
Capital fisico-productivo

Capital humano
Organizacion
Productividad

productividad de los factores
productividad total de factores

Excedente econdmico

Fluctuaciones econdmicas
Ciclos econdmicos

Recesion
Depresion
Crisis

Crisis de subproduccion
Crisis de superproduccion

Crecimiento econdmico

Crecimiento econdmico nominal y real
Crecimiento extensivo

Crecimiento intensivo

Crecimiento equilibrado

Crecimiento desequilibrado
Crecimiento bloqueado

Crecimiento sostenido

Desarrollo econdmico
Convergencia/Divergencia
Division del trabajo
Tecnologia

Sistema tecnoldgico

Cambio tecnoldgico

Invencion, innovacién y difusion
Tecnologia de proceso
Tecnologia de producto
Tecnologia radical

Tecnologia incremental
Tecnologia incorporada
Tecnologia no incorporada

Instituciones

Sistema institucional
Cambio institucional

Estructura
Coyuntura
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P.2. Cuestiones a analizar

1. Calcular el PIB por habitante y la tasa de crecimiento acumulativo anual por perio-
dos: 1-1820 y 1820-2000

ARos Poblacion PIB PIB p/c PIB p/c
(miles habitantes) | (millones S ppc)| (S ppc) | (tasa crecimiento)
1 230.820 102.619
1820 1.271.915 695.346
2000 6.071.144 36.501.872

Fuente: A. Maddison, 7he World Economy. Historical Statistics. OCDE, 2003

Formula para calculo de tasa de crecimiento acumulativo anual:

=

100

N= nlmero de afios del periodo; x* = valor del Ultimo afio del periodo; x! = valor del 1° afio del periodo

2. En la tabla adjunta se refleja el PIB por habitante (en $ ppc de 1990) de diferentes pai-
ses y de toda Africa. Con estos datos,
a) Calcule la convergencia/divergencia en relacion a EE.UU. (100).
b) Deduzca, de los valores porcentuales calculados, las conclusiones pertinentes.

Afios EE.UU. | G.Bretaha | Singapur | Africa [ EE.UU. | G.Bretana | Singapur | Africa
1820 1.257 1.706 615 430  100| 135,71997| 48,926014| 34,2084
2000 27.948 19.817 21.011 1.489 100| 70,906684| 75,178904| 5,32775

3.- Invente dos composiciones del PIB por sectores que sean expresivas de estructuras
productivas de una economia preindustrial y de una industrial.
E. Preindustrial

Sectores

%

III

E. Industrial

Sectores

%

III

4. La secuencia historica adjunta que refleja la composicion (en %) del Gasto Nacional Bruto
corresponde a Espaiia. éCuando y por qué puede decirse que la economia espainola disponia
de una estructura econémica moderna?

Periodos Consumo Inversion | Saldo exterior
1850-1854 98,7 1,9 -0,6
1900-1904 90,8 7,7 1,5
1950-1954 83,5 15,5 -1,2
1975-1980 78,5 23,4 -1,9

5. Esta es la situacion real de la economia China en 1978, relativa a la composicion sectorial
(en %) del PIB y del empleo. Explique qué razon o causa puede darse para explicar diferen-
cias de porcentajes tan marcadas entre PIB y empleo del sector 1y II.

Sectores PIB Empleo
I 37,4 70,7
II 37,1 15,2
111 25,5 14,1
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6. En las primeras lineas del texto de esta leccion se habla de que existen en la actualidad
diferentes enfoques sobre lo que es la Historia Econdmica. Después de leer el texto integro,
écual es el enfoque que Usted descubre en éI?, Transcriba dos parrafos del texto que prue-
ben su opinioén.

a) un enfoque exclusivamente econémico

b) un enfoque exclusivamente social

¢) un enfoque totalizador que trata de explicarlo todo

d) un enfoque totalizador que trata de integrar variables relativas a distintas instancias socia-
les con el fin de explicar la econémica

7. Razone, con la lectura 4 de Adam Smith, por qué la division del trabajo encuentra su limite
en la extension del mercado

8. Razone qué relacion puede existir entre derechos de propiedad privada y economia de
mercado.

9. éConoce alguna institucion actual o histérica que se haya convertido en obstaculo al cre-
cimiento econémico?

10. Razone por qué los salarios pueden ser un indicador mas preciso que el PIB p/c para

analizar la convergencia

11.- Defina con sus propias palabras los términos crisis, recesion, depresion y coyuntura.
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12. Rellene este esquema que resume los caracteres estructurales que definen las dos gran-
des etapas de la Historia Econémica

Era preindustrial Era industrial
(Desde Neolitico hasta 1800) (Desde 1800)

Oferta

Estructura productiva

Sector principal

Demanda

Consumo

Inversion

Acumulacion de capital

Progreso tecnoldgico

Factores de produccion dominan-
tes

Crecimiento economico
(extensivo/intensivo)

Economias (abiertas/cerradas)

Division internacional del trabajo

Importancia localizacion para el
desarrollo actividades comercia-
les

Logistica del crecimiento

Mecanismo fundamental de co-
ordinacion de las economias
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P.3. Lecturas complementarias

Lectura 1. Los sistemas economicos.

[En esta lectura, se nos presenta, con una narracion viva, en la que se nos traslada imaginati-
vamente a las ferias medievales o a una reunion de los gremios del siglo XVII, como estaba
organizada la actividad economica antes de que se introdujesen en ella el mecanismo de mer-
cado y el deseo de ganancias con €l fin, no buscado, de resolver el problema economico y qué
dificultades tuvieron que superarse para que el sistema de mercado llegara a generalizarse]

A lo largo de los siglos, solo tres maneras ha encontrado el hombre...[de asegurar] su propia perpe-
tuacion organizando su sociedad en torno a la tradicion, transmitiéndose de generacion en genera-
cion, de acuerdo con la costumbre y el uso, los distintos oficios y actividades...[recurriendo] al latigo
de una autoridad central que cuida de que sean realizadas las tareas necesarias... Durante incontables
siglos la humanidad resolvié este problema de la supervivencia recurriendo a una u otras de estas
soluciones...

La economia esperaba que se inventase una tercera solucion al problema de la supervivencia. Es es-
perada el desarrollo de un juego asombroso en el que la sociedad se asegurase su propia superviven-
cia permitiendo a cada uno de sus individuos que hiciera lo que él creia mas conveniente, a condicion
de que se atuviese a una regla y norma central. A ese juego se le llamé "el sistema de mercado" vy la
regla normativa era enganosamente sencilla: cada cual actuara de acuerdo con lo que es para él mas
ventajoso monetariamente. En este sistema es el sefiuelo de la ganancia, no el impulso de la tradicion

o latigo de la autoridad, lo que encamina a cada cual hacia su actividad...

Esta solucion paraddjica, sutil y dificil del problema de la supervivencia es la que dio lugar a que sur-
giesen los economistas... Fueron los economistas quienes se propusieron hallar la explicacién a seme-
jante acertijo. Pero hasta que la idea del sistema de mercado no hubo ganado la aceptacion general,
no existia enigma alguno que explicar. Y hasta hace solo muy pocos siglos no tuvieron los hombres la
seguridad de que ese sistema de mercado no debiese ser visto con recelo, repugnancia y desconfian-
za. El mundo se habia venido desenvolviendo a lo largo de los siglos por la cdmoda senda de la tradi-
cion y de la autoridad; fue precisa casi una revolucion para que abandonase aquella seguridad y
adoptase esta otra norma, dudosa y enmaranada del sistema de mercado

Fue, desde el punto de vista de la configuracion de la sociedad moderna, la revolucién mas importan-
te que jamas ha tenido lugar; fundamentalmente fue una revolucion mas perturbadora, y con mucho,
que la francesa, la norteamericana e incluso que la rusa. Si queremos apreciar su magnitud, si quere-
mos comprender el empuje violento que dio a la sociedad, sera preciso nos sumerjamos en aquel
mundo primitivo y hace tiempo olvidado del que, en Ultima instancia, surgid nuestra sociedad. Solo
entonces comprenderemos la razén de que los economistas tuvieran que esperar tanto tiempo.

Hagamos el primer alto: Francia, afio 1305.

Es una feria lo que visitamos. Los mercaderes ambulantes han llegado esta misma mafiana
con su escolta armada, han montado sus tiendas de alegres franjas y estan realizando tran-
sacciones entre ellos mismos y con la poblacion de la localidad. Hay a la venta mercancias ex-
oticas de una gran variedad: sedas y tafetanes, especias y perfumes, cueros y pieles. Algunas
mercancias han sido traidas desde Levante, otras desde Escandinavia y otras de unos pocos
centenares de millas de distancia. Los nobles y las damas de la ciudad concurren junto con la
gente comun a los puestos de venta, ansiando liberarse del aburrimiento de sus vidas mono-
tonas, pesadas y aisladas; al mismo tiempo que compran raras mercancias de paises arabes,
aprenden con verdadero interés palabras nuevas de aquellas tierras increible mente lejanas:
divan, jarabe, alcachofas, espinacas, jarro, tarifas, etc.

Pero en el interior de las tiendas nos encontramos con un sorprendente espectaculo. Los li-
bros comerciales, abiertos encima de la mesa, son a veces poco mas que cuadernos en los
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que se anotan las transacciones; un ejemplo sacado de la anotacion hecha por un mercader
dice asi: “Desde la Pascua de Pentecostés me debe un hombre diez gu/den. He olvidado su
nombre”. Los calculos se hacen, por lo general, en niUmeros romanos y las sumas estan con
frecuencia equivocadas; las divisiones largas son miradas como cosa misteriosa y no se com-
prende con claridad el uso del cero. A pesar de lo llamativo de los géneros exhibidos y de la
animacion de las gentes, la feria no pasa de ser un pequefio acontecimiento. Con la totalidad
de las mercancias que se introducen en Francia durante un afio, a través del paso de San Go-
tardo (por el primer puente colgante que se conoce), no se llegaria a llenar un tren moderno
de carga; con la totalidad de las mercancias transportadas por toda la flota veneciana no se
llenaria un barco de carga moderno.

Segunda etapa: Alemania, afio 1550 y tantos.

Andreas Ryff, mercader barbudo y envuelto en pieles, regresa a su casa de Baden; escribe
una carta a su mujer contandole que ha visitado una treintena de mercados y viene escocido
de la silla de montar. Pero esta alin mas incomodado por los engorros de los tiempos; cada
seis millas de camino, mas o menos, tiene que detenerse para pagar un impuesto de peaje;
entre Basilea y Colonia ha pagado treinta y una tasas.

No acaban ahi las cosas. Cada comunidad que visita tiene su moneda propia, sus propias le-
yes y reglamentos, sus propias autoridades y orden social. Tan solo en la regidén que circunda
a Baden rigen 112 medidas de longitud distintas, 92 medidas de superficie diferentes, 65 me-
didas de aridos, 163 de cereales y 123 de liquidos, 63 medidas especiales para bebidas al-
cohdlicas y 80 libras con peso distinto

Seguimos avanzando: estamos en Boston, afio 1644.

Se esta celebrando la vista de un proceso: cierto Robert Keayne, “viejo predicador, hombre de
eminentes cualidades, rico y con solo un hijo, y que habia venido al pais por motivos de con-
ciencia y para propagar el evangelio”, es acusado de un crimen horrendo: ha realizado tran-
sacciones ganando mas de seis peniques por chelin, lo que estd considerado como un abuso.
El tribunal discute si ha de excomulgarlo por su pecado, pero, finalmente, habida cuenta de su
intachable pasado, se ablanda y se limita a imponerle una multa de doscientas libras. El pobre
sefior Keayne se siente tan conmovido, que, ante los dignatarios de su Iglesia, “confiesa, con
lagrimas en los ojos, que tiene un corazén avaro y corrompido”. El ministro evangélico de
Boston no puede resistirse a aprovechar la magnifica oportunidad que le brinda aquel caso vi-
vo de un pecador descarriado, y toma el ejemplo de la avaricia de Keayne para fulminar, en
su sermén dominical, contra ciertos falsos principios comerciales. He aqui algunos:

“I. Que una persona pueda vender todo lo mas caro que le sea posible, y comprar lo mas ba-
rato que tenga ocasion.

II. Que un hombre que ha perdido géneros en un accidente maritimo, etc., pueda elevar el
precio de los que aun le quedan

III. Que pueda vender teniendo en cuenta el precio que compro, aun cuando hubiera pagado
mucho mas de lo que valian los articulos...

Todo esto es falso, falso, falso, vocifera el sacerdote; buscar la riqueza por amor a la riqueza
en si, es caer en el pecado de avaricia”.

Volvamos a Inglaterra y Francia.

Una gran organizacion de mercaderes, denominada 7ire Merchant Adventures Company, ha
redactado, en Inglaterra, sus estatutos sociales; hay en el articulado normas que deberan se-
guir los mercaderes que integran la compaiiia: No deberan emplear un lenguaje indecoroso,
no se suscitaran rifias entre los asociados, no se jugara a los naipes, estara prohibido tener
perros de caza. Ninguno de los mercaderes llevara por las calles bultos desagradables a la vis-
ta. Parece, desde luego, una extrafa firma comercial, y suena mas bien a logia fraternal.
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En Francia la industria de tejidos ha dado pruebas en los Ultimos tiempos de un exceso de ini-
ciativa y Colbert ha promulgado el afio 1666, un reglamento para acabar con tendencia tan
peligrosa y divisoria. De entonces a aca, los tejidos de Dijon y de Selangey deberan tener
1.408 hilos, incluyendo los orillos, ni uno mas ninguno menos por En Auxerre, Avalon y otras
dos ciudades manufactureras el nimero de hilos sera de 1.376; en Cotillon, 1261. Cualquier
pieza de tejido defectuosa sera expuesta en la picota. Si las piezas de una fabrica son encon-
tradas defectuosas sera el propio mercader quien subird a la picota.

Hay algo en comun en todos estos fragmentos de unos mudos que pertenecen al pasado: Primero, no
ha echado raices, que sea decoroso un sistema organizado sobre la base de la ganancia personal (y
mucho menos, de que ese sea necesario). Segundo, no se ha desprendido todavia de su contexto
social un mundo econdémico separado y contenido en si mismo. El mundo de los negocios practicos se
halla inextricablemente mezclado con el mundo de la vida politica, social y religiosa. Hasta que esos
dos mundos se separen no existira nada que se parezca al ritmo vy al sentimiento de la vida moderna.
Y para que se realice esa separacion seran precisas luchas enconadas.

Quiza nos parezca cosa extrana la afirmacion de que la idea de la ganancia es relativamente moder-
na...Pero no es asi. EI moévil del beneficio, tal como nosotros lo conocemos, es solo tan viejo como el
"hombre moderno”. La idea de la ganancia por amor a la ganancia en si, no sdlo es ajena a una gran
parte de la poblacion de nuestro mundo contemporaneo, sino que se ha hecho notar por su ausencia
en el transcurso de la mayor parte de la historia de que tenemos constancia...

Aparte de los reyes (de los reyes solventes) y de unas cuantas familias como los Fuggers, los primiti-
vos capitalistas no eran las columnas de la sociedad, sino los desarraigados y los parias. Aqui y alli
surgia un mozo emprendedor como St. Godric de Finchale, que iniciaba su vida de limpiaplayas,
reunia mercaderias suficientes, recogidas entre los restos de las naves naufragas, para poder conver-
tirse en comerciante, y después de hacer fortuna, se retiraba a la vida de santidad como ermitafio.
Pero esa clase de hombres eran raros. Mientras se sobrepuso a todas las demas la idea de que la vida
del hombre sobre la tierra no era sino un preambulo de prueba para la vida eterna, no hubo estimulo
para el espiritu de los negocios, ni este pudo encontrar estimulo espontaneo. Los reyes necesitaban
un tesoro, y para conseguirlo guerreaban; la nobleza queria tierras, y como ningln noble que se res-
petara a si mismo vendia de buen grado sus posesiones ancestrales, la consecuencia eran las guerras
de conquista. Pero eran muchisimos -siervos, artesanos de aldea y hasta maestros de los gremios
manufactureros- los que deseaban que se les dejase vivir como habian vivido sus padres y como, en
su dia, iban a vivir a la vez sus hijos.

La ausencia de la idea de, ganancia como guia normal para la vida cotidiana -mas auln, el auténtico
vilipendio en que esa idea era tenida por la Iglesia-, establece una diferencia enorme entre el extrafio
mundo de los siglos X al XVI y el mundo que, uno o dos siglos antes de Adam Smith, empezd a pare-
cerse al nuestro. Pero existe una diferencia que es todavia mas fundamental. La idea de “crearse un
medio de vida” adn no habia hecho su aparicion. La vida econdmica y la vida social eran una sola y
misma cosa. El trabajo no era todavia un medio para conseguir un fin..., un fin que es el dinero y las
cosas que con el dinero se compran. Era el trabajo un fin en si mismo, que abarcaba, como es natu-
ral, el dinero y las cosas necesarias o Utiles; pero al que uno se consagraba porque constituia parte de
tradicién y una forma natural de vivir. En una palabra, aln estaba por realizarse el gran descubrimien-
to social: “el mercado”.

La existencia de los mercados se remonta hasta los origenes de la historia... Las tablillas de Tell el-
Amarna nos revelan la existencia: de una corriente comercial muy animada entre los faraones y los
reyes de Levante; alla por el afio 1400 a. de C. se intercambiaba esclavos y caballos por oro y carros
de guerra. La idea del trueque -lo mismo que la de ganancia- debe de ser tan antigua como el hom-
bre... pero no debemos caer en el caso de creer que el mundo entero esta poseido de la propension al
trueque que pueda experimentar un muchacho norteamericano del siglo XX. Cuéntase, a modo de
ejemplo curioso, que a los maories de Nueva Zelanda no se les puede preguntar la cantidad de ali-
mentos que creen vale un anzuelo para pescar bonito, porque esa pregunta les pareceria una ridicu-
lez, ya que nunca se hacen trueques de esa clase. Sin embargo, y como contraprueba resulta perfec-
tamente legitimo en algunos pueblos africanos el preguntar cuantos bueyes vale una mujer; trueque
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éste que resulta para nosotros tan incongruente como para los maories el de cambiar alimentos por
anzuelos de pesca (aun quiza la delicada costumbre nuestra de dar dote a las hijas reduzca bastante
la distancia que nos separa en ese punto).

Pero los mercados, lo mismo si estan destinados a llevar a cabo los trueques entre tribus primitivas -
que dejan caer al suelo, como por descuido, los objetos que quieren cambiar- que si se trata de las
bulliciosas ferias de mercaderes ambulantes del Medioevo, son cosas distintas del sistema de merca-
do. Porque, el sistema de mercado no es Unicamente un medio para el intercambio de productos, sino
que constituye e/ mecanismo destinado al sostener y mantenera toda la sociedad...

Ninguna oportunidad existié para el economista durante varios siglos, hasta que este mundo nuestro,
que se basta a si mismo y se reproduce a si mismo, irrumpié como una erupcion en el siglo XVIII,
bullicioso, tormentoso y agresivo. Quiza la palabra “erupcion” parezca demasiado dramatica, pues ese
cambio no tuvo lugar en un solo estallido, sino a lo largo de varios siglos. Pero, por muy largo que
haya sido el proceso de ese cambio, este no se realizd en forma de evolucidn pacifica, sino que fue
una convulsion angustiosa de la sociedad, una revolucion.

La simple comercializacion de la tierra -el convertir la base de la jerarquia de las relaciones sociales en
tantos “terrenos” y “solares” y “sitios ventajosos”- exigié nada menos que el desarraigo de una mane-
ra feudal de vivir que se habia parapetado fuertemente. El transformar en “trabajadores” a los siervos
y aprendices, considerados como de la casa -por grande que fuese la explotacién que se ocultaba
bajo la capa de paternalismos- exigio la creacion de una clase desorientada y temerosa que se llamo
proletariado. El convertir a los artesanos en capitalistas significo que era preciso alecciona hacen las
leyes de la selva a los timidos moradores del corral. Ninguna perspectiva pacifica podia ofrecer todo
eso. Nadie deseaba semejante comercializacién de la vida. Para ver la enconada resistencia que se le
hizo, sera preciso que retrocedamos una Ultima vez y observemos la realizacion de la revolucion
economica.

De regreso en Francia: afio 1666.

Los capitalistas de esa época tienen que hacer frente a una perturbadora dificultad, que el
mecanismo amplificado del mercado ha traido en forma inevitable: el cambio. Se ha presenta-
do el problema de si se puede permitir que un maestro del gremio de tejedores que ensaye
una innovacion en el producto que fabrica. He aqui el veredicto: “Si un tejedor de pafios trata
de fabricarlos siguiendo un sistema de su propia invencion, debera abstenerse de instalar este
en el telar, si no ha obtenido previamente de los jueces de la ciudad un permiso para emplear
el nimero y largura de hilos propuestos, y aun eso después que el problema haya sido estu-
diado por cuatro de los mercaderes mas antiguos y cuatro de los tejedores mas veteranos del
gremio”. Puede imaginarse cualquiera que no serian muchas las propuestas de cambio que se
hiciesen.

Poco después de haberse resuelto el anterior problema de los tejedores de paiios, el gremio
de los fabricantes de botones deja oir un clamoreo de gente ofendida; los sastres han empe-
zado a fabricar botones de pafio, cosa inaudita. Indignado el gobierno ante aquella innovacién
gue amenaza a una industria establecida firmemente, castiga con multa a quienes fabrican
botones de pafio, e incluso a quienes los usan. No quedan satisfechos con eso los guardianes
del gremio de botoneros. Piden el derecho a registrar las casas y los guardarropas de los par-
ticulares, y el de arrestar en la calle a quienes lleven en sus trajes tales articulos subversivos

Ese miedo a todo cambio e innovacién no se limita a la cdmica resistencia de unos cuantos
mercaderes asustados. El capital lucha aterrorizado contra todo cambio, y no hay medio al
que no recurra contra toda innovacion. En Inglaterra, en el afio 1623, no solamente se denie-
ga una patente revolucionaria para un telar de medias, sino que también el Consejo Privado
ordena que aquel peligroso artilugio sea destruido. La importacién de percales estampados
amenaza en Francia con socavar la industria textil. Se corta esa amenaza con medidas que
cuestan la vida a dieciséis mil personas. En una ocasion y solamente en Valence, 77 personas
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fueron condenadas a la horca, 58 sometidas al potro, 631 enviadas a galeras, y solo fue ab-
suelto un afortunado individuo, todo ello porque habian cometido el crimen de comerciar con
percales prohibidos.

Pero no es el capital el Unico agente de la produccidon que se esfuerza con frenesi por evitar
los peligros del sistema de mercado. Lo que le ocurre, mientras tanto, al trabajo es algo to-
davia mas atroz.

Regresemos a Inglaterra.

Estamos a finales del siglo XVI, en la cumbre del periodo de las grandes expansiones y aven-
turas inglesas. La reina Isabel ha hecho una gira triunfal por su reino, pero regresa dolida por
una cosa extrana que le hace exclamar: “iNo he visto sino pobres por todas partes!” Es una
observacién extraia, porque un siglo antes, las provincias de Inglaterra estaban habitadas en
su mayor parte por campesinos propietarios que labraban sus tierras; es decir, por los yeo-
men, el orgullo de Inglaterra, la clase social mas numerosa del mundo de ciudadanos inde-
pendientes, libres y prosperos. En cambio ahora, “ipobres por todas partes!” ¢éQué ha ocurrido
en ese intervalo de tiempo?

Lo que ha ocurrido ha sido un movimiento enorme de expropiaciones, o0 mas bien el comienzo
de tal movimiento, porque entonces estaba solo en sus inicios. La lana ha llegado a ser un
articulo nuevo y provechoso, vy la lana exige campos de pastoreo para el que se dedica a pro-
ducirla. Los campos de pastoreo se forman cercando las tierras comunales. El mosaico de re-
tazos multiples, formado por las pequenas parcelas desparramadas -que carecen de cercas,
pudiendo distinguirse sélo la propiedad de un labrador de la de su vecino merced a un arbol o
piedra que sirven de mojones- y las tierras comunales, a las que todos tienen derecho a llevar
a pastar su ganado vacuno, o recoger en ellas turba para el fuego, son, de pronto, declaradas
propiedad sefior del manor, y todos los habitantes de la parroquia se ven asi privados de su
aprovechamiento. Alli donde hasta entonces existia una especie de comunidad de propieta-
rios, solo queda propiedad privada. Alli donde antes habia yeomen, ahora ovejas. Un tal John
Hales escribi6 el afio 1549: ... en unas tierras en las que se ganaban la vida cuarenta perso-
nas, vive ahora un solo hombre con su rebafio... Si, son estas ovejas las causantes de tanta
desgracia, porque ellas han ahuyentado de los campos a los labradores, encareciendo con es-
to los alimentos, y dejandonos otra cosa que ovejas y mas ovejas”.

Es imposible imaginarse la extension y las consecuencias de proceso de cierre de campos. Ya
a mediados del siglo XVI habian estallado motines contra el mismo: solamente en uno de esos
levantamientos fueron muertas 3.500 personas. Para mediados del siglo XVIII, el proceso se-
guia en plena efervescencia; no fue sino a mediados del siglo XIX cuando termino su terrible
decurso historico. Asi, en 1820, casi cincuenta después de la revolucion norteamericana, la
duquesa de Sutherland despojé 15.000 arrendatarios de 794.000 acres de tierra y meti6 en su
lugar 131.000 ovejas y, como compensacion, arrendd a cada una las familias expulsadas un
promedio de dos acres de tierras marginales.

Pero no hay que fijar Unicamente la atencién en esa rebatina al por mayor de tierras. Lo tragi-
co es lo que ocurrié al hacendado acomodado. Despojado de su derecho a utilizar la tierra
comunal, no pudo seguir manteniéndose como «labrador». Como existian fabricas, no podia -
aunque hubiera querido- convertirse en obrero fabril. En lugar de ello se convirtié en la mas
miserable de todas las clases sociales, en proletario agricola, y alli donde faltaba el trabajo
agricola, se hizo mendigo, a veces ladrdn, y usualmente pobre de solemnidad. El Parlamento
de Inglaterra, aterrado ante aquella oleada de indigencia que inundaba el pais, traté de resol-
ver el problema cercandolo. Impuso a los pobres la residencia forzosa en sus parroquias, obli-
gando a pagarles una misera ayuda, y castigd a los vagabundos la pena de azotes, la marca a
fuego y la mutilacién. Un reformador social de los tiempos de Adam Smith propuso, muy se-
rio, que se recluyese a los pobres que emigraban de sus parroquias en instituciones, a las que
sugirié ingenuamente que se les diese el nombre de «casas de terror». Lo peor de todo fue
que las medidas mismas que el pais adoptd para protegerse contra el indigente -ligandolo a
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su parroquia, donde podria mantenerse con vida, merced a la limosna- hicieron imposible la
Unica solucion que el problema tenia. No es que las clases gobernantes de Inglaterra fuesen
completamente inhumanas y crueles. Lo que les faltd fue inteligencia para comprender lo que
significaba una fuerza laboral fluida y mdvil, capaz de buscarse trabajo alli donde podria en-
contrarse, de acuerdo con las exigencias del mercado. La comercializacién del trabajo, lo
mismo que la del capital, provocd temores, y fue combatida y mal interpretada.

El sistema de mercado, con sus elementos esenciales de tierra, trabajo y capital, nacié entre las ma-
yores angustias..., unas angustias que empezaron en el siglo XIII y no acabaron hasta bien avanzado
el siglo XIX. No hubo jamas una revolucion peor comprendida, peor acogida, menos planeada. Pero
no era posible cerrar el paso a las grandes fuerzas que concurrian a la formacién del mercado. Insi-
diosamente, fueron rompiendo los moldes de la costumbre y rasgaron con insolencia los usos de la
tradicion. A pesar del griterio de los fabricantes de botones, los que los fabricaban de tela salieron
triunfantes. A pesar de las medidas del Consejo Privado, el telar para medias demostrd ser tan benefi-
cioso, que setenta afios mas tarde ese mismo Consejo Privado acabaria prohibiendo su exportacion. A
pesar de todas las desarticulaciones producidas en los cuerpos sometidos a la tortura del potro, el
comercio de percales fue siempre en aumento. Por encima de la Ultima trinchera de oposicion en que
se defendid la «vieja guardia», el factor econdmico tierra surgié de las fincas ancestrales, y, con los
aprendices sin empleo y los labradores desposeidos, surgid el factor econdmico trabajo, pasando so-
bre los chillidos de protesta de los amos y de los empleados conjuntamente.

El gran carro de la sociedad, que durante tan largas épocas se habia movido Unicamente por la fuerza
de la gravedad en el suave declive de la tradicion, se encontrd ahora dotado de una maquina de com-
bustién interna. Transacciones y ganancias, transacciones y ganancias, transacciones y mas ganan-
cias, proporcionaron en el adelante una fuerza impulsora nueva de potencia sorprendente

¢Qué fuerzas pudieron tener una potencia suficiente para destrozar un mundo cémodo y firmemente
asentado, sustituyéndolo por esta otra sociedad nueva e indeseada?

No existid una causa Unica y decisiva. La nueva vida se desarrolld dentro de la vieja, lo mismo que
una mariposa dentro de la crisalida, y cuando el impetu de vida fue ya suficientemente fuerte, hizo
saltar en pedazos la vieja estructura. La revolucion econdmica no fue obra de grandes acontecimien-
tos, de leyes concretas, de aventuras Unicas. Fue un proceso de crecimiento interno.

Helibronerm R.L., Vida y doctrina de los grandes economistas. Editorial Aguilar. Madrid, 1970, pp. 16-27.

Lectura 2. Comprender el cambio econémico.

[En esta conferencia dictada por el profesor Douglas C. North, historiador econdmico y premio Nobel de
Economia, se plantea el tema del cambio economico, concretamente de su comprension, de por qué se pro-
duce, de cudles son las fuerzas que lo determinantes, que segun €/ son. la poblacion, tanto su cantidad co-
mo su calidad o capital humano, el stock de conocimientos, que se materializa en innovaciones técnicas y de
otros ordenes, y finalmente las instituciones, lo que el autor denomina més concretamente la matriz institu-
cional]

Es un auténtico placer y un inmenso honor participar en esta serie de magnificas conferencias, y me sien-
to feliz de estar aqui, en particular entre tantos viejos amigos a los que conozco hace muchos afios.

El tema de mi conferencia de hoy es comprender el proceso del cambio econdmico. La palabra compren-
der requiere una pequefia explicacion. Lo que viene a continuacion no es una teoria del cambio economi-
co. Estamos muy lejos de haber establecido una teoria de esta indole, y si la comparamos con las teorias
generales de las que disponemos en economia, una teoria del cambio econdmico es probablemente im-
posible. Pero comprender el proceso del cambio econdmico es una condicién fundamental a la hora de
mejorar los resultados econdmicos. Vivimos en una dinamica de cambio econdmico global, pero la teoria
a la que recurrimos para comprender nuestro mundo es estatica, y las herramientas de las que nos ser-
vimos no estan adaptadas a los problemas a los que nos enfrentamos. No hay mejor ejemplo de esta
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inadecuacion que los torpes esfuerzos realizados en los Ultimos afios para reestructurar lo que fue la eco-
nomia soviética y ahora rusa. Comprender supone volver a pensar el proceso de cambio, y no conformar-
nos con modelos estaticos. Ese es el objeto de esta conferencia...

El cambio econdmico se produce como consecuencia de los cambios: primero, en el nimero y en las
cualidades de los seres humanos; segundo, en la acumulacion de conocimientos humanos, sobre todo
cuando se aplican al dominio del hombre sobre la naturaleza; y tercero, en la matriz institucional que
define la estructura que motiva a la sociedad. Por lo tanto, una teoria completa sobre el cambio economi-
co deberia integrar estos tres aspectos. En mi intervencion, haré hincapié en los esfuerzos deliberados
que realiza el ser humano para controlar su entorno, y por lo tanto en el hecho de que el cambio institu-
cional es una prioridad absoluta. Sin embargo, esto no implica que los otros dos aspectos no tengan la
misma importancia, tal y como intentaré demostrarles.

La tarea mas importante de la actividad humana ha sido y sigue siendo el esfuerzo que hacen los hom-
bres para controlar sus vidas desarrollando una estructura ordenada en sus relaciones con el entorno. De
hecho, el maximo objetivo ha sido reducir la incertidumbre que caracteriza ese entorno. Durante gran
parte de la Historia, la incertidumbre mas notable ha sido vencer al entorno fisico; pero a medida que los
hombres iban dominando este entorno, gracias al desarrollo de la ciencia y de la tecnologia, las incerti-
dumbres derivadas de la interaccion humana, del entorno humano, fueron pasando al primer plano. Una
vez dominado ese entorno fisico, hemos creado un entorno humano de gran complejidad y, en conse-
cuencia, hemos incrementado la incertidumbre humana. Permitanme desarrollar este punto. Lo que en
otras ocasiones he denominado la segunda revolucién econdmica ha sido en realidad la aplicacién de la
ciencia a la tecnologia, que hizo que los hombres ejercieran un dominio cada vez mayor sobre la natura-
leza. Esto no sorprende a nadie que haya vivido en este siglo. Lo que adn no comprendemos bien es que
mediante el proceso de aplicacion de la ciencia a la tecnologia, hemos modificado la esencia del entorno
humano. Vivimos en un mundo en el que nuestras vidas son interdependientes. Analizar los problemas
complejos que se plantean en este entorno radicalmente distinto es fundamental. La estructura que im-
ponemos a nuestras vidas para reducir las incertidumbres esta repleta de plazos y de prohibiciones, lo
que teje una compleja red de obligaciones, tanto formales como informales, que invaden el lenguaje, los
mecanismos fisicos y las creencias. Y son precisamente los valores los que vinculan a la "realidad" con las
instituciones.

Nadie puede llegar a conocer la realidad de un sistema politico-econémico, pero los hombres inventan
valores muy elaborados sobre la naturaleza de esa realidad, unos valores que son a la vez un modelo
positivo de funcionamiento del sistema y un modelo normativo de la forma en que deberia funcionar. El
sistema de valores puede estar perfectamente asentado en la sociedad y reflejar un consenso; pero tam-
bién pueden existir valores muy dispares dentro de esa sociedad, que reflejen la profunda division que
existe a la hora de percibir la realidad. Con el paso del tiempo, los valores dominantes, es decir los de los
agentes politicos y econdmicos que se encuentran en posicion de elaborar acciones politicas, desembocan
en una estructura institucional muy elaborada, tanto con reglas formales como con normas informales,
que determinan conjuntamente los resultados econdmicos y politicos. El resultado es una matriz institu-
cional que impone unas limitaciones estrictas sobre la eleccién de los agentes a la hora de crear o modifi-
car las instituciones existentes para mejorar su posicion econdmica o politica. Esta dependencia dificulta
de forma inevitable el cambio, aunque el cambio institucional radical y abrupto que se produce ocasio-
nalmente sugiere que algo parecido al cambio de equilibrio puntual en la biologia evolucionista también
puede producirse en el cambio econdmico. El cambio es un fendmeno continuo, aunque el grado de
cambio depende del grado de competencia que exista entre las organizaciones y sus empresarios. Los
empresarios ponen en marcha politicas que mejoren sus posiciones competitivas, lo que altera la matriz
institucional. Lo que viene a continuacion es un repaso de algunas percepciones de la realidad, y por lo
tanto de los nuevos esfuerzos realiza-dos por los empresarios para mejorar sus posiciones en un proceso
infinito de cambio. Permitanme ilustrar este proceso con la breve historia del apogeo y la caida de la
Unién Soviética.

Marx y Engels crearon el sistema de valores del que se inspird Lenin, y explicaron como era el mundo, y
cdmo debia ser. La situacion de una Rusia desgarrada por la guerra en 1917 brindd una inesperada opor-
tunidad para que se produjera un cambio institucional brutal. Marx no propuso ningin proyecto para la
transformacion o la construccion de una sociedad socialista, sino grandes blogues fundamentales de
construccion ideoldgica, sobre todo en lo relativo a la propiedad, que acabaron siendo los principios y las
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limitaciones de los lideres soviéticos. Después de que las necesidades acuciantes les apartaran de estos
principios y les condujeran a la creacion de la NPE (Nueva Politica Econdmica) en 1921, el primer plan
quinguenal de 1929 volvid a someterse a la ortodoxia ideoldgica. En los primeros anos de la Union Sovié-
tica, se debatieron estrategias alternativas, y por lo tanto las instituciones, que iban a desembocar en la
construccién del socialismo. El incremento gradual de la compleja matriz institucional que resulté de esos
debates provocd éxitos rotundos (como por ejemplo la industria pesada), fracasos (como es el caso de la
agricultura), e intentos por corregir los fallos en la ortodoxia marxista.

A medida que fue creciendo, la economia sufrié las devastadoras consecuencias de la invasion nazi, se-
guida por un lento proceso de reconstruccion. La matriz institucional se veia sometida a modificaciones
permanentes causadas por estimulos externos, como fue la guerra, y también por modificaciones institu-
cionales imprescindibles, basadas en un sistema de valores desarrollado dentro de los limites ideoldgicos
del marxismo. A lo largo de los afios 50, 60 y principios de los 70, el resultado fue un rapido crecimiento
de la produccion, sobre todo en la industria pesada, en la tecnologia militar y en determinados campos
del conocimiento cientifico. No hay que olvidar tampoco los condicionamientos del nuevo estatus de su-
perpotencia de la URSS. En aquella época, casi la mitad del planeta se volvid socialista 0 comunista, y se
llegd a creer que el socialismo o el comunismo serian los movimientos del futuro. Entonces, el crecimiento
empezo a ralentizarse. Esta ralentizacion era el resultado de crecimientos importantes en los costes de las
transacciones; de los problemas agricolas, cada vez mas importantes; y de los esfuerzos realizados con el
fin de reformar las instituciones y solucionar los problemas que surgieron, esfuerzos que seguian siendo
ineficaces. En 1985, después del acceso al poder de Gorbachov, las politicas de los seis siguientes anos
condujeron a un declive absoluto, y en 1991, a la desaparicion de la Union Soviética. Posiblemente se
trata del caso mas sorprendente de colapso rapido, sin intervencion externa, de toda la historia de la
humanidad.

Es ésta una historia de percepcion de la realidad, que pone en juego toda una serie de valores que a su
vez ponen en juego una serie de instituciones destinadas a perfilar la sociedad, que introdujeron a su vez
politicas de crecimiento, que alteraron la realidad, y cuyo resultado ultimo fue una revision de los valores
del principio. La clave de la historia es la forma en la que los valores se ven alterados por el feedback que
los hombres obtienen de los cambios que se producen en la realidad percibida como consecuencia de las
politicas que rigen en ese momento, de la eficacia de adaptacion de la matriz institucional -es decir su
capacidad de respuesta al cambio- y de la limitacion de los cambios en las reglas formales aplicados como
correctivos de la politica percibida. Pero una cosa es proporcionar una descripcion resumida del proceso
de cambio econdmico, y otra proporcionar un contenido suficiente a esa definicion que nos permita com-
prender este proceso. ¢Qué queremos decir cuando hablamos de realidad? ¢Cdmo nacen los valores?
¢Como cambian? ¢Cudl es la relacion entre valores e instituciones? ¢éComo cambian las instituciones?
¢Como afectan las instituciones a los resultados? ¢Como se explica que existan modelos de comporta-
miento tan diverso en las economias y en las politicas, tanto en un momento dado como a lo largo del
tiempo? Y por Ultimo, la pregunta fundamental: écual es la naturaleza esencial del proceso en si mismo?
No tengo nada que anadir a la vieja pregunta que se hacian los filésofos: équé es la realidad? Sin embar-
go, tengo un interés pragmatico directo en saber por qué intentamos encontrar modelos en nuestras
teorias, valores e ideologias. Este interés pragmatico esta relacionado con el nivel en que nuestros valores
y creencias coinciden con la realidad. En la medida en que coinciden, creemos que las politicas que po-
nemos en marcha daran los resultados esperados, aunque a lo largo de la historia de la humanidad nos
hemos equivocado muchas mas veces de las que hemos acertado. Es importante que seamos totalmente
conscientes de la naturaleza de esa realidad. Y lo que es mas importante, debemos ser conscientes de
cémo va cambiando la realidad.
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Lectura 3. La mano invisible.

[Con su célebre metafora, Adam Smith queria expresar que la busqueda del propio beneficio por
parte de los individuos que participan en la actividad econdmica no genera conflicto alguno de in-
tereses que ponga en peligro la supervivencia de la sociedad sino que por el contrario origina un
“orden natural” regulado y eficiente]

En la medida en que todo individuo procura en lo posible invertir su capital en la actividad nacional y
orientar esa actividad para que su produccion alcance el maximo valor, todo individuo necesariamente
trabaja para hacer que el ingreso anual de la sociedad sea el maximo posible. Es verdad que por regla
general él ni intenta promover el interés general ni sabe en qué medida lo esta promoviendo. Al preferir
dedicarse a la actividad nacional mas que a la extranjera él solo persigue su seguridad; y al orientar esa
actividad de manera de producir un valor maximo él busca sdlo su propio beneficio pero en este caso
como en otros una mano invisible conduce a promover un objetivo que no entraba en sus propositos. El
gue sea asi no es necesariamente malo para la sociedad. Al perseguir su propio interés frecuentemente
fomentara el de la sociedad mucho mas eficazmente que si de hecho intentase fomentarlo. Nunca he
visto muchas cosas buenas hechas por los que pretenden actuar en bien del pueblo.

Adam Smith, La rigueza de las naciones. Alianza Ed. Madrid, 1999, pp. 554

Lectura 4. La division del trabajo.

[Una de las primeras innovaciones concebidas por el hombre como forma de organizar la actividad
economica con €l fin de mejorar la productividad fue la division del trabajo. En este texto, con e/
que se inicia la obra fundamental de Adam Smith sobre las causas de la riqueza de las nacio-
nes, se muestra intuitivamente, tomando un ejemplo de época, en qué consiste la division del tra-
bajo, cuél es su origen y cudles sus limites, apuntando de paso las ventajas de las economias mari-
timas sobre las terrestres]

Capitulo 1
De la division del trabajo

El mayor progreso de la capacidad productiva del trabajo, y la mayor parte de la habilidad, destreza y
juicio con que ha sido dirigido o aplicado, parecen haber sido los efectos de la division del trabajo.

Sera mas facil comprender las consecuencias de la division del trabajo en la actividad global de la socie-
dad si se observa la forma en que opera en algunas manufacturas concretas...

Consideremos por ello como ejemplo una manufactura de pequefia entidad, aunque una en la que la
division del trabajo ha sido muy a menudo reconocida: la fabricacion de alfileres. Un trabajador no prepa-
rado para esta actividad (que la division del trabajo ha convertido en un quehacer especifico), no familia-
rizado con el uso de la maquinaria empleada en ella (cuya invencion probablemente derive de la misma
division del trabajo), podra quizas, con su maximo esfuerzo, hacer un alfiler en un dia, aunque ciertamen-
te no podra hacer veinte. Pero en la forma en que esta actividad es llevada a cabo actualmente no es
solo un oficio particular sino que ha sido dividido en un nimero de ramas, cada una de las cuales es por
si misma un oficio particular. Un hombre estira el alambre, otro lo endereza, un tercero lo corta, un cuar-
to lo afila, un quinto lo lima en un extremo para colocar la cabeza; el hacer la cabeza requiere dos o tres
operaciones distintas; el colocarla es una tarea especial y otra el esmaltar los alfileres; hasta el empaque-
tarlos es por si mismo un oficio; y asi la produccidn de un alfiler se divide en hasta dieciocho operaciones
diferentes, que en algunas fabricas llegan a ser ejecutadas por manos distintas, aunque en otras una
misma persona pueda ejecutar dos o tres de ellas. He visto una pequefia fabrica de este tipo en la que
solo habia diez hombres trabajando, y en la que consiguientemente algunos de ellos tenian a su cargo
dos o tres operaciones. Y aunque eran muy pobres y carecian por tanto de la maquinaria adecuada, si se
esforzaban podian llegar a fabricar entre todos unas doce libras de alfileres por dia. En una libra hay mas
de cuatro mil alfileres de tamafio medio. Esas diez personas, entonces, podian fabricar conjuntamente
mas de cuarenta y ocho mil alfileres en un sélo dia, con lo que puede decirse que cada persona, como
responsable de la décima parte de los cuarenta y ocho mil alfileres, fabricaba cuatro mil ochocientos alfi-
leres diarios. Ahora bien, si todos hubieran trabajado independientemente y por separado, y si ninguno
estuviese entrenado para este trabajo concreto, es imposible que cada uno fuese capaz de fabricar veinte
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alfileres por dia, y quizas no hubiesen podido fabricar ni uno; es decir, ni la doscientas cuarentava parte,
y quizas ni siquiera la cuatro mil ochocientasava parte de lo que son capaces de hacer como consecuen-
cia de una adecuada division y organizacion de sus diferentes operaciones.

En todas las demas artes y manufacturas las consecuencias de la divisién del trabajo son semejantes a
las que se dan en esta industria tan sencilla, aunque en muchas de ellas el trabajo no puede ser asi sub-
dividido, ni reducido a operaciones tan sencillas. De todas formas, la division del trabajo ocasiona en cada
actividad, en la medida en que pueda ser introducida, un incremento proporcional en la capacidad pro-
ductiva del trabajo. Como consecuencia aparente de este adelanto ha tenido lugar la separacion de los
diversos trabajos y oficios, una separacion que es asimismo desarrollada con mas profundidad en aque-
llos paises que disfrutan de un grado mas elevado de laboriosidad y progreso; asi, aquello que constituye
el trabajo de un hombre en un estadio rudo de la sociedad, es generalmente el trabajo de varios en uno
mas adelantado. En toda sociedad avanzada el agricultor es sélo agricultor y el industrial sélo industrial.
Ademas, la tarea requerida para producir toda una manufactura es casi siempre dividida entre un gran
nimero de manos. Cuantos oficios resultan empleados en cada rama de la industria del lino o de la lana,
desde quienes cultivan la planta o cuidan el vellén hasta los bataneros y blanqueadores del lino, o quie-
nes tintan y aprestan el pano. Es cierto que la naturaleza de la agricultura no admite tanta subdivision del
trabajo como en la manufactura, ni una separacion tan cabal entre una actividad y otra. Es imposible
separar tan completamente la tarea del ganadero de la del cultivador como la del carpintero de la del
herrero. El hilandero es casi siempre una persona distinta del tejedor, pero el que ara, rastrilla, siembra y
cosecha es comUnmente la misma persona. Como esas diferentes labores cambian con las diversas esta-
ciones del afio, es imposible que un hombre esté permanentemente empleado en ninguna de ellas, Esta
imposibilidad de llevar a cabo una separacion tan profunda y completa de todas las ramas del trabajo
empleado en la agricultura es probablemente la razon por la cual la mejora en la capacidad productiva del
trabajo en este sector no alcance siempre el ritmo de esa mejora en las manufacturas. ...

Este gran incremento en la labor que un mismo nimero de personas puede realizar como consecuencia
de la division del trabajo se debe a tres circunstancias diferentes; primero, al aumento en la destreza de
todo trabajador individual; segundo, al ahorro del tiempo que normal mente se pierde al pasar de un tipo
de tarea a otro; y tercero, a la invenciéon de un gran nimero de maquinas que facilitan y abrevian la la-
bor, y permiten que un hombre haga el trabajo de muchos.

En primer lugar, el aumento de la habilidad del trabajador necesariamente amplia la cantidad de trabajo
que puede realizar, y la division del trabajo, al reducir la actividad de cada hombre a una operacion senci-
lla, y al hacer de esta operacion el Unico empleo de su vida, inevitable mente aumenta en gran medida la
destreza del trabajador. Un herrero corriente que aunque acostumbrado a manejar el martillo nunca lo ha
utilizado para fabricar clavos no podra, si en alguna ocasion se ve obligado a intentarlo, hacer mas de
doscientos o trescientos clavos por dia, y ademas los hard de muy mala calidad. Un herrero que esté
habituado a hacer clavos pero cuya ocupacion principal no sea ésta dificilmente podra, aun con su mayor
diligencia, hacer mas de ochocientos o mil al dia...

En segundo lugar, la ventaja obtenida mediante el ahorro del tiempo habitualmente perdido al pasar de
un tipo de trabajo a otro es mucho mayor de lo que podriamos imaginar a simple vista. Es imposible sal-
tar muy rapido de una clase de labor a otra que se lleva a cabo en un sitio diferente y con herramientas
distintas. Un tejedor campesino, que cultiva una pequefia granja, consume un tiempo considerable en
pasar de su telar al campo y del campo a su telar. Si dos actividades pueden ser realizadas en el mismo
taller, la pérdida de tiempo sera indudablemente mucho menor. Sin embargo, incluso en este caso es
muy notable. Es normal que un hombre haraganee un poco cuando sus brazos cambian de una labor a
otra. Cuando comienza la tarea nueva rara vez esta atento y pone interés; su mente no esta en su tarea
y durante algun tiempo esta mas bien distraido que ocupado con diligencia. La costumbre de haraganear
o de aplicarse con indolente descuido, que natural o mas bien necesariamente adquiere todo trabajador
rural forzado a cambiar de trabajo y herramientas cada media hora, y a aplicar sus brazos en veinte for-
mas diferentes a lo largo de casi todos los dias de su vida, lo vuelve casi siempre lento, perezoso e inca
paz de ningln esfuerzo vigoroso, incluso en las circunstancias mas apremiantes. Por lo tanto, indepen-
diente mente de sus deficiencias en destreza, basta esta causa sola para reducir de manera considerable
la cantidad de trabajo que puede realizar.

En tercer y Ultimo lugar, todo el mundo percibe cuanto trabajo facilita y abrevia la aplicacion de una ma-
quinaria adecuada. Ni siquiera es necesario poner ejemplos. Me limitaré a observar, entonces, que la
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invencion de todas esas maquinas que tanto facilitan y acortan las tareas derivo originalmente de la divi-
sion del trabajo. Es mucho mas probable que los hombres descubran métodos idoneos y expeditos para
alcanzar cualquier objetivo cuando toda la atencion de sus mentes esta dirigida hacia ese Unico objetivo
que cuando se disipa entre una gran variedad de cosas. Y resulta que como consecuencia de la division
del trabajo, la totalidad de la atencion de cada hombre se dirige naturalmente hacia un solo y simple
objetivo. Es logico esperar, por lo tanto, que alguno u otro de los que estan ocupados en cada rama es-
pecifica del trabajo descubra pronto métodos mas faciles y practicos para desarrollar su tarea concreta,
siempre que la naturaleza de la misma admita una mejora de ese tipo. Una gran parte de las maquinas
utilizadas en aquellas industrias en las que el trabajo estd mas subdividido fueron originalmente invencio-
nes de operarios corrientes que, al estar cada uno ocupado en un quehacer muy simple, tornaron sus
mentes hacia el descubrimiento de formas mas rapidas y faciles de llevarlo a cabo. A cualquiera que esté
habituado a visitar dichas industrias le habran ensefado frecuentemente maquinas muy Utiles inventadas
por esos operarios para facilitar y acelerar su labor concreta. En las primeras maquinas de vapor se em-
pleaba permanentemente a un muchacho para abrir y cerrar alternativamente la comunicacion entre la
caldera y el cilindro, segun el pistdn subia o bajaba. Uno de estos muchachos, al que le gustaba jugar con
sus companeros, observo que si ataba una cuerda desde la manivela de la valvula que abria dicha comu-
nicacion hasta otra parte de la maquina, entonces la valvula se abria y cerraba sin su ayuda, y le dejaba
en libertad para divertirse con sus compafieros de juego. Uno de los mayores progresos registrados en
esta maquina desde que fue inventada resultd asi un descubrimiento de un muchacho que deseaba aho-
rrar su propio trabajo.

No todos los avances en la maquinaria, sin embargo, han sido invenciones de aquellos que las utilizaban.
Muchos han provenido del ingenio de sus fabricantes, una vez que la fabricacién de maquinas llegé a ser
una actividad especifica por si misma; y otros han derivado de aquellos que son llamados filésofos o per-
sonas dedicadas a la especulacion, y cuyo oficio es no hacer nada pero observarlo todo; por eso mismo,
son a menudo capaces de combinar las capacidades de objetos muy lejanos y diferentes. ...

La gran multiplicacion de la produccion de todos los diversos oficios, derivada de la division del trabajo,
da lugar, en una sociedad bien gobernada, a esa riqueza universal que se extiende hasta las clases mas
bajas del pueblo. Cada trabajador cuenta con una gran cantidad del producto de su propio trabajo, por
encima de lo que él mismo necesita; y como los demas trabajadores estan exactamente en la misma
situacion, él puede intercambiar una abultada cantidad de sus bienes por una gran cantidad, o, lo que es
lo mismo, por el precio de una gran cantidad de bienes de los demas. Los provee abundantemente de lo
gue necesitan y ellos le suministran con amplitud lo que necesita él, y una plenitud general se di funde a
través de los diferentes estratos de la sociedad....

Capitulo 2
Del principio que da lugar a la divisién del trabajo

Esta division del trabajo, de la que se derivan tantos beneficios, no es el efecto de ninguna sabiduria
humana, que prevea y procure la riqgueza general que dicha division ocasiona. Es la consecuencia necesa-
ria, aunque muy lenta y gradual, de una cierta propension de la naturaleza humana, que no persigue tan
vastos beneficios; es la propension a trocar, permutar y cambiar una cosa por otra.

No es nuestro tema inquirir sobre si esta propension es uno de los principios originales de la naturaleza
humana, de los que no se pueden dar mas detalles, o si, como parece mas probable, es la consecuencia
necesaria de las facultades de la razdn y el lenguaje. La propension existe en todos los seres humanos y
no aparece en ninguna otra raza de animales, que revelan desconocer tanto este como cualquier otro tipo
de contrato. Cuando dos galgos corren tras la misma liebre, a veces dan la impresion de actuar bajo al-
guna suerte de acuerdo. Cada uno empuja la liebre hacia su compafero, o procura interceptarla cuando
su compaiiero la dirige hacia él. Pero esto no es el efecto de contrato alguno, sino la confluencia acciden-
tal de sus pasiones hacia el mismo objeto durante el mismo tiempo. Nadie ha visto jamas a un perro
realizar un intercambio honesto y deliberado de un hueso por otro con otro perro. ...En una sociedad
civilizada él estara constantemente necesitado de la cooperacion y ayuda de grandes multitudes, mientras
que toda su vida apenas resultara suficiente como para ganar la amistad de un pufiado de personas. En
virtualmente todas las demas especies animales, cada individuo, cuando alcanza la madurez, es completa
mente independiente y en su estado natural no necesita la asistencia de ninguna otra criatura viviente. El
hombre, en cambio, esta casi permanentemente necesitado de la de sus semejantes, y le resultara indtil
esperarla exclusivamente de su benevolencia. Es mas probable que la consiga si puede dirigir en su favor
el propio interés de los demas, y mostrarles que el actuar segin él demanda redundara en beneficio de
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ellos. Esto es lo que propone cualquiera que ofrece a otro un trato. Todo trato es: dame esto que deseo y
obtendras esto otro que deseas tU; y de esta manera conseguimos mutuamente la mayor parte de los
bienes que necesitamos. No es la benevolencia del carnicero, el cervecero, o el panadero lo que nos pro-
cura nuestra cena, sino el cuidado que ponen ellos en su propio beneficio. No nos dirigimos a su humani-
dad sino a su propio interés, y jamas les hablamos de nuestras necesidades sino de sus ventajas. Solo un
mendigo escoge depender basicamente de la benevolencia de sus con ciudadanos. Y ni siquiera un men-
digo depende de ella por completo. Es verdad que la caridad de las personas de buena voluntad le sumi-
nistra todo el fondo con el que subsiste. Pero aunque este principio le provee en Ultima instancia de todas
sus necesidades, no lo hace ni puede hacerlo en la medida en que dichas necesidades aparecen. La ma-
yor parte de sus necesidades ocasionales seran satisfechas del mismo modo que las de las demas perso-
nas, mediante trato, trueque y compra. Con el dinero que recibe de un hombre compra comida. La ropa
vieja que le entrega otro sirve para que la cambie por otra ropa vieja que le sienta mejor, o por albergue,
0 comida, o dinero con el que puede comprar la comida, la ropa o el cobijo que necesita.

Asi como mediante el trato, el trueque y la compra obtenemos de los demas la mayor parte de los bienes
gue reciprocamente necesitamos, asi ocurre que esta misma disposicion a trocar es lo que originalmente
da lugar a la division del trabajo. En una tribu de cazadores o pastores una persona concreta hace los
arcos Y las flechas, por ejemplo, con mas velocidad y destreza que ninguna otra. A menudo los entrega a
sus companeros a cambio de ganado o caza; eventualmente descubre que puede conseguir mas ganado
y caza de esta forma que yéndolos a buscar él mismo al campo. Asi, y de acuerdo con su propio interés,
la fabricacion de arcos y flechas llega a ser su actividad principal, y él se transforma en una especie de
armero. Otro hombre se destaca en la construccion de los armazones y techos de sus pequenas chozas o
tiendas. Estd habituado a servir de esta forma a sus vecinos, quienes lo remuneran analogamente con
ganado y caza, hasta que al final él descubre que es su interés el dedicarse por completo a este trabajo, y
volverse una suerte de carpintero. Un tercero, de igual modo, se convierte en herrero o calderero, y un
cuarto en curtidor o adobador de cueros o pieles, que son la parte principal del vestido de los salvajes. Y
asi, la certeza de poder intercambiar el excedente del producto del propio trabajo con aquellas partes del
producto del trabajo de otros hombres que le resultan necesarias, estimula a cada hombre a dedicarse a
una ocupacion particular, y a cultivar y perfeccionar todo el talento o las dotes que pueda tener para ese
quehacer particular...

Asi como la capacidad de intercambiar da lugar a la division del trabajo, asi la profundidad de esta divi-
sion debe estar siempre limitada por la extension de esa capacidad, o en otras palabras por la extension
del mercado. Cuando el mercado es muy pequefio, ninguna persona tendra el estimulo para dedicarse
completamente a una sola ocupacion, por falta de capacidad para intercambiar todo el excedente del
producto de su propio trabajo, por encima de su consumo, por aquellas partes que necesita del producto
del trabajo de otras personas.

Hay algunas actividades, incluso del tipo mas modesto, que no pueden desarrollarse sino en una gran
ciudad. Un mozo de cuerda, por ejemplo, no podra hallar empleo ni subsistencia en ningun otro lugar. Un
pueblo le resulta una esfera demasiado estrecha; ni siquiera una ciudad corriente con un mercado normal
podra suministrarle una ocupacion permanente. En las casas solitarias y las minlsculas aldeas esparcidas
en parajes tan poco habitados como las Tierras Altas de Escocia, todo campesino debe ser el carnicero, el
panadero y el cervecero de su propia familia. En tales circunstancias es raro encontrar a un herrero, un
carpintero o un albafil a menos de veinte millas de otro. Las familias que viven desperdigadas a ocho o
diez millas del mas cercano de ellos deberan aprender a hacer por si mismas un gran nimero de peque-
fios trabajos que en sitios mas poblados reclamarian el concurso de dichos artesanos.

Adam Smith, La rigueza de las naciones. Alianza Ed. Madrid, 1999, pp. 33-51.
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Desde el Neolitico hasta la revolucién Industrial se han sucedido sociedades y economias
agrarias caracterizadas por su diversidad a lo ancho del mundo y por el cambio a lo largo del
tiempo. A pesar de que ello hace dificil reducir sus diferencias y transformaciones a un modelo
comun, vamos a establecer algunas caracteristicas comunes.
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2.1. Las caracteristicas de las economias preindustriales

2.1.1. Familia, tecnologia, intercambios, instituciones y crecimiento
economico

La familia constituia la unidad econdmica fundamental desde el punto de vista del consumo y de la
produccion, tanto en la agricultura como en la industria. El objetivo fundamental de la unidad familiar
era la satisfaccion de las necesidades de consumo, desde la alimentacion, la vivienda y el vestido
hasta el aprendizaje de los menores y la asistencia a los mayores en retiro, pasando por la fabricacién
del equipo de trabajo y los enseres domésticos. Los activos fundamentales de que disponia eran la
tierra y el capital, pero, sobre todo, el trabajo de los miembros de la misma familia: la mayor parte de
estos factores eran adquiridos por via de herencia, aunque podian ser ampliados mediante diversas
formulas contractuales que iban de la compra al crédito y del alquiler al empleo de asalariados.

La formaciéon de la familia por medio del matrimonio era posible cuando habia una explotacion
vacante, o bien por retiro o bien por fallecimiento de los progenitores. Asi pues, la nupcialidad podia
ser mas o menos intensa, y los jovenes casarse mas pronto o mas tarde, de acuerdo con las
posibilidades de empleo, que en una sociedad agraria dependian fundamentalmente de la oferta de
tierra. Una vez constituida, la familia tendia a seguir una pauta de fecundidad “natural”, no por
desconocimiento, sino porque en un contexto de elevada mortalidad infantil sdlo asi podia disponer de
los suficientes activos econdmicos que eran los hijos.

Ahora bien, las familias no vivian aisladas, sino integradas en comunidades politicas mas amplias a
cuyo sostenimiento debian contribuir con diversas prestaciones o tributos de caracter econdmico,
fiscal y militar, unas veces mediante servicios laborales y otras mediante pagos en especie o dinero.
La comunidad local en concreto desempeiaba unas funciones muy importantes como la asignacién de
los recursos naturales (bienes comunitarios) y la regulacién econdémica (coordinacion de tareas
productivas) con el doble fin de conservar los recursos y el equilibrio social. Los bienes publicos
esenciales (proteccidn, justicia) podian estar bajo dominio sefiorial.

La tecnologia puede ser calificada como organica en la medida que los recursos naturales utilizados
en la construccién de materiales, estructuras y equipos, y la energia para moverlos eran de origen
vegetal (lefia y madera), animal y humano, lo que quiere decir que el aumento de la oferta no
siempre podia seguir el crecimiento de la poblacion debido a la necesidad que habia de reservar la
tierra a usos fundamentales como la alimentacién. Aunque eficiente, la tecnologia generaba una baja
productividad porque era fundamentalmente intensiva en trabajo, de modo que el producto per capita
debia ser igualmente reducido. La difusién de la energia hidraulica y la edlica en diversos campos de
la industria a partir de la Edad Media permitieron aliviar un tanto esta importante restriccion. En
cambio, el carbdn fésil (turba, hulla) era apenas conocido en Europa, si bien su uso fue en aumento a
lo largo de la Edad Moderna en Valonia, Holanda y, sobre todo, Inglaterra.

La poblacion vivia en un "circulo de la pobreza" (capital y tecnologia-productividad-renta per capita-
ahorro-capital y tecnologia) que era dificil de romper debido, mas que al desconocimiento de nuevas
técnicas, a la débil capacidad de ahorro, al alto riesgo implicito en la inversion y a la escasa capacidad
de innovacion tecnoldgica.

En efecto, la parte del ahorro debia de ser muy pequefia en comparacion con la del consumo.
Ademas, el escaso ahorro disponible era absorbido en su mayor parte por los perceptores de rentas y
tributos, que lo destinaban al gasto antes que a la inversion. La proximidad del producto medio per
capita al nivel de subsistencia explica el comportamiento econdmico de las familias, esencialmente
maximizador de la supervivencia, antes que del beneficio o del bienestar, asi como el rechazo de
cualquier innovacion de resultados inciertos. Por otra parte, el espiritu de iniciativa era severamente
limitado por las regulaciones que comunidades locales, corporaciones profesionales y organismos
publicos imponian con el fin de proteger determinadas actividades o grupos sociales: los derechos
comunales condicionaban la libertad de cultivos en aras del pastoreo, del mismo modo que las
ordenanzas gremiales imponian determinados patrones tecnoldgicos que entorpecian la innovacion,
mientras que el estado podia fijar precios maximos de venta para abaratar el consumo en las ciudades
a costa de los beneficios de agricultores y empresarios.

-38 -



Tema 2: El crecimiento econdomico en la era preindustrial... Curso 2009-2010

En cualquier caso, los intercambios eran limitados en volumen y extension geografica a causa de la
baja productividad del trabajo, la débil capacidad de los transportes y su elevado coste. El mercado
era, en consecuencia, pequeno y fragmentado, lo que limitaba la division del trabajo y condicionaba la
localizacién de numerosas actividades (energia, materias primas, mercado final). Por el contrario, el
autoconsumo representaba una elevada cuota de la produccion, de modo que sélo una parte podia
ser comercializada, o bien directamente por las mismas familias o bien a través de los perceptores de
rentas y tributos como los propietarios (renta de la tierra), la Iglesia (diezmo) y los sefiores feudales.
El ambito de comercializacion por excelencia era la region urbana. En el comercio de larga distancia,
la incertidumbre de las transacciones econdmicas, la deficiente informacién y, sobre todo, la falta de
seguridad para las personas y las cosas como consecuencia de la escasa proyeccién de los poderes
publicos, acrecentaban la importancia del conocimiento personal y la cohesion social en el seno de las
comunidades locales o profesionales como medios para establecer y hacer respetar los codigos de
conducta.

El crecimiento econémico no era desconocido, ni mucho menos, pero era de caracter extensivo,
poco duradero y, a menudo, reversible. El aumento de la produccion descansaba en la extensién de la
superficie de cultivo y en la multiplicacion de las unidades de produccion (familias), mucho mas que
en la inversion de capital y en la mejora de la eficiencia, de manera que a largo plazo estaba sometido
a la ley de la productividad marginal decreciente, sobre todo en la agricultura. En efecto, la tecnologia
disponible implicaba una contradicciéon entre el crecimiento de la poblacién, y, por lo tanto, de la
superficie de cultivo, y la dotacion fija de tierra y recursos naturales que proporcionaban los
materiales y la energia animal (pastos) imprescindibles para sostener la actividad agraria. Por eso, la
poblacién, fuente de todo crecimiento, podia ver empeorado su nivel de vida exponiéndose a sufrir
periodicas crisis de subsistencias.

2.1.2. La medida del crecimiento secular

El crecimiento econdmico de Europa en la época preindustrial discurre lentamente, si bien cabe
sefalar algunas notables diferencias entre la Edad Media y la Edad Moderna. En los siglos X-XIII se
vivid un crecimiento muy considerable que, sin embargo, fue seguido por un retroceso del producto y
de la poblacion a raiz de la difusion de la “peste negra” en los siglos XIV-XV, mientras que en los
siglos XVI-XVIII el crecimiento fue mas intenso y continuo, pues en conjunto sélo se vio interrumpido
en los anos 1650-1720 a lo sumo por un estancamiento. Ademas, la frecuencia y la intensidad de las
crisis de subsistencias fueron reduciéndose paulatinamente en esta ultima época.

La mayor densidad de poblacion, el ligero incremento de la renta per capita y la integracion de nuevas
regiones en la economia europea contribuyeron a la extension del mercado y, por tanto, a la creacion
de una divisién del trabajo mas compleja y profunda. Al mismo tiempo que se avanzaba en la difusion
de la economia de mercado, también se producian algunas modestas pero importantes innovaciones
tecnoldgicas en todos los campos de actividad, desde la agricultura a la industria pasando por el
transporte y la energia. Los cambios institucionales como la afirmacion de los derechos de propiedad
privada (tierra, trabajo, capital), la aparicion de una clase empresarial y la formacion del estado
nacional moderno no fueron menos decisivos en el impulso experimentado por la economia de Europa
durante esta larga etapa “preparatoria”.

Cuadro 1. El crecimiento de la poblacion, Ia produccion y la renta per capita
(tasas de crecimiento acumulativo anual)

| Poblacién Produccién Renta per Capita

1000-1500 0,10 0,20 0,10
1500-1800 0,26 0,60 0,34
1800-1990 1,10 2,70 1,60

FUENTE: A. Maddison, World Statistic.

Las regiones mas desarrolladas estaban localizadas al principio en el Mediterraneo y en los Paises
Bajos meridionales, pero el crecimiento de la Europa atlantica, especialmente de Holanda e Inglaterra
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fue siempre mayor que el del resto del continente, lo cual provocé un desplazamiento del centro
econdmico y un cambio decisivo en la jerarquia.

2.2. Las bases tecnoldgicas e institucionales de la expansion medieval

La caida del Imperio Romano de Occidente (476) fue acompafiada por un notable cambio en la
organizacién y la vida econdmicas en Europa.

En efecto, la economia en la Alta Edad Media (siglos VI-X) habia quedado recluida en el campo, donde
la poblacion vivia en comunidades rurales generalmente bajo dominio sefiorial. Las acufaciones de
moneda y los intercambios de caracter mercantil disminuyeron drasticamente, aunque sin llegar a
desaparecer completamente. En consecuencia, las ciudades perdieron buena parte de sus funciones
econdmicas y se convirtieron en pequefios centros de caracter militar y eclesiastico. Por Gltimo, las
funciones publicas fueron usurpadas al estado por los senores feudales, que pertenecian a viejas
familias de terratenientes y de funcionarios que habian recibido la tierra en feudo a cambio del
ejercicio de la justicia y de la guerra. éCémo era posible que surgiera el crecimiento si el estado habia
perdido el “monopolio de la violencia”?

2.2.1. La economia senorial

En las condiciones de inseguridad y escasez de medios de pago caracteristicas de la Alta Edad Media,
el intercambio de mercado perdié importancia frente a la prestacion de tributos, pero en el seno de
los sefiorios, ya que la disgregacion del poder politico “romano” habia provocado la sustitucion de los
vinculos publicos entre los ciudadanos por otros de caracter “feudal” entre sefiores y vasallos (M.
Bloch). En consecuencia, un cierto grado de dependencia personal y de coercion (mandato), aunque
descentralizada, asi como una tendencia a la autarquia, seran notas caracteristicas de esta época.

La unidad econdmica y politica fundamental era el sefiorio. En su interior se distinguian, por un lado,
la reserva seforial, que podia ser mas o menos extensa y estaba formada por la casa del sefior, tierra
y equipo, y, por otra, un nimero indeterminado de tenencias campesinas, que consistian en la
vivienda, la tierra de cultivo y los derechos comunales anejos de que disponia cada familia. En la
medida que el sefor disponia de poderes jurisdiccionales, los campesinos entraban en dependencia,
de tal modo que ofrecian prestaciones de trabajo, especie y dinero a cambio de proteccidn fisica y
econdmica. La poblacion asentada en el sefiorio podia contar también con otros dos tipos de bienes,
unos de propiedad privada (alodios) y otros de propiedad comunal, pero estaba asimismo obligada al
pago de diversos tributos, mas o menos arbitrarios, que gravaban el uso de bienes seforiales
(molinos, hornos), el comercio y, por supuesto, el ejercicio de la justicia.

Los grandes patrimonios laicos y eclesiasticos adquirieron mayores dimensiones que antafo, si bien
cambiaron de naturaleza y de manos en virtud de diversos repartimientos entre germanos y nobleza
tardorromana. La tierra era un bien inalienable que proporcionaba medios de vida a campesinos y
sefiores, de modo que el derecho de propiedad era compartido entre ambos, pues unos percibian
una renta en virtud del dominio eminente (sefnores) y otros permanecian en la tenencia pudiéndola
transmitir por via hereditaria en virtud del dominio Util (campesinos). Desde otra perspectiva, la
propiedad estaba condicionada por las obligaciones reciprocas estables de unos y otros, aunque de
caracter coercitivo, desigual y a menudo arbitrario, dado el monopolio de la justicia que el sefior
administraba sobre los habitantes del seforio.

El lugar de la esclavitud, el colonato y el campesinado libre fue ocupado por la servidumbre. En
realidad, los siervos procedian de origenes diversos.

En efecto, la mano de obra esclava disminuy6 paulatinamente hasta su virtual desaparicion en el siglo
IX. Las manumisiones por razones piadosas y la cristianizacion de normandos, magiares y eslavos
desempenaron un papel importante en este proceso. Los motivos econdmicos fueron también
decisivos: los sefiores prefirieron externalizar los costes de mantenimiento de la mano de obra
mediante la concesion de una pequeiia tenencia familiar donde los siervos podian vivir a cambio de
rentas y proteccion (servi casat)). Las guerras de conquista alimentaron durante varios siglos el
comercio de esclavos, que se enviaban a los mercados musulmanes de oriente y el norte de Africa.
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Sin embargo, las plantaciones habian dejado de ser rentables hacia mucho tiempo en Europa debido a
la falta de mercados urbanos y a la ausencia de una autoridad publica, a los crecientes costes de
supervisién en que incurrian los sefores, empleados en el servicio militar, y al agotamiento de la
fuente de suministro una vez que finalizaron las guerras de conquista en la frontera oriental.

Por otra parte, los campesinos barbaros que renunciaban al servicio militar a causa del elevado coste
del equipo y del servicio, y los colonos originalmente entraron en dependencia por medio del
patronato (proteccion a cambio de prestaciones).

La caracteristica comun de los siervos frente a otras condiciones precedentes era la de estar adscritos
a la tierra y disponer de un margen limitado de libertad. Ahora bien, la posesidon consuetudinaria, el
cultivo y la vida familiar en el marco de la comunidad rural, la autonomia de gestion y la participacion
en el excedente proporcionaban cierta iniciativa y algunos incentivos que podian estimular a su vez el
crecimiento econdmico si el contexto politico y monetario comenzaba a ser mas favorable.

En efecto, los elementos dindmicos del sistema radican en una cierta autonomia laboral del campesino
en el marco de la comunidad de aldea, y en el deseo de los sefiores de adquirir rentas por medios
estables en un marco de competencia seforial (minimizacion de los costes del saqueo).

2.2.2.Un crecimiento de frontera... con cambios tecnoldgicos e
institucionales

El crecimiento de la poblacion fue resultado de la acumulacion de modestas ganancias durante mas de
tres siglos en los que apenas se conocieron graves epidemias ni crisis alimentarias. No obstante, el
cambio climatico pudo influir de varias maneras favorables sobre la mortalidad, dado que algunos
cultivos (cereales, vid) alcanzaron latitudes muy septentrionales. Las ciudades vy villas crecieron mas
que el campo, mientras que el norte de Italia, la cuenca de Paris y el sur de Inglaterra, mas que las
regiones de la periferia europea. La nupcialidad temprana, al prolongar los periodos de fecundidad,
permitid conseguir saldos naturales positivos, a pesar de que la mortalidad era muy elevada. La
abundancia de tierra proporcionaba oportunidades para el establecimiento de nuevas familias.

Europa vivié una auténtica colonizacion agraria. Las superficies de cultivo fueron ampliadas mediante
roturaciones, a costa de bosques, paramos y marismas, unas veces por iniciativa sefiorial, pero la
mayoria por los mismos campesinos, primero en las cercanias de los viejos asentamientos y después
en las nuevas entidades de poblacion fundadas a lo largo del proceso, que se prolongd hasta el final
de la Edad Media.

El consiguiente crecimiento de la produccion agraria fue también el resultado del cambio tecnoldgico.
En la época romana y la Alta Edad Media habian aparecido varias innovaciones que en el siglo XII,
como muy tarde, constituyeron un sistema agrario que comprendia el dominio de la energia, el equipo
y la organizacién del cultivo, todos ellos relacionados entre si (innovaciones complementarias).

El control sobre la energia organica animal e hidraulica fue posible gracias a los nuevos sistemas de
arreo (yugo frontal en vez de cuello para los bueyes, collera para los caballos) y a la difusion del
molino de agua y, mas tarde, del de viento. Aunque el molino de agua fue un invento romano, las
condiciones econdmicas mas favorables se presentaron a partir del siglo VII: escasez de mano de
obra, cierta seguridad (riesgo), y doble iniciativa, campesina y sefiorial (monopolio). Ya en el siglo XII
habia por lo menos uno en cada pueblo.

El utillaje fue diversificado y mejorado gracias al uso del hierro, que proporcionaba una mayor
versatilidad y eficiencia que otros materiales: rejas, cuchillas, vertederas y ruedas para los arados,
balancines para los arreos, herraduras, y una gran variedad de herramientas agricolas, en cuya
produccion se empleaba cada vez mas la energia hidraulica.

La organizacién del cultivo descansaba en tres principios: rotacion (trienal o bienal, segin el régimen
de precipitaciones permitiera una mayor intensidad de -cultivo), parcelacion (division de las
explotaciones en varias parcelas diseminadas por el término para minimizar el riesgo de pérdida de
cosecha por causas climaticas), y coordinacion comunitaria (cultivo en hojas y campos abiertos de
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modo que las parcelas agrupadas en un mismo campo eran objeto del mismo cultivo con el fin de
aprovechar tras la cosecha el pasto de rastrojos y barbecho y el abono de los rebafios con una minima
inversidon de capital y trabajo). Aunque las ventajas de la organizacién eran evidentes, en origen pudo
responder asimismo a los intereses seforiales, como facilitar la supervision y la recaudacion de
tributos.

Estas innovaciones proporcionaron un incremento de la productividad de la tierra y del trabajo, con lo
que la poblacién podia disponer de ambos recursos para extender la produccion agraria y dedicarse a
otras actividades de transformacion e intercambio. Las economias externas derivadas de las
principales innovaciones permitieron acelerar el cambio tecnoldgico en otras actividades: transporte,
metalurgia (forja), textil (batan). Ahora bien, las innovaciones fueron mas intensas en las regiones
mas pobladas y en los alrededores de las ciudades, donde la proximidad del mercado permitia reducir
los costes del transporte y aumentar la oferta de capital.

A lo largo de la Edad Media, el seforio experimenta una creciente apertura a los intercambios
exteriores y una transformacion interna. El deseo de consumo de los sefiores no podia ser satisfecho
por medio del saqueo, debido a sus costes, sino por medio de ingresos estables. Para atraer nuevos
colonos, los senores ofrecieron condiciones favorables a los campesinos. Ademas, a medida que la
poblacion aumentaba, los sefiores tendieron a parcelar las reservas entregandolas en arrendamiento,
de manera que las prestaciones laborales y en especie fueron paulatinamente sustituidas por rentas
en dinero y en trabajo asalariado. Asi, los sefores conseguian la liquidez necesaria para financiar la
adquisicion de nuevos bienes de consumo.

Los ingresos sefioriales aumentaron por tres vias: si la renta era un canon fijo por unidad de superficie
a causa de la multiplicacion del nimero de renteros y de tierra cultivada, si la renta era proporcional a
la cosecha gracias al incremento de la productividad de la tierra, y por razones evidentes si la renta
era actualizada a medida que la tierra se convertia en un bien escaso respecto a la poblacién.

Por su parte, los campesinos disponian de mayores incentivos econémicos en forma de autonomia de
gestion (especializacion de cultivos e intercambio mercantil) y disposicion del excedente (consumo,
inversion), en suma, libertad de iniciativa y movimiento que era sin duda mayor cerca de las ciudades
(comercializacion autonoma). En las regiones de nueva colonizacion, los campesinos pudieron adquirir
la propiedad de la tierra. La cooperacion campesina en el seno de la comunidad rural fue reforzada
por las exigencias técnicas de los sistemas agrarios y la de defensa frente a las demandas de los
sefiores.

Sin embargo, el campesinado no constituia una clase homogénea. Los mejor dotados de tierra, capital
y suerte (demografica) pudieron acumular cierto patrimonio, mientras que los menos afortunados
debieron trabajar a tiempo parcial como asalariados para sus vecinos y sefiores o emigrar a las
ciudades.

2.2.3. El renacimiento urbano y la revolucion comercial

Hasta el siglo X la vida urbana habia quedado reducida a pequefios centros residenciales de caracter
politico-administrativo y militar, siempre amurallados, y que recibian el nombre de ciudad (sede
episcopal), burgo. La cristianizacion, la respuesta a las invasiones y el incipiente comercio sin duda
contribuyeron a multiplicar estos asentamientos, que constituian sobre todo centros de consumo
gracias a los tributos seforiales al mismo tiempo que atraia el comercio de larga distancia. Los
comerciantes eran itinerantes (negotiatores), y de origen muy diverso (agentes sefioriales,
desarraigados).

La aparicion de nuevas ciudades y su creciente poblacién se puede explicar, como siempre, por el
aumento de la productividad agraria, condicidn necesaria porque permitia un mayor volumen y
periodicidad de los intercambios por medio de ferias y mercados y, por tanto, el asentamiento estable
de artesanos y comerciantes en los suburbios. Este proceso de renacimiento urbano aparecio antes y
con mayor intensidad en Italia debido a la continuidad romana (asentamientos, derecho), la mayor
densidad de poblacidn, la localizacion préxima a Oriente (comercio de bienes de lujo) y las facilidades
de transporte maritimo. En el norte, el fendmeno fue muy intenso en Flandes y en general en la
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cuenca del Rhin, asi como en el sur de Alemania, a causa de la tradicion industrial lanera, la
proximidad a los centros mineros de Europa central, y al facil acceso a las vias de comunicacion fluvial
y maritima. En Espafia destacaron las ciudades de vieja tradicion hispano romana y algunas de nueva
fundacién situadas a lo largo del camino de Santiago (Burgos), que desde muy pronto establecieron
sdlidos vinculos comerciales y financieros con los principales centros urbanos de Italia y el norte de
Europa.

Ahora bien, la ciudad medieval surgié6 sobre bases nuevas respecto a la antigliedad tardia. En el
contexto feudal, caracterizado por la fragmentacion de la soberania y el privilegio, la ciudad disponia
de un estatuto juridico auténomo que proporcionaba a los burgueses un conjunto de libertades y
derechos: paz en los dias de mercado, unidades de medida estables (pesos y medidas, moneda),
contribuciones fiscales previsibles y no confiscatorias, renuncia a usos perniciosos como el duelo y los
derechos de extranjeria, de naufragio y represalia, cumplimiento de contratos segin costumbre o
derecho mercantil. Los sefores deseaban atraer a los mercaderes ofreciéndoles condiciones
favorables (Smith), pero la arbitrariedad y la violencia provocaron conflictos continuos. A partir de
cierto momento, y generalmente como fruto de un acto revolucionario (Weber), la costumbre fue
reconocida en el fuero convirtiéndose en ley escrita.

La principal consecuencia de la revolucion urbana fue la aparicion de un circulo virtuoso que favorecia
el crecimiento econémico. Por una parte, la proteccion del mercado permitia consolidar Ia
especializacion campo-ciudad sobre bases mercantiles, mientras que, por otra, en la medida que la
poblacion urbana disponia de libertad personal ("el aire de la ciudad hace libre") podian arraigar las
corporaciones urbanas (municipio y gremios) sobre las que debia asentarse el desarrollo de la
burguesia (comerciantes, artesanos) y del derecho mercantil. De hecho, la revolucién comercial debe
entenderse en el contexto social y politico que habia surgido en el ambito de la ciudad medieval,
donde la comunidad de mercaderes pudo afirmar el derecho de propiedad a través de las
corporaciones profesionales y legitimar el animo de lucro que inspiraba su actividad econdmica frente
a la condena de la sociedad tradicional y de la Iglesia.

La geografia del comercio destaca dos areas con desarrollo al principio independiente, Flandes y las
regiones adyacentes situadas entre el Loira, el Rin y el mar del Norte (industria textil), e Italia
(especias orientales). Los vinculos entre ambas regiones procedian del comercio de especias, tejidos,
metales preciosos y lana. Un punto intermedio era la Champagne, cuyas ferias constituian un mercado
de contrataciéon y de pagos gracias a la favorable localizacién (ruta, abasto, consumo de la corte
francesa) y a la proteccion seforial. Ahora bien, el comercio local y el de larga distancia estuvieron
cada vez mas relacionados entre si gracias a la creciente importancia de los alimentos, la sal, los
tejidos y otras manufacturas, lo que diferencia drasticamente el comercio medieval del antiguo (O.
Brunner).

La expansion comercial puede ser explicada por los modestos avances experimentados en los medios
de transporte terrestres y maritimos, pero sobre todo por el crecimiento de la oferta monetaria y el
cambio institucional, que constituye propiamente la llamada "revolucion comercial".

El sistema monetario establecido por las reformas de Carlomagno (siglo IX) tenia como unidad de
cuenta el dinero de plata (libra-sueldo-dinero), que se adaptaba mejor a las caracteristicas del
comercio medieval, sobre todo después del siglo X, cuando la fragmentacion de la soberania propicid
la aparicién de numerosos cecas que acufiaban monedas devaluadas en peso y contenido metdlico
(ley). Con estas bases, la expansion de la oferta monetaria fue posible tras una blsqueda sistematica
de nuevos yacimientos de plata, cuyo descubrimiento y explotacion se sucedieron en diversos
momentos de los siglos X-XIII en varios puntos de Europa central. Ademas, la demanda de liquidez
propicio la fundicidn de tesoros privados (destesaurizacion). Por Ultimo, la balanza comercial ya no era
deficitaria, probablemente debido al creciente peso de las manufacturas en las exportaciones
europeas. En el continente, Italia consiguid superavit gracias a las exportaciones de mercancias y a
las transferencias de donativos de la cristiandad latina al papado.

En ese contexto, el cambio institucional fue en parte resultado de la misma expansién del mercado (P.
Spufford): la mayor escala de la empresa comercial propicid la especializacion de los comerciantes. El
comercio itinerante dio paso al sedentario mediante la constitucion de redes y agencias. La frecuencia

-43 -



Historia Economica Universidad Autonoma de Madrid

del trato reciproco entre mercader y agentes generd la confianza que se necesitaba para la
constitucion de instituciones estables, en vez de ocasionales: nuevos tipos de contratos, banca e
instrumentos de crédito (letra de cambio), nuevas instituciones mercantiles que contribuyeron por su
parte a reducir los costes de transaccion y, por tanto, a estimular ain mas el intercambio mercantil.

La forma de sociedad mercantil mas novedosa fue la commenda, que resultd ser mas flexible que
la romano-bizantina, de donde tomaba al parecer el ejemplo (R.S. Lépez). Al mismo tiempo que
préstamo, era una sociedad o empresa en la que se establecia una division entre capital y gestion que
daba lugar asimismo al reparto de beneficios entre los participantes. En principio, cada socio debia
responder con todo su patrimonio de las pérdidas de la compaiiia en su conjunto. Ahora bien, los
mercaderes podian limitar la responsabilidad ilimitada colocando el capital no en una, sino en varias
sociedades, cuya duracion se reducia al tiempo preciso para realizar determinadas operaciones
mercantiles. Al cabo de unos meses se cerraban cuentas, se consolidaban beneficios y se volvia a
empezar. Ademas de diversificar el riesgo, también se conseguia movilizar el ahorro de otras personas
no necesariamente emparentadas con los socios originales aceptando depdsitos a plazo con interés
(Carlo Cipolla).

La banca surgid entre los cambistas, que eran personas de confianza o crédito especializadas en el
cambio de monedas. La aceptacion de cuentas corrientes de comerciantes permitio realizar
transferencias entre cuentas y entre bancos, al principio sin comisiones ni interés. La aparicién mas
tarde de depdsitos con interés de particulares, embargos judiciales y testamentarias, permitié también
el préstamo con reserva fraccional a diversos clientes, algunos muy poderosos pero no siempre
solventes (principes y sefiores feudales). La banca constituy6é desde el primer momento una actividad
regulada por las autoridades debido al caracter de bien pulblico que se otorgaba, por lo menos en
teoria, a la moneda sana y al buen crédito en general (pena capital por desfalco o falsificacion). Sin
embargo, la concentracion del riesgo propicié numerosas quiebras bancarias.

La letra de cambio es un contrato de cambio o instrumento de crédito, una prueba de
endeudamiento girada en una operacion comercial por el vendedor contra el comprador, que permite
diferir el pago de 30 a 90 dias y compensar o cancelar deudas entre varios comerciantes. Aparecio en
Italia durante los siglos XII-XIII con el fin de reducir los costes de transaccion derivados del trueque y
del uso de moneda metalica en el comercio internacional, lo que implicaba un gran riesgo (transporte,
robo, cambio y manipulacion de las monedas), con lo que era posible ahorrar medios de pago,
multiplicar las transacciones comerciales y transferir fondos entre diversas plazas mercantiles. En
efecto, las transacciones en ferias exigian poco dinero en efectivo, pues los comerciantes utilizaban
los bancos de feria para compensar o cancelar deudas entre si, de manera que el saldo se liquidaba al
contado o mediante la emisidon de nuevas letras sobre ferias futuras. Asi, las ferias se convirtieron en
camaras de compensacion del comercio internacional.

Ante estas novedades, la misma actitud de la Iglesia experimentd un cambio nada despreciable.
Ademas de la nueva actitud doctrinal e ideoldgica que se deja entrever en el llamado "nacimiento del
purgatorio”" (Le Goff), conviene destacar que ahora la condena del préstamo con interés (usura) podia
ser eludida mediante contratos como el censo consignativo, que encubria el tipo de interés mediante
el pago de una renta. Las nuevas condiciones econdmicas propiciaron también la reflexion intelectual,
de la que surgieron los conceptos que permitian, si no justificar el préstamo con interés, al menos su
existencia, en virtud del damnum emergens (riesgo) y el lucrum cessans (coste de oportunidad
equivalente a la renuncia a una ganancia alternativa), segun los escolasticos (Santo Tomas de Aquino,
San Bernardino de Siena).

2.3. La expansion ultramarina de Europa

El espacio econdmico europeo fue ampliado mediante la incorporacion de nuevos territorios via
conquista y el establecimiento de relaciones directas con otras civilizaciones. Este fendmeno, que
arranca de la Plena Edad Media, se acelera a finales del siglo XV y se prolonga en el tiempo hasta la
era de la industrializacién en el siglo XIX, constituye uno de los grandes acontecimientos de la historia
moderna que manifiesta el gran dinamismo europeo.
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La expansion ultramarina de Europa comenzd c.1400, en una época de depresion econdmica. La
primera etapa se saldd con la conquista de Ceuta (1415) y las islas atlanticas de Madeira, Azores,
Canarias y Cabo Verde (1418-46). Poco después comenzd la circunnavegacion de Africa (1472) con el
fin de acceder a los recursos del continente y de buscar una ruta alternativa hacia la India (1498). En
ese contexto, se produce el descubrimiento de América (1492) por el navegante genovés Cristdbal
Coldn, que emprendié su aventura con marinos espaiioles y bajo patrocinio de los Reyes Catdlicos.
Las noticias del éxito espafiol despertaron el interés de otros paises, que emprendieron asimismo la
busqueda de otras rutas: G. Caboto (Labrador, 1497), Pedro Alvarez Cabral (Brasil, 1500) y J. Cartier
(Canad3, 1534-42).

Entre las causas generales que impulsaron la expansiéon ultramarina destaca, en primer lugar, el
agotamiento de yacimientos de metales preciosos europeos y la demanda de tierra y botin, tanto por
la nobleza empobrecida como por parte los mercaderes. En segundo lugar, el creciente coste relativo
del comercio mediterraneo debido a la interrupcion o el desplazamiento de las rutas comerciales por
causas politicas, a saber, el avance turco (Constantinopla, 1453) y la formacién de grandes imperios
en el Africa subsahariana (desplazamiento de la ruta del oro desde Egipto hacia el Magreb): la
inseguridad, la escasez y el coste relativo crecientes inducen la busqueda de rutas alternativas hacia
Oriente (bordeando Africa), potencialmente mas rentables, para la captura de oro y especias, el
acceso a bancos de pesca y la creacion de plantaciones de azlcar. En tercer lugar, pero no menos
importante, el espiritu de cruzada, que seguia muy vivo todavia en el Mediterraneo. Los
conquistadores tuvieron éxito porque fueron inmediatamente acompanados por mercaderes y
clérigos.

El protagonismo inicial correspondié al reino de Portugal, seguido por el de Castilla, junto al capital
genovés, lo que se explica no por casualidad, sino por la pervivencia del espiritu de cruzada y
reconquista, la disposicion de una importante flota man’timo-pesquerg y, por supuesto, la renta
derivada de su posicion geografica en la avanzada del continente hacia Africa y el Atlantico (acceso e
innovacion tecnoldgica). Las iniciativas particulares de comerciantes y caballeros como Enrique el
Navegante, que financiaban los viajes, disponian de informacion cartografica y planeaban las
expediciones, siempre contaron con el apoyo del estado por medio de la respectiva carta real
(licencia, proteccion).

Por Ultimo, las innovaciones tecnoldgicas en la navegacion proporcionaron unos medios que facilitaron
las expediciones en la medida que permitian reducir costes de informacion y de transporte: el casco,
direccion y velamen de los barcos (carabela, timon y velamen mixto), y los instrumentos de
orientacion (brdjula, cartografia, astrolabio), permitieron aumentar el alcance de la navegacion de alta
mar, aprovechar los puertos de poco calado y la energia del viento (alisios), e incrementar la
capacidad de carga. Las innovaciones eran inducidas precisamente por el deseo de reducir los costes
del transporte, dado el poco valor por unidad de peso de la mayoria de las mercancias (sal, lana, vino,
madera: desde Gibraltar al Baltico), y por la necesidad de hacer frente a los desafios del océano. La
aplicacion de la artilleria a la guerra naval fue también decisiva en los mares asiaticos para reducir a
los competidores y abrir nuevos mercados, dado que los productos europeos resultaban poco
atractivos para la poblacion de Oriente, excepto la plata.

Los modelos de asentamiento y explotacion fueron diversos segin la dotacién relativa de factores de
las colonias, el sistema social y los derechos de propiedad introducidos por los colonos en cada etapa
histérica concreta. En Africa y Asia predominaron las factorias situadas en la costa debido a las
dificultades de asentamiento. En América se establecieron desde muy pronto nuevas poblaciones,
adonde emigraron importantes contingentes cada vez mas numerosos.

Los portugueses establecieron preferentemente factorias, que eran enclaves comerciales fortificados:
en oriente desplazaron a los arabes, desviando parte del comercio de especias de Venecia a Lisboa-
Amberes. La escasa poblacion del pais no permitia establecer un control mas directo en ultramar, a
pesar de la importante emigracion.

Los espaiioles conquistaron entre 1519 y 1534 territorios bastante poblados en América, politicamente
organizados y con capacidad tributaria, pero tecnolégicamente atrasados (herramientas de piedra), y
muy ricos en yacimientos de plata. El saqueo y la explotacion durante la conquista, y la difusiéon de

-45-



Historia Economica Universidad Autonoma de Madrid

enfermedades infecciosas provocaron un dramatico declive de la poblacién indigena, que era
absolutamente imprescindible para el aprovechamiento de los recursos mineros y agrarios. El
problema de la escasez de mano de obra se planted inmediatamente: a falta de emigracién espanola
y descartada la esclavizacién de los indios (Bartolomé de las Casas), fue resuelto mediante la
exigencia de prestaciones laborales de tradicion indigena (mita), pero sobre todo a través de la
encomienda, que vino a regular las relaciones entre los encomenderos y las comunidades indigenas:
los encomenderos debian comprometerse a proteger y cristianizar a los indios, a cambio de los
servicios laborales, pudiendo estos conservar los bienes comunales y trabajar como asalariados desde
1549. El sistema se prestaba naturalmente a grandes abusos, a pesar del control administrativo de la
corona, notablemente eficaz, por otra parte, si se considera que previno la formacién de feudos
nobiliarios y la erosién del poder real (John Elliott).

La participacion de holandeses, ingleses y franceses fue mas tardia, cuando ya se habia asentado
solidamente el dominio ibérico sobre el continente americano y la costa de la India. Como tampoco
podian disponer de poblacion tributaria ni de yacimientos de metales preciosos, tuvieron que dirigir su
interés econdmico hacia espacios periféricos, donde podian explotar las pesquerias (Terranova), las
plantaciones esclavistas (Antillas), la guerra y el comercio interasiatico, y las colonias propiamente
dichas (Norteamérica). Los asentamientos solian ser el fruto de alguna empresa privilegiada con carta
real (Companiia de Virginia y otras): segun las condiciones regionales dieron paso a la formacion de
plantaciones o de granjas familiares.

Las plantaciones con mano de obra esclava para cultivos subtropicales intensivos en trabajo
(azlcar) habian reaparecido en las islas del Mediterraneo a finales de la Edad Media: el sistema se
difundid lenta pero continuamente hacia las islas atlanticas en el siglo XV y América desde el siglo XVI
hasta el XIX. La escasez de mano de obra y su elevado coste desaconsejaba el empleo de asalariados
y la formacion de grandes propiedades mediante concesiones reales, junto con el uso de esclavos,
impedia el desarrollo de explotaciones familiares. En torno a las plantaciones, auténticas empresas
capitalistas orientadas hacia la demanda europea, se cred un lucrativo comercio triangular entre
América (azlcar, tabaco y otros cultivos tropicales), Africa (mano de obra esclava) y Europa
(manufacturas).

Las consecuencias de la expansion ultramarina fueron decisivas para el crecimiento econdmico de
Europa, aunque el impacto inicial mas evidente fue el desastre demografico indigena en América, y a
mas largo plazo el de Africa occidental. La apertura de nuevas areas de comercio, la orientacion
mercantil de los asentamientos y la aparicion de nuevos productos de elevada elasticidad renta
suponian una mayor extension del mercado, mientras que la explotacion de los yacimientos de
metales preciosos permitid incrementar la oferta de dinero a escala internacional. La aparicién de
nuevas oportunidades lucrativas se tradujo en la acumulacion de capital mercantil, mientras que la
escala de operaciones exigié nuevos cambios tecnoldgicos en la navegacion y en la organizacién de la
empresa con el fin de reducir los costes de distribucion, proteger e incrementar el capital, diversificar
el riesgo y conseguir contactos a larga distancia. Las regiones que mejor pudieron aprovechar estas
oportunidades se situaron a la cabeza del crecimiento europeo: el eje econdmico se desplazo desde el
Mediterraneo hacia el Atlantico, donde emergieron dos nuevas potencias maritimas, Holanda e
Inglaterra, que disponian de evidentes rentas de situaciéon y de abundantes recursos navales.

2.4. Crecimiento y cambios economicos, siglos XV-XVIII
2.4.1. El sistema demografico “antiguo” en su apogeo
2.4.1.1. La tendencia general

El crecimiento de la poblacion fue apenas interrumpido durante los tres siglos, sin bien el ritmo de la
expansion fue desigual cronoldgica y geograficamente. La primera etapa de crecimiento fuerte y
generalizado en todos los paises comenzd en la segunda mitad del siglo XV y se detuvo entre
1580/1650, antes en el Mediterraneo (1580) que en el resto de Europa (1620-1650). Desde entonces
hasta 1720/1750 el ritmo de crecimiento sufrid una ralentizacion, con pérdidas Unicamente en Europa
central, estancamiento en Espafia e Italia, y crecimiento muy moderado en los demas, especialmente
Inglaterra y Holanda. La tercera etapa conocié un crecimiento muy intenso y un incipiente declive de
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la mortalidad que sefiala el comienzo de la transicion demografica y, en definitiva, el crecimiento
econémico moderno.

El crecimiento de la Europa noroccidental fue siempre mayor que el del resto del continente, lo cual
coincidia con el desplazamiento del centro econdmico y un cambio decisivo en la jerarquia.

La urbanizacién fue intensa a causa de la creciente centralizacién de funciones administrativas y
residenciales, la expansion de la industria y el comercio, y la aparicion de nuevas entidades de
caracter industrial al final del periodo, especialmente en Inglaterra. La expansion de la poblacion
urbana supuso un gran estimulo para el desarrollo econdmico, ya que los intercambios mercantiles
crecian mas que proporcionalmente debido a la especializacién plena de la poblacion urbana, al
tiempo que impulsaba la difusion de nuevas pautas de consumo (emulacion).

2.4.1.2. El comportamiento de la nupcialidad, la mortalidad y las migraciones

La familia tendia a mantener una estrategia de fecundidad natural, dado que los hijos representaban
un activo y una fuente de prestaciones de vejez, y que la mortalidad infantil era muy elevada. Sin
embargo, la fecundidad estaba condicionada socialmente a través del matrimonio, en ausencia de
métodos eficaces de control individual de la fecundidad. A su vez, la nupcialidad era el resultado de
dos variables fundamentales, la proporcion de solteros y la edad en el primer matrimonio de las
mujeres.

Ahora bien, el modelo de familia predominante en Europa (pareja e hijos, ocasionalmente algin
pariente o criado) implicaba una elevada proporcidn de solteria, de modo que muchos jovenes nunca
se casaban, y una edad de acceso al matrimonio relativamente tardia.

Las causas que explican la aparicion de este modelo verdaderamente singular respecto a la norma de
las demadas civilizaciones, son muy complejas y probablemente se remontan a la Plena Edad Media:
unas son demograficas (la mortalidad determina la edad de acceso a la herencia), otras institucionales
(la indivisibilidad de la tenencia campesina como garantia del pago de la renta segin Karl Kaser), y
economicas (el deseo de preservar el nivel de vida), aunque tampoco se pueden descartar las politico-
religiosas (el libre consentimiento de los novios como requisito fundamental exigido por la Iglesia para
el acceso al matrimonio, reiterado por la reforma gregoriana del siglo X y las reformas protestante y
catolica del siglo XVI).

A lo largo y ancho de Europa, las diferencias de nupcialidad respondian a determinantes puramente
demograficos (mortalidad) y econémico-sociales (dotacion de tierra y division del trabajo). Ahora bien,
desde el punto de vista demografico, la principal caracteristica del modelo de matrimonio era la
flexibilidad ante los cambios coyunturales, de modo que la relacién entre los ingresos y la nupcialidad
era positiva.

En general, la intensidad de la nupcialidad dependia de las oportunidades de conseguir un empleo con
el que adquirir los medios necesarios para crear una nueva familia. En una sociedad agraria, la oferta
de tierra a través de la herencia o la colonizacion era fundamental. En las primeras etapas del
crecimiento, la nupcialidad era muy intensa porque la tierra abundante facilitaba la formacién de
nuevas familias. En cambio, en las épocas de creciente oferta de mano de obra, pero escasez de tierra
y de oportunidades de empleo, cuando los salarios tendian a ser bajos, se caracterizaban por una
menor nupcialidad, o bien por el retraso del matrimonio o bien por la mayor solteria. En efecto, una
vez que la productividad marginal y el producto medio disminuian aparecian dificultades de acceso al
matrimonio, de manera que el control de la reproduccién via nupcialidad podia facilitar la conservacién
del nivel de vida acostumbrado.

La mortalidad escapaba virtualmente a todo control humano directo y consciente: los agentes eran el
hambre (crisis de subsistencias), la enfermedad infecciosa (epidemia de peste, tifus y viruela) y la
guerra. Las principales causas de mortalidad eran las enfermedades infecciosas, tanto en periodos
normales como en situaciones extraordinarias (hambrunas, guerras). La densidad de poblacién
suponia mayor exposicion y riesgo de contagio, debido a las condiciones insalubres del consumo de
agua y alimentos, y a la falta de higiene en la vida cotidiana. La mortalidad de origen epidémico tenia
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un arranque hasta cierto punto exdgeno al estado nutricional de la poblacion, aunque la movilidad de
la poblacion en periodos de escasez y la aglomeracion en las ciudades en busca de socorro facilitaban
la difusiéon del contagio. Sin embargo, las mayores crisis de mortalidad aparecian en momentos de
escasez, cuando mas fragil era el equilibrio entre poblacion y recursos alimentarios.

La guerra fue una constante durante toda la época moderna que alcanzé su culminacion durante la
época de las guerras de religion y la lucha por la hegemonia, entre las que destaca la Guerra de los
Treinta Afos (1618-1648). Mas que las muertes directas conviene destacar las consecuencias
derivadas del hecho de que las tropas, en su mayoria mercenarias, vivian del territorio. Ahora bien, a
lo largo del siglo XVIII comenzo el reclutamiento forzoso (milicias) y el acuartelamiento de las tropas.

La lucha contra la mortalidad fue mas eficaz a partir del siglo XVIII (el declive de la mortalidad es la
primera etapa de la transicion demografica). Por una parte, el crecimiento de la productividad agraria
y la mejora de los transportes permitieron una alimentacion mayor y mas regular, lo que pudo
contribuir a la mejora de la resistencia del sistema inmunoldgico de los individuos. Por otra, la nueva
organizacion militar (acuartelamiento de las tropas), el control de las comunicaciones (cuarentenas),
los nuevos materiales de construccién (ladrillo frente a paja y madera), el comportamiento personal a
través de los habitos de higiene (elites urbanas) contribuyeron a reducir la exposicion a los agentes
infecciosos y, por tanto, el riesgo de contagio (peste, tifus). En cuanto a los avances médicos cabe
destacar la aparicién a finales de siglo de la primera vacuna contra la viruela, si bien su difusién y por
tanto su eficacia no fueron decisivas en la reduccion de la mortalidad hasta después de mediados del
siglo XIX.

La emigracion definitiva implicaba grandes costes y riesgos, aunque era bastante frecuente, sobre
todo entre los artesanos cualificados y los mercaderes. Entre los campesinos trabajadores era muy
habitual la emigracion temporal a las ciudades debido al caracter del trabajo rural y urbano en la
época (ciclos estacionales, riesgo). En cambio, la emigracion definitiva de caracter profesional era
relativamente poco frecuente, a diferencia de la emigracién forzada por razones religiosas y politicas:
expulsion de los judios y moriscos de Espana, los protestantes de los Paises Bajos meridionales y de
Francia. Pero también, y cada vez mas, por razones econdmicas: los africanos vendidos como esclavos
en América. Las migraciones voluntarias hacia ultramar desde Castilla y Portugal fueron menos
numerosas de lo que habitualmente se supone, no asi las britanicas desde mediados del siglo XVIII en
adelante.

2.4.1.3.La division del trabajo y los modelos de comportamiento
demografico

La creciente division del trabajo estimuld la aparicion de varios modelos de comportamiento
demogrdfico que respondian a las diferencias medio-ambientales y de empleo (Jan de Vries).

El crecimiento de la poblacién campesina (labradores) era moderado porque la nupcialidad dependia
de la oferta de un recurso constante, la tierra, que al hacerse cada vez mas escaso restaba
oportunidades de asentamiento a proporciones crecientes de jovenes, los cuales debian o bien
retrasar la edad de acceso al matrimonio a la espera de una explotacion vacante o bien emigrar a la
busqueda de un empleo en la ciudad, a no ser que hubiera oportunidades en la industria rural. La
poblacion rural-industrial (artesanos rurales) tendia a crecer con rapidez porque la mayoria de los
jovenes que desempefiaban un empleo en la llamada “industria rural a domicilio” podia casarse a una
edad muy temprana, dado que se requeria poco tiempo para adquirir la calificacién necesaria y que
no existian barreras gremiales para el ejercicio de la profesion. Ahora bien, el mismo aumento de la
poblacion agudizaba la tendencia a la proletarizacion de los artesanos rurales. En las ciudades, el
crecimiento natural era escaso o negativo debido a la mortalidad excesiva (aglomeracién, luego
difusion de enfermedades infecciosas) y a la nupcialidad restringida (artesanos cualificados, criados),
por tanto, el crecimiento dependia del flujo de inmigracion, cuya intensidad dependia de las pautas de
la demanda, es decir, del gasto y la inversion urbanas.
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2.4.2. Precios, ingresos y estructura de la demanda
2.4.2.1. Autoconsumo y mercado

La familia campesina disponia de una notable independencia respecto al mercado (alimentacion,
tejidos para uso y dote, hornos y molinos). Ahora bien, la parte del autoconsumo no debe ser
exagerada: la renta de la tierra era en parte destinada al mercado urbano, asi como algunas
producciones (ganado, materias primas), los jornaleros eran remunerados en especie y también en
moneda, y todos, en mayor o menor medida, estaban sujetos al pago de tributos en dinero, sobre
todo a medida que el gasto creciente del estado requeria mayores esfuerzos fiscales. Los campesinos
no siempre producian para el mercado, pero sin duda debian vender en el mercado. En fin, la
mercantilizacion avanzaba, aunque lentamente, acentuandose en diversos momentos (Paolo
Malanima).

2.4.2.2. Precios, salarios y renta de la tierra

El crecimiento de los precios a largo plazo que se observa del siglo XIII a finales del XVIII se debe
esencialmente a tres causas cuya importancia relativa no es facil de precisar (Paolo Malanima). En
primer lugar, el continuo incremento de la demanda agregada de bienes y servicios como resultado de
la expansion demografica implicaba una mayor presion sobre el mercado de recursos naturales,
capital y trabajo. El aumento de los costes traia consigo necesariamente un aumento de los precios,
aun cuando la oferta aumentara paralelamente y no hubiera una disminucion de la renta per capita.
Una segunda causa residia en la disponibilidad de metales preciosos, oro y plata, sobre la que
descansaba el sistema monetario de la época. En efecto, si el valor del metal precioso cada vez mas
abundante se reducia respecto a los demas bienes disponibles, los precios naturalmente tendian a
aumentar. La tercera y ultima causa del aumento de los precios fue la pérdida de valor del dinero
como resultado de las manipulaciones monetarias del gobierno, que consistian en la reduccién del
contenido metalico respecto al valor nominal de la moneda.

En este largo periodo se pueden distinguir varias fases de aumento, llamadas A segin una vieja
convencion, y fases de disminucion o relativa estabilidad (fases B):

FASE A FASE B
Hasta 1350-60 1360-70 a 1450-60
1460-70 a 1600-10 1610-20 a 1720-30
1730-40 a 1810-20 1820-30 a 1840-50

El papel de los fendmenos monetarios en cada una de estas fases fue el de intensificar o atenuar el
movimiento general, que en Ultima instancia venia dado por el comportamiento de la poblacion.

Las variaciones de los precios, aunque provocados por una misma causa, fueron de diversa amplitud
segun los productos debido a los efectos sustitucion y renta.

En las etapas de auge dominadas por el crecimiento de la poblacién, la tendencia al alza de los
precios de los cereales era mas acusada que la de los productos ganaderos y, por extension, la de los
productos agrarios, mayor que la de los industriales. La causa de este dispar comportamiento reside
en las diferencias de productividad entre la agricultura y la industria, por una parte, y en las diferentes
elasticidades de la demanda de los bienes de consumo. En efecto, a medida que avanzaba el ciclo de
expansion, el cultivo de tierras marginales de peor calidad y localizacion, la escasez de pastos y, por
tanto, de capital vivo y de abono, provocaban un declive de la productividad agraria: dicho de otro
modo, los crecientes costes de produccion repercutian sobre los precios mientras hubiera una
demanda solvente (la misma poblacion en crecimiento). Por su parte, siendo inelastica la demanda de
alimentos, sobre todo la de cereales panificables, los precios en aumento provocaban una contraccion
de la demanda de otros bienes de consumo no esenciales como los productos ganaderos o las
manufacturas.

En las etapas de depresion, la tendencia de las principales magnitudes econdmicas era a la inversa:
los precios bajaban, pero mas los precios de los cereales que los de otros productos agricolas y mas
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estos que los industriales. éPor qué? En esos momentos, la productividad crecia mas en el cultivo de
cereal, mientras que el mayor producto per capita desplazaba la demanda hacia otros bienes de
consumo cuya productividad no era alterada por los cambios en la dotacién mano de obra.

Como la productividad en la industria era mas bien constante porque dependia del equipo que podia
manejar un trabajador, el ciclo secular era menos acusado en la manufactura y el comercio que en la
agricultura, a pesar de sus fuertes vinculos (especialmente a corto plazo).

A corto plazo, el movimiento econdmico caracteristico de la economia preindustrial era la crisis de
subsistencias. La secuencia de acontecimientos era la siguiente: una aguda escasez (mala cosecha,
desaparicion de existencias) provocaba un alza extraordinaria de los precios que repercutia sobre la
demanda y, en los casos extremos, el comportamiento demografico (natalidad, nupcialidad,
mortalidad) y la actividad industrial (caida de las ventas y desempleo) extendiendo sus efectos sobre
el conjunto de la economia. La gran amplitud de oscilacion era consecuencia del bajo estadio de
desarrollo tecnoldgico, pero el primado correspondia al largo plazo, es decir, las crisis de subsistencias
eran recurrentes, pero mas graves cuanto mas acusado era el empobrecimiento de los campesinos en
el curso de la tendencia secular: 1580-1650 (Peter Kriedte). En efecto, si el crecimiento de la
poblacion no se detenia, la caida del producto medio hasta el umbral de subsistencia incrementaba el
riesgo de que una mala cosecha (clima, especulacion) provocara una crisis de mortalidad. Ahora bien,
las crisis de subsistencias dieron paso a las crisis larvadas en el curso del siglo XVIII.

El “modelo ricardiano” de la economia preindustrial expuesto anteriormente destaca los efectos
negativos de un "circulo de la pobreza" (pobreza-escasez de ahorro-pobreza), abocado a la crisis y el
estancamiento. Sin embargo, no conviene minimizar las posibilidades de adaptacién por tres vias al
menos: el control de la nupcialidad (si la poblacién deseaba mantener el nivel de vida, entonces podia
restringir el acceso al matrimonio a través del celibato y el retraso de la edad del matrimonio), la
aparicion de nuevas oportunidades de inversion y el cambio tecnoldgico e institucional inducidos por la
expansion de la demanda.

La evolucion de los ingresos se caracterizaba por el movimiento contrapuesto de la renta de la
tierra y el de los salarios. A medida que la poblacion se multiplicaba, la tierra se convertia en un
bien cada vez mas escaso, valioso y dificil de adquirir, por lo que se encarecia. Los propietarios podian
aprovechar la renovacion de los contratos de arrendamiento para actualizar al alza la renta de la
tierra, si bien todavia en muchas regiones donde predominaban la enfiteusis y la aparceria seguia
siendo frecuente el pago de un canon fijo por unidad de superficie o proporcional a la cosecha. En
cambio la actualizacion de los salarios nominales, que solian ser objeto de tasacion por las
corporaciones gremiales y los ayuntamientos, se rezagaba de tal modo que los trabajadores perdian
poder adquisitivo a medida que aumentaban los precios en el curso de la expansion (fase A). Al revés
sucedia en las épocas de estancamiento (fase B), cuando se moderaban tanto la demanda de tierra
como la oferta de mano de obra.

2.4.2.3. La estructura de la demanda

El consumo era el principal componente de la demanda debido a la baja renta per capita. De ahi la
enorme importancia de alimentacion, vivienda y vestido en la estructura del gasto privado.

La expansion de la demanda podia ser frenada por las preferencias tradicionales (ocio frente a
consumo), por la tendencia de los salarios reales al estancamiento (rendimientos decrecientes) y por
las grandes diferencias en la distribucién de la renta. Por el contrario, la emulacién en el ambiente
cortesano y urbano (efecto demostracion), o la llamada “revolucion industriosa” (J. de Vries), podian
estimular la difusion de nuevas preferencias de gasto entre capas medias de la poblacion rural y
urbana.

La inversion era una parte muy pequefia pero creciente del “gasto nacional”. Las mayores
oportunidades aparecieron en la agricultura comercial, el transporte maritimo y la mineria, Unica
actividad esta Ultima que exigia notables inversiones en capital fijo. No obstante, un obstaculo a la
inversion venia dado por el comportamiento consuntivo de la elite aristocracia y el clero, que debian
hacer grandes estipendios por razones asistenciales y de prestigio. Ademas, las formas de crédito
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predominantes tendian a proteger mas bien al deudor que al acreedor (censos redimibles a voluntad
del primero con tipo de interés fijo), mientras que la propiedad inalienable, caso de los mayorazgos,
eximia de responsabilidad a los nobles endeudados. En consecuencia, una parte del ahorro no podia
dirigirse sino hacia la financiaciéon del consumo suntuario.

¢Qué papel desempeiid la Reforma protestante en el desarrollo del capitalismo (Weber)? Sin duda, la
reforma vino a legitimar una actitud puritana frente al trabajo, el ahorro y el consumo superfluo que,
en todo caso, era anterior a la misma por lo menos en circulos burgueses. En cualquier caso, los
estados protestantes promovieron la alfabetizacion, al tiempo que desencadenaron un proceso de
desamortizacion de bienes eclesiasticos que facilitd indirectamente el ascenso de las clases medias
(gentry, burguesia).

El gasto publico en una Europa dividida entre multiples estados emergentes que competian entre si,
conocid un crecimiento extraordinario de la mano de la Corte (prestigio, autoridad) y, sobre todo, de
la guerra (ejército y marina permanentes), lo cual tuvo importantes consecuencias: demanda derivada
de material bélico, abastos y medios de transporte, emulacion en las grandes capitales y presion fiscal
sobre los contribuyentes (monetizacion).

Por Ultimo, la demanda colonial estaba vinculada sobre todo con la expansion ultramarina, que, a
su vez, dependia de la demanda europea de productos ultramarinos y de las transferencias militares.

2.4.3. El crecimiento y los cambios de organizacion en la agricultura
2.4.3.1. El crecimiento de la produccion

El aumento de la demanda estimuld el crecimiento de la oferta de alimentos y materias primas (lana,
lino, colorantes). Sin embargo, la creciente demanda de productos agrarios implicaba un doble
problema de caracter cuantitativo y organizativo (De Vries). El crecimiento de la produccion agraria
fue continuo aunque desigual: en unas regiones, la persistencia de técnicas tradicionales hizo que la
produccion quedara muy pronto rezagada frente a la poblacion, mientras que en otras la innovacion
tecnoldgica e institucional prosiguid ininterrumpidamente a lo largo de toda la época.

El crecimiento agrario fue de caracter extensivo (sustitucién de pastos por cultivos) e intensivo
(aplicacion de trabajo y capital por unidad de superficie). La roturacion de tierras marginales
proporcionaba altos rendimientos durante los primeros afios de cultivo, pero mas tarde la pérdida de
tiempo, de capital vivo (ganado) y de nutrientes del suelo (escasez de abono), provocaron una caida
de la productividad marginal (de la tierra en el margen extensivo y del trabajo en el margen
intensivo), dando lugar a un circulo vicioso (roturacion-pérdida de nutrientes y de equipo-baja
productividad-nuevas roturaciones).

La intensidad del cultivo (costes del trabajo y el capital) era, y es, directamente proporcional a la
distancia al mercado: en los alrededores de las ciudades y en las regiones con facilidades de
transporte, es mayor que en las regiones apartadas, ya que los precios elevados, las facilidades de
transporte y la disponibilidad de crédito, asi como el “buen gobierno” (Adam Smith), facilitaban la
inversion que requeria la aplicacion de unas técnicas mas intensivas. En efecto, la proximidad del
mercado estimulaba la difusién del cultivo de hortalizas y la ganaderia lechera mediante técnicas
intensivas que consistian en la introduccién de rotaciones de cereales con forrajeras, la estabulacion
de las reses y la diversificacion de las herramientas y el equipo. Por tanto, un doble sistema de anillos
en torno a las ciudades y a las regiones densamente urbanizadas contribuia a una especializacién
cada vez mas acusada y perdurable.

Las técnicas intensivas eran conocidas, sobre todo en el Mediterraneo, de donde procedian muchas de
ellas, pero la difusién no siempre era posible debido a varios obstaculos tecnoldgicos (alto coste de
transporte, escasez de fertilizantes organicos) e institucionales que limitaban la iniciativa, el ahorro o
los incentivos economicos: el diezmo sobre el producto bruto, los arrendamiento a corto plazo con
cldusulas conservadoras por temor al agotamiento del suelo, los derechos de propiedad inalienable
gue no permitia al arrendatario aprovechar las mejoras de la propiedad derivadas de la inversion
(mayorazgo, manos muertas, bienes comunitarios), las regulaciones comunitarias (seguridad del
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pequefio campesino, pero desincentivo y deseconomias de escala) y las regulaciones estatales
(control de precios), asi como la desviacion de la renta de la tierra hacia el gasto consuntivo, vy, en fin,
la eventual resistencia del campesino a la intensificacion (preferencia por el autoconsumo).

La difusion de técnicas intensivas, por el contrario, se explica por la aparicion de derechos de
propiedad y formas de organizacion mas eficientes que permitian aprovechar las nuevas
oportunidades comerciales.

2.4.3.2. Los cambios en la propiedad de la tierra

La creciente demanda de productos agrarios se tradujo en una revalorizacién de la tierra, ya que la
oferta de este factor de produccion es inelastica por naturaleza. A medida que la tierra escaseaba,
surgian conflictos entre los agentes econdmicos (agricultores y ganaderos, propietarios y
arrendatarios) por la asignacién de los factores y la distribucion de la renta de la tierra. El resultado
fue un proceso de transferencia y redefinicion de los derechos de propiedad debido a la interaccion de
varios procesos econdmicos vy fiscales.

Las tierras roturadas a costa de los bienes comunales eran convertidas al cabo de un cierto tiempo
por los mismos cultivadores o quienes les habian financiado en propiedad privada a fin de mantener la
posesion y de amortizar la inversion. La comunidad podia conservar algunas servidumbres como los
derechos de pasto, pero la intensificacion de los cultivos podia conducir a la supresion completa de los
derechos comunales (cercamientos). En este caso, las ganancias derivadas de la privatizacion
(rendimientos) debian superar los costes de la inversion (capital) y de la proteccion de la propiedad.
Ademas, la seguridad de la posesion debia ser sancionada por la autoridad publica para ser efectiva.

En los paises protestantes, la secularizacién de los bienes de las instituciones eclesiasticas (conventos,
episcopados) mediante la venta en publica subasta promovid el acceso a la propiedad de la baja
nobleza rural y la difusién del crédito hipotecario.

La venta de tierras baldias con fines fiscales por los municipios y el estado tuvo en muchos paises
como Espana unos efectos en principio similares.

Las crisis agrarias a medida que la tierra escaseaba y los rendimientos disminuian aumentaban el
empobrecimiento de los campesinos, que debian desprenderse de sus bienes para financiar la compra
de medios de subsistencia.

En la mayor parte de la Europa continental (Francia, Alemania), la tendencia de la nobleza y los
labradores ricos a la apropiacién de los bienes comunales intentd ser contenida por el estado, cuyos
intereses fiscales exigian proteger la base econdmica del campesinado. Sin embargo, la presion fiscal
llegd a veces a ser tan fuerte que la demanda efectiva de la poblacion rural se deprimid, no pudiendo
apenas mejorar el consumo ni mucho menos disponer de capital para invertir, especialmente en las
épocas de conflicto bélico, y ni siquiera conservar la propiedad. Ademas, las regulaciones de pastos y
precios para proteger a determinados colectivos (Mesta, consumidores urbanos) coartaron
severamente la iniciativa y limitaron los ingresos rurales.

En resumen, la propiedad comunitaria siguié siendo muy extensa en la mayoria de los paises
europeos, pero sufrid una evidente erosion a lo largo del tiempo que redundd en el fortalecimiento de
la propiedad privada. Ademas, los grandes patrimonios avanzaron frente a la propiedad campesina,
atenazada por las divisiones hereditarias y el endeudamiento crdnico. Por Ultimo, muchos propietarios
deseaban confirmar los patrimonios recientemente adquiridos, pero o bien recurrieron a formulas
institucionales como el mayorazgo para impedir la enajenacion del patrimonio o bien debieron seguir
sometidos a los derechos comunales.

Ahora bien, los resultados de estos procesos fueron muy diferentes dadas las diversas circunstancias

socio-politicas, de manera que la agricultura europea conocié a partir de entonces una creciente
diversidad organizativa.
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2.4.3.3. Pequeiia explotacion familiar y gran explotacion capitalista

En general, la explotacion familiar era la forma de organizacion agraria predominante en toda
Europa y lo seguiria siendo por mucho tiempo. El principal recurso del que disponia era naturalmente
la mano de obra, que podia ser ocupada hasta la autoexplotacion, pues no se consideraba como un
coste, con el fin de aprovechar las oportunidades comerciales que se presentaban en la agricultura, la
industria y otras actividades a tiempo parcial, o simplemente para resistir en los malos tiempos,
aunque no siempre resultd eficaz para conservar el derecho de propiedad.

El capitalismo agrario aparecié en todas partes, pero su difusion fue mas acusada en Inglaterra y
las regiones densamente urbanizadas de los Paises Bajos, valle del Po y norte de Francia. La granja
capitalista se caracteriza por la notable extension superficial de la explotacion, el derecho de uso
privado en régimen de propiedad o de arrendamiento, los importantes medios de capital propiedad
del agricultor, la contratacion de mano de obra asalariada, y la orientacién de la produccién para el
mercado, de manera que la asignacion de factores era regulada por los precios y no por las
necesidades de autoconsumo de la familia. El granjero disponia de mayores incentivos derivados del
uso exclusivo de los medios de produccion y, por tanto, de la apropiacion de los resultados de la
inversién; esta circunstancia estimulaba la inversién contribuyendo a los incrementos de
productividad, asi como la escala y el mejor cuidado del capital vivo (pastoreo de ciclo
corto/estabulacion, mayor rotacion del capital), sobre todo en régimen de propiedad y de
arrendamientos largos.

Los origenes del capitalismo se encuentran en el arrendamiento de las grandes reservas seforiales,
fendmeno muy extendido en las regiones citadas, sobre todo en Inglaterra. Entre las circunstancias
que explican la difusion de las explotaciones capitalistas desde el siglo XVI en adelante cabe sealar la
fuerte expansion del mercado interior, los cercamientos espontaneos y, mas tarde, parlamentarios, v,
por Ultimo, pero no menos importante, la oferta elastica de mano de obra asalariada gracias al
crecimiento de la poblacién, los mismos cercamientos y las leyes de pobres.

En Europa central y oriental tuvo lugar un proceso de refeudalizacion conocido como segunda
servidumbre que dio nueva vida al sefiorio: reservas cultivadas con mano de obra servil, a pesar
del pasado libre, y mansos obligados al pago de rentas en especie y trabajo. EI mercado de
exportacion estimulaba la especializacion en el cultivo de cereales (extensas cuencas fluviales y mar
Baltico), aunque el excedente era relativamente mindsculo. En el caso de Rusia fue decisivo el
crecimiento del mercado urbano. La escasa urbanizacion previa (puertos maritimos) y la debilidad de
las comunidades rurales proporcionaba a la nobleza una gran capacidad de negociacion frente a la
monarquia: los servicios militares fueron acompafiados por concesiones de privilegios como el
monopolio de la tierra, la mano de obra y el comercio interior, y la recaudacion fiscal (1454-1496). Las
consecuencias fueron desastrosas: contraccion de la demanda interna (deterioro del nivel de vida,
desindustrializacion por aranceles discriminatorios), declive de la poblacién rural (explotacion, guerra),
y retroceso de los ingresos seforiales (contraccién del mercado exterior durante el siglo XVII). La
respuesta de la nobleza fue reforzar la servidumbre, que alcanzé su maxima intensidad en el siglo
XVIII y se prolongd de todas formas hasta bien entrado el siglo XIX.

En cuanto a Espaiia, el crecimiento descansé en la roturacion de tierras marginales y, en menor
medida, en la difusion de la vid y el olivo en Andalucia para la exportacion a las Indias. Los mayores
obstaculos a la inversion en técnicas intensivas de cultivo eran, en primer lugar, la enorme
descapitalizacion de la agricultura debido a que el crédito se dirigia a las explotaciones ganaderas, v el
ahorro hacia el consumo suntuario de los grandes propietarios y el gasto publico improductivo (guerra
exterior). La propiedad inalienable de la nobleza y la iglesia significaba un gran obstaculo para la
formacion del mercado de capital a falta de garantias hipotecarias. Por otra parte, la politica de la
monarquia era favorable al consumidor urbano (tasa) y al ganadero trashumante (derechos de pasto),
frente al agricultor. La apropiacion de comunales por ocupacion y venta publica acentud esos rasgos
porque al mismo tiempo las crisis de mortalidad y la emigracion provocaron una gran escasez de
mano de obra, lo que favorecia mas bien las actividades ganaderas extensivas que la agricultura
intensiva.
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2.4.4. Talleres, manufacturas y fabricas

La expansion de la demanda supuso un desafio para la industria durante la época moderna. El
aumento del nimero de consumidores, asi como el cambio y la diversificacion de las pautas de
consumo y de la capacidad de pago estimularon no solo el crecimiento de la oferta mediante la
multiplicacion de los centros de produccidn tradicionales, sino también la difusion de innovaciones
tecnoldgicas de caracter estrictamente técnico y organizativo que facilitaron una paulatina disminucion
de los costes de produccion.

Las industrias mas importantes seguian siendo naturalmente las de bienes de consumo, dada la baja
renta per capita de la poblacion y el estado de la técnica. Por empleo, valor afiadido e importancia
tecnoldgica y financiera destacaba la industria textil, que ocupaba a numerosos artesanos rurales y
urbanos de diversas regiones europeas, tanto en la hilatura como en el tejido. De todas las fibras, la
lana era con diferencia la mas utilizada para fabricar panos de calidades muy diversas, desde las mas
ordinarias hasta las de lujo. El lino seguia en importancia para la fabricacion de ropa interior y de
cama, camisas y manteleria. Por Ultimo, la seda era importante gracias al peso que representaba el
consumo de lujo en el conjunto de la demanda. El uso del algoddn, mezclado con el lino (fustan), fue
muy limitado hasta el siglo XVIII, cuando se pusieron de moda los tejidos precedentes de la India: a
partir de entonces surgieron nuevas industrias de estampado, tejido y, por ultimo, de hilado de
algododn.

2.4.4.1. La innovacion tecnolégica

Las innovaciones técnicas fueron modestas pero continuas, quizas no demasiado espectaculares pero,
sin duda, importantes en la medida que permitieron o bien aumentar la productividad del trabajo, o
bien ampliar los factores y los bienes disponibles.

En el sector textil cabe destacar la aparicion de los telares de punto y de cintas, y el molino hidraulico
de torcer seda (Italia), aunque la oposicidn de los gremios en un caso y el secreto, en otro, limitaron
drasticamente la difusion de ambos.

Entre los nuevos productos destacaban los tejidos de la "nueva paiieria" (lana), ligeros, ricamente
tintados, atractivos y baratos gracias a la simplificacion y menor coste de los procesos de produccion.
En el siglo XVIII aparecio la industria del algoddn, primero en el estampado, luego en el tejido y, por
Ultimo, en el hilado, con tanto éxito que en ella nacié el sistema de fabrica que dio paso a la
industrializacién.

En la siderurgia se difundid el alto horno al carbdn vegetal, que proporcionaba algunas economias de
escala (ahorro de combustible, materiales y mano de obra por unidad de producto), y permitia
aprovechar una mayor variedad de minerales (alto punto de fusién), si bien implicaba una mayor
inversion de capital fijo (instalaciones) y variable (materias primas) que la tecnologia tradicional del
horno bajo (forja).

Los ingenios mecanicos fueron aplicados cada vez con mayor frecuencia en la construccion, la estiba y
los astilleros (grdas, sierras accionadas por energia edlica o hidraulica), asi como en la mineria
(bombas de achique, trituracion).

La extraccion y uso del carbdon fosil fue progresando sobre todo en Inglaterra como combustible
doméstico y en la industria (cerveza, ceramica y otras donde no hay contacto entre el combustible y la
materia prima ni, por tanto, reaccion quimica que altere las cualidades del producto final). Por el
contrario, el empleo del carbdn en la fundicion del hierro planteaba problemas insolubles, ya que en el
proceso se incorporaban impurezas y exceso de carbono que depreciaban la calidad del producto. Los
efectos de arrastre derivados de la industria carbonifera apenas se dejaban entrever en las paulatinas
mejoras del transporte de cabotaje, la extension del consumo de energia y la aparicion de algunas
innovaciones decisivas (bomba atmosférica de Newcomen, 1712).

Ahora bien, la principal fuente de innovacién fue de caracter organizativo antes que meramente
técnico.
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2.4.4.2. La naturaleza de la empresa industrial

Desde un punto de vista estrictamente técnico, la unidad de produccién fundamental en la mayor
parte de la industria era el taller familiar. Los maestros, que podian contratar oficiales y aprendices,
eran los duefios del sencillo capital que requeria su actividad y habitualmente, al menos en las
poblaciones urbanas, formaban parte de corporaciones profesionales y asistenciales llamadas gremios.
En el campo habia, ademas, gran nimero de artesanos a tiempo parcial que trabajaban por encargo
directo de los clientes.

Ahora bien, la figura clave del proceso industrial desde la perspectiva financiera y comercial era sin
duda el mercader, que contrataba el trabajo a tanto alzado, ofrecia materias primas y crédito, y
comercializaba el producto. El origen de los empresarios era generalmente modesto, de algunos
segmentos de la artesania (tundidores, bataneros, pelaires) y del comercio. La inversiéon de capital era
modesta y flexible porque, dada la descentralizaciéon técnica de las unidades de produccién (talleres
familiares) consistia generalmente en capital variable (crédito, materias primas y existencias). Por
tanto, el caracter liquido de la inversion permitia al empresario permanecer a resguardo de los
cambios de coyuntura (deslocalizacién, desinversion). Solamente los artesanos con acceso directo a
las materias primas podian mantener un margen de libertad respecto a los suministradores
(kaufsystem). Las empresas constituian redes cuyos hilos eran los adelantos de materias primas y el
crédito ofrecidos por los mercaderes a los artesanos. En determinadas industrias y segmentos que
utilizaban materias primas, productos intermedios y bienes de capital de alto valor y requerian, por
tanto, una supervision estrecha, era preciso concentrar las actividades en un mismo lugar: bienes de
lujo (seda, tapices, vidrio), astilleros, cerveza, mineria. En este caso, la naturaleza del proceso de
produccion industrial establecia unas dimensiones sensiblemente mayores, cuyo limite venia dado por
la extension del mercado y la tecnologia.

2.4.4.3. La evolucion de las formas de organizacion industrial

Los gremios siguieron siendo organismos muy vivos hasta mediados del siglo XVIII, aunque se ha
llegado a decir que constituian grandes obstaculos a la innovacion tecnoldgica y a la inversion de
capital. En realidad, una gran parte de la produccidon industrial siguié siendo de caracter gremial
debido a la importancia que todavia representaban las ventas en los mercados regionales inmediatos
a los centros de produccion, aparte de que la tecnologia disponible no proporcionaba ventajas de
coste y si grandes riesgos a las grandes manufacturas concentradas frente a los pequenos talleres
familiares. Es mas, los gremios no eran absolutamente incompatibles con la innovacion ni la aparicion
de nuevas actividades industriales, ya que la consolidacién de nuevas especializaciones profesionales
culminaba generalmente con la formacion de los gremios respectivos (relojeria). No obstante, la
extension de los gremios fue impulsada por el estado en la medida que constituian organismos
reguladores de la calidad y variedad de la produccién y de la asistencia social y que desempenaban,
coémo no, funciones de intermediacion en la recaudacion fiscal. Ademas, no conviene olvidar que los
gremios proporcionaban honra a sus miembros y seguridad a sus familiares, si bien los maestros, lejos
de ser independientes, estaban estrechamente vinculados con la empresa mercantil a través del
sistema por adelantos (verlagsystem).

Por fin, los gremios emprendieron la retirada a lo largo del siglo XVIII debido a la creciente
competencia, los privilegios concedidos entonces por el estado a los artesanos de la corte y a los
especialistas extranjeros (exentos de las ordenanzas gremiales), y el cambio interno acometido por los
empresarios que habian sido admitidos por los gremios. En realidad, los gremios no eran
incompatibles con otras formas de organizacion de la industria, con las que, lejos de competir, a
menudo estaban en relacion simbidtica.

A lo largo de la época moderna aparecieron varias regiones manufactureras (Helga Schultz), donde
los talleres rurales y urbanos se dedicaban a la exportacion. La llamada protoindustria se desarrollo
en el ambito regional: la ciudad seguia desempefiando una tarea fundamental, ya que en ella residian
los mercaderes que coordinaban los procesos de produccion y comercializacion entre el campo, donde
se localizaban las tareas mas intensivas en mano de obra (hilatura, pero también el tejido), la misma
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ciudad, cuyos artesanos solian realizar las tareas que requerian mayor calificacion (acabado), y los
mercados de exportacion, que podian ser muy lejanos.

La fuerte estacionalidad del trabajo agricola-ganadero permitia a los pequefios campesinos dedicarse
a la artesania como actividad complementaria a tiempo parcial, si bien la expansion de la demanda de
mano de obra rural-industrial estimuld la formacion de una clase rural de trabajadores asalariados
empleados en la hilatura y el tejido de diversas fibras textiles. Sin embargo, las ventajas del campo
frente a la ciudad no eran tanto tecnoldgicas o de calidad como de costes laborales, ya que los
artesanos rurales podian alimentarse a si mismos con un coste sensiblemente menor. La naturaleza de
la empresa mercantil permitia la externalizacion de los costes fijos y variables, que corrian por cuenta
de la misma mano de obra artesana, mientras que los costes de manutencion eran sensiblemente mas
bajos en el campo que en la ciudad.

Las consecuencias del desarrollo de la protoindustria fueron muy importantes: expansién de la
produccidn, division del trabajo regional, y formacion de capital, mano de obra y empresariado.

Las manufacturas eran establecimientos donde se concentraban algunos trabajadores a jornal para
realizar tareas de preparacion o acabado (cardado, tinte, estampado) y, a veces, procesos integrales
(manufacturas de Iujo: tapices, ceramica, vidrio): en general, se trataba de actividades con cierta
intensidad de capital o elevado coste de las materias primas que requerian la supervisién directa del
mercader o de uno de sus agentes por medio de capataces, lo que se podia conseguir con la
centralizacion de todo o parte del proceso de produccion. La productividad no era mayor que en la
artesania familiar dado que la tecnologia y la energia empleadas eran las mismas (trabajo manual),
pero si los costes fijos a pesar del predominio del capital variable. Las ventajas de costes podian
obtenerse mediante una division del trabajo mas racional (fabrica de alfileres), la reduccion de las
pérdidas por fraude y la mayor rotacion del capital (ocioso mientras es transportado), pero, sobre
todo, gracias a los privilegios estatales (exencion de impuestos, subvenciones a la exportacion,
suministro de materias primas y contratos de abastecimiento con el estado en exclusiva).

En la mineria, la construccion naval, la siderurgia, la fabricacion de cerveza, la ceramica y otras
similares aparecieron formas de organizaciéon claramente capitalistas debido a la escala de las
operaciones, la intensidad del capital fijo, el empleo de trabajo asalariado y la formacién de
compainiias por acciones, ajenas a corporativismo gremial. En estos sectores, la escala estaba limitada
por la extension del mercado (Supple).

El sistema de fabrica aparecio en Inglaterra durante la segunda mitad del siglo XVIII precisamente
como la solucién a los problemas planteados por la difusién de la industria rural en un contexto de
rapida expansién de la demanda. Esta innovacion, que comenzo en la hilatura del algoddn en los afios
1760-1780 fue decisiva, pues dio comienzo a la revolucién industrial.

2.4.4.4. La diversidad de comportamientos regionales

Como se ha dejado entrever, los cambios experimentados en la localizacién de la industria durante
esta época también fueron decisivos.

El crecimiento mas notable de esta época fue sin duda el de Inglaterra. La paneria ligera, que
incorporaba materiales y procedimientos de bajo coste, habia comenzado su desarrollo a finales de la
Edad Media orientandose sobre todo hacia el mercado interior y hacia la sustitucion de exportaciones
de lanas. Mas tarde también consiguid importantes posiciones en los mercados exteriores del sur de
Europa y las colonias. La industria disponia de importantes ventajas de costes frente a sus
competidores, como la oferta elastica de mano de obra rural y de materias primas (los cercamientos
proporcionaban pastos mas abundantes para criar ovejas que producian estambre, lana de fibra
larga), la facilidad de los empresarios para eludir las restricciones gremiales (limitado territorio
urbano) y la extension de las redes de transporte y comercializacion en las regiones mediterraneas y
las colonias (reexportaciones). La politica mercantilista (leyes de navegacion, aranceles vy
subvenciones a la exportacion) reforzo, pero no cred esas ventajas, al igual que la agresiva politica
contra sus competidores por medio de la guerra.
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El elevado consumo de hierro (demanda derivada de la agricultura, la construccion naval, el
transporte terrestre y la guerra) estimularon la difusion del alto horno al carbon vegetal y la
importacién de hierros de muy diversa calidad procedentes de otros paises de Europa, sobre todo
Suecia y Rusia, y de las colonias de Norteamérica. A medida que los costes del carbon vegetal se
encarecian como consecuencia de la deforestacion, aumentaban las importaciones procedentes de
paises con una dotacién mas rica de recursos forestales, pero también se sentaban las bases para la
innovacion tecnoldgica mediante la sustitucion del carbén vegetal por el carbdn fésil, mas abundante
y mucho mas barato.

La mineria del carbdn conocid un crecimiento todavia mayor desde finales del siglo XVI, cuyos efectos
de arrastre fueron decisivos para el desarrollo del comercio de cabotaje, la tecnologia minera, la
organizacion industrial y la implicacion de los terratenientes en el mercado financiero y los negocios.

La industria de una potencia maritima y comercial como Holanda se desarroll6 en torno a la
construccion naval (pesca y transporte), las industrias nuevas de productos coloniales (tabaco,
azucar) y de alto valor afiadido, que utilizaban materias primas de elevada calidad y a precios
comparativamente bajos, gracias a las ventajas que proporcionaban la localizacién del pais y las redes
comerciales. Sin embargo, la mayor contribuciéon holandesa al desarrollo de la industria fue a través
de la iniciativa y el capital de sus mercaderes, que promovieron importantes empresas en otros
paises, como Suecia y Rusia.

El ascenso de Suecia a la posicion de principal productor europeo de hierro y cobre se debia no sélo a
la rica dotacion de yacimientos mineros de alto contenido metalico, de extensisimas reservas
forestales (combustible) y de saltos de agua (energia hidraulica). Mientras la demanda de hierro
aumentaba sin cesar (artilleria), los costes de produccion aumentaban en las principales regiones
industriales de Europa noroccidental a causa de la deforestacion, de lo que nacid el impulso para la
busqueda de nuevos centros de produccion.

Por el contrario, la industria de Espafia perdid la gran oportunidad que ofrecia la expansion del
mercado interior y el colonial. Sin duda, el crecimiento inicial de la paneria y la seda fue destacado en
ciudades como Segovia y Cérdoba que alcanzaron elevadas cifras de produccién a finales del siglo
XVI. Sin embargo, a partir de entonces parece que la industria mostré una cierta incapacidad de
adaptacion a los cambios de la demanda por causas muy diversas que se sucedieron a lo largo del
siglo XVII: la falta de mano de obra cualificada (estancamiento demografico) y, paraddjicamente, de
materias primas (redes comerciales orientadas hacia la exportacion), la rigidez de los gremios
urbanos, la fuerte presion fiscal y la escasez de capital ("traicion de la burguesia", es decir, inversion
en tierra y en deuda publica), los desdrdenes monetarios (1598-1686) y los bajos aranceles (influencia
de los consumidores urbanos y nobles).

2.4.5. La expansion comercial y financiera

El crecimiento del comercio fue mayor que el de otros sectores de la economia, primero por el efecto
de la demanda derivada de la urbanizacion, la protoindustria y el Estado sobre el comercio local,
segundo por la incorporacion al espacio comercial europeo de nuevas areas como Europa oriental,
Rusia y el Nuevo Mundo, y tercero por la integracion de las entidades auténomas de ambito regional
en una economia mundial articulada de forma flexible.

El comercio experimentd también un profundo cambio de composicidn y localizacién al mismo tiempo
gue proporcionaba mayores oportunidades de acumulacion de capital.

Por otra parte, los cambios en la organizacion de la empresa mercantil permitieron reducir los costes
de transaccion, facilitar la formacion de capital y extender el ambito de operaciones. Por ultimo, la
extension de los medios de pagos, el desarrollo de las formas de crédito y el la aparicion de nuevas
organizaciones bancarias propiciaron la reduccion de los tipos de interés y, por lo tanto, como de la
mano de publico y privado.
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2.4.5.1. Los grandes circuitos del trafico de mercancias

El comercio regional seguia siendo el mas importante por volumen, valor y dinamismo, dada la
creciente importancia que las materias primas, los alimentos y las manufacturas representaban en el
trafico mercantil. Aunque no era el que implicaba mayores riesgos ni proporcionaba los mayores
beneficios movilizaba un nimero considerable de recursos y de profesionales, muchos de ellos
campesinos a tiempo parcial y pequenos comerciantes. El comercio a larga distancia implicaba
mayores inversiones y riesgos, pero también proporcionaba elevados beneficios. Ademas, la
integracion de los mas destacados circuitos europeos y las nuevas rutas ultramarinas supuso un
evidente estimulo de la division regional del trabajo entre campo y ciudad, pero también entre el
centro y la periferia de una economia-mundo jerarquizada.

La localizacion del comercio europeo muestra un desplazamiento de la actividad hacia las regiones
atlanticas mas dinamicas por las condiciones naturales y la posicién geografica, el mayor crecimiento
urbano, y la emergencia del comercio baltico. El comercio de especias y pafos de lujo que habia
caracterizado el comercio Mediterraneo desde la Edad Media perdié importancia relativa frente a otras
partidas como los cereales, lienzos, pafios de lana ordinaria y pescado procedentes del norte de
Europa, v la lana, los vinos y los frutos secos que circulaban en el sentido contrario. El comercio del
Baltico estaba caracterizado por las exportaciones de cereales, madera, lino y cafiamo, y las
importaciones de pafos, sal y pescado.

El comercio de ultramar experimenté una transicion del sistema extractivo impuesto por las potencias
ibéricas durante la conquista (metales preciosos y especias a cambio de vino, aceite y manufacturas),
hacia el llamado nuevo sistema colonial en el que holandeses e ingleses tuvieron un gran éxito gracias
a la difusién de nuevos bienes de consumo destinados a publicos cada vez mas amplios.

En el Atlantico destaco el comercio triangular entre Europa, Africa y América, que giraba en torno a
las plantaciones de esclavos de Brasil, las Antillas y las colonias meridionales de Norteamérica. La
puesta en explotacion de estas tierras con mano de obra africana sostenia las exportaciones de
azucar, tabaco, indigo, mas tarde algodon, generalmente en bruto, para su transformacion y consumo
en Europa, que a su vez exportaba manufacturas (enseres domésticos, armas, licores y tejidos) hacia
América y Africa, que también exportaba algunas cantidades de oro y marfil.

El comercio con Asia giraba en torno a las importaciones europeas de especias y otros bienes de lujo,
primero a través de los portugueses, que rompieron el monopolio veneciano, pero mas tarde también
de la mano de holandeses e ingleses. Ahora bien, la falta de demanda asiatica de bienes europeos
obligd a tratar de equilibrar el comercio mediante la participacion en el comercio interasiatico (a costa
de los arabes) y, sobre todo, las transferencias de plata americana. A lo largo del siglo XVII, la
saturacion de la demanda europea de especias estimuld la diversificacion: té, café, porcelana, seda y
algododn.

Las consecuencias de la nueva economia colonial sobre la economia europea fueron de tres tipos:
primero, acumulacion de beneficios, aunque el comercio baltico era mas rentable, segundo, la
extension del mercado de manufacturas, especialmente para Inglaterra, Holanda y Francia, si bien el
mercado colonial dependia a su vez de la capacidad europea para absorber coloniales, y, tercero, el
efecto imitacion derivado del consumo de té, café, porcelana, tabaco y calicos, que tendria una gran
repercusion a lo largo del siglo XVIII en los comportamientos sociales y en la fabricacion de telas y
ceramicas (Jan de Vries).

La balanza de pagos mostraba un doble rasgo: a escala mundial, un flujo de mercancias desde Asia
hacia Europa y desde ésta hacia América, a cambio de metales preciosos en sentido contrario, y, a
escala europea, otro del Mediterraneo a los paises atlanticos y el Baltico.

El comercio giraba en torno a varios centros en virtud del mayor volumen del trafico, las ventajas de
localizacién y la creciente complejidad de los sistemas de pagos. El liderazgo bajomedieval de la
ciudad de Brujas fue ocupado a principios del siglo XVI por Amberes, que se convirtid en el centro de
redistribucion de especias, metales y pafios hasta que los conflictos politico-religiosos iniciados en
1566 provocaron el desplazamiento del capital mercantil hacia otras regiones. El relevo fue tomado
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por Amsterdam, que contaba con una larga tradicion maritimo-pesquera, y evidentes ventajas de
localizacion, lo que proporcionaba a su vez economias de informacion y rapido giro del capital en el
momento del auge experimentado por el comercio baltico después de 1580 (cereales con destino al
Mediterraneo). A lo largo del siglo XVIII el liderazgo fue asumido por Londres, que se apoyaba sobre
todo en el dinamismo de las exportaciones de tejidos de lana y a lo largo del siglo XVIII en las
reexportaciones de productos coloniales.

2.4.5.2. Las formas de organizacion de la empresa mercantil

Los cambios en la organizacion estuvieron motivados por el deseo de proteger e incrementar el capital
comercial, distribuir el riesgo y conseguir contactos a larga distancia.

La mayor parte del comercio estaba dominado por sociedades a menudo de caracter familiar. A este
respecto, la principal novedad de la época moderna fue la difusion de las innovaciones italianas (letra
de cambio, contabilidad por partida doble) en las regiones del norte de Europa.

El comercio exterior estaba organizado segun el principio de las compafiias reglamentadas, como los
consulados, que habian aparecido en las ciudades mediterraneas, y los Mercaderes Aventureros de
Londres, que reunian a 7.200 miembros c. 1650. Los comerciantes operaban bajo el riesgo personal,
pero debian someterse a la disciplina colectiva de la correspondiente organizacion profesional respecto
a diversos asuntos (tipos de contratos, plazos, resolucion de conflictos).

El comercio ultramarino de Espafia y Portugal estaba sujeto a un mayor control por parte de los
organismos publicos. Los comerciantes agrupados respectivamente en la Casa da India de Lisboa y la
Casa de Contratacion de Sevilla (1503) ejercian un virtual monopolio debido a las rigidas condiciones
de entrada, aunque a menudo eran meros comisionistas de comerciantes extranjeros. El comercio
debia realizarse mediante el sistema de flotas, tanto por razones fiscales (costes de recaudacion)
como militares (costes de proteccién).

El comercio ultramarino de Holanda, Inglaterra y Francia también tuvo apoyo estatal imprescindible:
la forma de organizacion preferida fue la compaiia de privilegio (monopolio del comercio con alguna
zona geografica).

La sociedad por acciones aparecié como una compafiia de privilegio en el nuevo contexto del comercio
ultramarino, que se caracterizaba por un ciclo comercial, una escala de operaciones y un riesgo
mayores que los del comercio regional. El estimulo del estado fue también decisivo en la medida que
la empresa podia ser un instrumento de expansion geografica, cuando no de simple depredacion
(corsarismo): el monopolio facilitaba la internalizacién de los costes de protecciéon de la empresa. La
divisién del capital en acciones significaba que la responsabilidad del accionista estaba limitada al
valor nominal de su participacion, no pudiendo ser obligado a desembolsar mas capital que el suscrito.
La participacion estaba abierta a cualquier individuo independientemente de su actividad, fuera o no
comerciante. Ademas, la sociedad adquiria una personalidad juridica independiente de sus
propietarios, siendo, por tanto, perdurable mas alld de la vida de sus miembros. Asi pues, la
propiedad adquirid la forma de participaciones que al poco tiempo llegaron a ser transferibles o
liquidables en la bolsa de valores: las primeras fueron la Compania Inglesa de las Indias Orientales
(1600), la Compaiiia Holandesa de las Indias Orientales (1602), la Compaiia Holandesa de las Indias
Occidentales (1621), y otras. Estas sociedades emitian obligaciones a plazo y tipo de interés fijo, mas
baratas que las nuevas emisiones de acciones, con el doble fin de captar el ahorro sin que los
principales accionistas perdieran el control de la gestion.

La continuidad de la empresa y la oferta de capital parecian aseguradas frente a la tendencia
tradicional del empresario a la inversion en tierra conforme se acercaba la edad del retiro. En
consecuencia, las sociedades por acciones podian facilitar el incremento del capital, la diversificacion
del riesgo y la extension del mercado.
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2.4.5.3. La extension de los medios de pago: dinero, crédito y banca

En una época en que el sistema monetario era de contenido metalico, la oferta de dinero era una
funcién de la produccidon minera y de la balanza de pagos. Los yacimientos de metales preciosos y el
saldo de las transacciones comerciales y financieras con el exterior, la diferencia entre los ingresos por
exportaciones y créditos y los pagos por importaciones y deudas, determinaban el stock monetario de
una determinada region. Ademas, la creciente intermediacion también contribuia al incremento de la
oferta monetaria en la medida que aceleraba la velocidad de circulacién del dinero.

La creciente oferta monetaria explica el descenso experimentado por los tipos de interés a lo largo de
la época moderna, descenso que fue especialmente acusado en los grandes centros comerciales.

Primero, la produccion de plata en Europa aumentd desde finales del siglo XV en adelante, hasta la
irrupcion del llamado "tesoro americano” a lo largo del siglo XVI: la plata procedente de Potosi (Pert)
y Zacatecas (México) era conducida hacia Espana, desde donde se difundia hacia diversas plazas
europeas para financiar el consumo privado y el gasto militar de la Monarquia. En Ultima instancia, la
plata espafiola alimentaba el comercio euroasiatico.

A mediados del siglo XVII las importaciones de plata se estancaron debido a los crecientes costes de
extraccion (crisis demografica indigena) y la mayor demanda indiana. Por Ultimo, los yacimientos de
plata mexicana y de oro brasilefio puestos en explotacion a lo largo del siglo XVIII permitieron un
nuevo crecimiento de la oferta monetaria.

Ahora bien, la demanda de dinero en aumento estimuld la aparicion de innovaciones que permitian
economizar el uso de dinero metdlico, como la letra de cambio negociable via endoso (el acreedor
podia usar la letra para pagar una factura comprometiéndose a pagar en caso de fallar el deudor
original) y via descuento (el acreedor podia liquidar anticipadamente la letra a cambio de un
descuento o interés en virtud del riesgo en que incurre el banquero o del precio del dinero).

El sistema bancario se expandid extraordinariamente siguiendo las necesidades del comercio y del
Estado. El comercio al por mayor continuo (independiente de las ferias) exigia el concurso de bancos
estables, dado que los bancos privados concentraban el riesgo en negocios personales a veces
ruinosos.

Los primeros ejemplos de bancos publicos, es decir, regulados, fueron los de las ciudades
mediterraneas. Sin embargo, las restricciones dificultaban el desempefio de sus funciones para el gran
comercio (prohibicion de operaciones en descubierto).

El Banco de Cambio de Amsterdam fue creado en 1609 con el fin de admitir depdsitos a plazo e
interés, realizar transferencias, cambio de moneda y acufacion, y, algo mas tarde, ofrecer crédito
mediante el descuento de letras de cambio, con lo que pudo convertirse en cdmara de compensacion
del comercio internacional.

La fundacion del Banco de Inglaterra en 1694 constituye un hito en la historia financiera. En un
momento especialmente comprometido para las finanzas publicas (guerra con Francia), el Estado
recibid un préstamo de un grupo de comerciantes banqueros, a cambio del privilegio de crear un
banco en forma de sociedad andnima que tendria el derecho de emision de papel moneda (billetes
convertibles en dinero metalico a una paridad fija) con poder liberatorio en Londres. La operacion fue
un éxito gracias, por una parte, al respaldo politico y fiscal del Parlamento, y, por otra parte, a la base
monetaria de la operacion (convertibilidad y reservas metalicas del banco, derivadas del excedente
comercial).

En cambio, el proyecto del financiero escocés John Law (1720) llevado a cabo en Francia fue un
rotundo fracaso. La operacion descansaba sobre tres monopolios: la emision de papel moneda
(Banque Royale), el comercio ultramarino (Compagnie des Indes) y la recaudacion de impuestos
(Ferme générale des impéts). En principio, los billetes y las acciones estaban respaldados por los
ingresos respectivos. Sin embargo, la oferta monetaria aumentd exageradamente de acuerdo, no con
las reservas metalicas, sino con la demanda de dinero, mientras que las expectativas de la compaiiia
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de comercio se revelaron pronto efimeras. Entonces, la subita demanda de convertibilidad provoco la
bancarrota.

2.4.6. La formacion del Estado nacional moderno y el mercantilismo

La formacion del estado nacional descansa en el desempefio de crecientes funciones publicas (guerra,
justicia) frente a comunidades locales y profesionales y a sefiores feudales. Los conflictos sociales
entre sefiores, campesinos y ciudades facilitaron la intervencion de la monarquia por medio de los
tribunales de justicia, la capacidad militar de la nobleza fue erosionada por la aparicién de los ejércitos
mercenarios y de la artilleria, y, en fin, la difusion del derecho romano puso a disposicion de los
estados una técnica juridica y un principio de legitimidad. El estado tendia a imponer poco a poco el
monopolio legitimo de la violencia (coercion).

La actividad publica era subsidiaria, no sustitutiva de la iniciativa privada, debido a la amplia
autonomia de que disponian las corporaciones locales y profesionales. Ademas, y no menos
importante, la tradicion de "auxilio y consejo" de los vasallos hacia el sefor significaba que la
financiacion del gasto publico via impuestos requeria siempre alguna forma de consentimiento de los
contribuyentes o del cuerpo politico que los representaba, de manera que estos podian participar en
la gestion de los asuntos publicos en general, que asi dejaban de ser competencia exclusiva de los
soberanos. En consecuencia, el cambio fiscal era siempre motivo de una negociacion que podia
desembocar en concesiones de la autoridad publica a los contribuyentes en forma de nuevos derechos
de propiedad, a menudo via privilegios econdmicos exclusivos.

La intervencidon en economia (conflictos, fiscalidad) responde al principio de oportunismo fiscal
(impuestos vs. privilegios). En algunos paises aparecieron a partir del siglo XVII unas leyes que
respondia al llamado mercantilismo. El significado de esta forma de intervencién en la vida econdmica
radica en, mas que en la capacidad de presion de algunos grupos, en la politica de poder del Estado
gue busca una mayor recaudacion fiscal mediante mejoras econdmicas. Los principales campos de
intervencion fueron los siguientes:

1. La unificacion administrativa y de mercado frente a los particularismos locales, estamentales y
profesionales mediante la imposicion de normas de ambito general.

2. La extension y proteccion del derecho mercantil, cuya logica reside en la necesidad de supervisar
un mercado mas extenso y anénimo donde la confianza es un bien muy escaso fuera del ambito
familiar.

3. El control del flujo de metales preciosos con el fin de aumentar la liquidez de comerciantes y
contribuyentes y, en Ultima instancia, la demanda efectiva. En una economia considerada estable,
el objetivo anterior exige la captura del comercio activo, Unica manera de conseguir una balanza
comercial positiva, todo ello mediante dos tipos de instrumentos: la regulacién del comercio
exterior (prohibiciones, aranceles, subvenciones, leyes de navegacion, guerra) y la creacion de
empresas privilegiadas en sectores estratégicos y de lujo (sustitucion de importaciones, ahorro de
divisas).

4. El desempleo de la poblacién proletarizada constituia una pérdida de activos y una amenaza al
orden social, especialmente en los paises donde la funcidn asistencial de la Iglesia desaparecio
tras la Reforma protestante —como en todas partes estaba desapareciendo la tradicional
liberalidad aristocratica, aunque por razones diferentes—, de ahi creacién de casas de trabajo y
leyes de pobres, las cuales, ademas, aseguran una oferta elastica de mano de obra. Las leyes de
pobres de Inglaterra fueron, no obstante, Unicas en Europa porque se extendieron al campo, no
sélo a la ciudad, y fueron financiadas por medio de contribuciones universales.

El resultado es una mayor centralizacion del excedente, que es redistribuido de forma muy regresiva,
la aparicion de nuevas oportunidades para el desarrollo del capital mercantil (recaudacion de
impuestos via arrendamiento, crédito publico, pagos internacionales, suministro de materiales) y la
extension de la proteccion estatal a comerciantes y artesanos agrupados en corporaciones (la
busqueda de renta en forma de regulaciones monopolisticas privilegiadas es un rasgo constante del
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capital mercantil, al igual que de otras corporaciones como los gremios urbanos, bldsqueda que tiene
su origen en el riesgo de la empresa y en los mismos obstaculos institucionales a la extension del
capital mercantil). A veces, la presion fiscal y el corporativismo podian ahogar la iniciativa empresarial:
absorcién del ahorro, inseguridad juridica frente al Estado y a particulares (impuestos arbitrarios,
préstamos forzosos a cambio de titulos de la deuda consolidada, propiedad inalienable), y privilegios
de explotacion (monopolios, comercio de larga distancia, ganaderia extensiva).
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2.5. Practicas de Tema 2: El Crecimiento Econdmico en la Era Preindustrial

MATERIAL PARA PRACTICAS

P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Comentarios a tablas y graficos
P.4. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar

Arancel

Banca publica
Capitalismo agrario
Cercamientos
Compaiiia de Privilegio
Crisis de subsistencias
Encomienda

Estado nacional moderno
Fabrica

Letra de Cambio
Manos Muertas
Mayorazgo

Mita

Presion fiscal
Proletarizacion
Protoindustria
Servidumbre

Sociedad por Acciones

Balanza comercial
Barbecho

Circulo de pobreza
Convertibilidad
Dinero metalico
Enfiteusis
Explotacion familiar
Gremio

Leyes de Navegacion
Manufactura
Mercantilismo
Plantacion
Productividad Marginal Decreciente
Propiedad inalienable
Reforma

Sociedad Mercantil
Tierras Marginales
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P.2. Cuestiones a analizar

1. ¢Por qué la oferta de factores era relativamente inelastica?

2. ¢Qué circunstancias frenaban la innovacion tecnoldgica?

3. ¢Qué elementos configuran el sistema de cultivo medieval? éPor qué se trata de innovaciones
complementarias?

4, ¢Qué ventajas proporcionaba la organizacién del cultivo en campos abiertos?

5. ¢Por qué las aplicaciones del molino de agua constituyeron una "revolucion industrial"?

6. La aparicion de la ciudad medieval, éfue un acto revolucionario o una consecuencia del mutuo

interés de sefiores y burgueses?

7. ¢A qué se debid el protagonismo luso-castellano en los primeros descubrimientos?

8. ¢Qué buscaba Colon?

9. ¢Qué es una factoria?

10. ¢Por qué disminuyeron las poblaciones indigenas de América y Africa occidental?

11. ¢Cémo se resolvio el problema de la escasez de mano de obra en la América espafiola?

12. ¢Qué funcion desempeiiaba la emigracion en la demografia urbana?

13. ¢Por qué la nupcialidad de los artesanos rurales era mas intensa que la de los campesinos?
14, ¢Qué factores estimulaban la intensificacion del cultivo en las regiones urbanas?

15. ¢Como podian los gobiernos frenar la iniciativa de los agricultores?

16. ¢Qué es el capitalismo agrario?¢Qué circunstancias explican su mayor difusiéon en Inglaterra?
17. ¢Qué es la segunda servidumbre?éQué circunstancias explican su difusion en la Europa central
y oriental?

18. Describa y explique las caracteristicas de las plantaciones de ultramar.

19. ) Sefiale algunas importantes consecuencias de la reforma protestante para el desarrollo
economico.

20. ¢Qué obstaculos frenaban la inversion en la época preindustrial?

21, ¢Qué estimulos podia ofrecer la creciente urbanizacion? ¢Y el estado?

22. ¢Por qué la industria textil era la mas importante entre las industrias de bienes de consumo?
23. ¢Por qué se dice que la empresa era una red?

24. ¢Por qué el estado procurd el fortalecimiento de los gremios durante buena parte de la época
moderna?

25. ¢Donde residia la ventaja del campo frente a la ciudad en la industria textil: tecnologia,

calidad, coste de produccion? ¢Por qué?
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26. ¢Qué eran las manufacturas?

27. La mineria adquiere pronto los rasgos del capitalismo: ¢écuales son? épor qué?

28. ¢Qué problemas venia a resolver el sistema de fabrica?

29. Valora la importancia de la politica mercantilista y la guerra en el desarrollo de la industria

inglesa frente a otras ventajas econémicas.

30. Los obstaculos que debid sufrir la industria espafola fueron enormes: senala los mas
importantes.

31. ¢Qué consecuencias tuvo la nueva economia colonial sobre la economia europea?

32. ¢Cual era el signo de la balanza de comercio de Europa con Asia?

33. ¢Dénde residia la ventaja de Amsterdam en el comercio internacional?

34. ¢Por qué el comercio con América fue un monopolio de la Casa de Contratacion?

35. ¢Qué novedades aportaba la sociedad por acciones frente a las sociedades mercantiles?
36. ¢Por qué disminuyd el tipo de interés?

37. ¢Qué innovaciones conocié la letra de cambio?

38. ¢Cudles fueron las claves del éxito del Banco de Inglaterra?

39, ¢Por qué fracaso el proyecto de John Law?

40. ¢Por qué las demandas fiscales del estado podian inducir el cambio institucional?
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P.3. Comentarios a tablas y graficos

1. El crecimiento econémico de Europa en la época preindustrial, 1000-1820

POBLACION (en miles de habitantes)
Mundo Europa Reino Holanda | Francia | Alemania Italia
Unido
1000 268.300 39.000 - - - - -
1500 438.428 88.242 3.942 950 15.000 12.000 10.500
1600 556.148 112.820 6.170 1.500 18.500 16.000 13.100
1700 603.490 128.591 8.565 1.900 21.471 15.000 13.300
1820 1.041.834 | 230.706 | 21.239 2.333 31.250 24.905 20.176
PIB (en millones de doélares de 1990)
Mundo Europa Reino Holanda | Francia | Alemania Italia
Unido
1000 116.800 15.600 - - - - -
1500 248.308 52.872 2.815 723 10.912 8.256 11.550
1600 330.982 77.431 6.007 2.072 15.559 12.656 14.410
1700 371.269 98.564 10.709 4.047 19.539 13.650 14.630
1820 695.346 | 209.927 | 36.232 4.288 35.468 26.819 22.535
PIB por habitante (en millones de délares de 1990)
Mundo Europa Reino Holanda | Francia | Alemania Italia
Unido
1000
1500
1600
1700
1820
Fuente: Maddison, Estadisticas Mundiales.
POBLACION (tasas de crecimiento)
Mundo Europa Reino Holanda Francia Alemania Ttalia
Unido
1000-1500
1500-1600
1600-1700
1700-1820
PIB (tasas de crecimiento)
Mundo Europa Reino Holanda Francia Alemania Italia
Unido
1000-1500
1500-1600
1600-1700
1700-1820
PIB por habitante (tasas de crecimiento)
Mundo Europa Reino Holanda Francia Alemania Italia
Unido
1000-1500
1500-1600
1600-1700
1700-1820
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2. El sistema demografico

Evolucién de la poblacion europea

800 -
TIFUS SIFILIS VIRUELA MALARIA PELAGRA  COLERA TBC
GRAN PESTE PESTE RETIRADA DE LA PESTE
600 -|
PRIMERA URBANIZACION ESTANCAMIENTO URBANO URBANIZACION MODERNA
400 MIGRACION HACIA EL ESTE MIGRACION COLONIAL MIGRACION MASIVA
NUEVOS CULTIVOS:
PATATA Y MAiz
ALIMENTACION CARNICA  EMPOBRECIMIENTO DIETA MEJQRA DE DIETA
200 ,
OCUPACION DE TIERRAS SANEAMIENTOS SANEA TOS
0 ; ; ; ; ; ; ‘ ‘ ‘ ‘
1000 1100 1200 1300 1400 1500 1600 1700 1800 1900 2000

FUENTE: Livi-Bacci, Maximo (1999): Historia de la poblacion europea (pag. 14).

El sistema maltusiano de los frenos preventivos y represivos en una fase de expansion
demografica y en una de recesion

EXPANSION RECESION
L INICIO 1y2 ’ s INICIO 1y2
Poblacion Poblacién Pr:]jc;c:s dte los Poblacién Poblacion Pr:liﬁs de los
en en ( ) > entos - en —6" entos
disminucién aumento €n aumento —— Lo ey len disminucién
A A
1 2

1 Nupcialidad @— Salarios

Natalidad
en <_®_ 1=aumento C ) reales en

reales en
2=estacionaria ammento 2=estacionaria e
T

disminucion

disminucién

1
Natalidad y Nupcialidad 16— Salarios
en ‘-@-- 1=disminucion :
2

T =
[

Ry e T ] Mortalidad | . @ LT e v Mortalidad | . . @_1
en aumento en

2 2
—(H)—— dsminucién_|—(=)—2—

Nota: El sentido de las flechas indica la presunta direccién de la causalidad; el signo + 6 — indica el efecto, positivo o
negativo, sobre el fendmeno siguiente. La linea punteada indica una relacion mas débil que la continua. En el
itinerario 1 el papel de la nupcialidad es fuerte, en el itinerario 2 es débil.
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3. Precios, ingresos y estructura de la demanda

La tendencia de los precios, siglos XIII-XIX

200+
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| Vi 1

- -
=
=
2
o
=
o
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=
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Lo B
=
=
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o
[
1]

Figure b Cereal prices in Europe, 12(01- 1950
Source: W, Abel, Agricuftumal Flucivations in Europe. From
the Thirteench 1o the Twentieth Centuries (London, 19800, p. 2.

El movimiento de los precios relativos y de los salarios

+ + + + Indices de los precios del grano, de los precios de la tierra y arriendos
1=+ = |ndices de los precios de la carne y de la mantequilla
— — — |ndices de los precios de los productos industriales

Indices de los salarics

Movimiento de precios y salarios
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El movimiento de la renta de la tierra

mm-r % f“'. ‘ 3 l
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en mercancias y promedios decenales variables en tres columnas)
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La estructura de la demanda, dos ejemplos

a) Gastos de una familia trabajadora en Bélgica, 1586-1961

28%

15854 Bélgica

Ehﬁlimn'lnr-i{m

&Vﬂlidu

[ S
calefaccidn

E:h. Alquiler
Otros

1586-1600 Amberes

1961 Bélgica

b) Estructura social de la poblacién sajona, 1550-1843

1550 * 1750 1843
niimero % niimero % ndmeto %

Ciudadanos 116.000 26,7 200.000 19,7 300.000 16,2
Inwobner en las

ciudades 22.000 5,1 166.000 16,3 326.500 17,6
Campesinos 215.000 49,5 250.000 24,6 250.000 13,5
Gartner y Hius-

ler 20.000 4,6 310.000 30,4 869.000 46,8
Inwobner en los

pueblos 55.000 12,6 82.000 8,21 100.000 54
Clero 3500, 09 4.500 0,4 4.500 0,2
Sefiores feudales

(nobleza) 2.400 0,6 5.500 0,5 6.000 0,3

434.000 100 1.018.000 100 1.856.000 100

Nota: * Sin contar Oberlausitz,
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4. La agricultura

La formacion de pdlderes en Holanda

420

A0 |

340 [ ]

300}

260}

220

180 |-

140 -

100
‘f i
k- J‘r s
60} [/J
‘I? i 1 M 1 i 1 i J
ISOD 1550 1600 1650 1700 1750 1BCO 1850 1900

———Tierra ganadal 715 -1740 =100

— ——-1rigo, méximo | o
_____ T ffEU. minima ! 1721-1745=100

GrArICO 15
Indice de tierras ganadas en los Paises Bajos mediante

formacidn de pdlders comparado con los indices del precio
del trigo, 1525-1875
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El sistema de anillos de von Thiinen

Diagram 1
i\l
L ‘.;
¥ |
V /
Diagram 2 y
) -7 2 Small town
B L with 1ts own
River region
£ Free Cash Cropping £ 3 Improved System
[0 Forestry V772 Three field System

[[II] Crop Alternation System "] Stock Farming

Q . 200 Miles
0 250 Km

Von Thiinen's type of farming zones

Regiones productoras y deficitarias y comercio de cereales

Zonas excedentarias
de cereales E

Zonas deficitarias
de cereales
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5. La industria

Curso 2009-2010

Invenciones e innovaciones, siglos VI-XVIII

Finales del siglo VI

Molino de agua

Finales del VII

Arado pesado, estribo

Finales del VIII

Rotaciones agrarias de tres campos.

Circa 1000

Herradura, arreos y traccion animal en pareja

Principio del XI

Brijula

Finales del XII

Molino de viento

Circa 1200

Brijula giroscopica, clepsidra, mapas, tablas trigonométricas de navegacion,
timén de popa, papel, rueca de hilar, anteojos

Finales del XIII

Reloj mecanico con escape de foliote, polvora, artilleria

Principios del XIV

Carabela, timdn axial, alto horno

Finales del XV

Imprenta de caracteres moviles, canones de hierro colado, pdlvora sutil,
arcabuz, rueda de radios

Principios del XVI

Calibrador (Hartmann), sistema de pesca oceanica con redes de arrastre

Mediados del XVI

Nuevas técnicas de construccion naval, “torchio a vite di rame”

Finales del XVI

Telescopio

Circa 1600

Nuevas técnicas de hilado y tejido, “fluyt”, laminacién mecanica y otras formas
de laboracidén del hierro

Mediados del XVII

Calculadora de Pascal

Siglo XVIII Fundicion al coque de Darby (1709), maquina atmosférica de Newcomen
(1711), lanzadera volante de Kay (1733), jenny de Hargreaves (1768), torno
hidraulico de Arkwright (1769), mule jenny de Crompton (1779), pudelado de
Cort (1784, telar mecanico de Cartwright (1787)

El aumento de la productividad en la industria textil
(horas de trabajo de un pafio de lana)
Siglo XIII Siglo XVII
Preparacion del hilado 1700 1000
Hilado 1700 400
Preparacion del tejido 300 200
Tejido 500 150
Afinado 1800 750
Abatanado (1000) (50)
TOTAL 6000 2500
Fuente: Malanima, Paolo, Economia preindustriale. Mille anni...
Fuentes y consumo de energia en Europa y China circa 1750
(en calorias per capita)
Europa China
Calorias % Calorias %

Lefa 7200 51,2 360 7,8

Molinos 100 0,7 80 1,7

Animales 5000 35,6 2000 431

Hombres 1750 12,5 2200 47,4

TOTAL 14050 100,00 4640 100,00

Fuente: Malanima, Paolo, Economia preindustriale. Mille anni...
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La industria a domicilio

Almacén
Central

Adquisicion de Venta del

Produccion

Materia Prima Producto Final

PREPARACION HILATURA TEJIDO

ACABADO TINTADO

Balance de la empresa J.H. Scheibler e hijos en 1789

Activo Pasivo

taleros % taleros %
Edificios fabriles 9.100 Acreedores 304.000 44,8
Magquinas e instrumentos 26.400 Capital 374.000 55,2
Otros 4.000

39.500 5,8

Materias primas 80.500
Pafios listos y semilistos 207.000

287.500 42,5
Deudores 346.400 51,0
Cambio y caja 5.000 0,7

678.000 | 100,0 678.000 | 100,0

Fuente: Kriedte, P., Feudalismo tardio y capital mercantil...
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6. El comercio

(a): Los traficos de Europa con el mundo en 1500

1 traffici dell’Europa nel mondo nel 1500

(b): Los traficos de Europa con el mundo en 1775

delEurvpa nel mondo nel 1775 3 L
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Llegadas de metales precios de América a Europa, 1503-1805
(millones de pesas)
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i 1601-25

El comercio de esclavos en el Atlantico, 1450-1870
1551-75

promedios de 10, 20 y 25 afios)

[
1501-25

1451-75
Comercio de esclavos, 1451-1870 (importacién de esclavos;

Esclavos
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P.4. Lecturas complementarias

Lectura 1. Concepto y premisas del capitalismo. Max Weber, Historia Econdmica General. FCE,
México, 1942, pp. 236-238

Existe el capitalismo dondequiera que se realiza la satisfaccién de necesidades de un grupo humano,
con caracter lucrativo y por medio de empresas, cualquiera que sea la necesidad de que se trate;
especialmente diremos que una explotacion con contabilidad de capital, es decir, una empresa
lucrativa que controla su rentabilidad en el orden administrativo por medio de la contabilidad
moderna, estableciendo un balance (exigencia formulada primeramente en el afio 1698 por el tedrico
holandés Simon Stevin). Naturalmente una economia individual puede orientarse de modo muy
distinto en el aspecto capitalista. Parte de la satisfaccion de sus necesidades puede ser capitalista,
otra no capitalista, sino de organizacion artesana o seforial. Asi, Génova cubrié ya desde muy pronto
una porcion de sus necesidades publicas, las referentes a la guerra, por el procedimiento capitalista
de las sociedades an6nimas. En el imperio romano el abastecimiento de la poblacién metropolitana
con cereales estaba a cargo de funcionarios, quienes, para realizar tal objeto, podian disponer no sélo
de sus subalternos, sino también de los servicios de determinadas sociedades de transporte, de
manera que la organizacién burocratica se hallaba combinada con la litdrgica, y hoy, en
contraposicion a los tiempos pasados, mientras nuestras necesidades cotidianas se hallan cubiertas
por métodos capitalistas, las politicas, en cambio, lo son por procedimientos litdrgicos (mediante el
cumplimiento de los deberes ciudadanos: deberes militares, obligaciones de los jurados, etc.). Sin
embargo, sélo podemos que toda una época es tipicamente capitalista cuando la satisfaccion de
necesidades se halla, conforme a su centro de gravedad, orientada de tal modo que, si imaginamos
eliminada esta clase de organizacion, queda en suspenso la satisfaccion de las necesidades.

El capitalismo se nos presenta en forma distinta en los diversos periodos de la historia, pero la
satisfaccion de las necesidades cotidianas basadas en técnicas capitalistas sélo es peculiar de
Occidente, y aun en los paises del mismo resulta cosa natural desde la segunda mitad del siglo XIX.
Lo que a manera de anticipos encontramos en siglos anteriores, son simples prédromos, e incluso las
pocas explotaciones capitalistas del siglo XVI hubieran podido ser eliminadas de la vida econémica de
aquel entonces sin que sobrevinieran transformaciones catastrdficas.

La premisa mas general para la existencia del capitalismo moderno es la contabilidad racional de/
capital como norma para todas las grandes empresas lucrativas que se ocupan de la satisfaccion de
las necesidades cotidianas. A su vez, las premisas de esas empresas son las siguientes: 1. Apropiacion
de todos los bienes materiales de produccion (la tierra, aparatos, instrumentos, maquinas, etc.) como
propiedad de libre disposicion por parte de las empresas lucrativas autonomas. Este es un fenédmeno
bien conocido por nuestra época: sélo el ejército forma, por doquier, una excepcion; 2. La libertad
mercantil, es decir, la /ibertad del mercado con respecto a toda irracional limitacion del trafico; estas
limitaciones pueden ser de naturaleza estamental —por ejemplo, cuando los gremios prescriben un
determinado género de vida o una homogeneizacion del consumo-, o bien revisten un caracter de
monopolio gremial, cuando, por ejemplo, se establece que el habitante de una ciudad no pueda
poseer haciendas como un caballero, ni el caballero o campesino dedicarse a la industria, no
existiendo, por consiguiente, un mercado libre del trabajo ni un libre mercado de productos; 3.
Técnica racional, esto es, contabilizable hasta el maximo, y, por consiguiente, mecanizada, tanto en la
produccion como en el cambio, no sélo en cuanto a la confeccion, sino respecto a los costos de
transporte de los bienes. 4. Derecho racional, esto es, derecho calculable. Para que la explotacion
econémica capitalista proceda racionalmente precisa confiar en que la justicia y la administracion
seguiran determinadas pautas. Ni en la época de la polis helénica, ni en los estados patrimoniales de
Asia, ni en los occidentales hasta los Estuardos pudo garantizarse tal cosa. La arbitrariedad de la
justicia regia, con su otorgamiento de mercedes, trajo constantes perturbaciones en los calculos
peculiares de la vida econdmica; la afirmacion segun la cual: “El Banco de Inglaterra es adecuado
para una republica, pero no para una monarquia” respondia de un modo cabal a las circunstancias de
la época; 5. Trabajo libre, es decir, que existian personas, no solamente en el aspecto juridico sino en
el econdmico, obligada a vender libremente su actividad en un mercado. Pugna con la esencia del
capitalismo —siendo, entonces, imposible su desarrollo-, el hecho de que falte una capa social
desheredada, y necesitada, por tanto, de vender su energia productiva, e igualmente cuando existe
sblo trabajo libre. Unicamente sobre el sector del trabajo libre resulta un calculo racional del capital,
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es decir, cuando existiendo obreros que se ofrecen con libertad, en el aspecto formal, pero realmente
acuciados por el latigo del hambre, los costos de los productos pueden calcularse inequivocamente,
de antemano; 6. Comercializacion de la economia, bajo cuya denominacién comprendemos el uso
general de titulos de valor para los derechos de participacién en las empresas, e igualmente para los
derechos patrimoniales. En resumen: posibilidad de una orientacion exclusiva, en la satisfaccion de las
necesidades, en un sentido mercantil y de rentabilidad. Desde el momento en que la comercializacion
se agrega a las demas notas caracteristicas del capitalismo, gana importancia un nuevo elemento no
citado hasta aqui, todavia: el de la especulacion. Sin embargo, semejante importancia sélo puede
adquirirla a partir del momento en que los bienes patrimoniales se representan por medio de valores
transferibles.

Max Weber

Lectura 2. Mercantilismo, absolutismo y crecimiento econémico. Jan De Vries, La economia
de Europa en un periodo de crisis, 1600-1750. Editorial Catedra, Madrid, 1979, pp. 237-242.

Al principio de este volumen advertimos que no hay un Unico tema claramente unificador que haga
comprensible la historia econdmica de los siglos XVII y XVIII. Es un hecho que las realizaciones
econdmicas mas importantes fueron aquellas que causaron diferenciaciones entre las instituciones y
dotaciones de los diferentes estados europeos. Pero nuestro entendimiento tiende hacia la
sistematizacién y acaso por esa razén hubo varias generaciones de historiadores econémicos que se
afanaron en hacer encajar la evolucion de la vida econémica desde el siglo XVII hasta el siglo XVIII
bajo el cajon de sastre del mercantilismo. Las definiciones contradictorias del vocablo y las numerosas
excepciones que han de tenerse en cuenta, sea cual fuere la definicién escogida, nos han inducido a
evitar el mercantilismo como un concepto a nivel de organizacion de la exposicion en el presente libro.
Pero no puede ser despreciado ni tampoco ha sido ignorado por completo. Al adaptar posturas mas
activas los estados del siglo XVII, tanto los absolutistas como los constitucionales, tuvieron mayor
éxito en sus intentos de canalizar la vida econdmica hacia sus objetivos.

Legislaciones aduaneras, reglamentaciones industriales, guerras comerciales, leyes sobre impuestos y
manipulaciones monetarias eran los métodos usados por la mayor parte de los estados con el fin de
encauzar la vida econdmica. Algunas pocas medidas resultaron innovaciones para este periodo, pero
gradualmente surgid un conjunto mas coherente de ideas encaminadas a la utilizacion del poder
estatal para lograr objetivos econdmicos v, a la inversa, a aprender a utilizar el poder econdmico para
lograr fines politicos.

Una interpretacion sobre la politica econdmica de este periodo identifica como su caracteristica mas
destacada la tendencia hacia la unificacion econdmica del estado nacional. La politica econdmica
medieval habia estado en manos de diferentes fuerzas que ejercian su autoridad de modo simultaneo:
la autoridad municipal, la religiosa y la real. Estas instituciones se caracterizaban por fragmentar la
vida econdmica exigiendo privilegios especiales y haciéndose mutuamente la competencia para lograr
unos derechos en exclusiva. Con el nacimiento de los estados nacionales, dice esta teoria sobre el
mercantilismo, la politica econémica dependia obligatoriamente del gobierno central, al que quedaban
subordinadas las demas autoridades. Se buscaba que la politica econdmica se encaminara hacia la
creacion de una economia nacional que pudiera dirigirse a enriquecer a la nacién en su conjunto. Se
pensd que una vision unificadora de esta indole podria alterar los ejes de la politica econdmica. Las
medidas econémicas medievales estaban dirigidas a las cuestiones de distribuciéon y a procurar el
maximo de bienes de consumo: la economia mercantilista en cambio centraria su atencion en el
impulso de la produccion y exportacién. Las Actas de Navegacion inglesas representan un ejemplo
clasico de esta interpretacion del mercantilismo. Estas leyes, que adquirieron su forma definitiva en
1560, limitaron la importacion de la mayor parte de las mercancias, o bien a los barcos ingleses o a
los del pais de origen de las mercancias, ordenando también que los barcos ingleses fueran
construidos en Inglaterra y tripulados por marinos ingleses. Las Actas de Navegacion tenian por
objeto fomentar la navegacién inglesa frente a la poderosa competencia holandesa. Mas adelante
formaron la estructura basica para la economia colonial inglesa: las exportaciones coloniales —o sea
las mercancias “catalogadas” o enumeradas— asi como también las importaciones, desde esa fecha
tenian que pasar por puertos britanicos en su camino hacia naciones extranjeras o proviniendo de
ellas y tenian que ser transportadas en barcos ingleses o coloniales. Estas medidas expresaban la
intencion de dotar a Londres de una funcion de emporium comercial.

-78 -



Tema 2: El crecimiento econdomico en la era preindustrial... Curso 2009-2010

Las Actas de Navegacion y sus redacciones y enmiendas posteriores muestran una clara percepcion
del camino hacia el desarrollo econémico nacional. Pero en realidad no se puede decir lo mismo
respecto a todas las medidas mercantilistas. La politica estatal de los estados alemanes parecia mas
bien encaminada a favorecer los ingresos potenciales de las propiedades estatales y tanto en
Alemania como en Francia la posibilidad de incrementar los ingresos del erario por medio de
aranceles, reglamentaciones industriales y privilegios monopolistas, era frecuentemente el principal
motivo de legislacion econdmica.

La historia de La Rochelle, un importante puerto atlantico francés, resulta ilustrativa de esta
dimensiéon del mercantilismo. Enrique IV trajo la paz a Francia con la proclamaciéon del Edicto de
Nantes, los hugonotes hicieron de esta ciudad, que prosperd con el comercio del vino y de la sal, un
bastién calvinista “Estado dentro del Estado”. La energia politica del cardenal Richelieu de supresién
de la autonomia politica de los hugonotes culminé en el asedio a La Rochelle y la capitulacion de la
ciudad ante la autoridad real en 1629.

Si el mercantilismo hubiese sido ese programa de construccién del Estado y de unificacién econdmica,
entonces este hecho deberia ser demostrado por el examen de la politica econdmica real en La
Rochelle después de la capitulacion. Los primeros actos emprendidos por la nueva administracion
consistieron en introducir los impuestos del gobierno central y poner bajo las ordenanzas reales las
salinas que rodeaban la ciudad. Las nuevas ordenanzas generaron disputas y pronto aparecié un
vasto aparato judicial para manejar el litigio resultante. El control real de la ciudad habia eliminado el
cargo de alcalde, pero en 1695 fue resucitado... para podérselo ofrecer al mejor postor. Los gremios
de la ciudad, que seguian la secular politica medieval de suprimir competencias y de reforzar
limitaciones referentes al volumen de las empresas comerciales, lograron el apoyo de la corona la cual
los privilegié a cambio de pagos anuales. Resumiendo, el Estado sacaba provecho de toda regalia que
creaba y resguardaba, aunque una gran parte de esta fuente continua de ingresos fuera desviada en
direccién de los parientes de Richelieu o de otros nobles bien relacionados, que se hacian con los
puestos de jueces y otros cargos creados para administrar estos negocios publicos.

Esto nos lleva a otro aspecto de la politica mercantilista: la corriente inacabable de disposiciones
legales que emanaban de las oficinas estatales creaban impresionantes oportunidades para la
corrupcion. Los observadores cinicos hacer ver que las prohibiciones y reglamentaciones eran muchas
veces promulgadas con el fin de que se pudiesen hacer fortunas mediante la concesion de
excepciones.

La actividad de los Estados en la vida econdmica de la época sdlo se hace comprensible cuando se la
sitla dentro de su contexto. Ese contexto no era tedrico (aln no existia un “sacerdocio” de los
economistas) era de indole practica. Las frecuentes interrupciones de importantes mercados
extranjeros, los cambios a largo plazo de las estructuras del comercio exterior y los nuevos problemas
creados por fluctuaciones violentas a corto plazo, exigian algin tipo de respuesta. Ademas, los
estados, acaso por aumentar constantemente las exigencias sobre sus economias, se mostraban mas
inclinados que antes a la necesidad de estabilidad y control. El caracter ad hoc de la politica
economica resultante queda expresado claramente viendo el momento de aparicion de la mayor parte
de las promulgaciones y publicaciones “tedricas”: quedaban desproporcionada-mente agrupadas en
los momentos de crisis.

Las medidas destinadas a controlar el movimiento de metales preciosos demuestran la orientacién
practica de las medidas mercantilistas. Aparentemente, es precisamente aqui donde la politica
econdmica exterioriza su dimension ciegamente dogmatica. Se afirma que los mercantilistas
confundian el oro y la plata con la riqgueza y buscaban atesorar metales preciosos como Unica
finalidad, sin tener en cuenta las consecuencias econdmicas sobre los verdaderos factores
econdmicos. Desde la perspectiva moderna la atencion dedicada a la afluencia y salida de metales
preciosos resulta absurda. Después de todo, los metales preciosos eran solo articulos de comercio, no
la encarnacion de la rigueza. Unicamente la RepuUblica holandesa, sobresaliente en tantisimos
aspectos, pareceria haberse librado del complejo de Midas. Los holandeses no ejercian ningun control
sobre las exportaciones e importaciones de oro y plata; en efecto, Amsterdam se con\{irtié en el
centro de especulacion internacional de metales preciosos. Pero, como ya hemos visto, Amsterdam
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funcionaba como un emporium comercial; el oro y la plata circulaban por ella al igual que las demas
mercancias. Debemos tener en cuenta que donde el comercio era bilateral, mas que multilateral, el
papel desempefiado por el metal precioso era forzosamente diferente. Una nacidén que exportase un
producto fabricado en su propio pais e importara mercancias para su propio uso, se veria obligada a
reconocer que sus diferentes conexiones bilaterales no guardaban el equilibrio deseable con cada una
de ellas. En ausencia de una red de pagos ampliamente extendida, los metales preciosos eran
necesarios para el funcionamiento de tales transacciones comerciales. Se equivocaban los escritores
mercantilistas cuando insistian en que cada una de las conexiones bilaterales tenia que dar resultados
positivos para que fuese de utilidad, pero que no era erréneo el que los comentaristas subrayaran la
importancia de un adecuado suministro de oro y plata para “financiar” el comercio exterior.

La creciente sofisticacion de los sistemas de pagos al hacerse uso de letras de cambio, aflojaba el lazo
entre el comercio y los metales preciosos, pero dicho lazo sobrevivié hasta la Ultima década del siglo
XVII. Entonces el sistema de pagos del emporium comercial de Amsterdam y el negocio de letras de
cambio de la banca privada de Londres se desarrollaron rapidamente hasta cubrir Europa y las
principales zonas comerciales del Nuevo Mundo con una red financiera estable, que se dedicaba a
permanentes intercambios de cotizaciones de divisas desde Amsterdam o Londres y, potencialmente,
todos los centros comerciales de importancia. El pago efectivo todavia circulaba entre estas dos
ciudades para liquidar cuentas, pero las transferencias a larga distancia quedaban reducidas al
comercio con Rusia, Asia y a veces Levante.

El gradual debilitamiento de la validez del concepto mercantilista sobre la acumulacién de metales
preciosos en lo que respecta a las balanzas de pago del comercio exterior no acabd totalmente con él
en la practica. Surgid otro problema en esta época que dirigio la atencion hacia los metales preciosos:
el desempleo. Las fluctuaciones econdmicas motivadas por malas cosechas y golpes exdgenos como
epidemias y guerras, eran caracteristicos de todas las economias preindustriales. Pero cuando una
sociedad agraria de campesinos cedid ante la estructura mas estratificada con muchos trabajadores
asalariados, aumentd el nimero de factores causante de fluctuacion y sus consecuencias se hacian
mas penosas.

Devaluaciones extranjeras, cambios en el valor relativo del oro y la plata, aranceles aduaneros,
produccion de oro y plata y la balanza comercial, todos ellos influian en las existencias de moneda
nacional, y, al disminuir las existencias monetarias, por la razoén que fuera, menguaban también la
capacidad y la voluntad de los comerciantes de financiar la industria a domicilio con el limitado capital
circulante. Debido al efecto de multiplicacion, semejante descenso de la inversion reducia el nivel
global de empleo. Estas incertidumbres monetarias cuando se unian a otras causas de fluctuaciones
violentas, podian —en palabras de Thomas Mun- “causar repentinamente mucha pobreza y peligrosos
tumultos callejeros, especialmente por parte de nuestras gentes pobres”.

En este contexto podemos entender mejor el intenso interés de los gobiernos europeos en talleres, en
hospitales de caridad y otros sistemas para absorber el desempleo en tiempos de miseria, en
controles sobre la circulacidn internacional de metales preciosos y en medidas de proteccion industrial
y de fomento de productos nacionales aptos para sustituir las importaciones. Todo ello dirigido a
proteger la economia nacional de las atosigantes y peligrosas consecuencias del desempleo. Esta
dimension social del mercantilismo consistente principalmente en medidas defensivas para preservar
el orden, no es muy tedrica. No hay muchos escritores mercantilistas de quienes se pueda esperar las
visiones de un nuevo orden econdmico. Sin embargo, se llegd a crear, con mas éxito en Inglaterra
gue en ningun otro sitio, un conjunto improvisado de controles a nivel nacional que influyeron en los
aspectos mas claves de la vida econdmica. Y de una manera poco depurada e indirecta se realizaron
grandes adelantos en la comprension de los problemas econdmicos.

Jan De Vries
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TEMA 3: LA PRIMERA REVOLUCION INDUSTRIAL
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3.1.- Introduccion

Entre aproximadamente 1750 y 1850 se suceden en diferentes paises del mundo occidental una se-
cuencia de fendmenos que constituyen el principio de un futuro distinto al anteriormente existente. Se
va fraguando la transicidon entre dos grandes etapas en la historia de la humanidad: una, caracteriza-
da por una economia y sociedades agrarias, tradicionales, y la otra, por una economia y sociedades
industriales, modernas y desarrolladas.

La expresidon Revolucién Industria pretende recoger y representar al conjunto de estos fendmenos. La
fortuna que en su dia hizo este término esta hoy un tanto en retroceso. Se la considera tan desmedi-
da como restrictiva. Desmedida, porque dichos fendmenos no se produjeron ni tan brusca ni rapida-
mente como sugiere el término revolucion, y restrictiva, porque ellos no se limitaron a la industria.
Hoy prevalecen las concepciones sobre la Revolucion Industrial que priman, matizadamente, la conti-
nuidad sobre la ruptura y desde siempre se ha aceptado que los cambios afectaron al conjunto de la
economia e incluso que desbordaron el estricto ambito econdmico para alcanzar a la tecnologia, la
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poblacion, la estructura social, las instituciones —entre ellas el estado—, la cultura y hasta la vida
cotidiana. Un cambio en definitiva total, global, en el que se inscribia y con el que se relacionaba el
cambio econdmico como nucleo del proceso. Cambio de cualquier manera no revolucionario sino “evo-
lucionario”, proceso mas que revolucion, ademas largo y complejo, en el que se advierten sin embar-
go discontinuidades relevantes, aunque no generalizadas. Estas afectaban mas a unas actividades
econdmicas que a otras y calaron con mayor intensidad en unas regiones o paises que en otros. Eran,
en suma, asimétricas, lo que derivaba en un escenario econdémico nacional enrevesado y un mapa
mundi heterogéneo. Lo viejo convivid con lo nuevo y regiones o paises industrializados coexistieron
con otros de economia tradicional, como en todo momento histdrico de transicion, hasta que la difu-
sion de novedades acabd componiendo un paisaje econdmico mas uniformado.

Desde una perspectiva de historia mundial este proceso no ha culminado, no se ha universalizado.
Aln seguimos hablando de paises no industrializados e industrializados y hasta de postindustriales.
Con todo, el mapa econémico del mundo es hoy mucho mas completo y compacto que en el siglo XIX.
En este proceso no es facil discernir etapas, si bien se ha ensayado, utilizando diferentes criterios.

Siguiendo un criterio temporal, es clasico —y plenamente aceptado— discriminar la experiencia
primera, la britanica, de las demas. En el interior de éstas es también clasico —pero comienzan las
discrepancias— distinguir “oleadas” y aislar los casos de los paises que acompanaron de cerca a Gran
Bretaiia, los iniciadores (first-comers), que lograron industrializarse para mediados de siglo (Bélgica,
Francia, Estados Unidos y, con algin pequefio retraso, parte de lo que sera la futura Alemania), de los
seguidores (/ate-comers), que lo haran mas bien a lo largo de la segunda mitad de la centuria (Ita-
lia, Rusia, Holanda, paises ndrdicos y Japon, primer pais a industrializarse fuera de Europa y al que
luego seguiran los “paises nuevos” de colonizacion europea). Espana es un caso al respecto singular.

Siguiendo criterios relativos a la naturaleza de la industrializacion, concretamente al nicleo del cam-
bio técnico, con las derivaciones a él asociadas, la distincién entre Primera y Segunda Revolucién
Industrial se ha convertido también en clasica. La primera se iniciaria en torno a 1750/60 en Inglate-
rra cerraria hacia 1850/70 con la difusion y generalizacion del ferrocarril. La segunda arrancaria por
1870 con un amplio “racimo” de innovaciones que acabaran conformando un nuevo sistema tecnold-
gico, con sus implicaciones en otros ambitos econdmicos. Estos cambios modelaran un proceso de
industrializacion diferente al anterior y a él se adheriran en distinta medida Inglaterra, los paises ini-
ciadores y los seguidores, marcandose diferencias en el desarrollo industrial respectivo y cambios en
el liderazgo econdmico mundial. Esta segunda industrializacién se prolongara, culminara y generali-
zara —importa mucho retener esto— en el siglo XX, en los afos 1970. Cada una, por tanto, de estas
etapas de industrializacion ha tenido una duracién aproximada de cien afios.

En este tema intentaremos, en primer lugar, aproximarnos al concepto de Revolucién Industrial, para
pasar luego a analizar con mayor detenimiento la primera experiencia historica, la britanica.

3.2.- Aproximaciones al significado general de la Revolucion industrial (RI)

La concepcion sobre la RI se ha ido modificando y revisando constantemente. Cada vez es por ello
mas comprometido dar una respuesta cabal a la tradicional pregunta: éQué es o en qué consiste la
RI? Podemos avanzar una primera aproximacion, respondiendo que la RI consiste, en esencia, en un
aumento sostenido de la produccion derivado de una mejora de la productividad, asociada a una in-
tensificacion del capital y al cambio tecnoldgicos en €l incorporado. Probaremos a explicitar esta sucin-
ta definicion en los epigrafes siguientes, utilizando como hilo conductor la idea de cambio global,
cuyo nucleo esta constituido por el cambio econémico y sus contornos por una serie de transforma-
ciones asociadas que interaccionan con él. El simil de una constelacién de cambios mutuamente
inducidos y dispuestos en torno al nucleo del cambio econdmico podria servir de guia metaférica.
Destacaremos por ello, aparte del cambio econdmico en si, una serie de otros cambios significativos.
Los resultados y consecuencias que derivan de la conjuncién de estos cambios constituyen datos
relevantes para entender el verdadero significado de lo que supuso aquella primera industrializacion.
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3.2.1.- Los cambios

3.2.1.1.- Cambio economico

Crecimiento y cambio estructural resumen apretadamente las notas mayores que definen el cam-
bio econdmico de la RI. La RI constituye el momento de inicio, sin retorno, de un crecimiento sos-
tenido de la renta por habitante. La produccion crece de forma tendencialmente continua mas que la
poblacion, en un momento en que ésta también crece, y a ritmo mas acelerado que nunca, superan-
dose asi la trampa malthusiana. Es cierto que el crecimiento fue inicialmente bajo, nada revoluciona-
rio, pero lo decisivo no es tanto la magnitud del crecimiento cuanto la forma de crecer, su naturaleza,
y en este sentido se produjo un salto cualitativo, se dio inicio a un crecimiento intensivo fundado en
mejoras en la productividad, derivadas de cambios técnicos y organizativos.

El nuevo tipo de crecimiento estuvo asociado a diferentes cambios estructurales. EIl mas conocido,
el que afecta a la composicion sectorial de la oferta, que es el que ha dado nombre a la nueva
etapa histdrica, la era industrial. La industria, en efecto, fue progresivamente convirtiéndose en pre-
dominante, desbancando la anterior hegemonia de la agricultura. Consecuentemente la composicion
del empleo se modificd. Ella fue ocupando absoluta y relativamente a mas gente.

Este cambio, el mas llamativo y perceptible, estaba asociado a otro, podria decirse, mas profundo y
radical, el de la funcion de produccioén. El capital fisico-productivo “ocupa o empieza a ocupar la
posiciéon central” (Hicks) y adquiere relativamente mas peso que los otros factores en la funciéon de
produccién. La economia en general y la industria moderna en particular se fueron capitalizando, se
hicieron mas intensivas en capital. Esto afectd a la composicion de la demanda. La capitalizacion
trajo como consecuencia directa mayores requerimientos de inversion para financiar el capital fisico,
por lo que la inversidn crecid relativamente mas que el consumo, aunque inicialmente este crecimien-
to no parece fuera espectacular. Si sumamos crecimiento econémico con cambios estructurales,
habremos de concluir que estamos en presencia de caracteristicas que definen al desarrollo econémi-
co. Esta nueva etapa histdrica sera, por tanto, no sélo de crecimiento sino también de desarrollo.

Si la industria debe considerarse la estrella protagonista del cambio, éste afectd asimismo al resto de
los sectores. Es mas, el desarrollo de la industria moderna no se hubiera iniciado y/o sostenido sin el
apoyo de la agricultura y de los servicios, que también se trasformaron mejorando su productivi-
dad. Con todo ello, la economia, desde el punto de vista del cambio estructural y la composicién inter-
sectorial, se secundarizo claramente y también se terciarizo timidamente a expensas de la agricultura.

La agricultura redujo su peso relativo en la composicion sectorial pero incrementd su produccion y
sobre todo su productividad. El aumento de ésta constituye una pieza clave del proceso en orden a ali-
mentar a una poblacién en crecimiento al propio tiempo que a transferir mano de obra y primeras mate-
rias a la industria. Compatibilizar estas funciones pasaba necesariamente por mejoras en la productivi-
dad, y ésta dependia de cambios técnicos y organizativos, aparte de otros institucionales, relacionados
con los derechos de propiedad y usos de la tierra.

El sector servicios experiment6 substanciales mutaciones tanto cuantitativas como cualitativas. Todo
desarrollo industrial lleva parejo una demanda mayor de servicios, que en el caso de la RI significd de-
mandar servicios cualitativamente distintos a los anteriormente existentes. El desarrollo del comercio, de
nuevos medios de transporte, de instrumentos e instituciones financieras, en lugar destacado la banca,
ejemplifican estos cambios.

3.2.1.2.- Cambio técnico y organizativo

El cambio técnico, sin precedentes, constituye para muchos el epicentro de la RI y a él hay que agre-
gar el organizativo, en concreto el de la organizacion del trabajo. Detras de él se encuentra la serie de
innovaciones que se fueron inventando, aplicando y difundiendo. La capitalizacién o intensificacién
de capital no sdlo significa que se empleaba mas volumen de capital por trabajador —aumentaba la
relacion K/L— sino también, si no sobre todo, que ese capital incorporaba innovaciones técnicas mas
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eficientes y que capital y trabajo se relacionaban, se organizaban, de forma distinta, también mas
eficiente. Maquinas y Fabrica representan y visualizan este proceso de cambio.

Maquinismo es el término consagrado para expresar la aplicacion a la actividad econémica de maqui-
nas, que era donde se encarnaban las ideas innovadoras, la nueva tecnologia. La funcion fundamental de
la maquina no era otra que mecanizar las distintas tareas del proceso productivo reduciendo el esfuerzo
y trabajo manuales. Ingenios mecanicos han existido desde siempre. Lo realmente novedoso ahora es su
creciente proliferacion y su mejora progresiva. Las primeras maquinas eran sencillas, intensivas en traba-
jo, luego seran mas complejas. El resultado econdmico del maquinismo consistia en producir mas bienes
y servicios, crecientemente estandarizados, con menos trabajo y recursos y por tanto con menor coste.

El maquinismo, asociado a la innovacion tecnoldgica, trajo consigo cambios en el uso de la energia vy el
empleo de nuevos materiales. Maquinas, energia y materiales componen un trio inseparable. La
maquina en Ultima instancia no es mas que un ingenio transformador cuyos /nputs son las materias pri-
mas y la energia. Ambas comenzaron a cambiar con la industrializacién. Antes tenian un origen organico,
ahora seran inorganicas o sintéticas. No se dejaron de utilizar fuentes de energia y materias primas orga-
nicas, pero se inicié el empleo creciente de las inorganicas. A la energia generada por el viento, el agua,
los animales o el propio hombre se agregd o sustituyo la producida a partir del carbon mineral o el petro-
leo, generandose, mediando los convertidores energéticos, nuevas energias, como la eléctrica o nuclear.
Y a las materias primas organicas de siempre (lana, lino, madera...) se fueron paulatinamente afiadiendo,
0 en su caso sustituyendo, materiales inorganicos, minerales, y sintéticas, producto de la quimica.

Al maquinismo va conexa la fabrica. Fue el lugar donde se instalaron las maquinas. Ella plasma la nueva
forma de organizacion del trabajo, el sistema fabril, definible como sistema coordinado de produccion
mediante la concentracion espacial de trabajadores, fuentes de energia y maquinas bajo una
direccion centralizada y con un control y disciplina del trabajo. La Revolucion industrial coroné un proceso
de organizacion del trabajo que venia de la época preindustrial, en la que la “manufactura concentrada”
constituiria el eslabdn entre el taller artesanal y la fabrica.

El cambio técnico y organizativo no tuvo en los comienzos de la RI —conviene insistir en ello— el caracter
arrollador y fulminante que en algun tiempo se le atribuyd, desconectandolo de los avances que la manufac-
tura habia ido acumulando anteriormente y del gradualismo en su implantacion posterior. Hubo discontinui-
dades y aceleracién en el cambio técnico, no rupturas radicales ni tajantes con la etapa preindustrial. Tam-
poco ha de imaginarse que la industria tradicional permanecié esclerotizada y estancada en sus viejos patro-
nes técnicos y organizativos, esperando pasivamente a ser aniquilada por la industria moderna. Habia creci-
do y mejorado su productividad antes de la RI y siguio creciendo al propio tiempo que la industria moderna,
aunque menos que ella. Consiguid introducir suficientes mejoras como para sobrevivir conjuntamente con
las nuevas industrias durante bastante tiempo. Luego se iria produciendo un progresivo y gradual alinea-
miento técnico en un patron comun. Ulteriores cambios técnicos con nuevos patrones volveran a reproducir
el proceso.

3.2.1.3.- Cambio demografico

Durante esta etapa de la primera RI el crecimiento econdmico fue parejo con el de la poblacién, lo que
induce a preguntarse si ello obedecié a la pura casualidad o a algun tipo de relacion causal. Sobre los
hechos concernientes al cambio demografico existe una suficiente unanimidad, las respuestas a la pre-
gunta son sin embargo divergentes y controvertidas. Comenzaremos por lo seguro, los hechos.

A partir del siglo XVIII la poblacion de los paises en vias de industrializacion y practicamente de todo el
mundo —fue un fendmeno poco menos que universal— tomdé una senda de crecimiento sostenido y sin
retorno que acabaria consolidandose, lo cual tampoco tenia precedentes historicos. En este sentido esta-
mos en presencia de un verdadero cambio demografico, que en los paises que se estaban industrializan-
do fue superior a la media mundial, acompariando y acompasando al crecimiento de la produccion.
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Figura 1 La transicion demogréfica
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Tal cambio se inscribe en un proceso mas amplio, en el marco de la llamada transicion demografica.
La teoria de la transicién demografica constituye mas que una teoria en sentido estricto una generaliza-
cién historica sobre el comportamiento de las poblaciones, que trata de relacionar las fases de su evolu-
cion a largo plazo con las variaciones de las variables vitales. Su hipdtesis general parte de algo bien 16gi-
co: las variaciones de la poblacién dependen de alteraciones en las tasas de natalidad o mortalidad o de
una combinacién de ambas.

La figura 1 refleja el comportamiento de las variables vitales desde antes del inicio de la transicion hasta
su fin. Antes del inicio estariamos en presencia de un modelo demografico antiguo, previo a los siglos
XVIII-XIX, y al término, en un modelo demografico moderno, propio del siglo XX. En medio estaria la
transicion, que se descompone en dos fases: en la primera, la variable que modifica su comporta-
miento es la mortalidad, en la segunda es la natalidad, en ambos caso a la baja; la primera seria una
fase de crecimiento acelerado, la segunda, de ritmo crecientemente desacelerado. La transicion fue
mas 0 Menos precoz, Mas 0 menos larga y mas o menos intensa segun paises

Modelo demografico antiguo: Tasas de natalidad y mortalidad ordinaria elevadas (con alti-
simas tasas de mortalidad infantil y juvenil y con mortalidad extraordinaria) - crecimiento na-
tural o vegetativo bajo, nulo o negativo, no sostenido.

Modelo demografico moderno: Tasas de natalidad y mortalidad ordinaria bajas (con bajisi-
mas tasas de mortalidad infantil y juvenil y sin mortalidad extraordinaria> Crecimiento bajo
Modelo de transicion demografica:

12 fase: Tasa de natalidad sostenida al alza y tasa de mortalidad a la baja (con tasas de mortali-
dad infantil en declive y progresiva desaparicién de mortalidad extraordinaria) = Crecimiento alto
22 fase: Tasa de natalidad y mortalidad en progresivo descenso - Crecimiento desacelerado.

La opinion hoy mas generalizada acepta la hipotesis formulada por la teoria de la transicion en su fase
primera para explicar el crecimiento demografico de los paises en vias de industrializacién: progresiva
caida de la mortalidad —en especial de la mortalidad infantil, con sus efectos a largo plazo— y estabiliza-
cion al alza de una natalidad propia del modelo antiguo —tras ella una nupcialidad y fecundidad igual-
mente altas—. El comportamiento de la natalidad fue menos homogéneo que el de la mortalidad, aunque
la norma era una alta natalidad. Pero sin duda, “El primer motor del cambio fue la disminucién de la mor-
talidad a partir de la segunda mitad del siglo XVIII” (Livi-Bacci). La explicacion de esta caida se halla en
factores que provienen de los contornos de la demografia: de la higiene, medicina y economia.

Que crecimiento demografico y econdmico coincidieron en el tiempo es evidente y que exista alguna rela-
cion entre ellos es conjeturable. Lo dificil es determinar si la simultaneidad equivale a causalidad y cual es
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el sentido de la misma: cual fue causa y cual consecuencia o si se influyeron mutuamente. Con todo, hay
indicios que sugieren que las relaciones entre ambos crecimientos fueron positivas. En la era preindustrial
habia una retroaccion negativa entre ambas variables: cuando la poblacién crecia, los precios subian y
los salarios reales bajaban, como consecuencia de un exceso de demanda de consumo y un exceso de
oferta de trabajo. Estos comportamientos no se repiten en el siglo XIX: la poblacion crece y los precios
caen. Los salarios reales tienen un comportamiento mas complejo, pero acaban también subiendo. Lo
que significa que en la etapa industrial se dieron interrelaciones positivas entre crecimiento demogra-
fico y econémico (E.A. Wrigley), expirando el modelo malthusiano. Ello no quiere decir que uno fuera
causa del otro. El de la poblacién fue un fendmeno poco menos que mundial y se inicié antes de que
diera comienzo la RI en Inglaterra, por lo que se puede asegurar que fue independiente de ella. Lo que
se pretende decir es que la simultaneidad, cuando se dio, fue positiva, que ambos fendmenos se susten-
taron reciprocamente: el aumento de la poblacién apoyd y respaldd al de la produccion, tanto del lado de
la oferta de trabajo, abaratando costes salariales, como del de la demanda, aumentando el consumo.

3.2.1.4.- Cambio institucional y accion de Estado

El proceso de industrializacion fue coetaneo de la Revolucion Liberal Burguesa, lo que induce a
suponer que habia relacién entre ambas. Como toda revolucion, la liberal burguesa pretendia alterar
el orden establecido para configurar uno nuevo, organizado bajo otros principios y valores, que se
articularon en nuevas reglas de juego, en instituciones, lo que formalmente se plasmé en un nuevo
ordenamiento juridico. Los principios que regiran el nuevo orden se resumen en las conocidas maxi-
mas liberales, libertad, igualdad y propiedad, que seran aplicadas a distintas esferas sociales.

La tarea que se impuso el Estado Liberal en el orden econémico fue doble: una tarea negativa, elimi-
nar los obstaculos heredados del Antiguo Régimen, y una labor mas positiva, crear instituciones que
sirvieran de estimulo y acicate para reorientar el comportamiento de los agentes econdmicos. La tarea
negativa se dirigiéo a destruir todo aquello que impidiese la organizacion de la economia segun los
principios del mercado. Se suprimieron tasas de precios, gremios, peajes, tributos feudales, etc... La
positiva se orientd en sentido contrario, a generar condiciones para implementar una economia de
mercado. Las leyes relativas a la libertad de empresa y comercio iban en esta direccion.

Una institucion que experimentard cambios sustantivos y que sera decisiva de cara al desarrollo de una
economia de mercado y a la implantacion del capitalismo sera la de los derechos de propiedad, que
seran definidos como individuales y absolutos, dotando a los propietarios individuales de la libre capaci-
dad de disposicion sobre la totalidad del bien poseido y las rentas por él generadas. En el Antiguo Régi-
men el concepto vy la practica de la propiedad eran confusos. Para empezar coexistian diferentes formas
de propiedad y ésta podia ser plural o compartida y condicionada, lo que limitaba enormemente la
disponibilidad del bien y sus rentas. Frente a esto se va a establecer una propiedad individual y absoluta.
El lema "una propiedad, un propietario” compendia este cambio. Esta redefinicion de los derechos de
propiedad reclamaba en la practica su proteccion, para lo que se requeria un marco juridico, de leyes y
tribunales, apropiado. La redefinicion de los derechos de propiedad afectd asimismo al trabajo y al capital.
Se impuso y reglament? la libertad de contratacion de trabajadores y se reguld la proteccién de las inver-
siones. Se establecian, en suma, instituciones y normas que garantizaran la propiedad y libre uso de los
factores productivos, los recursos naturales, en especial la tierra, el trabajo y el capital.

Los nuevos derechos de propiedad tuvieron una repercusion determinante en las reformas agrarias y
éstas, potencialmente al menos, en el desarrollo agricola. Las reformas agrarias liberales de la época no tu-
vieron un caracter distributivo, repartir la tierra. Su finalidad residié en redefinir la naturaleza de los factores
productivos, en este caso del factor tierra. Determinados tipos de propiedad de la tierra —los de las clases
privilegiadas (clero y nobleza) y los comunales de las comunidades rurales— eran practicamente inaliena-
bles. Sus poseedores carecian de capacidad legal para venderlas o enajenarlas. Esas tierras al no poder pa-
sar por el mercado no eran mercancia. La redefinicidn de los derechos de este tipo de propiedades trans-
formd la naturaleza del factor tierra convirtiéndolas en mercancia, con facultad por tanto para ser lanzada al
mercado. Este sustancial cambio acabd poniendo en el mercado aquella importante fraccion de tierra posei-
da por la Iglesia, la nobleza, los ayuntamientos o el propio estado, la cual pasd a manos de nuevos propieta-
rios individuales que libres de toda restriccion relativa a la propiedad y también a los usos comunitarios de
las tierras podian introducir mejoras técnicas y organizativas. La distribucion de la propiedad de estas tierras
fue diversa en los distintos paises asi como la asignacion y dedicacion de las mismas. Al fin y al cabo las re-
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formas agrarias sdlo creaban condiciones de posibilidad para una mayor eficiencia econdmica. Entre la
posibilidad y el cambio real mediaban distancias.

La accion del nuevo Estado Liberal no se limitd a llevar a cabo esta importante e imprescindible "infraes-
tructura institucional" y a dictar otras medidas legislativas reguladoras de la actividad econdmica sino que
alcanzo a otros ordenes mas concretos de la vida econdmica donde desplegd especificas politicas de
cara al desarrollo econdmico. Es cierto que el Estado Liberal se define como un estado minimo, cuya ac-
cién debe limitarse a la provision de bienes publicos conforme a los principios del liberalismo, por lo cual
el gasto publico debia ser necesariamente modesto, ademas de que la doctrina clasica prescribia el equili-
brio presupuestario. La aplicacion de estos principios no supuso que los gobiernos se abstuvieran de in-
tervenir en la vida econdmica o que no llevaran a cabo ninguna forma de accién sobre ésta. Hay tres
ambitos en los que los estados intervinieron de una forma directa: el fiscal, el comercial y el monetario, al
que cabria afiadir el de sistema de patentes, asociado al de libertad de empresa.

3.2.1.5.- Cambio social

Cambio social y no cambios sociales, porque nos referimos a una transformacion medular de la sociedad,
la que afecta a la estructura social de clases y a las relaciones que se establecen entre ellas. El orden
social propio del Antiguo Régimen era jerarquizado, desigualitario y cerrado. Se trataba de una sociedad
estamental, jerarquizada en estamentos, los cuales estaban definidos por el principio legal del privile-
gio (privata /ex), con el que se nacia y se transmitia a los herederos; consecuentemente se trataba de
una sociedad no igualitaria, en la que la desigualdad estaba fijada por ley, era legal, ademas de cerrada,
carente de permeabilidad y movilidad a causa de las referidas barreras legales hereditarias.

La Revolucion Liberal definio la igualdad de los hombres ante la ley, lo que no equivalia a asegurar su
igualdad material y de fortuna. Serian el mérito y el esfuerzo desarrollado y no el privilegio heredado los
Unicos determinantes de la desigualdad. Esta se estableceria en funcion fundamentalmente de un criterio,
el economico Y la estructura social se definiria en adelante por este patron econémico. Con ello se sen-
taban las bases para el desarrollo de una sociedad de clases. La igualdad legal de partida abrird opor-
tunidades a los individuos para su ascenso en la escala y jerarquia, por lo que la sociedad sera abierta.

La RI, como fendmeno econdmico, permitia actualizar estas oportunidades. Hizo posible iniciar la forma-
cién de un grupo empresarial, industrial o comercial, salido de las filas de los antiguos artesanos o comer-
ciantes, de gente en definitiva emprendedora, que social y econdmicamente comienza a competir con y a
suplantar a la vieja nobleza terrateniente. Igualmente, se va formando la clase obrera, un nuevo tipo de
trabajador, sometido a la disciplina de fabrica, que inicialmente comparte con artesanos, jornaleros rura-
les y trabajadores a domicilio las mismas consecuencias del cambio econémico y a los que progresiva-
mente va sustituyendo. Resumiendo, el potencial cambio social inscrito en el cambio politico de la Revolu-
cién Liberal se plasma, mediando los cambios econdmicos anejos a la RI, en un nuevo orden social de
clases, definido por un patrén econémico.

El criterio econémico de clase fija la posicién que cada individuo ocupa en el proceso productivo segin la re-
lacion que dichos individuos tengan con los factores productivos; dicha relacion se concreta en la posesion
de medios de produccion —capital y tierra— o de trabajo. Los poseedores de solo trabajo —simbodlicamente
de hijos, prole— constituyen la clase proletaria, los de capital —instalaciones fabriles o capitales moneta-
rios— y tierra forman parte de la clase burguesa capitalista. Entre ambas clases hay una relacion estruc-
tural objetiva y necesaria, ademas de antagonica. Una existe en relacion a la otra al ocupar posiciones
contrapuestas en el proceso productivo; una tiene trabajo y la otra capital, y sin la conjuncién de ambas es
imposible desarrollar actividad econémica alguna. El ajuste de estas posiciones se realiza mediante la com-
praventa de trabajo. El salario que uno percibe y otro paga es el punto que articula esta relacion necesaria y
contrapuesta, y la lucha por la distribucién de la renta, entre beneficio y salario, constituye el eje de los con-
flictos de clase. Unos, pretendiendo incrementar sus salarios, lo que significa reducir los beneficios de los
otros, y viceversa.

Las relaciones objetivas de clase podian subjetivamente ser reforzadas mediante la toma de conciencia de
la situacion objetiva —conciencia de clase— y la organizacion —asociaciones obreras y organizaciones patro-
nales o partidos de clase— en orden a clarificar y defender sus posiciones antagodnicas, con sus “armas” res-
pectivas, el despido y la huelga. Emergian asi frente a frente una clase obrera y grupos empresariales con-
cienciados y organizados para la lucha por la distribucion de la renta. El Estado Liberal acabara encontrando-
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se ante un nuevo escenario social en el que se vera obligado a intervenir, mediadora o represivamente, y
también con un escenario politico distinto, desde el momento en que surjan partidos politicos de clase.

3.2.2.- Los resultados

La conjuncién de estos cambios dio resultados netamente positivos: crecimiento, caida de los precios y
mejora finalmente de los salarios reales. Procede, sin embargo, sefialar algunos otros que acompafian o
son parte de éstos, cuyo examen hara posible calibrar mejor el significado de la R. 1.

3.2.2.1.- Economia dual, integracion econémica nacional y crecimiento gra-
dual

Los cambios sefalados no se propalaron con la misma fuerza e igual ritmo en todos los sectores ni en
todas las regiones de los paises en proceso de industrializacién. Los hechos de las diferencias regiona-
les son evidentes. Los ejemplos muchos. Pero esto no es sélo cuestion de hecho sino que constituye
una regla que necesariamente deriva del propio proceso de industrializacion. Las regiones se fueron
especializaron en aquellas lineas de produccidn para las que disponian, dada la nueva tecnologia, de
ventajas comparativas sobre otras regiones, surgiendo asi potentes distritos industriales o mineros
que contrastaban con regiones atrasadas vecinas. Aparecia asi una “economia dual” dentro del espa-
cio de las economias nacionales. Pero la notable mejora en los medios de transporte permitia, en con-
traste con lo que ocurrid en la era preindustrial, una integracién econémica de estas economias entre
si e incluso con regiones y naciones extranjeras. El desigual desarrollo regional fijaba nuevos papeles
econdmicos a las regiones dentro del marco nacional e internacional, estableciéndose entre ellas nue-
vas relaciones mas activas, que se manifestaban en el incremento de flujos econémicos mutuos. La
dualidad econémica no comportaba un desarrollo estanco entre regiones con desigual grado de desa-
rrollo sino una nueva dindmica de relaciones, una mayor integracion.

Otro tanto puede repetirse respecto al desigual desarrollo sectorial e intrasectorial. Es obvio que el
sector manufacturero crecié mas que la agricultura o los servicios. En el interior del sector industrial
cohabitaba la artesania tradicional con la industria moderna. Incluso en el interior de las industrias mas
modernas existian diferencias. Pero este proceso no era tampoco dicotdmico, sino interactivo y de doble
direccion: del sector tradicional al moderno y del moderno al tradicional. La industria moderna ofrecia
nuevos productos a las tradicionales y éstas transferian también productos pero sobre todo mano de obra
adiestrada a los modernos ramos de actividad industrial.

Esta consideracion sobre la coexistencia de regiones y sectores econdmicos diferentes marca diferencias
con una concepcion de la RI que sélo advertia los aspectos mas espectaculares de los cambios, sin adver-
tir la "cara oculta" de una economia tradicional que aln sobrevivia y tenia un gran peso en el conjunto. Y
no solo sobrevivia sino que también crecia y se iba transformado, sumando y no restando al crecimiento
agregado. A esta consideracion debe afadirse el hecho de que el sector industrial, en los comienzos de
la RI, era, por definicion, pequefio, y que, dentro de él, las industrias innovadoras eran pocas, por lo que
tenian poco peso en el conjunto de la economia. Consecuentemente, aunque ellas creciesen de forma
vertiginosa, su influjo sobre el crecimiento general de la economia era exiguo, insuficiente para generar
un crecimiento rapido, revolucionario. El crecimiento solo se ira acelerando de forma progresiva y gradual
a medida que la industrializacion vaya espesandose y consolidandose, al difundirse entre mas industrias o
sectores y por mas regiones. El bajo crecimiento inicial y su gradualismo ulterior guardan estrecha rela-
cién con al dualismo econdmico de partida. A medida que esta dualidad vaya confluyendo y unificandose,
en buena logica estadistica, el crecimiento se ira acelerando.

3.2.2.2.- Integracion econdmica internacional

La integracion econdmica alcanzd también, como se acaba de apuntar, niveles supranacionales. Ello se
manifiesta, entre otras cosas, en los crecientes flujos de bienes, servicios y factores (capital y trabajo)
intercambiados entre las naciones y en una mas intensa division internacional del trabajo. El crecimiento
de las economias nacionales fue acompariado por el de los flujos internacionales. Tan es asi que éstos
crecieron mas que la produccién, signo inequivoco de economias crecientemente abiertas. La division
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internacional del trabajo, que muy timidamente se habia comenzado ya a insinuar en la era preindustrial,
alcanzara ahora niveles superiores y en progreso, aunque lento y trabado. Cada pais, al igual que las
regiones, se fue especializando en la produccion de aquellos bienes para los que contaba con una mejor y
mayor dotacion de recursos. Esta mayor integracion econdmica a nivel internacional se sustentd en facto-
res técnicos, como el desarrollo de los medios de transporte, pero también se apoyo en otros de caracter
institucional, como los de la politica comercial librecambista y el establecimiento de un sistema monetario
internacional estandarizado. Todos estos cambios, como se vera, no fueron inmediatos sino también len-
tos y trabajosos.

3.2.2.3.- Las consecuencias sociales de la industrializacion.

Los primeros historiadores de la Revolucion Industrial, especialmente ingleses, y los literatos de la
época pintaron un cuadro bastante negro de la sociedad de entonces. Se estaba destruyendo, segln
ellos, una sociedad rural y artesanal cooperativa que iba siendo sustituida por otra industrial y compe-
titiva que todo lo sacrificaba en aras del beneficio. Se trataba, sin duda, de una sociedad mas rica,
pero que al estar sometida a las incertidumbres del libre mercado y a la desproteccion social, por
haberse reducido, si no desparecido, la funcion protectora del estado y de los estamentos sociales
superiores e incluso de la propia comunidad campesina, habia arrojada a una gran masa de poblacion
a la miseria. Toynbee lo resumio en frase lapidaria: “La competencia puede producir riqgueza pero sin
producir bienestar”. Desde entonces se han ido prodigando estudios sobre las consecuencias sociales
de la RI, centrados en la “polémica cuestion de si la clase trabajadora experimentd una mejora o de-
terioro de su nivel de vida” (Rose). La respuesta a la cuestion sigue sin estar clara, al no contarse con
pruebas decisivas, por lo que se continlia discutiendo sobre el tema. La evoluciéon de los salarios re-
ales y la distribucion de la renta siguen siendo materias controvertidas entre los especialistas, que se
dividen en “pesimistas” y “optimistas”.

Las discusiones a proposito de la “cantidad de bienes”, absoluta o relativa, han dado paso a las con-
cernientes a la “calidad de vida”. Existen pocas dudas sobre las condiciones de vida de una sociedad
en transicion. Las condiciones laborales y de vivienda de la clase trabajadora eran bastante deplora-
bles y el consumo de alimentos y vestido mas que mediocre, por lo que la mortalidad y morbilidad de
estos grupos no siempre mejoraron, sino que incluso empeoraron.

Las descripciones de economistas y escritores de la época subrayan las malas condiciones laborales im-
perantes. La disciplina de la fabrica era muy rigurosa, entre cuartelaria y militar, muy mal aceptada por
campesinos o artesanos habituados a trabajar a su guisa y ritmo. Las jornadas de trabajo eran como
minimo de 14 horas. No existian vacaciones ni dias de fiesta. El trabajo de las mujeres y de los nifios era
la norma. Practicamente los nifios se ponian a trabajar a partir de los seis afios. A las malas condiciones
laborales se unian las condiciones de vida en general, dificilmente soportables. El hecho de que el traba-
jo industrial se concentrara en las ciudades y de que éstas careciesen de adecuado equipamiento ur-
banistico se traducia en que el alojamiento fuese sérdido. EI consumo de alimentos era bastante bajo. El
pan seguia siendo el alimento basico. El consumo de vestido pasaba necesariamente a segundo lugar.
Una poblaciéon mal alojada y mediocremente alimentada era presa que todo tipo de enfermedades, en
especial de la tuberculosis. La mortalidad y la morbilidad empeoraron. No es por tanto de extrafiar que
los mas recientes estudios antropométricos —sobre tallas y medidas de la poblacion— hayan puesto en
evidencia que la talla media de las poblaciones de los paises en vias de industrializacion se redujera, lo
cual constituye un argumento sintético a favor de las tesis de los pesimistas: fueron las clases trabajado-
ras las que pagaron los costes de la industrializacion. Las diferencias sociales eran evidentes.

La toma de conciencia por parte de estas clases las empujé a organizarse para luchar por sus inter-
eses. Maxime, cuando diferentes estados, singularmente Inglaterra y Francia, apoyados paradojica-
mente en el liberalismo, prohibieron a fines del siglo XVIII todo tipo de asociacion obrera, lo que colo-
caba a los empleados en manos de los empleadores. Tales asociaciones u organizaciones “fraternales”
habian surgido inicialmente en Inglaterra y tropezaron pronto con la enemiga y recelo de los patronos
y del estado.

El nacimiento del movimiento obrero organizado pasa por tres fases. La primera esta marcada por las

revueltas luditas, levantamientos primitivos que desde fines del siglo XVIII se dedican a destruir
maquinas, enfrentdndose asi a la propia revolucion industrial. Estos movimientos desaparecen hacia
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1820. La segunda fase se relaciona con la aparicion de grupos organizados de diversa indole. Sectas
religiosas, sociedades secretas y sobre todo asociaciones de socorro mutuo, que fueron el lugar de
formacion de militantes que aprendieron a organizarse, a transmitir informaciéon sobre sus derechos,
en fin a tomar conciencia de su situacion, por lo que puede considerarse como la fuente primera de
los sindicatos. La Ultima fase, a partir de 1825, el movimiento obrero trata de organizarse reclamando
la libertad de asociacion, que no lo conseguira hasta bastante mas tarde. La clase burguesa sigue sin
aceptar tal pretension en la idea de que la “clase laboriosa" podria convertirse en “clase peligrosa”.

La primera asociacion internacional de los trabajadores se funda en Londres en 1864, todo un simbolo
de la capacidad de organizaciéon del movimiento obrero a nivel internacional. Al propio tiempo, el mo-
vimiento obrero, espoleado por el “chartismo” inglés de 1838, con sus reclamaciones de reformas
parlamentarias y del sufragio universal, por la revolucion de 1848 en Francia, que no fue una exclusi-
va francesa y tuvo su reflejo en otros paises europeos, y sobre todo por la Comuna de Paris de 1871,
trataba de trascender de las reivindicaciones laborales a las politicas. La Comuna, aunque vencida,
constituira el simbolo del movimiento obrero mundial. Entre tanto, La 7rade Union Act de 1871 habia
autorizado los sindicatos en Inglaterra y mas tarde, en 1886, seran permitidos en Estados Unidos,
pioneros sindicales a los que seguiran otros paises. Habian surgido definitivamente sindicatos y parti-
dos politicos representativos de la clase obrera.

3.2.2.4.- Apertura de la brecha de la desigualdad entre naciones

La RI marca un hito mas, pero decisivo, en la historia de las desigualdades entre naciones y grandes
areas del mundo. El desarrollo econdmico y la industrializacion fue durante tiempo un fenémeno fun-
damentalmente europeo que luego fue propalandose a otros continentes. El resto del mundo pervivia
en una economia tradicional, con bajo o nulo crecimiento, cuando no estaba en franco declive. En
algunos casos, ademas, la industrializacion de los paises occidentales se hizo, en alguna medida, a
costa de sociedades no desarrolladas de fuera de Europa. La brecha de la desigualdad, apenas exis-
tente en las sociedades primitivas, escasa en la era preindustrial, comenzo a abrirse a partir de 1800
con motivo de la RI. La industrializacion trajo consigo crecimiento econdmico pero también desigual-
dades y asimismo retos y posibilidades para superar divergencias, para recortar la brecha de la pobre-
za. El arranque pionero de Gran Bretafia planteara precisamente al resto de paises un desafio crucial,
una encrucijada: seguir la senda por ella marcada o permanecer en el atraso econémico.

3.3.- Gran Bretaiia pionera de la Primera Revolucion Industrial

Gran Bretafia fue cuna de la Revolucion industrial. Merece por ello ostentar el titulo de primera o pione-
ra, lo que es obvio, pero también el de espontanea, por no verse presionada ni inducida por otro pais.
Estas dos propiedades son las que han llevado a plantear una pregunta que se ha convertida en clasica,
¢Por qué fue Inglaterra la primera? Las respuestas han sido muy variadas. Desde el azar hasta apuntar
hacia alguna o algunas de las condiciones con las que Gran Bretana contaba para ganar la partida a
otros potenciales aspirantes a ser igualmente pioneros, como podian ser Bélgica, Holanda o sobre todo
Francia. Una respuesta general podria consistir en reconocer que las ventajas relativas en ciertos recursos
y en el material histdrico acumulado por Inglaterra desde el siglo XV hacian predecible que ella y no otras
naciones fuese la primera. No en vano Inglaterra disponia ventajosamente de ciertos minerales, destaca-
damente carbdn, o de condiciones geograficas, como la insularidad o rios navegables, que favorecian un
trasporte barato. Ademas, se anticipd histdricamente (1680) en la instauracion de un sistema politico
representativo que protegia la propiedad privada y apoyaba decididamente la actuacion de una activa
burguesia comercial. Fue incluso vanguardia del crecimiento econdmico, pues desde 1500 lo supo mante-
ner de forma bastante firme, mientras otros paises europeos decaian en su crecimiento. Esta respuesta
general no permite sin embargo dar cuenta exacta de por qué se produjo cuando se produjo, convencio-
nalmente entre 1760/70 y 1820/30, y menos aun cdmo se produjo concretamente. De forma mas especi-
fica, deberiamos poder conocer por qué y como el material histérico acumulado durante siglos alcanzé en
esas fechas una estado de masa critica que precipitd en el cambio econdmico que conocemos como RI.
La respuesta a estas preguntas mas concretas habra de ser buscada en el conjunto de condiciones y
factores internos a la propia dindmica de la economia inglesa, que en su interaccién sinérgica hicieron que
la masa critica cambiara de estado hasta derivar en cambio econémico.
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Procederemos primero a describir con alguna precision el cambio, mejor dicho, los cambios experimenta-
dos por la economia inglesa a nivel agregado y sectorial, para pasar luego a analizar los determinantes
gue desde la demanda y la oferta hicieron posible y por tanto explican tales cambios.

3.3.1.- Las transformaciones de la economia inglesa

3.3.1.1.- Crecimiento de la poblacion y transicion demografica

Arrancamos con la poblacién en el convencimiento de que la informacién que de ella se tiene es mas
solida que la de la produccion agregada y de que constituye ademas un indice, si bien parcial, de la de-
manda de consumo Y de la oferta de trabajo. Sin su conocimiento no sera posible calibrar el alcance del
crecimiento econdmico.

Los hechos son suficientemente claros. La poblacion inglesa venia creciendo practicamente sin pausa
desde el siglo XV y en el XVIII adquirid un ritmo superior, tanto si se la compara con sus propias marcas
en épocas pasadas (ver figura 1) como con la de los paises de su entorno. Durante la primera parte del
siglo XVIII, sus tasas de crecimiento no destacan sobremanera sobre las de esos otros paises pero en la
segunda mitad y a lo largo del siglo XIX se separa claramente de la pauta media europea. La poblacion
inglesa, pues, crecid durante el periodo de tiempo convencionalmente asignado a la RI bastante mas
intensamente que el resto de Europa y del mundo.

Las causas de este crecimiento demografico estan relacionadas, en Ultima instancia, con los progresos en
la economia, higiene y medicina, pero, de inmediato, con las variaciones de las variables vitales. El com-
portamiento de la natalidad y mortalidad no se corresponde con exactitud con lo que se sefiala en la teor-
ia de la transicion demografica. Como se refleja claramente en la figura 2, a la caida tendencialmente
constante de la mortalidad acompania el alza sostenida de la natalidad, de lo que resulta un saldo positivo
creciente. Ello queda reflejado en el incremento constante de las tasas de crecimiento de la poblacion, al
menos hasta aproximadamente 1830. A partir del aqui, las tendencias de las variables se modifican: caida
acelerada de la natalidad y continuacion del descenso de la mortalidad, lo que pone de manifiesto haber-
se dado inicio a la segunda fase de la transicion, cuya secuela es la desaceleracion del crecimiento. Si
bien la caida de la mortalidad se estima que fue mas determinante que la de la natalidad en el crecimien-
to demografico, el aumento moderado de la natalidad marcd suficientemente la diferencia con Europa,
donde la transicion respondia mas fielmente al modelo de la teoria de la transicion.

Figura 1. Evolucion de la poblacion Figura 2. Nataligad y mortalidad
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El aumento de la natalidad esta asociado con el aumento de la nupcialidad y de la fertilidad, y ésta a su vez
con matrimonios mas jovenes. Hubo mas matrimonios en relacién a la poblacion total y las parejas se casa-
ban ademas a edad mas temprana, por lo que el tamafio de las familias aumentaba, repercutiendo todo ello
en el aumento general de la poblacidn. Estas variaciones en las tasas de nupcialidad y fertilidad estan indu-
dablemente relacionadas con los cambios econdmicos. De forma general hay que advertir, en primer lugar,
que, si la poblacion crece a las tasas resenadas, es sefial de que la economia es capaz de sostener a esa po-
blacion crecida, lo cual no era compatible con las condiciones de una economia tradicional con bajo creci-
miento y en régimen malthusiano, y, en segundo lugar, que mas matrimonios y a edades mas jovenes sdlo
son posibles si hay mas empleos, lo que nos remite al cambio econémico generador de mas puestos de tra-
bajo. El proceso de creciente proletarizacion y el consecuente asalariamiento de una importante masa de
poblacion contribuyeron a eliminar obstaculos a la formacion de familias, antes condicionadas a heredar la
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finca paterna. En suma, el especial crecimiento demografico de Inglaterra respecto a Europa parece guardar
relacién con el crecimiento y el cambio estructural de la economia britanica. Maxime si advertimos que tam-
bién se modifico la distribucion de la poblacion entre el campo y la ciudad. El superior crecimiento de la po-
blacién urbana inglesa respecto a la del continente plasma de alguna forma el cambio estructural de la eco-
nomia britanica. En la ciudad es donde se estaban asentando las nuevas actividades y empleos industriales.

3.3.1.2.- Crecimiento econdmico y cambio estructural

Las cifras recogidas en los cuadros 1 y 2 permiten extraer algunas conclusiones —con cautela, pues los
valores no pasan de ser problematicas estimaciones— que prueban lo que antes se adelantaba respecto
al crecimiento inaugurado en la era industrial: que es moderado, nada explosivo, y que progresa de
forma muy gradual; sélo adquiere un ritmo de relieve, diriamos revolucionario, a partir del segundo cuar-
to del siglo XIX, coincidiendo, como se verd, con el desarrollo del ferrocarril y de las industrias de base. Y
algo sorprendente, en la primera mitad del siglo XVIII se crecid a un ritmo (0.3%) superior a la media de
dicho siglo (0.26); hay incluso un tramo, al que convencionalmente se atribuye el arranque de la indus-
trializacién, 1760-1780, de crecimiento nulo. Ello significa que el crecimiento viene desde mas atras y que
solo adquiere intensidad destacable bastante mas tarde de lo que convencionalmente se considera. Al
primer proceso de industrializacion habria que sacarlo de los limites cronoldgicos a los que se le ha confi-
nado y darle una mayor dimensién temporal, la que algunos llaman “el largo siglo XVIII”, que se inicia
antes y se prolonga mas alla del siglo. Observado en este arco temporal, el crecimiento muestra tanto su
gradualismo como su discontinuidad respecto a la época preindustrial.

Este crecimiento presenta una base fundamentalmente industrial. El sector mas dinamico, el que mas
crecio, por encima del PIB, fue el industrial, sequido por el de servicios, siendo el agricola el que menos lo
hizo, por debajo sintomaticamente de la poblacion. La industrializacion estaba ya claramente en marcha.
Este comportamiento tiene su reflejo automatico en la composicion sectorial de la produccién y el empleo
(cuadro 2). El cambio estructural se revela mas intenso y rapido, mas revolucionario, podria repetirse,
que el del crecimiento. La experiencia inglesa de cambio estructural es comparativamente excepcional. Ya
a comienzos del siglo XVIII, Inglaterra era mas industrial y comercial que ningun otro pais europeo y a
mediados del siglo XIX ninguno tenia un empleo agricola tan bajo y una produccién industrial porcen-
tualmente tan alta. Si fundimos las imagenes del crecimiento con la del cambio estructural, se produce la
paradoja “crecimiento lento y rapida industrializacion” (N. Crafts).

Cuadro 1 Crecimiento (tasas de crecimiento) Cuadro 2 Cambio estructural
sectores
I nm| m PIB | Pobl |PIB pic PRODUCCION EMPLEO
1700-1760 | 0,60 0,70 0,70 | 0,40 | 0,30 L[ Jom I
1760-1780 | 013 | 1,29 [ 064 | 0,64 | 0,68 | -0,04 [|1700 61 19 20

1780-1801 | 075 | 196 | 1,38 | 1,38 | 1,03 | 035 |[1760/70 | 45 24 31| 53 24 23
1801-1831 | 1,18 | 278 | 213 | 1,90 | 1,43 | 046 33 67 4 29 30

1831-1851 3,27 2,50 | 1,30 | 1,20 1800
1851-1871 3,37 2,40 | 120 | 1,20 [|1841 22 35 4322 44 33

La paradoja puede explicarse si desentrafiamos el comportamiento del sector industrial, desagregandolo
en sus distintos subsectores o ramas industriales. Como apunta el cuadro 3, las industrias mas dinami-
cas son las modernas, pues crecieron por encima del agregado de la industria. El comportamiento de
las industrias tradicionales es mas heterogéneo, aparte de mas erratico. Aunque las mayor parte de
ellas crecié menos que la media, algunas superaron ese nivel, y, dato importante, todas crecieron. Se
confirma la supervivencia de la industria tradicional y su crecimiento. Dado el peso mayoritario de
estas industrias tradicionales itodavia en 1850! y la escasa ponderacién de las modernas, los efectos
macroeconomicos de su mayor dinamismo fueron al principio minimos y tardaron en producirse, soélo
se manifestaron con claridad en el siglo XIX. “El estallido tecnoldgico y las transformaciones organiza-
tivas del siglo XVIII no repercutieron en la economia global hasta las décadas de 1820 a 1840” (M.
Berg). La paradoja se aclara y su explicacion hace compatible la “revolucién” con la “evolucion”.
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Cuadro 3 Crecimiento de la industria britanica (tasas crecimiento, en %

Agregado |Industrias tradicionales Industrias modernas

Industria | Lana Lino Seda |Constru] Cobre JJAlgodon| Hierro | Carbén
1700-1760 0,70 0,97 2,68 3,40 0,74 2,62 1,37 0,60 0,64
1760-1780 1,29 1,30 3,05 1,68 2,29 4,00 5,39 3,06 2,33
1780-1800 1,96 0,54 -0,17 0,23 2,61 1,64 12,44 5,13 2,78
1800-1830 2,78 1,83 2,50 4,59 2,93 1,92 5,63 4,54 2,99

3.3.1.3.- Cambios en la Agricultura

"La agricultura contribuyé de modo real, aunque complejo, a la aparicion del industrialismo" (Jones), y en
medio de esa complejidad hubo un punto crucial, la mejora de la productividad, que hizo posible que el
aumento de la poblacion no blogueara el crecimiento econdmico. Lo primero que conviene precisar es la
cronologia de los cambios, que una vez mas se presenta dilatado en el tiempo y gradual en su avance. Se
inicid nada menos que en la segunda mitad del siglo XVII y no concluy6 hasta 1815, tras una fase de
acelerada transformacion a partir de 1750. La “edad de oro” de la agricultura inglesa se sittia sin embargo
entre 1800 y 1850, cuando se recojan los frutos de los cambios anteriores y comiencen a asomar nuevas
transformaciones, calificadas como “segunda revolucion agraria”, que se prolongara hasta el siglo XX.

3.3.1.3.1.- Cambios técnicos

Sin duda alguna, el elemento clave de las transformaciones agrarias fueron la supresion del barbecho y la
practica del cultivo continuo o casi continuo. La intensificacion del uso del suelo, mediante practicas
de cultivo prescritas por la "nueva agronomia", constituyd la pieza decisiva del cambio técnico en la agri-
cultura. Sin embargo no fue el Unico ocurrido y conviene hacer una relacién completa y detallada de los
mismos:

Aumento del drea de cultivo efectivo

Los cercamientos, cuando se llevaban a cabo sobre tierras yermas (baldios, paramos, bosques, comuna-
les y marismas), tuvieron el efecto de incrementar el area de cultivo efectivamente dedicada a la agricul-
tura. Las nuevas fincas y granjas se crearon sobre tierras que previamente nunca o solo intermitentemen-
te habian tenido dedicacion agricola y que tras ser cercadas lo van a tener de forma permanente y regu-
lar. Ello equivale a ganancias netas de suelo para el cultivo agricola. Cuando los cercamientos se realiza-
ban sobre tierras ya en cultivo (gpenfields), en el caso de someterlas a las nuevas rotaciones, se producia
el mismo efecto de aumentar netamente la tierra en cultivo efectivo, como consecuencia de eliminar el
barbecho. En conjunto, el area de cultivo se estima que aumento en torno a un tercio.

Intensificacion de los cultivos e incremento del capital vivo de ganado

En tierras de nuevo o antiguo cultivo se introdujeron nuevas practicas mas intensivas, con sistemas de
rotacion de cultivos que eliminaban el barbecho mediante el desarrollo de praderas artificiales vy la intro-
duccion de forrajeras, leguminosas y raices en los ciclos de cultivo. La clave del cambio técnico de la agri-
cultura inglesa residié en el rapido crecimiento de las plantas forrajeras, que llegarian a ocupar el 50% del
suelo en cultivo (M. Overton). Estos sistemas de cultivo se expandieron con fuerza a partir de 1750. Ellos
ofrecian importantes ventajas: pese a reducir el barbecho, se mantenia o incrementaba la fertilidad del
suelo, porque se trataba de plantas no esquilmantes sino mejorantes (nitrogenantes) y porque ademas
posibilitaba obtener mayor cantidades de alimentos para el ganado. Este sistema de agricultura mixta,
“mixed farming’, producia al propio tiempo alimentos para el hombre y para el ganado en tierras que no
descansaban, rompiendo asi con el “circulo infernal” de la agricultura tradicional. “Representa la solucion
al mas severo problema técnico de la agricultura premoderna” (E.L. Jones). Con ello, agricultura y gana-
deria quedaron mas integradas que nunca, lo que permitia incrementar simultdneamente la produccion
agricola y la ganadera. Aumentd la ganaderia, criada ahora en establos, no en campo libre, y aumentd
por tanto el abono y la potencia de traccidn, lo que hacia posible pensar en un aumento de la produccién.

Inicio de la incorporacion de capital mecanico

Mejoraron los instrumentos de labranza y se inicié la mecanizacion de las labores agricolas, aunque ello
fue por el momento limitado; algunos aperos ligeros de hierro, sembradoras, trilladoras y al arado de
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Rétterdam, que se introdujeron a lo largo del XIX. El exceso relativo de oferta de trabajo no aconsejaba
inicialmente sustituir trabajo por maquinas. Fue en el siglo XIX cuando se inicio la sustitucion, sobre todo
con motivo de la construccion de los ferrocarriles, a partir de 1825, y el consecuente desarrollo de la in-
dustrializacion, que demandaba mucho trabajo. Pero hasta entonces, el capital fundamental de las gran-
jas inglesas estaba integrado por capital vivo, ganado, que era quien aportd la mayor parte de abono y
energia.

Se puede concluir que las transformaciones consistieron, a parte de en la ampliacién del area de cultivo
efectivo, en técnicas de cultivo mas intensivas, que mediante nuevas plantas y sistemas de rotacion su-
primieron el barbecho; técnicas por tanto ahorradoras de tierra (factor escaso) mas que de trabajo, y que
empleaban mas capital vivo ganadero, pero apenas capital mecanico; ello derivd en un alza significativa
de los rendimientos por superficie. De aqui se deduce que, si descomponemos el incremento de la pro-
ductividad global de la agricultura por factores, nos encontramos con que crecid la productividad de todos
ellos, pero mas la de la tierra que la del trabajo. La de la tierra dobl6 y mas, la del trabajo no llegé a do-
blar. Mejord ésta gracias al uso generalizado del caballo en la traccién, por el incremento del tamaiio de
las explotaciones, el uso de mas y mejores herramientas manuales y por la poca mecanizacion.

3.3.1.3.2.- Cambio institucional

La adopcidn y difusién de la nueva agricultura, el cambio técnico, estan intimamente vinculadas con un
cambio institucional, los cercamientos, enclosures. Estos consistian en: la privatizacion de las tierras co-
munales o la concentracidon de parcelas en las tierras abiertas, openfields, en el cercado propiamente
dicho y en la supresion de los derechos y practicas colectivas de cultivo. De este cambio institucional deri-
varon: la redefinicién de los derechos de propiedad y de explotacion de la tierra, una distribucion de la
propiedad mas concentrada o polarizada y un mayor tamaiio de las explotaciones. Con el cambio institu-
cional se impuso el individualismo agrario sobre el colectivismo y los nuevos propietarios pudieron gestio-
nar libremente sus explotaciones sin someterse a las restricciones de la comunidad. De todas formas
conviene recordar que el movimiento de los cercados no es nuevo en la Inglaterra del siglo XVIIL. Lo
nuevo en este siglo es la forma en que se promueve (mediante actas parlamentarias, Bills of enclosure,
logradas por la presién de los parlamentarios terratenientes, a las que se afiaden acuerdos privados, en-
closures by agreement que era lo que antes predominaba con los costes consecuentes) y la velocidad de
su ritmo (5000 actas entre 1760 y 1820) asi como sus resultados (Unicamente 6 condados sin cercar). Se
discute si este cambio o el técnico fue mas decisivo; en realidad interactuaron entre si. El institucional
posibilitd en gran medida la introduccion de la nueva agricultura y los resultados de ésta estimulaban a
promover el institucional, y ambos a su vez eran incitados por el alza de los precios agricolas y las conse-
cuentes expectativas de rentabilidad y beneficios de la inversion.

3.3.1.3.3.- Cambio organizativo

Cambio técnico e institucional llevaron a la agricultura inglesa a una nueva forma de organizar la produc-
cidén que constituia una excepcion importante en el escenario europeo. La agricultura inglesa, que ya
habia dado en los siglos precedentes los primeros pasos en organizar su agricultura sobre bases capitalis-
tas, avanzd mas decididamente en esta direccion, difundiendo y profundizando al amparo de los cerca-
mientos la formacion de explotaciones capitalistas. Esto no significé la desaparicion de las pequefias
explotaciones familiares. Estas aumentaron, pero el proceso de proletarizacion del campesinado avanzo
irremisiblemente. Los cercamientos parlamentarios impidieron el acceso a la tierra de la inmensa mayoria
de la nueva poblacién rural surgida del fuerte incremento demografico. Las posibilidades que ofrecian los
cercamientos sélo pudieron ser aprovechadas por quienes disponian de medios para financiar los costes
que implicaban la tramitacion legal de los mismos y su ejecucién material: el vallado, asi como el drenaije,
en muchos casos, de las nuevas granjas establecidas. Ni los nuevos llegados ni los antiguos pequefios
campesinos disponian, salvo excepciones, de recursos para ello. En casos, la dimension reducida de las
explotaciones y la desaparicion de los comunales dificultaron el mantenimiento de la familia campesi-
na, hasta el punto de que decidieron vender sus derechos de propiedad y emigrar a las ciudades o al
exterior y/o emplearse en las nuevas granjas constituidas. La proletarizacion del campesinado tenia,
pues, diversas fuentes. Con ello, la nueva forma de organizar la producciéon se materializd en la cono-
cida trilogia de agentes econdmicos y de sus funciones: el propietario, absentista y perceptor de la
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renta de la tierra, el gran arrendatario, que cual empresario organizaba la produccion con destino al
mercado utilizando trabajo asalariado. Ello suponia, al propio tiempo que modificar las relaciones
sociales de produccidn, generar automaticamente mercado de bienes y factores, expandirlo y profun-
dizarlo. Desarrollar, en suma, el sistema capitalista en la agricultura.

Los resultados productivos de estos cambios fueron importantes, pero no definitivos para lograr una
total autosuficiencia alimentaria. El cuadro 1 pone de manifiesto que la poblacion crecid mas que la pro-
duccidn agricola, si bien hay diferencias entre periodos. Durante la primera mitad del siglo XVIII hubo
excedentes que se exportaron, luego, en el periodo convencional de la RI, la agricultura no respondié a
las demandas de la poblacién, por lo que hubo de acudirse a las importaciones, que hacia 1800 se estima
fueron del orden del 10% de la producciéon nacional. Para cubrir la demanda de consumo ademas de con
las importaciones se contd, gracias al transporte, con una mejor distribucion interregional del producto, a
parte de con una mejora cualitativa, mas nutricional, de la produccién agricola nacional.

3.3.1.4.- Transformaciones en la industria

Entramos en lo que convencionalmente se considera el nicleo central de los cambios en la RI, los que
afectaron a la industria. Sus transformaciones suelen convencionalmente reducirse al cambio técnico y
organizativo. Aceptar estos cambios suponia una ruptura con el pasado preindustrial, por lo que tenian
que darse poderosos estimulos para asumirla. Estos han de identificarse en Ultima instancia con la remu-
neracion de la inversion. Las innovaciones técnicas no serian explotadas ni el sistema fabril organizado
hasta que ambos no demostraran que aumentaban la rentabilidad de las inversiones. Hasta que los
rendimientos del capital invertido en la industria no igualaran o mejoraran al colocado en otras activi-
dades, en especial el comercio, no se crearon las condiciones necesarias para que los agentes econo-
micos, entre ellos los “comerciantes-empresarios”, reorientaran sus beneficios a la inversién en nue-
vas tecnologias y fabricas. Es pertinente analizar los cambios técnicos desde esta perspectiva. Nos
centraremos en la trilogia clasica: textil, siderurgia —industrias emblematicas de la IRI—y el vapor.

Antes de 1870 las industrias mas innovadoras fueron la textil, dentro de ella la del algoddn, y la siderdr-
gica. Después de 1870, el nucleo del cambio tecnoldgico variara y se diversificara, pero hasta esa fecha
priman estas industrias que tienen naturaleza distinta. La textil es de consumo, de demanda por tanto
directa, asociada al nimero de demandantes y sus rentas. La industria siderdrgica produce bienes in-
termedios para la fabricacion de bienes de produccion, de equipo. Su demanda es indirecta o derivada
del desarrollo general de la economia y mas en concreto de los sectores especificamente demandantes
de un bien intermedio como el hierro. En las economias preindustriales, las principales actividades con-
sumidoras de hierro eran la agricultura, en primer y principal lugar, la construccion, el transporte, terres-
tre y maritimo, en la medida que utilizaran hierro, y la guerra o la industria armamentista.

Las innovaciones técnicas tienen en el caso de la siderurgia caracter de técnicas de proceso y no de pro-
ducto. Se acabaria produciendo el mismo producto que antes por procedimientos distintos. En el caso de
la industria textil, aparentemente las cosas ocurren de igual manera. Sin embargo, es de notar que no
siendo las telas y prendas de algoddn algo desconocido en Gran Bretaia y en Europa, su uso y consumo
eran escasisimos. En la practica, podria considerarse un producto relativamente nuevo. Las innovaciones
tienen por ello un caracter mixto, de proceso, pues copiaron y adaptaron la tecnologia aplicada a otros
ramos textiles, y de producto, porque acabaron generando un productor practicamente nuevo.

3.3.1.4.1.- La industria textil algodonera.

En la época precapitalista, la manufactura textil era la industria principe, y dentro de ella, la mas impor-
tante era la de la lana, a la que seguian la del lino y la seda, siendo la industria algodonera la de menor,
casi infima, importancia. Gran Bretafia era uno de los hogares mas importantes, si no el mas, de la indus-
tria lanera europea, pero su industria algodonera tenia apenas relevancia. El consumo de telas de al-
godon era satisfecho por importaciones. La Compaiiia de las Indias Orientales comenzo a traerlas, a fina-
les del siglo XVII, de la India. Dadas sus condiciones higiénicas y sanitarias, el gusto y preferencias por
las telas de algoddn para la confeccion de determinadas prendas —ropa interior y de mesa y cama— se
expandieron con rapidez en la sociedad inglesa y europea, por lo que se incrementaron fuertemente las
importaciones de /indianas o calicos (telas de algoddn estampadas surgidas en Calicut, India) para su
consumo en Gran Bretana y su reexportacion hacia Europa.
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La industria lanera reaccion6 demandando medidas proteccionistas, que dieron origen en 1701 a la serie
de Leyes de Calico que prohibia las importaciones de indianas. Ante la fuerte demanda de algodon exis-
tente, la réplica radico en burlar las prohibiciones de importar indianas importando telas en crudo para
pintarlas o estamparlas en Gran Bretafia. Se daba con ello inicio a la industria textil algodonera a través
del mecanismo de sustitucién de importaciones y reexportaciones en un proceso de integracion vertical
desde arriba —la fase final, el pintado— hacia abajo —primero, la fase intermedia del tejido, finalmente la
inicial del hilado—. El tejido se hacia en un principio con hilo elaborado traido de fuera y luego se hilé en
la propia Inglaterra, con algoddon en rama, siempre importado, primero del ambito mediterraneo vy final-
mente de las colonias americanas.

La fibra del algoddn, a causa de su resistencia, se prestaba mejor que la lana o el lino al trabajo mecani-
co. La tecnologia que inicialmente se le aplico era la existente y probada en las otras industrias textiles,
con resultados poco positivos. Fue preciso adaptar aquellas tecnologias. El progreso del cambio tecnoldgi-
co obedecié por lo comUn al mecanismo “obstaculo-desafio-respuesta”, o “cuello de botella”. La descrip-
cion de este proceso y progreso asi lo sugiere.

A la industria del algoddn britanica se le planted en sus inicios el problema que histéricamente siempre
rondd a toda la industria textil, el atraso de la mecanizacion del hilado respecto a otras fases del proceso
productivo. En efecto, la primera innovacion de importancia se produjo en la fase del tejido, con la divulga-
cién de la lanzadera de Key (1733), que no era en rigor una maquina y que fue inventada para la indus-
tria lanera y luego adaptada a la algodonera. Ademas nacié en y para la industria tradicional doméstica, co-
mo no podia ser de otro modo. De todas formas, generd un estrangulamiento o "cuello de botella" en el te-
jido. Los tejedores padecian “hambre de hilo”, expresion de época que refleja bien el defecto de oferta de
hilo sobre la capacidad de tejer —la potencia instalada— con la lanzadera. Al desafio producido por este des-
fase se respondié con innovaciones en el hilado. En 1765/70 aparecid la spinning-jenny de Hargreaves,
primera maquina de verdad, que permitia hilar varios husos a la vez; luego, en 1769, la water-frame de
Arkwright y por fin, en 1779, la mule de Cropton, combinacion de las anteriores, que se imponondria ense-
guida.

La mejora de la productividad del trabajo en el hilado, que acabaria multiplicandose enormemente — por
un factor algo superior a 200—, derivo en otro desfase, pero de signo contrario al anterior. Se estaba provo-
cando un exceso de oferta de hilo en relacién a la capacidad de tejer con la tecnologia existente. La respues-
ta ldgica a este nuevo desafio seria la mecanizacion de la fase del tejido. El telar mecanico de Arkwright
(1787) y el de Richard Robert (1822) representaron esta respuesta de modo tan eficaz que se multiplica-
ron los telares mecanicos hasta acabar sustituyendo a los manuales para mediados del siglo XIX. Con el
equilibrio técnico asi conseguido, se cerraba el ciclo del cambio tecnoldgico en el textil algodonero.

Hubo ademas microinvenciones de interés, pero sobre todo innovaciones y efectos inducidos en otras activi-
dades, sefialadamente y de forma muy directa en la quimica y en la obtencion de la fibra en la propia agri-
cultura.

El desarrollo de la industria textil algodonera removié la quimica para la obtencién de colorantes y sobre
todo materiales nuevos para el blanqueo del algoddn. Las innovaciones en este caso provinieron de invento-
res franceses, con la produccion en plan industrial de acido sulfirico para blanquear y la fabricacion de susti-
tutivos de dicho acido a base de cloro (Bertholet, 1785) o la de sosa caustica (Leblanch, 1789). Una inven-
cién americana, la desmotadora de algodén (Whitney, 1793), para separar la fibra de la semilla, tuvo una
importancia sencillamente colosal en EE.UU y Gran Bretana. La caida de los precios en origen del algoddn en
rama tuvo su efecto en el aumento de la demanda britanica que retroalimento la oferta americana.

La conjuncion de estas invenciones incrementd enormemente la productividad del trabajo con la consi-
guiente reduccion de costes y de los precios finales de un producto que ya existia y que se manifestd con
una elasticidad precios de la demanda muy alta. La produccién, con destino al mercado interior y exterior,
aumento de forma vertiginosa (ise multiplicd por unas 300 veces entre 1750 y 1850!), los precios bajaron
relativamente mas por economias de escala, mientras el margen de beneficio unitario no lo hizo tanto. El
retorno de la inversion se evidenciaba seguro atrayendo al sector nuevos capitales y nuevos productores.

3.3.1.4.2.- La industria siderirgica

Podria esperarse que las transformaciones de la siderurgia, por tratarse de una industria que sirve para
la produccion de bienes de equipo, se produciria con retraso respecto a la industria textil, sin embargo
sus transformaciones se iniciaron e incluso culminaron antes que las de ésta.
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La metalurgia del hierro consiste en esencia en la transformacion del mineral en metal mediante la aplicacion
al mismo de carbdn, como reductor y combustible. El producto metalico resultante toma dos formas: hierro
forjado (blando pero maleable) y el hierro colado (duro pero quebradizo), cuyas distintas cualidades no los
convierten en totalmente sustitutivos.

El forjado fue conocido y fabricado desde la antigiiedad, el segundo no prosperaria hasta el siglo XV, con el
desarrollo de los hornos altos. La temperatura que en ellos se alcanzaba permitia fundir el mineral hasta un es-
tado semiliquido, que o bien pasaba a moldes de arcilla (molderia) para fabricar todo tipo de Utiles, entre ellos
cafiones y municion, o bien se convertia en lingotes de hierro colado que debian pasa por un proceso de afino o
afinacion en ingenios especificos para convertirse en hierro forjado, que era el producto mas demandado,
ademas de insustituible para ciertos usos.

A partir del siglo XV, por tanto, existian dos tecnologias o sistemas distintos para fabricar hierro forjado: sis-
tema directo, por el que se obtenia hierro forjado en una Unica operacién y en un Unico ingenio (el horno ba-
jo) y sistema indirecto, por el que el hierro forjado era obtenido indirectamente, en dos operaciones, la de fu-
sion y la de afino, y en dos ingenios (el horno alto y el de afino o afineria) . Pero en ambos sistemas y en
todos los procesos se empleaba el mismo combustible, carbon vegetal.

El producto primero de ambos sistemas era hierro en bruto, que se convertia en una fase ulterior en hierros
comerciales, pues era lo que se vendia, estandarizados , de distintos tamafios y formas, preparados y adecua-
dos para su Ultima transformacion en Utiles de uso corriente. La fabricacion de hierros comerciales se hacia me-
diante martilleo, manual o mecanizado, con martinetes movidos por fuerza hidraulica) y, desde el siglo XVII,
en fanderias con un sistema de maquinas cortadoras y cilindros. Los hierros comerciales eran finalmente
transformados en Utiles (desde clavos hasta cuchillos, azadas o verjas) en las herrerias y fraguas de los pue-
blos o en talleres mas especializados en zonas urbanas o distritos industriales en areas rurales.

El sistema directo, originario de la Edad de Hierro y tipicamente medieval, fue siendo sustituido en muchos lu-
gares de Europa, entre ellos Gran Bretafia, por el indirecto, desde el siglo XV. La nueva tecnologia del hierro en
el siglo XVIII andara a la bisqueda de un sustitutivo del carbon vegetal para la fusion y el afino.

La manufactura inglesa del hierro se enfrentaba en el siglo XVIII a graves dificultades. La escasez de
carbon vegetal, consecuencia de las transformaciones de la agricultura en general y de la deforestacion
en particular, forzaron sus precios al alza, poniendo al sector al borde del estrangulamiento. Otro nuevo
“cuellos de botella”. La busqueda de un sustitutivo se convirtié en obsesion y los experimentos tuvieron
su recompensa al descubrir el procedimiento para servirse del carbon mineral, del que Gran Bretana tenia
importantes yacimientos tanto en cantidad como en calidad. Se habia ensayado su uso, con éxito, en
diversas industrias —en la fabricacién de tejas, vidrios, ladrillos, pan, cerveza, etc.— Sin embargo, no se
conocia el procedimiento para emplear dicho combustible en la siderurgia, al menos en el proceso de
fusion, pues en el de afino se habia experimentado, aunque con relativo poco éxito, el uso de coque
(producto resultante de la destilacion de ciertos carbones minerales en hornos a muy altas temperaturas).

Fue mérito temprano (c. 1709) de Abraham Darby el llevar a cabo fusiones en un alto horno utilizando
coque. La generalizacién del invento tardd y sélo se produjo desde el momento en que la maquina de
Watt permiti6 instalar fuelles de vapor en el alto horno. “El cuello de botella” residia ahora en el afino que
seguia efectuandose en hornos tradicionales que empleaban carbdn vegetal. En 1784, Henry Cort patentd
el afino mediante hornos de reverbero, inventando el sistema de pudelado combinado con el lamina-
do al carbdn mineral. Con ello se cerraba un capitulo fundamental de la nueva tecnologia siderurgica. La
trilogia, fusion en alto horno, afino en pulders y laminado en trenes apropiados, empleandose carbén
mineral en todo el proceso, compendia la esencia de esa tecnologia.

Ella permiti6 incrementar de manera espectacular la produccion siderdrgica a un pais como Inglaterra con
buenas disponibilidades de mineral de hierro y excepcionales de carbén. Hacia 1800 Gran Bretaiia fabri-
caba algo mas de 200.000 TM. de hierro, en 1850, 2 millones, lo que representaba la mitad de la produc-
cién europea. Las ventajas de Gran Bretana en /nputs siderdrgicos hicieron de ella el mayor productor y
exportador de hierro del mundo.

El desarrollo de la siderurgia alcanzaria su apoteosis con la aparicién del ferrocarril, la fabricacién de bar-
cos con casco de hierro y la proliferacion de maquinas para la industria. El auténtico despegue de esta
industria se produjo por tanto después de 1825 y con ello el "espesor" de la industrializacion aumentd
enormemente, tanto por la tecnologia empleada, por la necesaria vinculacion a la fabrica, por las deman-
das de trabajo y de capital, y por los efectos difusores sobre otras actividades a causa de las relaciones
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interindustriales que desarrollaban (ver leccién siguiente), lo que se manifestd en un crecimiento ya ver-
daderamente acelerado, solo superado por la obtencion de acero barato a partir de 1870.

3.3.1.4.3.- Nueva energia. El vapor

La industrializacion es sindnimo entre otras cosas de nuevas fuentes de energia. Sus efectos en el proce-
so de industrializacién pueden considerarse tan importante como el conjunto de otros cambios técnicos,
ya que sustentaba el maquinismo y sostenia la productividad del trabajo. Tenia un caracter transversal
pues concernia a casi todos los ramos industriales y ademas alcanzé al trasporte maritimo y terrestre. El
vapor fue la primera energia nueva, empleando, como una fuente primaria no organica, el carbon vy, co-
mo convertidor, maquinas apropiadas, que tras diversos tanteos Watt desarrollé definitivamente en 1785.

Las primeras bombas de vapor, que operaban con pistones y convertian la energia térmica en cinética, datan
de fines del XVII y principios del XVIII. Aquellas maquinas (Savery y Newcomen) eran muy ineficientes por
la exagerada cantidad de recursos térmicos que empleaba, por lo que su uso quedo restringido al drenaje de
minas. Fue Watt quien por fin logré reducir de forma notable la ineficiencia de aquellas maquinas de vapor.

El vapor suministrd a la nueva industria cantidades mucho mayores de energia. Hacia 1870 la capacidad
de las maquinas de vapor inglesas era equivalente a la fuerza que podian desarrollar 40 millones de hom-
bres 6 6 millones de caballos. La sociedad industrial no habria podido sustentarse sdlo en las energias
tradicionales. No obstante, los sistemas hidraulicos persistieron, registrando progresos significativos. Las
virtualidades de la nueva energia multiplicaron el nimero de empresas y ademas posibilitd su deslocaliza-
cion. Solo toca afiadir que entrafiaba algun problema, su centralizacion, su indivisibilidad y su incapacidad
para la miniaturizacion, que sera resuelto por las futuras nuevas energias.

3.3.1.5.- El sector exterior
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El comercio exterior britanico crecio al propio tiempo que experimentd notables transformaciones en
su composicion y geografia. El crecimiento del comercio fue intenso, si bien desigual en el tiempo (ver
figuras 3 y 4). De todos modos, fue superior al de la poblacion y la renta nacional, signo inequivoco
de estar ante una economia crecientemente abierta. También crecid mas que el de sus competidores
comerciales. Inglaterra arrebatd a Francia la hegemonia del comercio mundial en la segunda mitad del
siglo XVIII, después que ésta hubiera previamente destronado a Holanda. El comercio britanico paso a
representar el 33% del comercio mundial en 1800, cuando la cuota en 1700 era del orden del 10%.
Bajaria sin embargo al 25 % en 1860. Si comparamos estas cifras con sus equivalentes industriales, la
economia britanica se revela tan comercial, si no mas, que industrial. En 1840 y 1860 su cuota de
produccion industrial en el mundo era del 21%.

Este crecimiento estuvo acompafiado de modificaciones en la geografia del comercio, mas especifica-
mente, en la importancia relativa de los circuitos comerciales. El clasico “comercio triangular” entre
Europa, América y Africa se mantuvo y crecid a lo largo del siglo XVIII pero se eclipsé relativamente
como consecuencia de la intensificacion de las relaciones comerciales con las colonias americanas —la

-08 -



Tema 3: La Primera Revolucion Industrial Curso 2009-2010

“americanizacion” del comercio britanico— y con las nuevas colonias asiaticas. Y tanto en las exporta-
ciones como en las importaciones. Consecuentemente, el comercio con Europa relativamente se resin-
tio, aunque siguié también creciendo. Esta ampliacidn y redistribucion de las relaciones comerciales de
Inglaterra es la que hizo de ella el centro de una imponente red comercial, sustentada en una gran, la
mayor, flota mercante del momento y en los servicios bancarios y de seguros maritimos.

Cuadro 4 Composicion del comercio (en %) Cuadro 5 Export (%) Cua 6 Export/Prod (%)
Exportaciones Importaciones
Alimen- | Materias |[Manu- |Alimen- |Materias|Manu- Tejidos |Tejidos | Hierro || Tejidos|Tejidos | Hierro
tos primas |facturas|tos primas |facturas]| algodén| lana | Acero ||algodén| lana | Acero
1700 11 8 81 27 45 28 0,5 69
1750 8 17 75 31 55 14 1 47 50 46
1801 7 5 88 39 56 5 40 17 9 62 35 24
1831 3 6 91 27 70 2 51 13 10 56 19 23
1851 6 13 81 37 58 5 40 14 12 61 25 39

Estos cambios estaban conexos con otros mas decisivos, concernientes a la composicién y sentido
de los intercambios. Concretamente, cambiaron, en primer lugar, los productos componentes del
comercio y, en segundo lugar, las exportaciones de productos domésticos ganaron posiciones a las
reexportaciones.

Aparentemente, por lo que se refleja en el cuadro 4, no se produce una drastica transformacion en la
composicion de las exportaciones e importaciones. De principio a fin de la tabla, Inglaterra se mani-
fiesta como un pais especializado en la exportacion de manufacturas y en la importacion de alimentos
y materias primas, lo que revela una vez mas el caracter industrial de la economia britanica. Pero el
cuadro 5 nos desvela los entresijos de las exportaciones industriales. Sus componentes han variado: la
primacia inicial de los tejidos de lana pasa a las telas de algoddn, a las que finalmente se agregan
hierros y acero, productos justamente procedentes de las modernas industrias industrializadas. Es
mas, en el cuadro 6 puede advertirse como una parte importante de la producciéon nacional de estas
industrias era destinada a la exportacion.

A lo largo del siglo XVIII, en el contexto del crecimiento del comercio total, las reexportaciones gana-
ron posiciones a las exportaciones, pero en la primera mitad del siglo XIX la situacion cambid, como
consecuencia de la independencia de los Estados Unidos de América. Pero incluso en el propio el siglo
XVIII, cuando las reexportaciones mejoraron su posicién en el comercio total, éstas no eran ya el
factor crucial en la estrategia comercial britanica. Esa funcidn paso a ser ejercida por las exportacio-
nes de productos manufacturados domésticos, cuyo destino principal eran sus colonias americanas y
asiaticas, mercados por cierto bastante cautivos. Resumiendo, el papel anterior de Inglaterra como
intermediario reexportador fue sustituido por el de exportador de productos domésticos, lo que
ya se adivina en el siglo XVIII y se evidenciara claramente en la primera mitad del siglo XIX, con l4gi-
cos efectos dinamizadores de la industria nacional.

La balanza comercial britanica era deficitaria, pero la balanza por cuenta corriente era positiva gracias
a los superavit de la balanza de servicios y transferencias. Los servicios de transporte y los financieros
(de la flota naval, seguros y banca), asi como los rendimientos de las inversiones exteriores de capital,
lograban saldar y superar el déficit de la balanza de mercancias.

Puede concluirse que el desarrollo comercial britanico se manifiesta intimamente asociado a la indus-
trializacion, tanto si miramos a las importaciones como a las exportaciones, y que el sector exterior
inglés no se limita al intercambio de mercancias sino que lo amplia a otras partidas de su balanza de
pagos, decisivas para mantener el equilibrio externo de su economia y colaborar con su crecimiento.

3.3.1.6.- Transportes

En el ensanchamiento del comercio interior, cuyo crecimiento es dificil rastrear, colabord la mejora de los
transportes. A comienzos del siglo XVIII, Inglaterra estaba mas atrasada que Francia en cuanto a infraes-
tructura y medios de transporte interiores. Pero en la segunda mitad del siglo, antes por tanto de la apa-
ricion del ferrocarril, aumentd su oferta de manera destacada.
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En punto a trasporte conviene, en primer lugar, retener dos caracteristicas geograficas de Gran Bretaiia,
su insularidad y la navegabilidad de ciertos rios, que dotaban al pais de unas facilidades de comunicacion
por cabotaje de la que no gozaban los paises continentales. Al medio natural se afiadié en el siglo XVIII la
accion humana. A partir de mediados de siglo se comenzd a ampliar la red de carreteras —3.400 millas
en 1750, 22.000 en 1836— y se renovo el firme de rodaje, que mejord sensiblemente. La construccion de
canales jugd un papel ain mas decisivo. La navegacion fluvial experimentd las mayores transformacio-
nes desde fines del siglo XVIII debido a la “la fiebre de los canales” que se materializd en la construccién
de una gran red (2.500 km. en 1800, 3.600 en 1830), que a su vez se conectaba con las vias fluviales y
los puertos. Con ello se creaba por primera vez una moderna infraestructura de transporte interior de
mercancias, que redujo sensiblemente el coste del transporte. Sintomatico, fue la iniciativa privada la que
financid la inversion de estas infraestructuras, de este capital social.

Finalmente, cuando los rendimientos de los canales parecian comenzar a decrecer y a atisbarse en el
horizonte un nuevo estrangulamiento, surgio el ferrocarril, la gran innovacion en el transporte terrestre
del siglo XIX. La primera linea, de traccion mixta, vapor y caballos (27 millas de ferrocarril minero) se
inaugurd en 1825. En 1830 se inauguraria la primera via férrea publica regular de pasajeros y carga con
traccién exclusiva a vapor, la que unia Liverpool con Manchester. En 1850, cuando se cerraba una de las
oleadas de construccion de vias férreas, Inglaterra poseia ya una red de 10.000 km. También los ferroca-
rriles ingleses fueron construidos por empresas privadas, con una minima intervencion del gobierno. La
economia inglesa dispondria desde entonces de “un sistema de comunicaciones internas que amplié
enormemente el horizonte productivo” (Ph. Deane), con el anadido de que los ferrocarriles mantenian
importantes enlaces con la industria, a la que dio un renovado impulso.

%k 3k 3k ok Xk ok 3k 3k ok X %k k 3k Xk X X

Compendiando lo expuesto, cabe diferenciar, con matices, en el proceso descrito como dos momentos. El
primero estaria caracterizado porque en él se dan cita los grandes cambios técnicos, el segundo de reco-
leccién de los frutos y resultados de estos los cambios, a los que se anaden algunas novedades propias
del momento. El primer periodo discurriria entre aproximadamente 1750 y 1800 o 1815, que es cuando
se concitan los mayores cambios: la difusion de la “nueva agronomia”, asociada a los cercamientos, en
agricultura; la mecanizacién del textil, desde la hiladora Jenny hasta el telar mecanico de Robert; y la
innovacion del pudelado y laminado de Cort en la siderurgia. Los efectos de estos cambios en el creci-
miento, siendo de relieve, no se revelan revolucionarios: hacia 1800, la tasa de crecimiento del PIB no
llega al 1% vy la del PIB por habitante se sitUa por debajo del 0,5%. Tan solo la industria presenta valores
superiores, 2%, destacando en su interior la del algodon (12%) y del hierro (5%). Esta imagen tiene su
reflejo en el comercio, donde, hacia la misma fecha, los tejidos de algodén ocupan un lugar relevante
entre las exportaciones industriales (40%), no asi el hierro (9%) que se sitUa por debajo de los tejidos de
lana (17%). Es en la estructura econdmica donde, por el contrario, los cambios son mas drastico, donde
se evidencia la modernidad de la economia britanica. Hasta estas fechas la industrializacion inglesa se
funda en las industrias de consumo, siendo el “/eading sector’; el sector pautador, la industria algodone-
ra; las industrias de base, en concreto la siderurgia, no tiene aun la relevancia que tendra ulteriormente.
En la segunda fase, primera mitad del siglo XIX, sin embargo, tras superar malas cosechas, guerras y el
blogueo comercial francés, que ralentizaron severamente el proceso de industrializacion, los indicadores
se reactivan, a pesar de que el ritmo de las innovaciones se ha desacelerado. El PIB crece a ritmos supe-
riores al 2%, el PIB por habitante a mas del 1% vy el sector industrial por encima del 3%. Se estan reco-
giendo los frutos del periodo anterior, pero también los propios del momento, en el que la industrializa-
cion adquiere un nuevo patron: el liderazgo de las industrias de consumo pasa a la industria siderdrgica.
La propia maduracion de las industrias de consumo, con la mecanizacién del tisaje en el textil como ex-
ponente, tiene efectos de arrastre sobre la siderurgia y ante todo han surgido nuevos “clientes” para ella,
el ferrocarril y la industria naval. Consecuentemente el cambio estructural prosigue y exhibe rasgos aun
mas marcados de economia altamente industrializada. El sector industrial predomina acompanado del
terciario. La llegada del ferrocarril marca otra importante discontinuidad y acelerén en el proceso de in-
dustrializacion. Con él se completa y concluye en la practica la Primera Revolucién Industrial en Inglate-
rra, sefialando al resto de paises la meta a alcanzar.
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3.3.2.- Los determinantes de la Industrializacion

La pregunta sobre el porqué del adelanto britanico en la industrializacion puede hallarse en la respuesta a
si ello se debid a la dotacion de factores productivos o al dinamismo de la demanda. Durante tiempo los
estudiosos de la RI inglesa centraron sus analisis en el lado de la oferta, o en el mejor de los casos se
aproximaron a la vertiente de la demanda, pero sélo a la exterior, la derivada del comercio. Hoy, cada vez
son mas los estudiosos que consideran el consumo, su nivel y composicion, como un elemento esencial
para explicar las transformaciones de la economia britanica. No por ello, sin embargo, se ha renunciado al
andlisis desde el lado de la oferta. Oferta y demanda constituyen los dos lados de la ecuacion econdmica,
no son variables independientes sino fuertemente interrelacionadas. La demanda, el aumento de la de-
manda, no causa por si solo crecimiento ni del producto ni de la productividad, pero las pautas de com-
portamiento de los consumidores generan oportunidades y orientan las decisiones de otros agentes
econdmicos al generar estimulos y expectativas de inversion.

3.3.2.1.- Determinantes desde la demanda

Los especialistas han disentido sobre la importancia relativa de la demanda interna y de la exterior. Por
mas que el comportamiento del comercio de productos industriales podria tentar a situar en el comercio
el motor de la industrializacion —la exportacion de manufacturas se multiplico por mas de 5 y la produc-
cién de las mismas solo por 1,5 en el siglo XVIII— la opiniéon hoy practicamente generalizada da mayor
importancia a la aportacion de la demanda interna, considerando a la externa como un decisivo estimulo
adicional.

Figura 5. Evolucion del Gasto Nacional (en %)
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Englobaremos esta controversia en un argumento mas general, pasando revista a todos los componentes
del gasto agregado (GN=C+I+[X-M]), del que el grafico 5 ofrece una visién aproximada, por incompleta.
Con todo, suficiente para asegurar algunas conclusiones: la inversion fue, como era predecible, el com-
ponente del gasto que mas crecid, mas que el consumo privado y el gasto publico y mas también que la
renta nacional, si bien el consumo privado fue en todo el periodo considerado el componente, con mucho,
mayoritario de la renta nacional, cuya determinacion por tanto es decisiva y primordial. Resta por especi-
ficar la importancia relativa del consumo nacional o exterior y la dindmica de cada componente del gasto.

Demanda interna, consumo nacional

El consumo nacional es funcién del nimero de consumidores nacionales y la renta de los mismos. La
informacion que disponemos sobre la poblacion inglesa es mas que aceptable, pero sobre la renta media
y sobre todo su distribucion entre diferentes formas de ingreso no es suficiente. Con los datos actuales y
las cautelas pertinentes se puede argumentar a favor de un aumento tendencial, dentro de situaciones
coyunturales distintas, tanto de la renta media como de los salarios reales, las rentas de la tierra y los
beneficios empresariales desde 1700 a 1860, lo que determind un crecimiento del consumo nacional. de
bienes industriales.

La tendencia general del periodo encubre momentos coyunturales diferentes.
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1.- La primera mitad del siglo XVIII fue un momento de bonanza generalizada, los ingresos de todos los
agentes econdmicos subieron, aunque fuera levemente, al igual que lo hacia el nimero de habitantes.

2.- En la segunda mitad de siglo cambi6 el signo de la coyuntura. No fue favorable para los asalariados agri-
colas ni para los industriales en general (ver figura 7), si bien lo seria para las productores y rentistas agra-
rios, a causa del alza de precios y rentas en la agricultura; no en vano se califica a este momento de “edad
de oro de lo granjeros”. Estos alin eran muchos, y con el fuerte crecimiento demografico el nimero de asa-
lariados creci6 y consecuentemente la masa salarial. El consumo agregado crecid poco y el consumo por
habitante no mejord sino que decayd, si bien tan poco que puede decirse que ni crecié ni cayd (Feinstein).
3.- Los afios entre 1790 y 1815 son afios marcados por circunstancias adversas de orden climatico —malas
cosechas— v politico-militar —guerras y bloqueo comercial continental— que confluyen en fuertes alzas del
coste de la vida y bajas en los salarios reales (figura 7). Con todo, las estimaciones sobre la renta y el con-
sumo per capita dicen que ambos crecieron. La distribucion de la renta debid de polarizarse.

4.- Sobre la siguiente etapa, de 1815 a 1860, hay un reconocimiento unanime de que los salarios reales de
una sociedad altamente asalariada lograron recuperarse para luego crecer (figura 7), con el consiguiente
aumento de la capacidad de consumo individual, multiplicable por el crecimiento demografico.

El econdmico se vio asi impulsado desde el lado del consumo nacional privado, sin descanso practicamen-
te a lo largo de todo el periodo. Se habia ido formando en Gran Bretafia un mercado amplio y una de-
manda de consumo estable que ofrecian estimulos a la inversion. El consumo privado fue abrumadora-
mente mayoritario entre los componentes de la demanda interna, pues representé como media del perio-
do el 80% de los mismos (figura 7), y por lo mismo fue el mas decisivo desde esta perspectiva.

Pero ademas de esta perspectiva cuantitativa, existe otra cualitativa que es muy de destacar. Desde la
primera mitad del siglo XVIII, la sociedad britanica comenzd a modificar sus pautas de consumo y su
actitud hacia el mismo. Los britanicos ya no soélo podian consumir mas cantidad de bienes y servicios sino
gue ellos tenian otras cualidades, distinta naturaleza. Mayores niveles de consumo se combinaban con
una nueva composicion del mismo, con lo que las pautas de demanda estaban evolucionando. De forma
creciente diferentes capas de la sociedad comienzan a tener acceso a bienes que antes no consumian,
como eran las /indianas en el vestido, la porcelana en el menaje del hogar, el té en la alimentacion, etc..
Estos bienes, por otra parte, tenian la propiedad de estar por encima y al margen de las necesidades mas
basicas, que antes se satisfacian con otros productos tradicionales. No sdlo, por tanto, se estaban modifi-
cando los modelos de consumo sino su postura ante el mismo y hasta incipientemente sus preferencias.
Aparece la semilla de lo que ird progresivamente fructificando en una sociedad de consumidores.

Demanda externa

La demanda externa puede ser medida a través de las exportaciones, las cuales dependen del nimero y
nivel de renta de los consumidores extranjeros. Lo que aqui interesa es averiguar a través de los datos
disponibles sobre las exportaciones si la demanda externa constituyd o no un determinante decisivo y
superior al consumo interno en el cebado inicial y el sostenimiento de la industrializacion britanica. Los
datos conocidos muestran: en primer lugar, que en el siglo XVIII la mayor parte de la produccion indus-
trial nacional era consumida en el mercado interior (ver figura 6); y en segundo lugar, que la apertura de
la economia britanica —mide la relacion entre valor del comercio y renta nacional— fue creciendo en el
siglo XVIII (9% en 1780, 15% en 1800) llegando hacia 1850 al 20%; valor notable, que permite hablar
de una economia exportadora, pero insuficiente para priorizar la demanda exterior sobre la interna;
ademas, se produce tardiamente en el calendario de la industrializacion, en pleno momento de auge y
madurez industrial, lo que permite razonar en sentido opuesto: fue la industrializacién la que promociond
al comercio y no al revés.

Que las exportaciones no fueran motor inicial de la industrializacién no quiere decir que no tuviesen su
importancia ni que el comercio en su conjunto dejara de tenerla. Los mercados exteriores ofrecieron a la
economia britanica bienes que no podian producirse en el pais, entre ellos toda la materia prima de la
industria algodonera. Y generaron siempre una demanda adicional o suplementaria para la produccion
nacional, que, en determinados sectores y momentos fue importante. Por ejemplo, determinadas indus-
trias, como la del algoddn vy la siderurgia, las modernas, fueron muy positivamente afectadas por la de-
manda exterior (ver cuadro 6). Otro ejemplo, en la segunda mitad del siglo XVIII, la demanda externa
crecid algo mas que el consumo interior y a partir de los afios 40 del siglo XIX se incrementd mucho mas.
Todo da a entender que, una vez consolidada y madura la industrializacién, las exportaciones colabora-
ron a su sostenimiento, en suma, que el “comercio fue hijo de la industria” y no a la inversa.
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Figura 6 Produccion y exportacion industrial Figura 7 Evolucion de los salarios reales
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Gasto publico

Aungue el consumo privado era sin duda abrumadoramente mayoritario, pues representaba como media
del periodo 1750-1860 el 80% del producto nacional, también contaba el gasto publico tanto por su can-
tidad como por su destino o asignacién. En principio no es predecible que el gasto publico suponga o
crezca mucho, dada la doctrina liberal dominante, y en la practica asi fue. Durante el periodo considerado
crecio en términos absolutos menos que la produccion nacional, por lo que en términos relativos a dicha
renta fue cayendo progresivamente (ver figura 5, cuyos datos son defectivos pero marcan bien la tenden-
cia). El tamafio del gasto publico y consecuentemente de la presién impositiva no supuso una detraccion
importante de la demanda agregada ni de la renta de los consumidores britanicos, por lo que se asegura-
ba y garantizaba un mayor consumo e inversion privados.

Esta tendencia encubre momentos coyunturales que se comportan de forma contraria a dicha trayectoria.
Tal fue el periodo de las guerras napoleonicas, durante las cuales el gasto publico experimento fuertes subi-
das y el servicio de la deuda contraida para su financiacion se arrastré durante algun tiempo. Consecuente-
mente, entre 1790 y 1830, la parte del gasto publico sobre la renta aumento, llegando casi a doblarse en
términos porcentuales. Superada esta situacion, el tamafio del presupuesto britanico se redujo absoluta y re-
lativamente, y asi seguiria hasta 1900.

La estructura del gasto se conformaba también a los principios de la doctrina liberal, reduciéndose en la
practica a financiar la provision de bienes publicos tradicionales, entre los que se destacan dos partidas:
las correspondientes a los servicios de la administracion general y de defensa, mas el pago de la deuda.
Desde fines del siglo XVIII el gobierno britanico comenzd, sin embargo, a realizar algunos gastos publicos
en servicios econdmicos, como la construccion de puertos y arsenales para la marina, esenciales para el
desarrollo del comercio asi como para la conquista y proteccion de mercados exteriores. Los gastos milita-
res jugaron, en conjunto, un papel similar. “La principal aportacion del Estado britanico a la industrializa-
cion fue, sin duda, proporcionar proteccion a sus territorios” (F. Comin).

4.3.1.4. Inversion

La inversién fue, como era de esperar, el componente del gasto que mas crecid. Y dentro de ella fue la
inversion en capital fijo la que mas prospero, transformandose la relacion capital circulante/capital fijo. La
inversion total (nacional mas exterior) crecié entre 1760 y 1860 mas que el consumo y la propia renta
nacional, por lo que su participacion en el gasto agregado fue aumentando, del 8.6 % en 1760 al 13/14%
en 1860 (Feinstein) o, segun otras versiones, del 6 al 12% (Craft). La inversion doméstica o nacional
siguid similar trayectoria, siendo el elemento dominante de la misma la formacion bruta de capital. El
periodo durante el cual mas crecid la inversion en general y la formacién bruta de capital en particular fue
entre 1760 y 1790, estabilizandose luego al alza en toda la primera mitad del siglo XIX. Estos datos per-
miten concluir, en primer lugar, que el esfuerzo inversor de la economia britanica no fue excesivamente
alto, mas bien bajo —RI inglesa no parece requiriera de grandes dosis de inversion— y, en segundo lu-
gar, que el esfuerzo mas intenso se llevo a cabo en el siglo XVIII y no en el XIX.

Estos hechos contrastan con el ritmo de crecimiento establecido del PIB, que crecid mas en el siglo XIX

gue en el XVIII. Ello significa que la mayor parte del incremento de la produccion a lo largo de todo el
periodo provino del consumo y no de la inversion, constituyéndose aquel en el determinante, desde
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la demanda, mas decisivo del crecimiento. El consumo per capita discurrié muy a la par con el de renta
por habitante, mas en paralelo que con la inversion.

3.3.2.2.- Determinantes desde la oferta

El andlisis desde el lado de la oferta trata de dilucidar, en primer lugar, cual fue el grado de contribucién
de los factores productivos al crecimiento econdmico y, en segundo término, hasta qué punto la dotacion
de dichos factores determind el cambio econdmico en Gran Bretana.

Para responder a la primera cuestion nos ayudamos de la contabilidad del crecimiento expuesta en cua-
dro 4, que no es la Unica existente. Segln esta estimacion, corroborada por otras, ha de deducirse que
en el siglo XVIII la mayor parte del crecimiento debe imputarse a la acumulacién de factores y sélo una
parte menor a mejoras de productividad, y que fue en la primera mitad del siglo XIX, en la segunda fase
de industrializacion, cuando la productividad se convertira en fuente importante de crecimiento, compar-
tiendo causalidades con el aumento de los factores. Esta constatacion contradice la visién convencional
habida sobre la industrializacién inglesa, que enfatiza el impacto de la innovacién en el momento de pro-
ducirse el despegue industrializador del pais y contrasta ademas con la imagen de la figura 8, que mues-
tra la evolucion del nimero de patentes de invencion registradas en Inglaterra entre 1760 y 1860, indice
y medida aproximado del progreso técnico. La vision tradicional debe sin embargo retocarse. El creci-
miento de la productividad, derivado del cambio técnico y organizativo, fue lento y progresivo, nada brus-
co y revolucionario, como el proceso mismo de la RI.

Cuadro 4 Participacion de los factores y Figura 8 Patentes registradas en Inglaterra

Productividad en crecimiento (por décadas)
PIB K L TFP

1700-1760 0,7 0,3 0,2 0,2 4000

1760-1801 1 04 05 0,1 w00

1801-1831 1,9 0,7 0,8 0,4

1831-1873 24 09 08 0,8 2000

Tasas de crecimiento, en %, de:

K, stock de Capital 1000

L, fuerza de Trabajo

TFP, Productividad total de los factores 0

La segunda cuestidén puede replantearse con otras palabras, para el caso, de Mokir: “¢En qué medida fue
crucial la oferta de factores para la Revolucion Industrial?, ¢De donde procedian los factores de produc-
cion y como los canalizaron los mecanismos de mercado hacia donde se necesitaban?” En cuanto a la
dotacion de recursos naturales, la ventaja britanica respecto al resto de Europa estaba fundamental-
mente, aparte de en las excelentes condiciones geograficas para el transporte, en la disponibilidad de
carbon, tanto en cantidad como en calidad caldrica, lo cual no era poco, pues constituia la fuente primaria
de la nueva energia, el vapor, y uno de los /nputs necesarios para la nueva siderurgia. Pero en el resto de
recursos no habia especiales ventajas; por ejemplo, en cuanto a la materia prima de la primera industria
moderna, la del algoddn, hubo de recurrirse, como en el resto de los paises europeos, a su importacion.

En lo que respecta al factor trabajo, muchas cuestiones planteadas permanecen aln abiertas, con res-
puestas dispares. Las preguntas se han centrado en tres puntos: la cantidad, la calidad y el trasvase o
reasignacion de la mano de obra empleada.

La cantidad de trabajo disponible por parte de la sociedad britanica, medida en términos de nimero de
trabajadores, parece se encontraba en un punto bastante 6ptimo de cara a la industrializacion del pais. Ni
era tan radicalmente escasa como para empujar los salarios al alza y desincentivar la inversion, ni tan
desmesuradamente abundante como para impedir la adquisicion de tecnologia ahorradora de trabajo. La
oferta de trabajo fue en general lo suficientemente elastica como para no tener que elevar sobremanera
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los salarios, de forma que los beneficios de no subir dichos salarios se los distribuyeron entre los consu-
midores, que pagaban precios mas baratos por los productos, y los empresarios, que al obtener benefi-
cios se veian estimulados a invertir. Esto creaba una expansién acumulativa y autorreforzada, pues la
caida de los precios aumentaba la demanda, lo cual estimulaba las inversiones, para las cuales los empre-
sarios contaban con fondos necesarios provenientes de sus mayores beneficios.

La oferta de trabajo no sélo provenia de la agricultura sino también de otros sectores de la economia
tradicional britanica, la cual fue marcadamente industrial ya en la era preindustrial. Disponia por tanto la
sociedad inglesa de un “capital humano industrial”, tanto desde el punto de vista estrictamente laboral
como del empresarial, relativamente abundante y cualificado. La calidad del factor trabajo inglés consti-
tuia una ventaja respecto a los paises de su entorno. El adiestramiento previo de hiladores o tejedores,
de fabricantes de hierro o cerveza en los talleres artesanales y en las industrias a domicilio facilitaba su
readaptacion a las nuevas tecnologias. El problema residia en la capacidad o posibilidad de trasvasar es-
tos trabajadores desde los sectores tradicionales a los modernos. Y esto no fue facil.

No es cierta la imagen transmitida de que los “cercamientos” expulsaron a masas de campesinos a la
ciudad, generando un “ejército de reserva” de trabajadores para la industria naciente (K. Marx). Los cam-
bios producidos en la agricultura y su expansion requirieron de mas mano de obra. De hecho, la pobla-
cion rural aumentd absolutamente (pas6 de 4.7 millones en 1700 a 8.5 en 1820), aunque disminuyera en
términos relativos. La mano de obra de la industria se nutrid por lo fundamental de su propio crecimiento
demografico, del aumento de la poblacién urbana y de los distritos industriales. El problema del trasvase
y reasignacion de la mano de obra no era sencillo y se concretaba en su transformacion. Los campesinos
y artesanos, que trabajaban por su cuenta y a su ritmo, no se adaptaban facilmente al trabajo de fabrica,
con su regularidad, disciplina y control, pues suponia pérdida de libertad y cambio de forma de vida. Sélo
la necesidad y la oferta de salarios superiores, o el cambio generacional, permitieron superar la resisten-
cia al trasvase y cooperaron a la transformacion de la mano de obra. Se movilizo y transformé al factor
trabajo pero de forma menos rapida y facil de lo que se piensa.

El factor capital, tanto en lo que concierne a su acumulacion como por lo que significa de “portador” de
tecnologia, sigue constituyendo un factor crucial del crecimiento desde el lado de la oferta. El problema al
respecto reside en saber cdmo se llevo a cabo su financiacién, cdmo se canaliz6 el ahorro a la inversion.
La financiacion del proceso industrializacion britanico procedié esencialmente de la iniciativa privada na-
cional, en un primer momento, cuando la demanda de inversion para las industrias de consumo fue baja,
a través de la autofinanciacion, de la reinversion de los beneficios de las propias empresas, y en la se-
gunda fase, cuando la demanda de capitales para ferrocarriles e industria pesada aumento sensiblemen-
te, a través de la heterofinaciacién, recurriendo a capitales ajenos, pero sin que la banca jugase un papel
decisivo cdmo intermediario financiero, pues se limité en general a financiar el capital circulante, pero no
el fijo. Ello no significa que la participacion de la banca no fuese activa. Financi6 capital circulante y liberd
con ello a las empresas de emplear sus beneficios en financiar capital variable para invertirlos en fijo.

La economia inglesa contaba en principio con capital y liquidez sobrados, procedentes de la renta de la tierra
y de los beneficios del comercio, especialmente con sus colonias, para responder a las demandas de la RI en
todas sus dimensiones. En la practica, las necesidades de capital podian ser satisfechas a través de distintas
fuentes: fuentes exteriores (inversiones extranjeras) o domésticas, y dentro de éstas podia haber publicas y
privadas; entre las fuentes de financiacion privadas podria distinguirse la autofinanciacion (patrimonio o be-
neficios propios) y la heterofinanciacion en mercados de capitales informales (préstamos personales de pa-
rientes, amigos o vecinos) o formales (créditos de intermediarios financieros institucionales, como bancos,
companias de seguros o bolsa). Las conclusiones extraibles de los estudios llevados a cabo al respecto per-
miten afirmar que la financiacion exterior tuvo una importancia escasisima, practicamente despreciable, al
igual que la publica, y que fue la iniciativa privada doméstica la que corrié mayoritariamente con la financia-
cién, proviniendo la mayor parte de esta financiacion de la autofinanciacién. El nimero de empresarios que
recurrié al mercado de capitales para financiarse fue muy reducido y la banca desempefié un papel marginal
en la financiacion del capital fijo de las empresas.

En la primera fase de la industrializacion, la baja demanda de capital de las industrias entonces dominantes,
las de consumo, hizo posible que el acceso al crédito de familiares, amigos o vecinos fuese suficiente para la
financiacién inicial. Luego, los altos beneficios obtenidos hacian innecesario el recurso a una financiacion
exdgena, bastando con la reinversion de los propios beneficios o a través de flujos de fondos entre empresas
del sector. En la fase siguiente, tras 1830, la de los ferrocarriles y la siderurgia, las mayores exigencias de
capital obligaban a recurrir a capitales ajenos y a intermediarios financieros. Pero entre estas instituciones, la
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banca tuvo también poca relevancia. La constitucion de sociedades por acciones o por obligaciones y la bolsa
tuvieron mucha mas importancia que la banca. La banca no desempefid, en consecuencia, un papel dema-
siado activo en la financiacion directa de la industrializacion britanica. Su funcién, con ser importante, se cir-
cunscribid casi exclusivamente a adelantar fondos a los industriales para la compra de materias primas vy el
pago de salarios, en definitiva para financiar el capital circulante a corto, no el capital fijo industrial o el capi-
tal social de largo plazo. Como los bancos comerciales facilitaron la financiacién del capital variable, descon-
tando letras de cambio a corto plazo o facilitando descubiertos, las empresas pudieron destinar la mayor par-
te de sus recursos propios a financiar el capital fijo. Ello significa que los bancos colaboraron directa o indi-
rectamente en el proceso de industrializacién, directamente, porque financiaron capital circulante, y con ello
colaboraron indirectamente a que las empresas pudieran correr con la financiacion del capital fijo, que de
otro modo no hubiera sido factible. De todas formas, “la rehabilitacion del sistema bancario no llega tan lejos
como para asignarle un papel verdaderamente estratégico en la Revolucion Industrial” (Mokir). El papel de la
banca inglesa, tanto de la privada como del Banco de Inglaterra, fue decisiva para el conjunto de la econom-
ia y en especial para el comercio, pero no, con los matices referidos, para la industria. La industrializacion,
como sabemos, desbordaba a la propia industria.

3.3.3.- La accion del Estado

La accion del Estado sobre la economia, aunque fuera limitada, no desparecié con el advenimiento del
Estado Liberal. En el caso britanico, esta intervencion fue menos liberal de lo que sugiere una opinion,
0 un mito, muy extendidos. Si miramos las cosas desde atras, hay que reconocer que existia en Gran
Bretafia una tradicion de apoyo gubernamental al desarrollo de la industria, al colonialismo y al mer-
cantilismo, mas fuertes que en el resto de Europa. El proceso de industrializacion, que es lo que ahora
interesa, se llevd a cabo en un contexto de proteccién y de estimulacién activa.

Figura 9. Valor de ingresos de aduanas/Valor neto de importaciones (en %)
%

60

50

40

30 }— Inglaterra —- Francia}

20/\—\
b \\\\::::;,4=:$:::::::::::::::

1821- 1851- 1901- 1911-
1825 1855 1905 1913

0

Efectivamente, desde comienzos del siglo XVIII se fue liberalizando la importacién de materias primas,
que incluso se subvencionaban, se subieron los aranceles a la importacion de manufacturas y a medi-
da que se iba alcanzando la primacia tecnoldgica se fue practicando una politica de prohibicién de
exportacién de maquinaria. Los aranceles medios a la importacion de productos manufacturados (figu-
ra 9) eran en 1820, momento de cierta madurez de la industrializacion, los mas altos de Europa (45-
55%) y superiores a los de EE.UU., tradicional bastion del proteccionismo (Bairoch). Sélo después de
1830, como se vera con mas detenimiento, Gran Bretafia comenzo a practicar un desarme arancelario
que culminaria en 1859, o sea, cuando ya habia conseguido la posicion de pais altamente industriali-
zado, para ser mas exacto, del mas industrializado del mundo. Habria, en consecuencia, que recono-
cer que no fue el librecambismo el que trajo la industrializacion sino al revés, aquél fue hijo de éste.

Skookskokoko sk ko kkkok sk k >k k sk k >k

La respuesta intentada, tras este recorrido, a la pregunta arriba planteada de por qué fue Inglaterra la
primera puede parecer, y sin duda lo es, poco resolutiva. Tan solo una cuestion queda clara: la del axio-
ma de la indispensabilidad: todo es necesario nada suficiente. Todos los elementos y factores existentes y
analizados fueron, en mayor o menor grado —hemos tratado de medirlo—, necesarios y ninguno por si
solo fue suficiente, pero todos colaboraron sinérgica, concertada e interactivamente con todos demas en
inducir el mecanismo de cambio econdmico, lanzando primero y consolidando después la primera indus-
trializacion en Gran Bretafia, a la que seguiran otras.
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3.4.- Practicas de tema 3. La Primera Revolucion Industrial

MATERIAL PARA PRACTICAS
P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Comentarios y Practicas
P.4. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar
Todos estos conceptos econdmicos son basicos y fundamentales; seran ademas empleados con
frecuencia a lo largo del curso, por lo que su comprension y memorizacion es indispensable.

Primera Revolucion Industrial
Segunda Revolucién Industrial
Crecimiento econémico
Cambio estructural
Acumulacion de capital
productividad
de los factores
total de factores
Tecnologia
Cambio tecnoldgico
Tecnologia de proceso
Tecnologia de producto
Tecnologia incorporada
Tecnologia no incorporada
Modelo demografico antiguo
Modelo demografico moderno
Transicion demografica
Organizacion del trabajo
Fabrica
Maquinismo
Capital fijo
Capital circulante
Instituciones
Sistema institucional
Cambio institucional
Revolucion Liberal Burguesa
Reforma agraria
Derechos de propiedad
Propiedad compartida
y condicionada
Propiedad Unica y absoluta

Energia:

Fuentes primarias de energia
Convertidor de energia
Energia final

Sociedad estamental

Sociedad de clases

Economia dual

Brecha de desigualdades

Industria

de bienes de consumo
de bienes intermedios
de bienes de capital

Estrangulamiento técnico (“cuello de botella”)

Cercamientos (enclosures)

Tierras abiertas (opend-fields)

Agricultura mixta (mixed farming)

Explotaciones capitalistas

Industria:

Relaciones interindustriales
Enlaces hacia delante
Enlaces hacia atras

Gasto Nacional y sus componentes
Consumo
Inversion
Gasto Publico

Politica arancelaria

Aranceles
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P.2. Cuestiones a analizar

1.- ¢éQué se quiere expresar con la metafora “constelacion de cambios”?

2.- {Por qué se dice que el proceso de industrializacién fue mas “evolucionario” que “revolucionario”?

3.- ¢Qué quiere decir que un pais es un first o /ate- comerde cara a la industrializacion?

4.- ¢Qué dos conceptos econdmicos podrian resumir lo que es la Revolucion Industrial?

5.- Defina el maquinismo y las consecuencias que trajo.

6.- Defina el sistema fabril con todas sus caracteristicas.

7.- ¢Cudl fue la variable demografica estratégica de la transicion demografica?

8.- ¢Qué tareas desarrollo el estado liberal en el ambito econémico?

9.- ¢Qué relacién existente entre economia dual y crecimiento gradual?

10.- ¢Qué quiere decir que la Revolucion Industrial abrid la brecha de la desigualdad entre los paises?

11.- ¢Qué quiere decir que entre las clases sociales existe una relacion necesaria, y antagonica?

12.- ¢Se corresponde crecimiento demografico de Inglaterra con el general de transicion demogréfica?

13.- ¢Qué quiere decir y cdmo se explica “la paradoja: crecimiento lento y rapida industrializacion?

14.- ¢Qué relacion existe entre los cercamientos y desarrollo del capitalismo agrario?

15.- ¢Qué significa que la industria textil algodonera se inicid a través del mecanismo de sustitucion
de importaciones y reexportaciones?

16.- ¢Qué tipos de estrangulamientos explican el cambio tecnoldgico en los sectores textil algodonero
y siderargico?

17.- ¢ Qué quiere decir que la industria textil algodonera siguié en sus comienzos un proceso de inte-
gracion vertical desde arriba hacia abajo?
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18.- ¢Cudles son los elementos de la trilogia tecnoldgica en la nueva siderurgia?

19.- ¢Cual fue el cambio fundamental experimentado por el comercio exterior britanico en los siglos
XVIII y XIX y qué efectos tuvo sobre la industria nacional?

20.- ¢Cémo consiguid la economia britanica saldar el déficit de su balanza comercial?

21.-Exponga brevemente las caracteristicas de las dos etapas de la industrializacion inglesa.

22.- Razone si la demanda interna o la exterior fue mas decisiva en la RI inglesa

23.- ¢Cudl de los componentes del gasto nacional crecié mas y cual el mas decisivo?

24. ¢Qué dificultades se dieron para trasvasar la mano de obra desde los sectores econémicos tradi-
cionales a los modernos de la nueva industria?

25. ¢Cémo se financid el capital de industria inglesa y qué papel jugd al respecto la banca?

26. ¢Qué quiere decir que la industrializacion britanica se produjo en un contexto de proteccién?
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P.3. Comentarios y Practicas

1.- A la vista de estos dos cuadros razone qué efectos tiene el paso de un sistema de rotacion
a otro en la intensificacion del cultivo y en la mejora de la productividad del factor tierra.

Cuadro 1. Sistema rotacion trienal Cuadro 2. Sistema Norfolk

ARos Campos de cultivo
A B C D
Aios Campos de cultivo .
P v 1 Trigo Trebol CeAli)g;I]aao Nabos
A B c . Cebada o
: 2 Trébol Nabos Trigos
Trigo Cebada | Barbecho Avena

Cebada o . ,

Barbecho | Trigo Cebada 3 Avena Nabos Trigo Trebol
3 Cebada | Barbecho | Trigo 4 Nabos Trigo Trébol | CEPadao

Avena

2 .- Calcular las mejoras de productividad y explicarlas en funcion de los cambios técnicos

concretos

La productividad de la hilatura del algodon (Horas por 100 libras de algoddn)

Fecha N° de horas
Hilador manual en India Siglo XVIII 50.000 +
Mule Crompton 1780 2.000
Hiladora continua de Arkwight 1780-1790 250-370
Mule movida por energia no humana C. 1795 300
Mule automatica de Robert C. 1825 135

FUENTE: POLLARD, S.- La conquista pacifica. La industrializacion de Europa, 1760-1970, Zaragoza, 1991, p. 47

3.- Comente esta tabla sobre costes y precios de venta de una libra de algodén hilado (en

peniques)
materias primas precio de venta valor aifadido valor afadido/precio venta
1784 24 131 107 81,67%
1812 18 30 12 40,00%
1832 7,5 11,25 3,75 33,33%

Fuente: HOBSBAWM, E. J.- Industria e Imperio, Barcelona, 1982, p. 73
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4.- Comente esta tabla sobre mejora de la productividad en la siderdrgica segun diferen-
tes tecnologias

Coeficientes técnicos (1) de los /nputs de carbdn y mineral de hierro empleados en distintas tecnolo-
ias siderurgicas para la produccion de hierro forjado, pudelado o acero

Forjas preindustriales Alto horno Convertidores de acero
(antes de 1800) (después de 1800) (después de 1860)
Carbén vegetal 3
Carbon mineral 2,5 2,2
Mineral de hierro 5 2,3 1,5
Producto hierro forjado hierro pudelado acero en lingote

(1) Coeficiente técnico mide la relacion de las unidades de un input empleadas para la produccion de una unidad
de output, mide la relacion entre factores (en este caso materias primas) y producto, por tanto la productividad.

5.- Calcular la participacion (en %) de cada componentes del PIB del lado de la demanda
y analizar su comportamiento en cada periodo.

Periodos PIB Consumo| Gasto | Inversién PIB Consumo| Gasto Inversién
privado | publico | int + ext privado | publico int + ext
1761-1770 93,0 78,0 7,0 8,0 100,0
1791-1800 134,0 100,0 15,0 19,0 100,0
1821-1830 278,0 224,0 14,0 40,0 100,0
1851-1860 610,0 503,5 25,0 81,5 100,0

Fuente: Feinstein
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P.4. Lecturas complementarias

Lectura 1. Para una revision del concepto de Revoluciéon Industrial

[El concepto de Revolucion Industrial ha cambiado como consecuencia de revisiones y con-
trarrevisiones gue sobre él se han hecho. En este articulo se pasa revista a las escuelas que
han participado en estas revisiones y a los nuevos enfoques que se han ido planteando en los
ultimos anos. Se destaca sobre todo el caracter dual y gradual del cambio, y se reduce el tono
revolucionario de cambio brusco y repentino que el término tradicional de Revolucion Indus-
trial sugiere. Los ejemplos estan tomados del caso britanico de industrializacion, pero se podr-
/an aportar los de otros paises para reforzar aun con mdas fuerza la tesis del cambio gradual]

Ha transcurrido casi un siglo desde la publicaciéon de la famosa obra de Arnold Toyribee, Lectures on
the Industrial Revolution (1884). Desde entonces, historiadores de todas las escuelas han llegado a la
conclusion de que la Revolucion Industrial en Gran Bretafia constituyd un nuevo punto de partida en
la historia de la humanidad, un hecho de tanta importancia para la vida cotidiana que puede compa-
rarse con la aparicién del monoteismo o con el desarrollo del lenguaje. De este modo, ha surgido una
extensa literatura escrita por historiadores, economistas y socidlogos, ingleses y extranjeros, tanto de
izquierdas como de derechas, que trata de sus diversos aspectos. Sin embargo, los expertos no se
han puesto de acuerdo sobre los problemas fundamentales. En primer lugar se encuentra la mera
cuestion de la definicion: équé fue exactamente la Revolucidn Industrial? De los muchos intentos que
se han efectuado para resumir lo que supuso la Revolucion Industrial, el de Perkin es quiza el mas
elocuente. En sus propias palabras, fue

«una revolucion en el acceso de los hombres a los medios de vida, en el control de su entorno
ecoldgico, en su capacidad de escapar de la tirania y de la mezquindad de la naturaleza (...)
abrié el camino a los hombres para completar el dominio de su entorno fisico, sin la ineludible
necesidad de explotarse unos a otros» (Perkin, 1969, pp. 3-5).

En Gran Bretana cambiaron muchas cosas, y no solamente la manera en que se producian los bienes
y servicios. Se transformd la naturaleza de la familia y del hogar, el status de las mujeres y los ninos,
el papel de la Iglesia, como las personas elegian a los gobernantes y mantenian a los pobres, lo que
sabian acerca del mundo y lo que querian saber. El descubrimiento de como estas transformaciones
no econdmicas afectaron y se vieron afectadas por el cambio econémico es un proyecto continuo. La
revolucion fue, en frase irresistible de Perkin, «algo mas que una Revolucion Industrial». Al centrarnos
en la economia aislamos sélo una parte, aunque fundamental, de la modernizaciéon de Gran Bretana.

Se han planteado cuestiones dificiles y ambiciosas: ¢Cudles fueron las causas de la Revolucién Indus-
trial? éPor qué se produjo cuando lo hizo? éCudles fueron los efectos en la economia y en el bienestar
social de la poblacion? éQué papeles desempeiiaron la agricultura, el crecimiento de la poblacién, los
elementos politicos, el transporte y el comercio exterior? A comienzos de los afios sesenta todavia no
se habia llegado a ningln acuerdo. Los que busquen respuestas definitivas no deben dirigirse a la
historia econdmica. Sin embargo, la importancia intrinseca del tema ha mantenido interesados a eru-
ditos y estudiosos, vy la literatura que trata de la Revolucion Industrial ha aumentado extensamente en
la ultima década, dando lugar a animadas polémicas. ...

En las dos Ultimas décadas, los economistas han desempefiado un papel creciente en la historiografia
de la Revolucion Industrial. Una Nueva Historia Econdmica, deseosa de aplicar sus herramientas a
nuevas materias, considero la Revolucion Industrial como un objetivo facil. En efecto, algunos estu-
diosos han expresado la esperanza de que el andlisis econémico y los modelos cuantitativos resolver-
ian algunas de las controversias. No obstante, se debe senalar que la Nueva Historia Econdmica ha
demostrado estar mejor capacitada para responder a las preguntas que ella misma se plantea, con
frecuencia cuestiones bien definidas que producen hipétesis claras y refutables. De hecho, la misma
precision de los nuevos métodos les ha limitado a un grupo restringido de problemas.
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Una valiosa aportacion de los economistas ha sido la utilizacion mas refinada e ingeniosa de las es-
tadisticas con el fin de contrastar las hipotesis acerca de las relaciones causales en la Revolucion In-
dustrial. La Nueva Historia Econdmica ha empleado las estadisticas existentes de forma nueva e ima-
ginativa, y ha incrementado significativamente el conjunto de informacion cuantitativa referente a
Inglaterra durante la Revolucion Industrial. Pero lo que es mas importante, la Nueva Historia Econo-
mica ha impuesto ciertos criterios de logica econdmica en este campo. Los economistas no tienen
menos prejuicios o estan menos influidos politicamente que otros cientificos sociales, y, ciertamente,
no monopolizan el sentido comin (a pesar de las fuertes convicciones de algunos miembros de la
profesion). Pero, al menos, la economia admite menos errores ldgicos que otras ciencias sociales, y,
cuando un economista los comete, él o ella pueden contar con que otros economistas se los indicaran
sin compasion....

Algunos problemas de definicion

Se ha dicho que las revoluciones no son acontecimientos, sino procesos. El de la Revolucion Industrial
fue, comparandolo con los de otras revoluciones, bastante largo. La mayoria de los estudiosos lo fe-
chan, aproximadamente, entre 1760 y 1830. Hubo algunos afos de actividad febril, tal como el annus
mirabifis de 1769, cuando, en cinco meses, James Watt y Richard Arkwrigth patentaron dos de los
inventos mas importantes realizados hasta la fecha, pero la Revolucion Industrial carecié de los apo-
geos espectaculares de las revoluciones politicas. Algunos de los mejores historiadores del periodo
han evitado completamente la utilizacion del término A los que afirman como Hartwell (1971) que la
Revolucion Industrial fue una «gran discontinuidad» se oponen los de la escuela gradualista, cuyo
punto de vista fue bien expresado por Hughes (1970, p. 45). Hughes encuentra dificil considerar brus-
co algo que durd tanto tiempo: «no podemos considerar los acontecimientos de los Ultimos setenta
afios como algo repentino. En Gran Bretafia, los setenta afios comprendidos entre 1760 y 1830 no
transcurrieron mas rapidamente».

Pero el término ha prendido, y no sélo porque, como dijo Ashton, se utiliza ahora tan generalizada-
mente que seria pedante proponer un sustituto. La razon principal por la que consideramos la Revolu-
cion Industrial como una «revolucidon» es porque sus efectos fueron tan profundos que, incluso aun-
que los dividamos por setenta, el cambio anual fue lo bastante trascendental como para empequefie-
cer cualquier transformacion econdmica de Gran Bretafia desde la peste negra. Mantoux indicoé que el
término revolucion es apropiado aun cuando «pocas revoluciones politicas habian tenido consecuen-
cias de tanto alcance». El cambio econdmico y el aumento de la productividad no eran nuevos en
1760. Pero a diferencia de periodos anteriores, tales como la ola de cambio tecnoldgico que barrié
Gran Bretania en el siglo posterior a 1540, el crecimiento fue sostenido y, mas aun, acelerado. Y es
esta celeridad la que se materializa en metaforas de crecimiento discontinuo y brusco, como el «des-
pegue» de W. Rostow y la «gran aceleracion» de Alexander Gerschenkron. Se pueden distinguir cua-
tro escuelas de pensamiento diferentes acerca de lo que realmente importé en la Revolucion Indus-
trial. Estas escuelas difieren en su énfasis sobre las diversas areas de cambio, aunque muchos de los
trabajos mas significativos no se pueden clasificar

1. La escuela del cambo social. Esta escuela considera que la Revolucion Industrial fue, ante todo, un
cambio en el modo en que se realizaban las transacciones econdmicas entre las personas. La apari-
cién de mercados de bienes y factores de produccion establecidos, competitivos e impersonales, cons-
tituye la base de este punto de vista. Toynbee escribié que «la esencia de la Revolucion Industrial se
encuentra en la sustitucién de las normas medievales, que previamente habian controlado la produc-
cion y la distribuciéon de la riqueza, por la competencia». Karl Polanyi juzgd el nacimiento de la eco-
nomia de mercado como el hecho verdaderamente fundamental, ante lo que todo lo demas era se-
cundario.

2, La escuela de la organizacion industrial. Esta escuela destaca la estructura y el tamafio de la em-
presa; en otras palabras, el nacimiento del sistema fabril. Se centra en la aparicion de grandes empre-
sas, fabricas, minas, ferrocarriles e incluso de grandes tiendas al por menor en las que, por lo general,
se concentraba a los trabajadores bajo un mismo techo, sujetos a una disciplina y a un control de
calidad. Mantoux es el clasico ejemplo, aunque la interpretacion de Karl Marx de la aparicion de las
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Machinofactures también pertenece a esta escuela, como, asimismo, pertenecen algunos escritores
radicales actuales Una obra reciente que discute la Revolucion Industrial desde este punto de vista es
la de Pollard . Relacionada con esta interpretacion se encuentra una que hace hincapié en la distincion
entre el capital circulante y el capital fijo. Algunos economistas han definido la Revoluciéon Industrial
como el paso de una economia en la que el capital era, en su mayor parte, circulante (por ejemplo,
semillas en la agricultura y materias primas en la industria doméstica), a otra en la que el capital era
fundamentalmente fijo (por ejemplo, maqui6aria, minas y estructuras).

3. La escuela macroeconomica, La escuela macroecondmica, muy influida por los escritos de Simon
Kuznets, subraya la importancia de variables agregadas tales como el crecimiento de la renta nacio-
nal, la tasa de formacion de capital o la tasa de inversion agregada, o el crecimiento y la composicién
de la mano de obra. Rostow (1960) y Deane y Cole (1969) son ejemplos significativos de esta escue-
la, y su influencia se ha extendido a personas que no son economistas. Algunos escritores como Gers-
chenkron (1962) agregan a nivel sectorial, prefiriendo tratar de la tasa de crecimiento del sector ma-
nufacturero mas que del crecimiento de toda la economia. La mayor parte de la Nueva Historia
Econdmica propende a pertenecer a esta escuela, ya que por su misma naturaleza tiende a plantear
cuestiones sobre grandes colectivos y no sobre individuos aislados.

4. La escuela tecnologica. Esta escuela considera que los cambios en la tecnologia priman sobre todos
los demds cambios, y se centra, por lo tanto, en la invencién y en la difusién de los nuevos conoci-
mientos tecnoldgicos. Por supuesto que la tecnologia es algo mas que una coleccién de simples «arti-
lugios»: abarca la organizacién del trabajo, la manipulacién del consumidor, las técnicas de comercia-
lizacion y distribucion, etc. El libro mas influyente de esta escuela es el de Landes (1969 a).

La cronologia exacta de la Revolucion Industrial difiere segun las escuelas. Desde un punto de vista
tecnoldgico, los cambios mas espectaculares sucedieron en el periodo 1760-1800, mientras que los
anos 1800-1830 (a pesar de algunos inventos importantes) deben considerarse como un periodo de
consolidacion. Sin embargo, investigaciones recientes han mostrado que, antes de 1820, los efectos
agregados de la Revolucion Industrial en la economia o en el sector industrial en su totalidad no fue-
ron abrumadores. Asi, es posible distinguir dos Revoluciones Industriales: la ola de invenciones que se
produjo en el ultimo tercio del siglo XVIII y los cambios en el conjunto de la economia, acompanados
por un rapido crecimiento del sector industrial, que se volvieron dominantes después de 1815. Aunque
la segunda revolucion no hubiera acaecido sin la primera, los autores mas recientes han insistido en
gue los cambios a nivel agregado fueron mas lentos y se produjeron mas tarde que lo que se habia
creido hasta ahora, lo que cuestiona el momento en que se inicié la Revolucion Industrial en las déca-
das de 1760 y 1770.

Este nuevo punto de vista sobre la Revolucion Industrial se basa, en parte, en la simple verdad
aritmética de que la tasa de crecimiento de la renta nacional o de la produccion industrial es igual a la
suma ponderada de las tasas de crecimiento de sus componentes. Aunque algunas industrias, como la
del algoddn, crecieron a un ritmo espectacular, éstas eran inicialmente pequefas, por lo que su efecto
en el total fue bastante modesto. La ponderacion adecuada de las industrias mas dinamicas ha lleva-
do, pues, a estimaciones mas conservadoras de la tasa de crecimiento industrial agregado. Ademas,
los afios criticos de la Revolucién Industrial coincidieron parcialmente con las guerras revolucionarias y
napolednicas, cuyos efectos econémicos contaminaron su historia. En términos de renta per capita y
de otros agregados econdmicos, la Revolucion Industrial fue al principio relativamente reducida y
localizada. Sélo una pequena minoria se vio afectada de modo significativo. No hay que sorprenderse,
pues, de gue este fendmeno pareciera menos prometedor a los contemporaneos que a los historiado-
res, incluyendo a economistas politicos que deberian haberse dado cuenta de lo que sucedia. Como
han senalado McCloskey y North, ni Adam Smith ni Ricardo (y, menos aun, Malthus) tenian algo mas
gue una mera sospecha de la revolucion que se estaba produciendo a su alrededor °.

El descubrimiento de que los efectos macroecondmicos de la Revolucion Industrial no fueron abruma-
dores antes de 1820 no es realmente sorprendente. Es conveniente considerar a Gran Bretaia, duran-
te la Revolucién Industrial, como un sistema dual en que coexistian dos economias. Una era la tradi-
cional, que, aunque no se hallaba estancada, se desarrollaba gradualmente siguiendo pautas conven-
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cionales, con un lento crecimiento de la productividad y con aumentos, asimismo lentos, de la relacion
capital-trabajo. Este sector abarcaba a la agricultura, la construccion, la industria doméstica y la ma-
yoria de los «oficios» tradicionales, que ahora se clasificarian como industriales, pero que con anterio-
ridad al siglo XVIII se consideraban parcialmente comerciales: panaderos, molineros, sastres, zapate-
ros, herreros, curtidores y otros artesanos. El sector moderno se componia de las industrias del al-
godon, hierro y maquinaria, de la mineria, del transporte y de otros bienes de consumo, como la alfa-
reria y el papel. Sin embargo, al principio sélo se modernizaron segmentos de estos sectores, de mo-
do que el dualismo existia dentro, asi como entre las diferentes industrias, lo que hace que los calcu-
los sobre el funcionamiento del sector moderno sean bastante complicados...

Los modelos de crecimiento bisectoriales suponen que los cambios bruscos en la economia, en su
conjunto, son una imposibilidad matematica. Aun cuando las transformaciones en el mismo sector
moderno fueran discontinuas, su participacion en la economia sélo se incrementaria gradualmente, en
tanto que el sector tradicional perderia terreno muy lentamente. Con el tiempo, la fuerza de las tasas
acumuladas de crecimiento fue tal que el sector moderno engullé a la economia entera. ¢Cuanto
tiempo dur6 este periodo?.... La economia britanica, en su conjunto, cambié mucho mas lentamente
que sus partes mas dinamicas, ya que los sectores con un crecimiento mas lento atenuaron su desa-
rrollo. Estas cifras cuadran bien con la documentacidén que poseemos, e indican que es poco sorpren-
dente que se tuviera que llegar hasta 1830 6 1840 para que se sintieran los efectos de la Revolucion
Industrial en el conjunto de la economia.

En realidad, la modernidad de las industrias y. de las empresas fue algo continuo mas que dicotémico,
y, por este motivo, el ejemplo es muy esquematico. Asimismo, simplifica lo que sucedié realmente al
no permitir que el crecimiento de los sectores moderno y tradicional se afecten mutuamente. La co-
existencia de lo nuevo y de lo antiguo es importante, y la interaccion de los dos sectores influyéd mu-
cho en el crecimiento del agregado. Si bien el cambio tecnoldgico del sector tradicional fue lento com-
parativamente, sus técnicas de produccidn se vieron afectadas por lo que ocurrid en el sector moder-
no. Por ejemplo, la tecnologia de la construccion puede haberse transformado paulatinamente, pero el
rapido perfeccionamiento de la tecnologia del transporte permitié el traslado de ladrillos por toda Gran
Bretana, posibilitando la construccidon de edificios mas baratos y mejores. La agricultura se beneficid
de muchas maneras de los desarrollos tecnoldgicos acaecido en la industria manufacturera, entre los
que figuraban la produccién de arcilla y, posteriormente, de tuberias de desagtie y de diversas maqui-
nas y aperos agricolas. El alumbrado de gas, uno de los «grandes inventos» mas ignorados, permitio
a muchos artesanos del sector tradicional trabajar mas horas y reducir el coste del trabajo nocturno
Estos efectos de desbordamiento intersectoriales suponen que la distincion entre los sectores tradicio-
nal y moderno es, hasta cierto punto, arbitraria. La interaccion de los dos sectores fue, por supuesto,
reciproca. Desde el punto de vista del sector moderno, el sector tradicional fue importante porque
determiné el entorno sociopolitico en el que operaban las nuevas industrias. Y, aunque aquél era en
su mayor parte autosuficiente en lo que se refiere a materias primas y a capital, dependia de éste
para abastecerse de mano de obra. Ademas, como ha sefialado Berg (7985), el sector tradicional no
era del todo incapaz de generar progreso tecnoldgico. Algunos inventos, como la lanzadera volante y
la maquina de hilar algodon, iban explicitamente dirigidos a incrementar la productividad de la indus-
tria doméstica. Incluso en la construccion, una de las industrias mas conservadoras, se pueden esta-
blecer algunos aumentos en la productividad con anterioridad a 1830 debidos al perfeccionamiento de
los materiales de construccién, que con la invencién del cemento Portland en 1824.

En cierto modo, la inclusion del concepto de dualidad en nuestro analisis Revolucion Industrial res-
ponde a la pregunta de Hartwell fue «la industria» o «la economia», es decir, si la Revolucién Indus-
trial debe considerarse como un cambio en la economia en su conjunto o si debe limitarse al sector
manufacturero. El sector moderno no fue solo industrial ni comprendié a toda la industria. Asi, se
puede considerar la Revolucion Industrial como un triple acontecimiento en el que: a) un sector guia
sufrid una transformacion muy rapida; b) este sector creci6 mas que el resto de la economia, de ma-
nera que su participacion en la produccion y en el empleo total aumentd (lo primero mas rapidamente
gue lo segundo), y c) finalmente, el sector moderno influyd, asimismo, en el ritmo de desarrollo del
sector tradicional. La economia crecid, pero su composicion sectorial también cambid. Estaba «madu-
rando» No era, por supuesto, toda la economia, aunque finalmente llegaria a serlo.
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MOKYR, 1. A. “La Revolucién Industrial y la Nueva Historia Econdmica” en Revista de Historia
Economica, V, 1987, n° 2, pp. 203-212

Lectura 2. Una vision mas amplia de la RI inglesa y el problema del empleo

[La autora de estas lineas nos ofrece las lineas de fuerza de una visidén renovadora, mas am-
plia y realista, hecha mas a ras de tierra, de lo que fue la RI en Inglaterra. Un aspecto a des-
tacar de ellas es el relativo al empleo, sobre el que las maquinas tuvieron efectos positivos y
negativos, destructores y creadores, al propio tiempo, generandose por ello inestabilidad so-
cial y conflictos, no siempre atendidos ni explicados desde la teoria econdmica del cambio
técnico]

...en el panorama que presento de la era de las manufacturas he destacado los siguientes aspectos.
En primer lugar, el crecimiento industrial se produjo durante la totalidad del siglo XVIII y no sélo du-
rante su Ultimo cuarto. Hubo un crecimiento considerable en toda una serie de industrias tradiciona-
les, asi como en los casos mas obviamente apasionantes del algodoén y el hierro. En segundo lugar, el
cambio técnico empezd pronto y se propagd extensamente por toda la industria. La innovacién no
consistia necesariamente en la mecanizacion. Consistia también en la creacién de técnicas manuales e
intermedias y en un aumento del empleo y la division de mano de obra barata. Era, sobre todo, una
coyuntura de procesos viejos y nuevos, y esa coyuntura afectd el rendimiento y la experiencia de
trabajo. Asi, en tercer lugar, la industrializacion consistia en la organizacion del trabajo; la descentrali-
zacion, los talleres ampliados y la explotacion eran igualmente nuevas formas de organizar la produc-
cién. No existia una progresion necesaria de una a otra; su eficiencia relativa dependia del contexto
econdmico y casi cualquier combinacion de ellas era posible. Estas formas industriales, ademas, tenian
sus origenes en las diferencias de la organizacién del trabajo que se encontraban en industrias como
la de los metales y la textil desde las primeras fases industriales o protoindustriales. Desde principios
del siglo XVIII existian grandes diferencias en los sistemas de produccion entre las industrias de la
lana, de estambres, de la calceteria, de la seda, del lino y del algoddn. A su vez, estas diferencias
tenian sus raices en estructuras socioecondmicas: niveles histéricamente establecidos de concentra-
cion industrial y desigualdad social, reglamentos juridicos y consuetudinarios, y tradiciones culturales
de caracter regional.

En cuarto y ultimo lugar, aunque no por ello menos importante, mi libro ha puesto de relieve la reper-
cusion variable del cambio técnico e industrial en la division del trabajo, las habilidades, el empleo y
las regiones. Ha explicitado que dicho cambio no siempre ni en todas partes entrafiaba crecimiento. Al
contrario, la decadencia industrial a escala regional afectd a gran nimero de trabajadores, y las indus-
trias tradicionales que existian en las zonas en decadencia, especialmente en el sur, estaban entre las
mas importantes usuarias de mano de obra en el siglo XVIII. Este siglo no fue ninguna «edad de oro»
para el trabajador y, si bien predominaban los procesos descentralizados en la manufactura doméstica
y en los talleres, gran parte de dicha manufactura se caracterizaba por la pobreza y la inseguridad.
Asimismo el crecimiento propiamente dicho no beneficiaba necesariamente a la mano de obra. La
expansion de la industria textil y de la industria metallrgica en el siglo XVIII dependia del recluta-
miento de cantidades ingentes de mano de obra barata, tanto femenina como infantil. El presente
libro ha mostrado cdmo algunas tecnologias y procesos fueron adaptados a la utilizacién de enormes
cantidades de mano de obra barata. Pero con frecuencia esta mano de obra era la misma que poste-
riormente sufrid la primera dislocacién generalizada producida por el cambio tecnoldgico y que prota-
gonizo las primeras grandes oleadas de resistencia a la maquinaria. ...

La teoria econdmica del cambio tecnoldgico y los historiadores econdmicos que escriben siguiendo
este modelo carecen de una explicacion sobre las olas de resistencia a la maquinaria que asolaron las
industrias textiles en el siglo XVIII y principios del XIX. Los economistas ortodoxos suponen general-
mente, si no pueden probarlo, que el cambio tecnoldgico crea mas trabajo, y no menos; por tanto, los
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actos luditas y las protestas contra las maquinas, protagonizadas por los obreros, se interpretan como
actos irracionales, o al menos como erréneos, o se consideran como expresion de otras demandas.

Los economistas reconocen sin duda que las innovaciones podian suponer una mayor o menor intensi-
ficacion del trabajo; pero la mayoria de ellos estan de acuerdo en admitir una influencia general favo-
rable sobre la economia. Aparte de J. R. Hicks, son pocos los que aceptan la posibilidad, planteada
inicialmente por Ricardo, de que el cambio técnico acelerado de la primera parte del siglo XIX supusie-
ra un trasvase de recursos del capital circulante (o bienes tesaurizables) hacia el capital fijo, reducién-
dose simultaneamente los indices generales de empleo mientras aumentaban los beneficios éFue esto
lo que ocurrié en la Revolucion industrial? Los historiadores econdmicos sélo responden con valoracio-
nes empiricas muy aproximativas de las categorias econdmicas agregadas: contribuciones de capital,
trabajo, y los aspectos «residuales» (donde se incluye el cambio tecnoldgico). Los mas precavidos de
ellos, reconocen al menos el valor dudoso de las conclusiones a las que llevan tales datos agregadas,
y recomienda el estudio de las innovaciones concretas.

Pero en lo que respecta a las innovaciones concretas también prefieren la ortodoxia econdmica. Von
Tunzelman, resumiendo su andlisis de una serie de innovaciones, se decanta por consideraciones
sobre la rentabilidad a largo término, mas que por reducciones de costos a corto plazo, como incenti-
vos de la innovacion a lo largo del siglo XVIII. Afirma que en los casos en que el trabajo resultd nega-
tivamente afectado por el cambio técnico, se trataba mayormente de las industrias que se habian
visto desbordadas por la nueva tecnologia. Los aprestadores de telas de Yorkshire, segin reconoce,
mantuvieron una batalla contra la maquinaria, pero se trataba de una pequefia minoria

Sin embargo, conclusiones como ésta se basan en el caso de la industria del algodén, no en el de la
lana; en la experiencia del norte, y no en la del sur. Ofrecen una imagen distorsionada de la repercu-
sion del cambio tecnoldgico, que condena al infierno a todos los hiladores, tejedores e individuos de-
dicados al acabado de las telas relacionados con la industria lanera del siglo XVIII. Pero en las actua-
les historias optimistas del cambio tecnoldgico no tienen cabida ni las grandes regiones industriales en
decadencia del sur y las Midlands, ni las regiones agricolas donde las mujeres dedicadas a la hilatura,
la calceteria o la elaboracién de encajes constituian una parte preponderante de la economia. Sola-
mente en la industria textil, la mayoria estaba integrada por los hiladores, en el siglo XVIII, y por los
tejedores manuales en el siglo XIX. La maquinaria para el hilado y la tejeduria si reemplazaron esta
mano de obra, y aunque podamos afirmar que tales procesos no desaparecieron, debieron competir
en lo sucesivo contra la maquinaria, contra sus salarios mas bajos y su trabajo mas intensivo.

Estd de moda recientemente entre los historiadores econdmicos e incluso entre los historiadores so-
ciales, afirmar que la mayor parte de la tecnologia se orientaba realmente hacia el uso de la mano de
obra, no hacia su ahorro. De hecho, también este libro enfatiza la intensidad del trabajo adquirida en
muchos procesos. Pero la conclusion final de tal argumentacion no deberia faltar a la verdad ignoran-
do la existencia de una problematica relativa a la maquinaria tanto en el siglo XVIII como en el XIX.
Pues los altos niveles de resistencia frente a la nueva tecnologia experimentados en sectores indus-
triales antiguos o decadentes, e incluso en la nueva industria algodonera de crecimiento meteodrico,
indican que se estaban perdiendo puestos de trabajo o se estaban experimentando reducciones de
salarios en la mayor industria manufacturera britanica de la época-

Puede acusarse de inconsistente a tal diversidad de afirmaciones. Pero tales acusaciones provienen de
quienes prefieren los analisis unilineales sobre datos agregados. Los historiadores con una cierta sen-
sibilidad para captar las diferencias entre industrias, regiones, el ciclo econdmico y la fuerza de traba-
jo, no las encuentran tan inconsistentes. El capital fijo de los empresarios textiles debid incrementarse
lentamente, pero el «capital» de los obreros cualificados —sus artes y habilidades tradicionales—
guedo disuelto.

M. BERG, La era de las manufacturas. Una nueva historia de la revolucion industrial inglesa.
Barcelona, 1987, pp. 340-341y 273-276
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Lectura 3. Nuevas pautas de consumo

[La industrializacion, entendida como crecimiento economico sostenido y cambio estructural,
implica, necesariamente, transformaciones tanto del lado de la oferta como de /a demanda.
Oferta y demanda se correlacionan mutuamente de forma que sin una demanda amplia, regu-
lar y solvente es imposible pensar en modificaciones en la oferta. Durante tiempo, historiado-
res y economistas han escudrifiado en la Revolucion Industrial del lado solo de la oferta, re-
flexionando sobre la acumulacion de capital y el cambio técnico. Determinados historiadores,
como Sombart, ya advirtieron de la importancia del consumo, en este caso de lujo. como ele-
mento necesario del proceso de cambio que significa la Revolucion Industrial]

Partiremos del hecho siguiente: en los siglos que siguen a la Edad Media domina un gran lujo, que
hacia fines del siglo XVIII llega al desenfreno. ¢Cudl es la causa de ello? Empezaremos por afirmar el
hecho del gran desarrollo del lujo en esa época. Los testimonios contemporaneos repiten constante-
mente la queja de que el lujo resulta ya insoportable. “ 7odo e/ mundo esta loco; el lujo llega al ex-
tremo y se dice que la mitad de Paris estd arruinada, y la otra mitad hace oficios de estafador’. En
estos términos se expresa, en 1787, un provinciano, que escribe a su esposa desde Paris (...) Del
modo mas elocuente describe Mercier el triste estado de la sociedad de su tiempo, afirmando que el
lujo es el verdugo de los ricos (...): “La sensibilidad no se satisface, sino que estd embotada, y en vez
de una grata variedad, hacense gastos absurdos gue solo asco provocan,; ésta es la causa de que
todo se transforme, las modas, los trajes, las costumbres, el idioma. A este paso, pronto llegaré el dia
en que los ricos no sientan nada. El mobifiario de sus viviendas es una decoracion cambiante. El vesti-
do es un pesado trabajo. Las comidas son como un desfile (...) Jamas siglo ha sido tan prodigo como
el nuestro. Se consumen por entero los capitales. El lujo se traga las fortunas. No se pretende mas
que eclipsar al préjimo con exageraciones escandalosas.” El cuadro que acabamos de describir se
aplica casi con las mismas palabras a los demas paises: “No ha existido Epoca de mayor suntuosidad y
exuberancia que la nuestrd’, dice el Complete English Tradesman (obra del novelista inglés Daniel
Defoe publicada en 1727). “Llega a /o inverosimil el papel que el lujo desempena en nuestro tiempo.
La vanidad, el regocijo y el lujo nos dominan. Los excesos, la relajacion nos abruman. El lujo se lo
traga todo, como e/ mar”, dice Kochanowski de Varsovia, donde el lujo adquiere enorme desarrollo.
(pp. 66-67)

El lujo se propagd paulatinamente por todas las clases sociales que veian en la corte su ideal
de vida o mantenian alguna relaciéon con los elementos cortesanos. Ahora bien: puede decirse que
todas las personas de posicidn, todas las gentes ricas, se hallaban en ese caso y fueron acometidas
por el mismo afan de pompa mundana que dominaba en las cortes. Podemos conocer exactamente la
verdadera obligacion del lujo que los reyes, sobre todo Luis XIV, impusieron a toda la sociedad de su
tiempo. La influencia del rey francés fue decisiva, y de ella nos habla un testigo ocular irrecusable. He
aqui como se expresa: “Gustaba en todo de la magnificencia, de /a profusion, y la hizo su maxima por
politica, inspirdandola a toda su corte. Era agradable el lanzarse a lo magnifico en la mesa, el vestido,
los carruajes, los edificios, el juego... Es una plaga que, una vez introducida, se ha convertido en el
cancer interior que roe a todos, pues de la corte se ha propagado a Paris, a las provincias y a los ejér-
citos, donde los funcionarios cuentan en proporcion de su mesa y magnificencia. Es tal la locura de las
gentes, gue va siempre en crecimiento. Las consecuencias son infinitas y conducen nada menos que a
la ruina general’ (Saint-Simon, Mémoires). (p.83)

Para nosotros tiene grandisima importancia el enorme avance que los paises de Europa
hacen, desde principios del siglo XVIII, en la direccion del bienestar y, sobre todo, de la prosperidad
material. La transformacion decisiva consiste en el hecho de que en este tiempo (...), el lujo gana
terreno en todas las clases sociales. Esto se comprueba con libros de cuentas de aquella época que
han llegado hasta nosotros (...). El lujo se exterioriza singularmente en muebles, construccién de edi-
ficios, vestidos. Los almacenes de la calle Saint-Honoré (...) tenian enorme surtido de riquisimas telas
de Francia y el extranjero (...) Duhautchamp nos describe el aspecto de las calles, invadidas por muje-
res que lucen hermosas fo/lettes de los mas distintos matices, con ricos bordados y aplicaciones de
oro y plata (p.86)

- 118 -



Tema 3: La Primera Revolucion Industrial Curso 2009-2010

La ciudad contribuye a aumentar las necesidades del lujo. Asi, Pierre de Cadet, noble cam-
pesino francés, en el Diario de su casa, nos demuestra la decisiva influencia que la gran ciudad, con
sus crecientes pretensiones de lujo, comenzo a ejercer en las costumbres de los provincianos, habi-
tuandolos a hacer gastos suntuarios y elevando el standard de su vida. “Mi abuelo —dice- quiso ir a
Paris, y en un afio gasto 14.000 libras, lo que fue causa de que su padre dijera que un par de lentes
que le trajo le habian costado 14.000 libras. Ya habia un coche en la casa y cuatro caballos blancos.
Mi abuelo volvio de Paris con una gran aficion por los caballos de silla... Habia traido de Paris un ayu-
da de camara, de quien su padre decia, en broma, que no se atrevia a pedirle de beber, viéndole
mejor vestido que d.” Mas para el desenvolvimiento del lujo es importante la ciudad, sobre todo por-
que crea nuevas posibilidades de vida alegre y exuberante y, por tanto, nuevas formas de lujo. Las
fiestas no quedan circunscritas a los palacios de los principes, sino que se extienden a otras clases
sociales, que buscan locales de placer (...) Los elementos mas importantes son los teatros, los music-
hally salones de baile, los restaurantes distinguidos, los hoteles y las tiendas. (pp.109-112).

Ahora bien: équé importancia ha ejercido el lujo en el desenvolvimiento del capitalismo? éHa
fomentado —y cdmo- el lujo al capitalismo? Este problema ha ocupado vivamente a los economistas
de los siglos XVII y XVIII, tanto tedricos como practicos (...) Reconociase unanimemente que el lujo
desarrollaba las formas econdmicas, que empezaban a surgir entonces y que eran precisamente las
formas capitalistas; por eso todos los partidarios del “progreso” econdmico eran ardientes defensores
del lujo. A lo sumo temian que un gran consumo de lujo menoscabase la formacién de capitales. Pero
se consolaban, como Adam Smith, con la conviccién de que habria seguramente siempre bastantes
personas ahorrativas para asegurar la necesaria reproduccion y acumulacion del capital.

Los gobiernos orientaron su politica en un sentido favorable al lujo. Y asi vemos que durante
el siglo XVII desaparecen los preceptos prohibitivos del lujo (las leyes suntuarias) en los paises de
rapido desarrollo capitalista. En el afio 1621 dictose en Inglaterra la Ultima disposicion sobre “indu-
mentaria”, en cuyas prohibiciones se mantenian también preceptos concernientes a ciertos gastos de
lujo y excesos en las comidas, etc. (...). En 1656 encontramos una disposicion que prohibe los som-
breros de castor cuyo valor exceda de 50 libras, y en 1708 se dicta en Francia la Gltima disposicion
sobre indumentaria. A partir de este momento estan convencidas las clases directoras gubernamenta-
les de que es “necesario” el dispendio suntuario (en interés de la industria capitalista), y las figuras
salientes de la literatura defienden el lujo (...). Lo que todos estos pensadores estiman en el lujo es,
sobre todo, su capacidad de animar los mercados. Montesquieu dice a este proposito: “Fs necesario
que haya lujo. Si los ricos no gastan mucho, los pobres mueren de hambre’

W. SOMBART, Lujo y capitalismo, Alianza Editorial, Madrid, 1979

Lectura 5. Proteccion a la industria nacional

[Frente a una vision acritica que asegura que la industrializacion britanica se desarrollo en un
contexto liberal, ese texto argumenta como la industrializacion inglesa se desenvolvio en un
contexto de politica comercial de proteccion, que favorecia la importacion de materias primas
y defendia la exportacion de productos acabados de la industria nacional. Politica, por lo de-
mds, heredada de un largo pasado mercantilista]

Como fuente intelectual de las modernas doctrinas del /aissez-faire y como el Unico pais que puede
afirmar que practicoé un libre comercio absoluto en un determinado periodo de su historia, la opinion
mayoritaria es que Inglaterra se desarrolld sin una intervencién estatal significativa. Sin embargo, esto
no podria estar mas lejos de la verdad....

La reforma de 1721 del derecho mercantil introducida por Robert Walpole, el primer ministro britanico
durante el reinado de Jorge I (1714-27), supuso un cambio sustancial en la manera de enfocar las
politicas industrial y comercial britanicas.
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Anteriormente, las politicas gubernamentales britanicas estaban por lo general enfocadas a la captura
del comercio (sobre todo mediante la colonizacion y las Leyes de Navegacion, que exigian que el co-
mercio con Inglaterra tuviera lugar en barcos britanicos) y pretendian generar ingresos gubernamen-
tales. La promocion de la manufactura de la lana, tal como se explico mas arriba, fue la excepcion
mas importante a estas politicas; pero incluso esto fue en parte motivado por el deseo de generar
mayores ingresos gubernamentales. En cambio, las politicas introducidas después de 1721 tenian el
objetivo deliberado que promover las industrias manufactureras. Al introducir la nueva ley, Walpole
afirmo, a través del discurso del rey al parlamento

es evidente que nada contribuye tanto al bienestar publico como la exportacion de bienes
manufacturados y la importacion de materias primas extranjeras.

La legislacién que 1721 y los subsiguientes cambios politicos suplementarios incluian las siguientes
medidas. En primer lugar, se rebajaron, e incluso se eliminaron por completo, los impuestos a la im-
portacion sobre materias primas usadas por los fabricantes. En segundo lugar, las primas a la impor-
tacion para las materias primas empleadas para las manufacturas exportadas -una politica que habia
sido bien establecida en el pais desde los tiempos de Guillermo y Maria- se aumentaron. Por ejemplo,
se redujo el impuesto sobre las pieles de castor y, en los casos de exportacion, se concedia una ex-
tension de la mitad del impuesto pagado. En tercer lugar, se volvieron los impuestos a la exportacion
para la mayor parte de las manufacturas. En cuarto lugar, se subieron los impuestos sobre bienes
manufacturados extranjeros significativamente. En quinto lugar, los subsidios a la exportacién ("grati-
ficaciones") se extendieron a nuevos articulos tales como productos de seda (1722) y pélvora (1731),
mientras que los ya existentes subsidios a la exportacion de lona para velas y azlcar refinado se au-
mentaron (en 1731 Times 733, respectivamente). El sexto lugar, se introdujo una revolucién para
controlar la calidad de los productos manufacturados, especialmente los productos textiles, de manera
que los fabricantes poco escrupulosos no pudieran danar la reputacion de los productos britanicos los
mercados extranjeros.

Brisco resume el principio subyacente a esta legislacion como sigue:

[los fabricantes] tenian que ser protegidos en casa de la competencia de productos extranje-
ros acabados; la libre exportacion de articulos acabados debia asegurarse y, cuando fuera po-
sible, habia que impulsar la mediante gratificaciones y subsidios.

Algo que resulta muy interesante sefialar aqui es que las politicas introducidas mediante la reforma de
1721, asi o por los principios subyacente, eran curiosamente similares a los empleados por paises
como Japon, Corea y Taiwan durante el periodo de la postguerra, tal como lo veremos mas adelante.

Con la Revolucidn Industrial de la segunda mitad del siglo XVIII, Inglaterra empez6 a aumentar su
liderazgo tecnoldgico sobre otros paises. Sin embargo, aun asi prosiguié con su politica de promocién
industrial, que mantuvo hasta mediados del siglo XIX. En aquél entonces su supremacia tecnoldgica
era abrumadora.

El criterio principal componente de esta politica era, claramente, la proteccion arancelaria... Inglaterra
mantenia unos aranceles muy altos en productos manufacturados aun en la década de 1820, unas
dos generaciones después del comienzo la revolucion industrial, y cuando iba muy por delante de las
naciones que competian con ella en desarrollo tecnoldgico. Ademas de la proteccidn arancelaria, tam-
bién se pusieron en practica otras medidas. En primer lugar, Inglaterra prohibié las importaciones de
productos de calidad superior de algunas de sus colonias en caso de que éstos supusieron un peligro
para las industrias britanicas. En 1699, la Ley de la Lana prohibid las exportaciones de productos de
lana de las colonias y acabd con la industria irlandesa de la lana, en ése entonces de nivel superior.
En 1700, se impuso una prohibicién a las importaciones de productos indios de algodon de calidad
superior ("percales"), debilitando el que en este momento era, plausiblemente, el sector de manufac-
turas de algodon mas eficiente del mundo. La industria del algoddn india fue destruida continuacion
del fin del monopolio de la Compafiia de las Indias Orientales en el comercio internacional en 1813,
cuando Inglaterra se habia convertido en un productor mas eficiente que este pais. En 1873, dos ge-
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neraciones después de este hecho, se calculaba ya que el 40-45% de todas exportaciones textiles de
algoddn britanicas se dirigian a la India.

Hacia el final de las Guerras Napolednicas de 1815, sin embargo, los confiados fabricantes britanicos
exigieron el libre comercio con una firmeza cada vez mayor. Para ese entonces, la mayoria de los
fabricantes britanicos estaban firmemente asentados como los mas eficientes del mundo en la mayor
parte de las industrias, excepto en unas pocas areas limitadas en las que paises como Bélgica o Suiza
superaba en tecnologia a Inglaterra. Aunque la nueva Ley de Granos promulgada en 1815... supuso
un aumento en la proteccion agricola, la presion para un comercio mas libre iba en aumento.

Aungue hubo una ronda de reducciones arancelarias en 1833, el gran cambio llegd en 1846, cuando
la Ley de Granos fue abrogada y los aranceles sobre muchos bienes manufacturados se abolieron. La
aprobacién de la Ley de Granos se solia considerar por entonces como la victoria final de la doctrina
econdmica clasica-liberal sobre la errénea concepcidon mercantilista. Aunque no deberiamos subesti-
mar el papel de la teoria econdmica en este cambio politico, muchos historiadores mas familiarizados
con el periodo sefialan que probablemente debe entenderse como un acto de "imperialismo de libre
comercio" que pretendia "frenar el avance hacia la industrializacién en la Europa continental amplian-
do el mercado para los productos agricolas y materias primas"

Evidentemente, muchos de los lideres claves de la campaia para rechazar la Ley de Granos, como el
politico Robert Cobden o John Browring, de la Junta de Comercio, concibieron su campana precisa-
mente en estos términos. El punto de vista de Cobden sobre esta cuestion se expone con claridad en
el siguiente pasaje:

el sistema de factorias no se habria arraigado, con toda probabilidad, en América y en Alema-
nia. Con la mayor certeza, no podria haberse desarrollado, como lo ha hecho, en esos dos es-
tados y en Francia Bélgica y Suiza, mediante el fomento de las gratificaciones que la comida
cara del artesano britanico ha ofrecido al fabricante de esos paises, alimentado a un precio
mads bajo.

Por muy simbdlica que fuera la aprobacion de la Ley de Granos, el verdadero vuelco hacia el libre
comercio no tuvo lugar hasta la década de 1850. Sélo con posterioridad a los presupuestos de Glads-
tone de la década de 1850, y especialmente la década de 1860, en conjuncion con el Tratado de Libre
Comercio anglo-franceses (el llamado Tratado Cobden=Chevalier) firmado ese mismo afo, fueron
eliminados la mayor parte de los aranceles. El siguiente pasaje describe de forma sucinta la magnitud
de la liberalizacién comercial que tuvo lugar en el Reino Unido durante la década de 1850:

en 1848, el Reino Unido tenia 1146 articulos sujetos a derechos arancelarios; en 1860, tenia
48, siendo todos ellos, menos 12, articulos de lujo o de semi-lujo. Habiendo sido el mds com-
pleto de Europa, €l sistema arancelario britanico podria haberse impreso en "media pagina del
almanaque Witaker”

Cabe sefialar en este sentido que el liderazgo tecnoldgico britanicos que permitié este vuelco hacia un
régimen de libre comercio se habia obtenido "detras de unas altas y duraderas barreras arancelaria"

HA-JOON CHANG, Retirar la Escalera. La estrategia del desarrollo en perspectiva historica.
Madrid, 2004 pags. 57-63.
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Lectura 6. Las consecuencias sociales de la industrializacion

[Estos dos textos historicos, de época, aparecidos en la prensa britanica del siglo XVIII mues-
tran los cambios producidos en la sociedad y el mundo laboral britanico como consecuencia
de la industrializacion y los problemas de ella derivados para distintos agentes economicos. En
ellos expresan sus quejas y reivindicaciones, por un lado, los artesanos de la industria texti/
tradicional frente a unas maquinas que ponen en peligro sus empleos y, por otro, los obreros
de una fabrica moderna de hilados de algodon frente a unos patronos que se oponen al aso-
ciacionismo, pagan bajos salarios y emplean el arma del despido]

Documento 1.

Protesta de los trabajadores textiles en contra de las maquinas (1786)

A los comerciantes y a los fabricantes de pafios, y a todos aquellos que aman a la manufactura textil
de este pais. La humilde invocacion y suplica de miles de quienes trabajan en las manufacturas texti-
les.

Estd DEMOSTRADO que las maquinas para cardar han dejado sin trabajo a miles de los que abajo
firman suplicantes, lanzandolos a la mayor de las desesperaciones, dejandolos incapaces de mantener
a sus familias y privados de la posibilidad de ensenar un oficio a sus hijos; por ello pedimos que se
abandonen prejuicios y egoismos, con el fin de que ustedes presten la atencién requerida por la gra-
vedad del caso a los siguientes hechos. El nimero de maquinas para cardar que se estan instalando
por doquier a lo largo de 17 millas al suroeste de Leeds, supera todo lo imaginable, pues iya llega a
un total de no menos de ciento sesenta! Dado que toda maquina puede hacer en doce horas el traba-
jo que pueden realizar diez hombres trabajando noche y dia (como minimo), ello significa que una
maquina podra hacer en un dia el trabajo para el que se requeririan veinte hombres. Dado que no
queremos afirmar nada que no pueda ser probado, calculamos que si se emplean cuatro hombres
para cada maquina durantel2 horas, y si ésta trabaja dia y noche, haran falta 8 hombres para las 24
horas; de esta manera, y en base n un calculo sencillo, por cada maquina de cardar 12 hombres per-
deran su trabajo. Dado que se puede suponer que el nUmero de maquinas que hay, conjuntamente,
en todos los demas distritos, es similar al de las maquinas que hay en el suroeste, al menos 4.000
hombres se veran obligados a arreglarselas de otro modo para sobrevivir y probablemente terminaran
en las listas de pobres, si no se soluciona en breve la situacion: calculando que en cada una de las
familias ahora sin trabajo un muchacho se podia colocar como aprendiz, ocho mil personas se veran
privadas de la oportunidad de procurarse sus medios de subsistencia.

Por tanto esperamos que los sentimientos de humanidad induciran a quienes pueden impedir el uso
de estas maquinas a hacer lo posible para frenar esa tendencia que tan negativos efectos tiene sobre
sus semejantes.

Y esto no es todo, ya que también estropea los pafios, en cuanto que en lugar de dejar una pelusa,
rasca la lana y dafia al pafio.

Podriamos enumerar otros muchos males, pero esperamos que la parte mas sensible de la humani-
dad, esa que no esta influida por intereses egoistas, comprenda la funesta tendencia que significa la
supervivencia de estas maquinas. La primera consecuencia sera la despoblacion, mas tarde se aban-
donara el comercio y los agricultores no podran tener mas satisfaccion que la de ser devorados en
altimo lugar.

Quisiéramos hacer algunas preguntas a quienes defenderan el mantenimiento de estas maquinas. Las
personas de buen sentido deben saber que el uso de estas maquinas dejara sin trabajo a quienes se
dedican al cardado, es decir, a quienes hacian ese trabajo antes de que se inventaran esas maquinas.
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¢Y como podran mantener a sus familias esos hombres, a quienes se les quita su trabajo? ¢Como
podran ensefar a sus hijos de manera que la generacion posterior pueda vivir de su trabajo y no se
vean obligados a arrastrarse en el ocio como vagabundos?

Alguien nos podria decir: «empezar a aprender otro oficio». Imaginemos que asi lo hacemos. ¢Y quién
mantendra nuestras familias mientras acometemos tan dificil empefio? Y, ademas, durante nuestro
segundo aprendizaje podria inventarse otra maquina que nos quitaria también este trabajo y nuestras
familias, que ya estarian medio muertas de hambre mientras nosotros aprendiamos el modo de llevar-
les el pan, lo estaran del todo durante nuestro tercer aprendizaje.

¢Y qué podran hacer nuestros hijos? ¢Es que hay que ensefarles la practica del ocio? Realmente, en
tal estado de cosas, no es sorprendente que haya tantas condenas a muerte. Por nuestra parte, y
aunque se nos considere hombres sin cultura, estamos convencidos de que educar a los ninos a llevar
una vida de trabajo y tenerlos ocupados es el camino que evitara que caigan en esos crimenes que un
modo de vida ocioso lleva inevitablemente consigo.

Estas cosas, que esperamos que se consideren con parcialidad, seran poderosos argumentos a nues-
tro favor. Y pensamos que los hombres de buen sentido, religiosos y humanitarios, se convenceran de
lo razonable y necesario de nuestra peticidén, y que sus sentimientos les llevaran a abrazar nuestra
causa y la de nuestras familias.

Firmado en nombre de MILES, por:Joseph Hepworth, Robert Wood, Thomas Lobley Thos. Blackburn
(Articulo parecido en el Leeds Intelligencer y el Leeds Mercury (13-06-1786))

Documento 2.
Principios y quejas de una "friendly society” (1795,

A los empleadores de hiladores con muley al publico en general.

Las primeras lineas del articulo aparecido el martes en este mismo periddico describen muy realista-
mente los sufrimientos a que estamos sometidos los hiladores a jornada: pero defender que todo ello
se derive Unicamente de nuestro mal modo de administrarnos implica pensar con mala fe, pues es
indiscutible que su causa real es la reduccion de nuestros salarios. Con todo el respeto hacia sus Se-
forias, consideramos urgente obligacion moral defendernos de las acusaciones que se nos han hecho.
Hemos sido falsamente acusados de coaligamos contra nuestros empleadores, lo cual no es en abso-
luto cierto. En efecto, raramente, si no nunca, un complot puede producir algo bueno y ademas, como
un publico imparcial podra facilmente observar, en nuestro caso no se puede hablar de complot. El
objetivo de nuestra Asociacion o Club no es favorecer la vagancia o fomentar desérdenes, sino soco-
rrer a nuestros compafieros en sus necesidades. Se dice que gentes trabajadoras han sido alejadas de
sus puestos de trabajo, bajo amenazas de miembros de nuestro Club, y obligadas a perder ociosa-
mente su tiempo por las calles hasta que se concediera el aumento de salario solicitado a sus emplea-
dores: desmentimos abiertamente esto.

Ninguna persona razonable puede pensar que nosotros pretendamos pedir nuevas concesiones a fa-
vor de nuestra Asociacion, dado que nosotros personalmente nos dedicamos a sostenerla. No tene-
mos ningun deseo o inclinacién hacia la violencia, al tiempo que esperamos humildemente que toméis
en consideracion el actual precio excesivo de los alimentos y de los demas géneros de primera nece-
sidad y que adoptéis en vuestra asamblea alguna medida a fin de que a todo obrero honesto y traba-
jador se le entregue un salario que sea suficiente para mantenerse dignamente él y su familia.

Este sera el método mas adecuado para asegurar nuestra felicidad y el Unico que nosotros, pobres
hiladores de mule, proponemos. Siempre suyos, etc

(Articulo aparecido en el Manchester Mercury (03-03-1795))

Textos recogidos de G. MORI, La Revolucion Industrial. E. Critica. Barcelona, 1983, pp.176-
178 y 185.
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TEMA 4: LA DIFUSION DE LA INDUSTRIALIZACION EN EUROPA Y AMERICA, 1815-1870
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4.1. Introduccién

Entre 1815 y 1870, Europa continental en su conjunto y algunos paises en particular, a los que se
unen los Estados Unidos de América (EE.UU.), reaccionan frente al desafio que supone Gran Bretana
para sus economias, al mismo tiempo que se aprovechan de las oportunidades y posibilidades que la
experiencia britanica brinda. Se da asi inicio a una primera oleada de ampliacién y difusién geogra-
fica de la Revolucion Industrial, que al propio tiempo sera de intensificacion y profundizacion de
la misma. No sélo se conseguira que mas paises se integren al proceso de cambios sino también que
estos cambios penetren mas intensamente en mas sectores de actividad y que el nivel de industriali-
zacion se eleve o profundice, o, lo que es lo mismo, que la industrializacién adquiera mayor densidad
y espesor. Con todo, la desigualdad seguira siendo la norma que rija esta difusion y profundizacion.
Los cambios, en unos casos, arraigaran y se consolidaran con éxito, los llamados first comers, mien-
tras que en otros lo haran con dificultades y relativo fracaso, de forma incompleta. Entre los primeros
estaran paises del noroeste y centro de Europa (Bélgica, Francia, Suiza y lo que sera la futura Alema-
nia), ademas de EE.UU., y entre los segundos, los del sur y este de Europa, ademas de Rusia. El ma-
pa econdmico mundial se transformara tanto por aumentar el nimero de paises exitosamente indus-
trializados, que conformaran el grupo de las economias dominantes, como por las desigualdades
entre éstos y los menos o nada industrializados.

En distinta medida, las nuevas experiencias histdricas presentaran caracteres tanto de imitacion del
modelo britanico como de adaptacion a las circunstancias particulares de sus propios paises. Se
inauguraran asi vias propias hacia la industrializacion, no facilmente reducibles a denominadores co-
munes, por lo que sera preciso analizar algunos casos de forma particular, aunque no sin antes esta-
blecer una vision de conjunto en la que se comparen las nuevas experiencias entre si y con Gran Bre-
tafia.

Las fechas que enmarcan esta primera oleada industrializadora reclaman alguna justificacién. 1815
tiene un gran contenido politico pero también derivaciones econdmicas. 1870 es una fecha sin embar-
go de gran calado econémico. El Congreso de Viena (1815) puso fin a la serie de guerras emprendi-
das por Francia desde 1792 con el proposito de conquistar Europa y convertirla en Imperio francés. El
equilibrio politico establecido en Viena significd el fin de un ambiente generalizado de inestabilidad e
incertidumbre politico-militar asi como el fin del bloqueo econdmico a Inglaterra. La paz conquistada y
la liberalizacion del comercio internacional instauraron un entorno propicio al desarrollo econdmico. El
desarrollo creciente de las relaciones econdmicas, reales y financieras, entre naciones contribuyd lo
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suyo, como se vera en proximo tema, a la difusion y profundizacion de los procesos nacionales de
industrializacion. En el otro extremo del arco temporal, hacia 1870, antes y después, comienzan a
gestarse nuevos cambios, que inicialmente afectaron a la esfera técnica para extenderse luego a otros
ambitos econdmicos y conformar lo que se ha convenido en denominar la Segunda Revolucién Indus-
trial.

La difusion de la industrializacion que aqui se analiza se refiere por tanto a la Primera Revolucién In-
dustrial, de la que Gran Bretafia fue pionera y cuya propagacion en modo alguno significara la pérdida
por parte de ella de su posicion hegemonica. Al contrario, ésta, a pesar del avance de sus competido-
res, se vera reforzada, marcandose el momento estelar de dominio de la economia britanica en el
mundo.

4.2. Factores para el cambio: revolucién econémica y revolucion politica

El crecimiento de la economia britanica en el siglo XVIII fue sin duda sustancial pero no exclusivo.
Otros paises y regiones, tanto en Europa como incluso fuera de ella, también crecieron. Las diferen-
cias al respecto, si consideramos el crecimiento de todo el siglo en su conjunto, eran mas de grado
que de naturaleza, aunque fuesen notables. Lo que de verdad distingue la experiencia inglesa de la de
sus vecinos europeos fue el hecho de que en las dos o tres Ultimas décadas del siglo fue protagonista
activo de un crecimiento industrial y del inicio de un rapido cambio estructural. En el resto de los pai-
ses no estaban aln completamente maduradas las condiciones que en Inglaterra habian propiciado tal
cambio. Ni la dotacion de ciertos factores desde la oferta, ni la extension y estabilidad del mercado
desde la demanda, ni las instituciones, la iniciativa empresarial o la intervencién del estado eran igua-
les. Y ello marcaba la diferencia. Aunque el ejemplo britanico fue rapidamente imitado en algunos
otros paises, que antes de 1815 ya habian entrado en la via de la industrializacion, el contexto institu-
cional entorpecia la rapida difusion de las principales innovaciones técnicas y organizativas y por otro
lado la coyuntura politico-militar del momento cortocircuitd el arraigo de los cambios iniciados.

Los dos principales factores que impulsaron a otros paises a emular a Inglaterra serian el reto y ejem-
plo britanicos asi como las revoluciones politicas de EE.UU. y Francia; uno, por tanto, factor econdmi-
co, el otro, politico, con sus derivaciones institucionales.

La Revolucion Industrial britanica suponia, en efecto, una conjuncion de desafios y oportunidades
para los demas paises. Primero, la competencia de las manufacturas britanicas amenazaba los merca-
dos interiores de los paises del continente asi como sus mercados coloniales ultramarinos. Segundo, €l
mercado britanico de bienes y factores ofrecia nuevas oportunidades de crecimiento econdmico al
resto de los paises a través del comercio exterior, la inversion de capital y la transferencia de tecno-
logia, fuera esta por medios legales o por espionaje industrial. Por Gltimo, y no menos importante, la
conciencia de que la riqueza nacional era la base fundamental del poder del estado animé a los diri-
gentes politicos a seguir el ejemplo britdnico mediante una mayor intervencion en la economia. La
industrializacion se convirtié asi en un imperativo tanto econémico como politico. Una vez iniciada, la
difusion de la Revolucion Industrial fue un proceso inevitable.

Las revoluciones politicas llevadas a cabo en EE.UU. y Francia a fines del siglo XVIII entran con
pleno derecho en la ndmina de factores impulsores del cambio econdmico. La Declaracién de Inde-
pendencia de los EE.UU. (1776) y su Constitucion (1787-89) asi como la Revolucion francesa (1789) y
las guerras revolucionarias (1790-1815) provocaron un cambio radical de panorama en toda Europa y
en América. Ellas tuvieron decisivas consecuencias econdmicas a largo plazo, pues iniciaron o acelera-
ron el cambio institucional, condicidn necesaria, aunque insuficiente, para el cambio econémico. El
ejemplo de EE.UU. abriria para todo el continente americano la esperanza de independencia y de im-
plantacion de nuevos derechos civiles. Y por lo que respeta a Europa, hay que reconocer que Francia
no inventd el liberalismo pero dio cuerpo al Estado-Nacion y lo difundid por Europa aportando los
principios politicos e ideoldgicos, de libertad e igualdad civil, que habian inspirado su revolucion. En
unos casos, imponiéndolos por las armas en los territorios ocupados y sometidos, y, en otros, inspi-
rando con ellos a las burguesias nacionales a llevar a cabo su propia revolucién. Incluso en algunos
estados absolutistas, la burocracia asumid la necesidad de realizar algunas reformas institucionales,
no tanto por emulacion como por prevencion frente al peligro de “contagio” de las ideas revoluciona-
rias. Se daba asi inicio al llamado “ciclo de las revoluciones liberales burguesas” en Europa que no
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terminaria de completarse hasta 1848. En adelante, las economias de estos paises podrian desenvol-
verse en un contexto nuevo, el liberalismo, base favorable al desarrollo.

Las consecuencias econdmicas inmediatas de las revoluciones politicas, medibles por sus resul-
tados, no fueron en general positivas. La coyuntura econdmica durante estos afios de cambio y con-
vulsion politicos tendioé al estancamiento, si no a la contraccion, sometidos como fueron dichos paises
a fuerzas contrarias. Por un lado, su aislamiento respecto del mercado britanico, impuesto por la mis-
ma guerra y el bloqueo continental (1807), la carencia de ciertos bienes y el incremento de la deman-
da de material bélico (textiles y hierro) crearon poderosos incentivos para la sustitucion de importa-
ciones industriales inglesas y la innovacion de productos y procesos, tanto en EE.UU. (desmotadora de
algoddén) como en Europa (azlcar de remolacha y sosa Leblanc, mecanizacion del lino y del tejido).
Por el contrario, la destruccion de capital y recursos humanos provocados por las guerras fueron en
algunos casos, como Espafia, costosisimos. Es mas, Francia y Espafia perdieron definitivamente gran
parte de sus colonias y en consecuencia sus mercados coloniales, de manera que, al igual que los
demas paises continentales, debieron reorientar parte de su actividad econdmica hacia el mercado
interior y el europeo.

Las consecuencias a largo plazo fueron de otra naturaleza, pero decisivas. Los cambios institucio-
nales que se produjeron por medio de reformas legislativas y, en su caso, la codificacion del derecho,
crearon un contexto favorable para el desarrollo de la empresa privada, del mercado y el Estado. En
adelante, las actividades econdmicas se desenvolverian en un ambiente de creciente y generalizado
liberalismo a nivel tanto nacional como internacional.

En general, el derecho de propiedad fue recogido por el cddigo civil (1805) en términos de libre y
absoluta disponibilidad por el titular individual (salvo las limitaciones impuestas por la ley en materia
de sucesion hereditaria o expropiaciones de utilidad publica).

En el caso de la tierra, la propiedad implica la abolicion de los derechos feudales (diezmos, servidumbre)
y la transferencia de bienes eclesiasticos y comunales a particulares, segun diversos modelos regionales
de reforma agraria (Francia, Prusia, Espafa) que modificaron o reforzaron, segun los casos, la distribucion
original de la propiedad de la tierra y, por tanto, de la riqueza. En cuanto a las ideas y la propiedad inte-
lectual de las invenciones técnicas, el derecho de patentes (1791), proporciona un monopolio temporal al
titular de la patente que, una vez registrada, puede ser objeto de transaccion, lo que redunda en una ma-
yor difusién del conocimiento. Y en cuanto a la propiedad del capital, el cédigo de comercio (1807) esta-
blece una regulacion que, siguiendo la tradicion del derecho mercantil de los paises maritimos, debe ga-
rantizar el capital invertido en las sociedades mercantiles. Estas son de tres tipos segun el grado de res-
ponsabilidad de inversores y gestores: simples (los socios son responsables individual y colectivamente de
todas las deudas del negocio), comanditarias (los socios activos asumen responsabilidad ilimitada en la
gestion y los socios sin voto solo respecto al capital suscrito) y por acciones (responsabilidad limitada para
todos los socios).

De acuerdo con los principios de libertad e igualdad, se establece la libertad de contratacion y co-
mercio, asi como de fijacion de precios y salarios, no sometida a decisiones, en principio, fuera del
mecanismo de mercado. Asi, el mercado se afirma frente a los privilegios de los estamentos y corpo-
raciones profesionales, de manera que los gremios artesanales pierden sus funciones originales para
convertirse en asociaciones de socorro mutuo (Ley Le Chapelier de 1794).

Por ultimo, el fortalecimiento del Estado supuso la culminacion del proceso de centralizacion iniciado
bajo el absolutismo en la época moderna, pero sobre unos principios completamente nuevos (sobe-
rania nacional, régimen constitucional). Las viejas funciones del Estado son renovadas al tiempo que
aparecen otras, como la defensa de la propiedad privada, la oferta de educacion formal (fines politicos
y econdmicos), la inversidn en infraestructuras y la regulacién del mercado y, en general, la direccidn
del cambio institucional. El consiguiente incremento del gasto junto al principio liberal de igualdad
juridica conducen a implantar una fiscalidad exclusiva (monopolio fiscal del Estado), universal y pro-
porcional (impuesto directo), y, por supuesto, bajo control parlamentario. La afirmacion del principio
de legalidad frente a la arbitrariedad del estado constituye la principal garantia de que dispone el de-
recho de propiedad privada.
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4.3. Crecimiento, cambio estructural y divergencias

El crecimiento econémico del mundo se acelerd respecto a la época anterior de forma mas que
significativa. En términos agregados, su ritmo aumento casi diez veces, pasando de una tasa estimada
del 0.06% anual en el anterior periodo, 1700-1820, a 0.54% en el actual. La intensidad del crecimien-
to no fue sin embargo la misma en todas partes, tal y como se refleja en la figura 1. Europa Occiden-
tal crecié a un ritmo bastante mas intenso, casi el doble, que la media mundial, pero no fue el conti-
nente ni la regién del mundo que mas crecié. Otras lo hicieron a un ritmo superior.

En el interior de Europa, donde radicaba la mayoria de los paises industrializados o en vias de indus-
trializacion, no fue precisamente Inglaterra el pais que mas crecié durante este periodo. Fue en la
anterior etapa cuando su crecimiento fue superior al de cualquier otro pais. En lineas generales, como
se desprende de la figura 1 A), puede establecerse una clara gradacion y escala en el crecimiento de
los paises europeos: los de la Europa central y del noroeste crecieron a mayor ritmo que los del Este y
el Sur; éstos crecieron por debajo de la media europea (0.98%), en tanto aquellos lo hicieron por
encima de ella, ocupando Francia una posicion intermedia. Fueron sin embargo paises extraeuropeos,
como EE. UU., Canada, Australia y Nueva Zelanda los que mas progresaron en términos de crecimien-
to.

Figura 1. Crecimiento del PIB p.c, 1820-1870. (tasa de crecimiento en %)
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Fuente: A. Maddison

A nivel de continentes, o de grandes regiones subcontinetales (América Latina y del Norte) o de na-
ciones con tamafio continental (Rusia), si bien el campo de observacion puede antojarse demasiado
agregado y la informacion estadistica bastante insegura, resulta suficiente para establecer algunas
conclusiones minimas: la primera, ya apuntada, que no fue Europa la region del mundo que mas cre-
Cié sino América del Norte y Oceania, pero que el aumento del crecimiento mundial se siguié susten-
tando sobre el de Europa; la segunda, que el resto de los continentes y regiones o decrecieron en
términos de PIB por habitante o crecieron a un ritmo cuyas cifras denotan no tratarse de un creci-
miento econdmico moderno; y final y consecuentemente, que la economia mundial se habia clara-
mente fraccionado entre paises desarrollados, los menos, y no desarrollados, los mas, y que la brecha
entre ambos se abria.

Los casos de Australia y Nueva Zelanda, y en menor medida el de Canada, tienen su pizca de excepcio-
nalidad, dado que se trata de “paises nuevos” de reciente colonizacién europea, antes muy deshabitados
y con muy bajo nivel de desarrollo, lo que estadisticamente enfatiza el crecimiento. No es ese sin em-
bargo el caso de EE.UU., que si bien coloniza su region occidental, se trata de pais relativamente “viejo”
y en vias de industrializacion desde antes. Su crecimiento, homologable de cara a la comparacion con
Europa, fue mas intenso que aqui, tanto en términos de PIB p/c (1,6%) como, mas aun, en el de PIB
(4,2%). Con todo, la aportacion de estos paises al crecimiento mundial fue menor que el de Europa. El
tamarfio de la economia europea en relacién a la mundial era mucho mayor que la de EE.UU. y no diga-
mos que la de Oceania. El PIB europeo representaba en 1870 el 33% del mundial, mientras que el de
América del Norte y Oceania no eran sino el 9 y 0.6% —en 1820 sdlo eran el 1.91% y 0.03% respecti-
vamente —.
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Tamanos crecimientos en los paises en vias de industrializacion vinieron asociados a cambios es-
tructurales de diverso signo. Desde el punto de vista demografico se produjo, como se vera, un
rapido avance de la transiciéon demografica y de la urbanizacién. Y desde el econdmico, se dio una
creciente preponderancia de la industria frente a la agricultura, un aumento relativo de la inversion en
el gasto nacional y un mayor grado de apertura de las economias nacionales. En los paises atrasados
se mantuvieron por el contrario las estructuras demograficas y econdmicas tipicas de la era preindus-
trial.

Cuadro 1. Cambio estructural c. 1870 (por sectores, en %)

PIB POBLACION

sectores | ] 1 | ] 1
Gran Bretana 15 40 50 15 47 38
Francia 39 37 24 45 27 27
Alemania 40 30 30 50 30 20
Italia 59 17 24 61 23 15
Espana 40 20 40 66 14 19
EE.UU 22 22 56 53 26 21

En los cambios operados en la oferta, manifiestos en la composicion del producto y la poblacion activa
por sectores (ver cuadro 1, con la cautela de que se trata de datos sélo aproximados), es clara la
distancia existente entre Gran Bretafia y el resto de paises en proceso de industrializacién en 1870.
Los cambios mas drasticos corresponden a Gran Bretafia, siendo bastante menos intensos, con mati-
ces de grado, en el resto de los paises. El crecimiento de éstos no se acompand con un cambio es-
tructural tan marcado como en Inglaterra, que habia superado los valores de aquellos ya en la etapa
anterior. Esto denota que los paises seguidores no llevaron a cabo la transicion al desarrollo segun el
modelo y trayectoria britanicos.

Lo mas destacable de Inglaterra en comparacion con los otros casos es: la baja participacion de la fuerza
de trabajo en la agricultura y la mineria, cuyos valores son menos de la mitad de la media europea y EE.
UU., y la alta correlacidon que estos valores guardan con los de la produccién, reflejando una productividad
bastante pareja en todos los sectores de actividad; el “desfase de productividad sectorial”, eliminado en
Gran Bretaria hacia 1840, persistira en el resto de los paises alin mas alla de 1870.

Figura 2. Convergencia
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A pesar de que muchos paises inmediatamente seguidores de Inglaterra crecieron mas que ella,
ninguno conseguira sin embargo dar alcance al /eader britanico. La divergencia es la nota dominante
en este periodo. Solo Bélgica y Suiza logran acortar minimamente distancias, y el camino hacia la
convergencia iniciado por EE.UU. desde el primer momento se ve truncado en el tramo final a causa
de la inmediata Guerra de Secesion (1861-1865). El liderazgo britanico no sélo se mantiene sino que
se agranda, o lo que es lo mismo, el atraso relativo de la mayoria del resto de paises en vias de
industrializacion aumenta, efecto que se advierte con mas detalle desde otras perspectivas menos
agregadas. Considerando diversos indicadores de niveles de industrializacion, se ha podido concluir
que “si se toma como referencia el nivel alcanzado por Gran Bretafa en 1810, el retraso de la
economia francesa a mediados del siglo XIX puede ser estimado en medio siglo, el de Alemania en
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sesenta o setenta afios... [y] el retraso de Rusia y de Italia del orden de un siglo” (Asselain).

La divergencia real es ain mas patente si ampliamos el escenario de observacion y lo establecemos
en términos de continentes o grandes regiones del mundo y Europa. Excepcion hecha de América del
Norte y Oceania, que no sélo convergen sino que rebasan los niveles de PIB p/c de Europa del Oeste,
el resto de los continentes, que en 1870 alojan al 73% de la poblacion mundial, van divergiendo de
forma acelerada respecto a Europa. Su atraso relativo aumenta y la brecha del desarrollo se abre a
nivel mundial, maxime si advertimos que la poblacion de Norteamérica y Oceania, juntas, no era sino
el 3% de la mundial.

“En Asia y en Africa tropical la colonizacién de nuevas tierras, asi como el desarrollo de nuevos recursos
y materias primas siguié un proceso mucho mas lento que en cualquier otra parte. Las dificultades
climaticas y topograficas, el conocimiento inadecuado de las regiones y las resistencias institucionales
que se oponian al cambio fueron las principales obstaculos al desarrollo de estas regiones” (Keenwood)

4.4. Caracteres generales comparativos de los procesos de industrializacion

Las vias hacia la industrializacion no siguieron trayectorias idénticas, pero el camino trazado por Ingla-
terra marco una pauta de la que de alguna manera fueron dependientes los paises seguidores hasta
donde su disponibilidad de recursos y factores lo permitia, por lo que es posible establecer compara-
ciones al respecto en diversos puntos.

4.4.1. Crecimiento y cambios demograficos

El crecimiento de la poblacion habia dado comienzo en todas partes —tuvo caracter practicamente
universal— a mediados del siglo XVIII, pero a lo largo del XIX el ritmo se diversifico. Ciertas regiones
del mundo crecieron de forma mas acelerada que otras, bien por razén del movimiento natural de su
poblacion, consecuencia de la transicion demogréfica, o bien a causa de los movimientos migratorios.

Cuadro 2. Crecimiento de la poblacion

1820 1870 A (%) 1820 1870 A (%)

Mundo 1.041.834 1.271.915 22|Europa W 133.040 187.504 41
Ameérica 32.502 88.421 172 Reino Unido 21.239 31.400 48
Africa 74.236 90.466 22 Francia 31.250 38.440 23
Asia 710.400 765.229 8 Bélgica 3.434 5.096 48
Oceania 434 2.066 376 Suiza 1.986 2.655 34
Europa 169.497 241.061 42 Alemania 24.905 39.231 58
Rusia 54.765 88.672 62 Italia 20.176 27.888 38
EE.UU 9.981 40.241 303 Espana 12.203 16.201 33

En el siglo XVIII, en efecto, el ritmo de crecimiento de la poblacién mundial y la de Europa Occiden-
tal eran muy similares. Pero entrados en el siglo XIX Europa acelerd su crecimiento y se destaco res-
pecto del mundo. Habia crecido a un ritmo del 0,4 % anual entre 1750 y 1800, y lo hara al 0,6 entre
1800 y 1850 y al 0,7 en el periodo considerado de 1815 a 1870, debiéndose ademas tener en cuenta
que Europa fue continente de emigracion, nutriendo el crecimiento demografico de otros continentes.
Mientras tanto, en este mismo periodo 1815-1870, la poblacion mundial crecié a un ritmo bastante
inferior, 0.40%, casi la mitad del de Europa Occidental. A esta primera diferencia debe anadirse la de
determinados continentes o regiones del mundo, especialmente América del Norte y Oceania, asi co-
mo en menor medida América Latina, cuyos crecimientos, espectaculares (2.8, 3.1 y 1.2% respecti-
vamente), tienen como causa las migraciones europeas y su inmediato pasado de regiones muy des-
pobladas. El crecimiento demografico, para resumir, fue mas rapido en Europa, EE.UU. y sobre todo
en las regiones del mundo dominadas y colonizadas por Europa, que pasaban a ganar peso relativo en
la poblacidon mundial, mientras que Asia y Africa, los continentes mas densamente poblados, sobre
todo Asia, perdian posiciones a causa de su bajo ritmo de crecimiento.
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La causa de tales diferencias en el crecimiento, si descontamos el fendmeno migratorio, se encuentra
en el cambio de modelo demografico. Mientras la poblacion de la mayor parte del mundo se desen-
volvia en un modelo demografico antiguo, Europa Occidental estaba experimentando la transicion
demografica, que supuso el cambio de régimen demografico, causante inmediato del incremento de
la poblacion. El rasgo comin en todos los paises y el motor desencadenante del proceso fue, como se
ha adelantado, el declive de la mortalidad, cuyas causas Ultimas hay que buscarlas en los entornos
economico, higiénico y médico, que redujeron la exposicion al contagio de enfermedades y aumenta-
ron la resistencia a las mismas o lucharon directamente contra ellas (ver tema 3). En el curso de la
transicion demografica, la natalidad, inicialmente, en la primera fase, se mantiene, si bien acabara
experimentando mas tarde, en la segunda fase, un declive, lo que no ocurrira hasta el ultimo cuarto
del siglo XIX. En el periodo considerado, el comportamiento de la natalidad sigue por lo comin la
pauta general de estancamiento al alza, aunque hay excepciones, iniciadas por la propia Inglaterra,
donde la tasa de natalidad se incrementd (ver tema 3). Y no fue la Unica excepcion. La natalidad si-
gui6 en los paises seguidores trayectorias diferentes: temprano declive en Francia, aumento en Ale-
mania, al igual que en Inglaterra, y estancamiento en el resto, de manera que el ritmo de crecimiento
fue también muy diferente. Fuera de Europa, en América y Oceania, también actud, junto a los apor-
tes migratorios, el crecimiento natural de la poblacién, consecuente al cambio de modelo demografico.

Otra causa, repetidamente aducida, de crecimiento de la poblacién en determinadas regiones fueron
los movimientos migratorios. El concepto de transicion de la movilidad pretende justamente
poner de relieve el importante incremento de las migraciones del campo a la ciudad, en el interior de
los paises europeos Yy, sobre todo, de Europa a Ultramar, que se inician en estos momentos y que fue
causa fundamental del incremento de la poblacion en dichos territorios. Colonizacion de nuevas tierras
mas asentamientos de emigrantes europeos en ellas, amén de la transicién demografica, explican el
formidable crecimiento poblacional de esas regiones. EE.UU ejemplifica esta situacién; el excepcional
incremento de su poblacion esta relacionado con las adquisiciones territoriales, “la marcha hacia el
Oeste”, y las inmigraciones europeas. En el caso de EE.UU., y también de los otros “paises nuevos”, el
crecimiento real de la poblacion fue mayor que el natural, como consecuencia de los aportes de la
inmigracion, que se constituyen en causa principal de su crecimiento demografico. En el caso de Eu-
ropa ocurrio al revés, el crecimiento natural fue superior al de la emigracion, por lo que el saldo res-
tante de poblacién en aumento se debia al crecimiento natural. Los movimientos migratorios de este
periodo, teniendo su importancia, no tienen comparacion con los que se produciran a partir de 1870,
con las “migraciones en masa”. Conforme vayan mejorando los medios de transporte y comunicacion,
éstas alcanzaran su maxima intensidad a principios del siglo XX, cuando culminara la transicion de la
movilidad.

4.4.2. Transformaciones en la agricultura

Las transformaciones de la agricultura europea y norteamericana experimentaron en el curso de estos
afos una cierta aceleracion, bien innovando bien imitando y acomodando en la medida de lo posible
las pautas marcadas por Inglaterra, hasta que hacia mediados de siglo se dio inicio a lo que se ha
convenido en llamar “Segunda Revolucién Agraria”, consistente en esencia en la mecanizacion de las
labores agricolas y el empleo de /nputs externos al propio sector, tal que abonos nuevos y fertilizan-
tes quimicos, la cual tendra su pleno desarrollo a lo largo de en la segunda mitad de siglo. Este perio-
do estara por tanto dominado por la “Primera Revolucion Agraria”, que ahora alcanza su apogeo. Pero
fuera del mundo atlantico, de Europa y América, no es seguro que se produjeran trasformaciones
dignas de resefiar. Los resultados de esta combinacion de procesos fueron bastante asimétricos en las
distintas regiones del planeta tanto en cuanto a produccion como a productividad agricola. Donde el
crecimiento del producto y la productividad fue significativo, la asociacion entre desarrollo agrario e
industrial fue positiva, con interacciones sinérgicas entre ambos sectores, lo cual cebd los procesos de
industrializacion y promovié su difusién. Pero donde tales crecimientos no tuvieron lugar, la industria-
lizacién no se produjo.

El crecimiento de la produccién agraria fue a nivel mundial probablemente mayor que el de la
poblacién. Probablemente, porque la informacion al respecto anterior a 1870 es escasa y sobre todo
desigual, dependiendo de paises y regiones del mundo. Las estimaciones mas prudentes sugieren que
“antes de 1870 el producto per capita [mundial] no cayo y probablemente crecié algo” (Federico).
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Pero con diferencias netas. El crecimiento fue minimo en EE.UU. y Australia, mayor en Europa y
practicamente nulo en el resto del mundo, donde produccion y poblacion crecieron poco menos que a
la par. La correlacién entre crecimiento del producto y paises industrializados o en vias de
industrializacion es perceptible.

Cuadro 3. Rendimientos y productividad agricola

Rendimientos trigo * | Productividad trabajo**
1800 1870 1800 1870
Reino Unido 13,6 16,6 13,2 19,2
Alemania 10,0 11,6 6,5 15,1
Francia 8,5 11,1 6,5 13,3
Dinamarca 21,2 8,0 25,5
Bélgica 13,5 15,8 7,0 11,8
Holanda 14,0 17,7 9,0 12,1
Suiza 11,0 14,0 5,8 9,9
Italia 7,3 8,0 5,0 5,6
Espana 5,5 4,3 6,0
Rusia 54 53 5,6 5,9
EE.UU. 10,0 8,4 20,5 27,5
Europa 6,0 8,4
Otros P. Desarrollados 18,5 26,7
Media 6,4 10,3
* quintales por hectarea
** Produccion agricola (en millones de calorias netas) por activo masculino

El crecimiento agricola de los paises avanzados respondidé a una combinacion de modelo extensivo e
intensivo, lo que redundd en mejoras en la productividad de los factores tierra y trabajo. Estas
mejoras, sin embargo, no tuvieron el mismo alcance y profundidad en todas partes. Aunque el ritmo
del cambio agricola era en ciertos paises muy alto, Inglaterra seguia ostentando, a tenor de las
estimaciones de Bairoch resumidas en cuadro 3, una primacia genérica tanto en términos de
rendimientos como de productividad del trabajo. Sus valores se situan siempre por encima de la
media europea y general, si bien Dinamarca y en menor medida Holanda habian superado en 1870 al
Reino Unido dentro de Europa. Especial mencién merece el caso estadounidense, cuyas cifras revelan
el contraste de unos rendimientos relativamente bajos y una alta productividad, la mayor de todas. La
dotacion de factores determind, como se vera en tema siguiente, lo que van a ser las notas distitivas
de la agricultura americana: su alta relacion capital/trabajo y la combinacion de técnicas de cultivo
extensivas, de bajos rendimientos, con mecanizacion, generadora de altas productividades del trabajo.
Los valores del cuadro son suficientes como para establecer una gradacion dentro de la agricultura
europea, coincidente groso modo con la del crecimiento econdmico arriba resefiada: las del noroeste
de Europa eran las mas productivas, a ellas seguian de cerca las del centro y a mayor distancia las del
Este y Sur. Causas atribuibles a la disponibilidad de factores, concretamente a la naturaleza,
determinate de la fertilidad natural de las tierras, o a la organizacion social, entre ellas el alcance de
las Reformas Agrarias, condicionaron dichas diferencias, que a la postre provenian de la extension y
profundidad de los cambios.

Las Reformas Agrarias facilitaron la organizacion de la agricultura segln los principios capitalistas de
la economia de mercado, de manera que los campesinos se convirtieron poco a poco en empresarios
agricolas. La abolicién de los tributos feudales y de la servidumbre, alli donde aln pervivian, los repartos
de tierras comunales, los cercamientos y, en general, la libertad de uso de la tierra conforme al derecho
de propiedad privada proporcionaron las condiciones necesarias para sostener una mayor actividad agra-
ria: la superficie de cultivo fue ampliada por medio de roturaciones y de la supresiéon del barbecho, la
tierra fue objeto de un trabajo mas intensivo mediante el incremento de la fuerza laboral y la inversion
de capital (nuevas semillas, nuevos cultivos —entre ellos la remolacha azucarera y destacadamente la
patata— mas ganado, abonos organicos y minerales, mas capital mecanico). Ademas, la industrializacion
permitié abaratar considerablemente los bienes de equipo a disposicién de los agricultores, la extensién
de las redes de transporte (carreteras y ferrocarril) hizo posible una mayor especializaciéon regional,
mientras que los cambios institucionales facilitaron la difusion del crédito hipotecario y cooperativo.

El incremento de la productividad, alli donde se produjo y en la medida en que se produjo, permitié a

la agricultura desempefiar varias contribuciones esenciales al crecimiento econdmico y a la indus-
trializacion. Por el lado de la oferta, la funcion de la agricultura consiste: en aumentar, primero, la
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produccion de alimentos a precios moderados para una poblaciéon en crecimiento y cada vez mas ur-
banizada y la de materias primas para la industria (cueros, fibras textiles), asi como, en su caso, la
exportacion de productos agricolas con los que adquirir bienes de capital del exterior; segundo, en
transferir factores productivos, trabajo y capital, a las actividades no agrarias en expansion, a través
de las migraciones del campo a la ciudad de los hijos de agricultores y la inversion en la industria y
servicios, mediante el pago de impuestos, la renta de la tierra y los beneficios de los agricultores. Por
el lado de la demanda, la poblacion agraria constituia en virtud de su enorme peso relativo el princi-
pal mercado de bienes de consumo (tejidos, calzado, muebles) y de capital (herramientas agricolas,
arados, carros). La clave imprescindible para el cumplimiento de todas estas funciones residia necesa-
riamente en la mejora de la productividad agraria. Sin ella no era pensable el desarrollo de las funcio-
nes indicadas. La correlacion entre mejoras de productividad e industrializacion es también percepti-
ble.

La importancia relativa de cada una de estas contribuciones dependia en parte de la estructura agraria
del pais. En general, la difusion de la pequefia propiedad hizo posible que el aumento del ingreso agrario
redundara en una mayor extensién del mercado interior de bienes de consumo. En el caso de Estados
Unidos, las condiciones favorables del mercado y el acceso a la tierra permitieron la formacién de nume-
rosas granjas familiares que hacian un uso intensivo de maquinaria. Sin embargo, en Europa el diferen-
cial de costes respecto a los paises de ultramar y los aranceles proteccionistas se traducian en un au-
mento de los precios de los alimentos en el mercado interior que limitaba el bienestar de los consumido-
res. Por otra parte, la formacion de capital en la agricultura fue considerable, mayor que la demanda de
inversion agraria, lo que facilitd la financiacion de la economia a través de inversiones directas de los
mismos terratenientes o de la intermediacion financiera (bancos, mercado de valores).

4.4.3. Desarrollos y estructuras industriales diferentes

Inglaterra marco la pauta de la industria moderna a sus seguidores desde antes de 1815, con la tri-
logia algoddn, hierro y vapor. Esta pauta fue seguida por otros paises desde antes ya de esa fecha
pero sobre todo después, tras el fin de las hostilidades y sobre todo de las restricciones por parte de
Inglaterra a transferir su tecnologia —en 1825 se permitid la emigracion de artesanos y en 1846 la
exportacion de maquinas—. La emulacion no fue sin embargo ni podia ser total. La particular dotacion
de recursos y factores de cada pais y la fuerte competencia que los productos industriales britanicos
ejercian —consecuencia de las ventajas acumuladas por el hecho de ser Inglaterra pionera y de con-
tar con una dotacion de recursos comparativamente favorable, al menos en algunos extremos—
obligd al resto de los paises o bien a proteger sus mercados nacionales para poder implementar y
acomodar el modelo industrial britanico o bien a desarrollar un tipo de industria que no rivalizara con
la inglesa. Voluntad de emulacién, necesidad de proteccion y dotacion propia de recursos se conjuga-
ron en los distintos paises para dar con desarrollos y estructuras industriales por un lado similares y
por otro distintos entre si y con la pauta britanica.

El ritmo y perfil de crecimiento de la industria en los diferentes paises fue relativamente similar (en
torno al 3 % en todo el periodo), aunque partiendo, por supuesto, de niveles muy diversos y llegando,
l6gicamente, a términos distintos y distantes. También la estructura o composicion basica de la in-
dustria era bastante parecida. Predominaban las industrias de consumo sobre las de inversion. El mo-
delo britanico de industrializacién via industrias de consumo fue emulado inicialmente por todos. A lo
largo, sin embargo, del periodo el peso relativo de las industrias de consumo fue mermando a favor
de las de inversion en algunos paises, los mas avanzados, con Inglaterra a la cabeza, marcandose con
ello las primeras diferencias entre paises en punto a estructura industrial. Pero no por ello el modelo
de industrializacién sustentado en industrias de consumo se modificd en su esencia. Estas industrias
seguian siendo preponderantes aunque lo fueran menos que antes.

Es en el interior de las industrias de consumo donde las diferencias de estructura entre pionero y
seguidores son mas destacadas. En Inglaterra predomina el algoddn, su competencia en este subsec-
tor es incontestable en mercado abierto, mientras otros paises, que, por descontado, van desarrollan-
do sus industrias algodoneras, desarrollan sin embargo relativamente mas, en comparacién con Ingla-
terra, otros subsectores textiles como el de la lana (Alemania o Francia) o la seda (Italia). Otro tanto
ocurre con la industria agroalimentaria, subsector que en otros paises alcanzan un desarrollo relati-
vamente superior al de Inglaterra, modernizandose y mecanizandose notablemente.
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La industria siderurgica alcanzé por doquier un importante crecimiento. El desarrollo general de la
industrializacion impulsaba necesariamente el de la industria del hierro. Desde el lado de la oferta, no
existe en este periodo innovacion técnica crucial e importante, salvo diferentes ensayos de ahorrar
combustible, eterno problema de la siderurgia del momento, hasta que se desarrollen los convertido-
res de acero, que, entre otras cosas, aliviaran el problema del combustible; es cierto que los converti-
dores se inventan por estos anos (Bessemer, 1856 y Siemens-Martin, 1866) pero su generalizacién, y
por tanto sus efectos, no se producen hasta después de 1870, por lo que no pueden contabilizarse
efectivamente en este periodo. Tan solo es de destacar la inyeccion de aire caliente en los hornos de
fundicidn con el objeto de disminuir el empleo de combustible. Es desde el lado de la demanda donde
hay que situar la fuente fundamental de crecimiento de este sector: el empleo crecientemente gene-
ralizado de hierro para la fabricacion de todo tipo de utensilios y usos, construcciones mecanicas y
metdlicas, y en especial el desarrollo del ferrocarril, destacadisimo “cliente” de la industria siderdrgica
y de otras, con poderosas relaciones interindustriales.

Gran Bretafia sigue marcando la pauta de esta industria, dadas sus dotaciones de factores y avance
técnicos, pero estan surgiendo competidores relevantes en Francia, Alemania, Bélgica, Suecia y Rusia,
con larga tradicion siderurgica preindustrial y dotados de aceptables recursos carboniferos, recién
descubiertos, y EE.UU., con grandes recursos minerales y de carbdn. Sintomaticamente, Gran Bretaiia
sigue aumentando su cuota de participacion en la produccién mundial de hierro pero gana relativa-
mente menos que en el algoddn, consecuencia de la politica de sustitucion de importaciones llevada a
cabo por muchos paises en este sector de industria de consumo (cuadro 2).

Cuadro 3. Lineas de ferrocarril Cuadro 4. Potencia de maquinas de vapor
(kildémetros) (miles HP)
1840 1870 1840 1870
Gran Bretaia 2.390| 20.000 Gran Bretana 620 4.040
Europa (sin G.B.) 1.250] 81.300] |Europa (sin GB) 240 7.530
Rusia ol 10.731 EE.UU. 760 5.590
EE.UU. 4500 85.400
Mundo 8.500 205.200

El desarrollo de la siderurgia estuvo asociado al de la energia del vapor, pero mucho mas vinculado,
necesariamente, lo estaba con el del ferrocarril. La disponibilidad de carbén fue decisiva a la hora de
utilizar esta energia o de buscar alternativas. El descubrimiento y explotacion de yacimientos de
carbdn se extendid por doquier, pero no en todas partes la cantidad y calidad de este mineral era
aceptable, como lo era en Gran Bretafa, Alemania, Bélgica o EE.UU. Las restricciones al respecto en el
caso de Espana o Francia fueron notables. La alternativa fue en muchos paises la energia hidraulica,
que alcanzd mejoras notables que retrasaron la difusion del vapor. La consolidacion del vapor fue
haciéndose a lo largo de la primera mitad de siglo. En esto, a tenor del cuadro 4, Gran Bretaiia fue
perdiendo posiciones, hasta absolutamente, respecto a Europa y EE.UU.

Del desarrollo y expansion por tantos paises del combinado ferrocarril-carbon-industria mecanica-
industria metalica-siderurgia resulté que el patrén general de la industrializacion se reorientd en
una direccidn, si no totalmente inédita, no tan transitada hasta entonces. A la industrializacion primera
via fundamentalmente industrias de consumo se unid la llevada a cabo via industrias de base. Este
nuevo modelo de profundizacién o elevacién de nivel de industrializacion tiene en el ferrocarril una de
sus mas cabales expresiones asi como un factor muy determinante.

4.4.4. Los transportes y su impacto industrial industria ferroviaria

La imperfeccion de los transportes, restriccion trascendental para el desarrollo econémico durante la
era preindustrial, comenzd a superarse en el siglo XVIII, no solo en Inglaterra sino en toda Europa,
con la mejora y ampliacién de carreteras y la construccion de canales para el trafico de mercancias y
movimiento de pasajeros en el interior de los continentes. Mas, por tanto, en lo que tocaba a las in-
fraestructuras que a los medios de trasporte en si, que continuaban siendo propulsados por fuerza
motriz organica, animales. Los cambios se movieron durante este siglo en linea con el sistema tradi-
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cional de trasporte. El auténtico cambio, revolucionario, que rompié con los “cuellos de botella” del
trafico terrestre, fue el ferrocarril, invencion que afectaba tanto a medios como a infraestructuras y
gue ademas articuld la tecnologia mas de punta del momento —nueva siderurgia en cuanto a materia-
les y nueva energia de vapor como fuerza automotriz, mas ingenierias metalica, mecanica y civil para
infraestructuras y medios— conformando un nuevo sistema de transporte a gran escala, que disminu-
ia costes, acrecentaba capacidad de carga y aumentaba velocidad y seguridad en el movimiento de
mercancias y personas. Inventado e inaugurado, como se vio, en Inglaterra (1825-1830) tuvo una
rapidisima difusion, hasta ganar en pocos afios todo el continente europeo y otros muchos paises del
mundo, destacando EE.UU., donde la construccion ferroviaria tomd dimensiones tan excepcionales
gue muy pronto contd este pais con una red tan extensa o mas que la europea. La construccidon de
lineas férreas se expandid a un ritmo vertiginoso por Europa y América en la década de 1840, pero los
afios entre 1850 y 1870 se consideran la “edad de oro del ferrocarril”, momento en que la expansion
alcanza también, muy timidamente, a Asia, Africa y Oceania. Nunca después se lograra una tasa de
crecimiento de la red (9% al afio) tan alta como en este periodo. Al final del mismo, la longitud de la
red mundial rebaso los 200.000 Km. Y sobre ella, ademas, los perfeccionamientos técnicos difundidos,
especialmente en las locomotoras, permitieron aumentar la velocidad y reducir costes.

Las indudables ventajas y cualidades atribuibles al ferrocarril no pasaron desapercibidas ni para los
intereses de la iniciativa privada ni para el estado. En especial para los gobiernos de los paises segui-
dores, en vias de industrializacion, que tomaron cartas en el asunto ferroviario, interviniendo de dis-
tinta forma en su promocidn y desarrollo. Al contrario de lo ocurrido en Inglaterra, y también en
EE.UU, donde los ferrocarriles fueron construidos y gestionados por empresas privadas, con una
minima intervencion del gobierno, en la Europa continental la participacion del estado estuvo casi
siempre presente. En casos, como Bélgica o Alemania, la participacién fue practicamente total; la
construccion fue realizada por el gobierno con fondos publicos y la gestién fue llevada a cabo direc-
tamente por la administracion del estado. En otros casos, como Francia y Espafia, primé el “sistema
de concesién”, por el que la construccién y explotacion de la red era concedida por parte del estado a
compaiias privadas, a cambio de subvenciones, pero a reserva de aceptar la imposicion del trazado
por parte del estado y a expensas de otras condiciones destinadas a preservar el interés general. Se
inauguraban asi dos tipos de tradiciones ferroviarias contrapuestas, la de empresa mas o menos
publica en la Europa continental y la de empresa privada en Inglaterra y EE.UU.

El ferrocarril fue tanto consecuencia como causa de la industrializacion. Consecuencia, porque, como
se ha adelantado, ensambld vy sintetizd la mas avanzada tecnologia del momento. Causa, por cuanto
dio origen a una nueva industria especifica, directamente asociada al ferrocarril, la industria ferro-
viaria, encargada de la construccion y mantenimiento del material movil y fijo de los ferrocarriles, y
ademas impulsé enormemente otras industrias a causa de los poderosos enlaces interindustriales
gue desarrollaba. La difusién del ferrocarril tuvo en este sentido un activo impacto sobre el proceso de
industrializacién, pues desarrollaba vinculos o eslabonamientos tanto hacia atras, backward linkage,
(demanda de /nputs para su construccion, mantenimiento y explotacion, provenientes de la mineria
del carboén y hierro, asi como de la siderurgia primaria y las industrias metalicas o mecanicas) como
hacia adelante, forward linkage, (oferta de outputs en forma de servicios de transporte a distintastras
actividades industriales). Sus efectos abarcaron al sector financiero. Nunca antes la demanda de
capitales habia alcanzado el nivel y la concentracién precisados para la construccién, el mantenimiento
y la renovacién de la infraestructura y medios del nuevo sistema de trasporte, lo que tuvo ldgicos
efectos en el desarrollo y transformacién del sector financiero. Incluso acabé influyendo en la organi-
zacion empresarial, dado que las empresas ferroviarias fueron las primeras en alcanzar dimensio-
nes y tamafio que requerian nuevas formas de gestidn. Y por descontado, tuvo légicos efectos co-
merciales, pues el trafico de mercancias y de pasajeros se expandid, maxime cuando al desarrollo
del ferrocarril se yuxtapuso el de los nuevos medios de trasporte maritimo, con el que se interconectd,
con los puertos como nudo de articulacion. Efectos, en suma, multiples, comerciales, industriales,
financieros y empresariales, que condicionaron muy positivamente el ritmo de la industrializacion y de
la actividad econdmica en general, lo que se evidencia en el crecimiento del sector industrial y del
conjunto de la economia .

Dadas las exigencias que el ferrocarril comportaba —técnicas, financieras y de relaciones interindus-
triales—, su construccion y mantenimiento planteaba tantas oportunidades como riesgos para cual-
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quier pais que optara por él. Pero no todos poseian la capacidad de aprovecharlas o superarlos. La
disponibilidad de tecnologia y/o de capital financiero era una condicién obligada con la que no todos
los paises contaban para montar el ferrocarril. Por ello, su construccién o financiacién fue llevada a
cabo en una importante medida por los paises industrialmente mas desarrollados. Las estadisticas de
las redes ferroviarias nacionales o continentales son al respecto engafiosas. A tenor de ellas (cuadro
3), la participacion de Inglaterra en la construccién o negocio ferroviario estaria, relativamente, en
franco declive. Sin embargo la realidad es bastante distinta. Muchos de los ferrocarriles del mundo, y
no solo los de sus colonias sino de paises europeos —entre ellos Espafia— fueron construidos parcial
o totalmente con materiales ingleses. Y una parte destacada de los estadounidenses fueron financia-
dos con capital britanico. Pero este comportamiento no fue exclusivo de Inglaterra. Francia, Bélgica o
Alemania también construyeron y/o financiaron el ferrocarril de otros paises mas atrasados, igualmen-
te fuera y dentro de Europa. Por ello, a efectos de valorar el impacto industrial y econdmico general
del ferrocarril —via fabricacion mas exportacion de material ferroviario e importaciéon de rentas de
capital invertido en el exterior— es preciso mirar mas alla de los kildmetros de lineas férreas existen-
tes en cada uno de ellos. El liderazgo en este sentido seguia estando del lado de Inglaterra y a ella se
sumaron otros paises, los mas industrializados del momento, que también tuvieron participacion in-
dustrial o financiera en la construccion y mantenimiento de los ferrocarriles de otros paises. La difu-
sién del ferrocarril por el mundo tuvo indudables efectos industriales positivos pero éstos fueron
asimétricos, netamente favorables para los paises ya industrializados.

El tema de la renovacidn del trasporte no se cierra con el ferrocarril. El trasporte maritimo, el mas
eficiente en la era preindustrial, comenzd a experimentar cambios en este periodo, si bien sera luego,
en la siguiente etapa, cuando los cambios adquieran transcendencia decisiva con la aplicacion de la
maquina de vapor, la arquitectura metalica de acero y finalmente el diesel (ver tema siguiente). La
aplicacion del vapor comenzo justamente en este periodo, pero sdlo en el transporte fluvial y de cabo-
taje (Fulton, EE.UU., 1807), pues en alta mar planteaba diversos problemas que solo serian resueltos
mas tarde por medio de diversas innovaciones complementarias (naves de acero, cartografia y rutas,
muelles y puntos de abastecimiento de carbén, el gran problema). El primer barco que empled pro-
pulsién a vapor en una travesia transatlantica (Savannah, 1819) tuvo que servirse de las velas en gran
parte de su viaje. Aunque la navegacion a vapor se inicid, pues, en este periodo, sélo alcanzara signi-
ficado en la etapa siguiente.

4.5. Determinantes desde la demanda y la oferta
4.5.1. La expansion de la demanda

El crecimiento de la demanda se asentaba en la expansiéon del consumo de una poblacién en creci-
miento que disponia de una renta per capita asimismo mayor, fendmenos constatados, y en el com-
portamiento de los precios. El comportamiento de los precios fue a la baja, con el matiz de que los
precios de los bienes industriales caian mas que los agricolas, por lo que esta relacién de intercambio
favorecia el consumo de productos industriales, siempre que los distintos tipos de rentas se comporta-
ran positivamente. El comportamiento de estas rentas no fue igual ni en el tiempo ni en intensidad.
Los salarios reales, desde aproximadamente los afios 1830/40 y tras las vacilaciones anteriores, aca-
baron finalmente tomando una senda de crecimiento. Los beneficios y las rentas de la tierra venian
aumentando desde antes y en una medida mayor que los salarios. A lo largo por tanto del periodo
todos los tipos de ingresos acabaron crecieron, con el afiadido de que la parte de los salarios en la
renta nacional fue en aumento conforme se multiplicaba la poblacién trabajadora por cuenta ajena, la
poblacion asalariada. Poblacion, rentas y precios se concitaban en este periodo para asegurar un au-
mento del consumo.

Junto al aumento de las cantidades consumidas se fueron modificando los habitos y pautas de con-
sumo, en una linea similar a la de Inglaterra, si bien no en todas partes fuera tan intensa que alli. En
los paises mas avanzados de Europa se estaba produciendo desde fines del siglo XVIII lo que se ha
calificado de “revolucidn del consumidor” que a lo largo del siglo XIX fue progresando hasta convertir-
se a fines de siglo en “revolucion de los bienes de consumo” (Flacher). La primera revolucion afectd a
las preferencias de los consumidores e inicialmente implicd a unos pocos bienes que se correspondian
con las necesidades mas basicas de alimentacion, vestido y vivienda. La alimentacion se diversifico
con productos sobre todo venidos de las colonias (café, azlcar, chocolate, etc., bienes por cierto
complementarios), bienes de semilujo pero cada vez mas consumidos por mas capas de poblacion y
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que desde luego estaban por encima de las estrictas necesidades alimenticias. El confort de las vi-
viendas mejord con el uso de espejos, cortinas, porcelanas, cobres, asi como renovados instrumentos
culinarios. El vestido se modificd, las prendas costosas y resistentes dieron paso a otras menos dura-
deras y baratas, ademas de uniformes. El aumento de la demanda de bienes que superaban la satis-
faccion de necesidades minimas y mas homogéneos reclamaba producciones acordes con estos re-
querimientos, lo que constituyd un estimulo al desarrollo de industrias y formas de produccion corres-
pondientes.

El espiritu de progreso animaba la inversidn privada, que por medio de las nuevas instituciones fi-
nancieras se canalizaba sobre todo hacia la construccion de infraestructuras de transporte y construc-
cion y a la industria. La enorme extension de los medios de transporte terrestres tuvo un efecto multi-
plicador sobre la demanda via inversion e integracion de los mercados interiores.

El gasto publico ain absorbia una parte relativamente modesta de la renta nacional, pocas veces
superaba el 10 %, si bien todos los estados nacionales apoyaron diversos proyectos industrializadores
y de obras publicas, asi como la extension, ain muy somera, de servicios sociales, como la educacion
y la beneficencia. El gasto publico de los estados continentales no era mucho mayor que el britanico,
ni tampoco de naturaleza muy diferente, si bien las partidas que dedicaban a la inversion por medio
de diversos tipos de ayudas a la industria y a la construccion, y de la educacion, fueron algo mayores,
al menos en Francia y Alemania.

Por Ultimo, la demanda exterior de los mismos paises en desarrollo y, sobre todo, de Gran Bretafia
proporciond un importante y creciente complemento de la demanda interna. El crecimiento de las
economias europeas, Y, sobre todo, la britanica proporcionaba un mercado en expansion para las
materias primas (fibras y minerales), los alimentos (cereales, carne y derivados lacteos, vinos) y algu-
nas manufacturas de lujo del continente, sobre todo desde la abolicion de las Corn Laws (Leyes de
Granos) en 1846 vy la difusion del librecambio a partir de 1860 (ver tema 6). Algunos paises europeos
podian aprovechar la renta de situacion derivada de la proximidad a los centros de crecimiento
econdmico (Bélgica, Suiza, Norte de Italia, Holanda, Dinamarca).

4.5.2. El cambio tecnoldgico

El cambio tecnoldgico esta caracterizado por la difusion y maduracion de las innovaciones
caracteristicas de la Primera RI britanica. La frontera tecnoldgica no permanecié estable. Ademas del
ferrocarril, prototipo de macroinvencién, hubo continuas microinveciones o invenciones incrementales,
en modo alguno despreciables por sus relevantes efectos en la productividad. Ademads, en este
periodo aparecieron otras macroinvenciones de relevancia decisiva, como la fundicion de acero y la
electricidad, el desarrrollo de la quimica (colorantes, fibras) y la construccién de maquinaria, cuyo
arraigo y generalizacion sera sin embargo posterior a 1870.

La superioridad tecnoldgica britanica era incontestable debido al coste inferior del capital (el
crecimiento proporciona un mayor ahorro, la tradicién bancaria, la construccién mecanica) y a las
técnicas intensivas en energia (por la dotacidon de recursos carboniferos). Las vias de difusion
tecnoldgica fueron dos: una, las transferencias técnicas, mediante la emigracion directa (temporal) de
técnicos y empresarios (1825), y la exportacién de maquinaria (1842), y, otra, la educaciéon formal
(institutos politécnicos) que proporcionaron una creciente autonomia tecnoldgica a cada pais.

La innovacion tecnoldgica en Europa presenta ciertos caracteres especificos como consecuencia de la
competencia britanica, de los diferentes costes relativos de los factores (trabajo y capital) y del mismo
desfase, que paraddjicamente permite adoptar las Ultimas innovaciones (ventajas del atraso relativo).
Asi pues, en Europa predominan al principio los segmentos de produccién mas intensivos en trabajo
gue en energia o capital, que suelen ser los que exigen mayor cualificacién laboral, el procesado de
productos intermedios britanicos (hilo de algoddn, hierro bruto), el desarrollo de energia hidraulica y
de técnicas ahorradoras de combustible y materiales (métodos cientificos), la combinacién de
procesos mecanicos (fabrica) y manuales (talleres domésticos) como respuesta adaptativa de los
empresarios a las condiciones socioecondmicas (mano de obra rural, coste del capital y riesgo).
Ademas, la difusion del ferrocarril propicid si no el liderazgo, al menos el protagonismo de la
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siderurgia debido a la fuerte demanda de material fijo y rodante, sobre todo en Bélgica y Alemania.

4.5.3. Empresay Banca

La financiacion de la industrializacion en el continente presenta algunas ventajas frente al caso brita-
nico, si bien la pequena empresa de caracter unipersonal o familiar, que también era predominante,
financiaba la inversién en capital fijo mediante el ahorro personal y la inversién de beneficios (autofi-
nanciacién) y el capital variable (pago de salarios, materias primas) mediante el crédito bancario (le-
tras de cambio).

Los primeros empresarios tuvieron dificultades para movilizar el capital debido a dos frenos funda-
mentales: los grandes riesgos de la inversion vy las restricciones e imperfecciones del mercado de capi-
tales. Ahora bien, el ahorro de los paises europeos fue completado en las etapas iniciales por la inver-
sion exterior, primero la britanica y después la de los demas paises industrializados. Las inversiones
directas britanicas se adelantaron en el tiempo y tuvieron desde entonces una dimension superior a la
del resto de los paises.

A diferencia de Gran Bretaia, las sociedades en comandita y por acciones cobraron mayor importan-
cia en la etapa inicial de la industrializacion del continente especialmente en la banca y las empresas
de servicios urbanos y de transporte. Las sociedades por acciones son capaces de movilizar el ahorro
de las clases medias a través de la emisidon de acciones y obligaciones, mientras que los inversores
pueden diversificar el riesgo entre varias inversiones. La legislacion ya contemplaba el principio de
responsabilidad limitada en el Cédigo de Comercio (1807), pero los gobiernos eran reticentes a la hora
de autorizar la constitucion de sociedades por acciones debido al deseo de proteger los derechos de
los inversores. Afortunadamente, la liberalizacion se abrié paso desde los afios 1850 y 1863-1867 en
el sentido de agilizar los tramites burocraticos, pero sobre todo el de reforzar las garantias juridicas de
los inversores por medio de la obligacion de dar publicidad a las cuentas de las sociedades.

La mayor innovacion continental fue la banca mixta o universal, que aparecié por vez primera en
Bélgica y después en Francia, Alemania y los demas paises. La banca comercial opera con un pasivo
en el que predominan los depdsitos a la vista de numerosos clientes y empresarios frente al capital
propio, e invierte en operaciones fundamentalmente de corto plazo: por consiguiente, la eventual
demanda de liquidez limita el préstamo a largo plazo que exige la gran industria. La banca mixta,
comercial y de negocios (de inversion), dispone de un pasivo en el que las acciones y obligaciones,
procedentes de capitales ajenos, son muy importantes respecto a los depdsitos a plazo, de manera
que es posible invertir el capital en activos a mas largo plazo como la renovacion de descuentos y la
adquisicion de titulos de empresas industriales o de servicios urbanos, ademas de prestar a corto pla-
zo (descuento) y operar en el mercado de deuda publica. De esa manera era posible también minimi-
zar el riesgo via diversificacion y control de los negocios promocionados por la banca.

Los bancos hipotecarios disponian de una clientela reducida, generalmente urbana, cuyas propiedades
inmuebles servian de garantia crediticia. Los montes de piedad (Italia) y las cajas de ahorros (Austria)
facilitaron la movilizacion del ahorro popular, que de otra manera habria permanecido atesorado. Es-
tos organismos sin animo de lucro y bajo tutela del Estado invertian el activo en deuda publica nego-
ciable y créditos personales al consumo, tratando de combinar el minimo riesgo con la maxima liqui-
dez. Los bancos cooperativos de crédito (Alemania) se orientaban mas a los pequefios negocios co-
merciales, industriales y agricolas de caracter familiar.

4.6. El Estado y la politica econémica liberal

El Estado, cuyo grado de soberania determina la capacidad para transformar las instituciones, no era,
ni es, un elemento totalmente independiente, sino fruto de una constelacion de intereses mas o me-
nos armonicos que lo legitiman (B. Supple). La accion del Estado debia estar limitada segun los princi-
pios del liberalismo a la oferta de bienes publicos. Por otra parte, el sistema censitario de representa-
cion ciudadana reducia el cuerpo de electores a los propietarios, Unicos, por tanto, con influencia dire-
cta en los debates parlamentarios. Ademas, los principios de tributacién que sostenia la “economia
politica clasica” (proporcionalidad, seguridad, eficacia, suficiencia) recomendaban la moderacion de los
impuestos, sobre todo en los que recaian sobre el ahorro, porque de esa manera se estimulaba la
inversion, llave del progreso. En consecuencia, el gasto publico debia ser modesto. Sin embargo, la
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intervencién publica era mas decisiva a través de la regulacién econdmica, que se dirigia fundamen-
talmente, aunque no sdlo, a la creacién de un marco institucional favorable para el desarrollo de la
empresa privada, tanto mas cuanto el Estado aglutind en toda Europa una parte decisiva de los es-
fuerzos de emulacidn nacional respecto a Gran Bretafia y otros paises.

La primera y mas importante funcion del Estado en lo que atafie a la economia debe ser la proteccion
del derecho, de manera que los individuos dispongan de seguridad juridica y confianza respecto al
cumplimiento de los contratos. La industrializacion proporcionaba nuevas oportunidades y motivos
para aplicar estimulos mas o menos conocidos anteriormente: la reforma de las instituciones sociales
para crear un ambiente capitalista, incrementar la seguridad empresarial y garantizar la libre circula-
cion de hombres, recursos y mercancias, la creacion de servicios con elevadas economias externas
(comunicaciones y transportes, informacion, educacion), el uso de regulaciones para proteger indus-
trias y poblaciones particulares (tasas, ordenanzas, ayudas), y, por ultimo, la inversion e iniciativa
empresarial. Sin duda alguna, los estados nacionales no despreciaron la politica industrializadora, pero
su intervencion se dirigid prioritariamente a la construccién nacional y a la creacién de precondiciones
para el desarrollo: codificacion de derecho mercantil, derechos de patentes y otras, uniones aduane-
ras y monetarias y liberalizacion del comercio interior, construccion de infraestructuras (carreteras,
ferrocarril), creacidn de sistemas nacionales de educacion.

La politica comercial perseguia una ampliacion del mercado, primero y ante todo a través de la
formacion del llamado "mercado nacional". Al respecto cabe distinguir dos etapas, que se veran con
mas detenimiento en tema 6. La primera estuvo definida por el proteccionismo frente a la competen-
cia britanica y por la unificacion del mercado interior mediante la abolicion de aranceles internos o la
formacidn de uniones aduaneras, entre las que destaca el Zollverein (1818-1834). La segunda se ca-
racterizd por el avance del librecambismo, que se acelera a raiz del Tratado Cobden-Chevalier de
1860.

La unificacion de las unidades de cuenta en un patron monetario fue también una prioridad de la poli-
tica econdmica nacional. En general, la politica monetaria pretendia mantener estable el valor del
dinero frente a cualquier otro objetivo, de modo que era mas bien pasiva. A fin de cumplir este objeti-
vo era esencial mantener el equilibrio presupuestario. La emisién de moneda ha sido siempre una
regalia del Estado y lo es particularmente desde los principios del liberalismo porque las alteraciones
del dinero, en cuanto que es reserva de valor y medio con poder liberatorio en el pago de deudas,
afecta decisivamente los derechos de propiedad y la confianza de los individuos. Un instrumento fun-
damental de la politica monetaria fue el “banco central” de cada nacién, generalmente un banco por
acciones que prestaba al tesoro publico, a particulares y, con el tiempo, a los bancos privados (redes-
cuento), que se hizo con el monopolio de la emision monetaria y que poco a poco fue convirtiéndose
en prestamista de Ultima instancia y regulador del sistema bancario.

La creacion de un sistema educativo en todos sus niveles, basico, técnico y universitario, contribuyd
a acelerar la produccion de conocimiento y la formacidn de capital humano respecto al sistema brita-
nico de aprendizaje mediante la experiencia laboral (aprender en el yungue).

Los problemas que suscitaban la urbanizacién y proletarizacion de importantes segmentos de la po-
blacién, que facilmente caian presas del desempleo a causa del paro tecnoldgico o durante las crisis
econdmicas, impulsaron también la intervencion del Estado en los asuntos sociales, ya que las insti-
tuciones tradicionales de asistencia a los pobres habian desaparecido sin que el mercado (seguros) ni
el asociacionismo (cooperativas, sociedades de socorro) hubieran ocupado todavia el lugar que les
correspondia. Segun el liberalismo doctrinario, la redistribucién de rentas por medio de ayudas direc-
tas a los pobres reduciria los incentivos de los obreros para trabajar y ahorrar. Los asilos debian com-
binar el auxilio social a los trabajadores sanos desempleados con la canalizacion de la mano de obra a
los patrones, aunque el auxilio social a los trabajadores sanos desempleados dificilmente podia conse-
guirse mediante el fomento de obras publicas con las que generar empleo, dado el limitado gasto de
los organismos publicos. En todo caso, el estado debia desempefiar una doble funcion reguladora y
subsidiaria de la iniciativa privada: la asistencia privada por profesionales liberales y organismos de
caridad podia ser completada con la ayuda publica a través de la beneficencia a los pobres por inca-
pacidad (orfandad, enfermedad, invalidez y vejez).
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Después de 1870 las funciones del Estado aumentaron debido al desarrollo de la representacién democra-
tica, la creciente rivalidad nacional (imperialismo), a la percepcién de los problemas derivados de la indus-
trializacion como la competencia internacional o las condiciones de vida obrera y urbana (legislacion re-
formista en materia social y urbanistica y ayuda a sectores débiles, como la agricultura), y, por ultimo, en
ciertos paises por la conciencia del atraso (ayudas a sectores modernos via proteccionismo, reserva de
mercados, iniciativa empresarial en Italia, Rusia y Japon).

4.7. Ladiversidad de comportamientos nacionales

La industrializacidon es un fenémeno global, pero no simultaneo y ni siquiera uniforme, ya que las con-
diciones de partida son diferentes en cada momento histérico. En sentido temporal cabe distinguir a
los paises pioneros, los seguidores y los de industrializacion tardia. Algunos investigadores destacan la
singularidad de cada experiencia (Rondo Cameron), pero otros han tratado de reducir la variedad de
comportamientos “nacionales” a pautas comunes.

El modelo de Gerschenkron (1962) destaca que los paises que se incorporan tarde al proceso de in-
dustrializacion siguen vias distintas segln el grado de atraso, de manera que su avance no es una
repeticion de los ejemplos pioneros, sino un sistema ordenado de desviaciones graduales respecto a
aquéllos. Los paises atrasados incorporan tecnologia mas avanzada, intensiva en capital en vez de
trabajo, al tiempo que han recurrido a formas distintas de financiacion (banca y estado frente a la
autofinanciacion), y con esas formas de financiacion aparecieron distintos tipos de control y organiza-
cién como la gran empresa. En consecuencia, la alta tecnologia y la banca o el estado han sido susti-
tutivos de los factores que faltaban en un principio.

Ademas, la respuesta aparece condicionada, desviada por el "diferencial de contemporaneidad" (Po-
llard). Ciertamente, el proceso de industrializacion modifica el escenario en el que deben desenvolver-
se los seguidores: los pioneros modifican las ventajas comparativas y, por tanto, las posibilidades de
especializacion de los seguidores, la presion demografica ha sido mas acusada en los paises atrasados
en parte por la disponibilidad de innovaciones médicas o urbanas, el ferrocarril se convierte en un
instrumento de unificacion nacional, la politica imperialista se impone aun sin aparente fundamento
economico, el socialismo revolucionario prende en paises atrasados donde la poblacién obrera es rela-
tivamente poco importante pero vive en condiciones penosas (Rusia). Un ejemplo contemporaneo
puede ser la reparticién de los costes ecoldgicos del desarrollo entre paises desarrollados y paises en
vias de desarrollo.

La tesis de Gerschenkron ha sido confirmada en parte por Adelman/Taft-Morris (1980). En el periodo
1850-1913, la incorporacion con cierto éxito, en términos de convergencia mas o menos temprana,
dependid de una constelacién de instituciones, entre las que cabe destacar las agrarias por sus reper-
cusiones sobre la formacion del mercado y la importancia de las relaciones socio-politicas. Las investi-
gadoras norteamericanas distinguen cinco modelos: 1) pioneros (Gran Bretaiia, Bélgica, Francia, USA
y Suiza), 2) seguidores (Alemania, Italia, Rusia y Japon), 3) paises cuya industrializacion deriva de la
exportacion de productos primarios (Escandinavia y "paises nuevos"), 4) paises sometidos a fuerte
presion demografica que no se industrializan (Egipto, China), y 5) inclasificables (Holanda, Espafia y
Turquia), con una caracteristica comun, su pasado imperial.

En cualquier caso, los niveles de industrializacion inicial (1820) sefalan la destacada posicion de Bélgi-
ca, el primer pais que siguid los pasos de Gran Bretafia, a continuacion Suiza junto con Francia v,
después, Alemania. Las tendencias de la produccién y de la poblaciéon de cada pais fueron muy dife-
rentes, si bien el crecimiento de la renta per capita siguié un ritmo similar de manera que a lo largo
del siglo XIX cambiaron los tamafos de cada pais pero tal vez no tanto las diferencias de nivel per
capita entre ellos.

4.7.1. Espaiia, una industrializacion insuficiente

El atraso econdmico de Espana era muy pronunciado a principios del siglo XIX cualquiera que sea el
indicador elegido (renta per capita, alfabetizacién, esperanza de vida, empresariado). Aunque las re-
formas liberales comenzaron en plena guerra de la independencia (1808-1814), el cambio institucional
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se retras6 mucho tiempo debido a las guerras civiles y los cambios de gobierno que atravesd el pais.
Ademas, la depresion econdmica de los afios 1815-1840 fue mas profunda y prolongada que en los
paises europeos. Una vez comenzada la industrializacion (mecanizacion de la hilatura del algodén en
Catalufia a partir de 1832), el crecimiento fue muy lento, insuficiente para acortar las distancias que
separaban a Espaiia de los paises pioneros de la industrializacion.

El mercado interior era desde luego muy pequeno y fragmentado, y poco dinamico. La escasa pobla-
cion inicial (12 millones de habitantes c. 1800) crecid moderadamente a lo largo del siglo, no por el
declive de la natalidad, como en Francia, sino por la elevada mortalidad, que experimentd una pauta
de descenso similar a la de otros paises, pero mucho menos pronunciada, de manera que a finales de
siglo todavia habia grandes diferencias de esperanza de vida respecto a Europa. La renta per capita
parecia ser determinada, como en todo pais agrario, por la distribucién de la propiedad de la tierra:
una clase terrateniente con elevados ingresos frente a una masa de pequefios propietarios, arrendata-
rios y jornaleros con ingresos cercanos al nivel de subsistencia no podian sostener un mercado de
masas. Las desamortizaciones apenas alteraron ese rasgo excepto en algunas comarcas del Medi-
terraneo y el Cantabrico. La integracion del mercado interior fue muy lenta, dada la escasa y tardia
inversidon en construccién de carreteras y ferrocarriles (1848, 1855).

La pérdida de las colonias (1810-1824) y la caida de las exportaciones de lana hasta su virtual des-
aparicion significaron una gran pérdida de mercado y de oportunidades de ganancia para la agricultu-
ra meridional y mesetaria, la industria de tejidos y del hierro, y el transporte maritimo, asi como para
el estado debido a la caida de los ingresos fiscales (excedentes de las haciendas coloniales, arance-
les). A partir de entonces, el déficit de balanza comercial y el déficit fiscal no podian ser compensados
con las remesas de metales procedentes de las Indias. Ahora bien, la industrializacion europea pro-
porciond la ocasion propicia para la rapida reorientacién de las exportaciones esparolas gracias a la
demanda de vino, aceite y otros productos de la agricultura mediterranea, y, sobre todo, minerales
(plomo, cobre, mercurio, hierro, cinc y otros).

La escasez de yacimientos carboniferos y de recursos hidricos era un factor indudable de atraso por-
que significaba el encarecimiento de la energia y, por tanto, de los procesos industriales, asi como de
la fundicion de hierro y del cultivo. A pesar de todo, el crecimiento econdmico no fue desdefiable,
sobre todo en la mineria, la agricultura de exportacion y la industria algodonera, que en su mayor
parte estaba localizada en Barcelona y sus alrededores.

El crecimiento de la produccién agraria fue importante, pero insuficiente, ya que descansaba en la
roturacion de tierras marginales, algo en la especializacion regional y apenas en la inversion de capital
en forma de regadios o maquinaria. Por tanto, el crecimiento fue suficiente para alimentar a la pobla-
cién con mayor regularidad y generar un ahorro a través del comercio exterior, la renta, los beneficios
y los impuestos, pero insuficiente para estimular la extension del debido a los bajos ingresos de los
pequenos campesinos y jornaleros y al elevado precio de los cereales.

La expansion de la industria algodonera fue muy rapida en las décadas centrales del siglo XIX, aunque
sus efectos de arrastre resultaron débiles. El capital procedia de las ganancias del comercio exterior.
Los mercados eran el espaiiol y el colonial altamente protegidos, si bien con aranceles decrecientes, lo
que permitié el avance de la moderna industria a costa de la tradicional (lenceria gallega, pafieria
castellana). La innovacion tecnoldgica consistid principalmente en la importacion de maquinaria y
métodos ingleses. En los afios 1860 ya se habia completado la mecanizacion del hilado, estando a
medias la del tejido de algoddn, mientras que apenas comenzaba en la industria lanera. La innovacién
tecnoldgica continud en los afios siguientes, pero los costes todavia eran mucho mas altos que los de
otros paises. La estrechez del mercado (lento crecimiento demografico, estancamiento del ingreso
rural, crisis coloniales y tratados de comercio con Francia y Gran Bretaiia) limitaba las expectativas de
beneficio y frenaba la inversion, con lo que no se alcanzaban economias de escala (pequefia empresa,
pervivencia del sistema de subcontratos). Ademas, los costes laborales unitarios eran muy altos debi-
do al elevado precio de los alimentos, que repercutia sobre los salarios nominales, y la baja cualifica-
cion del trabajo. Por ultimo, el combustible era asimismo muy caro (proteccion de la mineria del
carbon).
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La modernizacion de la siderurgia fue mas tardia y lenta debido a la localizacion dispersa de las mate-
rias primas (hierro y carbon), la estrechez y diversidad del mercado interior, y la innovacion tecnologi-
ca via importaciones (maquinaria textil desde 1846, franquicias arancelarias al ferrocarril en 1855-91).

El sistema bancario que naci6 en 1855 descansaba en los bancos de emision y en las sociedades de
crédito, todos ellos en forma de sociedad andnima, a los que se sumaban numerosas casas de comer-
cio y banca e infinidad de prestamistas rurales. La expansion del sistema fue insuficiente respecto a la
demanda de crédito, como demuestra el continuo aumento de los tipos de interés. Ademas, la crisis
financiera de 1866 elimind de la escena a buena parte de los bancos de las regiones del interior.

La accion del Estado estuvo fuertemente condicionada por la permanente crisis fiscal. Debido a la
extension del fraude fiscal, los ingresos eran insuficientes para financiar el gasto, que en su mayor
parte se dedicaba al servicio de la deuda. Las consecuencias fueron muy graves (Pedro Tedde). Pri-
mero, el estado no presté atencion suficiente a los objetivos basicos liberales, omisidon no justificada
por el liberalismo econémico clasico ni por falta de instrumentos administrativos (centralismo), sino
por la renuncia a una mayor presion fiscal y control presupuestario. En segundo lugar, el encareci-
miento del crédito privado, por cuanto el ahorro tendia a dirigirse hacia la deuda publica o a la compra
de tierra (desamortizacion). En tercero, el condicionamiento de la politica monetaria, especialmente la
sujecion del banco emisor a las necesidades de crédito publico en vez de la demanda de crédito pri-
vado. Y, cuarto y ultimo, la dependencia del estado respecto a prestamistas nacionales y extranjeros,
que exigieron condiciones muy duras en sus préstamos a la Hacienda, bien con tipos de interés eleva-
dos o bien, mas a menudo, en forma de compensaciones como explotacion de recursos nacionales y
rebajas arancelarias.
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Curso 2009-2010

4.8. Practicas de Tema 4: La difusion de la industrializacion en Europa y América, 1815-

1870

MATERIAL PARA PRACTICAS
P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Ejercicios

P.4. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar

Todos estos conceptos econdmicos son basicos y fundamentales; seran ademas empleados con
frecuencia a lo largo del curso, por lo que su comprensién y memorizacién es indispensable.

First comers

Convergencia

Divergencia

Segunda revolucién agricola

Estructura industrial

Frontera tecnoldgica

Transferencia de tecnologia

Macroinvenciones

Microinvenciones

Relaciones interindustriales
Enlaces hacia atras

o desde la demanda
Enlaces hacia adelante

o desde la oferta

Patente

Sociedades en comandita
Sociedades por acciones
Banca comercial

Banca mixta

Politica econdmica liberal
Principios tributarios liberales
Regulacion econdémica
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P.2. Cuestiones a analizar

1. ¢Cudles serian las dos caracteristicas que de forma general definirian a este periodo desde el punto
de vista de la industrializacion?

2. ¢Qué significado tienen las fechas de 1815 y 1870 como limites cronoldgicos del periodo?
3. ¢Qué desafios suponia la revolucion industrial britanica para los demas paises?
4. ¢Por qué y cdmo las revoluciones politicas impulsaron la difusion de la industrializacion?

5. éFue el crecimiento medio de Europa en este periodo superior al que se produjo entre 1700 y
18207 ¢En cuanto fue superior o inferior?

5. ¢Qué es lo que diferencia el cambio estructural britanico del de sus seguidores?

7. ¢Siguieron todos los paises las pautas definidas por el modelo de transicion demografica?

8. Los paises que se estaba industrializando ¢convergieron o divergieron respecto a Inglaterra? éCua-
les convergieron y cuales divergieron?

9. ¢El aumento de la produccién agricola fue suficiente para abastecer a la poblacion mundial en cre-
cimiento? ¢Qué diferencias se dieron entre los paises avanzados y el resto del mundo en cuanto a
produccion agricola?

10. ¢El desarrollo del vapor hizo desaparecer a otro tipo de energias, como la hidraulica?

11. ¢Qué contribuciones o funciones desempefia la agricultura en el crecimiento econdmico?

12. éCuales eran las diferencias fundamentales entre la estructura de la industria britanica y la del
resto de los paises en vias de industrializacion?

13. ¢Qué quiere decir que el patron de industrializacién cambio en este periodo?
14 ¢Qué diferentes efectos se derivan de la difusion del ferrocarril sobre la industrializaciéon?
15. ¢Qué son en concreto las relaciones interindustriales?

16. ¢éHubo muchas macroinvenciones en este periodo o fueron mas bien las micrinvenciones las que
primaron? Sefale alguna de estas innovaciones.

17. ¢Qué derecho protege la propiedad intelectual estimulando la invencién e innovacion tecnica?cas?
18. ¢éCémo pudieron los paises europeos superar el atraso tecnoldgico frente a Gran Bretana?

19. ¢Qué razones justifican la inversion publica en infraestructuras segin Adam Smith y el liberalismo
en general?

20. ¢Qué factires determinaron la expansion de la demanda?
21. ¢Qué se entiende por “revolucion del consumodor’?

22. ¢Cudles fueron las consecuencias de la pérdida de las colonias del continente americano para la
economia espafola?

22. ¢Qué problemas fueron mas importantes en el atraso espaiol: la deficiente dotacion de recursos
naturales, el tamafio del mercado o la politica econémica del Estado? Razona la respuesta.
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P.3. Ejercicios

Curso 2009-2010

1.- Con los datos del cuadro adjunto, hallar las tasas de crecimiento acumulativo anual entre 1820 y 1870
y establecer el ranking de los paises por razén del crecimiento

2.- Con los mismos datos, calcular el grado de convergencia o divergencia entre Reino Unido y resto de
los paises (PIB p.c. del pais considerado como porcentaje del PIB p.c. del Reino Unido = 100)

PIB p.c. de distintos paises, 1700-1870, en $ ppc de 1990

Reino Unido| Francia Alemania Bélgica Suiza Italia Espana Europa W EE.UU.
1700 1.250 910 910 1144 890 1.100 853 998 527
1820 1.706 1.135 1.077 1319 1.090 1.117 1.008 1.201 1.257
1850 2.330 1.597 1.428 1847 1.488 1.350 1.079 1.574 1.806
1870 3.190 1.876 1.839 2692 2.102 1.499 1.207 1.960 2.445
crecimiento
convergencia
1820 100
1850 100
1870 100

3.- Segun los datos adjuntos, que representan el peso de Inglaterra en el mundo en poblacién y diversas
actividades econémicas, entre 1800 y 1870, analizar cuales son las actividades econdémicas en las que
mas ha aumentado la hegemonia inglesa en el periodo considerado.

Inglaterra en economia mundial (en %)

(en %) 1800 1830 1860 1880

Poblacién 1,6 2,1 2,2 2,4
Produccién Industrial

Produccién total 4,2 9,5 19,9 22,9

Produccién siderurgia 16,7 36,3 52,3 42,6

Consumo algodén 4,5 15,9 46,8 32,3

Produccién carbon 63,0 71,0 57,0 49,0
Ferrocarriles [1840]

lineas (longitud) - | 332] 138 6,8
Comercio

Exportaciones 19,0 18,0 20,0 16,5

Flota mercante 42,0 29,0 28,0 32,0
Inversiones exteriores capital - | 420 50,0 49,0

Fuente: Bairoch
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P.4. Lecturas complementarias

Lectura 1. Las principales caracteristicas que la primera mitad del siglo XIX
[De forma mads bien descriptiva pero clara, este texto, del historiador suizo Paul Bairoch, nos
brinda las cinco principales caracteristicas que segun él definen a las economias en vias de in-
dustrializacion en la primera parte del siglo XIX]

Comenzaremos por lo que se puede denominar primera mitad del siglo XIX, es decir el periodo que va
desde 1815 a 1870. Examinaremos primero las cinco caracteristicas principales: la difusion de la in-
dustrializacién; los rapidos cambios en la economia de los transportes; las tendencias hacia el libre-
cambio; el predominio creciente de la economia britanica; el comienzo de la proteccién social de los
obreros y de la organizacion de la clase obrera...

Difusion de la industrializacion

..., hacia 1815-1820, solamente cinco paises habian comenzado su revolucion industrial: Inglaterra,
Francia, Bélgica, Suiza y Estados Unidos. Ahora bien, hacia 1870, no solamente esos cinco paises
estan ya fuertemente industrializados respecto a la situaciéon de partida, sino que, entre tanto, nuevos
paises han comenzado a industrializarse. Citemos a Alemania, Austria, Suecia, Espafia, Italia, y cierto
numero de paises de poblamiento europeo. De hecho, se podria considerar que todos los grandes
paises que han conocido la revolucién industrial, a excepcion de Japon y Rusia..., han comenzado esta
industrializacion antes de 1870. En el limite, se podria incluso considerar que el Japon y Rusia entrar-
ian en esta clasificacion. En efecto, la revolucion Meiji, que marcd el comienzo de la politica de desa-
rrollo moderno, tuvo lugar en 1869, y ocho afios mas tarde, en Rusia tuvo lugar la abolicion de la
servidumbre, abolicidon motivada y necesitada esencialmente por el deseo de modernizacion econdémi-
ca del vasto imperio de los zares.

Y si combinamos los efectos de la difusion espacial de esta industrializacién con los del nivel de cre-
ciente industrializacion, se percibe que estamos frente a una expansion extremamente rapida de la
produccion manufacturera. Tomemos primero un indicador tosco, pero significativo, a saber, la pro-
duccién de hierro. Si, entre 1750 y 1800, la produccién mundial de hierro pasé de 0,6 al millén de
toneladas, en 1860 tenemos que hablar de 7,2 millones de toneladas y en 1870 de 12,4 millones; es
decir, 20 veces el nivel anterior a la revolucién industrial. Mas significativo aun, el volumen global de
la produccion industrial de los futuros paises desarrollados, poniendo la base 100 en el Reino Unido y
el afo 1900, el indice pasd de 24 en 1750 a 27 en 1800, y dobld practicamente en el curso de los 60
anos siguientes para llegar al indice 42 en 1860.

Si la expansién de la produccion industrial ha sido rapida, por el contrario, durante esta primera mitad
del siglo XIX, no se han producido modificaciones fundamentales en la naturaleza de los productos
manufacturados, sobre todo a nivel de bienes de consumo, donde no aparece practicamente ningln
nuevo producto importante. La naturaleza del consumo sigue siendo de tipo tradicional, pero las can-
tidades consumidas progresan rapidamente: mas vestidos, calzados, vajilla, etc. En cuanto a bienes
de produccion, las novedades que aparecen no seran otras sino las del transporte.

Cambios répidos en la economia de los transportes

Hasta los afios 1830, lo esencial de los cambios en los transportes ha consistido en la mejora de los
medios de comunicacion relativamente tradicionales. Por una parte se tratara de la mejora de la red
de carreteras, gracias a las nuevas técnicas de construccién, entre las que destaca el famoso "maca-
dam". Este nombre proviene del de su inventor escocés IJohn Loudon McAdam
(1756-1836) que, tras haber hecho fortuna en Nueva York, en el comercio, volvié a su pais natal don-
de ensayd a su costa experiencias para mejorar las carreteras, especialmente su revestimiento. El
elemento esencial del sistema de McAdam no consiste solamente en la utilizacién de piedras fraccio-
nadas en diferente tamano, sino sobre todo en el drenaje del suelo que soportara la carretera, lo que,
al mantenerla seca la hacia mas resistente. Se trata, por otro lado, de la expansion de redes de cana-
les, fendmeno que puede ser considerado tan antiguo como nuevo. Antiguo, puesto que los primeros
canales, en Europa, datan del siglo XV, pero son mucho mas antiguos los de civilizaciones extraeuro-
peas; especialmente en China, donde el primer canal fue abierto en el siglo III a. C, y donde el famo-
so gran canal, el mas largo del mundo (1.700 km), habia sido en gran parte acabado en el siglo VII.
Antes de en China, numerosos canales habian sido realizados en Oriente Medio, aunque con dedica-
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cién mas bien al riego que a la navegacion. La novedad en el montaje de la red de canales a comien-
zos de la Revolucion Industrial no reside en las técnicas utilizadas sino sobre todo en la rapidez de su
expansion y en su densidad. Sélo Inglaterra poseia, en 1830, una red de 3.500 km., siendo asi que su
primer canal puesto servicio lo fue en el afio 1761. En Francia, en el decenio 1830, se abren 1.700 km
de canales. Globalmente, entre 1815 y 1857, seguimos en Francia, se pasa de una red de cerca de
1.200 kilbmetros a otra de aproximadamente 4500 km. A titulo de comparacion, esto se traduce en
una red de 250 kildmetros por millén de habitantes en Inglaterra, de 125 en Francia; pero sélo de
unos 20 a 30 km. en la China del siglo XII.

Los ferrocarriles

Las transformaciones de la economia de los transportes, mas directamente vinculadas a la Revolucion
Industrial, comienzan a partir de los anos 1825 gracias a la aplicacion de la maquina de vapor al
transporte. Y, en el presente caso, la imagen de Epinal se corresponde con la realidad: el hecho capi-
tal consiste en la aparicion del ferrocarril. La primera linea (32 km.) se abren Inglaterra el afio 1825;
el proyecto consiste en unir las ciudades de Stockton con Darlington. Es cierto que los railes habian
sido ya utilizados antes. En efecto, en materia de transporte, el proposito pretendido es disminuir la
friccion de las ruedas a fin de reducir la cantidad de energia necesaria en el transporte de una canti-
dad determinada de producto. Los railes de madera habian sido ya utilizados, sobre todo en las mi-
nas, desde la primera mitad del siglo XVI. Pero, tal como se entiende el término ferrocarril en el siglo
XIX, este consiste en la conjuncién del rail de hierro y la maquina de vapor. Y, para hacerlo todo
técnica y econdmicamente viable, fue necesario reducir el precio del hierro e incrementar el rendi-
miento de las maquinas vapor.

..., desde 1850, practicamente todos los paises industrializados habian ya comenzado a montar una
red de ferrocarriles, y, desde 1870, practicamente el conjunto del mundo conoce esta fase. Ademas,
el crecimiento de la red es extremamente rapido. Si examinamos la situacion en Europa, constatamos
que, desde 1870, Europa (sin Rusia) tiene unos 90.000 km. de via férrea. Lo que quiere decir (hipote-
sis, por descontado, teorica) que si estas lineas hubiesen sido repartidas de una forma 6ptima, ningu-
na parte del territorio de Europa se hubiese encontrado a mas de 12 kildmetros de distancia de una
linea de ferrocarril. Se puede constatar igualmente que, muy pronto, se asiste a la instalacion de re-
des de ferrocarril en el futuro Tercer Mundo. Lo que constituye un aspecto importante de la problema-
tica del proceso de subdesarrollo econdmico de esta region del mundo... Ciertamente, en esta region,
lo esencial de la red ferroviaria se hizo después de 1870.

Barcos a vapor

La segunda aplicacion de la maquina de vapor a los transportes se situ6 en el dominio de la navega-
cion. Los comienzos de la navegacién a vapor datan de principios del siglo XIX; pueden incluso en-
contrarse precedentes bastante antiguos, tales como el del francés Claude Francois,
marqués de Jouffroy d’Abbans, en 1783. Pero, en definitiva, los progresos al respecto fueron muy
escasos los afios 1840-1850. El fendomeno se acelera realmente después de 1869, fecha de la apertura
del canal de Suez que dio una ventaja suplementaria a la navegacion a vapor. Sin embargo, en las
proximidades del afio 1870, la flota a vapor representaba cerca del 50 % de la capacidad de transpor-
te del conjunto de la flota, conjunto que habia multiplicado por seis su capacidad de transporte entre
1800 y 1870.

La navegacion a vapor va a favorecer la apertura de dos canales maritimos importantes: el canal de
Suez y el de Panama, cuya apertura tendra lugar medio siglo mas tarde, en 1914. Desde el punto de
vista de las relaciones comerciales internacionales, el canal de Suez es mas importante. Esto, no sélo
en razon del ahorro de tiempo en el trayecto, lo que fue considerable (por ejemplo, de Liverpool a
Bombay el ahorro fue del 41 %), sino también a causa de importancia del comercio entre Europa y
Asia. En los afios 1923-1925, una media de 5.030 navios comerciales pasaban cada afo por el canal
de Suez, mientras que por el canal de Panama su nimero no se elevaba mas que a 4.550. En épocas
mas recientes, a causa de la expansion del comercio de los Estados Unidos con el Japdn, los dos ca-
nales gozan mas o menos de la misma importancia.

Caida de precios y ganancias enormes de velocidades
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La conjuncion de este desarrollo de los ferrocarriles con el de los barcos a vapor va a traer consigo
una caida muy destacada de los precios del transporte. Si comparamos precios de comienzos del siglo
XX con los de comienzos del XIX, podemos concluir en los siguientes érdenes de magnitud. Para los
transportes terrestres, la baja real (teniendo en cuenta el movimiento general de precios) debio de ser
del orden de 15 a 1, y esto sin incorporar los costes de los transportes ferroviarios (hacia 1910, el
coste del transporte de cereales, sélo en vagones de ferrocarriles a larga distancia..., en este caso, la
caida seria de 50 a 1). Para el transporte maritimo, la baja fue del orden de 7 a 1. En lo que concierne
a los rios, la reduccion fue menor, pero el desarrollo de la red de los canales comportd transformacio-
nes importantes; de forma que se puede estimar que la baja fue aproximadamente del orden de 3 a
1. Globalmente, se puede estimar que entre 1800 y 1910 la caida de los precios reales medios (pon-
derados) de los transportes ha sido del orden de 10 a 1. Se puede igualmente estimar que entre 1830
y 1870 el precio de los transportes terrestres han bajado en la proporcion de 10 a 2 (comparando el
coste del ferrocarril con el de carretera) y los de navegacion maritima de 10 a 4 (comparando los
costes medios). Esta caida de los costes ha sido acompanada por una fuerte reduccion del tiempo del
transporte. En resumen, una verdadera revolucién de los transportes cuyas consecuencias seran muy
importantes tanto para el comercio internacional como para la colonizacion y el sistema econémico de
cada pais.

Tendencias hacia el librecambio

... lo que conviene aqui sefalar es que, a comienzos del siglo XIX, el proteccionismo y, en realidad, un
proteccionismo muy estricto fue practicado practicamente en toda Europa y en el mundo en general.
La primera ruptura en esta constante de la historia tarifaria se sitia en 1846, con la aplicacién de una
politica muy liberal en el Reino Unido. Desde comienzo de los afios 1860, otros paises importantes
adoptan una politica similar. Y, hacia 1875, el conjunto de Europa posee un sistema aduanero que se
puede considerar, para la época, como librecambista. Fuera de Europa, la evolucion es diferente, con
la persistencia muy sefialada del proteccionismo de los Estados Unidos, para el cual la victoria en 1865
de los antiesclavistas del norte es también una victoria de los partidarios del proteccionismo de las
regiones mas industrializados del norte.

Preponderancia creciente de la economia britanica

A pesar de la difusion espacial de la industrializacion, que se extiende a lo que constituira el nicleo
esencial de los futuros paises desarrollados, nos encontramos con que, durante la primera mitad del
siglo XIX, la preponderancia de la economia britanica sobre la economia mundial continta creciendo...

Queremos insistir, primero, en el hecho siguiente: la poblacién del Reino Unido no representa mas
gue una pequefia fraccion de la poblacion mundial. Ciertamente, y esto es una resultante de la Revo-
lucién Industrial, la parte relativa de este pais en la poblacién mundial dobla entre 1750 y 1840, pa-
sando del 1 al 2,2 %. Sin embargo, incluso ese 2,2 % constituye una proporcidon muy débil de la po-
blacion mundial. En esta perspectiva, queremos sefialar que, mas tarde, en el momento del apogeo
de la potencia econdmica de los Estados Unidos —que se sitla a mediados del siglo XX— este pais
representara el 6,1 % de la poblacion mundial. La debilidad numérica de la poblacion de estos dos
paises dominantes en el plano econdmico presenta analogias con las dominaciones militares de mu-
chas naciones o tribus que, desde la Antigliedad, han logrado, a pesar de la debilidad de sus pobla-
ciones, someter a o influir sobre imperios enteros...

Retomemos la analogia con la potencia dominante britanica y comencemos por el comercio, la flota y
la dominacién colonial. Hacia 1700, Inglaterra no participa probablemente en mas del 5 % del co-
mercio mundial. A pesar de la unién con Escocia e Irlanda, cosa que redujo la importancia de su co-
mercio exterior, dado que los intercambios entre Inglaterra y estas regiones dejan de ser considera-
dos como comercio exterior, el Reino Unido de 1860 aseguraba, el sdlo, el 20 % de las exportaciones
mundiales. Si se tiene en cuenta a las exportaciones, especialmente de productos coloniales, la parte
del Reino Unido es aun mayor, del orden del 23 %. Por otro lado, en lo que concierne a la flota co-
mercial, ésta representa, hacia 1860, el 28 % del total mundial. El dominio colonial de Inglaterra en
1700 concierne a regiones cuya poblacién no era superior al millon de habitantes, es decir en torno al
15 % de la de Inglaterra; y el dominio colonial inglés no representaba ni siquiera la décima parte del
total de Europa. Hacia 1860, el dominio colonial britanico contaba con una poblacién del orden de 260
millones (es decir, el 900 % de la del Reino Unido); y el dominio colonial inglés representaba entonces
las nueve décimas partes del conjunto de Europa.
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Pasemos a la produccion. El futuro Reino Unido, que representaba menos del 2 % de la produccion
industrial mundial hacia 1750, alcanzd el 20 % de la misma hacia 1860 (su cenit, en 1880 con el 23
%). Mas espectacular aun... es la participacion dominante en los sectores nuevos de la Revolucion
Industrial: textil y siderurgia. En lo que se refiere al hilado del algoddn, que fue lo esencial del textil
inglés en el siglo XIX, la Inglaterra de comienzos del siglo XVIII ocupaba un lugar muy discreto en
Europa (puede que una sexta parte, 16 %);... ahora bien, hacia 1860, el hilado mecanico britanico
consumian cerca del 60 % del algoddn bruto de las industrias europeas, las cuales consumian proba-
blemente del 75 al 80 % del algoddn bruto en el mundo entero. En otros términos, la parte de los
britanicos en la produccién mundial de hilo de algodén pas6 de 4 al 47 % entre 1800 y 1860. En
cuanto la produccion de hierro colado (mas hierro labrado), hacia 1860, el Reino Unido representaba
el 52 % de la produccion mundial; y los 3,8 millones de toneladas de metal producidos en los altos
hornos britanicos representaban una cantidad entre cinco y siete veces mas elevada que la produccion
mundial de 1750. Finalmente, ..., la preponderancia britanica es ain mas grande en lo que se refiere
al carbdn, predominancia que existia ya antes de la revolucion industrial. He aqui una de las especifi-
cidades de la Inglaterra tradicional, mejor dicho desde el siglo XVII, no de antes, puesto que,..., fue
esencialmente la demanda de combustible doméstico en Londres lo que impulsé el desarrollo de las
minas de carbdn...

Comienzo de la proteccion social de los obreros y de la organizacion de la clase obrera

La palabra "comienzo" ha de entenderse aqui en el contexto del mundo contemporaneo, el de la
emergencia de formas modernas de proteccion social. Precision necesaria, puesto que desde la Anti-
gliedad, y por no tomar en cuenta mas que las civilizaciones occidentales, los aspectos sociales son
dominantes en las religiones procedentes del mundo biblico. La nocién judia de sabado, dia en el que
esta totalmente prohibido para el conjunto de la poblacién, incluidos los esclavos y hasta los animales,
trabajar, es una conquista social considerable. Aunque en otras religiones biblicas el dia de descanso
sea, por regla general, menos estricto, representa sin embargo una ruptura que, cada semana, vuelve
a romper la monotonia y a veces también el calvario del trabajo. Esto no es mas que un aspecto de
las numerosas disposiciones de naturaleza social contenidas en las practicas religiosas judias, cristia-
nas y musulmanas.

Con la revolucion industrial, las cosas cambian. Diferencias de tamafio, sin precedente historico, de la
clase obrera, puesto que, ..., la importancia relativa (y, de seguro, también absoluta) de esta clase
obrera crece considerablemente, pasando del 20-25 % de la poblacion activa a mas del 50 %, incluso
a mas del 60 % en ciertos paises. Diferencias también en razon de la forma del trabajo industrial que
no es ya el de las sociedades tradicionales. Por lo esencial, fue entre 1802 y el comienzo de los afios
1870 donde se situa un doble movimiento..., por una parte, proteccién social desde arriba, concebida
por la patronal bajo la presidn de las élites ilustradas liberales, por otra parte, cambios procedentes de
la presion desde abajo, que pone en marcha formas de organizacion destinadas a lo que se puede
llamar, simplificando, lucha de clases.

BAIROCH, Paul, Victoires et deboirs II. Histoire économique et sociale du monde de XVIe
siecle a nos jours. Gallimard. Paris, 1997, pp. 15-33 (traduccion de L.M. Bilbao).

Lectura 2 Tecnologia y mercado
[Fl texto trata de relacionar mercado con tecnologia, mas exactamente con la senda tecnologica
de /a produccion en serfe, en tres experiencias historicas, Francia, Inglaterra y Estados Unidos.
Las relaciones sin embargo no parecen ser perfectas. Otros factores son también determinantes
de la adopcion de la senda tecnologica]

Los acontecimientos econdmicos ocurridos en Estados Unidos, Francia y Gran Bretafia en el siglo XIX
pueden interpretarse, siguiendo una ldgica analoga, como intentos contrapuestos de elaborar una
variante de la tecnologia industrial distinta y adecuada para las peculiaridades de la situacion nacional.
Los factores politicos existentes en cada pais dieron a los mercados nacionales una forma peculiar; las
empresas maximizadoras del beneficio adaptaron la nueva tecnologia mecanica a las condiciones loca-
les...
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..., de los tres paises, Estados Unidos fue el que mas avanzo en el camino hacia un sistema fabril de
produccion en serie. A principios del siglo XIX, la oferta de trabajo, especialmente de trabajo cualifica-
do, era escasa; no habia gremios que restringieran la reorganizacién de la produccién, y una opulenta
clase de pequefios terratenientes —cuya ancestral diversidad de gustos habia desaparecido al emigrar
al Nuevo Mundo— queria y podia comprar los toscos productos estandares que salian de las primeras
maquinas-herramientas especializadas. Habia suficientes materias primas, como la lana, para que la
ineficiencia de las maquinas no tuviera consecuencias econémicas. Dado que los patronos necesitaban
maquinaria ahorradora de trabajo y que los clientes compraban bienes hechos a maquina, fue natural
la tendencia americana hacia la produccion en serie.

La pauta francesa, a pesar de que tiene algunas similitudes superficiales con la americana, fue dife-
rente. Los campesinos franceses, al igual que los pequenos terratenientes americanos, controlaban su
tierra: durante su Revolucidon habian sido capaces de bloquear (al igual que habian hecho en siglos
anteriores) los esfuerzos de los nobles y los plebeyos ricos por deshacerse de ellos. Pero los campesi-
nos franceses subsistieron en pequefias parcelas (resultado de la subdivision de la tierra entre sus
herederos, de acuerdo con la regla de la herencia divisible), que estaban en gran medida al margen
de la economia monetaria. Por consiguiente, en Francia la demanda de bienes manufacturados pro-
venia de grupos de nobles procedentes de las regiones, asi como de los comerciantes y los oficiales
burgueses y de los pocos campesinos ricos de cada provincia que los imitaban. Por lo tanto, los gustos
y los mercados variaban de una region a otra. Francia tenia, ademas, gremios —reavivados a finales
del siglo XVI— que mantenian vivos los canones tradicionales de excelencia y velaban por el cumpli-
miento de las normas de calidad. Sin embargo, éstos controlaban la produccion de una manera sufi-
cientemente laxa en el campo para que pudieran ensayarse nuevos productos y procesos; Y el tribunal
parisino eximid a sus artesanos favoritos de las restricciones de los gremios, con el fin de fomentar la
produccion de algunos productos nuevos como los crondmetros navales (Utiles en las guerras abier-
tas) y la porcelana (Util en la lucha por el prestigio internacional). En estas circunstancias, la economia
francesa comenzo a especializarse en la produccion de una amplia variedad de bienes de alta calidad
por medio de las tecnologias y las técnicas organizativas analizadas en el apartado anterior de este
capitulo.

Gran Bretana era un caso intermedio en esa época. Por una parte, como muchos campesinos ingleses
habian perdido el control de su tierra y se habian visto obligados a emigrar a las ciudades (como con-
secuencia de la reorganizacion de la agricultura que comenzo en el siglo XV), existia un mercado ur-
bano de masas para los bienes de consumo baratos. Los mercados coloniales demandaban, ademas,
el mismo tipo de productos. Los artesanos, fomentados por el gobierno en el siglo XVII (en un intento
de reducir la dependencia nacional de las importaciones), escaparon posteriormente al control del
Estado y de los gremios, trasladando el trabajo al campo, y comenzaron a reorganizar la produccién.
Asi, pues, el crecimiento siguié en parte el modelo de la senda estrecha.

Por otra parte, los gustos eran mas variados en Gran Bretafia que en Estados Unidos. Dado que la
industria daba empleo en las areas rurales, la poblacion se concentrd en el campo, lo que contribuyd a
estabilizar los gustos provincianos. Habia, demas, una abundante oferta de mano de obra cualificada y
no cualificada, por lo que los empresarios —a diferencia de los americanos— no tenian que buscar
mecanismos ahorradores de trabajo. Asi pues, Gran Bretafa desarroll6 una cierta industria de produc-
cion en serie (en sectores como el hilado de algoddn, la elaboracion de alimentos y la fabricacion de
cerveza), pero su economia, como se observa en los ejemplos de Sheffield y Birmingham, siguié pare-
ciéndose en muchos aspectos mas a la francesa que a la americana.

No es de extrafar, pues, que Marx, comparando Gran Bretafa con el continente, viera en el primero
un pionero de la produccién automatica y que los franceses vieran en los ingleses una masa homogé-
nea de esclavos fabriles con un gusto uniforme (y malo). Tampoco es sorprendente que los ingenieros
britanicos que examinaron las técnicas americanas para fabricar productos como cerraduras y peque-
flas armas (en la muestra presentada en el Cristal Palace de Londres en 1851 y, mas tarde, en sus
recorridos por las fabricas americanas) hablaran del «sistema americano de fabricacién», subrayando
la diferencia entre el uso concertado que hacian los americanos de las maquinas especializadas para
producir piezas intercambiables y los residuos de la tradicion artesanal que quedaban en la practica
britanica.
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Nuestro andlisis de la relacién entre los mercados y la evolucion de la tecnologia revela la existencia
de una coherencia en los diversos acontecimientos nacionales, que niega la teoria clasica, pero tam-
bién oculta un aspecto fundamental de la evolucion tecnoldgica. Hasta ahora hemos supuesto que
existia una correlacion directa entre la distribucién de los intereses econdmicamente relevantes y la
orientacion de la tecnologia hacia la produccion artesanal o hacia la produccion en serie. Desde este
punto de vista, los fabricantes de maquinas responden inmediatamente a los imperativos del merca-
do. Pero la idea de que la tecnologia surge de alguna manera espontaneamente a partir de las tran-
sacciones de mercado es insostenible desde el punto de vista empirico, como muestran dos ejemplos
(de los muchos posibles) extraidos de los acontecimientos americanos.

En primer lugar, muchas de las maquinas especializadas para trabajar el metal que caracterizaban a la
industria americana estaban inspiradas en una vision del disefio que se habia originado fuera del mer-
cado americano. Las ideas francesas sobre las ventajas de producir piezas intercambiables para armas
de fuego se transmitieron a Estados Unidos durante la Revolucién americana y se convirtieron —a
través de la influencia de Francia en la creacion de la academia militar de West Point— en un objetivo
del departamento de pertrechos del ejército de Estados Unidos. Fue, pues, en las armerias federales
(principalmente en la de Springfield situada en Massachusetts) donde la tecnologia de la produccién
en serie tomod forma por primera vez. Muchos de los mecénicos que se formaron con este objetivo
iban a aplicar mas tarde la tecnologia a algunas ramas de la industria privada.

Podria esgrimirse, por supuesto, que incluso en ausencia de la practica de las armerias, el mercado
americano habria generado en su momento una tecnologia basada en maquinas especializadas. Pero
este argumento falla debido a un segundo ejemplo que refuta la idea de que los mercados engendran
directamente tecnologia. En la década de 1840, el trabajo era claramente menos escaso que en las
anteriores debido a las oleadas de emigracion a Estados Unidos. La idea de que el mercado lo deter-
minaba todo lleva a pensar que esta entrada de mano de obra barata provocaria la sustitucion de
capital por trabajo y bloquearia, asi, la tendencia hacia la produccién en serie. Pero no fue asi. En
todo caso, parece mas plausible afirmar que la tecnologia configurd el uso del trabajo (por ejemplo,
en industria como la siderurgia y el calzado) que afirmar que la existencia de trabajo configuro el uso
de la tecnologia.

Una manera de conciliar el modelo basado en el arbol ramificado y las tendencias americanas es sos-
tener (como han hecho Paul A. David y otros) que una vez que una constelacién de fuerzas del mer-
cado ha reconducido a una economia nacional por una determinada senda tecnoldgica, la légica inva-
riable de la tecnologia elegida —mas que el equilibrio cambiante de las fuerzas del mercado— dicta la
evolucién posterior. Desde este punto de vista, no hay una sino muchas formas de determinismo tec-
noldgico y son las circunstancias histéricas las que determinan en momentos cruciales la(s) que una
sociedad esta abocada a sobrellevar durante largos periodos.

Pero aunque este argumento le da la vuelta al determinismo del mercado, tiene un fallo analogo: lo
mismo que los mercados fluctian con el tiempo —emitiendo sefiales contradictorias sobre el rumbo
del desarrollo tecnolégico— el desarrollo dentro de una economia nacional de cualquier tipo de tecno-
logia desentierra constantemente pistas sobre la posibilidad de progresar en otros. El propio Cristal
Palace de Londres, en el que los britanicos admiraron los logros de las maquinas especializadas ame-
ricanas, se habia construido con la ayuda de ingeniosas maquinas especializadas nacionales; en cam-
bio, los pequerios talleres textiles del sur de New England fueron pioneros en la introduccién de ma-
quinaria flexible que parece mas descender de las empresas textiles francesas de Roubaix que de las
empresas de produccion en serie de Lowell (Massachusetts). La tecnologia nacional no tiene mayores
probabilidades que los mercados nacionales de indicar inequivocamente cual es el rumbo mejor del
desarrollo futuro. Para comprender cdmo persistieron los estilos nacionales de progreso tecnoldgico
tan mencionados a pesar de la inestabilidad subyacente de los intereses e inspiraciones materiales,
debemos examinar las ideas de los propios disefiad antagdnicos. Hubo un- ores de las maquinas:
adaptando una expresion del historiador de la ciencia Thomas Kuhn, debemos examinar sus paradig-
mas tecnologicos.

PIORE, Michael y SABEL, Charles, La segunda ruptura industrial. Madrid, Alianza Ed., 1990.
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TEMA 5: LOS INICIOS DE LA SEGUNDA REVOLUCION IN-
DUSTRIAL, 1870-1914
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5.1. Introduccion

El periodo que discurre entre el Gltimo cuarto del siglo XIX, en algunas facetas desde mediados de siglo, y
el estallido de la Primera Guerra Mundial (IGM) es uno de esos periodos en los que la historia se acelera
fuertemente. El proceso de industrializacion cambid su naturaleza y el crecimiento econdmico, siempre a
ella asociado, varié también de modelo. Ello, ademas, se produjo en el marco de una creciente interna-
cionalizacion de la economia, que cada vez funcionaba mas a escala mundial. Estos nuevos cambios, muy
interrelacionados ente si, han merecido, el primero, el titulo de Segunda Revolucién Industrial (en
adelante IIRI), distinta de la antecedente, y el segundo, el de Primera Globalizacién, diferenciable de
la que se producira en el ultimo cuarto del siglo XX. Mientras este proceso mundializador de la economia
se vera quebrado en el periodo siguiente de entreguerras, la IIRI, que ahora se inicia —algunos aspectos
provienen incluso de antes de 1870— proseguira no sin dificultades entre las dos guerras mundiales para
alcanzar su cenit y generalizacion después de 1950, momento en que se retoma de nuevo el proceso de
globalizacion.

El titulo de IIRI originariamente hacia referencia a la segunda revolucion técnica experimentada en el
proceso de industrializacién en marcha, aunque hoy ha rebasado este ambito para a designar el conjunto
de transformaciones que caracterizan a esta nueva fase del proceso. Los cambios técnicos siguen sin
embargo ocupando una posicion central, junto con los ocurridos en el mercado, en su tamafio y estructu-
ra, en orden a comprender la nueva constelacion de cambios. Las innovaciones técnicas —esencialmente,
nuevas fuentes de energia, nuevos materiales y nuevos sistemas de trasporte y comunicacién— indujeron
transformaciones en cadena que afectaron al factor trabajo y al sistema educativo y cientifico, al tamano
y gestidon de las empresas, a la forma de organizacion del trabajo, al consumo, etc, hasta desembocar
mismamente en la politica.

Los cambios demograficos y sociales derivados de las transformaciones econdmicas acabaron, en efecto,
por elevar el nivel de demandas politicas de los ciudadanos, lo que se tradujo en conquistas en el sistema
de representacion. Entre las revoluciones de 1841-1848 y la Primera Guerra Mundial se introdujo en nu-
merosos paises el sufragio universal masculino, y, si bien la democracia seguia siendo incompleta, las
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reglas de juego de la misma se habian modificado sustancialmente. La nueva clientela politica reclamaba
de los gobiernos una mayor atencion a sus bases sociales, ampliadas y diversificadas; su responsabilidad,
por lo mismo, se ensanchaba, lo que se concretd, en general, en una mayor intervencion del estado en la
economia, y, mas especificamente, en el desarrollo de los sindicatos, con sus presiones sobre el mercado
de trabajo, en nuevas reglamentaciones laborales, con similares efectos, y hasta en el inicio de una bal-
buciente seguridad social, el comienzo del “estado de bienestar” organizado por un Estado Benefactor. El
sistema econdmico capitalista iniciaba una nueva etapa, menos liberal y mas intervenida y regulada. La
economia, asi como la sociedad y la politica, experimentaban una creciente complejizacion.

Todos estos cambios se dieron a la par que la industrializacion y el capitalismo alcanzaban dimensiones
mas mundiales, pues nuevos paises y mas regiones del mundo se incorporaban al proceso de crecimiento
econdmico moderno. Se dio una nueva oleada de industrializaciones, la de los seguidores (/ate-comers),
gue como Italia, Rusia, Holanda, paises ndrdicos y Japon —primer pais a industrializarse fuera del mundo
occidental— se sumaron espontaneamente a la lista de paises desarrollados. A ellos se unieron los “paises
nuevos”, de poblacion, poblamiento o colonizacion politica y/o econdmica europeos, que como Canada,
Australia, Nueva Zelanda y algunos de otros continentes, especialmente de América Latina, lo hicieron a
impulsos del viejo mundo, especializandose en la produccion de productos primarios para los paises in-
dustrializados. La divisién del trabajo tomo asi dimensiones cada vez mas planetarias y el proceso de in-
dustrializacidon se iba “globalizando” mientras el sistema econdmico capitalista se desarrollaba a escala
mundial. Con ello, la competencia entre naciones y regiones se acrecentd, maxime cuando el nuevo sis-
tema tecnoldgico podia brindar oportunidades a paises y regiones que se habian visto desfavorecidos por
la tecnologia de la IRI. El liderazgo de Inglaterra comenzaba a estar en peligro ante la presion de paises
emergentes, como EE.UU. y Alemania, que en diferentes frentes la desbancaron de su posicidon hegemo-
nica.

5.2. Crecimiento, cambio estructural y convergencia

El crecimiento econémico fue mas intenso que en el periodo precedente, la estructura de la produc-
cion y del empleo cambid en el sentido de aumentar el peso del sector industrial, a la par que disminuia
relativamente el del sector agrario, y la convergencia entre paises y regiones del mundo con Europa y el
leader britanico fue, aunque no general, la nota entonces dominante, hasta el extremo de verse en peli-
gro la hegemonia econdémica britanica.

Figura 1. Crecimiento del PIB p.c., 1870-1913
A) Paises Industrializados B) Continentes

Il Il
Suiza ] Mundo
Bélgica ] B

Oceania |

Francia ]
Reino Unido |

Italia ]

Asia

Africa

Espaiia ]

[América Latina |
Rusia ] 1 ‘ ‘ ‘

EUROPA W | — América Norte | ]

EE.UU. ‘ ] Rusia ]

Japén ] B
MUNDO | ‘ Europa W

0 0,2 0,4 0,6 0,8 1 1,2 1,4 1,6 1,8 2 0 0,2 0,4 0,6 0,8 1 1,2 1,4 1,6 1,8 2

La tasa de crecimiento de la economia mundial fue del 1.12% anual, doblando la de la anterior etapa
(0.54%) y no digamos la de la precedente de 1700 a 1820 (0.06%). Bajo este crecimiento agregado hay
algo novedosos. Europa Occidental crecié también mas que en el periodo precedente, 1.33%, pero sin
llegar a doblar la tasa de entonces (0.98%)). Esta diferencia respecto a la etapa de la IRI denota que el
crecimiento econémico no es ya una exclusiva europea o norteamericana, sino que se ha extendido a
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medida que la industrializacion se ha ido difundiendo y profundizando fuera de Europa.

Ninguno de los valores del crecimiento en las grandes regiones del mundo y continentes (figura 1 B) es
negativo, como lo fuera en la etapa anterior, y sus valores ademas son bastante superiores a los de en-
tonces. Tampoco ahora Europa Occidental es la regién del mundo que mas crece. Bastante por encima de
ella lo hacen las dos Américas, lo que unido al importante crecimiento de Oceania, Rusia y Japon pone de
manifiesto la explosién econdmica de los “paises nuevos” productores de materias primas y la industriali-
zacién de paises fuera de Europa Occidental. El crecimiento de la economia del mudo ya no descasa tanto
en el peso relativo de la economia europea en la mundial. Continla manteniendo en 1913 su cuota de
1870, 33%, pero América del Norte la ha aumentado en las mismas fechas del 9 al 20%; y también lo
han hecho Rusia, América Latina y Oceania. El crecimiento aunque de forma desigual se ha mundializado
y al propio tiempo “deseuropeizado” relativamente.

Tampoco en esta ocasidn fue Inglaterra el pais que mas crecid entre los industrializados, al contrario, fue
el que, junto con Bélgica, creci6 menos; ambas lo hacian por debajo de la media europea y, lo que es
mas significativo, menos incluso que en la etapa precedente. Paises, sin embargo, como Italia, Espafia,
los ya referidos de Rusia y Japdn, y en especial Alemania y EE.UU., crecieron bastante por encima del
leader. Los paises pioneros, los iniciadores, se puede concluir, ralentizaban su marcha, mientras que los
seguidores de primera y segunda generacion, los retrasados, aceleraban el paso, lo que ldgicamente tenia
que tener consecuencias en el proceso de convergencia.

Figura 2. Convergencia economica
A) Paises Industrializados con Inglaterra B) Continentes y regiones con Europa occidental
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El cuadro que se presenta en la figura 2 no es exactamente el anverso del correspondiente a la etapa
anterior en punto a convergencia, pero se le aproxima. Si entonces se producia un proceso general de
divergencia, con salvedades de menor cuantia, ahora se esta desencadenando de forma bastante genera-
lizada la convergencia. A nivel de continentes y regiones es donde la convergencia cuenta con mas excep-
ciones; grandes continentes, como Africa y Asia, ademas de Rusia, siguen divergiendo respecto a Europa
Occidental, si bien se han frenado y reducido sensiblemente las distancias; América Latina, dato significa-
tivo, ha ganado en convergencia; Oceania y América del Norte, por su parte, siguen aumentando sus
diferencias respecto a Europa. Es en el escenario de los paises industrializados donde la imagen de la
convergencia es literalmente la contraria de la anterior etapa. Ningun pais de los industrializados, sean
iniciadores o seguidores, deja de converger con el /eader britanico. Con todo, la renta per capita de Gran
Bretafia seguia estando por encima de la de los demas, por lo que la convergencia total no se habia ain
producido. La Unica excepcion, EE.UU., su renta por habitante de 1913 ha alcanzado y rebasado a la del
Reino Unido en un 8%. En este frente econdmico, el mas agregado, habia finalmente caido el liderazgo
britanico.

Como puede deducirse del cuadro 1, Gran Bretafia también perdia posiciones en otros frentes econémi-
cos, aunque no en todos. Los mayores retrocesos se dan en el sector industrial, destacadisimamente en
las industrias del algoddn y hierro, asi como en la mineria del carbdn, actividades sintomaticamente las
mas emblematicas de la IRI. En el conjunto del sector manufacturero también se pierden posiciones,
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ademas absolutas, a favor de EE.UU. (35.8% de la producciéon mundial) y Alemania (15.7%), pasando
Gran Bretafia a ocupar una tercera posicion con una cuota del 14% (Fontana G. L.), y dejando por ello de
ser el “taller del mundo”. Es en el frente comercial y de servicios, financieros y otros, donde sigue sin
embargo manteniendo su preeminencia, a pesar de haber perdido cuotas. Inglaterra ha entrado en una
fase que metaféricamente se define de “climaterio”, consecuencia de la perdida de ventajas que en cuan-
to a disposicion de recursos contaba de cara a la tecnologia de la IIRI, cosa que en otros paises ocurria
de forma contraria, al ganar en ventajas.

Cuadro 1. Participacion de Gran Bretafa en la economia mundial (en %)

(en %) 1860 1880 1900 1913

Poblacién 2,2 2,4 2,5 2,5
Produccién Industrial

Produccion total 19,9 22,9 18,5 18,4

Produccién siderurgia 52,3 42,6 21,6 13,2

Consumo algodon 46,8 32,3 25,2 18,5

Produccién carboén 57,0 49,0 30,0 22,0
Ferrocarriles

lineas (longitud) 13,8 6,8 3,9 2,9
Comercio

Exportaciones 20,0 16,5 14,6 13,8

Flota mercante 28,0 32,0 45,0 38,0
Inversiones exteriores capital 50,0 49,0 48,0 42,0

El nuevo tipo de industrializacién vino asociado a cambios estructurales de diverso género. Desde el
punto de vista demografico en unos casos avanzo la transicion demografica en su primera fase o hacia su
segunda fase —caida de la natalidad y mortalidad— y por lo general se acelerd el proceso de urbaniza-
cién, fendmeno asociado a los cambios econémicos. Desde el econémico, en lo que respecta a la compo-
sicion del producto y la poblacion activa por sectores, se pone de manifiesto un marcado avance relativo
de la industria y los servicios —éstos relacionados con la propia industrializacion, con nuevas formas de
comercializacion y financiacion, mas el avance del sector publico— que fue correlativo a un descenso, mas
que significativo, del sector primario. Dentro de él, si restamos la produccion y la poblacion activa del
subsector minero, la agricultura y la poblacién rural han perdido la preeminencia de antafio, mas en el
orden productivo que en el del empleo. La poblacién adscrita al sector agrario decrece en términos por-
centuales, pero aun sigue siendo importante, como se desprende del cuadro 2, en estos mismos términos
relativos y mas aln si consideramos que absolutamente dicho sector sigue aumentando, incorporando a
mas activos, salvo excepciones, principalmente Francia e Inglaterra. Se ha producido, sin duda, ya un
cambio irreversible hacia una economia y sociedad industriales, lo que en la anterior etapa no era aun del
todo evidente, pero procede reconocer al propio tiempo que el peso de este sector sigue teniendo su
importancia. Esta apreciacion es, por su parte, mucho mas valida para los “nuevos paises” generadores
de productos primarios, donde el producto agrario o de la mineria y la poblacion asignada a estos secto-
res es mayoritario. Y mas aun para los paises, regiones y continentes que siguen sin dar el salto hacia la
industrializacion.

El modelo de crecimiento econdmico tomo en este periodo pautas distintas a las anteriormente vi-
gentes. La incorporacién de mas paises al proceso de desarrollo econémico y la mayor internacionaliza-
cion de las economias nacionales concurrieron para intensificar el grado de competencia entre naciones y
entre las empresas en el interior de un mismo pais. Ello condujo a tomar medidas de intervencién y regu-
lacién econdmica no solo defensivas, de proteccion, sino también ofensivas, de agresion. El libre cambio
logrado en el comercio internacional el afio 1860 duraria poco, en 1882 se inici6 el giro hacia el proteccio-
nismo, tomando las economias nacionales un tono mas autarquico, de nacionalismo econdmico mas
acendrado. La lucha por el control de los mercados nacionales consecuentemente se agudizd, buscando
las empresas soluciones al margen de la competencia, creando oligopolios, y del mercado, buscando ren-
tas fuera del mismo mediante la utilizacion de “recursos politicos”. Otra solucién para superar la compe-
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tencia en el interior podia ser la salida al exterior, hacia paises menos desarrollados, dentro de la propia
Europa, o sin desarrollar, fuera de ella, donde podian lograrse materias primas mas abundantes y baratas
para mejorar la competitividad. El modelo de crecimiento econdmico se hizo asi mas agdnico, nada pacifi-
co. En frase lapidaria de Landes, “el crecimiento econdmico pasd a ser enfrentamiento econémico”.

Cuadro 2. Composicién de la produccién y poblacién por sectores, c. 1910

PIB POBLACION

sectores | Il 1} | 1l 1
Gran Bretaiia 6 34 60 9 52 40
Francia 32 39 29 42 32 26
Alemania 25 43 32 37 41 22
Italia 46 21 33 59 24 17
Espaia 29 31 40 66 16 18
EE.UU 19 28 54 31 30 38
Japon 37 23 40 65 15 20

5.3. Crecimiento y ciclos econémicos. De la “Gran Depresion” a la “Belle Epo-
que"

En la periodizacién de esta etapa es obligado distinguir dos momentos: 1873-1895, época de dificultades
econdmicas y desaceleracidn del crecimiento, y 1895-1913, periodo de prosperidad y de crecimiento otra
vez acelerado. Los contemporaneos calificaron a la primera fase de Gran Depresion”y a la segunda la
distinguieron con un titulo que trasluce mas optimismo, La Belle Epoque”. Desde una perspectiva ciclica,
ambos momentos comprenderian la fase B de un ciclo y la A de otro, donde aparte de variaciones de
ritmo en la dindmica econdmica se van a apreciar cambios de mayor calado.

El grado de importancia que se de a la depresion depende del diagndstico que se haga de ella. Y éste se
mueve entre dos extremos: el de negar su existencia ("E/ mito de la gran depresion”, segun G. B. Saul) o el
de magnificarla. Una primera y minima aproximacion a esta disyuntiva deberia comenzar por reconocer que
algo fuera de lo normal debieron de detectar los coetaneos para designar a este periodo “Gran Depresion’,
apuntando con ello a la existencia de diferencias respecto a experiencias anteriores. Un examen detenido de
esta fase revela que ni el origen de las dificultades ni el comportamiento de las variables econdmicas respon-
dieron a los patrones convencionales precedentes, lo que denota la existencia de novedades.

Una segunda aproximacion, descriptiva, pone de manifiesto algunas de sus caracteristicas diferenciadoras.
Su duracion, se trata de la primera fase larga —mas de veinte anos— de dificultades que experimentan las
sociedades industriales, lo que descubre su gravedad. Su universalidad, pues concierne a uno y a otro lado
del Atlantico, Europa y América, y tanto a economias desarrolladas como atrasadas y dominadas por aquellas,
lo que permite intuir la existencia, a pesar de no darse una sincronizacion perfecta, de un elevado nivel de
integracion econdmica, que generaba crisis inducidas. Su complejidad, pues en su desenvolvimiento se
secuencian o se acumulan crisis de naturaleza y origen distintos, crisis y dificultades financieras, industriales,
agrarias y de trasportes. Todo ello obliga a pensar en la modernidad de esta depresion. El relato que se deta-
lla pone de manifiesto esta modernidad y complejidad de un proceso donde interaccionan diferentes tipos de
crisis que afectan ademas a espacios econdmicos diversos, cada vez mas integrados, todo lo cual acaba deri-
vando en depresién general y prolongada.

La secuencia de dificultades arranca antes de la fecha clasica de partida de la depresién, 1873, pues en 1871-72
el alza de precios del carbdn afectd a la siderurgia e industrias metalicas. La crisis financiera de 1873, con la bru-
tal caida de la bolsa alemana y austriaca, y sus secuelas en Gran Bretafia y EE.UU., constituye el detonante mo-
tor de la depresion, pues la consecuente alza de los tipos de interés en Gran Bretafia —y luego de otros gobier-
nos— al objeto de enfriar la especulacion bursatil acabd por ralentizar la actividad econémica general en Europa,
con sus derivaciones en EE.UU., al reducirse la demanda de importaciones europeas de algoddn y las de manu-
facturas norteamericanas. La especulacién bursatil estaba relacionada con las desmesuradas esperanzas puestas
en las compaiiias ferroviarias, en un momento en que se frenaba la construccion de la red y los beneficios de las
abultadas inversiones de las compafiias se resentian. Finanzas, ferrocarriles, siderurgia y construcciones metali-
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cas van a constituir uno de los entramados de fondo que estaran latiendo a lo largo de la depresion.

Cuando este primer momento critico parecia haber sido superado hacia 1880, nuevos pero similares problemas
financieros, concretamente bancarios, ahora de Francia, quiebran la recuperacién. Pero en los afios 80 aparece
una crisis absolutamente novedosa, que luego se vera con mas detenimiento: la invasién, a muy bajos precios,
de cereales, carnes y derivados lacteos de ultramar. La agricultura europea entrd en crisis, que se prolongara en
tiempo, y profundizé la depresion mas que en los afios 70, constituyéndose en uno de los problemas mas graves
del periodo.

La recuperacion, iniciada de nuevo en 1887, durd poco. En 1890 estalla una nueva crisis financiera. Londres se
ve afectada por la bancarrota de Baring Brothers, banco mercantil argentino, lo que repercutié en EE.UU., aun-
que Europa no se vio tan afectada. Aqui persistia la crisis agraria, cuyos efectos sobre la industria comenzaban a
aflorar. Y no solo en las industrias de consumo sino en la metalurgia e industrias metdlicas vinculadas a la de-
manda rural. El efecto acabd llegando al otro lado del Atlantico; la caida de la demanda europea repercutio alli
en la produccion de bienes primarios para la exportacion y finalmente en la industria manufacturera.

Una tercera aproximacion, mas analitica, permite comparar el comportamiento de las variables econémicas
en esta depresion con las de recesiones precedentes. Las fases de recesion clasicas se caracterizan por caidas
de todas las variables: precios, produccion, salarios, empleo y beneficios empresariales, si bien en el caso del
producto conviene matizar que en muchos casos se trata mas de una desaceleracion del crecimiento que de
un decrecimiento. En este periodo en modo alguno hubo caida de la produccién agregada, tan sélo hubo
ralentizacion del crecimiento, salvo un afio; si hubo, por el contrario, una caida, y fuerte, de los precios, entre
el 20 y 40% segun tipos de precios —miradas las cosas a largo plazo este periodo estad marcado por la mas
fuerte deflacion de todo el siglo—; el paro apenas aumentd, al menos de forma significativa —tasas de des-
empleo entre el 3 y 5% que hoy se califican de paro natural— y en modo alguno fue general, pues no se
produjo en todas partes, si bien, de contabilizarse la emigracién como desempleo, aumentaria; tampoco se
produjo una caida de los salarios nominales conocidos, que manifestaron una resistencia a la baja, por lo que,
habida cuenta de la caida de los precios, los salarios reales aumentaron y en el peor de los casos se mantu-
vieron; si hubo, sin embargo, una caida de otros tipos de ingresos, especialmente de los beneficios empresa-
riales, en ldgica consecuencia de la caida de precios y el sostenimiento de los salarios. Se trata, por tanto, de
una “depresion” de precios y determinados tipos de ingresos, sobre todo beneficios, pero no tanto de em-
pleo, menos, si hubo, de salarios nominales y en modo alguno de salarios reales y producto. En suma, larga
deflacién sin gran depresion.

Figura 3 Produccion y precios en 15 paises desarrollados
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Si desmenuzamos estas observaciones agregadas en otras menores, puede apreciarse que la ralentizacién de las
rentas agregadas fue fundamentalmente debida al mal comportamiento, en ciertos casos negativo, del sector
agrario, pero no del sector industrial, que crecié mas que la renta agregada, si bien se advierten bastantes mas
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dificultades en las industrias de la IRI que en las de la IIRI. Las rentas salariales urbanas resistieron, pero los be-
neficios empresariales y los ingresos de los capitalistas perceptores de dividendos —no asi los de los obligacionis-
tas con tipos de interés fijo—, asi como las rentas agrarias cayeron. Estas comprobaciones apuntan hacia el gra-
do de causalidad que la crisis agraria europea tuvo en la depresion. Porque ésta, ademas, no tuvo la misma pro-
fundidad en EE.UU. que en Europa, ni aqui Alemania desacelerd su crecimiento tanto como los viejos paises in-
dustriales de Inglaterra y Francia. Hubo en la depresién diferencias sectoriales, nacionales y sociales que permi-
ten explicar la depresion

La comprension y explicacion de este comportamiento histdricamente bastante insolito en aquel momento
ha de llevarse a cabo al margen de las explicaciones clasicas sobre los ciclos econdmicos. Y ella, mas que en
factores monetarios ha de sustentarse sobre factores reales: capital y trabajo, y comportamiento de los mer-
cados de factores y productos.

Los afios 60, y sobre todo los 70, son afos de intensa inversion de capital, tanto en sentido de acumula-
cién como de innovacién. Las razones de este hecho hay que relacionarlas una vez mas con la creciente agu-
dizacién de la competencia, una de cuyas soluciones pasaba por mejoras en la productividad, via acumula-
cion, innovacion o nueva organizacion. El aumento de la inversion de los afios 60 y 70 tiene este origen y se
detecta por doquier en el mundo. Esto permitiria explicar bastante bien la caida de los precios, pues la mejora
de productividad se trasladaria finalmente a los precios. Pero no explica suficientemente la caida de los bene-
ficios empresariales. Si los empresarios invertian era justamente para atajar la caida de sus beneficios y en
este caso estaba ocurriendo que la caida de los costes, derivada de las inversiones, era menor que la de los
precios, por lo que el margen de beneficios se reducia. Dicho de otra manera, el aumento de productividad
habia beneficiado mas a consumidores que a empresarios.

Para mejorar y completar la explicacion procede analizar el comportamiento de los mercados de trabajo y
los de productos agricolas e industriales. El mercado de trabajo habia tenido hasta estos momentos unos
caracteres concretos: oferta relativamente elastica, atomizada y desorganizada. Las ventajas estaban del lado
de la parte contratante, de los empresarios. A medida que el movimiento obrero se organizd sindical y hasta
politicamente, las condiciones cambiaron: la oferta dejo de ser fragmentada y se organizd. Surgia un elemen-
to de presidn sobre el mercado que antes no existia. Este se hizo mas imperfecto y las ventajas se escoraban
del lado obrero en forma de mejoras salariales. Este elemento nuevo y la bajada de los precios al consumo
explicarian el comportamiento “anémalo” de los salarios y el pequeio aumento del paro. El reajuste del mer-
cado de trabajo se realizaria via cantidades, menos trabajo, y no tanto via precios, menores salarios.

El mercado de productos agricolas e industriales, como enseguida se vera, experimentaron cambios de
distinta indole, que redundaron en una caida de precios. La invasién de productos agricolas provenientes de
ultramar cred un exceso de oferta en los mercados europeos, hundiendo sus precios y debilitando las rentas
agrarias. Aunque el sector estaba retrocediendo en términos relativos de produccion y empleo, aun significa-
ba mucho en bastantes paises europeos y en EE.UU. por lo que su crisis fue determinante en la depresion
general, bastante mas que la industria. La generalizacion e intensificacion del proceso industrializador incre-
mentaron la competencia entre productores, asi como entre distribuidores, transportistas y prestatarios de
servicios en general, en una medida hasta entonces desconocida. Si a ello afiadimos la caida de los precios de
las materias primas y de los transportes, la de los precios finales industriales queda aclarada. E indirectamen-
te la de los beneficios empresariales, laminados por la caida de los precios y el sostenimiento de los salarios,
a pesar de las inversiones realizadas, La "Gran Depresion’, esta, en suma, revelando que no es un mito pero
tampoco una simple crisis de superproduccién, pasajera y reversible. Pone en evidencia los entresijos de un
proceso de mutacién econdmica en marcha. Se apagaba una etapa econdmica y entre las cenizas de su
crisis se alumbraba otra.

La vuelta a la prosperidad, /a Belle l.-‘poque, se produce lentamente a partir de 1895 y de forma rapida
desde comienzos del nuevo siglo. El ritmo de la produccion se acelera, los precios suben asi como casi
todos los tipos de renta. El nivel medio de vida mejora de forma generalizada. Todo apunta a que la reac-
tivacion de la demanda ha sido suscitada por una oferta renovada por cambios tecnoldgicos, organizativos
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e institucionales, mientras los intercambios y los movimientos de los factores, capital y trabajo, adquieren
dimensiones geograficas y de volumen sin precedentes, a pesar de las medidas de proteccion y de nacio-
nalismo econdmico impuestas, enmarcado todo ello en un una nueva fase del capitalismo, que se convier-
te en menos concurrencial y mas monopolistico, en menos liberal y mas intervenido y regulado.

5.4. Extension y profundizacion del mercado

La demanda de consumo, como funcién del nimero de consumidores y de la renta de los mismos asi
como de los precios, se expandid. La poblacion mundial, como se desprende de del cuadro adjunto,
aumentd, dentro de diferencias regionales, a una tasa media anyal, 0.79%, bastante superior a la de la
época anterior, 0.45%, y la renta media por habitante, con las diferencias regionales arriba descritas,
crecié a un ritmo aun superior al de la poblacion, 1.3%, por lo que en principio y en una aproximacion
tosca, el mercado, medido por el niUmero de consumidores y su renta, se extendid. A esta faceta hay
ademas que anadir el proceso de creciente urbanizacion de las sociedades industriales avanzadas vy el
correlativo de asalariamiento progresivo de la poblacidn, lo que suponia la existencia de un mayor
nimero de consumidores no autosuficientes sino obligados a recurrir al mercado.

Cuadro 3. Crecimiento de la poblacion, 1870-1913

1870 1913 A (%) 1870 1913 A (%)

Mundo 1218358 1711561 40|Europa W 187504 260975 39
América 84421 186393] 121|] Reino Unido 31400 45649 45
Africa 90466 124697 38] Francia 38440 41463 8
Asia 765229 977361 28| Bélgica 5096 7666 50
Oceania 2066 5943| 188] Suiza 2655 3864 46
Europa 241061 340505 41] Alemania 39231 65058 66
Rusia 88672 156192 76| Italia 27888 37248 34
EE.UU. 40241 97606] 143] Espaia 16201 20263 25

La distribucion de la renta, a lo que se sabe, dependié en los distintas fases coyunturales, del tipo de
ingresos. En la fase de la depresion, como se ha visto, los beneficios empresariales se contrajeron al igual
que las rentas agrarias y de algunos capitalistas, mientras que los salarios reales industriales crecieron,
por lo que la propension al consumo de productos industriales por parte de estos asalariados aumentd. En
la fase de expansion, las rentas agrarias se recompusieron al compas de las transformaciones de la agri-
cultura y la ganaderia europeas, los beneficios industriales se recuperaron y los salarios industriales, como
se vera, siguieron aumentando. La distribucion funcional de la renta entre beneficios y salarios no parece
iba en contra de los salarios. El efecto renta provocd un desplazamiento de la demanda hacia bienes su-
periores agricolas e industriales, unos procedentes de la importacién, en una economia mundial cada vez
mas integrada, y otros productos nuevos emergentes, todos genéricamente mas baratos.

Acabada la “Gran Depresion”, los patrones de consumo volvieron a experimentar cambios, dandose
origen a una nueva fase, de especial relevancia inicialmente en EE.UU. pero que lentamente se ira difun-
diendo entre otros paises avanzados. Su vigencia se extendera hasta aproximadamente 1950. Ha sido
identificada como “revolucion de los bienes de consumo” (Flacher) y se la asocia a los productos de la
IIRI, a la mejora del nivel general medio de vida y el desarrollo de la clase media, a las nuevas técnicas
de comercializacion y a las de crédito al consumo. Por un lado mejora el consumo de bienes tradicionales
relacionados con la vivienda y el vestido y por otro surgen nuevos bienes, como educacion y ocio, desta-
cando aqui los viajes y el turismo, facilitados por la mejora de los trasportes. Pero sobre todo aparecen se
bienes de consumo duradero, entre los que destaca, junto a los incipientes electrodomésticos, por su
futuro prometedor, el automovil.

A colaborar con esta expansion del mercado intervinieron las nuevas técnicas de comercializacion,
que profundizaron un mercado ya extenso o lo creaban. Los nuevos medios de distribucion, que ya se
vieron, como grandes almacenes, cadenas de tiendas, etc,, la publicidad y sobre todo los nuevas formas
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de crédito al consumo, que algunos califican de revolucionarias para la época, amplificaban la capacidad
de demanda de los consumidores. De esta forma, la era del consumo de masas se puso en marcha, a la
que correspondid la de la produccion en serie de productos agrarios y sobre todo industriales. O a la in-
versa. Ambos estaban estrechamente relacionados. Producir en serie solo era rentable si los mercados
eran amplios y estables y este tipo de mercado era la condicidn necesaria para producir masivamente
productos estandarizados.

5.5. Desarrollo de las agriculturas ultramarinas y crisis con trasformacion de
las europeas. La formacion del mercado mundial agrario

Los economistas de comienzos del siglo XIX veian inevitable a largo plazo la crisis de la agricultura euro-
pea, por cuanto sobre ella actuaria la ley de rendimientos marginales decrecientes. Nunca pensaron en
otras posibilidades, que fueron las que en realidad se dieron. Por un lado, las trasformaciones y mejoras
de la propia agricultura europea, por otro, el desarrollo fuera de Europa de una agricultura y ganaderia
propiamente europeas, asi como el trasplante de las producciones tropicales fuera de sus lugares habitua-
les de cultivo en pasados siglos, y finalmente, lo que va a ser la nota esencial de toda agricultura a partir
de ahora, su constante y creciente capitalizacién, asociada a la ciencia. Los temores de los economistas
no se cumplieron porque sus supuestos, la ausencia de innovaciones y el autoaprovisionamiento de Euro-
pa, no se dieron. Esta seria abastecida de cereales, carne y materias primas industriales desde fuera, en
una medida sin precedentes. Sera precisamente fuera de Europa, sobre todo en las dos Américas, donde,
si bien de forma distinta, se produzcan los mayores cambios agrarios. El viejo continente dejara con ello
de ser el epicentro del progreso agricola y ganadero del mundo para acabar convirtiéndose en una regién
mas de una agricultura en proceso de “globalizacién”, cada vez mas integrada en un mercado mundial,
para el que cada regidn se ird especializando en las lineas de produccién para las que cuente con ventajas
comparativas. Esta division del trabajo no se hubiera podido dar sin mediar mejoras en los sistemas de
trasporte.

Fuera de Europa, regiones del sudeste de Rusia y los “paises nuevos”, de colonizaciéon o poblamiento
europeos y clima templado —EE.UU, Canad3, Argentina, Nueva Zelanda y Australia principalmente— a los
gue acompaniaron algunos viejos paises del centro y este de la propia Europa, ofrecian mas que notables
posibilidades para el desarrollo de una agricultura y ganaderia “a la europea”. Inmensas cantidades
de aquellos territorios, agricolamente virgenes, fueron conquistados por el ferrocarril y puestos en cultivo
o destinados a pasto para explotaciones ganaderas en régimen de libertad. La abundancia de tierras y su
fertilidad natural derivaron en suelo barato —en ocasiones hasta gratuito— y en alta productividad del
factor tierra. La escasez de mano de obra fue resuelta mediante la inmigracién y/o capital, mecanizando
las labores del campo. La combinacién de factores fue diversa segln regiones, dando origen a distintos
férmulas de explotacion —desde el modelo agricola ruso, ampliamente extensivo, hasta el estadouniden-
se, con una alta relacién capital/trabajo— pero los resultados fueron similares: siempre, aumento de la
produccion, mejora de la productividad, del suelo y/o trabajo, en bastantes casos, e invariablemente,
bajos costes y precios, reforzados por el trasporte ferroviario. Y un fendmeno también comun, de tras-
cendencia y sin precedentes: el desarrollo de una agricultura y ganaderia de exportacion a muy larga
distancia.

El caso de EE.UU., el mayor productor y exportador de cereales y carne de la época, aparte de algoddn,
es significativo. La “marcha hacia el Oeste” hizo correr la frontera y ampliar enormemente el territorio,
donde mediando el ferrocarril se establecerian explotaciones ganaderas y agricolas. En muchos ranchos, el
régimen de engorde del ganado se innovo, valiéndose de maiz ademas de hierba. Las técnicas utilizadas
en las granjas agricolas eran paraddjicamente tan modernas como primitivas. La semilla se sembraba a
poca profundidad, el abonado era escaso y los afios de barbecho frecuentes, rasgos propios de un sistema
tradicional, tipicamente extensivo. Sin embargo, la mecanizacién de distintas labores —sembrado, recolec-
cion y empacado principalmente— y la naciente motorizacién —el tractor aparece en 1905— constituia la
caracteristica por la que la agricultura americana era mundialmente reconocida, su alta relacién capi-
tal/trabajo. La dotacion de factores —tierra abundante, ademas de virgen, y trabajo escaso— determind
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esta eleccidn, por la que se alcanzaban grandes producciones con una relativamente baja productividad del
suelo y una sin embargo alta productividad del trabajo. Se sacrificaban los rendimientos del suelo a la pro-
ductividad del trabajo. Pero la suma de ambas productividades hacia a la agricultura americana la mas
productiva del mundo.

En Argentina, Nueva Zelanda y Australia, la orientacion fue mas bien ganadera. Manadas de vacunos
y rebafos de ovinos se desplegaron en régimen de libertad por pastizales abiertos. Australia y Nueva Ze-
landa acabaron especializandose en la exportacion de lana —de ovejas merinas espafiolas aclimatadas— y
menos en la de carne de ovino y bovino. El desarrollo de la industria de la carne en conserva para la ex-
portacion no fue tan fuerte como en Argentina, aunque si lo fue la de derivados de la leche, favorecidos
por la industria del frio. La carne de vaca australiana seria desplazada desde 1900 de los mercados inter-
nacionales por la mas popular de Argentina, pais que asimismo destacd con su agricultura de exportacion.

También fuera de Europa, la agricultura tropical de plantacion experimentd cambios que concluyeron
en un incremento literalmente exponencial de su produccién y comercializacion, asi como en mayor diver-
sidad. A los productos tropicales mas tradicionales —azUcar, tabaco, algoddn, cacao, café y té—, conoci-
dos y comerciados de siglos atras, se afiadieron a fines del XIX el platano y el caucho. Las plantaciones de
productos tropicales requerian como siempre, aparte de condiciones climaticas, tierra y trabajo abundan-
tes. Tierra no faltaba y la escasez de mano de obra esclava, a medida que se abolia la esclavitud, obligé a
recurrir una vez mas a la inmigracion. En estas condiciones, la respuesta desde la oferta a la creciente
demanda de productos tropicales consistié en la ampliacion de la superficie cultivada. Bien en las regiones
de antigua implantaciéon o mediante el trasplante de los cultivos a otras partes del mundo, donde acaba-
ron aclimatandose —el fendémeno tiene bastante que ver con la colonizacién—. Asi, el cuasimonopolio que
ciertas regiones habian mantenido en alguno de los productos —EE.UU en el algodén, China en el té, las
Antillas en el azlicar— fue desapareciendo. América Latina continud siendo, pese a su pérdida de posicio-
nes, la zona de mayor produccion, a excepcion del té. Esta agricultura seguia ostentando los caracteres
clasicos de agricultura de exportacion, a cuyo tradicional destino europeo se afadia ahora el de EE.UU. y
otras partes del mundo. Ella constituia un enclave de las economias nacionales, controlada en importante
medida, bien comercial o productivamente, por empresas y capitales extranjeros, lo que contrastaba,
conformando una economia dual, con la agricultura de subsistencia, gestionada por campesinos locales y
destinada al mercado nacional.

El cuasimonopolio que las Antillas venian ostentando en el azlicar desde el siglo XVI fue desdibujandose a
favor de otras regiones de la propia América y Africa, donde se planté cafia de azlcar, asi como de Europa,
que desarrollé (desde 1820-1830) un cultivo sustitutivo, la remolacha azucarera. China era virtualmente el
dnico productor y proveedor de té del mundo, pero a lo largo de la centuria fueron introduciéndose plan-
taciones en otros lugares de Asia, en especial en India (1834) y Ceilan (1857), asi como en Africa (1900).
La guerra de secesion (1861-1865) fue ocasion para que otros paises como Egipto, Brasil, China, India,
etc..., aprovecharan el desabastecimiento de la industria europea por parte de EE.UU. para ampliar el culti-
vo y exportacion de algodon. El café, que ya se habia afincado durante el siglo XVIII en Asia y América
Latina, convirtid a Brasil en el mayor productor del mundo en el XIX, si bien su cultivo se expandid por
otros paises americanos, por Asia (Vietnam) y hasta por Australia. El cacao, impulsado por la creciente
demanda de cada vez mas variedades de chocolate (bebido, solidificado y en polvo) salté mediado el siglo
de las Antillas a Africa (Gana y Nigeria). El desarrollo del caucho, asociado a la industria del automovil, es-
tuvo monopolizado por su lugar de origen, América Central y del Sur, donde Brasil ocupaba una posicién
dominante, hasta que a lo largo del Ultimo cuarto de siglo fueron creadas plantaciones en Africa y sobre
todo Asia, donde Malasia desbancaria pronto a Brasil como primer productor del mundo. La popularidad del
platano en las Antillas comenzd a propalarse por Europa hacia 1870.

El desarrollo fuera de Europa de estas actividades de produccién y exportacion de productos agrarios
primarios y tropicales no hubiera sido posible sin los nuevos medios de trasporte, maritimos y terrestres, y
sin la demanda europea y norteamericana.

La llegada a Europa de estos productos, ademas de materias primas industriales de origen agropecuario,
provocd una caida de los precios de estos bienes y mejord la dieta alimenticia de la poblacion asi como la
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capacidad de abastecimiento de las fabricas europeas. Especialmente importante fue la invasion de trigo
estadounidense, ruso y argentino, habida cuenta del caracter eminentemente cerealistico de la mayor
parte de la agricultura europea. Esta irrupcion, que impactd vivamente en los productores europeos y en
lo gobiernos, se explica por la caida de los precios internacionales del trigo: los bajos precios en origen
eran trasmitidos a los mercados finales europeos mediando la mejora de los medios de transporte inter-
continentales y continentales, con el consecuente descenso de sus costes, y la politica de libre comercio,
con sus bajos gravamenes a las importaciones de granos, y la mayor eficiencia de los mercados. Estaba
emergiendo por vez primera en la historia de la humanidad un mercado internacional de cereales, una
“globalizacién agraria”, de la que era victima la agricultura europea, que entrd en crisis, singularmente su
subsector cerealistico, el de mayor peso en el sector. Otro tanto, aunque en bastante menor medida,
podria predicarse de las importaciones de carne americana, australiana, neozelandesa y sobre todo argen-
tina. O de la lana argentina y sobre todo australiana y neozelandesa, que en adelante abastecerian la
industria textil europea, quebrandose su ancestral autoabastecimiento. El algodén ya lo hacia desde la
anterior etapa.

La reaccidon europea ante la crisis agraria —de precios, tanto de productos como de la tierra, y conse-
cuentemente de rentas— va a ser diversa, segun las medidas asumidas para afrontarla. Y éstas dependie-
ron del impacto que la invasion provocd en las rentas agrarias y de la importancia del sector agrario en el
conjunto de la economia de cada pais afectado (Kevin O’'Rourke). Estas medidas podrian agruparse en
tres bloques: resistencia, adaptacion y alternativa, que en modo alguno eran excluyentes. La resistencia
debe identificarse con politicas de proteccion arancelaria. Esta medida defensiva fue el recurso que con
mayor o menor intensidad se impuso por doquier, excepto en Inglaterra, Bélgica, Holanda y Dinamarca,
gue se mantuvieron fieles al librecambismo. Pero al amparo de la proteccion también se prodigaron res-
puestas mas activas y combativas, en las que colaboraron la iniciativa privada y la publica. Se impuso la
necesidad de una adaptacion modernizadora, capaz de hacer frente a la competencia ultramarina. Una
serie de cambios acabaron iniciando un nuevo paradigma tecnoldgico. Este se fundaba en la capitalizacién
y utilizacién de inputs externos al sector agrario, provenientes de la investigacion cientifica. Ello se con-
cretd en la mecanizacién de algunas faenas del campo —mucho menos que en EE.UU.—, cambios bioldgi-
cos en semillas y razas y sobre todo introduccion de fertilizantes quimicos. La triada, quimica europea,
maquinaria americana y genética, sintetiza el nuevo sistema tecnoldgico en formacion de la agricultura
europea, que, con todo, no consiguid neutralizar la competencia extraeuropea. Otras medidas activas se
dirigieron a promover alternativas agrarias de especializacion en direcciones distintas: bien donde la con-
currencia ultramarina fuese menor, como en el subsector ganadero, para lo que se fue reduciendo la agri-
cultura cerealistica e intensificando la ganaderia para carne y derivados (huevos, leche, mantequilla, que-
so, etc.), en parte asociados a la industria agroalimentaria; bien donde fuese practicamente nula dicha
competencia, como en el subsector hortofruticola, también relacionado con la industria agroalimentaria.
Estos cambios conllevaron una reduccién de activos, que engrosaron las migraciones interiores dentro de
Europa hacia las zonas industriales y las masivas migraciones exteriores a ultramar. Obviamente, las reac-
ciones ante la crisis necesitaron de tiempo para implementarse y, entretanto se producian los ajustes, las
rentas agrarias se resintieron y el crecimiento agregado del sector agrario europeo, como se ha adelanta-
do, se desaceleré mas que el conjunto de la economia, como signo claro de su crisis.

Inglaterra pagd su precio al negarse a proteger su agricultura y ganaderia, que de cualquier modo tenian
un peso relativamente mas reducido que en cualquier otro pais. En los Ultimos treinta afios del siglo, Ingla-
terra y Gales disminuyd mas de un 30% la superficie de cultivo dedicada a cereales, que fue reasignada a
la cria de ganado. Sélo esta actividad y la industria de sus derivados salvaron, y no bien, la competencia de
los productos ultramarinos, a expensas de inversiones en innovaciones técnicas. En otros paises la situacion
no fue tan negativa. Resistencia arancelaria mas los cambios resefiados lo hicieron posible. Las transforma-
ciones mas notables se produjeron en las pequefias potencias econdmicas del norte de Europa, mas que en
los grandes paises, como Alemania y Francia. Dinamarca, Holanda, Suecia, Bélgica, etc... habian iniciado su
reorientacion ganadera desde antes, y entonces la intensificaron, reforzandola en casos con cooperativas
agrarias. Incluso los paises mediterraneos del sur de Europa reaccionaron incrementando la produccion y
comercializacion de productos hortofructicolas, convirtiéndose, como es el caso de Espafia, en el subsector
agricola mas dindmico. Pero en estos paises, la respuesta de la emigracion fue mas poderosa.
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Los cambios experimentados en la agricultura tuvieron su corolario industrial, la moderna industria
agroalimentaria, impulsada tanto por el consumo nacional creciente como sobre todo por la exporta-
cién, para la que abrid la posibilidad de conservar y trasportar productos agricolas, incluso perecederos.
La nueva industria, que se desarrolld6 muy en conexion con los avances cientificos, tomo diversas direccio-
nes, ya exploradas desde la era preindustrial: la de trasformacién de productos vegetales y animales en
alimentos, la del tratamiento de dichos alimentos y la de su conservacidn, donde destacarian las nuevas
técnicas de refrigeracién y enlatado. El distanciamiento entre productor y consumidor aumentaba, ter-
ciando no sdlo los tradicionales servicios de venta, ahora modernizados, sino una industria intermediaria,
generadora de valor afiadido a la agricultura. Con todas estas técnicas, agricultura, pesca, industria y
transporte establecian enlaces mucho mas estrechos que nunca.

Las primeras manipulaciones que experimentaban los vegetales para transformarse en productos interme-
dios de alimentacion (molturacion, prensado y destilacidon de cereales, olivas, uva, etc.) se mecanizaron en
mayor o menor grado, sustituyendo progresivamente a tratamientos manuales o métodos preindustriales.
Ello mejord la calidad del producto y aumentd la escala de produccion, con efectos sobre costes y precios
de venta. La sustitucion de ruedas de moler por cilindros en la molienda de cereales hizo desaparecer lo
que antano habia sido una actividad doméstica o de multitud de pequefios molinos. La mecanizacion de los
mataderos de animales no alcanzd tan sefalado nivel, pero mejord en la organizacion de un trabajo que
requeria mucha mano de obra. H. Ford se inspir6 para su cadena de montaje en la forma de trabajo de los
mataderos de Detroit. En la elaboracion y tratamiento de ciertos alimentos (leche, quesos, margarinas y
mantequillas, mermeladas y cerveza) comenzaron a aplicarse conocimientos cientificos. Ello posibilitd no
sdlo asegurar y mejorar su produccién sino también su conservacion. Las artes tradicionales de secado, sa-
lazén o ahumado de carnes y pescado conservaban estos productos al precio de degradar sus caracteristi-
cas originales de testura y gusto. Sélo el frio —y esto era sabido y practicado de antiguo, desde el cazador
prehistérico— posibilitaba conservar cualquier tipo de alimentos sin que éstos perdiesen sus caracteristicas.
Bajo este principio se inicié la produccidn artificial de frio, la “industria del frio”, en una doble vertiente: la
de produccién de hielo en fabrica, hacia 1830, y la refrigeracion, que arranco en 1850 pero no alcanzé su
pleno desarrollo técnico hasta fines de siglo. Con la refrigeracion se lograba congelar o refrigerar alimen-
tos, especialmente carne y pescado, y conservarlos en cdmaras para uso doméstico o su transporte en fe-
rrocarril (en los 70 EE.UU. introdujo vagones frigorificos) o barcos (los barcos frigorificos se desarrollan en
los 80). Otra forma de conservacion, al margen del frio y de las artes tradicionales, fue el enlatado, que si
bien se inicid pronto, a comienzos de siglo, sus principios de conservacion —esterilizacidon mas recipiente
hermético— no lograron cumplirse adecuadamente hasta los Ultimos decenios del siglo, cuando se redujo
el tiempo de esterilizacion y se acertd con el cierre y sellado mecanico de los embases de laton. Con el en-
latado v la refrigeracion era ya posible la conservacion de alimentos perecederos y su transporte a distan-
cia y tiempo largos.

Todo este variado conjunto de transformaciones dieron como resultado un aumento y diversificacion de
la produccidn agraria mundial. Su incremento fue mayor que el de poblacion, por lo que aumentd y me-
joro la dieta alimenticia, a precios ademas baratos. Con informacién mas amplia y segura que en épocas
precedentes se estima, no mas que tentativamente, que la produccion por habitante crecié a una tasa
anual del 0.26%, con diferencias, nada sorprendentes, entre Europa Occidental y otros continentes, don-
de el crecimiento fue mayor, en especial en América y Oceania (Federico). Las claves de este crecimiento
estaban, en primer término, en el aumento del stock de tierras en cultivo, con diferencias tampoco sor-
presivas, mucho mayor en los paises nuevos de asentamiento europeo —aumenté mas de un 300%—
que en la propia Europa —-apenas se amplié un 10%—, y, en segundo término, en mejoras en la pro-
ductividad, mas del trabajo que de la tierra. La comercializacion sin precedentes de productos agricolas y
ganaderos, la “globalizacién agraria”, al favorecer la divisién internacional del trabajo y la especializacion
agraria, colabord también al crecimiento del producto y sobre todo a una mejor distribuciéon del mismo,
asegurando el abastecimiento mundial. La division del trabajo no sdlo se produjo entre las distintas re-
giones agrarias sino entre regiones industriales y agricolas del mundo, por lo que agricultura e industria
se asociaron e interaccionaron con mas fuerza que nunca. El desarrollo industrial de este periodo seria
dificilmente explicable sin el de la agricultura a nivel mundial.
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5.6. Un nuevo modelo de industrializacion.

El aumento de la demanda de consumo de bienes industriales y la toma de decisiones estratégicas por
parte de los empresarios se concitan con el hecho basico de la difusion de la industrializacién por mas
paises para explicar los cambios acaecidos en el sector industrial. Acabé conformando un nuevo modelo
de industrializacion. Nuevas tecnologias de nuevos productos y procesos, nuevas fuentes y formas de
energia, nuevos sistemas de organizacion de la produccién, en los que se incluyen nuevas formas de or-
ganizacion del trabajo y de las empresas, asi como nuevas técnicas de comercializacion, nuevos procedi-
mientos de financiacidn, nuevas o renovadas acciones de los estados, etc. comienzan a disefiarse en los
momentos de la depresion, como plataforma para la fase de expansion de 1896-1913.

5.6.1. El cambio tecnoldgico: la segunda revolucion tecnoldgica

El periodo que discurre entre 1870 y 1913 marca un hito en la historia de la técnica, para algunos espe-
cialistas no ha habido antes ni después otro mas sefiero (Smil). Constituye, sin duda, uno de los momen-
tos en que se han producido mayores cambios en el control de la naturaleza por parte del hombre vy, sin
discusion, cuando las innovaciones técnicas adquirieron caracteres de modernidad, pues se sentaron las
bases tecnoldgicas del siglo XX y se marcaron definitivamente diferencias con las de la IRI. Simplicidad y
escasa, casi nula, relacion entre ciencia y tecnologia eran las notas dominantes en la tecnologia de la IRI,
lo que facilitaba su difusion. Ahora seran la complejidad, materializada en maquinas y equipos cada vez
mas complicados, y la relacion estrecha entre ciencia y tecnologia lo que caracterice al sistema tecnoldgi-
co de la IIRI, dificultando su difusion al requerir preparacion y expertos para implementarla y manejarla.
Habria de anadir otras dos caracteristicas: en la IRI, el nlcleo del cambio técnico estuvo centrado en la
industria textil y la siderdrgica, en la IIRI se ampliara y por lo mismo se diversificara; la geografia de la
invencidn se modifico: restringida inicialmente a Inglaterra, progresivamente se amplia a Europa conti-
nental y a EE.UU., cuna de la mayor y mejor parte de las invenciones de la IIRI y del llamado “sistema
yankee de produccion”, base de los modernos procesos de fabricacion. Un corolario funcionalmente rela-
cionado con la nueva tecnologia, y ya conocido: el desarrollo institucionalizado de la ensefianza técnica y,
aunque en menor medida, de la investigacion. El inventor dejo de ser un personaje mas o menos extra-
vagante para comenzar a tener un reconocimiento social y ser acogido por las grandes corporaciones en
sus centros de investigacion, anejos a las empresas.

Los inventos caracteristicos de la IIRI tienen una historia larga y acumulativa que conviene retener una
vez mas, pues ha llegado hasta nuestros dias. Algunos de esos inventos los hemos visto aparecer en los
anos 1850-60, pero las innovaciones mas radicales surgieron entre 1870 y 1913 en EE.UU. y Alemania
principalmente, que es donde y cuando se crearon la mayor parte de las invenciones que se desarrollaran
a lo largo del siglo XX. Todos estos descubrimientos acabaron por conformar un nuevo sistema o para-
digma tecnoldgico, que aglutind distintos tipos de invencion; unas fueron macroinvenciones radicales,
otras, invenciones menores, y otras, de caracter incremental, pequefias mejoras sucesivas de inventos
anteriores, y todas interactuando sinérgicamente hasta originar uno de los procesos de cambio técnico
historicamente mas trascendentales. Las grandes lineas de su evolucion suelen describirse distinguiendo
tres frentes fundamentales de avance tecnoldgico: nuevos materiales, nuevas energias y mecanizacion.
En estos frentes no todo es plenamente nuevo, parte constituye una prolongacion y mejora de la tecno-
logia de la IRI, o mera respuesta a problemas por ella planteados.

La nomina de nuevos materiales descubiertos en la época no es corta. Entre los mas destacables figu-
ran los nuevos metales como el acero (1855), utilizado en pequena escala de antiguo pero que se con-
vierte por su baratura en el metal principe de la época al ir sustituyendo al hierro, o como el zinc (c.
1830), nikel (1860), aluminio (1880), cuya historia va ligada a la de la electricidad —ejemplo de tecnolog-
ia sinérgica—, manganesoy cromo (c. 1900), etc.; los productos quimicos, unos ya conocidos pero que
ahora se producen mediante procedimientos nuevos, como la sosa, el dcido sulfirico o los fertilizantes,
tan decisivos en la Segunda Revolucion Agraria, otros completamente nuevos, tal que las fibras textiles
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artificiales —su real expansion sera posterior—, materiales plasticos, ente ellos la celulosa y el caucho
sintético, colorantes sintéticos, explosivos, destacadamente la dinamita, medicamentos —la medicina se
asocia a la quimica—; el cemento portiand (c. 1840) merece un puesto aparte entre los nuevos materiales
por sus vinculos con el fendmeno de la creciente urbanizacién de la época.

La energia ha sido histéricamente el motor y fundamento de cualquier cambio técnico trascendente y lo
fue también en esta ocasion. La oferta de energia aumenté y sobre todo se diversificd sensiblemente,
creandose las condiciones de partida para el despegue de sociedades intensivas en consumo de energia.
El incremento de la oferta de energia se debid, por un lado, a perfeccionamientos de técnicas de la IRI,
como la maquina de Watt, que mejoro su potencia al tiempo que reducia el consumo de combustible, o la
turbina, o la industria del gas, y por otro, y sobre todo, gracias a los descubrimientos de nuevas formas
de energia, como la electricidad y el petrdleo, cuyo descubrimiento y/o aplicacion a gran escala fueron,
ciertamente, tardios, mas bien obra del siglo XX. Las ventajas de ambas formas de energia son muy supe-
riores a las utilizadas hasta entonces y sus consecuencias, derivadas de su potencial de aplicaciones,
enormes para el desarrollo econdmico y hasta para la vida cotidiana, urbana y doméstica.

La electricidad, energia secundaria, limpia y acumulable, productora a su vez de otras energias, combina
tres propiedades esenciales —trasmisibilidad a distancia sin pérdidas importantes, conversion en otras for-
mas de energia (luz, calor o movimiento) y divisibilidad o flexibilidad, es decir, adaptacion a escala, segin
cantidades requeridas, desde pequefios talleres artesanales a grandes fabricas pasando por la vivienda y pe-
quefios electrodomésticos. Sus aplicaciones son varias, destacandose las comunicaciones (telégrafo, teléfono
y radio), el trasporte (ferrocarril, tranvia y metro), la quimica, la fundicion de metales y las ya sefialadas de
iluminacion, calor y movimiento. Las ventajas del petréleo, indisolublemente asociado al motor de com-
bustion interna, su convertidor energético, residen en la mayor eficiencia del petrdleo sobre otros combus-
tibles por unidad de volumen y la movilidad que confiere el convertidor, lo que permite enormes aplicaciones
en la navegacion, el transporte terrestre y, mas tarde, en la aeronautica. Constituyd la base le nuevo medio
de trasporte, el aytomdvil. Entre otras consecuencias de estas nuevas energias han de destacarse: la flexibi-
lidad de la localizacién industrial, la descentralizacién de las fuentes de energia, otorgando independencia de
funcionamiento a la distinta maquinaria, la demanda derivada de maquinas y materiales para su produccién
y trasmision, la mayor racionalizacién de los procesos productivos y la difusién de la industrializacién por re-
giones y paises relativamente mal dotados de los recursos energéticos caracteristicos de la IRI, asi como en
sectores de actividad donde no era preciso alcanzar grandes economias de escala (miniaturizacion).

La electricidad no es una energia primaria sino derivada de otras fuente (no renovables: carbon, gas, agua, y
mas recientemente la nuclear; y renovables: sol, viento, mareas, etc.), que a su vez se convierte en fuente de
energia caldrica, térmica y cinética. La historia de la electricidad arranca de lejos, del siglo XVII si no del VII
a.C.., y su empefio central se dirigié al descubrimiento por un lado de generadores eléctricos y por otro de
energias y maquinas capaces de mover dichos generadores. Los primeros generadores utilizaron procedimien-
tos quimicos, como la pila de Volta (c. 1800), o mecanicos, como la dinamo, descubierta hacia 1860 y perfec-
cionada en los afos 70 y 80 del siglo XIX. La preferencia por los procedimiento mecanicos, es decir, transformar
la energia mecanica en eléctrica, culmind con la invencion clave del transformador eléctrico (afios 80) y la co-
rriente alterna. El primero permitia producir corriente a partir de vapor —en Ultima instancia de carbén— o de
energia hidraulica asi como trasmitirla a larga distancia y el segundo facilitaba tanto el proceso de trasformacion
como el trasporte de la electricidad. La decantacion final a favor de la energia hidraulica, con sus implicaciones
de embalse y saltos fuera de las ciudades, fue marginando a las centrales térmicas, localizadas en las ciudades
y consumidoras de carbon. Ello se inicid a gran escala con los saltos del Nidgara (1895) y en los Alpes suizos
(1886-87). A partir de entonces la energia eléctrica comenz6 a abundar y a poder estar disponible en cualquier
parte.

El petrdleo era conocido y usado desde la antigliedad, pero su “redescubrimiento” se fecha en 1859 en Pensil-
vania, momento en que comienzan a ser investigadas sus posibilidades energéticas, definitivamente resueltas
con la invencién del motor a explosion de gasolina, convertidor energético cuya energia remota primaria es
el petroleo y la inmediata la gasolina. El motor cuenta también con ancestros, fundamentalmente el motor a
explosidn a gas, patentado en 1794 y mejorado a lo largo de la primera mitad del siglo XIX. Si bien el motor a
explosion fue ensayado antes de 1885, es en este ano cuando surge, obra del ingeniero aleman Daimler. Sin
embargo, su verdadera partida de nacimiento hay que situarla mas bien en la apertura de la fabrica de coches
Ford, en 1903. Ao en que también se produce el primer vuelo con motor a explosion de gasolina.

La mecanizacion continla como un proceso casi inexorable, debido a la creciente escala de las unidades
de produccidn, que, a su vez, es facilitado por el acero y otros metales, que otorgan resistencia, precision
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y velocidad de movimiento, y las nuevas fuentes de energia, como la electricidad. Ella figura tanto en
actividades e industrias maduras de la IRI como en las emergentes de la IIRI. El proceso de mecanizacion
0 maquinizacién se cierra y corona con la maquina herramienta —la maquina que hace maquinas—
surgida de la necesidad de disefiar ingenios precisos que permitan fabricar otras maquinas.

En la agricultura, los distintos ingenios mecanicos —cosechadoras, segadoras, empacadoras, etc.— consti-
tuyen, junto con los fertilizantes, el otro ingrediente de la Segunda Revolucidn Agraria. En la industria textil,
progresa tanto en el hilado como sobre todo en el tejido. En el transporte maritimo y comunicaciones
aparecen novedades que constituyen una auténtica revolucion, como se vera en el tema siguiente. En los
medios de trasporte terrestre, aparte de que se producen mejoras en el ferrocarril, que se expande enor-
memente fuera de Europa y EE.UU., se producen novedades en el trasporte urbano, como el tranvia y el me-
tro, asi como la bicicleta, que se populariza, y sobre todo el automdvil, vinculado también al ocio, el producto
de consumo duradero por antonomasia del futuro. Ciertas actividades experimentan una primera mecaniza-
cion, tal que la escritura, con la maquina de escribir, la confeccion y el calzado, con la maquina de coser, y la
industria agroalimentaria en su diversas fases, como se ha visto. Incluso las actividades domésticas son to-
cadas por la mecanizacidn. Con ella aparecen, si bien tardiamente, ya en el siglo XX, nuevos productos de
consumo duradero y crecientemente masivo, vinculados al menaje y equipamiento domésticos —la referida
maquina de coser, las primeras lavadoras y frigorificos—.Ciertas empresas se especializan en la produccion
de maquina herramienta, como prensas, fresadoras, tornos o taladros, que antes se fabricaban en el propio
taller donde se utilizaban.

El resultado final de todas estas innovaciones fue la ampliacion de los recursos naturales, el ahorro de
trabajo y el desarrollo de otras innovaciones tecnoldgicas complementarias, sinérgicas, muy intensivas en
capital y organizacion. Las empresas que desarrollaron estas innovaciones pudieron aumentar enorme-
mente la productividad, tanto que este avance generd, a su vez, mayores beneficios, salarios mas altos,
precios de consumo mas bajos y toda una gama de nuevos productos. El nuevo sistema tecnoldgico pue-
de considerarse el motor del crecimiento de fines del siglo XIX y del primer siglo XX. Su desarrollo no es
ajeno a la difusion y profundizacion del proceso de industrializacion, aunque sea de forma asimétrica.
Ellas favorecieron a unos paises y perjudicaron a otros. La demanda especifica de recursos que estas
tecnologias conllevaban favorecié a aquellos paises que disponian de ellos, perjudicando, eventualmente,
a quienes habian contado con ventajas en relacién con la vieja tecnologia de la IRI. Tal es el caso de las
viejas y nuevas energias o del hierro y el acero. El balance final, global, es con todo netamente positivo.

La fuente primaria de energia en la IRI habia sido el carbon, del que Inglaterra contaba, como se sabe, en
cantidad y calidad ventajosas. El advenimiento de la electricidad, cuyas fuentes primarias eran diversas, am-
pliaba posibilidades para su desarrollo en aquellos paises que no contaran con una oferta suficiente de
carbon pero disponian de otros recursos, como los hidraulicos, para la produccidn de electricidad. La diversi-
dad de fuentes rompia con las limitaciones energéticas del carbdn, tal y como ocurrié en Italia o Espafia.

La produccién de acero fue escasa, tanto en la era preindustrial como en la etapa de la IRI, a pesar de ser
muy apreciado por conjugar dureza, propia del hierro colado, con maleabilidad, caracteristica del hierro for-
jado, a causa de la carestia que comportaba la tecnologia de entonces con sus altos consumos en combusti-
ble y el tiempo empleado en su elaboracién. El advenimiento de los “convertidores de acero” (la “produccion
de hierro sin carbdn” se decia en la época, exagerando) va a posibilitar una drastica reduccién de tiempo y
combustible, consecuentemente de costes y precios, dandose con ello lugar al advenimiento de la “era del
acero” que sustituia a la “era del hierro” con su milenaria historia. Los diferentes métodos que en la produc-
cion de acero se van a secuenciar entre 1865 y 1890 (y desde 1900 con el horno eléctrico) van a demandar
distintos tipos de recursos minerales, lo que va a favorecer a determinados paises y regiones que los posean
y damnificar a los que no dispongan de ellos. En concreto, los primeros métodos, los acidos, reclamaban un
tipo de mineral, no fosforado, que no abundaba en Europa. Las sucesivas generaciones de métodos basicos
fueron rompiendo con esta dependencia, permitiendo la utilizacién de minerales fosforados, lo que dio venta-
ja a naciones que, como Alemania o EE.UU., disponian de ellos en abundancia. Alemania acabara asi arreba-
tando a Inglaterra el anteriormente indiscutible “cetro siderurgico”, convirtiéndose en el primer productor eu-
ropeo y en el segundo del mundo.

Este desarrollo técnico no es tampoco ajeno a la aparicion de la gran empresa y al control del mercado.
La difusion de las innovaciones exigia a menudo, aunque no siempre, grandes inversiones en equipo y
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trabajo, al mismo tiempo que proporcionaban grandes economias de escala. En consecuencia, el tamafo
de la empresa debia ser mucho mayor que en el pasado. Ahora bien, las innovaciones solamente eran
rentables si los mercados eran grandes, para absorber una enorme cantidad de productos, y estables,
para mantener permanentemente empleados los factores de produccién. Por ello era necesario o crear
mercado —surge la publicidad y el marketing— o controlarlo.

5.6.2. Nueva organizacion del trabajo

El crecimiento econdmico de este periodo, en especial desde 1890, no sdlo fue funcion del cambio técnico
sino también del organizativo. La nueva organizacién del proceso productivo, con la que tuvo mucho que
ver la del trabajo, tenia, al igual que la tecnologia, un alcance senalable de ruptura con un pasado milena-
rio que en la IRI ya se habia iniciado pero que ahora se consuma sentando las bases de un largo futuro
de las relaciones laborales. Se trata de un cambio radical, con efectos econémicos inmediatos sobre la
productividad vy los salarios, pero con consecuencias también sobre la naturaleza del trabajo, la estructura
laboral en las empresas y sobre la propia estructura social, que queda sensiblemente modificada.

La relacion capital/trabajo es una relacidén necesaria, en cuanto que en el proceso productivo uno necesita
del otro. Esta relacion puede ser de colaboracion pero histdricamente ha sido con mas frecuencia y suele
estar centrada en dos cuestiones: el salario, reivindicado por el trabajador, y el control del trabajo, exigi-
do por el capital y el empresario. Ambas cuestiones estan en teoria relacionadas, pues el salario depende
entre otros factores de la productividad. Y ambas van a aparecer en concreto afectadas a través de las
nuevas formas de organizacion del trabajo que ahora emergen.

La convivencia de la mano de obra en los centros de trabajo y residencia facilitd la formacién de organiza-
ciones sindicales, cuyas reivindicaciones fundamentales eran: salarios, condiciones de trabajo y de jorna-
da laboral, y en ultima instancia seguridad en el empleo. Los sindicatos fueron siendo reconocidos paula-
tinamente en las sociedades industrializadas, no sélo por la fuerza del hecho de la creciente afiliacion —en
Alemania por ejemplo estaban afiliados por 1913 el 30% de los trabajadores industriales— sino también
por el abandono relativo por parte de los trabajadores de la lucha politica revolucionaria que antecedi6 a
la sindical. La fijacion y proteccion de derechos laboral por parte de los gobiernos y la negociacion entre
empleadores y trabajadores se fue imponiendo sobre la confrontacion. Pero en todo esto jugo también un
importante papel la trasformacion técnica de la mano de obra que modifico las relaciones laborales en la
empresa y la relacién de fuerza entre capital y trabajo.

En efecto, en la era preindustrial, el artesano era el Unico que disponia de informacién y conocimientos
técnicos sobre el proceso de trabajo, quien de verdad conocia los secretos del oficio y los protegia con el
“secretismo”. Ello le permitia marcar una linea de resistencia frente al capital que eventualmente le em-
pleara. La relacion de fuerzas estaba a favor del trabajador, pues el capital podia controlar el tiempo de
trabajo pero no la intensidad del mismo, en definitiva la productividad. Las Unicas formas de controlar
intensidad era sustituyendo trabajo por maquinas, estimular al trabajador mediante el destajo —remunera
tiempo e intensidad— o mediante la apropiacion por parte del empleador de los conocimientos del traba-
jador, cuyos secretos del oficio pasarian a aquel quedandole a éste solo la capacidad de ejecutarlo. En
esta direccion radical de disociacion entre direccion y ejecucion del proceso de trabajo se dirigid el cambio
organizativo en este periodo, a la vista ademas del aumento del tamario y complicacién en la gestién de
las empresas de fines de siglo respecto a la fabrica de la IRI. Esta disociacion se envolvié en un empefio
mas ambicioso y amplio de racionalizacién del proceso de trabajo, la organizacion cientifica del traba-
jo, cuyas mayores expresiones se deben a F.W.Taylor (1890,1900) y H. Ford (1905).

El taylorismo se propone desarrollar los principios de scientific management con el objetivo de optimizar la
eficacia del trabajo: incrementar la productividad, abaratar costes y precios, aumentar salarios y el consumo
de masas, lo que redundaria en una produccién en masa, cerrandose asi el circulo virtuoso de la produccion
eficiente. Para ello, Taylor se interesa tanto por los Utiles y maquinas como por la mano de obra que asocia-
dos desarrollan el proceso de trabajo. El estudio de este proceso debe comenzar por descomponerlo en sus
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elementos basicos, fareas, que se definiran en términos de movimientos y tiempos, en gestos simples cro-
nometrados. A cada tarea asi estandarizada se acoplaran, en segundo lugar, los utiles mas apropiados y
también estandarizados, y finalmente, la mano de obra habra de ser seleccionada e instruida para adaptarse
a estas tareas parcelarias. La aplicacién del estudio iria acompafiada de mecanismos de control y vigilancia
del proceso, asi como de un sistema de incentivos econémicos. No todas las propuestas de Taylor fueron
aplicadas ni tampoco en todas partes, siendo casi un exclusiva norteamericana.

El fordismo llevé a sus ultimas consecuencias la organizacion cientifica del trabajo y la producciéon en ma-
sa. Combind el taylorismo, aplicado rigurosamente, con elementos preexistentes, como la fabricacion de
piezas estandarizadas intercambiables, flujos de materiales mecanizados, division del trabajo al maximo, en
la cadena de montaje, procedimiento ya ensayado en otras actividades productivas, que fue lo uUltimo que
Ford introdujo en su sistema y que mayor fama le ha dado. La sintesis fordista se hizo acompafar de nue-
vas ideas empresariales: reduccion de la jornada laboral, para hacer soportable un trabajo alienante, y mejo-
ras salariales (“five dollars a day”), para asegurar un consumo capaz de absorber el aumento de produccion,
y red de ventas, con el mismo objetivo. La importancia del sistema fordista reside mas en su ejemplaridad
modernizadora que en su aplicabilidad, so6lo practicable en determinadas condiciones de produccion en ma-
sa de productos estandarizados, como el famoso modelo T de Ford, que fue donde llevo a la practica todas
sus ideas. El enfoque inicial sera corregido en épocas ulteriores, cuando el fordismo se extienda a otros pai-
ses y actividades industriales.

La aplicacién de estos principios modifico la naturaleza del trabajo y del trabajador asi como de las rela-
ciones laborales. En las condiciones descritas de separacidn en el proceso de trabajo entre concepcion y
ejecucion, este proceso adquiere una mayor division y complejidad. Por un lado, la ejecucion en si se
simplifica, los puestos de trabajo se estandarizan y consecuentemente los trabajadores son intercambia-
bles; la mano de obra ya no tiene por qué ser especializada ni cualificada sino genérica e indiferenciada.
Por otro, sin embargo, es preciso organizar esta ejecucion, lo que acrecienta las labores de supervision y
coordinacion, y previamente es necesario disefiarla técnica y econdmicamente, lo que requiere de mandos
superiores de ingenieros y administrativos, y en el limite de investigadores. Se ha establecido asi una
jerarquia laboral tanto en términos de cualificacidon como de remuneracion, plasmada en la distincion
clasica entre “trabajadores de cuello azul” y “de cuello blanco”. Esta distincion laboral se acaba trasmi-
tiendo a la estructura social, donde la distincion simple entre proletario y capitalista se complica y enri-
guece, sobre todo si se dobla con la distincion entre capitalista y empresario, que a partir de ahora co-
mienza a perder sentido. Los capitalistas, duefos de los medios de produccidon, no tienen por qué coincidir
con los organizadores Ultimos del proceso productivo, los empresarios.

Las relaciones laborales también se ven afectadas. En el seno de las empresas estas relaciones eran muy
inestables, sobre todo en EE.UU. El principal motivo de conflicto surgia en torno al ejercicio de la autori-
dad del empresario en la coordinacion, mas que acerca del nivel de los salarios; al menos para la gran
empresa, el control de los salarios era una fuente pobre de beneficios y un motivo de inestabilidad labo-
ral; las decisiones empresariales, sin embargo, eran impuestas si acaso mediante la represion (Carnegie,
1892). Los ferrocarriles norteamericanos iniciaron en 1889 una estrategia nueva de estabilizacién de las
relaciones laborales: la negociacion colectiva entre empresa y sindicatos, que si hacia posible un incre-
mento de los salarios también ofrecia estabilidad y responsabilidad de los trabajadores, lo que redundaba
en un aumento de la productividad y en una mayor capacidad de planificacion. Sin embargo, la reticencia
de los empresarios a reconocer la representatividad de los sindicatos frend la generalizacién de la nego-
ciacion colectiva hasta la Gran Guerra en Europa (Alemania, 1918) y la gran depresiéon en Estados Unidos
(1935). La reticencia empresarial podia ejercerse, porque el nuevo sistema organizativo, mas los cambios
técnicos, permitian la entrada masiva de trabajadores sin cualificar en las fabricas, lo que suponia la do-
minacion del capital sobre el trabajador y el debilitamiento o derrota del sindicalismo de oficio o de clase,
puesto que el trabajador no cualificado no estaba organizado y ademas puede que fuese un inmigrante.
Definitivamente, los problemas de la productividad y de los salarios se habian resuelto favorablemente
para las dos partes en litigio gracias a los cambios organizativos, ambos habian crecido, pero al propio
tiempo se habian invertido los érdenes del saber y poder en el interior de la empresa en relacion a la era
preindustrial.
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5.6.3. La gran empresa

Uno de los hechos mas significativos de esta época es el nacimiento de la empresa moderna como uni-
dad econdmica dominante en la produccion y la distribucion. La gran empresa estd formada por varias
unidades operativas (departamentos), cuya gestion directa escapa al control de la propiedad. En realidad,
la propiedad tiende a la dispersion (consejeros a tiempo parcial), a la vez que a separarse de la gestion
(compleja, departamental o burocratica), hasta el punto de concentrar ésta las decisiones estratégicas. La
gran empresa gerencial es una institucion econémica nueva y el ejecutivo a sueldo es el hombre econo-
mico nuevo (Alfred Chandler, Jr.). Si cabe, la gran empresa adquiere una continuidad mayor que la pe-
quena empresa, pues no esta tan expuesta a las crisis de sucesion ni a la mala gestioén de los herederos
incompetentes (Vera Zamagni).

El desarrollo de la gran empresa ha sido el resultado de la revolucién de los transportes y las comunica-
ciones (flujo de informacién y mercancias), la formacién de un mercado de masas, el aumento del tama-
Ao minimo eficiente de las unidades econémicas exigido por la nueva tecnologia para obtener economias
de escala y diversificacion, y, por ultimo, la formacion de capital a través de sociedades anénimas y el
mercado de valores (intermediaciéon bancaria), que ha facilitado eventualmente, si no la formacién, al
menos la expansion de las grandes empresas.

El aumento de la inversién en capital fijo, administracion y marketing proporciona grandes economias de
escala y diversificacion (la gran empresa es intensiva en capital y en organizacion). Los costes unitarios
medios se reducen a medida que la produccién se aproxima a la capacidad de utilizacién plena, lo cual
exige asimismo un elevado volumen de produccion y una rapida rotacidon de existencias (rendimientos
crecientes a escala). En la medida que las ganancias de productividad se trasladan a los precios con el
animo de adquirir mayores cuotas de mercado, éste se amplia. Ahora bien, el riesgo es muy elevado por
tres razones fundamentales: el capital fijo es caro y tan especializado, que carece de usos alternativos (el
coste del fracaso puede ser equivalente a la inversion inicial: una maquina convertida en chatarra), la
escala tan grande y la division del trabajo tan compleja, que el aumento del flujo de informacion y de fac-
tores acrecienta el peligro de estrangulamiento logistico. En cambio, el mercado es por naturaleza ines-
table. En cierta manera, la gran empresa puede ser entendida como una organizacién articulada por un
conjunto de instituciones que sustituyen al mercado mediante la intensificacion de la coordinacion y la
gestion.

La aparicion de la gran empresa supone un cambio decisivo en la naturaleza del mercado y, en general,
del sistema econdémico. La competencia adquiere un caracter oligopolistico. Las ventajas competitivas de
la produccion en gran escala y las barreras de entrada inherentes a la enorme inversion inicial y al coste
de las patentes proporcionan a los innovadores una posicion inicial dominante sobre el mercado.
Ademas, la gran empresa ejerce un gran poder de mercado sobre los clientes y los competidores que le
permite conseguir contratos mas ventajosos (el ferrocarril es la primera industria que sigue una estrategia
de estabilizacion mediante compromisos de adquisiones futuras). En definitiva, la gran empresa desarro-
lla varias estrategias con el fin de conquistar el mercado, reducir la competencia y estabilizar a me-
dio/largo plazo la oferta (creciente) y la demanda (inestable).

Las mas importantes son las siguientes:

1) La combinacién horizontal de empresas del mismo ramo de actividad con grados de compromiso
diverso, que van desde la formacion de carteles (acuerdo entre empresas juridicamente independientes para
limitar la concurrencia, repartirse el mercado o fijar los precios), y consorcios (las empresas comparten algu-
nos servicios generales, como marketing, investigacion, proveedores), hasta la integracion mediante la fu-
sion o la absorcion ("economias de fusion": el cierre de las instalaciones mas débiles facilita la organizacion
del mercado en torno a las mas productivas).

2) La integracion vertical a través del control de actividades desarrolladas en fases previas o suce-
sivas del proceso de produccién, unas veces hacia adelante (mercado de productos: creaciéon de almacenes
y cadenas comerciales para regular los precios y/o las ventas al por mayor o al por menor, en alimentacion y
automovil) y otras hacia atrds (mercado de factores: los grandes complejos metalurgicos, la entrada de los
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minoristas en la fabricacién). Los motivos podian ser muy diversos: control de calidad, eliminacién de inter-
mediarios, oferta de materias primas y productos.

¢Quiénes fueron las first movers? No los inventores, ni siquiera los pioneros de la innovacion (baja pro-
porcién de supervivientes), sino las empresas que realizaron la inversién en capital y organizacion necesa-
ria para explotar las economias de escala y diversificacion que proporcionaba la nueva tecnologia (Chand-
ler). Aunque muchos inventos aparecieron en Gran Bretafa, su difusidén fue mas rapida en EE.UU. y Ale-
mania.

Las estrategias de la gran empresa variaban segun las caracteristicas técnicas del producto, los contor-
nos geograficos del mercado y, sobre todo, el contexto politico-institucional. Los sectores protagonistas
de estos cambios fueron aquellos en los que se podian introducir sistemas de produccién en serie y al-
canzar mayores economias de escala y diversificacién (metalurgia, quimica, petroleo, medios de trans-
porte, alimentacion). Ademas, el tamafo del mercado y el entorno institucional de cada pais determina
algunas diferencias importantes en la organizacién de la gran empresa.

En Estados Unidos, la gran empresa nace y madura generalmente mediante la autofinanciacion, sin apenas
vinculos con la banca o el mercado de capitales, hasta que ¢.1890 aparecen las estrategias de concentra-
cion (emisién de titulos para financiar las fusiones: acciones preferentes y obligaciones). Ademas, el estado
juzga y legisla en contra de ciertas formas de concentracién (cartel, trust), pero no de otras (holding o socie-
dad de cartera). La Sherman Act (1890) no frené en absoluto la formacion de grandes corporaciones. Las
corporaciones industriales representan en 1878 el 5% de las empresas y el 30% del producto, y en 1909 el
26% y el 79% respectivamente.

En Alemania, la configuracién de la gran empresa alemana fue producto de la simbiosis de elementos tradi-
cionales y modernos: produccién flexible (maquinaria), aprendizaje artesanal, investigacion, extension de
carteles, y apoyo del estado (aranceles) como medio de cooperacion interna, que permite la competencia en
el exterior (dumping). Ademas, la banca de negocios participa desde el principio en la promocién de las
grandes empresas.

Gran Bretafia contaba también con numerosas grandes empresas, algunas lideres mundiales (transporte
maritimo, banca, seguros y comercio internacional). En general, las grandes empresas britanicas muestran
mayor especializacién y menor grado de integracion, pero no dejan por ello de ser eficientes: red previa de
distribucién, adaptacion a mercado de rentas elevadas, debilidad de los carteles, integracién via holdings
(autonomia). Ademas, en la direccion persiste la familia, mientras la banca de inversion casi esta ausente.

La pequefia empresa no desaparecié ni mucho menos. La industria textil, la construccién mecanica
(maquina-herramienta) y otros sectores mas intensivos en mano de obra cualificada que en capital en-
cuentran un limite de eficiencia técnica mas bajo porque no alcanzan grandes economias de escala. Una
larga tradicién proporcionaba mano de obra cualificada y empresarios reacios a las fusiones. Las barre-
ras proteccionistas permitian conservar el mercado a pesar de los costes elevados. Las ventajas de la
pequefia empresa se ponen de manifiesto mediante la produccion flexible (especializacion, adaptacion),
como en la actualidad (electricidad, electrénica).

5.6.4. Las nuevas funciones del Estado

La intervencion del estado fue cada vez mayor, sobre todo en Europa. Por un lado, los estados intentaban
aumentar las dimensiones del mercado exterior para sus empresas a través de los acuerdos de comercio
y de la expansion colonial. Por otro, los estados protegian el mercado interno mediante aranceles (con la
excepcion parcial de Gran Bretafia y algunos paises pequefios) y regulaciones sobre el mercado de capita-
les y de trabajo, y la competencia, combatiendo o promoviendo ciertas formas de empresa. El estado
reforzaba el papel de arbitro en un momento de creciente enfrentamiento entre patronales y sindicatos,
productores y consumidores, grandes y pequefias empresas.

Las demandas sociales eran cada vez mayores, mientras que la extension del derecho de sufragio hacia
que pudieran ser canalizadas de forma mas democratica.
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Uno de los resultados de la paulatina intervencion del estado en los asuntos sociales fue la formacion de
los primeros sistemas de seguridad social. Ademas, de la regulacion de la sanidad publica, las condicio-
nes de trabajo (edad, jornada, higiene), el estado intervino en la regulacién y la provision de seguros de
accidentes, de enfermedad, orfandad, viudez y vejez, unas veces como sustitutivo y otras como comple-
mento de las sociedades de ayuda mutua y del mercado de seguros privados.

La seguridad social surgié en Alemania (1883). El objetivo social que perseguia el movimiento obrero fue re-
forzado por el interés de los conservadores que dominaban la politica nacional, que pretendia pacificar las
relaciones sociales y restar fuerza reivindicativa a las organizaciones socialistas. La financiacién corria por
cuenta de las cotizaciones de los trabajadores, de las empresas y del mismo estado a través de los impues-
tos, mientras que las funciones de gestidon eran desempefiadas o bien por los organismos auténomos co-
rrespondientes o bien por entidades privadas. En contrapartida, el estado también asumié la defensa de al-
gunos grupos de presion, porque al mismo tiempo, el proteccionismo y la cartelizacién proporcionaban com-
pensaciones a los empresarios. La aparicion de la seguridad social en el Reino Unido fue algo mas tardia
(1909), de la mano de liberales (LIoyd George), pero mas extensa, ya que incluia el seguro de desempleo.

La funcion empresarial del Estado siguié siendo muy reducida. La nacionalizacion de los ferrocarriles
alemanes anunciaba una solucion casi universal para un medio de transporte que mas tarde debia com-
petir con la carretera. La financiacion del gasto creciente exigié asimismo la reforma del sistema fiscal
mediante la introduccion y/o extensién de diversos impuestos directos (renta).

5.7. En Espaiia, aceleracion insuficiente

En esta época la tasa de crecimiento del PIB per capita aumentd ligeramente respecto a la época anterior,
pero no tanto como en otros paises, frente a los cuales Espana sigue acumulando atraso relativo.

El declive de la mortalidad a partir de 1890 explica la aceleracion del crecimiento demogréfico, dado que
la natalidad permanecié estable antes de comenzar a disminuir con lentitud a partir de 1910 aproximada-
mente. Aunque tarde, la mejora del nivel de vida (alimentacién) y la intervencion publica (abasto de agua,
redes de alcantarillado, normas urbanisticas, vacunacién obligatoria y gratuita desde 1902) rindieron los
primeros frutos en la lucha contra las enfermedades infecciosas. Las migraciones campo-ciudad y hacia el
exterior alcanzaron una importancia creciente gracias a las mejoras de las comunicaciones.

La agricultura seguia siendo todavia un sector retardatario, aunque en movimiento. Los avances fueron
en todo caso modestos, mayores en el Cantabrico y en el Mediterrdneo (ganaderia vacuna, cultivos de
exportacion) que en las regiones cerealeras de ambas Castillas y Andalucia. El relieve dificultaba la meca-
nizacion sélo hasta cierto punto. En realidad, la mano de obra seguia siendo barata, ya que los jornaleros
—que constituian el grueso de la poblacion rural en esas regiones— carecian de recursos para emprender
la emigracion. Ademas, el proteccionismo del mercado interior era demasiado alto para estimular la inver-
sidn ahorradora de costes laborales. En contrapartida, los elevados precios de los alimentos repercutian
negativamente sobre el poder adquisitivo de los consumidores.

La difusion de las innovaciones caracteristicas de la Segunda Revolucion Industrial permitié aliviar poco a
poco el estrangulamiento energético y, a la vez, continuar el boom de la mineria. La electricidad hacia
posible el aprovechamiento de recursos hidraulicos y carboniferos de baja calidad y localizacién periférica
respecto a los centros de consumo urbanos e industriales. La mineria del plomo, cobre, mercurio, manga-
neso y, sobre todo, la del hierro alcanzaron las maximas cotas de extracciones en 1890-1913, la mayor
parte de las cuales eran destinadas a la exportacién.

La industria experimentd una mayor diversificacion: la industria textil accedié a segmentos de mayor cali-
dad, las industrias de bienes de consumo duraderos y de alta calidad (muebles, automdviles, libros, ju-
guetes) aparecieron bajo el impulso de los crecientes ingresos de las clases medias y propietarias, al
tiempo que la industria de bienes de capital (acero, maquinaria, quimica) comenzaron su gran expansion
modernizadoras. La orientacion hacia el mercado interior era todavia si cabe mayor que en el pasado a
causa de la pérdida de las Ultimas colonias y del proteccionismo. Sin embargo, el mercado carecia de
profundidad y extensién suficiente para sostener un mayor crecimiento.
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El sistema financiero adquirié entonces la configuracion moderna de la mano de la banca mixta (comercial
y de negocios) que, ya reconocida por el Codigo de Comercio de 1885), experimenta una notable expan-
sion en Madrid y el Pais Vasco, es decir, alli donde mayores eran la capacidad de ahorro y la inversion.
Ademas, en la mayoria de las ciudades aparecieron cajas de ahorro y, en muchas comarcas rurales, co-
operativas de crédito, que permitieron movilizar el pequeno ahorro de las clases medias y los agricultores.

El Banco de Espana continuaba siendo la principal entidad por volumen de depdsitos y sucursales, la Uni-
ca con derecho de emision desde 1874. El saneamiento de las finanzas publicas facilitd una mayor diversi-
ficacion del activo (descuento), pero el desempefio de las funciones de prestamista de Ultima instancia no
comenzo hasta 1913/1921.

La balanza comercial parece haber sido ligeramente positiva, no asi la de servicios. En cualquier caso, la
balanza de pagos por cuenta corriente era alimentada por las crecientes remesas de los emigrantes y las
repatriaciones de capital desde ultramar (1898). Ademas, la inversion de capital exterior no se detuvo ni
mucho menos, ya que era atraida por la estabilidad del tipo de cambio y las elevadas ganancias derivadas
del proteccionismo.

La politica econdmica conocid varios cambios de orientacion, primero con el viraje proteccionista de A.
Canovas (1891) y luego con la reforma fiscal de R. Fernandez Villaverde (1899). En un caso se trataba de
recuperar el ingreso rural (depresion agraria) y de estimular la sustitucion de importaciones, ante el dete-
rioro de la capacidad exportadora. En el otro, el objetivo era resolver la crisis financiera del Estado. El
aumento de los ingresos (impuesto de sociedades) y la contencion del gasto permitieron alcanzar el su-
peravit fiscal de manera continua ... hasta 1908 (guerra de Marruecos). La inversion publica y el gasto
social y educativo aumentaron durante estos afios siguiendo la tendencia general, pero no la cuantia. En
efecto, , faltaron coherencia, persistencia y amplitud, no sélo por falta de recursos financieros, sino tam-
bién por la dispersion de objetivos del Estado, que estaba sometido a la influencia de grupos de presion
con intereses contradictorios (J. Maluquer).
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5.8. Practicas de Tema 5: La inicios de la Segunda Revolucion Industrial,
1870-1914

MATERIAL PARA PRACTICAS

P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Comentarios a tablas y graficos
P.4. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar
Todos estos conceptos econdmicos son basicos y fundamentales; seran ademas empleados con fre-
cuencia a lo largo del curso, por lo que su comprensién y memorizacion es indispensable.

Segunda Revolucion Industrial Poder de mercado

Estado Benefactor Cartel

Organizacion cientifica del trabajo Trust

Cadena de Montaje Consorcio

Taylorismo Integracion Horizontal

Fordismo Integracion Vertical

Poder de mercado Revolucion Gerencial

Oligopolizacién Estructura Multidepartamental
Gran Empresa

-177 -



Historia Economica Mundial Universidad Autonoma de Madrid

P.2. Cuestiones a analizar

1. ¢éCrecid Inglaterra mas o menos que otros paises en esta época?, éCuales crecieron mas y menos que
ella?

2. Segun sea la respuesta a la anterior pregunta, ¢éQué efectos tuvieron las desigualdades en el crecimien-
to en la convergencia con el /eader?

3. ¢En qué sectores econdmicos perdid o retuvo Inglaterra su liderazgo econémico?
4. ¢Qué diferencia mas marcada distingue al crecimiento de esta época de la anterior?

5. ¢Qué diferencias deben sefalarse en el comportamiento de las variables econdmicas en una fase de
recesion clasica de los ciclos y en la “Gran Depresion”?

6. ¢Qué factores explican esas diferencias?

7. La Gran Depresion ¢puede calificarse como crisis de superproduccién?

8. ¢Qué distintas salidas se dieron en Europa a dicha crisis?

9. Razone por qué mejord el nivel de vida de la poblacion de los paises avanzados en este periodo.

9. {Qué se entiende por revolucion de los bienes de consuno y en qué se diferencia de la revolucion del
consumidor de la época anterior?

10. ¢Qué factores determinaron la crisis agraria en Europa?

11. ¢éCoémo definiria o caracterizaria a la agricultura de EE.UU. en esta época en contraste con la europea?
12. ¢Por qué en la agricultura el crecimiento de la productividad del trabajo fue mayor qye el de la tierra?
13. Qué caracteristicas de la electricidad ofrecen especiales ventajas econémicas?

14. ¢Cudl es la principal fuente de energia primaria: la electricidad, el carbdn, los saltos de agua, la
maquina de vapor?

15. ¢Por qué ha sido importante la electricidad para los paises deficientemente dotados de carbén?
16. ¢éComo influye la tecnologia en la apariciéon de la gran empresa?

17. ¢Por qué la gran empresa tiende al oligopolio?

18. ¢Coémo afectaron los cambios politicos al desarrollo econdémico de esta época?

19. ¢En qué ambitos y por qué aumenta la intervencidn del Estado desde finales del siglo XIX?

20. ¢Qué obijetivos perseguia la politica econdmica espafiola en el cambio de siglo (c.1900)?

21. ¢Qué frenaba la inversion en la agricultura espafiola?

22. {Cuadl era el signo de la balanza de pagos espaiiola c. 1900?
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P.3. Comentarios a tablas y graficos

1. Completar el siguiente cuadro

Primera Revolucion In- Segunda Revolucion In-
dustrial dustrial

Cronologia

Paises protagonistas

Tecnologia de
Materiales

Tecnologia de
Energia

Organizacion industrial

Organizacion del trabajo

Otros

2.- Analizar comparando estos dos graficos relativos a la convergencia con el /eader.
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3. Analizar el siguiente grafico sobre la introduccion de nuevas fuentes de energia en Europa

Produccién de electricidad en cuatro paises europeos
en 1907 yen 1913

1907

1913

0 1.000 2.000 3.000 4.000 5.000 6.000 7.000 8.000 9.000
millones de kilovatios hora al afio

@ Italia @ Alemania = Francia B Gran Bretafia

Fuente: C.M. CIPOLLA (ed.). Historia Economica de Europa (4), p. 427

4. Analizar el siguiente grafico sobre la evolucion de la produccion de acero en diversos pai-
ses europeos

Produccion de acero en diversos paises europeos

14.000 - 1870-1910

12.000 4

10.000 4

8.000 -

miles de toneladas métricas

6.000

4.000

2.000

Gran Bretafia -—-—-Francia -+ Alemania

——Bélgica — — Rusia - - - :Suecia

Fuente: Mitchell, B. R. (1992) Statistics Europe, 1750-1988. Stockton Press, New York, pp. 456-457
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P.4. Lecturas complementarias

Lectura 1. Las caracteristicas de la sequnda mitad del siglo XIX (1870-1914)

[P. Bairoch nos vuelve a ofrecer una sucinta sintesis de las principales caracteristicas de esta segunda parte
del siglo XIX, de las que se destacan los cambios experimentados en los sistemas de distribucion, en la for-
macion de capital humano por parte de las instituciones publicas mds que privadas de la ensefianza y los
transporte urbanos].

Nos vamos a interesar aqui muy especialmente de siete caracteristicas principales y evocaremos breve-
mente otras cuatro mas secundarias, pero no marginales. El aumento del nimero de las caracteristicas
principales constituye una ilustracidn entre otras de la aceleracion de la historia. Los fenémenos son cada
vez mas complejos y su descripcion debe ser mas matizada y detallada. Enumeremos esta siete carac-
teristicas: integracion de las sociedades no europeas es el sistema econémico europeo; aparicion de nue-
vos sectores industriales; aparicion igualmente de nuevas formas de distribucion; comienzos de la ense-
fianza primaria generalizada y de la ensefianza técnica; arranque del declive de las tasas de natalidad;
nuevas olas de innovaciones agricolas; alza del proteccionismo y expansion de las inversiones internacio-
nales y de las multinacionales.

Integracion de las sociedades no europeas en el sistema econémico europeo

Es quizas una de las mas importantes caracteristicas de esta segunda parte del siglo XIX. La intensifica-
cion de los intercambios en el interior de Europa alcanza ya, y esto es importante, una cierta integracion
econdmica del continente. Sin embargo, estamos lejos de los fenédmenos de integraciéon econémica pro-
piamente dichos que son fruto de la segunda mitad del siglo XX. Pero la amplitud de los intercambios es
tal que la autarquia, regla general en el siglo XVIII, desaparece casi totalmente durante este periodo.
Ciertamente, es preciso tener siempre en cuenta el contexto de la época. Y puesto que 1992 es de alguna
manera una fecha clave para la unificacion de una gran parte de Europa occidental, constatemos que el
afo 1892 ha sido el afio clave de la vuelta (o reforzamiento) de las politicas proteccionistas en Europa.

Sin embargo, a pesar de estos obstaculos aduaneros, y aunque no se haya producido todavia un mercado
Unico, Europa, a través de sus intercambios crecientes, se ha convertido en un gran mercado. Y he aqui
lo mas importante: durante éste periodo, el resto del mundo comienza a integrarse como parte de lo que
se puede llamar el sistema econdmico europeo. Integracion comercial, en primer lugar, por medio del
aumento del comercio con el resto del mundo, lo que, de hecho, quiere decir con el Tercer Mundo.0 No
es que la parte relativa de estos intercambios aumenten mas rapidamente que antes, sino que las canti-
dades intercambiadas son ya, en si, muy importantes, en razon de la fuerte expansion de los intercambios
totales de Europa. Integracion financiera, igualmente, por medio de las inversiones internacionales y la
creacion de empresas multinacionales que aparecen ya en esta época.

Integracion también, y esto explica en parte lo que precede, gracias a la formidable extension de las re-
des de comunicacion en el dominio del trasporte. Mas arriba hemos visto lo rapida que habia sido la ex-
pansion de la red ferroviaria fuera de Europa a partir de los afios 1870-1880. Integracion, ademas, en
razén de la extension de las telecomunicaciones. En este sentido, sefialemos que en 1900 la red telegrafi-
ca mundial alcanzaba 1,9 millones de kilémetros, red sobre la cual se intercambiaban anualmente unos
500 millones de mensajes. En 1913, estaban en servicio 14,5 millones de aparatos telefonicos. Integra-
cion, siempre en el dominio sociocultural, en la medida en que el modelo occidental de civilizacién se con-
vierte, por supuesto muy sinrazon, en la imagen misma de la civilizacion, a través de la modernidad. (...)

Nuevas formas de distribucion: del vendedor ambulante al gran almacén.

Durante el siglo XIX, tres factores han conducido a un aumento muy fuerte de la masa de productos que
pasan por los circuitos comerciales, por el mercado. Esto deriva, primer, del aumento del volumen del
consumo, resultante a su vez del aumento del nivel de vida y del crecimiento de la poblacion. El segundo
factor fue la rapida progresion de la poblacién urbana y el aumento del tamafio de las ciudades. Final-
mente, Ultimo factor: la disminucion del autoconsumo, sobre todo en el medio rural, pero también en el
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urbano; este fuerte aumento de los productos que pasan por el mercado ha suscitado cambios en la dis-
tribucion, transformaciones que han revestido distintas formas.

Los grandes almacenes

Histdricamente, el primer elemento importante en este dominio es la aparicion y extension de lo que se
ha convenido en llamar los grandes almacenes, es decir, lugares de ventas situados en el corazdn de las
ciudades, que ofrecen una amplisima gama de productos cuyos precios estan marcados y donde la entra-
da es libre. El primer caso de almacenes que se corresponde con estas cualidades es el del Bon Marché
que se abre en Paris el afo 1852 y que se convertira en verdadero "gran almacén" hacia 1860. Los princi-
pios comerciales de base de estos establecimientos son, entre otros, una cifra elevada de negocios, un
margen de distribucion muy reducido, y la venta de una amplia gama de productos, practicamente todos
los productos de consumo existentes. El aumento del nimero de estos grandes almacenes y la forma
misma de venta constituyente un estimulo para la produccion industrial en serie, puesto que los encargos
que realizan estos grandes almacenes son relativamente masivos y precisan de una homogeneidad muy
grande de los productos ofertados al publico.

El primer gran almacén es de comienzos de los afios cincuenta, pero la extensidn comienza a realizarse
realmente a partir de los afios 1860-1870. Los Estados Unidos de América copian muy pronto el "modelo
francés", y los grandes almacenes alcanzan rapidamente aqui una gran extensiéon. Los primeros fueron
Stewart en Nueva York el afio 1862, Marshall Field en Chicago el afio 1865, y Filene en Boston el afio
1881. Austria viene enseguida, en 1865, con un gran almacén en Viena. En el resto de Europa el movi-
miento comienza sobre todo a partir de los afios 1890 (especialmente en Alemania, desde 1892). En este
dominio, Inglaterra llegd con retraso, puesto que el primero de los grandes almacenes, Sefridge, no se
abri6 hasta 1909.

Se puede estimar que en visperas de la Primera Guerra Mundial practicamente todas las grandes ciudades
de los paises desarrollados disponian de uno o varios grandes almacenes. Incluso los habia en Argentina,
en Egipto y en México. La creacidén de grandes almacenes, que precisan de una amplia clientela, esta en
parte asociada a la creacion de las redes de transportes urbanos que permitan a los habitantes de las
ciudades acceder a estos almacenes situados generalmente en el centro. Es justamente en los afios 1870
cuando comienza realmente el establecimiento de tales redes de transportes urbanos lo cual constituye
una caracteristica importante de esta segunda parte del siglo XIX...

Las cooperativas de distribucion

Paralelamente a esta extension de los grandes almacenes se asiste a un profundo cambio en la distribu-
cion al detalle. En primer lugar esta el fendmeno, puede que de importancia mas social que econdmica,
de la emergencia y desarrollo del movimiento de cooperativas de consumo. Si bien los primeros almace-
nes cooperativos datan de la segunda mitad del siglo XVIII, la primera cooperativa moderna de distribu-
cion fue la de los Equitable Pionners of Rochdale, fundada en 1844.

Detengamonos un poco en estos "pioneros", puesto que ellos lanzaron las bases de los principios de las
cooperativas en el futuro, principios conocidos bajo el calificativo de "principios de Rochdale". Fue en ésta
pequefa ciudad industrializada donde 28 pobres tejedores de franela, en diciembre de 1844, abrieron un
pequeinio almacén cooperativo. La novedad de esta cooperativa, en relacion a las precedentes, provenia
sobre todo del hecho de que los beneficios en lugar de ser distribuidos a los "propietarios" de la coopera-
tiva iban a parar a los clientes, en proporcion al volumen de sus compras. He aqui los principios clave
llamados "de Rochdale": libre acceso al status de miembros de la cooperativa; cada miembro tiene dere-
cho a una solo voto, sea cual fuere el nimero de participaciones que detente; calidad de los productos;
desarrollo de actividades culturales, especialmente bibliotecas... la cooperativa de Roachdale alcanzd bri-
llantes éxitos, puesto que contd con 14.000 miembros, y sobre todo estd el hecho de que los principios de
éste movimiento se extendieron por Inglaterra y otros paises europeos. En 1906, el Reino Unido contaba
con 14.000 cooperativas y mas de 2 millones de miembros. En general, los partidos socialistas jugaron en
éste dominio un papel preponderante, pero no exclusivo; la iglesia y a veces el estado también intervinie-
ron. Se puede estimar que, hacia 1911, las cooperativas de consumo contaba en Europa (sin Rusia) unos
7 millones de miembros, es decir, en torno a una familia de cada once. Las tasas mas altas eran las de
Finlandia y Suiza que llegaban al 75%. La expansion continud en el periodo de entreguerras, y también
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después de la Segunda Guerra Mundial. Hacia 1924, en Europa y sin Rusia, se podian contar unos 12
millones de asociados a las cooperativas, lo que venia significar una familia por cada seis.

Las cadenas de almacenes

Otra forma de distribucién que aparecid a lo largo de este periodo fue la de las cadenas de almacenes, es
decir de organizaciones que disponian cada una de una central de compra y de numerosos puntos de
venta. Puede tratarse de puntos de venta pertenecientes totalmente a una o varias cadenas de almacenes
pero también de cadenas cuyo gestor es igualmente su propietario. La primera cadena de almacenes
aparentemente fue la que cred la Great Atlantic and Pacific Tea Company (A & P) en Nueva York el afio
1859. Por supuesto, estos tipos de distribucion son, por si mismo, factores de modernizaciéon del aparato
de produccion industrial, puesto que, también aqui, se implica a compras en grandes cantidades, lo que
favorece la produccién en serie. De todas formas, el principio mismo de la reduccién del margen de distri-
bucién incrementa las posibilidades de extension del consumo.

Todos estos cambios sin embargo no hicieron desaparecer las formas tradicionales de distribucion. Si el
papel de los vendedores ambulantes se redujo considerablemente, las tiendas tradicionales continuaron
ejerciendo un papel primordial y creciente tanto en los medios urbanos como rurales. Efectivamente, es
preciso recordar que durante este periodo se asiste a un aumento del volumen de distribucion superior al
de produccién. La diferencia es el resultado, tal como hemos sefalado, de la disminucion del autoconsu-
mo que determind que una fraccién creciente de la produccion agricola e industrial pasara por el merca-
do. No se dispone de estadisticas seguras sobre el nimero de tiendas, pero como indicador aproximado
se puede utilizar la evolucion del empleo en el sector del comercio. En Europa, entre 1840 y 1913, se
puede estimar que numero de personas que trabajaban en estas actividades se habia multiplicado por
siete.

Inicios de la generalizacion de la enseiianza primaria obligatoria y de la ensefianza técnica
Comencemos por la ensefianza primaria que, por supuesto, es uno de los aspectos preponderantes de la
formacion y de la cultura de los hombres, y que constituyen un estadio previo a la ensefanza técnica. El
periodo que va de 1870 a 1914 es en el que realmente se esta expandiendo la ensefanza primaria obliga-
toria dentro del mundo desarrollado. Ciertamente, también aqui, existen precedentes, que no necesaria-
mente han sobrevivido. Aparentemente es en Dinamarca donde se promulgé la primera ley relativa a la
ensefanza obligatoria (1739), aunque no fue completamente aplicada. Por otra parte, y es el caso mas
notorio, en Francia, durante el periodo revolucionario, un decreto de 1791 hizo obligatoria y gratuita la
ensefanza primaria. Igualmente, durante el periodo revolucionario de mediados del siglo XIX (1848-
1850), varios paises europeos introdujeron tales sistemas, aunque fueron efimeros. Con anterioridad a
este periodo revolucionario, se debe sefialar entre otros el caso de Suecia, donde, en 1842, fue introduci-
da la ensefianza primaria obligatoria. Pero es en el decenio de 1870 donde puede situarse la verdadera
ruptura en esta materia, lo que, como veremos, no excluye la existencia de medidas menos globales en el
curso de los decenios precedentes.

Recordemos que a comienzos del siglo XVIII, como también a comienzos del siglo XIX, la situacién de
Europa esta muy lejos de ser uniformes. Ciertas partes de Europa, en especial las regiones protestantes,
tenian un sistema escolar bastante desarrollado: entre 60 y 90% de la poblacion sabia leer y escribir. Por
el contrario, en otras regiones Europa, es el 60 por 90% de la poblacion la que no sabe ni leer ni escribir.
Otra cuestion a recordar: estas fechas de comienzos de la ensefianza primaria obligatoria no son necesa-
riamente las del comienzo de la extension de la ensefianza primaria. Si tal es el caso para los paises pocos
desarrollados de Europa, sin embargo, en otros paises, estas leyes no hacen sino reforzar una situacion
de hecho. En Francia, por ejemplo, la tasa de escolarizacion de la ensefianza primaria que era del orden
del 20% en 1815 llegd al 49% en 1850; en 1881, en visperas por tanto de la ley de la ensefianza primaria
obligatoria, la tasa era del 77%.

La modificacién esencial en el periodo 1870-1880 es la generalizacién a través de los paises desarrollados
de la ensefanza primaria obligatoria. Ademas, quien dice ensefanza primaria obligatoria dice también
ensefianza gratuita y ensefianza dirigida tanto a las nifias como a los nifios, dado que en los sistemas mas
tradicionales las nifias estaban marginadas de tal ensefianza. En Europa, las primeras leyes en éste domi-
nio son las de ciertos cantones suizos, en especial Ginebra (1872), e Italia (1877). Otros paises vinieron a
continuacion, especialmente Inglaterra (1880) y Francia (1882)... En Espafia, aunque desde 1857 fue
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votada una ley en este sentido, fue preciso en la practica esperar a 1909 para adoptar una nueva legisla-
cién por fin eficaz.

En los paises de poblamiento europeo, la introduccion de este tipo de legislacion ha sido por regla general
mas precoz que en Europa. Asi, en los Estados Unidos de América, desde 1852 el estado de Massachu-
setts adoptd una ley que obligaba a la ensefianza primaria. En Australia, el estado de Victoria hizo lo
mismo en 1872, y en 1877 fue el turno de Nueva Zelanda. En los paises templados que América Latina,
aungue asistimos a medidas legislativas en favor de la ensefianza primaria, las realizaciones sin embargo
han sido bastante restringidas antes de 1900...

Esta instauracion de la ensefianza primaria obligatoria y gratuita es fruto de la conjuncién de tres facto-
res: 1) necesidad de una mano de obra mas formada para la industria y los servicios; 2) crecimiento del
nivel de vida, lo que hace posible sustraer a los nifios del mercado de trabajo; 3) presion de las capas
liberales de la sociedad, presién que también provienen a la vez de la iglesia y de gentes de izquierda,
con objetivos por supuesto diferentes, por no decir opuestos.

Se puede considerar, asi, que en visperas de la Primera Guerra Mundial practicamente todos los paises
industrializados dispone de un sistema de ensefianza primaria obligatoria y que efectivamente en este
momento la casi totalidad de los nifos en edad escolar obligatoria estan escolarizados. En Rusia sin em-
bargo las tasas escolarizacién no son mas que del orden del 25%; lo mismo ocurre en algunos paises de
los Balcanes. Por otro lado, la duracion de la instruccién primaria obligatoria varia en general de seis a
ocho afos.

La ensefanza técnica

... Podemos considerar que en esto se produce una ruptura radical con el o los sistemas anteriormente
vigentes. De hecho, la ensefianza técnica, tal como sera practicada durante el siglo XX, surge en la se-
gunda mitad del siglo XIX... Hasta los afios 1850-1860 la técnica era lo suficientemente simple como para
permitir la integracién de los artesanos tradicionales en el proceso de produccion y de reparacion de
magquinas, incluso las mas modernas. En la fase que precede a los afios 1850-1860, los cambios acaecidos
en la tecnologia, al ser rapidos, generan consecuentemente una modificacion de las necesidades. Pecho,
como hace notar un estudio de E. Ashby (1958), "el despertar de la necesidad de una educacién técnica"
no se produce en Inglaterra hasta los afios 1851-1867. "Hasta 1851, las escuelas y los institutos técnicos
habian influido muy poco en la tecnologia de Gran Bretafia. Las universidades, aun menos". La fecha tan
precisa de 1851 ha sido escogida en razon de la gran exposicion de Londres. La segunda fecha (1867) es
igualmente la de otra exposicion, la de Paris. La exposicion de Londres de 1851 favorecid la toma de con-
ciencia, no de un retraso, sino del desmoronamiento de su supremacia técnica absoluta. Ello estimuld la
toma de medidas favorables a la ensefianza técnica y cientifica que se inicié realmente en el pais hacia los
afnos 1870. Apuntemos, sin embargo, que la situacion era paraddjicamente mejor a este respecto en Eu-
ropa continental, sobre todo en Alemania. Pero esta disparidad en modo alguno disminuye la siguiente
constatacion esencial: el pais donde mas eran mas utilizados, si no creados, los progresos técnicos mas
avanzados ha podido asumir la inexistencia de instruccién técnica en sus obreros e incluso en sus cua-
dros. Citemos una vez mas a Sabih, que sefiala que no fue hasta los afios "1880 cuando se vio la marcha
del aficionado del dominio de la ciencia y de la tecnologia y la entrada del especialista. En Inglaterra, el
especialista no surgié en respuesta a un crecimiento de las ciencias. No fue sino en el cambio de siglo
cuando la industria descubrié su valor. Ahora, el especialista remplaza al artesano, puesto que aquél ha
transformado la invencidn y los oficios en ciencias exactas".

La creacion de escuelas técnicas no implica en modo alguno que la forma tradicional de formacion, a sa-
ber, el aprendizaje, haya desaparecido, y ello sobre todo en este amplio dominio de las actividades "ma-
nufactureras" donde las maquinas intervienen poco o nada, como son las panaderias, zapaterias, carpin-
terias, confeccion, etc. Por otro lado, conviene recordar que la revolucién industrial y el maquinismo, al
propio tiempo que crea necesidades de personal cualificado han acrecentado igualmente la demanda de
obreros no cualificados, de simples ejecutores de tareas que no requieren ninguna o muy poca formacion.
El desarrollo de la ensenanza técnica se hace sobre dos frentes. Por un lado, instituciones que forman a
los jovenes desde el comienzo de la ensefianza primaria y por otras instituciones de nivel universitario.

La ensefianza técnica de nivel secundario
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En lo que concierne a los jovenes a la salida de la ensefanza primaria, la concepcidn de base mas exten-
dida era la formacion de oficiales; este tipo de formacion ha conocido una cronologia diferenciada y ha
revestido modalidades variadas segln los paises, modalidades en las cuales las "escuelas" de tarde han
jugado un papel no despreciable. En Inglaterra, incluso si, a continuacién de la gran exposicién dé 1851,
fue creado un departamento de ciencias y artes, no fue sino a comienzos de los afios ochenta cuando se
otorgaron fondos a las escuelas técnicas. Fue Alemania quien asumié el liderazgo en este dominio. Sin
hablar de las Realschulen (escuelas secundarias de nivel inferior) de comienzos del siglo XVIII, en las
cuales las disciplinas cientificas ocupaban un lugar importante, el elemento clave fue la creacién de las
Fortbildungssschulen (escuelas de educacion continua) concebidas con el fin de permitir a los nifios de la
clase obrera proseguir tres afios de ensefianza general y técnica después de haber acabado sus estudios
primarios.

La ensefianza técnica nivel universitario

Alemania jugara también un papel pionero en las escuelas técnicas de nivel universitario, que se engloban
bajo el nombre de Escuelas Politécnicas. Ciertamente no se puede olvidar aqui el papel precursor jugado
por Francia. Papel que, sin remontarse a la Academia Real de Arquitectura (abierta en 1671), comenzo en
1747 con la creacion, bajo los auspicios de la Monarquia, de la Ecole des Ponts-et-Chaussés, y culmina en
1797, bajo la tutela de la Revolucién, con la apertura de la Escuela Politécnica. Pero estas instituciones
francesas se inscriben mas bien en un contexto tradicional que en el de la sociedad posterior a la revolu-
cion industrial. Ademas, el propdsito explicito de la escuela politécnica era el formar cuadros cientificos y
técnicos para los grandes cuerpos administrativos del estado.

La historia de las escuelas politécnicas modernas, donde Alemania jugara un papel clave, comienza sin
embargo en el Imperio Austro-HUngaro. En efecto... fue creada en [Praga], el afio 1806, una escuela
politécnica. Después fue el turno de Graz en 1814 y de Viena en 1815. Las primeras escuelas politécnicas
alemanas fueron las de Darmstad (1822), Munich (1827) y Dresde (1828). En 1908 habia en Alemania
una docena de estas escuelas que contaban con 15.000 estudiantes... Otros paises, sin embargo, habian
imitado antes a Alemania. En especial Suiza, con la escuela politécnica federal de Zurich, fundada en 1855
(en la cual ensefié durante algun tiempo Albert Einstein)...

En cierta medida, los Estados Unidos de América habian precedido, si no a Austria-Hungria, al menos
Alemania. Una de las primeras instituciones de ensefianza técnica superior fue creada en Nueva York el
afo 1824. Pero la mas importante fue la de Boston, 1861. La del famoso M.1.T. (Massachusetts Institut of
Technology)...

La ensefianza secundaria y universitaria

Si hemos insistido en la ensefianza primaria y técnica, no es porque la ensefianza secundaria general ni la
ensefianza universitaria no hayan experimentado modificaciones, sino porque éstas han sido de menor
importancia. De hecho, la verdadera extension de la ensefianza superior se sitla después de la Segunda
Guerra Mundial. Pero veamos aqui las tendencias en lo que concierne al siglo XIX. Para la ensefianza se-
cundaria, si se exceptla un cierto avance en la participacion de las ninas que frecuentan las escuelas
secundarias, el de los nifios fue relativamente modesto hasta los Ultimos afos del siglo XIX.... Segun
nuestros calculos, la tasa bruta de escolarizacion de la secundaria en Europa (sin Rusia) pasé de cerca del
1% hacia 1840 al 2 hacia 1870 y al 3 en 1990, llegando al 5% en 1913.

La extension de las la ensefianza universitaria ha sido un poco mas rapida. Segun nuestros calculos,
mientras que, con toda probabilidad, el nimero de estudiantes en las universidades europeas no habia
doblado entre 1800 y 1850, entre 1851 y 1913 su ndimero se multiplicd por cerca de un factor 5, pasando
de unos 72.000 estudiantes a cerca de 335.000. Con todo... sélo una infima proporcion de jovenes fre-
cuentaba la universidad. En 1913... para Europa, sin Rusia, la tasa de escolarizacion universitaria seria del
orden del 1%... lo que significa una formacién reservada a una pequeiia élite, de la que no solamente la
clase obrera sino también las clases medias estaban ausentes. (...)

Los transportes urbanos

... aceleracion de urbanizacién es también una de las caracteristicas de la segunda mitad del siglo XIX. Es
esta aceleracion de la urbanizacion la que, junto con el crecimiento del tamafio de las ciudades, agudiza el
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problema de los desplazamientos en el interior de las mismas y conduce al desarrollo de los transportes
urbanos.

Los origenes: del simon al tranvia

A causa de la estrechez de las calles de las ciudades tradicionales, de la fragilidad de su revestimiento y
también a causa del ruido, los vehiculo de ruedas fueron, durante tiempo, o bien prohibidos o bien poco
utilizados. Se trate de la Roma antigua o de las ciudades chinas, en todas se rechaza el uso de vehiculos
en la ciudad. Las clases superiores, que disponen de recursos y de una mayor movilidad, utilizan el caba-
llo o la silla de porteadores. El primer transporte comunitario urbano seria consecuencia del genio fértil
del célebre matematico vy fildsofo francés Pascal (1623-1662) que tuvo la idea de hacer circular carrozas
con itinerarios fijos, paradas también fijas, asi como precios fijos. Tres principios esenciales de los trans-
portes urbanos comunicatios. Este sistema fue inaugurado en Paris en mayo de 1662. El éxito de la em-
presa fue en algln sentido su perdicion, pues fue prohibido para "gentes de baja condicion"; el servicio
fue suprimido en 1677 a causa de su déficit.

El verdadero comienzo de los transportes comunitarios urbanos se sitlla 150 afios mas tarde (en 1828),
también en Paris.... se trata de la creacion de una linea de "émnibus" de 14 plazas... el sistema se expan-
di6 a través del mundo occidental... Desde 1829, impresionado por el éxito de la red parisina de émnibus,
un fabricante inglés de carrozas introdujo el sistema en Londres. En 1831, Nueva York imitd a Londres, y
en el espacio de una veintena de afios las principales ciudades de Europa y América del Norte contaron
con este medio de transportes comunitario, que conocié una rapida expansion. Sin embargo, la clientela
era esencialmente de clase media superior; a mediados del siglo XIX, un trayecto de 6mnibus costaba el
equivalente de una hora de salario de un trabajador manual urbano, precio elevado que se explica por la
débil capacidad de los dmnibus y sobre todo por el elevado coste de mantenimiento de los caballos...

Del metro al automovil y a la motocicleta

El rail atrajo a las empresas de transporte urbano; desde 1832, Nueva York tuvo la primera linea de
tranvias, lo que no era otra cosa que un dmnibus sobre railes. Pero fue en 1852 cuando el sistema co-
menz6 a tomar amplitud, gracias a la innovacién de un ingeniero francés (Loubat) que vivia en Nueva
York, innovacion que consistia en colocar railes en dos surcos con el fin de que no se entorpeciese el
trafico. Desde entonces, este medio de transporte se expandid en las grandes ciudades europeas y ameri-
canas. La primera linea de tranvia eléctrico fue inaugurada en 1881, en Francfort-sur-le-Main, y seis afios
mas tarde nueve ciudades de Europa tenian ya tranvias eléctricos, que progresivamente se convirtieron
en el medio de transporte comunitario urbano por excelencia.

Con el aumento del tamano de las ciudades, la demanda de transportes urbanos se acrecentd alin mas.
Pero, mas alla del tamario, la solucion de los transportes comunitarios pasd por eso que los especialistas
llaman el "transporte en lugar propio", es decir reservado Unicamente a los vehiculos de transporte publi-
co. El metro de Londres es considerado como el primero. En esta ciudad, como en otras grandes metro-
polis, las compaiiias de ferrocarriles establecieron lineas urbanas que, progresivamente, fueron integradas
en un verdadera red de transporte urbano. La primera linea verdaderamente subterranea fue abierta en
1863, sin embargo, en razodn de los problemas de la polucién (resueltos enciertos casos gracias a la atrac-
cion por cable) fue preciso esperar a la electrificacion para que la red subterranea se desarrollara real-
mente: la primera linea eléctrica, en Londres,afio 1890. Y antes de que estallara la Primera Guerra Mun-
dial, 12 ciudades en el mundo habian inaugurado una red de transportes comunitarios mas o menos ex-
tensa....

Si el automdvil privado y la motocicleta comenzaron a intervenir de manera limitada en los transportes
urbanos durante los afios 1920 (y ello esencialmente en los Estados Unidos), la utilizacién de vehiculos a
motor de explosion para los transportes urbanos data de muy comienzo de la aventura de automovil. En
septiembre de 1904, la policia de Londres acordaba la autorizacidon de hacer circular los pintorescos auto-
buses de pisos; su nimero llegaba al millar hacia 1913. El automdvil se implanté igualmente en otras
ciudades antes de la primera Guerra Mundial. Y terminamos, la bicicleta, cuyo papel ha sido muy impor-
tante en Europa, mas que en América del Norte. Por ejemplo, en Francia, habia, en 1914, 3,6 millones de
bicicletas en circulacion, o sea, 3% de las familias, mientras que en Estados Unidos esta proporcion era
mucho mas débil.
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BAIROCH, Paul, Victoires et déboires II. Gallimard. Paris 1997, pp. 37-48 y 64-68. (traduccién de L.M. Bil-
bao).

Lectura 2. La tecnologia de la fabricacion de acero

[En este breve texto se resume de manera clara la evolucion de los distintos procedimientos para la fabrica-
cion de acero, los cuales fueron mejorando su eficacia productiva al propio tiempo que modificaban la de-
pendencia de dichas tecnologias con determinadas materias primas. La progresiva desaparicion de esta de-
pendencia restrictiva posibilito el aumento de la produccion de acero, material de trascendental importancia
en este periodo y en los ulteriores]

En 1865, Henry Bessemer logrd fabricar acero mediante un sencillo procedimiento. La fundicién salida del
alto horno se depositaba en una cuba o convertidor revestido con una capa dcida de arenisca siliciosa.
Acto seguido, se le inyectaba aire comprimido y, en sélo veinte minutos, el soplado eliminaba las impure-
zas del arrabio obteniéndose un producto muy duro a bajos costes. Sin embargo, /a fundicion no podia
contener fosforo ya que el procedimiento no eliminaba esta impureza que transmite fragilidad a los meta-
les. Por consiguiente, /os minerales empleados para producir el arrabio Bessemer debian ser puros o, lo
gue es lo mismo, no contener fosforo.

En 1865, el francés Pierre Martin descubrié otro procedimiento para fabricar acero. Se trataba de mezclar
en un horno de reverbero también con revestimiento dcido chatarra y fundicion en pro porciones muy
variadas. Cargado el horno, la temperatura de fusion se alcanzaba mediante unos re generadores de
calor ideados por el inglés William Siemens. El sistema Martin-Siemens acido tampoco eliminaba el fosfo-
ro, de manera que era preciso utilizar chatarra sin esta impureza y arrabio procedente de minerales pu-
10S.

El procedimiento Martin-Siemens era mucho mas lento que el Bessemer -ocho horas frente a veinte mi-
nutos-, pero esa misma lentitud permitia producir aceros mds pldsticos ya que era posible analizar la
composicién de la colada regulando las cantidades de carbono y azufre. Asi pues, el acero Martin-
Siemens era mas apto para la laminacion.

Los bajos costes de estos aceros denominados dcidosy sus excelentes condiciones mecanicas terminaron
por desbancar del mercado al hierro dulce obtenido mediante el sistema de pudelado. El acero Bessemer
lo sustituyd en la produccion de railes para ferrocarril y el Martin-Siemens en la de laminados para bu-
ques y maquinaria.

En 1879, Sidney Thomas logré superar el principal inconveniente del sistema Bessemer. Construyd un
convertidor con cobertura basica (dolomia calcinada), cargandolo con fundicidon fosforosa y afiadiéndole
un 15% de cal. La accidn de ésta consiguid eliminar el fésforo del acero. El progreso tecnoldgico no se
detuvo aqui. Dio un notable salto en la década de 1880 al construirse hornos Martin-Siemens con reves-
timiento basico que permitian beneficiar cualguier tipo de fundicion y de chatarra independientemente de
su contenido en fosforo. Estos hornos Martin basicos se convirtieron asi en el procedimiento mas eficiente
de la época:

a) frente a los convertidores Bessemery Thomas, consumian chatarra, arrabio de cualquier tipo y
producian aceros mas plasticos;

b) frente a los hornos Martin acidos, los basicos beneficiaban arrabio y chatarra de cualquier cla-
se fabricando aceros de la misma calidad.

A. Escudero, “La mineria vizcaina y la industrializacion del Seforio (1876-1936)", en La cuenca mi-
nera vizcaina. FEBE. Madrid, pp. 27-28
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Lectura 3. Europa antes de la guerra

[Keynes, testigo historico de la Gran Depresion y enviado a Francia por parte de Gran Bretana a los prepara-
tivos del tratado de Versalles que cerrd la Primera Guerra Mundial, ofrece una vision licida de lo que fue la
economia de Europa y del Mundo antes de la Gran Guerral.

Antes de 1870, diferentes partes del pequefio continente europeo se habian especializado en sus produc-
tos propios; pero, considerada en conjunto, Europa, substancialmente, se bastaba a si misma. Y su pobla-
cién estaba acomodada a tal estado de cosas.

Desde 1870 se desarrolld en gran escala una situacion sin precedente, y la condicién econédmica de Euro-
pa llegd a ser, durante los cincuenta afios siguientes, insegura y extrana. La relacidn entre la exigencia de
alimentos y la poblacion, equilibrada ya gracias a la facilidad del aprovisionamiento desde América, se
alteré por completo por primera vez en la Historia. Conforme aumentaban las cifras de la poblacién, era
mas facil asegurarle el alimento. Una escala creciente de la produccion daba rendimientos proporcional-
mente mayores en la agricultura asi como en la industria. Con el aumento de la poblacion europea hubo,
de un lado, mas emigrantes para labrar el suelo de los nuevos paises, y de otro, mas obreros utilizables
en Europa para preparar los productos industriales y las mercancias esenciales para mantener la pobla-
cién emigrante y construir los ferrocarriles y barcos que habian de traer a Europa alimentos y productos
en bruto de distante procedencia. Hasta 1900 aproximadamente, la unidad de trabajo aplicada a la indus-
tria producia de afio en afio un poder adquisitivo de una cantidad creciente de alimentos. Acaso hacia el
ano 1900 empezd a trastornarse esta marcha, y se inicidé de nuevo un proceso decreciente en la compen-
sacion de la Naturaleza al esfuerzo del hombre. Pero la tendencia de los cereales a elevar su coste real
fue contrapesada por otras mejoras, y, entre otras muchas novedades, empezaron entonces a utilizarse
por primera vez en gran escala los recursos del Africa tropical, y un gran trafico en semillas oleaginosas
empezd a traer a la mesa de Europa, en forma nueva y mas barata, una de las substancias alimenticias
esenciales para la Humanidad. Muchos de nosotros alcanzamos este Eldorado econdmico, esta utopia
econdmica, que hubieran imaginado los primeros economistas.

Aquella época feliz perdi6 de vista un aspecto del mundo que llené de profunda melancolia a los fundado-
res de nuestra economia politica. Antes del siglo XVIII, la Humanidad no mantenia falsas esperanzas.
Para echar por tierra ilusiones que se habian hecho populares a fines de aquella época, Malthus soltd un
diablo. Durante medio siglo todos los escritos serios de economia colocaban aquel diablo a la vista. En la
siguiente segunda mitad del siglo se le encadend, se le ocultd. Acaso ahora lo hemos vuelto a soltar.

iQué episodio tan extraordinario ha sido, en el progreso econémico del hombre, la edad que acabd en
agosto de 1914! Es verdad que la mayor parte de la poblacion trabajaba mucho y vivia en las peores con-
diciones; pero, sin embargo, estaba, a juzgar por todas las apariencias, sensatamente conforme con su
suerte. Todo hombre de capacidad o caracter que sobresaliera de la mediania t abierto el paso a las cla-
ses medias y superiores, para las que la vida ofrecia, a poca costa y con la menor molestia, convenien-
cias, comodidades y amenidades iguales a las de los mas ricos y poderosos monarcas de otras épocas. El
habitante de Londres podia pedir por teléfono, al tomar en la cama el té de la mafiana, los variados pro-
ductos de toda la tierra, en la cantidad que le satisficiera, y esperar que se los llevara a su puerta; podia,
en el mismo momento y por los mismos medios, invertir su riqueza en recursos naturales y nuevas em-
presas de cualquier parte del mundo, y participar, sin esfuerzo ni aun molestia, en sus frutos y ventajas
prometidos, o podia optar por unir la suerte de su fortuna a la buena fe de los vecinos de cualquier muni-
cipio importante, de cualquier continente que el capricho o la informacion le sugirieran. Podia obtener, si
los deseaba, medios para trasladarse a cualquier pais o clima, baratos y comodos, sin pasaporte ni ningu-
na formalidad; podia enviar a su criado al despacho o al Banco mas préximo para proveerse de los meta-
les preciosos que le pareciera conveniente, y podia después salir para tierras extranjeras, sin conocer su
religion, su lengua o sus costumbres, llevando encima riqueza acufiada, y se hubiera considerado ofendi-
do y sorprendido ante cualquier intervencion. Pero lo mas importante de todo es que él consideraba tal
estado de cosas como normal, cierto y permanente, a no ser para mejorar ain mas, y toda desviacion de
él, como aberracién, escandalo y caso intolerable. Los propositos y la politica de militarismo e imperialis-
mo, las rivalidades de razas y de cultura, los monopolios, las restricciones y los privilegios que habian de
hacer el papel de serpiente de este paraiso, eran poco mas que el entretenimiento de sus periodicos, y
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parecia que apenas ejercian influencia ninguna en el curso ordinario de la vida social y econdmica, cuya
internacionalizacion era casi completa en la practica.

Nos ayudara a apreciar el caracter y consecuencias de la Paz que hemos impuesto a nuestros enemigos el
poner un poco mas en claro algunos de los principales elementos alterables de la vida econdmica de Eu-
ropa, ya existentes cuando estalld la guerra.

1. Poblacion

En 1870, Alemania tenia una poblacién de unos 40 millones de habitantes. Hacia 1892, esta cifra subi6 a
56 millones, y en 30 de junio de 1914, a 68 millones. En los afios que precedieron inmediatamente a la
guerra, el aumento anual fue de unos 850.000, de los cuales emigrd una insignificante proporcion. Este
gran aumento solo pudo hacerlo posible una transformacion de mucho alcance de la estructura econémi-
ca del pais.

Alemania, que era agricola y que en todo lo esencial se sostenia a si misma, se transformd en una vasta y
complicada maquina industrial, que dependia para su trabajo de la combinacion de muchos factores, tan-
to de fuera de Alemania como de dentro. El funcionamiento de esta maquina, continuo y a toda marcha,
era indispensable para que encontrara ocupacion en casa su creciente poblacion, y para que lograra los
medios de adquirir sus subsistencias del exterior. La maquina alemana era como un pedn que, para man-
tener su equilibrio, tiene que marchar mas y mas de prisa.

En el Imperio austro-hingaro, que habia aumentado desde unos 40 millones de habitantes en 1890 a por
lo menos 50 millones al es tallar la guerra, se mostrd la misma tendencia, aunque en menor grado; sien-
do el exceso anual de nacimientos sobre las muertes de medio millén, aproximadamente, a pesar de que
habia una emigracién anual de un cuarto de millén.

Para comprender la situacion presente, tenemos que penetrarnos de lo extraordinario que es el centro de
poblacién en que se ha convertido la Europa central por el desarrollo del sistema aleman. Antes de la
guerra, la poblacién de Alemania y de Austria-Hungria juntas no sélo excedia realmente a la de los Esta-
dos Unidos, sino que era casi igual a la de toda la América del Norte. En la reunién de tales cifras dentro
de un territorio unido descansa la fuerza militar de las Potencias centrales. Pero estas mismas cifras de
poblacién, que la guerra no ha disminuido de modo apreciable, sin medios de vida, implican un grave
peligro para el orden de Europa.

La Rusia europea aumentd su poblacién en proporciones auin mayores que Alemania: de menos de 100
millones en 1890, llegd a unos 150 millones al estallar la guerra; y en los afos que precedieron inmedia-
tamente a 1914, el exceso de nacimientos sobre las muertes en Rusia llegé en conjunto a la prodigiosa
proporcién de 2 millones por ano. Este desordenado crecimiento de la poblacion de Rusia, que no se ha
apreciado debidamente en Inglaterra, ha sido, sin embargo, uno de los hechos de mas significacion de
estos anos recientes.

Los grandes acontecimientos de la Historia son debidos frecuentemente a cambios seculares en el creci-
miento de la poblacion y a otras causas econdmicas fundamentales, que, escapando, por su caracter gra-
dual, al conocimiento de los observadores contemporaneos, se atribuyen a las locuras de los hombres de
Estado o al fanatismo de los ateos. Asi, los acontecimientos extraordinarios de los afios pasados en Rusia,
esa inmensa remocion social que ha trastornado lo que parecia mas estable —la religion, las bases de la
propiedad, el dominio de la tierra, asi como las formas de gobierno y la jerarquia de clases— puede ser
debida mas a las profundas influencias del crecimiento de los primeros que a Lenin o a Nicolas; y al poder
demoledor de la fecundidad nacional excesiva puede haberle cabido parte mayor en la rotura de ligaduras
de todo lo convencional, que al poder de la idea o los errores de la autocracia.

II. Organizacion
La delicada organizacion en que vivian estos pueblos dependia, en parte, de factores internos del sistema.

El inconveniente de las fronteras y de las aduanas se redujo a un minimo, y casi unos 300 millones de
hombres vivian dentro de los tres Imperios de Rusia, Alemania y Austria-Hungria. Los varios sistemas de

- 189 -



Historia Economica Mundial Universidad Autonoma de Madrid

circulacion, fundados todos sobre una base estable en relacion al oro, y unos en otros, facilitaban el curso
facil del capital y del comercio en tal extension, que sdlo ahora, que estamos privados de sus ventajas,
apreciamos todo su valor. Sobre toda esta extensa area, la propiedad y las personas gozaban de una
seguridad casi absoluta.

Estos factores de orden, seguridad y uniformidad, que hasta ahora no habia disfrutado Europa en tan
amplio y poblado territorio, ni por un periodo tan largo, preparaban el camino para la organizacion de
aquel vasto mecanismo de transportes, distribucion de carbdn y comercio exterior, que hacian posible una
organizacion industrial de la vida en los densos centros urbanos de poblacién nueva. Esto es demasiado
conocido para requerir explicacion detallada con cifras. Pero puede ilustrarse con las relativas al carbdn,
que ha sido la llave del crecimiento industrial de la Europa central poco menos que del de Inglaterra; la
extraccion de carbon aleman aumentd de 30 millones de toneladas en 1871 a 70 en 1890; 110 millones
en 1900, y 190 en 1913.

Alrededor de Alemania, como eje central, se agrup6 el resto del sistema econdémico europeo; y de la
prosperidad y empresas alemanas dependia principalmente la prosperidad del resto del continente. El
desarrollo creciente de Alemania daba a sus vecinos un mercado para sus productos, a cambio de los
cuales la iniciativa del comerciante aleman satisfacia a bajo precio sus principales pedidos.

La estadistica de la interdependencia econdmica de Alemania y sus vecinos es abrumadora. Alemania era
el mejor cliente de Rusia, Noruega, Bélgica, Suiza, Italia y Austria-Hungria; era el segundo cliente de Gran
Bretana, Suecia y Dinamarca, y el tercero de Francia. Era la mayor fuente de aprovisionamiento para Ru-
sia, Noruega, Suecia, Dinamarca, Holanda, Suiza, Italia, Austria-Hungria, Rumania y Bulgaria, y la segun-
da de Gran Bretafia, Bélgica y Francia.

En cuanto a Inglaterra, exportdbamos mas a Alemania que a ninguin otro pais del mundo, excepto la In-
dia, y le comprabamos mas que a ningun pais del mundo, salvo los Estados Unidos.

No habia pais europeo, excepto los del occidente de Alemania, que no hiciera con ella mas de la cuarta
parte de su comercio total, y en cuanto a Rusia, Austria-Hungria y Holanda, la proporcion era mucho ma-
yor.

Alemania no sdlo proveia a estos paises con el comercio, sino que a algunos de ellos les proporcionaba
una gran parte del capital que necesitaban para su propio desarrollo. De las inversiones de Alemania en el
extranjero antes de la guerra, que ascendian en total a 1.250 millones de libras aproximadamente, no
menos de 500 millones de libras se invertian en Rusia, Austria-Hungria, Bulgaria, Rumania y Turquia. Y
por el sistema de la penetracion pacifica, daba a estos paises no sdlo capital, sino algo que necesitaban
tanto como el capital: organizacion. Toda la Europa del este del Rin cayo asi en la orbita industrial alema-
na, y su vida econdmica se ajusto a ello.

Pero estos factores internos no hubieran sido suficientes para poner a la poblacion en condiciones de
sostenerse a si misma si no hubiera existido la cooperacion de factores externos y de ciertas disposiciones
generales comunes a toda Europa. Muchas de las circunstancias ya expuestas eran ciertas, respecto de
Europa toda, y no peculiares de los Imperios centrales; pero, en cambio, todo lo que sigue era comun al
sistema europeo en conjunto.

IV. La relacion del viejo mundo con el nuevo

Los habitos de ahorro de Europa, antes de la guerra, eran la condicidn precisa del mayor de los factores
externos que sostenian el equilibrio europeo.

Del excedente de capital en forma de mercancias, acumulado por Europa, se exportd una gran parte al
extranjero, donde su aplicacion hacia posible el desarrollo de nuevos recursos en alimentos, materia les y
transportes, y al mismo tiempo ponia en condiciones al Viejo Mundo de reclamar, fundadamente, su parte
en la riqueza natural y en la productividad virgen del Nuevo. Este Ultimo factor llegd a ser de la mayor
importancia. El Viejo Mundo empled, con inmensa prudencia, el tributo anual que tuvo asi titulos para
obtener. Es cierto que se disfrutaba y no se aplazaba el disfrute de los beneficios de los aprovisionamien-
tos baratos y abundantes, resultado del nuevo desarrollo que el exceso de capital hacia posible. Pero la
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mayor parte del interés del dinero, acrecentando estas inversiones extranjeras, era in vertida nuevamente
y se dejaba que se acumulara, como una reserva (asi se esperaba entonces), para el dia menos feliz en
que el trabajo industrial de Europa no pudiera seguir adquiriendo, en condiciones tan faciles, los produc-
tos de otros continentes, y para cuando corriera peligro el conveniente equilibrio entre su civilizacion
histérica y las razas pujantes de otros climas y otros paises. Asi, todas las razas europeas tendian a bene-
ficiarse también del crecimiento de los nuevos recursos, ya persiguiendo su cultivo en el pais, ya aven-
turandose en el extranjero.

De todas suertes, aun antes de la guerra, estaba amenazado el equilibrio asi establecido entre las viejas
civilizaciones y los nuevos recursos. La prosperidad de Europa se basaba en el hecho de que, debido al
gran excedente de provisiones alimenticias en América, podia adquirir sus alimentos a un precio que re-
sultaba barato, apreciado en relacién con el trabajo requerido para producir sus productos exportables, y
que, a consecuencia de la inversion previa de su capital, tenia derecho para adquirir una suma importante
anualmente, sin compensacion alguna. El segundo de estos factores parecia, pues, libre de peligro; pero
como resultado del crecimiento de la poblacién en ultramar, principalmente en los Estados Unidos, no
estaba tan seguro el primero.

Cuando por primera vez se pusieron en produccion las tierras virgenes de América, la proporcion de la
poblacion de estos mismos continentes, y, por consiguiente, de sus propias exigencias locales, eran muy
pequefias comparadas con las de Europa. Hasta 1890, Europa tuvo una poblacion tres veces mayor que la
de América del Norte y la del Sur juntas. Pero hacia 1914, la demanda interior de trigo de los Estados
Unidos se aproximaba a su produccion, y estaba, evidentemente, cercana la fecha en que no habria so-
breproduccion exportable mas que en los afnos de cosecha excepcionalmente favorable. La demanda in-
terior actual de los Estados Unidos se estima, en efecto, en mas del 90 por 100 de la produccién media de
los cinco afios de 1909-1913. No obstante, en aquella época se mostraba la tendencia a la restriccion, no
tanto por la falta de abundancia como por el aumento constante del coste real. Es decir, tomando el
mundo en conjunto, no faltaba trigo; pero para proveerse de lo suficiente era necesario ofrecer un precio
efectivo mas alto. El factor mas favorable de esta situacién habia que encontrarlo en la extensién en que
la Europa central y occidental habia de ser alimentada, mediante los sobrantes exportables de Rusia y
Rumania.

En resumen: la demanda de Europa de recursos al Nuevo Mundo se hacia precaria; la ley de los rendi-
mientos decrecientes volvia al fin a reafirmarse, y se iba haciendo necesario para Europa ofrecer cada afio
una cantidad mayor de otros productos para obtener la misma cantidad de pan; no pudiendo Europa, por
consiguiente, de ningin modo soportar la desorganizacion de ninguna de sus principales fuentes de apro-
visionamiento.

Se podria decir mucho mas en un intento de describir las particularidades econdmicas de la Europa de
1914. He escogido como caracteristicos los tres o cuatro factores mas importantes de inestabilidad: la
inestabilidad de una poblacion excesiva, dependiente para su subsistencia de una organizacién complica-
da vy artificial; la inestabilidad psicoldgica de las clases trabajadoras y capitalistas, y la inestabilidad de las
exigencias europeas, acompafada de su total dependencia para su aprovisionamiento de subsistencias del
Nuevo Mundo.

La guerra estremecid este sistema hasta poner en peligro la vida de Europa. Una gran parte del continen-
te estaba Era mision de la Conferencia de la Paz honrar sus compromisos y satisfacer a la justicia, y no
menos restablecer la vida y cicatrizar las heridas. Estos deberes eran dictados tanto por la prudencia co-
mo por aquella magnanimidad que la sabiduria de la antigliedad aplicaba a los vencedores. En los capitu-
los siguientes examinaremos el caracter efectivo de la Paz.

KEYNES, John Maynard, Las consecuencias economicas de la paz. Critica. Barcelona, 1987, pp.13-18 y 21-32
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Lectura 3. Las razones del taylorismo

[Taylor, que comenzo siendo obrero y acabo siendo ingeniero y director de empresas, cred lo que se denomi-
na el Talylorismo e inicid la scientific management. En este texto presenta algunos de los principios que de-
ben regir la organizacion moderna de la empresa]

Entonces, frente al hecho evidente de que el maximo de prosperidad sélo puede existir como resultado
del esfuerzo consciente de cada obrero paca producir cada dia la mayor cantidad posible de trabajo dia-
rio, ¢cudl es la causa de que la gran mayoria de nuestros hombres haga deliberadamente lo contrario, y
gue aun cuando los obreros tienen las mejores intenciones, su trabajo, en la mayoria de los casos, se
halla lejos de alcanzar su maximo rendimiento?

Existen tres causas que provocan este estado, las cuales pueden ser brevemente resumidas de la siguien-
te manera:

Primero: El sofisma, que desde tiempos inmemoriales ha sido casi universal entre los obreros, de
gue un aumento material en la produccion de cada obrero o cada maquina traera como resultado, a la
larga, que un gran nimero de hombres quede sin trabajo.

Segundo: Los sistemas deficientes de administracién cominmente empleados que obligan, por asi
decirlo, a que cada obrero simule trabajar, o trabaje lentamente, para proteger sus intereses. Tercero:
Los métodos empiricos, que aun se aplican casi universalmente en todos los oficios, y que ocasionan el
derroche de gran parte del esfuerzo de los obreros.

Este libro intentara sefialar las enormes ganancias que resultarian del reemplazo, por nuestros obreros,
de los métodos empiricos por métodos cientificos.

Explicaremos con mas detalles esas tres causas.

Primero: La gran mayoria de los obreros cree aln que si trabajara con su maximo de rapidez haria
una gran injusticia a todo el gremio, al causar la desocupaciéon de muchos de sus camaradas, y, sin em-
bargo, la historia del desarrollo de cada oficio demuestra que toda mejora, ya sea el empleo de una nue-
va maquina o la introduccién de un nuevo método que aumente la capacidad productiva de los obreros y
rebaje los costos, en lugar de ocasionar la desocupacion, a la larga produce trabajo para mas hombres.

La rebaja del precio de cualquier articulo de uso comun casi inmediatamente trae como resultado un au-
mento de la demanda de dicho articulo. Tomese el caso de los zapatos, por ejemplo. La introduccion de la
maquinaria para fabricar este articulo, que anteriormente era hecho a mano, ha traido como resultado
que los zapatos sean fabricados a una fraccion de su costo anterior de mano de obra, y que se vendan
tan baratos que ahora casi todo hombre, mujer y nifio de clase obrera compra uno o dos pares de zapa-
tos por afio, y vaya siempre calzado, mientras que antes cada obrero compraba tal vez un par de zapatos
cada cinco afios, e iba descalzado la mayor parte del tiempo; el uso de zapatos era entonces un lujo y no
una necesidad.

A pesar del enorme aumento de la produccidn de zapatos por obrero, a causa del empleo de las maqui-
nas, la demanda de zapatos aumentado en forma tal que en la actualidad hay relativamente mas obreros
trabajando en la industria del calzado que en cualquier otra época anterior.

En casi todos los oficios los obreros tienen ante si una eleccion objetiva de esta clase, y sin embargo, en
razén de que ignoran hasta la historia de su propio oficio, ain creen firmemente, de la misma manera
que sus padres, que es contrario a sus propios intereses que cada hombre produzca diariamente la mayor
cantidad posible de trabajo.

Bajo esta idea sofistica, una gran proporcion de los obreros de todos los paises trabaja diariamente con
deliberada lentitud, de manera de restringir la produccién. Casi todas la uniones gremiales han confeccio-
nado o estan contemplando la confeccidn de reglas que tienen como proposito restringir la produccion de
sus obreros, y los hombres que tienen la mayor influencia sobre la clase trabajadora, los lideres obreros y
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las personas de sentimientos filantrépicos que los secundan, divulgan diariamente este sofisma y dicen a
los obreros que se les hace trabajar con exceso.

Mucho se ha dicho y se dice por la fatiga causada por el exceso de trabajo. Siento grandes simpatias
hacia aquellos a quienes se hace trabajar con exceso, pero en general mi simpatia es mucho mayor hacia
aquellos que reciben salarios insuficientes.

Sin embargo, por cada individuo a quien se le hace trabajar con exceso hay cientos que intencionadamen-
te trabajan dia a dia menos de lo que deben —mucho menos de lo que deben- y que por esta razén ayu-
dan deliberadamente a establecer condiciones que a la larga traeran como resultado salarios bajos. Y no
obstante, apenas alguna voz se eleva en un intento de corregir este mal.

En nuestro caracter de ingenieros y administradores, estamos mas intimamente interiorizados de estos
hechos que cualquier otro, y nos encontramos por lo tanto, mejor capacitados para combatir estas ideas
sofistica, mediante la educacion, no soélo del obrero, sino de todos los ciudadanos. Y a pesar de ello, no
estamos haciendo practicamente nada en este sentido y dejamos el campo libre a los agitadores, la ma-
yor parte de los cuales es ignorante y extraviada, y a los sentimentalistas que desconocen las condiciones
reales del trabajo.

Segundo: Con respecto a la segunda causa de simulacién de trabajo —las relaciones que existen
entre patrones y empleados bajo casi todos los sistemas comunes de administracién-, es imposible expli-
carla con pocas palabras a uno que no esté familiarizado con este problema, porque la ignorancia de los
patrones respecto del tiempo correcto en que debe hacerse tal o cual trabajo favorece la tendencia del
obrero a la “simulacion del trabajo”.

Por ello citaré aqui un trozo de un trabajo leido ante The American Society of Mechanical Engineers, en
junio de 1903, titulado “Shop Management”, que creemos aclarara completamente esta causa de la simu-
lacién del trabajo:

Esta holgazaneria o simulacién del trabajo proviene de dos causas. Primero: Del instinto y de la tendencia
natural de los hombres a despreocuparse y buscar la comodidad, lo cual podria denominarse holgazaneria
innata. Segundo: De razonamientos mas o menos confusos nacidos de sus relaciones con otros obreros,
lo cual podria se denominado holgazaneria sistematica.

Es indudable que la tendencia del obrero comun en todos los oficios es la de trabajar con un ritmo lento y
tranquilo y que sdlo después de haberlo pensado y observado bien, o como resultado del ejemplo, la con-
ciencia o la presion externa adopta un ritmo mas rapido.

Hay naturalmente hombres de energia, vitalidad y ambicion extraordinarias que, por supuesto, eligen el
ritmo mas rapido, establecen sus propias normas y trabajan fuerte, aun cuando esto vaya contra sus me-
jores intereses. Pero estos pocos hombres extraordinarios sirven para hacer resaltar, por contraste, la
tendencia de la generalidad de los hombres.

Esta tendencia comUn a hacer las cosas con comodidad aumenta en sumo grado al reunirse un nimero
de hombres para efectuar un trabajo similar con una tarifa corriente de salarios por dia.

Bajo este plan los obreros mejores, gradual pero fatalmente, aminoran su ritmo amoldandolo al de los
peores y menos eficaces. Cuando un hombre enérgico por naturaleza trabaja varios dias al lado de un
perezoso la légica del razonamiento es incontrovertible: ¢Por qué debo trabajar fuerte si ese obrero pere-
zoso recibe el mismo salario que yo y hace sélo la mitad de mi trabajo?

Un cuidadoso estudio del tiempo de los obreros que trabajan bajo estas condiciones revelara hechos que
son tan ridiculos como lamentables. Un ejemplo: he medido el tiempo empleado por un obrero enérgico
por naturaleza, que al ir y volver del trabajo solia caminar a una velocidad de tres a cuatro millas por
hora, y con frecuencia corria al volver a su casa después de la tarea diaria. Al llegar al taller aminoraba su
velocidad aproximadamente a una milla por hora. Cuando, por ejemplo, llevaba una carrerilla cargada lo
hacia a un paso bastante acelerado aunque fuera cuesta arriba, para soportar la carga el menor tiempo
posible, e inmediatamente, en el camino de retorno, aminoraba la marcha a una milla por hora, aprove-
chando toda oportunidad de demora, y lo Unico que faltaba era que se sentara directamente. Para estar
seguro de que no hacia mas trabajo que su vecino holgazan hasta llegaba a cansarse en su esfuerzo de
hacer las cosas despacio.

Estos obreros trabajaban bajo la direccion de un capataz de buena reputacién, muy apreciado por su
patron, que cuando se le llamo la atencion sobre este estado de rosas, contestd: «Es cierto, puedo evitar
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gue esta gente se siente, pero ni el diablo los hara ejecutar un movimiento mas rapida mientras estan
trabajando».

La pereza natural de los hombres es grave, pero el mayor mal que sufren tanto los obreros como los pa-
trones es la simulacion sistematica de trabajo, que es casi universal en todos los sistemas comunes de
administracion y que resulta de un estudio cuidadoso por parte de los obreros, de lo que ellos creen que
favorece sus intereses.

Me interesé mucho, recientemente, la explicacion dada por sin pequefio pero experimentado caddie de
golf de 12 afos de edad a un caddie nuevo, que habia demostrado energia e interés especiales sobre la
necesidad de ir despacio y quedar atras del jugador en el momento en que este llegaba al sitio donde se
hallaba la pelota, haciéndole ver que desde que eran pagados por hora cuando mas rapido actuaban me-
nos dinero obtenian diciéndole, por Ultimo, que los otros muchachos le darian una paliza si se apuraba
demasiado. Esto representa un tipo de simulacion sistematica de trabajo que, desde luego, no es muy
grave, puesto que se realiza con el conocimiento del patrén, que puede facilmente eliminar este estado
de cosas en cuanto lo desee.

Sin embargo, la mayor parte de la simulacion sistematica de trabajo es hecha por los hombres con el
objeto deliberado de mantener a sus patrones en la ignorancia con respecto a la rapidez con que podria
ser ejecutado el trabajo. Esta simulacion de trabajo es tan universal que dificilmente puede encontrarse
un obrero competente, en un establecimiento importante, ya sea que trabaje por dia, o por pieza, por
contrato o bajo cualquiera de los sistemas ordinarios de remuneracion, que no dedique una considerable
parte de su tiempo a estudiar la manera de hacer su trabajo lo mas despacio posible y convencer a su
patron de que trabaja con rapidez.

Las causas de este estado de cosas residen en que practicamente todos los patrones determinan una
suma maxima que creen justo abonar por dia a cada categoria de obreros, ya sea que éstos trabajen por
dia o por pieza.

Cada obrero se entera rapidamente cudl de estas cantidades corresponde a su caso particular, y pronto
también comprende que si su patron se persuade de que un hombre es capaz de hacer mas trabajo que
él, tarde o temprano encontrard alguna manera de obligarlo a hacerlo, mediante un pequefio aumento de
salario o sin ninglin aumento.

Los patrones saben la cantidad de trabajo de una determinada clase que puede hacerse en un dia, ya sea
por propia experiencia -que frecuentemente se ha vuelto confusa con el correr del tiempo-, ya sea por
observaciones casuales y sin métodos hechas sobre sus obreros o, en el mejor de los casos, de registros
que se llevan e indican el tiempo minimo en que ha sido ejecutado cada trabajo. En muchos casos el
patron tendra casi la certeza de que un trabajo dado puede ser hecho mas rapidamente de lo que se ven-
ia haciendo, pero rara vez se ocupara de tomar las medidas drasticas necesarias para forzar a sus obreros
a que lo hagan en el menor tiempo posible, a menos que efectlie una demostracion practica a sus obreros
probandoles concluyentemente la rapidez con que el trabajo puede ser hecho.

Por lo tanto, es evidente que el interés de cada obrero consistird en que ningun trabajo se lleve a cabo
con mas rapidez que hasta entonces. Los mas viejos ensefnan esto a los hombres mas jévenes y menos
experimentados, y tratan de influir en lo posible, mediante toda la persuasion y presion posibles, en los
hombres codiciosos y egoistas, para que no realicen nuevos récords de trabajo, cuyo resultado serd un
aumento temporario del sueldo, mientras que todos aquéllos que vendran después tendran que trabajar
mas fuerte por el mismo salario anterior.

Con el mejor sistema ordinario de remuneracion por jornada, si se llevan registros exactos de la cantidad
de trabajo hecho por cada hombre y de su rendimiento, y cuando el salario de cada hombre es aumenta-
do a medida que mejora, despidiendo a aquéllos que no logran alcanzar un cierto standard tomando en
su lugar a un nuevo nimero de obreros cuidadosamente seleccionados, podrian ser eliminadas en gran
parte tanto la holgazaneria natural como la simulacién sistematica de trabajo. Sin embargo, esto puede
hacerse solamente cuando los hombres estan completamente convencidos de que no existe la intencién
de establecer el trabajo por pieza, ni siquiera en un futuro remoto, y es casi imposible hacer creer esto a
los obreros cuando la tarea es de tal naturaleza que ellos saben que el trabajo por pieza puede ser im-
plantado. En la mayoria de los casos el temor de sentar un precedente que pueda ser usado como base
para el trabajo por pieza hara que simulen trabajar tanto como sea posible.
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No obstante, es precisamente bajo el sistema de trabajo por pieza cuando se desarrolla a la perfeccion el
arte de simulacion sistematica de trabajo. Cualquier obrero, después que el precio por pieza de su trabajo
ha sido rebajado dos o tres veces como resultado de haber trabajado mas intensamente y aumentado su
produccién, posiblemente se apartara del punto de vista de su patron y se obstinara en evitar toda nueva
reduccién de la tarifa, siempre que la simulaciéon de trabajo pueda evitarla. Desgraciadamente para el
caracter del obrero, la simulaciéon de trabajo implica un intento deliberado de despistar y engafiar a su
patrdn, por lo cual muchos obreros rectos y leales se ven obligados a volverse mas o menos hipdcritas. El
patron es muy pronto visto como un antagonista, cuando no como un enemigo, y la confianza mutua que
debiera existir entre el jefe y sus subordinados, el entusiasmo, el sentimiento de que todos ellos estan
trabajando para el mismo fin y tendran participacion en los resultados, falta por completo.

Este antagonismo, nacido del sistema comun de trabajo por pieza, llega a ser tan marcado en muchos
casos en los obreros, que cualquier proposicion hecha por sus patronos, por mas razonable que sea, es
mirada con desconfianza, y la simulacion de trabajo llega a ser un habito tan fijo que los obreros frecuen-
temente se afanan por restringir la produccién de las maquinas que conducen, aun cuando un gran au-
mento en la produccién no les ocasiona recargo de trabajo.

Tercero: En cuanto a la tercera causa de trabajo lento, mas adelante dedicaremos un considerable
espacio para demostrar el gran beneficio tanto para los patronos como para los empleados que se obtiene
sustituyendo los métodos empiricos por métodos cientificos, aun en los menores detalles de cada especie
de trabajo. El enorme ahorro de tiempo y, por lo tanto, el aumento en la produccién que se obtienen
mediante la eliminacidon de los movimientos innecesarios y la sustitucion de los movimientos lentos e in-
eficientes por movimientos rapidos, solamente pueden ser plenamente comprendidos después que uno ha
visto personalmente la mejora que resulta de un estudio completo del movimiento y el tiempo realizado
por un hombre competente.

Taylor. F. W. (1911). Los principios de la administracion cientifica, Libreria “El Ateneo” Editorial. Buenos Aires,
pp. 15-21.
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6.1. Introduccion

La difusion de la industrializacién y el cambio de patron de industrializacion corrieron parejas en la
segunda mitad del siglo XIX con una creciente integracion de las economias nacionales. La conjuncién de
ambos fendmenos ha sido calificada de “big-bang” econdmico, queriéndose con ello expresar la
transcendencia del cambio experimentado. La internacionalizacion de la economia mundial alcanzé entre
los afios finales de siglo y la Primera Guerra Mundial (IGM) una intensidad tal que ha merecido el
calificativo de primera globalizacion por sus similitudes con lo ocurrido a fines del siglo XX. La
expresidon mas visible de este proceso no es solo el progresivo incremento del volumen de los
intercambios reales y financieros entre paises, lo cual, ademas, fue afectando a un nimero creciente de
territorios, sino la convergencia de los precios y salarios respectivos, incluso en determinados casos de la
renta por habitante. La transcendencia de este fendmeno ha llevado a afirmar que “la autarquia, regla
general en el siglo XVIII, desaparece casi totalmente durante este periodo” (P. Bairoch). En su
transcurso, y como consecuencia de la formacion de un mercado mundial de bienes, servicios y factores,
las economias nacionales estaran cada vez mas interconectadas y seran mas interdependientes, por lo
gue en adelante no podran entenderse sin su referencia internacional.

La coincidencia entre industrializacion e internacionalizacion no es casual, existe entre ambos fendmenos
una relacién causal de doble direccidn: la industrializacién, sindnimo de crecimiento econémico, comporta
necesidad de mercados, lo que lleva a la multiplicacion de los intercambios a nivel tanto nacional como
internacional; y el desarrollo a gran escala de estos intercambios internacionales genera division del
trabajo, especializacién y reasignacién mas eficiente de los factores, lo que deriva en mayor eficiencia
econdémica y a la postre en mayor crecimiento. La industrializacién obtuvo “ganancias del comercio” y el
comercio las tuvo del incremento de la produccion, realimentandose mutuamente. El desarrollo de la
economia internacional fue, en suma, causa y consecuencia del crecimiento de las economias nacionales.

Los resultados de esta dinamica no fueron sin embargo ni iguales ni igual de positivos para todas las
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economias del globo. La integracién econdmica fue asimétrica y consecuentemente la desigualdad en
resultados positivos fue la norma. Europa alcanzé en estos momentos un alto grado de integracion
interna, hasta formar, diriamos, un “mercado comdn” notable. Otros territorios se integraron sin embargo
en la economia mundial de forma mucho menos intensa. Y lo que es mas importante, se integraron en
ella de forma subordinada y dependiente de Europa. Esta piloté y domind todo el proceso. Por un lado,
ejercié un renovado y mas amplio dominio politico sobre el mundo, mediante la colonizacion, y, por otro,
insertd a las regiones colonizadas y a otras soberanas en su sistema industrial, comercial y financiero. La
Economia Internacional y el Orden Econdmico Mundial seran, pues, dirigidos por y desde Europa, mas,
bastante mas, de lo que habia sido en la era preindustrial. Su epicentro seguira estando en Europa y
dentro de ella el "hegermon”mundial sera por el momento Inglaterra.

Este proceso, ademas, no se produjo sin fricciones. La integracion econdmica entre paises con desigual
grado de desarrollo o la insercidn de sectores de economias nacionales en una economia cada vez mas
globalizada entrafiaron una combinacién de riesgos y oportunidades. Oportunidades de nuevos mercados
pero riesgos de competencia y por tanto de conflicto. Optimizar esta alternativa obligd a los estados a
disefiar politicas econdmicas con mayor rigor que anteriormente practicado. Politicas que ademas fueron
distintas y hasta contrapuestas en los diversos paises y momentos, dependiendo de las condiciones y
circunstancias de cada uno de ellos. Practicas econdmicas abiertas y cooperativas se enfrentaron o
alternaron con otras cerradas y competitivas

6.2. Desarrollo de los intercambios

En 1814, con el fin de las guerras napolednicas y del bloqueo continental, se abre una nueva fase en la
historia de las relaciones econémicas internacionales que se cerrara con la IGM, comienzo del “fin de la
globalizacién” (Hatton). Las nuevas relaciones internacionales emergentes presentan rasgos que se
distancian de los anteriormente en vigor, y no sdlo en grado sino sobre todo en naturaleza: los
intercambios comerciales de bienes y servicios, los movimientos migratorios y las exportaciones
de no solo aumentaron de escala —cambio cuantitativo— sino que experimentaron severas
transformaciones de diversa indole —salto cualitativo— que constituyen capitulos nuevos, practicamente
inexistentes en épocas anteriores o totalmente renovados, de la economia internacional. En medio de
estos cambios rebrota un viejo fendmeno que ahora se afirma: el dominio de Europa en las relaciones
econdmicas internacionales, cuya asimetria tiene sus consecuencias sobre las desigualdades en el
desarrollo.

Apenas han existido a lo largo de la historia economias autosuficientes que consuman sdlo lo que ellas producen. Los
individuos y las sociedades han tendido siempre a intercambiarse bienes y servicios. La razon que determina la existencia
de intercambios en las sociedades no es otra que las diferencias existentes entre sus demandas y capacidades de
produccion, por un lado, y entre sus preferencias, por otro. Un pais con una demanda imposible de ser satisfecha por su
propia produccion tendera a colmarla con las producciones de otros. Si una nacién importa bienes que podrian facilmente
ser producidos por ella, es que encuentra mas ventajoso adquirirlos en el exterior. Si importa algo muy similar a lo que ella
esta de hecho produciendo, es que encuentra también ventajas, lo prefiere porque proporciona una utilidad superior a la
produccién doméstica.

La capacidad de produccion de un pais depende de su disponibilidad de recursos y factores productivos, de su dotacion
factorial, la cual difiere de un pais a otro. Esta diferencia genera ventajas de unos sobre otros en la produccion de
determinados bienes o servicios, ventajas comparativas que se manifiestan en diferencias de costes y precios entre
paises. Si las diferencias en dotacién factorial son ademas complementarias, ello favorece el intercambio. Las ventajas
comparativas se constituyen asi en motor del intercambio.

Estos intercambios resultan doblemente beneficiosos para las economias que se implican en él, puesto que por un lado
—desde la demanda— amplian las posibilidades de consumo respecto a su frontera de posibilidades de produccién y por
otro —desde la oferta— pueden desplazar su propia curva de posibilidades de produccion mas alla que en condiciones de
autosuficiencia. La especializacion de los paises en producir diferentes bienes e intercambiarlos es fuente de beneficio
mutuo y genera una reasignacion mas eficaz de los recursos y factores a nivel tanto nacional como internacional, por lo
que constituye un importante factor de crecimiento econdmico.

La fuente de donde surgen las ventajas comparativas de las naciones es, como se ha apuntado, la dotacidn factorial, y
en su interior se distingue al clima y los factores productivos clasicos —tierra, capital y trabajo—, pero a ellos han de
anadirse otros factores, destacadamente el técnico. Las ventajas comparativas que proceden de la dotacion de factores y
recursos, 0 mismamente del clima, no son necesariamente inmutables. Pueden cambiar por un sin fin de razones, internas
o0 externas, y de caracter econdmico, politico y sobre todo técnico, donde las innovaciones en el trasporte son decisivas, al
poder neutralizar las diferencias de costes comparativos y alterar el volumen y direccién de los intercambios. Las razones
politicas y parte de las econdmicas suelen ser gestionadas por los estados, mediante la implementacion de instituciones
relacionadas con la economia internacional y la puesta en practica de medidas de politica comercial, restrictivas o
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aperturistas, pero las técnicas y la mayoria de las econdmicas estan en manos de la iniciativa privada, de decisiones
empresariales. En Gltima instancia, no son los gobiernos quienes como tales mantienen relaciones econoémicas entre si, ni
tampoco el agregado “nacién”, sino los individuos y sobre todo las empresas, fuente de innovacion técnica y organizativa,
a la postre de productividad y eficiencia. Junto a la dotacion factorial, la accion de las empresas cuenta de forma crucial.
Son ellas los verdaderos y Ultimos agentes de las Relaciones Internacionales y del Orden Internacional, actuando desde y
entre distintos territorios nacionales, dotados de fronteras y de distintos recursos econdmicos, politicos e institucionales.

6.2.1. Los intercambios de bienes: el comercio internacional

El comercio internacional de productos —no es mucho lo que se sabe del intercambio de servicios—
crecio a lo largo del siglo XIX a una tasa sin precedentes histdricos y por encima de la produccion,
abarcando ademds a mas territorios, mundializandose. La estructura del comercio, en cuanto a
composicion, vario sensiblemente, prevaleciendo los intercambios de productos primarios, agropecuarios
y mineros, sobre las manufacturas, no asi su geografia, pues la direccién de los intercambios siguid
centrada en el interior de Europa. A pesar de la integraciéon en el comercio mundial de economias extra
europeas, Europa continud siendo el centro del comercio mundial, donde Gran Bretana ocupara una
posicion hegemonica, si bien declinante.

Cuadro 3. Evolucion del comercio mundial

Valor Volumen |[Tasa crecimiento
($ tipo cambio)|($, ppc. 1990) (en %)
1820 7255
1870 5132 56247 4,18
1895 7186 110366 1,35 2,93
1913 18401 236330 3,93 3,73

Las estimaciones sobre el crecimiento del comercio son diferentes, seguin los autores y la metodologia
gue empleen en la construccion de las estadisticas. Segun el cuadro 3, el volumen del comercio se
multiplicd entre 1820 y 1913 por un factor 33, creciendo a una tasa media del 3.8% anual. Otros autores
estiman que el crecimiento en volumen fue del 4% y que aumentd unas 50 veces (Bairoch). Hay mas
estimaciones, pero todas ellas evidencian que el crecimiento del comercio mundial fue muy superior al
de la produccién (1,5%), lo que se manifiesta (figura 1) en una tasa de apertura creciente de la economia
mundial (1% en 1820, cerca de 10% en 1913; 2 y 14% en el caso de Europa). Esta extraversion de
las economias nacionales, de los paises desarrollados y algunos menos desarrollados, es un fenémeno
nuevo, histéricamente inusitado.

Figura 1. Evolucion del comercio y de la tasa de apertura (% X/PIB)
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El acrecimiento de los intercambios comerciales fue a la par con su extensidon geografica, pues mas paises
y territorios entraron en los circuitos del comercio mundial. La estructura geografica del comercio apenas
sin embargo se modificd. Las direcciones del comercio, los circuitos comerciales, mantuvieron en
esencia los trazos heredados de épocas anteriores. Europa seguia siendo la primera zona comercial del
mundo. Predominaban los intercambios cruzados entre los paises desarrollados, fundamentalmente entre
los europeos, mientras las relaciones entre Europa y el resto del mundo, el futuro Tercer Mundo en
gestacién, seguian estando en un segundo plano. Se puede considerar que hasta los afos 1880-1890
cerca del 80% de los intercambios mundiales se llevaba a cabo entre paises industrializados y que Europa
realizaba en torno al 60-70% del comercio mundial, representando los intercambios intraeuropeos un
40% de dicho comercio y consecuentemente un 20% del mismo era el llevado a cabo entre Europa y el
resto del mundo. A medida, sin embargo, que la industrializacién se difundia por mas paises y las
regiones productoras de bienes primarios en ultramar iban creciendo se dieron ciertos cambios en las
corrientes comerciales. De 1880 en adelante se produce una redistribucion geografica del comercio,
paralelamente a la del destino de las migraciones e inversiones de capital, que luego se verd. La
expansion a partir de este momento del volumen de las exportaciones europeas es debida en parte a un
aumento de los intercambios con esos futuros paises del Tercer Mundo. Con todo, este cambio no llega a
modificar sustancialmente la estructura geografica dominante. La participacion de otros territorios,
especialmente del continente americano, en el comercio mundial aumentd respecto al comercio
intraeuropeo, pero sdlo levemente. El comercio mundial seguia siendo, aunque en menor medida que
antes, asunto primordialmente europeo, dado que en el viejo continente radicaban la mayoria de los
paises desarrollados y que la economia estadounidense, aparte de disponer, en razoén de su tamafio y
recursos, de un alto grado de suficiencia, habia optado por la proteccion. La dominacién europea de la
globalizacidon desde la perspectiva de la estructura geografica del comercio es neta. La globalizacion era
asimétrica.

En el interior de Europa, el peso del comercio britanico, mayoritario desde el siglo XVIII, comenzo a ceder
relativamente a partir de 1880 a favor del comercio aleman. El pais germano, cuarta potencia mundial en
esta fecha, muy por detrds de Inglaterra, se alzé en 1913 al segundo puesto, acaparando el 13% del
comercio mundial, mientras Inglaterra perdia cuota de mercado —del 23 al 15% entre ambas fechas— si
bien todavia seguia manteniendo el liderazgo comercial mundial, ejerciendo Londres y Liverpool funciones de
entrepdt, como primeros centros mundiales de reexportacion de mercancias. La estructura geografica del
comercio britanico distaba por otro lado de la general de Europa. Los intercambios de Inglaterra con Europa
continental eran mucho menores (40% de sus exportaciones) que las del resto de los paises europeos
(80%), lo que pone de manifiesto la importancia que seguian teniendo sus intercambios con regiones fuera
de Europa, concretamente con sus dominios y colonias.

La estructura del comercio, en cuanto a composicion por productos, experimentd por el contrario
cambios sustanciales. A tenor de lo que se sabe, sobre todo a partir de 1870, en el comercio total
mundial —exportaciones mas importaciones— se advierte un predominio de los productos primarios
sobre los manufacturados. “A nivel mundial, los productos primarios, productos alimenticios tropicales
y templados, productos agricolas para usos industriales como las fibras textiles, combustibles y
minerales, representaban entre 1880 y 1913 dos tercios del comercio mundial, tanto en volumen
como en valor” (Benichi) y el comercio de productos agricolas “contabilizaba exactamente la mitad del
comercio total en 1913” (Federico). Este patron distaba del de épocas anteriores, preindustriales,
donde prevalecian productos de lujo y manufacturas sobre alimentos y materias primas industriales.
Ello supuso una auténtica novedad histdrica, consecuencia de los cambios combinados
experimentados en las agriculturas extraeuropeas y el transporte, tanto maritimo como terrestre —la
red ferroviaria mundial superaba en 1913 el millén de kms., de los que casi la cuarta parte habian sido
construidos apartir de 1870 fuera de Europa—. Este patrén comercial evoluciond algo entre fines de
siglo y visperas de la IGM. El peso de los productos primarios disminuyé relativamente mientras
aumentaba el de las manufacturas, y dentro de ellas, sintomaticamente, las de los bienes de equipo y
producto intermedios asociados a la IIRI, como los quimicos (cuadro 4). El comercio recogia y se
hacia eco de los cambios producidos en el sector industrial. Y ello testifica que el comercio era
vehiculo de industrializacion.

Dentro del patron comercial general cabe hacer distinciones, que revelan la division internacional del
trabajo establecida en esta época, conocida como division vertical. La imagen que exhibe el comercio
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europeo y de las regiones extraeuropeas es algo distinta. EI comercio europeo se distancia del mundial
en el sentido de que se detecta del lado de las exportaciones un predominio de las manufactura y en las
importaciones el de los productos primarios. Lo contrario se advierte en el comercio de regiones no
europeas, donde sus exportaciones son prioritariamente de productos primarios y sus importaciones de
manufacturas industriales. Para el caso, la distincion entre comercio europeo y no europeo es pertinente,
mas que la de paises desarrollados y no desarrollados, puesto que EE. UU. y Canada, Oceania o
Sudafrica, regiones desarrolladas o en desarrollo, eran exportadoras de productos primarios y no de
manufacturas; y por otro lado, EE.UU. apenas importaba manufacturas europeas, dada su
autosuficiencia y proteccion, en tanto que el resto las importaba, a excepcion, relativa, de Canada.

6.2.2. Movimiento de los factores

La novedad mas llamativa de las relaciones internacionales en el siglo XIX reside en la movilizacion de los
factores productivos, consistente en los masivos flujos migratorios, sobre todo de europeos, y las
exportaciones de capital, invertido tanto en paises europeos como no europeos. La magnitud y extension
de estos flujos permite hablar de la primera formacién de un mercado mundial de trabajo y capitales, lo
gue convierte a este periodo en auténtico hito en la historia de las relaciones econémicas internacionales.

6.2.2.1. Las migraciones internacionales

Entre 1820 y 1914, una cifra superior 100 millones de personas —apreciacion minima que sélo contabiliza
registros legales— abandonaron sus paises de nacimiento para trasladarse a otros, generando enormes
movimientos de poblacién a larga distancia. El mundo, todo el mundo, estuvo literalmente en movimiento
en aquellos tiempo. Las migraciones trastlanticas, entre Europa y América, son las mas conocidas y
estudiadas, pero ellas no constituyen sino uno de los grandes circuitos de migracién a larga distancia. Los
otros dos circuitos, el del Norte de Asia y las estepas rusas hacia Manchuria y Siberia y el de India y sur
de China hacia el sudeste asiatico y los bordes del Océano Indico y el Sur del Pacifico, pudieron tener
tanta importancia como el trasatlantico en cuanto a nimero de emigrantes (Mckeown). Ademas hubo
otras direcciones y circuitos menores. Las migraciones fueron masivas y tuvieron caracter planetario.

Aunque las migraciones a larga distancia constituyen una constante en la historia de la humanidad, las de
este periodo ostentan peculiaridades que las distinguen de las de otros tiempos. Fueron libres, y
doblemente: no involuntarias, al contrario de las de los esclavos africanos en los siglos XVII y XVIII, y
apenas sometidas a restricciones legales ni por parte de los paises emisores ni de los receptores; fueron
ademas mas masivas que cualquiera de las anteriores; uno de los circuitos procedia de regiones
europeas, del continente histdricamente mas sedentario; su finalidad basica era buscar un empleo, eran
por tanto eminentemente laborales, si bien hubo minorias, comparativamente escasisimas, de
migraciones de caracter politico, religioso u otro. Todas estas propiedades hacen que la oleada migratoria
de este siglo merezca con mayor derecho que las de siglos precedentes, incluso del actual, entrar en los
capitulos de la historia de las relaciones econdmicas internacionales.

Las dimensiones de esta emigracion no han tenido ni tienen parangdn histérico, al menos medidas en
términos de tasa de emigracion. A comienzos del siglo XX la poblacion emigrante representaba el 5% de
la poblacion mundial, cifra nunca alcanzada, ni antes ni después —hoy es del 3%—. El ritmo de las
migraciones fue cambiante y en progreso. En sus comienzos fue muy bajo. Sélo comenzd a cobrar
importancia a partir de mediados de siglo y Unicamente crecié de forma acelerada a partir de 1870/80.
Esto es claro en el caso de los migraciones trasatlanticas, donde en adelante centraremos nuestro
analisis, dado su mejor conocimiento y probable mayor trascendencia econdmica.

En torno a 60 millones de personas discurrieron por el circuito trasatlantico, de Europa y en menor
medida Asia a América, destacando aqui EE.UU, que se convirtid en destino preferido. La mayor parte de
estos movimientos de poblacion (75%) tuvieron lugar entre finales de siglo y la IGM, que es donde se
sitia el “boom” migratorio y acaba consolidandose “la era de las migraciones en masa” (Hatton y
Williamson). Momento en que también aumentan los retornos, pues no todos los emigrantes se
establecieron definitivamente, dandose como resultado movimientos netos de migracién menores que lo
que las espectaculares cifras brutas de fines de siglo sugieren (figura 1 y 2). Esta secuencia de cifras,
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brutas y netas, guarda perfecta relacidon con la revolucion de los trasportes maritimos y las
comunicaciones interoceanicos, que redujeron el coste de los viajes y aumentaron la cantidad y calidad
de la informacién, facilitando partidas tanto como retornos. Y corre también bastante en paralelo, como

se vera, con el ritmo de las inversiones exteriores de capital.

Figura 2. Emigracion bruta de Europa

Figura 3. Inmigracion bruta en EE,UU.
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El origen de la corriente atlantica fue, en efecto, fundamentalmente europeo. En torno al 90% de ella
parti6 de Europa. Asia, sefialadamente India y China, ademas de América central y meridional,
completaban el 10% restante. Dentro del continente europeo, el primer y principal foco de las
migraciones, tanto en términos absolutos como relativos, fueron los paises de la Europa occidental y del
norte, con Gran Bretafa, Irlanda y estados alemanes a la cabeza, siendo la emigracién inglesa la mas
numerosa. Hasta 1880, estas regiones vienen a aportar algo mas del 80% del total de la emigracién
europea. A partir de esa fecha, en el momento en que se acelera el ritmo de la emigracion, la geografia
del origen de los emigrantes europeos cambia, se diversifica —al igual que lo hicieron las inversiones
exteriores—. Aunque las salidas de britanicos y alemanes siguen aumentando, se imponen las oleadas
procedentes del sur, centro y este de Europa: Italia, Peninsula Ibérica, Imperio Austro-hlngaro y Rusia,
con muy altas tasas de emigracion, entre el 10 y 13%, son los paises que mas aportes realizan a la
emigracion europea, sobresaliendo Italia, que acabara arrebatando a Inglaterra a partir de 1900 el puesto
de primer pais emigrante.

La emigracién, a tenor de lo visto, no fue sélo cosa de paises pobres. Procedi6 tanto de los paises atrasados
del planeta y de Europa como de los mas industrializados. La Vieja Emigracion, de comienzos de siglo, partio
mayoritariamente de paises industrializados como Inglaterra o Alemania, mientras la Nueva Emigracion,
posterior a 1880, lo hizo desde las regiones mas atrasadas de Europa, si bien es cierto que los paises mas
desarrollados continuaron incrementando en términos absolutos sus aportes migratorios. No existe, en
consecuencia, un denominador comin que defina a todas las emigraciones de todos los paises y en todos
los momentos, aunque parecen estar relacionadas con los cambios demograficos y econémicos.

El destino principal de estos movimientos fue el continente americano, que recibié el 85% de la
emigracion registrada antes de la IGM —los europeos emigraron también, aunque en menor medida, a
Australia, Nueva Zelanda y Africa—. Dentro de América, los EE.UU. fueron, con mucho, desde un principio
y a lo largo de todo el periodo, el destino preferido de los emigrantes europeos, asi como de otros
americanos y de los asiaticos. EE.UU. acogié a mas de la mitad de los emigrados del mundo entero y
entre el 60 y el 70% de los europeos. Al igual que se ha observado desde el origen de las migraciones,
también en torno a 1880 y coincidiendo con el momento de aceleracion de los flujos migratorios,
comienza a modificarse y diversificarse el destino de las migraciones. Tomaron relieve nuevos rumbos:
hacia América del Sur (Argentina en primer lugar, seguida de Brasil) y hacia Canada desde 1900. Esta
reorientacion no mermo, sin embargo, la emigracion a EE.UU. Las tasas de inmigracion en todos estos
paises fueron extraordinariamente altas: 8% en EE.UU. y 14% en Canada entre 1870 y 1910. Todos ellos
experimentaron por ello un auténtico shock demogréfico que se tradujo, como se vio, en crecimientos
espectaculares de su poblacidon. Algunos denominadores comunes concurren en todos estos antiguos y
nuevos paises de destino: abundancia de recursos, sobre todo de tierra, escasez de mano de obra y
rapido crecimiento econdmico, atractivos por ello para el capital y trabajo excedentarios de otros paises.
Como se verificara enseguida, las inversiones exteriores también se diversificaron
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Los determinantes que explican estos movimientos son variados y complejos, si bien las razones
econdmicas y demograficas siguen considerandose las mas decisivas. Los cambios en la tecnologia del
transporte y las comunicaciones, rebajando el precio del pasaje y mejorando la informacién, cuentan en
la ecuacion de emigracion, asi como otras variables, pero por encima de ellos fueron los factores clasicos
de "expulsion" u oferta y "atraccion” o demanda, tanto demograficos como econdmicos, los que han de
valorarse como los determinantes de mayor peso. A nivel general, las diferencias de salarios y renta, asi
como la desigual disponibilidad de factor trabajo y empleos, entre los paises emisores—rentas y salarios
bajos con abundancia de factor trabajo y escasez de empleos, que “expulsan” — y receptores —rentas y
salarios altos, mano de obra escasa y abundantes puestos de trabajo, que “atraen”— explican los
movimientos migratorios. La emigracién seria desde esta perspectiva macroecondmica un proceso
derivado de la desigual distribucion mundial de factores y renta, que generaria una mejor reasignacion de
los mismos.

La paradoja, sin embargo, de que los primeros paises en emigrar fueron los mas industrializados
obliga a matizar un argumento tan general y enriquecerlo con evidencias y razones histéricas, las
cuales dicen que los pioneros de la emigracion fueron, en primer lugar, paises que habian llevado a
cabo la primera fase de la transicion demografica, con resultados de un fuerte crecimiento de la
poblacion que la industrializacion en marcha era incapaz de absorber y, en segundo lugar, naciones
con un nivel de renta y salarios comparativamente altos. Los mismos datos histdricos descubren
que los paises de Nueva Emigracion o migracién mas tardia —Espana seria un ejemplo— iniciaron
su emigracion cuando su nivel de renta mejord y la transicion demografica se habia iniciado.
Conforme sin embargo la industrializacion se consolidaba y la transicion demografica se consumaba
—Alemania seria ahora el modelo—, los flujos migratorios remitian.

A ello se agregaria la decision microeconémica de los individuos, motivada por el deseo de salir de la
trampa de la pobreza ante las expectativas de una mejor vida fuera de sus paises de origen. Pero en la
ecuaciéon de emigracién habria que incluir otras variables: factores sociales que vinculan las comunidades
de origen y destino, como los “fondos de emigracién” existente en los lugares de destino que producen
efecto llamada a amigos y parientes y reducen riesgos; el factor intermediacion, que posibilita o facilita la
emigracion, mediante la asistencia, publica —gobiernos y municipios— o privada —iglesias, sindicatos, y
sociedades filantrdpicas, de forma desinteresada, y, con intereses lucrativos, navieras y compaiiias de
trasporte y bancos —, que ofrecia formacion, propaganda e informacion o ayuda financiera para el viaje;
los factores institucionales, politicos, culturales y linglisticos guardan también su importancia en la
direccion de las migraciones. No existe, con todo, una teoria general que permita explicar
satisfactoriamente la emigracion de entonces, ni la de hoy, pero los factores econdmicos y demograficos,
la brecha de la pobreza, sigue conservando un fuerte, si bien matizable, potencial explicativo.

El perfil del emigrante medio europeo responde a un cierto patrén que permite esclarecer cuanto va dicho.
Reunia caracteristicas bastante similares: joven entre 20 y 30 afios, mayoritariamente vardn, procedente del
campo mas que de la ciudad, soltero mas que acompanado de su familia, sin cualificacion profesional, pobre
y dotado de una buena dosis de audacia. Pero ni la pobreza equivalia a miseria, ni la carencia de
cualificacidn a ausencia de conocimientos profesionales o falta de toda ilustracion e informacion. La
emigracion era una aventura costosa y de éxito incierto, por lo que se requeria disponer de algunos recursos
(capital econémico) o la posibilidad de acceder a ellos para financiar el viaje, amén de informacién o
conocimientos (capital cultural) y contactos (capital social) que minimizasen riesgos e incertidumbre. El perfil
del emigrante no se corresponde con el de las clases mas bajas, las Ultimas, de la escala social. Los mas
desfavorecidos, los desesperadamente pobres, que no cumplian con requisitos minimos, seguian atrapados
en la trampa de la pobreza de su pais de nacimiento.

6.2.2.2. Los movimientos de capitales

Los movimientos internacionales de capital, también masivos, promovieron la primera “globalizacién
financiera” que fortalecié aln mas la integracion de la economia internacional. Asimismo, suscitaron el
crecimiento de los paises recipiendarios de capital y aumentaron la rentabilidad de los capitales de los
inversores. Aunque el fendmeno no era nuevo, pues habia comenzado ya en el siglo XVIII, e incluso
antes, alcanzd en el siglo XIX magnitudes que obscurecen las experiencias precedentes y lo convierten en
practicamente nuevo. En él se refuerza, de forma aln mas nitida que en el comercio, la centralidad y el
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dominio europeo, origen practicamente Unico del capital movilizado. La globalizacién financiera se hace
bajo direccion casi exclusiva de Europa.

Cuadro 5. Valor y distribucion de las inversiones exteriores en 1914 (millardos de $) a tipo
de cambio corriente

ORIGEN DESTINO
América N| América
Europa | Oceania Latina Asia Africa
Reino Unido 18311 1129 8254 3682 2373 2373
Francia 8647 5250 386 1158 830 1023
Alemania 5998 2979 1000 905 238 476
Otros Europa * 7700 3377 632 996 1913 779
EE.UU. 3514 709 900 1649 246 13
TOTAL 43770 13444 11173 8390 6100 4664

* incluye: Bélgica, Holanda, Portugal, Rusia, Suecia y Suiza

El cuadro adjunto es la foto fija y final de un proceso cuya dinamica temporal conviene desentrafiar. El
stock acumulado de inversiones en 1914 es resultado de una evolucién cuyo ritmo es bastante similar al
de las migraciones. Antes de 1870 los flujos fueron escasos, apenas se acumularon 2 millardos. El
despegue se produce a partir de 1870 y el gran desarrollo a partir de 1900 (28 millardos), que es cuando
da comienzo la “edad de oro” de las inversiones exteriores, que en 1914 alcanzan ya casi los 44 millardos.
El valor de las inversiones —en ddlares, y a tipo de cambio corriente— crecid entre 1870 y 1914 a una
tasa anual del 3,6%, por encima del de los intercambios comerciales, que lo hicieron al 3%, y de la
produccion, que fue del 2,5%. Fue el flujo y la variable econdmicos de todos los conocidos que mas
crecié. Sus dimensiones relativas respecto al PIB o al ahorro nacional no se han vuelto a repetir hasta
muy recientemente. Una muestra representativa: en 1914, el stock de las inversiones exteriores inglesas
acumuladas era 1,5 veces su PIB en aquel afio. Dinamica temporal y destino =

El origen de la inversidn, la fuente casi Unica, verdadero monopolio, era Europa, que aportaba el 92% de
la misma, cifra que evidencia que el dominio europeo en este capitulo de la globalizacion era
practicamente total y superior ain que en el del comercio (60/70%). La Europa inversora es la de los
paises mas industrializados, destacando sobremanera el Reino Unido (42%), seguido a distancia por
Francia (20%) y mas lejos por Alemania (14%). En este capitulo, Gran Bretafia conservaba con mayor
nitidez que en ningln otro ambito econdmico el liderazgo mundial.

El destino, contrastando con el origen, era relativamente diverso: Europa y EE.UU. absorbian en torno al
43% de la inversion, los “paises nuevos” (Canada, Australia, Nueva Zelanda, Sudafrica y los de América
Latina) se hacian con una fraccién muy importante, el 35%, y el resto iba a paises atrasados o muy
atrasados, como China, India o Indonesia, donde la inversién exterior en términos per capita era por lo
demas ridicula (4 $ en China o 7 en India) comparada con la de los “paises nuevos” (Argentina, 400 $ y
Canada, 500%). La evolucion de las inversiones encuanto a destino guarda una cierta correlacion con las
migraciones; en los Ultimos decenios del siglo se dirigen a Latino América. El capital sigue al trabajo.

Utilizando criterios geoecondmicos actuales podria concluirse que la inversion iba con una cierta preferencia
dirigida hacia los paises desarrollados, pues el 60% iba a regiones como Europa, América del norte, Japén,
Oceania y Sudafrica, mientras el 40 % a paises y regiones del Tercer Mundo. Ciertamente, la inversion no
iba unidireccionalmente de paises ricos a pobres; la orientacion cruzada norte-norte primaba relativamenbte
sobre la direccion vertical norte-sur. Esta apreciacion sin embargo precisa de matices. Europa, en efecto,
recibio el 29% de las inversiones exteriores. Pero équé Europa?: Rusia, que fue recipiendaria del 35% del
monto de las inversiones clasificadas como europeas (10% de las mundiales), Espafa y Portugal, Italia o
Turquia, el Imperio Austro-hiingaro, los paises balkanicos... En una palabra, la Europa menos desarrollada
del momento o de industrializacién insuficiente. El resto fue a un viejo pais como EE.UU, a los paises nuevos
y a las colonias, todos, exceptuando EE.UU., paises en proceso inicial de desarrollo o claramente atrasados.
Los capitales se deslizaban por el gradiente de las desigualdades del desarrollo econémico, desde los mas
desarrollados a los menos. Fendmeno logico y que ademas tipifica a todo proceso de globalizacion: el
integrar mercados reales y financieros de economias diferentes, heterogéneas y desiguales en
desarrollo.
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El caso de EE.UU. es especialmente singular mirado con perspectiva historica. No solo destaca por su
posicion entonces deudora sino sobre todo por ser, con diferencia, el mayor recipiendarior de inversion
extranjera de entre todos los paises, viejos o nuevos. Fue el capital extranjero, en especial el britanico, el
gue inicialmente ayudd a construir ferrocarriles, a explotar recursos mineros, a financiar ranchos de
ganado y a apoyar a empresas industriales. Después de la Guerra de Secesion, sin embargo, y
especialmente desde finales de la década de 1890, los inversores americanos empezaron a exportar
capital, comprando activos extranjeros y, lo que es mas importante, las empresas americanas empezaron
a realizar inversiones exteriores directas en una gran diversidad de operaciones industriales, comerciales y
agricolas. La mayoria de estas inversiones se localizaban en el propio continente (América Latina y
Canada), pero algunas se dirigieron a Europa, Oriente cercano y medio ademas de Asia. De los
aproximadamente 2 mil millones de libras esterlinas que recibia en 1914, invertia en el exterior casi la
mitad, 0,7. Sera tras la IGM cuando EE.UU. cambie de posicion, convirtiéndose en la nacion mas
acreedora.

También es de destacar el caso de Gran Bretaiia, aqui por la orientacion o destino de sus inversiones.
En tanto que los demas inversores europeos dirigian la mayor parte de sus fondos, mas del 50%, hacia la
propia Europa, ésta no era el destino sino del 6% de las inversiones britanicas. Estas se dirigen
mayoritariamente hacia EE.UU., Canadd, Australia, Nueva Zelanda e India. En definitiva, sus colonias,
excolonias o dominios.

La asignacion econdmica de estas inversiones fue diversa, pudiéndose establecer, con los datos
disponibles, una cierta jerarquia: prevalecieron las inversiones en fondos publicos (suscripciones de bonos
de deuda publica de los estados) e infraestructuras (ferrocarriles, puertos y transporte urbano); las
realizadas en mineria venian detras, siendo las inversiones en manufacturas las menos cuantiosas. Pero
estas inversiones en manufacturas tenian el caracter de inversiones directas, por supuesto privadas
(apenas hubo inversion publica), lo que daria origen a las primeras multinacionales en el exterior de
Europa. Esta jerarquia denota claramente que la mayoria de las inversiones eran de cartera y no de
inversién —cosa contraria a lo que ocurre actualmente—. Se estima que las de cartera representaban un
80% de la inversion total, y se concretaban en la adquisicion de bonos de deuda del estado, acciones u
obligaciones, lo que permitia no hipotecar ni inmovilizar los fondos invertidos. Se trataba, por tanto, de
una inversion que no buscaba sino salidas a corto plazo, preocupada mas por la rentabilidad inmediata,
por revalorizar rapidamente el capital, que por construir economias productoras, y vendedoras, funcién de
las inversiones directas. Era ademas obra de pequefios y medianos inversores que operaban a través de
intermediarios financieros, normalmente los bancos europeos, sobre todo ingleses, y americanos, cuyas
redes se extendieron obviamente por los paises receptores de inversion externa.

Las /nversiones directas son aquellas inversiones productivas de las que el inversor pretende obtener
una rentabilidad directa, regular y permanente, creando, adquiriendo o controlando la empresa
invertida, mediante filiales o sucursales o a través de la participacion dominante en la misma que
permite su control (el umbral hoy establecido para medir el control es el del 10% del valor de la
empresa).

Las inversiones de cartera son aquellas que permiten la adquisicion “indirecta” de rentas mediante la
compra de valores negociables, como acciones y obligaciones, siempre que representen un porcentaje
menor del valor-umbral requerido para el ejercicio del control

Las empresas multinacionales, relacionadas con las inversiones exteriores directas, conocieron a fines
de siglo un notable avance. No sdlo porque aumentaron en nlmero sino también por el salto cualitativo
gue supuso su implantacion también fuera de Europa, donde hasta entonces habian estado recluidas. El
giro proteccionista tuvo bastante que ver en lo que hace a Europa. El proteccionismo rampante a partir
de 1879 fue decisivo para que ciertos empresarios tomaran la decision de deslocalizar plenamente sus
empresas o generar filiales y sucursales de la matriz fuera del pais de origen. "Las empresas
multinacionales fueron hijas de la proteccion”. El dicho tiene su ldgica. Las barreras arancelarias y el
reforzamiento proteccionista dificultaban cada vez mas las exportaciones de bienes a mercados hasta
entonces bien conocidos y explotados. En estas circunstancias podia resultar rentable colocarse, no frente
sino detras de las barreras arancelarias, invirtiendo directamente y produciendo en el propio pais donde
antes solo se vendian las producciones de la empresa generadas en su pais de origen. La orientacion
preferente de las inversiones intraeuropeas tuvo en parte este destino. En el caso de las multinacionales
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creadas de fuera de Europa, su etiologia no responde a la necesidad de superar lo soslayar la proteccidn,
dado que los “nuevos paises” practicaban un politica econdmica abierta, derivaba de la combinacion de
posibilidades y necesidades de estos paises, que disponian de recursos naturales y de mano de obra
emigrante pero carecian de capital, por falta de ahorro interno. El cambio de estrategia empresarial, en
un sentido u otro, significaba un salto cualitativo, de largo porvenir.

Las causas que determinaron estos movimientos se pueden también explicar con algunas razones
basicas, al margen de la logica disponibilidad de excedentes de ahorro en los paises inversores y la no
menos logica existencia de mecanismos institucionales, intermediarios financieros, que vehicularan la
trasferencia de capitales. Tres son las razones basicas: la disminucion, o expectativas de disminucién, de
los rendimientos del capital en las economias de origen (rendimientos decrecientes del capital), las
necesidades de inversion en las economias de destino, con enormes posibilidades de crecimiento, y la
baja capacidad de ahorro de los nuevos “paises nuevos” con poblacion particularmente joven (O'Rourkle
y Williamson). Las causas pueden, en suma, reducirse, al igual que en las migraciones, a factores de
repulsion y atraccion. Pero subsiste por debajo de todos ellos un denominador comun, que coincide con el
que determina la orientacion de las inversiones: la blsqueda y expectativa de maximizar los rendimientos
del capital. El desarrollo econdmico e institucional de Europa asi lo auguraban y el rapidisimo crecimiento
de los “paises nuevos” y sus posibilidades de futuro generaban expectativas similares, y no solo
econdmicas inmediatas sino politicas de mas largo plazo. El capital, se vuelve a repetir, sequia en este
caso a la emigracién. trabajo

6.3. Factores del desarrollo de los intercambios: innovaciones técnicas e
institucionales

El desarrollo descrito de los intercambios no hubiera sido posible sin la existencia previa o concomitante
de factores que lo explican, que pueden sintetizarse en el conjunto de innovaciones que, por un lado,
eliminaran las barreras técnicas, politicas o institucionales que antes impedian tal desarrollo y, por otro,
generaran condiciones positivas para el mismo. Tales innovaciones fueron de orden tecnolégico: nuevas
técnicas en el transporte y comunicaciones, y de orden institucional: nuevas reglas de juego en los
intercambios, como difusién del librecambio y del multilateralismo, asi como la generalizacion del
Patron Oro como sistema monetario internacional estsndar. No es ocioso recordar que tanto el
desarrollo de las economias nacionales como el de la internacional se desenvolvié en un contexto politico
generalizado de paz, salvo excepciones puntuales de conflagracién internacional, lo que también
favorecio los intercambios, de forma contraria a lo que hicieron las guerras napolednicas y el bloqueo
continental hasta 1814, momento en que se abre esta nueva fase en la historia de la economia
internacional.

6.3.1. Transportes y comunicaciones

El siglo XIX conocié profundos cambios tecnoldgicos que ocasionaron un poderoso impacto sobre los
intercambios. Ellos fueron el factor que, al superar o reducir obstaculos naturales, permitio eliminar una
de las restricciones que mas evidentemente entorpecieron el desarrollo de los intercambios en la era
preindustrial. Entre 1600 y 1820 las mejoras en la productividad del trasporte emanaron
fundamentalmente de cambios organizativos. En la era industrial procederan de cambios técnicos. La
nueva tecnologia esta representada por el ferrocarril, el barco a vapor y el telégrafo, que revolucionaron
el trasporte y las comunicaciones tanto continentales como intercontinentales, incidiendo de forma
decisiva en el comercio y las migraciones internacionales.

En el interior de los continentes, el transporte terrestre se renovd por la multiplicacion y mejora de las
redes viarias tradicionales, carreteras y canales, y sobre todo cambid por la invencion del ferrocarril, cuya
red experimentd un despliegue espectacular (mas de 1 milldn de Km. en 1914), que no sélo afectd a las
naciones industrializadas sino tras 1870 también y sobre todo a los “paises nuevos” y a las colonias. En el
transporte maritimo, tanto de cabotaje como de alta mar, las novedades no fueron a la zaga: apertura
de canales, sefialadamente el de Suez en 1869, mayor eficiencia, ya desde comienzos de siglo, en la
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tecnologia de los tradicionales cljppers (de madera y a vela) y, a partir de mediados de la centuria,
progresiva generalizacion de los steamers (con casco metalico y a vapor), que tardarian en imponerse
pero que al final lo hicieron y a los que, después de 1880, se iria acoplando el frigorifico para transporte
de productos perecederos. Todos estos cambios impulsaron el trafico, al recortar distancias o tiempo de
travesia, aumentar la capacidad de carga de barcos y trenes e incrementar la seguridad y comodidad en
el movimiento de mercancias y pasajeros. No solo aumentaron las cantidades transportadas, también la
némina de productos transportados se amplié y diversificd hasta llegar a incluir los de baja relacién
valor/peso o volumen —minerales y cereales— anteriormente prohibitivos. Todo tipo de mercancias, por
voluminosas y pesadas, delicadas y perecederas que fueren, podian ahora ser transportadas en grandes
cantidades y a largas distancias interoceanicas y continentales, como consecuencia en Ultima instancia de
la reduccion de los costes del transporte, punto en que econdmicamente se sintetizan todos los cambios
técnicos. Distintas estimaciones sobre el precio del transporte sugieren que fue mayor la caida del
terrestre que del maritimo y que sumando ambos descensos la reduccion final pudo ser del orden de 10 a
1 entre 1800 y 1910 (Bairoch), a una tasa aproximada del 1,5% anual el transporte atlantico, “declive
asombros”. Ni el automovil ni el avién, inventados en este periodo, tuvieron apenas entonces
significacion como medios masivos de transporte terrestre o aéreo.

La conocida “mania de los canales” se extendid a los canales maritimos, que al conectar dos mares
recortaban distancias y consiguientemente tiempo de navegacion. El canal de Suez (1869) es el mas
conocido y destacable —recortd un 40% la distancia entre Londres y Bombay— pero no el Unico. Le
siguieron el de Kiel (1895), que unid el Mar Baltico con el del Norte, el de Panama (1914, oficialmente 1920)
y dos canales que facilitaron el acceso al mar de dos importantes ciudades como Réterdam y Manchester
(1871 y 1894).

Si los canales recortaron distancias y tiempos, las técnicas navales redujeron tiempos e incrementaron
la capacidad de carga y la seguridad en las travesias, es decir, su productividad. El término barco a
vapor sirve convencionalmente para especificar la nueva tecnologia, pero la adaptacion de la energia
del vapor a la propulsion de los barcos tiene una historia larga y compleja que trascendié hasta la
renovacion completa de la ingenieria naval, la cual puede resumirse en la trilogia, maquina de vapor,
hélice y casco metalico, que acabd con la tradicion de la fuerza edlica, velamen y arquitectura de
madera.

El inicio de la navegacién a vapor se sitla dos decenios después del ferrocarril, hacia 1840-1850,
aungue existen ensayos lejanos y algunos mas proximos, como el ya referido Steambooth de Fulton, que
en 1807 fue el primer navio a vapor y con ruedas de paleta que logré cubrir una distancia de
envergadura, 400 kildmetros. Los problemas que se cernian sobre estos ensayos iniciales eran los
derivados, primero, del almacenamiento y suministro del carbén, y segundo, de las ruedas de paleta,
poco resistentes en las travesias oceanicas. Por ello, dichos ensayos fueron mas viables en el transporte
fluvial que en el maritimo interoceanico. La superacion de dichos problemas paso por la asociacion de la
hélice y el casco metalico —de acero y mayor tamafio— a la maquina de vapor y a motores menos
consumidores de combustible, lo que se produjo a lo largo de la segunda mitad de siglo, constituyendo
la base para la revolucion de la ingenieria naval.

La sustitucion de la flota a vela por la de vapor fue sin embargo muy lenta. En 1840, el vapor solo
representaba el 4% de la vela en tonelaje. Sera preciso esperar a 1885 —la edad de oro de la vela se
sitla en los afios 80— para que el tonelaje de ambos tipos de navios se equipare y a 1890 para que los
barcos a vapor y con hélice sobrepasen el de los de vela. En visperas de la IGM, el vapor es claramente
mayoritario, manteniendo Gran Bretafia su supremacia naval.

La lenta desaparicion de los barcos de vela se explica por la gran perfeccion técnica que éstos
alcanzaron. Paraddjicamente, el progreso de la siderurgia dio impulso tanto al desarrollo de la
navegacion de vela como a la de vapor. El reemplazo progresivo de la madera por el acero en la
construccion del casco de los buques permitié fabricar grandes barcos de vela. Los cljppers, uno de los
tipos de barcos de vela mas usados en la época, renovados técnicamente a comienzos de siglo,
alcanzaban velocidades que no fueron superadas por los steamers hasta los afios 1860 y 1870. Fue la
apertura del canal de Suez, en 1869, y los costes crecientes de los salarios los que iban a otorgar
ventaja a los barcos de vapor, lo cual no se produjo hasta los afios 1870 y 1880.

Por estos mismos afios comienza a acoplarse en las bodegas de los barcos camaras de refrigeracion
para el trasporte de productos perecederos. En 1877 se logra enviar un buque de carne congelada de
Argentina a Europa y en los inmediatos afios siguientes se hace desde Australia y Nueva Zelanda. La
tecnologia de produccion de frio industrial mediante maquinas frigorificas, que para estas fechas habia
ya logrado un desarrollo destacable, se asocié progresivamente a la ingenieria naval —también al
ferrocarri— posibilitando la construccion de buques especiales para el trasporte de productos
perecederos, especialmente carne, pescado y productos tropicales, lo que constituyd una auténtica
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novedad, antes impensable, en el transporte intercontinental.

Las ganancias de tiempo y derivadamente de costes son los aspectos mas destacables de la nueva
tecnologia naval. En el trayecto Nueva York-Liverpool, los clippers tardaban a comienzos de siglo tres
semanas en la ida y cinco o seis —por los vientos en contra— a la vuelta. En 1875, el trayecto se hacia
en poco mas de ocho dias. En términos de velocidades medias, los steamers pasaron de 16 Km. /hora
hacia 1840 a 45 en 1910, lo que quiere decir que la velocidad se triplicd.

Aunque la aviaciéon a motor y el primer viaje intercontinental se produjeron a principios del siglo XX
(1903 y 1909), su desarrollo sera consecuencia de la IGM y el establecimiento de lineas regulares se
inaugurara en 1919. La hora de la aviacion sera ulterior a la IIGM.

A la mejora de los transportes ha de afadirse la de la comunicaciéon a distancia que facilitd el
intercambio de informacién, que circuld mas rapida y seguramente. Los sistemas tradicionales de
comunicacion heredados de siglos anteriores, postal y telegrafia optica se perfeccionaron. Los correos
se reorganizacién y se asociaron a los ferrocarriles. La telegrafia dptica del siglo XVIII dio paso a la
telegrafia eléctrica, a la que finalmente se unid la telefonia y la radio. La innovacién del telégrafo, el
medio de comunicacion mas relevante y de mayor vigencia en este siglo, dio una enorme fluidez a la
comunicacion, hasta el punto que hay quienes se permiten comparar, con salvedades, su implantacion
con la reciente "revolucién de Internet”. El aumento de la cantidad y calidad de las informaciones
transmitidas y la inmediatez de las mismas entre operadores a distancia redundaron en reduccién de los
costes de transaccion, a la par que agilizd la toma de decisiones econdmicas y optimizé su acierto,
jugando un papel decisivo en la integracion de las actividades econdmicas a larga distancia, tanto
comerciales como financieras.

La reforma de los sistemas postales se inicié en Inglaterra en 1840 y se propagd rapidamente por
otros paises. Ella descanso, por un lado, en la innovadora idea del sello postal, lo que supuso
estandarizar el coste del servicio de transporte de cartas y paquetes y, por otro, en la utilizacion del
ferrocarril y el barco a vapor para dicho trasporte, lo que incrementd la velocidad tanto como la
seguridad del mismo. Se redujeron con ello doblemente los costes tanto del trasporte como los de
transaccion.

La transmisién de informacion por medios opticos mediante redes de torres de sefiales se invento a
fines del siglo XVIII. A comienzos del XIX se iniciaron los primeros e infructuosos ensayos de la
telegrafia eléctrica, intentando utilizar corriente eléctrica para transmitir impulsos codificados. El
verdadero despegue del telégrafo va unido a la figura de Morse, quien fue capaz de explotar
adecuadamente patentes existentes (el electroiman de Henry y la transmision por un solo clave de
Steinheil) a las que asocié su particular invento, el sistema de cddigos por medio de sefales (1832-
1840). La expansion del telégrafo se produjo de inmediato, a partir de 1845. Primero, en el interior de
los paises, especialmente en Gran Bretafia y EE.UU, después en el ambito internacional e
intercontinental. La instalacion del telégrafo entre Europa y el Reino Unido se produjo el afio 1851 y
entre Europa y América del Norte en 1865. Hacia 1870 se inicia la conexidn entre Europa y América con
los principales puntos de Asia y Oceania. La colonizacién jugd un decisivo papel en el desarrollo del
telégrafo fuera de Europa y EE.UU. Unas medidas de su desarrollo: la longitud de la red telegrafica era
en 1860 de 240.000 Km., en 1900 de 1,9 millones; en 1900, la media anual de mensajes transmitidos en
el mundo por telégrafo era de 500 millones.

Pero ya en esa fecha, el telégrafo comenzaba a ser destronado por el teléfono. El afio 1861 se
producen en Alemania las primeras demostraciones del invento. De forma analoga al telégrafo, la
primera ola de difusién del teléfono se produce en el ambito nacional, inicialmente en las ciudades,
siguiendo luego la fase interurbana. La internacionalizacion europea de la red es cosa de fines de siglo.
Se inicia en 1890 con la linea Paris-Londres. La barrera atlantica no se franqueara hasta 1927. Indice de
su rapida expansion es que para 1903 la red europea permitid transmitir 20 millardos de conversaciones
anuales.

La radio y la television nacen antes de la IGM, en 1897 y entre 1884 y 1906 respectivamente, pero
el establecimiento de emisoras y canales regulares con destino al gran publico es posterior a la guerra.

6.3.2. La politica comercial. El libre comercio

Hasta el siglo XIX, el proteccionismo era la regla comdn de la politica comercial, en ocasiones llevandola
al extremo del prohibicionismo. Adam Smith acuié para esta politica el término de “sistema mercantil”,
cuyo proposito Ultimo se reducia a enriquecer el pais restringiendo las importaciones e impulsando las
exportaciones, lo que inevitablemente acarreaba guerras comerciales sin cuartel. Obviamente, este

- 208 -



Tema 6: Las relaciones econdmicas internacionales... Curso 2009-2010

sistema dificultaba las relaciones econdmicas entre paises. E ineludiblemente, el desarrollo de esas
relaciones reclamaba la reduccion de las barreras protectoras y el establecimiento de un sistema de libre
mercado regido por una politica comercial librecambista. El inexcusable cambio de politica econdmica no
se produjo con la fluidez y naturalidad que la légica econdmica reclama. Su implantacion podia traer
graves implicaciones sobre los procesos de industrializacion en marcha y fue por ello trabajosa.

El siglo XIX estuvo, en efecto, dominado y animado por un largo y agrio debate sobre politica arancelaria,
proteccionismo versus librecambismo, que fue discutida en escritos doctrinales pero también en los
parlamentos y en los ministerios de comercio, donde presionaban los /obbies. El debate tuvo una
interesante vertiente tedrica, pero sobre todo tuvo un contenido e intencion enormemente practicos:
asegurarse la disponibilidad de mercados con el fin de consolidar los procesos de industrializaciéon en
marcha. El desigual grado de desarrollo entre paises y en el interior de éstos entre diferentes empresas y
actividades econdmicas produjo enfrentamientos a la hora de optar por una u otra politica comercial;
concretamente puso enfrente a Gran Bretafa, partidaria del librecambio, y a los mas importantes paises
en vias entonces de industrializacion, mas o menos proclives al proteccionismo; y enfrenté también a
diferentes agentes econdmicos de un mismo pais, singularmente a agricultores e industriales, lo que
mediatizd las decisiones de politica econdmica de los distintos gobiernos.

Desde un punto de vista tedrico, es clara y poco discutible la superioridad del librecambio sobre el
proteccionismo en términos de eficiencia y en definitiva de generacion de renta, tanto para las economias
nacionales como para la mundial. Las ventajas de la especializacion, las economias de escala, la mayor
disponibilidad de bienes y servicios y el estimulo a la competencia, mediando innovaciones técnicas y
organizativas, son los argumentos que se exhibe en defensa del librecambismo. No obstante estas ventajas, el
proteccionismo ha persistido y ha demostrado capacidad de resistencia histdrica, lo que se ha manifestado en su
tenaz reaparicion, de una forma u otra, a lo largo del tiempo. Este hecho permite conjeturar que los innegables
efectos tedricos positivos del librecambio pueden, en primer lugar, no serlo en determinadas circunstancias y
momentos del desarrollo de los paises, por cuanto pueden generar tensiones econdmicas y sociales
desestabilizadoras, y, en segundo lugar, que aun siendo positivos, éstos pueden ser generales pero no
necesariamente universales. La mejoria general puede distribuirse asimétricamente, dando lugar a la aparicion
de perdedores y ganadores particulares. La aplicacion del librecambio o de la proteccion sera por ello una
decision politica, y sobre ella actuaran factores diversos que pueden resumirse en ideas o ideologia, pero
mayormente en intereses y consecuencias sociales.

A nivel de economia nacional, el librecambio favorece los intereses del consumidor y la proteccion puede
eventualmente beneficiar a los productores y promover empleo. Pero entre los productores nacionales suele
haber intereses distintos, cuando no divergentes. De forma un tanto reduccionista se puede generalizar
indicando que en este siglo los intereses de los agricultores ingleses se dirigieron a defender la proteccién y los
de los industriales el librecambio; al contrario que en el continente, donde sus agricultores e industriales
estuvieron respectivamente por el librecambio y la proteccion. La diferente capacidad de los grupos sociales para
utilizar “recursos politicos” y presionar sobre el poder para que éste tome decisiones favorables a sus intereses
particulares puede hacer que aquél ceda ante éstos. Por otro lado, la responsabilidad politica de los gobiernos
puede impulsar a calibrar los efectos econémicos y las consecuencias sociales que se derivarian de aplicar, en un
concreto estadio de desarrollo econdémico del pais, politicas liberales, por lo que puede optar por la proteccion,
dando prioridad a la politica sobre la economia. De hecho, el libre comercio fue defendido por Inglaterra, el pais
que acabaria siendo “el taller del mundo” y sdélo en el momento de serlo, no antes, y serd mas o menos
discutido en la teoria o rechazado en la practica por el resto de los paises, con Alemania a la cabeza, cuya
pretension no era otra que proteger sus “industrias nacientes” de la competencia inglesa con el fin de asegurar
sus mercados y hacer asi viable su industrializacion.

El periodo que discurre entre 1815 y 1914 estuvo caracterizado por una alternancia de fases liberales y
proteccionistas, por lo que conviene trazar esta trayectoria, con la advertencia preliminar de que
acabaremos verificando como a lo largo del siglo XIX, a excepcion de en Inglaterra y en pequenos paises
como Bélgica, Holanda, Suiza y Dinamarca (Low Tarif Club), el librecambismo generalizado estuvo vigente
en un periodo muy corto de tiempo, dandose a nivel tanto europeo como mundial un claro predominio
del proteccionismo. Aunque la afirmacién debe matizarse, se puede proponer que la industrializacién del
siglo XIX se llevd a cabo en un contexto mas bien de proteccién arancelaria generalizada. La fama de
librecambista de este siglo debe ser corregida, cuando menos matizada, si bien representa, y debe
subrayarse, una clara ruptura con la larga tradicion del “sistema mercantil” precedente. Comparado con
épocas anteriores y con lo que ocurrira en el periodo de entreguerras, el siglo XIX fue el siglo del
librecambismo, que alumbré esta politica comercial antes inexistente. Pero el librecambio fue
introduciendo lenta y progresivamente, con trabajo, no sin resistencia, con episodios generalizados de
involucién proteccionista y con comportamientos desiguales segun. Asi lo certifican los hechos con sus
fases:
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19 fase, 1815-1846: gradual adopcion del librecambismo en el Reino Unido y reaccion neomercantilista en
el Continente.

Gran Bretaiia fue el primer pais en abrir la senda hacia el librecambio. Su crecimiento reclamaba una
ampliacion sostenida del mercado y una progresiva especializacion del comercio internacional que le
permitiese vender manufacturas y adquirir materias primas y alimentos baratos para abastecer los
grandes centros industriales. A pesar del auge del librecambismo en el pensamiento tedrico y
comunion de intereses favorables al mismo por parte de industriales y comerciantes internacionales,
su difusion fue lenta. Ello fue debido a la necesidad de superar dos dificultades: la primera, de
caracter fiscal, pues una politica librecambista significaba un desarme arancelario tendente a “arancel
cero”, por lo mismo una reduccién de los impuestos de aduanas y finalmente mermas en los ingresos
de la Hacienda Publica; la sequnda, de caracter socioeconémico mas general, se relacionaba con las
“leyes de granos” (Corn Laws), disposiciones proteccionistas que defendian la produccion agricola
nacional, tema que enfrentaba a agricultores, que las defendian, con los industriales y comerciantes
internacionales, que las rechazaban. La razdn de este enfrentamiento radicaba en que la
competitividad de las manufacturas inglesas en el exterior dependia de sus costes, y los costes
laborales estaban necesariamente relacionados con el precio del trigo, principal componente del
consumo de los trabajadores. La importacion de cereales, mas baratos que los nacionales, mejoraba
la competencia industrial y la renta de los industriales, pero deterioraba la de los agricultores.

Ambos problemas fueron superados definitivamente en la década de los afos 40, por la introduccion
del impuesto sobre la renta en 1842 y con la derogacion en 1846 por parte del parlamento de las
“leyes de granos”, que contaba con sus antecedentes.... Antecedentes Esta supresién simbolizaba y
ante todo hacia realidad el triunfo del liberalismo en Inglaterra, que se fue materializando, entre 1842
y 1845, en un decisivo desarme arancelario, eliminandose los impuestos a la exportacion y
reduciéndose severamente los de importacion.

La eliminacion del primero de los obstaculos se produjo en 1842 con la implantacion de una reforma
tributaria, la mas avanzada de Europa, pues supuso la introduccidén del “impuesto sobre la renta”
(income tax). Ello posibilitd no solo mantener los ingresos de la Hacienda Publica sino aumentarlos y
obtener superavit presupuestarios. El segundo no tardaria mucho en ser superado. En 1838, Richard
Cobden, industrial de Manchester, cred la “Liga Antileyes de Granos” iniciandose una fuerte campafia
contra el proteccionismo. Pero pudieron tanto, si no mas, los hechos que la propaganda. Los hechos se
compendian en el desfase entre demanda y oferta de productos alimenticios, consecuencia del fuerte
crecimiento experimentado por la poblacién. La economia britanica dependia cada vez mas de las
importaciones de granos. El hambre irlandesa de 1845-46, por la crisis de la patata, incidi6 en la misma
direccién, al hacer ineludibles las importaciones de alimentos a precios bajos y, por tanto, libres de
aranceles. En este proceso no es de desdefiar la creciente influencia politica de los sectores sociales
relacionados con la industria y el comercio internacional tras la reforma representativa de 1832 que dio
derecho a voto a las clases medias urbanas. El primer ministro conservador Peel llevd en 1846 al
Parlamento la derogacion de las “Corn Lows” en contra de su propio partido y del bloque de propietarios
que habia sido dominante hasta entonces en el parlamento. Apoyado por los liberales pudo sacar su
propuesta adelante.

29 fase, 1846-1860. esfuerzos del Reino Unido y de grupos nacionales del Continente por extender e/
liberalismo en Europa.

Mientras el Reino Unido avanzaba en la senda del liberalismo, aboliendo en 1849 las famosas “Leyes de
Navegacion”, en el continente, a pesar de los asaltos de la propaganda librecambista, el
proteccionismo resistia. La reaccion, aunque divergente, fue mayoritariamente proteccionista por parte
de las grandes potencias (Francia, Zollverein aleman y Rusia, también Espafa), si bien la protecciéon se
fue moderando mediante la reduccion de tarifas. Por el contrario, la orientacién de paises pequefios como
Bélgica, Holanda, Suiza y Dinamarca, que no representaban sino el 5% de la poblacion europea, fue mas
bien librecambista. En EE.UU., donde las diferencias entre el norte y el sur, entre republicanos y
demdcratas, eran claras (proteccionistas los primeros, prolibrecambistas los segundos), la llegada al
poder de los demdcratas en 1844 signific un ligero giro hacia una politica arancelaria de liberalizacion,
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que duraria hasta 1861. Sélo ligero cambio, puesto que los derechos aduaneros americanos eran, en
media, del orden del 30%, aparte de que la distancia y las técnicas de trasporte seguian ain actuando de
proteccion natural.

Desde 1846, tras el éxito de sus ideas en Inglaterra, Cobden comenzé a propagarlas, en auténtica
cruzada, por toda Europa. Un poco por todos, en Europa, fueron emergiendo grupos de presion, Ligas
Librecambistas, generalmente animados por industriales y economistas, a favor del liberalismo, con el
argumento de que el pais mas liberal era el mas desarrollado, y en contra de aranceles excesivamente
protectores, lo cual tuvo sus frutos al conseguir rebajar la proteccion.

34 fase, 1860-1879: adopcion del librecambio en la mayor parte de Europa.

La firma en 1860 del Tratado Cobden-Chevalier entre Francia e Inglaterra constituye la “piedra miliar
del liberalismo europeo” (Sauri), al ser el elemento determinante de la apertura econdmica en el siglo
XIX y por su proyeccién en el futuro de las relaciones internacionales. Si las actuaciones de Peel
durante los afios 40 representaron el punto de partida salida del librecambio, el acuerdo de 1860
significd su internacionalizacion.

El tratado comprendia un desarme arancelario, pero la pieza fundamental del mismo era la clausula
de nacion mas favorecida —componente novedoso que reaparecera en muchos de los tratados
comerciales suscritos desde entonces—. Su trascendencia provenia de sus efectos multiplicadores,
pues segun ella las partes contratantes se garantizaban mutuamente un tratamiento arancelario tan
favorable como el que hubiesen otorgado a terceros paises. Se comprometian a aplicar a la otra parte
la tarifa aduanera mas baja que hubiesen consentido a un tercer pais. La cladusula transformaba los
tratados, formalmente bilaterales, en multilaterales. Y favorecia obviamente el comercio, al propagar
automaticamente las concesiones arancelarias pactadas entre dos paises a todo el conjunto de sus
socios comerciales.

El tratado de 1860 fue el primero de toda una larga serie. Entre 1862 y 1867, la mayor parte de los
paises europeos, a través de tratados mutuos, y en especial con Francia, entraron en lo que se
denomina la “red del tratado Cobden-Chevalier”, adhiriéndose asi al librecambio, que se expandié con
rapidez. Ello favorecid el desarrollo del comercio, maxime cuando los tratados comerciales trajeron
como corolario acuerdos internacionales en materia de trasporte y comunicaciones asi como de
politica monetaria, lo que amplié la interdependencia comercial y la integracion econdmica entre
naciones. Dos excepciones a destacar: EE.UU., que tras el triunfo del Norte en la Guerra de Secesion,
vuelve al proteccionismo, y Rusia, que no firmd ningln tratado con Francia hasta 1874, en visperas
del giro general hacia el proteccionismo. Y una acotacion sobre la que conviene insistir: el liberalismo
implantado en Europa es matizable, pues era bastante moderado y sobre todo durd poco; el desarme
aduanero europeo era significativo en comparacion con la etapa anterior, pero en modo alguno tan
categdrico como en Inglaterra.

44 fase, 1879-1892: retorno de Europa continental al proteccionismo.

Fue Alemania quien marco el fin del librecambio y reabrid la via hacia el proteccionismo con el arancel de
1879, si bien fue precedida por algunos paises de menor influencia econdmica (Rusia, Austria y Espaiia
en 1877, Italia en 1878) que promovieron ligeros deslizamientos proteccionistas. La reaccion en cadena
del resto de los paises, al igual que en el periodo anterior, pero en sentido contrario, provoco, mediando
guerras tarifarias y rupturas de acuerdos comerciales, una rapida expansion del proteccionismo. Sélo
unos pocos paises, los del Low Tariff Club, ademas de Gran Bretafia, permanecieron fieles a los principios
del liberalismo en medio de una Europa proteccionista. Fuera de ella, Rusia (1891) y los Estados Unidos
(1890 y 1897) prolongaron su fidelidad a la proteccion, alzando también sus aranceles, por lo que se
convirtieron en los paises desarrollados mas proteccionistas del mundo.

El retorno a la proteccion fue el corolario légico de las dificultades econdmicas surgidas con motivo de la

"Gran Depresion”. Ella estaba —sin duda en Alemania, pero un poco por todas partes— detras del giro
proteccionista, que permitia armonizar los intereses en liza de los diferentes sectores y agentes
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econdmicos afectados, al propio tiempo que resistir la competencia exterior en tiempos de desaceleracion
del crecimiento y caida de precios. Se produjo por vez primera una coincidencia de intereses entre
agricultores e industriales continentales, que habian siempre mantenido posiciones encontradas en punto
a politica comercial. Los agricultores continentales —tradicionalmente librecambistas, al contrario que los
britanicos— veian ahora reducidas sus ventas en el exterior tanto como en su propio mercado a causa de
la competencia de los cereales de ultramar, y los industriales —por lo general proteccionistas frente al
predominio inglés— veian sus fabricas almacenando existencias como consecuencia de la agudizacién de
la competencia manufacturera internacional. Las dificultades comunes de unos y otros deshicieron las
diferencias para presionar al unisono sobre los poderes politicos reclamando proteccion y reserva de sus
mercados nacionales. El despliegue de “politicas de economia nacional” constituia una salida a las
dificultades del momento, la salida interior, lo que hizo que el crecimiento fuese en adelante mas
autarquico a la par que mas lento. Otra salida seria de naturaleza y direccion distintas, la exterior: el
colonialismo y en su medida el "Imperialismo".

La coincidencia del alza de los aranceles con la caida de los precios pudo reducir parcial y temporalmente la
eficacia, medida en términos absolutos, de la proteccidn de los bienes gravados con aranceles ad valorem,
no asi la de los protegidos con aranceles especiales —imposiciones sobre el volumen o peso de las
mercancias importadas—. Los aranceles ulteriores, crecientemente protectores (Francia, 1881 y 1892; Rusia,
1874 y 1891; Espafia 1874 y 1991), fueron limando esta posibilidad al ajustar tarifas con precios.

54 fase, 1892-1914. reforzamiento nominal de las tarifas protectoras y reduccion de la proteccion real en
Europa continental; presiones proteccionistas en el Reino Unido y librecambistas en los paises no
desarrollados.

En la década de 1890 se llevan a cabo correcciones en la politica comercial que moderaran el proceso de
cierre de las economias europeas. La Europa protectora, como medida inicial, siguid aumentando sus
tarifas. Fuera de Europa, en Rusia y EE.UU., la tendencia fue similar, solo que el ascenso del
proteccionismo no podia alcanzar cotas mucho mas elevadas, dados los altos niveles de las tarifas
arancelarias existentes. Este innegable aumento de las tarifas no significo sin embargo un reforzamiento
automatico del proteccionismo. Varios factores concurrieron para moderar las tarifas o reducir realmente
la proteccién. Por un lado, la dindmica de los precios, cuya recuperacion y crecimiento sostenido desde
1895 hasta 1913 disminuyd en términos reales la tasa efectiva de proteccion de las mercancias sujetas a
aranceles especiales. Por otro, jugando un papel mas decisivo y general, la serie de tratados bilaterales
firmados entre los paises europeos; las tarifas en ellos acordadas eran mas moderadas que las de los
aranceles generales y eran expandidas a otros socios comerciales gracias a la clausula de nacién mas
favorecida, promoviendo asi “efectos universales sobre los intercambios” (Sauri). Finalmente, la drastica
reduccion del precio del transporte estaba ya neutralizando, desde los anos 80, la subida de los
aranceles. El recrudecimiento, por tanto, de las tarifas en los afos 90, incluso en los 80, fue moderada
tanto por factores enddgenos (tratados comerciales, precios y estructura tarifaria) como exdgenos
(disminucion de los coste del transporte). Con todo, la reduccion no alcanzo los niveles de la fase liberal.

El Reino Unido, junto con Holanda, sigui® manteniendo sus viejas posiciones, a pesar de intentos de
cambio en reciprocidad con la corriente protectora del continente. Permanecié como bastion del
librecambio, del que no se apeara hasta 1932, en plena depresion de los afios 1930. También el mundo
no desarrollado iba contra corriente proteccionista, en este caso por la presidon impuesta por los paises
desarrollados. Bien por su condicién de colonia bien por la “diplomacia de las armas”, el Tercer Mundo se
movia hacia posiciones librecambistas.

Ciertos retoques proteccionistas fueron pretendidos por parte de grupos de presion britanicos capitaneados
por Chamberlain, sucesor de Cobden como apdstol del librecambio, aunque politicamente conservador. Ante
la realidad del cambio de reglas de juego por parte de los europeos continentales, Chamberlain propone un
programa no de "free trade' (comercio libre) sino el "fair trade” (comercio equitativo), que constituiria la
respuesta adecuada, de reciprocidad, a los que no practicaban un "/air play" (juego limpio). El parlamento
no aprobd las medidas presentadas por los conservadores y decidiod proseguir con la tradicion liberal.
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Cuadro 1. Aranceles medios sobre manufacturas (% sobre valor)

Reino Unido Francia Alemania EE.UU. Rusia Japon
1820 50 20 10 40
1875 0 14 5 45 17 5
1913 0 20 13 44 85 30

El librecambismo se fue abriendo camino en medio de dificultades a lo largo del siglo XIX, y si bien su
imperio no fue general ni absoluto como lo evidencia el asimétrico mapamundi de la politica comercial
que se dibuja en visperas de la Gran Guerra en cuadro 1, los intercambios comerciales entre paises
distaban bastante en esa fecha de verse restringidos por las condiciones del “sistema mercantil”
imperante a comienzos de siglo.

6.3.3. Medios de pago y sistema de pagos multilateral.

El siglo XIX fue también testigo y protagonista de otros cambios en las instituciones econdmicas.
Aumentaron los medios de pago, avanzd la forma multilateral de los pagos entre naciones y se fue
finalmente generalizando un sistema monetario internacional estandarizado, conocido como Patrén
Oro (PO). Estos cambios propiciaron también el desarrollo de los intercambios comerciales y los
movimientos de capital.

No es entendible desarrollo alguno de los intercambios comerciales o de movimientos de capital sin
disponer, primero, de medios de pago suficientes y, en segundo lugar, de unas reglas de juego,
instituciones, que regulen dichos pagos para hacerlos efectivos. Lo primero es evidente: en el intercambio
de bienes y servicios entre naciones, el pais que los recibe (importa) tendra que pagar al que los ha
remitido (exporta) y viceversa. Lo segundo es necesario crearlo y por lo mismo regularlo: partiendo de que
no existe, en principio, una “moneda internacional” sino sélo monedas nacionales, es necesario establecer
un sistema monetario internacional que posibilite pagos derivados del comercio de mercancias o
transferencias de capital nominados en las Gnicas monedas reales existentes, las nacionales, distintas entre
si; igualmente, ante la diversidad de estructuras de los intercambios entre naciones —con sus déficit y/o
superdvits en sus diversas balanzas— y las distintas formas de pago posibles entre ellos, bilateral o
multilateral, es necesario regular un sistema de pagos aceptado por las partes. La relacion entre sistema
monetario y de pagos internacionales, y la existencia misma de medios de pago, es evidente, pero no
deben confundirse.

Los medios de pago aumentaron, como luego se vera, como consecuencia del descubrimiento de minas
de metales preciosos, plata y oro, que aumentaron la oferta metalica y en consecuencia la posibilidad de
incrementar la acunacidon de monedas y por la transformacion de los sistemas monetarios y la
composicién de la masa monetaria. Estos fueron progresivamente dejando de ser sistemas exclusiva y
plenamente de contenido metalico, en los que los medios de pago se reducen a monedas metdlicas,
mediante la creacion, segun determinadas reglas, de otras formas de dinero no metalico. Ello posibilitaba
aumentar la masa monetaria en circulacion para hacer frente a pagos, con las ventajas y riesgos a ello
inherentes, sobre todo de no cumplirse las normas establecidas. En el siglo XIX se dispuso, asi, de mas
medios de pago que en ninguna época anterior.

Sistemas de pago:

Sistema bilateral: el pago de las importaciones procedentes de un pais se realiza con las exportaciones
hechas a ese mismo pais.

Sistema trilateral el pago de las importaciones de un pais se puede realizar con los saldos resultantes del
comercio con un tercero.

Sistema multilateral el pago de las importaciones de un pais se realiza con los saldos resultantes del
comercio con otros muchos paises.

Los superavit entre varios paises pueden servir para liquidar el déficit con otros y viceversa, sin necesidad
de llevar a cabo liquidaciones entre pares de paises.

Al propio tiempo, las formas de pago internacional se modificaron, posibilitando directamente
“ahorrar” medios de pago y finalmente también aumentarlos. En efecto, las formas de pagar los saldos
del comercio internacional pueden ser distintas, bilaterales o multilaterales. El multilateral reduce el
movimiento internacional de oro o divisas. Cuanto mayor sea el nimero de paises que comercien Yy las
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redes comerciales mas complejas, mas posibilidades existen de equilibrar los saldos entre paises. La
difusion de un sistema multilateral de pagos constituyd un poderoso soporte para el desarrollo del
comercio.

El comercio multilateral no nacié en el XIX pues tenia sus antecedentes en el 7riangular Trade. Pero a
partir de 1870, esta forma de pagos prolifera, aunque sin llegar a cubrir todas las relaciones comerciales.
A la altura de 1913 sélo el 25% de las mismas tenia naturaleza multilateral. En pleno siglo XIX y antes
de 1870, el multilateralismo existente era desconexo, entre conjuntos multilaterales autonomos, no
interrelacionados entre si, con Inglaterra como epicentro. A partir de 1870, estos conjuntos comienzan a
tener una mayor conexién entre si, e Inglaterra a dejar de ocupar un lugar tan central. La razdn de este
cambio estriba en la integracidon de dos economias potentes, EE. UU. y Alemania, en el comercio
internacional en general y con Inglaterra en particular. Su integracion arrastra tras de si las nuevas
conexiones o redes que estos paises habian desarrollado autdnomamente.

6.3.4. El sistema monetario internacional: el Patron Oro

El desarrollo de una economia crecientemente mundializada y cada vez mas compleja no era posible,
entre otras razones, sin la difusibn de un sistema monetario internacional estandarizado que
proporcionase la liquidez necesaria para financiar los intercambios y equilibrar las balanzas de pagos, al
propio tiempo que redujese los costes de transaccion y la incertidumbre en los cambios entre monedas
nacionales. Asi que, al igual que en el ambito nacional se habian formado sistemas monetarios, también
en el internacional podia y debia hacerse, ante la inexistencia de una moneda legal internacional y una
autoridad monetaria mundial.

Nociones y conceptos

El privilegio de emisién de moneda es uno de los elementos centrales de la soberania de las naciones. Sin
embargo, las monedas emitidas por un Estado no tienen curso legal mas que en el interior de dicho Estado. La
multiplicidad de sistemas monetarios nacionales plantea el problema de definir las relaciones de cambio
existentes entre las monedas de distintos paises. El cambio es precisamente la operacion que permite convertir
una moneda en otra, una moneda nacional en otra extranjera. A las monedas extranjeras se las denomina
divisas. Asi, para un europeo o un residente en Europa, la moneda “nacional” hoy es el euro, y el ddlar o la libra,
como cualquier otra moneda diferente al euro, son divisas, El mercado de cambios es el lugar o institucion
donde se dan cita la oferta y demanda de divisas, y donde se determina el precio de cada una de ellas en
relacion a otras, su tipo de cambio. Un aumento de la demanda de ddlares incrementara el precio del dolar en
términos de euros. El tipo de cambio del ddlar aumentara, nos tendremos que desprender de mas euros para
conseguir un dolar.

El tipo de cambio representa, en efecto, la cantidad de moneda nacional necesaria para obtener una moneda
extranjera, una divisa. Es el precio de una moneda en términos de otra o de un patrdn de medida de ambas. La
paridad es el tipo oficial de cambio en relacién a un patron, que puede ser el oro (asi lo fue en el Patrén Oro),
una divisa, o lo que es lo mismo, una moneda extranjera (asi fueron histdricamente la libra y el dolar, y lo sigo
siendo hoy el dolar). El patron ha sido historicamente una mercancia metalica o una divisa.

La convertibilidad es la propiedad que tiene una moneda para ser cambiada por otra. Es el estado quien decide
que su moneda sea convertible o que no lo sea. La convertibilidad de las monedas nacionales en divisas es una
potestad del estado, cuya decision posibilita 0 no que su moneda nacional circule fuera del territorio nacional.

En la historia de los sistemas monetarios internacionales son reconocibles dos grandes sistemas de tipo de
cambio:

- sistema de cambios fijos, por el que las monedas se definen oficialmente de forma fija en relacién a
un patrén (n gramos de oro por moneda, n libras o ddlares por euro) de tal manera que el tipo de cambio no
puede variar mas que en una minima medida en relacion a la paridad oficial. Cuando un pais no puede o no
quiere mantener la paridad, puede devaluar su moneda, modificando la paridad en el sentido de que la
moneda pierde su valor en relacién al patrén. El Patrdn Oro sera un sistema de cambios fijos.

- sistema de cambios flotantes, en el que no hay una definicién oficial del tipo de cambio y donde el
valor de las monedas fluctia en los mercados de cambio en funcion de la oferta y de la demanda. En este
sistema no es posible la devaluacion. Lo que resulta en el mercado de cambios es una apreciacion o
depreciacion de una moneda en relacion a su patrdn, bien oro o una divisa de aceptacion internacional.
Apreciacién y depreciacion son los equivalentes, relativos, a la reevaluacién o devaluacién en un sistema de tipos
de cambio fijo. Hoy, el sistema de cambios es flotante.

Un sistema monetario hay que crearlo, bien por acuerdos formales entre distintos paises o bien por la fuerza de
los hechos, por la imposicion explicita 0 mas bien implicita del /eader o "hegemon' de la economia mundial,
cuyas decisiones arrastran al resto de paises. La creacidn, acordada o impuesta, de un sistema monetario
implica la generacidn de un conjunto de reglas de juego, es por ello una institucion econémica, que hace posible
las transacciones e intercambios internacionales a nivel real y financiero, las cuales reglas tienen necesariamente
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que definir:

- un régimen de cambios, de tipos de cambio, y reglas sobre la convertibilidad de monedas.

- un sistema de reservas, que proporcione a los paises medios de pago internacional que les permitan
superar los desequilibrios transitorios de su balanza de pagos.

- mecanismos de reajuste, en caso de desequilibrios estructurales, permanentes o de largo plazo, de su
balanza de pagos.

(Adaptacion de F. Teulon, La nouvelle économie mondiale. Paris, 1993)

6.3.4.1. Los sistemas monetarios metalicos nacionales. Hacia el
monometalismo oro

Un sistema monetario es la forma como se organiza la circulacion monetaria en un pais y esta constituida
por un conjunto de disposiciones legales que reglamentan dicha circulacion. Se comprenden entre ellas
las relativas a: 1) la mercancia o mercancias que desempefian las funciones del dinero y materializan a
éste, hace por tanto referencia al tipo o tipos de dinero/moneda que se utilizaran; 2) a la unidad
monetaria que se fija como base del sistema; y 3) a las relaciones existentes entre los diferentes tipos de
dinero/moneda y medios legales de pago.

Los primeros sistemas monetarios fueron netamente metalicos, de pleno contenido metalico, porque se
otorgd a este bien, fundamentalmente al oro y la plata, el ejercicio Unico de las funciones tipicas del
dinero (medio de cambio, unidad de cuenta o valor y depdsito de valor), a causa de su rareza (alto valor),
su divisibilidad y su conservacion. En estos sistemas se entiende por patron en sentido amplio al metal,
oro y/o plata, que ejerce funciones monetarias 0 mas estrictamente a la unidad monetaria fijada por
ley en relacion con un determinado metal, en términos de cantidad (gramos) y calidad (talla) de dicho
metal. De esta forma las diferentes monedas eran definidas por un determinado peso y calidad del metal.

Antes del siglo XVIII, la moneda estaba totalmente subordinada al monarca, que ostentaba el monopolio de
emisién y la capacidad de modificar el valor de las monedas; los Unicos medios de pago eran monedas
metalicas; y habia escasez de metales preciosos, por lo que la masa monetaria en circulacion era estrecha.
En el curso del siglo XVIII y a comienzos del XIX se producen drasticas innovaciones monetarias. La moneda
se hace independiente del Estado en el sentido de que éste no puede cambiar su valor de la moneda y se
convierte en garante del valor estable de la misma; el propio estado establece reglas intangibles que fijan el
valor de las monedas y sus relaciones; y la escasez monetaria se reduce a causa de la utilizacion de moneda
fiduciaria no metdlica, papel moneda, billetes de banco, lo que ensancha la base monetaria pero entrafia el
riesgo de inflacién y consecuentemente de pérdida del valor estable de la moneda.

La mayoria de los paises europeos estuvieron adheridos en el siglo XVIII a un patrén bimetalico oro-plata
con el fin de extender la base 0 masa monetaria en circulacion y, asi, evitar las tendencias deflacionistas,
es decir, los peligros derivados de la eventual escasez de dinero (precios bajos, crédito escaso y tipos de
interés elevados). El estado fijaba un precio de acufiacion y, por tanto, una paridad legal oro-plata a la
gue se comprometia a pagar la conversion de un metal en otro. Sin embargo, el bimetalismo era muy
inestable debido a la dificultad de mantener la paridad legal al mismo precio que la de mercado, que era
funcién de la producciéon minera de oro y plata; de ahi la especulacion, a costa de las reservas metalicas.

El primer pais que se vinculd al Patron Oro fue Gran Bretafia, de hecho desde principios del siglo XVIII,
legalmente a partir de 1821, definiendo el valor oro de la libra (pound) y de de las otras monedas. Al
propio tiempo se restablecia la convertibilidad de los billetes de banco, papel moneda, en oro, a un tipo
de cambio fijo, de forma que siempre era reembolsable un billete en oro. La aceptacion del patrén oro
estuvo determinada por la creciente desaparicion de la plata, que proveniente de América acababa
dirigiéndose a Asia, como consecuencia del superavit de la balanza por cuenta corriente de Asia respecto
a Europa y de la mayor valoracion relativa que alli se daba a la plata respecto al oro —por lo que regia un
sistema monometalico plata—.

El ejemplo de Gran Bretana fue seguido por otros paises, comenzando por Alemania, a partir de los afos
1870 vy siguientes, de manera que en visperas de la Primera Guerra Mundial todos los paises importantes
del mundo formaban parte del Patrén Oro. La difusion y generalizacidon del sistema no se debid a ningln
acuerdo internacional, como sucedera en el futuro, sino a la fuerza de los hechos. Primero, a la posicién
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hegemdnica de Gran Bretafia en el comercio y finanzas internacionales, lo que impulsaba a los demas
paises a incorporarse al patrdn oro, porque asi podian aprovechar las “economias de red” que
proporcionaba el acceso al mercado de capitales londinense (Barry Eichengreen). Segundo, a la rapida
depreciacion de la plata respecto al oro, como consecuencia de los descubrimientos mineros que a partir
precisamente de 1870 se produjeron, lo que precipitd la cascada de adopciones del patrén oro.

El descubrimiento entre 1845 y 1850 de minas de oro en California incrementé el stock mundial de oro
mientras se mantenia estable el de plata, por lo que el oro se deprecid en relacion a la plata. El ratio
oro/plata bajo con todo débilmente, de 15,5 a 15, lo que sin embargo dio lugar a especulaciones. En 1870
sera el turno de la depreciacion de la plata, desvalorizacion ademas mucho mas severa que la anterior del
oro y ademas definitiva. El ratio oro/plata que en 1870 fue de 18, en 1910 seria de 40. Ello fue consecuencia
del descubrimiento y explotacion de minas de plata en el mundo, sobre todo en EE.UU., lo que multiplicd por
4 las disponibilidades mundiales de plata entre 1870 y 1914; las especulaciones siguieron, pero cambiando
de signo.

La Union Monetaria Latina fue un intento efimero por mantener el bimetalismo. El rapido incremento de la
oferta de plata y su consiguiente depreciacion provocaron el abandono del bimetalismo y la incorporacion
al patrén oro de Holanda, Paises Escandinavos y Francia con el fin de evitar la inflacién. Otros paises con
fuertes lazos econdmicos con Gran Bretana (Estados Unidos, 1879-1900) o que deseaban atraer capital
exterior y disponian de reservas de oro (Rusia, 1897) también lo hicieron. En cambio, Espafia nunca se
incorpord al patron oro pese a los deseos de las autoridades monetarias.

6.3.4.2. El funcionamiento del Patron Oro como Sistema Monetario
Internacional

La generalizacién de sistemas monetarios nacionales monometalicos oro y la estabilidad legalmente fijada
de los mismos facilitaba enormemente la conversion y cambio de las monedas nacionales. Ello posibilitaba
dar el salto cuasiautomatico a la creacion de un sistema monetario internacional, cuyas reglas de juego se
reducen a: fijacién de las monedas de cada pais en términos oro; tipos de cambio fijos, lo que derivaba
de lo anterior; libre acufacién de oro; y libre circulacién del oro, ningun pais podia dificultar la libre
importacion o exportacion de oro. Debido a la simetria del sistema ningln pais ocupaba en principio una
posicion privilegiada ni tenia que intervenir en los mercados del oro.

Ahora bien, el sistema obligaba y requeria de una politica monetaria rigurosa, cuyos problemas podian
provenir de la evolucion de los sistemas monetarios, crecientemente complejos y con contenido metalico
cada vez menor. La composicion de la masa monetaria de los paises se fue modificando seriamente, de
forma que el peso de la moneda metélica era cada vez menor en relacion a la moneda bancaria. En 1815,
en un agregado de la masa monetaria de EE.UU. Francia y Gran Bretafia, aquella representaba casi el 70
% de la masa monetaria en circulacion, un siglo mas tarde sélo el 13%.

La difusion de las practicas bancarias que utilizaban letras de cambio, libranzas y billetes de banco
planteaba de nuevo, pero a mayor escala, un viejo problema: la estabilidad del valor del dinero, tanto en
el interior (precios) como en el exterior (tipo de cambio). En efecto, el valor del dinero podia cambiar si
habia un desajuste entre la demanda y la oferta de dinero, con lo que podia cambiar la posicion relativa
de acreedores y deudores. La clave para evitar los peligros del exceso de oferta de dinero (inflacion) y de
la escasez (deflacion), eran las condiciones fundamentales referidas de libertad de acuiacion y circulacién
del oro, a las que se anadia la convertibilidad del papel moneda en oro a una paridad fija. Asi, la oferta
monetaria dependia de circunstancias objetivas, las reservas metalicas, y no de la discrecion de las
autoridades politicas —que podian sentirse tentadas a financiar el déficit fiscal mediante la emision de
papel moneda—, ni de la demanda del publico —porque no siempre era facil distinguir la inversion
productiva de la especulacién—. Ahora bien, las reservas monetarias de un pais eran una funcién de la
balanza de pagos.

En la economia internacional, el patrén oro funcionaba como un sistema de cambios fijos. Las divisas

podian apreciarse o depreciarse en el mercado en virtud de los saldos de la balanza de pagos por cuenta
corriente, pero no eran devaluadas ni revaluadas, ya que el tipo de acunacion comprometia al gobierno a
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pagar un precio fijo. Pues bien, el comportamiento de la balanza de pagos en un régimen de libertad de
comercio justamente permitia la estabilidad del tipo de cambio.

En un patrén metalico, los desequilibrios de balanza de pagos eran resueltos mediante transferencias en
metalico desde los paises con déficit a los paises con superavit. Sin embargo, como ya observé David
Hume en su critica a los mercantilistas, el déficit o el superavit de la balanza de pagos no podian ser
permanentes, ya que ningun pais podia importar indefinidamente mas alla de sus posibilidades de
exportacion, ni viceversa. En realidad, el desequilibrio de la balanza de pagos en un régimen de libertad
de comercio no provocaba el desprendimiento o la acumulacion ilimitada de reservas de oro, ya que
antes de que esto ocurriera entraban en juego unos mecanismos de ajuste automatico que permitian que
los tipos de cambio permanecieran constantes.

El principal era el mecanismo de los flujos de oro y los precios. El déficit (emision para pagar las
importaciones, presentacion de letras que no encuentran compensacion) provoca la exportacion de oro, y
ésta, a su vez, la pérdida de reservas y, a continuacion, la contraccion de la base monetaria. En virtud del
principio de convertibilidad (emision de acuerdo con el encaje bancario), la oferta monetaria (moneda y
billetes) sufria una contraccion que provocaba la caida de la demanda de crédito y, en Ultima instancia, la
caida de los precios. A partir de entonces, las exportaciones comenzaban a ser competitivas, mientras
que las importaciones se encarecian. El superavit provocaba el proceso inverso.

Al mismo tiempo entraba en funcionamiento el mecanismo de la politica monetaria. El banco central no
podia desprenderse de sus reservas si queria mantener el principio de convertibilidad y el negocio
bancario (re-descuento). El banco central modificaba el tipo de interés a medida que las reservas eran
alteradas por la demanda de los exportadores de oro. Cuando el tipo de redescuento aumentaba, la
demanda de crédito se reducia, lo que provocaba una contraccion de la inversion, de los salarios y de la
demanda, v, por tanto, de los precios. Y a la inversa, cuando el tipo de redescuento aumentaba. Ademas,
el banco central podia intervenir en el mercado abierto vendiendo o comprando titulos de la deuda para
retirar o inyectar liquidez, si bien los mercados de la deuda publica todavia eran poco importantes dada la
escasa proporcion del gasto publico respecto a la economia de cada pais.

Las fluctuaciones del tipo de cambio y del tipo de interés también podian estimular otro mecanismo de
ajuste, el mecanismo de los flujos internacionales de capital a corto plazo. La depreciacion del tipo de
cambio y el aumento del tipo de interés que experimentaban los paises con déficit, atraian la inversion de
capital exterior (compra de divisas depreciadas para cambiar por oro al valor de acuiacién y/o tipo de
interés elevado tras las medidas monetarias restrictivas). Y viceversa. A nivel mundial existia una
compensacion perfecta, lo que conducia a un rapido equilibrio.

Cuadro 2. Funcionamiento teorico del Patron Oro
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En la practica, el sistema monetario internacional no funcionaba tal como la teoria del Patron Oro predice.
En primer lugar, el Patrén Oro implicaba un potencial problema de deflacién de consecuencias nefastas
para la economia de un pais, lo que obligaba a gobiernos a ponerse en guardia frente a él. En el caso,
arriba sefialado, de que fuese necesaria una caida de los precios nacionales con el fin de eliminar un
déficit comercial, esta deflacion seria causa de recesion y de tensiones sociales, porque la deflacion no
estimula la inversién y reduce los salarios nominales. Segundo, si los intercambios internacionales
hubiesen dependido de los movimientos del oro entre naciones, el comercio internacional no hubiese
alcanzado los niveles que logro. La cantidad de oro que se dispuso en el siglo XIX no podia responder a
las necesidades de liquidez de las economias tanto nacionales como internacionales. Finalmente, la
evidencia empirica muestra que los intercambios internacionales no estaban asegurados por el
movimiento del oro. De hecho, el dominio financiero de la city de Londres hacia que la libra esterlina
fuese utilizada muy frecuentemente como reserva internacional y medio para reglar las transacciones
internacionales, lo que significa que junto al oro en especie existian otros medios de pago con aceptacion
universal. La libra era una divisa clave, /eader, que tenia esta caracteristica. Funcionaba de facto un
sistema de patron de cambios oro, que seria oficializado en el periodo de entreguerras y después de la
IIGM.

6.3.4.3. Las consecuencias del patron oro

En el patron oro, la oferta monetaria a escala mundial estaba vinculada con la produccion minera. Como
las minas de oro son limitadas y las extracciones no coinciden necesariamente con el ritmo de la actividad
econdmica, la economia internacional estaba expuesta a sufrir en conjunto los efectos deflacionistas de la
escasez de medios de pago. La rapida adopcion del patron oro, junto al estancamiento de la produccion
mundial de oro a partir de 1870 debieron de contribuir, en su medida pero no de forma decisiva a la
caida de los precios mundiales, que se manifestd en “La Gran Depresion”.

Las consecuencias recayeron especialmente sobre los paises prestatarios que dependian financieramente
de Gran Bretana (en época de depresidn, las importaciones de bienes y la exportacion de capital se
contraen) y sobre la poblacion minera y agricola (demanda de remonetizacion de la plata en Estados
Unidos).

Las tendencias deflacionistas del patrén oro fueron mas tarde compensadas por la difusidon de nuevos
métodos para economizar el uso de oro, en tal medida que los intercambios se multiplicaron mas deprisa:

1) La difusion del dinero bancario (cuentas corrientes y depdsitos a la vista). La difusion del principio de
reserva fraccional permitia crear dinero via depdsitos. En consecuencia, la oferta monetaria experimentd un
cambio y un aumento, porque consistia en dinero en efectivo (moneda y billetes) y, cada vez mas, en
crédito, desde el momento que ya no se requeria la misma cantidad de oro para sostener la actividad
econdmica. No obstante, las variaciones a corto-medio plazo de la oferta monetaria reflejan, ampliandolas,
las variaciones de las reservas de oro, excepto en afos de guerra (papel moneda) y posguerra (deflacion
para reabsorber el exceso de papel).

2) El desarrollo del comercio multilateral. Como se ha visto, cuanto mayor era el niUmero de paises que
comercian multilateralmente, mayores eran las oportunidades de saldar los desequilibrios comerciales, y
tanto menores las necesidades de movimiento de oro para conseguir esos equilibrios y las restricciones de
un pais sobre el comercio exterior para proteger sus reservas.

3) La posicién de Gran Bretafia en la economia internacional. La politica de librecambio abrié el mercado
britanico a las exportaciones mundiales, sosteniendo el comercio multilateral. El superavit de la balanza de
pagos por cuenta corriente, la cualificacion de la banca comercial y la fortaleza de la libra convirtieron a
Londres en el principal centro financiero de la economia internacional, donde era posible encontrar crédito
para financiar el comercio internacional.

Sin embargo, la difusién del dinero bancario podia ser contradictoria con los principios del patrén oro. Si

este funciond realmente bien, como sistema de cambios fijos, fue por la creencia generalizada en el
respeto del principio de convertibilidad por encima de cualquier otro objetivo econémico, social y politico.
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La pax britanica también contribuyd decisivamente a asentar esa creencia: estabilidad politica y
cooperacion internacional. La confianza que se depositd en Inglaterra y derivadamente en el valor a corto
y largo plazo de su moneda fue decisiva para la estabilidad del sistema. El liderazgo econédmico y sobre
todo financiero britanico jugaron un papel decisivo en esta estabilidad, posiblemente mas decisivo que las
propias supuestas virtudes del sistema.

6.4. La integracion economica mundial. Convergencia de precios y salarios.
La formacion de un mercado mundial

El conjunto de estos movimientos de mercancias, hombres y capitales que, apoyados en los cambios
técnicos e institucionales, caracterizan a la primera "globalizacién" ha traido consigo que las economias
que han participado en estos movimientos hayan tendido a converger, en precios y en salarios, e incluso
en renta. Mas aln que el aumento de los flujos es esta convergencia de los precios en el mercado
mundial de bienes y salarios lo que marca la puesta en marcha de la verdadera globalizacion y la nueva
division del trabajo.

La convergencia de la renta media por habitante es equivoca, por cuanto que encubre importantes
desigualdades y dispersidn de rentas, ademas de no tener en cuenta la evolucién de la poblacién de los
diferentes paises. Dos tipos de convergencia son sin embargo inequivocas. La que concierne a los precios
de los bienes y a los precios de los factores productivos. La primera deriva de la intensificacion de los
intercambio de mercancias, y afecta no a cualquier tipo de bien sino fundamentalmente a los bienes
intercambiables que pueden competir en los mercados, la segunda proviene de los movimientos
internacionales de capitales y trabajadores.

Segun O'Rourke y Williamson, que han tratado el tema con detenimiento, a comienzos del siglo XIX se
observa un aumento de la dispersion de los salarios reales de la mano de obra no cualificada —es la que
ellos consideran— pero esta dispersion se invierte en la segunda mitad de siglo, registrando una caida
regular que se detiene a comienzos del siglo XX. La disminucion de este diferencial salarial esta afectada
mas por la convergencia de los salarios entre los paises del Nuevo Mundo y Europa que por la que se
produce en el interior de los paises europeos. Son los salarios europeos, especialmente los de los paises
mas atrasados, los que tienden a dar alcance a los altos salarios americanos. Fueron justamente los
movimientos migratorios los que contribuyeron a reducir estas diferencias salariales entre una Europa
abundante en mano de obra y el Nuevo Mundo escaso de factor trabajo.

La convergencia, segun estos autores, concierne también y sobre todo a los precios. Por ejemplo, el
diferencial de precios del trigo en los mercados americanos y londinense paso del 58% en 1870 al 18 en
1895 y al 16% en 1913. La distancia de los precios de otros productos también cayd entre similares
fechas; la de algunos, como la carne, brutalmente (de 100% en 1870 a 18% en 1913), la de otros,
textiles o productos metallrgicos, menos (de 14 a 4% y de 80 a 20%, respectivamente). También los
mercados de otros paises y de otros productos experimentaron similar convergencia. La explicacion de
este fendmeno hay que rastrearla entre la baja de los costes del transporte y el libre comercio, con sus
rebajas arancelarias. El factor transporte interoceanico es crucial en la explicacion. El arancel es menos
decisivo. Ello se prueba fundamentalmente por el hecho de que la caida de diferencial de precios persiste,
aungue atenuada, en la fase del recrudecimiento del proteccionismo, es decir, de aumento de las tarifas,
lo que evidencia que no fue la liberalizacion sino la fuerte caida del coste del transporte en este momento
la causante de la convergencia de los precios. Sin embargo, el que la convergencia fuera algo mas aguda
en el caso de Gran Bretafia, pais siempre liberal, que en el resto de los paises, mas o menos
proteccionistas, evidencia que también el libre comercio fue causa de convergencia.

En éste proceso de convergencia de la economia mundial conviene resefiar dos cuestiones que matizan a
la par que enriquecen la inteligencia de este proceso. En el momento en que desde aproximadamente
1870 la circulacién de bienes y factores se intensificd, Europa continental y EE.UU. orientaron sus politicas
arancelarias en la direccion proteccionista, mientras que los "paises nuevos" lo hicieron en sentido
contrario, hacia la liberalizacion. Estas diferentes politicas comerciales hicieron que el potencial de
integracion de Europa continental y EE.UU. se viera limitado, en tanto que las “economias del Tercer
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Mundo fueron integrandose mas rapidamente con el resto del mundo que sus economias homdlogas
atlanticas” (Williamson). Por otro lado, la integracion econdmica vino necesariamente acompafiada de la
division internacional del trabajo, por la especializacion, lo que redundd en un crecimiento de la renta
mundial. Esta division no fue exactamente una "division vertical", entre norte y sur, entre economias
desarrolladas, especializadas en la produccion que bienes industriales, y economias atrasadas o en vias
de desarrollo, dedicadas a la produccion de bienes primarios. Los hechos no convalidan esta vision
convencional, dado que economias tan desarrolladas como EE.UU. y otras del Nuevo Mundo eran las
mayores productoras de bienes primarios. Con todos los matices enriquecedores que se quiera, es
evidente empero que la integracidn econdmica se estd produciendo y que “el capitalismo plenamente
constituido se apropia de verdad del espacio internacional” (Norel)

6.5. El colonialismo y el imperialismo. Contrapunto del liberalismo

En gran parte de Afrecha y Asia, donde no se habian formado estados nacionales como en Europa, el
control econdmico de los paises europeos permitia ejercer un control politico sin necesidad de imponer un
gobierno colonial directo (imperialismo informal): asi era posible asegurar el respeto por el derecho de
propiedad vy el libre comercio (enclaves). Ahora bien, desde los afios 1880 se difunde un auténtico furor
por convertir la supremacia en conquista y administracion formales (colonialismo y nuevo imperialismo).
En consecuencia, practicamente no quedoé un rincdn de Afrecha y Asia sin ser objeto de reparto entre las
grandes potencias europeas y, mas tarde, Japon.

La expansion colonial fue enorme en el caso de Inglaterra. En 1918 su imperio colonial 33 millones de Kms.
cuadrados, la cuarta parte de las tierras emergidas, y contaba con 550 millones de habitantes. El segundo
pais en importancia colonial fue Francia, con 11 millones de Kms. cuadrados, la sexta parte del planeta, y
140 millones de habitantes. Las dimensiones del resto de los imperios coloniales era mas modesta.

La interpretacion econdémica del colonialismo, el imperialismo, segun la teoria de Hobson, luego asumida
por Lenin, ofrece una explicacion general del fendmeno: los dominios imperiales constituyen territorios de
asentamiento para los excedentes demograficos, aseguran la oferta de bienes primarios, mas baratos, a
los paises imperialistas, y amplian sus mercados de bienes y de capital. Esta interpretacién puede ser
valida para el caso de Gran Bretafia, puesto que una significativa parte de sus inversiones (mas del 50%)
y de sus intercambios comerciales (mas de la tercera parte) comerciales se orientaron hacia sus colonias
y dominios, si bien, el dominio britanico sobre la India resulté ser fundamental para el funcionamiento de
la economia internacional. Algunas investigaciones recientes han avanzado incluso la hipétesis de que el
imperialismo britanico fue solamente provechoso para algunos inversores, pero no para el pais en su
conjunto. Es mas, segun ellos, el acceso al mercado colonial habria contribuido a perpetuar la
especializacion en industrias obsoletas (textiles, ferrocarril, sobre todo). La experiencia de Francia es
distinta. Las relaciones comerciales con sus colonias sdlo representaban, redondeando cifras, el 10% de
sus importaciones y exportaciones, y menos del 9% de sus inversiones exteriores, aunque en ciertos
ramos de su comercio se alcanzaban cifras superiores. Las tesis marxista sobre las conexiones existentes
entre estos diferentes fendmenos son por tanto discutibles.

Las preguntas planteables sobre las causas y conexiones entre estos fendmenso son bastantes, sin que
pueda darse una respuesta precisa y conclusiva. éTiene el aumento de inversiones exteriores de los paises
desarrollados en paises no desarrollados una conexién directa con el Colonialismo.-Imperialismo? La
respuesta no puede menos de ser ambigua. El grueso de las inversiones no fue dirigido a paises coloniales
sino que fueron inversiones cruzadas entre paises desarrollados. Y tampoco muchos paises coloniales
impidieron que otros invirtieran sus colonias. éFueron el imperialismo y el colonialismo una salida, o la salida,
de la crisis de competencia interna nacional o entre paises desarrollados? La tesis marxista dice que la caida
de la tasa de ganancia en los paises capitalistas avanzados les llevd a hacerse con territorios donde 1)
reservarse zonas para conseguir materias primas baratas para poder competir mejor, 2) mercados cautivos
donde para colocar sus excedentes de produccion nacional, 3) zonas de inversion donde maximizar o
mejorar rentabilidades y retornos superiores a los vigentes en la metrdpoli. No es muy segura esta
interpretacion, porque: 1) no todas las colonias disponian de recursos de materias primas interesantes, 2) las
colonias no eran ni de lejos mercados potentes de consumo, dado su bajo nivel de renta y derivadamente de
demanda, 3) la inversiones no siempre se dirigieron a las colonias propias, sino a otras colonias y a otros
territorios no coloniales, como Latinoamérica. El problema parece mdas complejo que lo que la version
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marxistas nos ensefia. Tiene causas diferentes: causas econdmicas, no desdefables, y otras causas, entre
ellas geoestratégicas y politicas, toma de posicione dada la rivalidad entre las potencias econdmicas.

Los factores geoestratégicos desempefiaron un papel muy importante: Gran Bretafa pretendia proteger
las rutas con la India y los demas entorpecerlas y acceder a la prestigiosa posicion de grandes potencias
internacionales. Se estaba conformando un mundo jerarquizado tanto econdmica como politicamente. Las
causas sociales y politicas son mas dificiles de precisar, pero seguramente fueron tan importantes como
las econdmicas . Seglin Schumpeter, el imperialismo fue un instrumento de dominio politico en manos de
la aristocracia, un instrumento de cohesién en torno a una idea o proyecto nacional. El imperialismo,
como expresion del nacionalismo, servia para canalizar el descontento producido por los desequilibrios
sociales de la industrializacion, proporcionando una identidad nacional a la sociedad de masas,
particularmente a las clases medias. En todo caso, el imperialismo mas 6 menos formal puso limites al
desarrollo econémico de los territorios anexionados, al tiempo que, en cuanto expresion de una ideologia
nacionalista, dirigio a las potencias europeas hacia una politica militarista, que estallé en 1914.
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6.6. Practicas de Tema 6: Relaciones Econdmicas Internacionales en el siglo
XIX. La primera “globalizacion”

MATERIAL PARA PRACTICAS

P.1. Conceptos a recordar

P.2. Cuestiones a analizar

P.3. Comentarios a tablas y graficos
P.4. Lecturas complementarias

P.1. Conceptos a recordar
Todos estos conceptos econdmicos son basicos y fundamentales; seran ademas empleados con
frecuencia a lo largo del curso, por lo que su comprensién y memorizacion es indispensable.

Integracién econdmica Convertibilidad
Politica comercial Sistemas de cambios fijos y flotantes
Politica arancelaria Inversiones directas y de cartera
Librecambismo Productos primarios
Proteccionismo Balanza de pagos:
Arancel Balanza de mercancias
Tarifas ad valorem Balanza por cuenta corriente
Tarifas especiales Balanza basica
Sistema de pagos internacional Balanza de capitales
Sistema de pagos bilateral Tasa de apertura
Sistema de pagos multilateral Monometalismo
Sistema monetario internacional Bimetalismo
Patrén Oro Unién Monetaria Latina
Divisa Patron Fiduciario
Paridad Imperialismo
Autoridad Monetaria Tratado Cobden-Chevalier
Tipo de cambio Clausula de nacion mas favorecida
Reevaluacién/devaluacion Ventajas comparativas
Apreciacion/depreciacion Ventajas factoriales

Lobby
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P.2. Cuestiones a analizar
1.- ¢Qué relacidn existe entre Industrializacién e Internacionalizacién de las economias nacionales?

2.- ¢En qué sentido las relaciones econdmicas internacionales supusieron un cambio de grado o de
naturaleza?

3.- ¢Cudles son los fundamentos micro y macro del comercio internacional?

4.- ¢Son permanentes las ventajas factoriales (en la disposicidon de factores productivos) de los paises
o hay algun factor que las puede modificar?

5.- ¢Cuando y por qué él barco a vapor comenzé a suplantar al de vela?
6.- ¢Por qué los barcos de vela resistieron a la competencia de los de vapor?

7.- ¢COmo o en qué incidieron las innovaciones técnicas de los transportes y de las comunicaciones en
el desarrollo de los intercambios comerciales y de las migraciones?

8.- ¢Por qué era necesario un aumento de los medios de pago ademas de la transformacion de los
sistemas monetarios nacionales de cara al desarrollo del comercio internacional?

9.- ¢{Qué quiere decir que el sistema de pagos multilateral permite “ahorrar” medios de pago?

10.- Explique la frase siguiente: “la “extraversion de las economias nacionales, de los paises
desarrollados y algunos menos desarrollados, es un fendmeno nuevo, histdricamente inusitado”.

12.- ¢{Influyeron de forma decisiva los cambios de politica arancelaria en el desarrollo el comercio
internacional?

13.- Razone las ventajas del multilateralismo.

14.- ¢Cudl era la estructura, por productos, dominante en el comercio internacional?
15.- ¢Cuadl fue el principal pais receptor de emigrantes?

16.- ¢Cual era la direccidon geografica principal de las inversiones exteriores?

17.- ¢Cual fue el principal pais inversor en el exterior?

18.- ¢Cual fue la légica del nacimiento de las multinacionales?

19.- Explica las ventajas e inconvenientes sistema monetario bimetalico.

20.- Explica las principales ventajas y problemas del Patrén Oro.

21.- Razona si el funcionamiento tedrico del Patron Oro se cumplia en la practica.

22.- ¢Cuales las principales diferencias del imperialismo respecto al viejo colonialismo?

23.- ¢Por qué los agricultores europeos, excepto los ingleses, fueran en general favorables al librecambio
y los industriales estuvieron a favor del proteccionismo.

24.- éCual es el factor mas determinante de la convergencia internacional de los precios?
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P.3. Comentarios a tablas y graficos

1.- Analice esta tabla y desarrolle un comentario sobre la evolucion de la distribucion
geografica o la composicion por productos del comercio mundial

Estructura geografica y por productos del comercio mundial (en %)

1876-1880 1896-1900 1913
Productos | Manufac- | Productos | Manufac- | Productos | Manufac-
primarios | turados | Primarios | turados | primarios | turados
Exportaciones:
USA y Canada 85,7 14,3 81,0 19,0 74,1 25,9
GB e Irlanda 11,9 88,1 17,2 82,8 30,3 69,7
Europa norocidental 43,8 56,2 50,5 49,5 48,0 52,0
Resto Europa 78,1 21,9 74,9 25,1 75,6 24,4
Subdesarrolladas y 97,6 2,4 91,6 8,4 89,1 10,9
Resto mundo
TOTAL MUNDIAL 61,9 38,1 62,8 37,2 61,8 38,2
Importaciones:
USA y Canada 63,5 36,5 63,0 37,0 63,4 36,6
GB e Irlanda 85,8 14,2 82,6 17,4 81,2 18,8
Europa norocidental 60,9 39,1 62,0 38,0 59,9 40,1
Subdesarrolladas y 30,9 69,1 29,2 7,8 4,0 59,8
Resto mundo
TOTAL MUNDIAL 64,9 351 65,6 34,3 65,0 35,0

2.- Explique qué refleja esta tabla

Aranceles medios en 1914
Paises % de gravamen

Gran Bretana 0,0
Holanda 4,0
Bélgica, Suiza 9,0
Alemania 13,0
Dinamarca 14,0
Austria-Hungria 18,0
Francia, Suecia 20,0
Rusia 38,0
Espana 41,0
Estados Unidos (*) 30,0
Fuente: S. POLLARD, La conquista pacifica, p. 307.
(*) en 1897 era del 57%

3. Comente este texto

“La integracion de la economia mundial en visperas de la Guerra Mundial se hace patente cuando el
trigo argentino es transportado por una compaiia de ferrocarriles de capital britanico y después en un
barco a vapor construido en el rio Clyde [Glasgow, Escocia] empleando como combustible carbdén de
los depdsitos de Gales, con el fin de asegurar un pan barato para los obreros ingleses, aunque ello
sea a expensas de los granjeros de East Anglia, que se veran obligados a reconvertirse en
ganaderos”.

CROUZET, F. (1986). Remarques sur la formation d’une économie mondiale. Histoire, Economie et Societé
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4.- Analice esta tabla, descubriendo qué paises son los principales exportadores o
importadores de capital

MOVIMIENTO DE CAPITALES
Distribucion de capitales internacionales en el afio 1914 (miles de millones de libras
esterlinas)

Paises Exportadores de capital Regiones importadoras de capital
Gran Bretana 4.1 Europa 2,5
Francia 1.9 América del Norte 2,3
Alemania 1.2 Ameérica Latina 1,8
Bélgica, Holanda, Suiza 1,1 Asia 1,5
Estados Unidos 0,7 Africa 0,9
Otros 0,5 Oceania 0,5
Total 9,5 Total 9,5

Fuente: A.G. KENWODD y A. L. LOUGHEED, Historia del desarrollo econdmico
internacional, pp. 54-55.

5. éQué refleja esta tabla?

LA OFERTA MONETARIA
La oferta monetaria en los Estados Unidos, Francia y Gran Bretaiia. La composicion del dinero
bancario (miles de millones de ddlares)
Total de la
Oro Plata Dinero Bancario Oferta
Monetaria
Tot Deposito
al % Total % Billetes s Total % Total %
a la vista
267 65 332
1815 | 320 | 31,68 | 349 | 34,55 (80,4%) | (19,6%) | (100%) 32,87 | 1.010 100
311 278 589
1848 | 274 | 17,22 | 728 | 45,76 (52.8%) | (47,2%) | (100%) 37,02 | 1.591 100
1.1 1.335 1.176 2.511
1873 87 27,74 | 581 13,58 (53.2%) | (46,8%) | (100%) 59,15 | 4.279 100
1.2 1.816 4.365 6.181
1892 68 15,57 | 693 8,51 (29,4%) | (70,6%) | (100%) 75,92 | 8.142 100
2.0 3.818 13.453 17.271
1913 02 10,11 636 3,21 221%) | (77,9%) | (100%) 86,68 | 19.801 100
Fuente: R. TRIFFIN, 7he Evolution of the International Monetary System, Yale, 1964, p. 56.
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5. El Colonialismo e Imperialismo europeo en Africa

El reparta de Africa
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Fuente: ). FOREMANPECK, Historia de la econmmia mandiald, op, i1, p, 13
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P.4. Lecturas complementarias

Lectura 1. Los determinantes de las migraciones

En este trabajo se ofrece una evaluacion cuantitativa de los fundamentos demograficos y econémicos
que determinan la migracion mundial, no solamente en un pais o en un momento del tiempo sino en
diferentes épocas histdricas y en todo el mundo...

Temas en torno a la migracion mundial

. se observa a menudo que la emigracion de los paises pobres aumenta cuando se produce el
desarrollo econdmico en el pais de origen. Esto ocurrié ciertamente en el siglo diecinueve (Hatton y
Williamson, 1998, capitulo 3), y una mirada a las estadisticas de inmigracion de los paises de la OCDE
hoy en dia confirma que los paises mas pobres generan normalmente menos emigrantes que aquéllos
gue estan mas arriba en el escalafén de la renta per capita. Esta observacion tan habitual no parece
qgue concuerde con la idea de que la migracidon viene determinada por la brecha entre las rentas
dentro y fuera del propio pais. Frente a ello, los observadores han descubierto una relacién tipo joroba
entre el desarrollo econémico en el pais de origen y la emigracion (Massey, 1988; Hatton y
Williamson, 1998, capitulo 3; Stalker, 2000, capitulo 7): asi, las tasas de emigracion de los paises
realmente pobres son muy bajas, mientras que son mucho mas altas en el caso de los paises
moderadamente pobres. Una posible explicacion para esta paradoja es que los cambios estructurales
y demograficos que coinciden con la industrializacion generan mas migracion en sus primeras etapas
que en las posteriores. Otra, que no compite necesariamente con la anterior, es que la pobreza limita
la migracion en la medida en que la financiacidn de la inversion correspondiente a un desplazamiento
de larga distancia es dificil para los que son muy pobres. Por tanto, cualquier incremento en la renta
del pais de origen que propicie la convergencia sirve para relajar la restriccion de la pobreza que
atenaza a la emigracion, y este efecto positivo puede dominar respecto al efecto negativo asociado
con cualquier estrechamiento de la brecha de renta entre el propio pais y el extranjero.

La era de la emigracion masiva europea

La era de la migracién de masas anterior a la Primera Guerra Mundial nos permite ver los
fundamentos econdémicos y demograficos que determinaron la migracion internacional en un periodo
de inmigracidn relativamente libre e ilimitada. Entre 1820 y 1913 salieron mas de 50 millones de
emigrantes desde Europa hacia el Nuevo Mundo. En torno a tres quintos fueron a los Estados Unidos
y el resto a Canada y América del Sur, Australasia y el sur de Africa. En las tres primeras décadas
posteriores a 1846 el nimero medio se situaba en torno a los 300.000 por afio, doblandose en las dos
décadas siguientes y superando el milldn a final de siglo. En la primera parte del siglo, Gran Bretaia
fue el origen principal de los emigrantes. A ellos se unié, a mitad de siglo, una corriente de
emigrantes de Alemania seguidos de una creciente oleada procedente de Escandinavia y de otras
partes del noroeste de Europa. Desde los 1880s, la emigracion aumentd vertiginosamente desde el
sur y este de Europa —representando la mayor parte del incremento en la migracion europea total. Al
principio procedia de Italia y de partes del Imperio Austro-Hungaro y posteriormente, desde los
1890s, se incorporaron Polonia, Rusia, Espaia y Portugal. Desde mediados de siglo los emigrantes
eran normalmente jovenes y solteros y cerca de dos tercios de ellos eran hombres. Mas de tres
cuartos de los inmigrantes que entraban en Estados Unidos se situaban en el intervalo 16-40 afios, en
una época en la que el 42 por ciento de la poblacion de los Estados Unidos se situaba en dicho grupo
de edad. Con independencia de que los jovenes y solteros pudieran ser mas innovadores y
emprendedores, ciertamente tenian mucho que ganar al desplazarse. Eran también relativamente (y
de una forma creciente) no cualificados, un hecho que en gran parte refleja cambios en la
composicion del flujo respecto al pais de origen. Y, una vez que la migracién de masas tuvo lugar, una
gran parte se desplazd a través de las redes de emigrantes, para juntarse con los amigos y parientes
que habian emigrado previamente al mismo destino. Aunque algunos se desplazaron como respuesta
a hambrunas, persecuciones y agitaciones politicas, las caracteristicas de los emigrantes reafirman la
hipétesis de que la inmensa mayoria se desplazd en respuesta a los incentivos econdmicos —
maximizando los beneficios y minimizando los costes. Las tasas de emigracion variaron ampliamente
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en Europa a finales del siglo diecinueve. Las tasas mas elevadas fueron las de Irlanda, en promedio el
13 por mil y afno entre 1850 y 1913. Las de Noruega y Suecia se aproximaron al cinco por mil desde
1870 hasta 1913, mientras que las de Alemania se situaron por debajo del dos por mil y las de Francia
se situaron cerca del cero. Estas tasas de emigracion mostraron también tendencias diferentes. La
emigracion de Irlanda disminuyd desde los 1860s, y la de Alemania y Noruega disminuyé desde los
1880s. Casi al mismo tiempo, la emigracion de Italia y Espafia inicid un pronunciado ascenso, una
tendencia que sodlo se detuvo con el estallido de la guerra. Un reto al que ha de enfrentarse cualquier
teoria de la migracién es el de explicar no sdlo las diferencias en las tasas medias de emigracion entre
paises, sino también la existencia de tendencias diferentes en dichas tasas5. En un estudio reciente
(Hatton y Williamson, 1998, capitulo 3), explicamos las tasas de emigracion promedio (por décadas)
derivadas de unir 12 paises europeos entre 1860 y 1913 en funcién de cuatro variables clave (cuadro
1). La participacion de la fuerza de trabajo en la agricultura se considera como una medida del
diferencial de movilidad entre las poblaciones urbana y rural. El efecto es débilmente negativo,
proporcionando un poco de apoyo a la idea de que la poblacion rural era menos movil
internacionalmente. Es mas importante la brecha salarial, tal como se representa mediante el salario
real ajustado por la paridad del poder adquisitivo en el pais de origen y comparado con el
correspondiente al de una media ponderada de destinos. Obsérvese que estos datos salariales
corresponden a ocupaciones homogéneas en los distintos paises, con lo que no es tan necesario
incorporar un indicador de los estudios medios o de las destrezas (y de todas maneras no tenemos un
indicador adecuado de los rendimientos de las destrezas). El efecto de la ratio salarial es fuertemente
negativo y el coeficiente supone que, a largo plazo, un 10 por ciento de aumento en la ratio salarial
aumenta la tasa de emigracién anual en un 0,7 por mil. La tasa de natalidad retardada 20 afios sirvid
para aproximar la magnitud de la cohorte de los adultos jovenes. Su efecto es positivo, y es grande —
indicando que hasta la mitad de los nacimientos adicionales se dispersan al final en forma de
emigracion. Por supuesto, las fuerzas demograficas pueden tener dos efectos sobre la emigracién:
directamente, aumentando la proporcion de adultos jovenes; e indirectamente, saturando el mercado
de trabajo doméstico y empeorando con ello las condiciones de empleo en el mismo. Finalmente, un
mayor fondo de emigrantes anteriores aumenta la emigracion presente tal y como predeciria el efecto
amigos y parientes: por cada 1.000 emigrantes anteriores, se “arrastraban” al extranjero 20 mas cada
ano.

Cuadro 1 Regresion estimada para la emigracion desde Europa, 1860-1913

MigRate = - 6,08 - 4,57 AgShare - 6,86 LnWratio + 0,37 LagBirth

(3,3) (1,3) (4.4) (3,5
+ 0,22 MigStock + 5,64 Dum; R2 = 0,69
&4 (4,7)

Nota: estadistico t entre paréntesis.

Muestra: [Observaciones promedio de una década para un panel incompleto formado por una serie de observaciones de 12
paises de Europa]

Definicion de las variables:

MigRate = tasa de emigracion bruta por cada mil habitantes por década para todos los destinos extranjeros;

Agshare = porcentaje de la fuerza de trabajo en la agricultura;

LnWRatio = log. de la ratio de las tasas salariales ajustadas por la paridad del poder adquisitivo (PPA), pais de origen respecto
a una media ponderada de los paises de destino;

LagBirth = tasa de natalidad del pais de origen retardada 20 afos;

Migstock = fondo de inmigrantes anteriores en los paises de destino al principio de la década por cada mil habitantes del pais
de origen;

Dum = variables ficticias para Bélgica, Italia, Portugal y Espafia.

Método: regresion por MCO combinada, basada en 48 observaciones pais/periodo.

Fuente: Hatton y Williamson (1998), columna 4, cuadro 3.3, p. 39.

Algunos observadores han indicado que el pais europeo tipico pasé por un ciclo emigratorio que tenia
la forma de una “U” invertida (Akerman, 1976; Massey, 1988; Hatton y Williamson, 1998). Conforme
se iban desarrollando las revoluciones industrial y demografica, las tasas de emigracion aumentaron al
principio y luego cayeron. Se puede ver dicho patrén en nuestros datos, aunque para un conjunto de
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paises finalizd bruscamente con la Primera Guerra Mundial y las limitaciones impuestas a la
inmigracion que la siguieron. Este patron estilizado se puede explicar tal como sigue. Los efectos
demograficos, junto con la urbanizacion y el creciente fondo de emigrantes, fueron fuerzas
importantes en la fase ascendente del ciclo. Posteriormente, dichas fuerzas se debilitaron y fueron
mas que compensadas por la fuerte convergencia de los salarios reales de Europa con los del Nuevo
Mundo. Se ha sefialado que en vez de, o ademas de, las fuerzas que se acaban de mencionar, los
patrones de la emigracion europea vinieron determinados por la progresiva relajacion de la restriccion
de la pobreza conforme el desarrollo econdmico aumento los niveles de vida. La industrializacion se
extendié desde el oeste al este lo mismo que la emigracion. Faini y Venturini (1994) observaron que el
notable incremento en la emigracién italiana desde los 1880s se podria explicar por los crecientes
salarios reales en el propio pais —un efecto que predomind respecto a la influencia negativa de la
creciente ratio entre los salarios nacionales y extranjeros. En contraste, sélo pudimos encontrar
efectos positivos muy débiles de los salarios del propio pais en nuestro panel de paises,
probablemente porque en él predominaron las observaciones correspondientes al relativamente
préspero noroeste de Europa, en el que la restriccion de la pobreza fue menos problematica y donde
también fue mitigada gracias a los préstamos de los amigos y parientes que habian emigrado
previamente. Estos hechos podrian ayudar a explicar las tendencias migratorias opuestas de Irlanda e
Italia —dos paises igual de pobres situados en la periferia de la Europa industrial. En el caso de Irlanda
la hambruna que expulsé a un millén de emigrantes generd un fondo de emigrantes en el extranjero
gue proporciond el puente para mas oleadas. La tasa de emigracion anual era del 19 por mil en los
1850s pero tendié a la baja en la medida en que, durante el siguiente medio siglo, el salario real de
Irlanda aumenté notablemente si se le compara con los de Gran Bretafia y el Nuevo Mundo. En
contraste, en Italia los gradualmente crecientes salarios reales y el fondo de emigrantes que se iba
acumulando en el extranjero sirvieron en su conjunto para eliminar progresivamente la restriccion de
la pobreza y, como resultado, la emigracion crecié fuertemente.

Hatton, T.J. y Williamson, J.G. éCudles son las causas de la emigracién mundial?
Revista Asturiana de Economia, n°® 30, 2004.

Lectura 2. Los determinantes de las migraciones y el caso espaiiol

¢Cuales son los principales determinantes de la emigracion masiva europea? El trabajo de
Hatton y Williamson es sin duda el mas ambicioso en este sentido. Sus conclusiones sobre las causas
de la emigracion histérica han quedado no sélo como punto de referencia obligado, sino que han sido
corroboradas por diversos estudios de caracter nacional. Partiendo del supuesto inicial de que el
diferencial de salarios entre el pais receptor y el pais emisor es una explicacion insuficiente de un
proceso mucho mas complejo, Hatton y Williamson han contrastado empirica mente la importancia de
diversos factores explicativos de la emigracion europea en su etapa masiva (1860-1913). De sus
resultados se desprende la importancia de los diferenciales de ingresos a la hora de explicar la
emigraciéon internacional, junto con variables demograficas, el grado de urbanizacion e
industrializacién en los paises de origen, el efecto “familia y amigos” mediante el stock de inmigrantes
residentes en el pais de destino y la importancia de la persistencia y la continuidad en los flujos
migratorios. El caso espafiol presenta sin embargo, ciertas particularidades dentro de este modelo
general de la emigracién europea. La hipdtesis clasica de la importancia del crecimiento de la
poblacion sobre la emigracion no se confirma para Espana. Un crecimiento de la poblacion veinte afios
antes esta relacionado con aumentos de emigracion en la mayor parte de Europa, especialmente en
Italia y Portugal, pero no en Espana: las tasas de crecimiento natural cayeron en nuestro pais en las
décadas anteriores a 1880, por lo que hay una relacién débil y negativa con las tasas de emigracion.
Las condiciones econdmicas en los paises receptores, tomando como ejemplo el caso de Argentina,
influyen claramente en la emigracién espafiola, igual que el diferencial salarial entre Argentina y
Espana. Los emigrantes espafioles reaccionaron ante las diferencias salariales con el pais de destino
de la misma manera que lo hicieron otros emigrantes europeos. Sin embargo, la emigracion espafiola
estuvo condicionada por los bajos niveles de renta y, a medida que ésta crecid, la emigracion fue
mayor. Dados los bajos niveles de ingreso de los potenciales emigrantes en Espaiia, los aumentos de
renta per capita permitieron a determina dos grupos de poblacion afrontar mas facilmente los costes
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de la emigracién. Asi, el caso de la Espafia de finales del siglo XIX y comienzos del siglo XX se
presenta como un claro ejemplo de asociacion positiva entre crecimiento de la renta y aumento de las
tasas de emigracién. Sin embargo, el obstaculo de los bajos niveles de renta iniciales podria ser
superado gracias a la emigracién pasada (lo que parece que sucedid en Italia) mediante el envio de
remesas, o billetes prepagados. La influencia de la emigracién pasada y los lazos familiares resulta ser
importante para el caso espafiol, al igual que sucedia en otros paises europeos. Sin embargo, aunque
los emigrantes pioneros en Espana pudieron contribuir a relajar las restricciones de ingresos de otros
emigrantes, lo hicieron en menor medida que en Italia, debido simplemente al hecho de que estos
primeros emigrantes fueron muchos menos que en el caso italiano.

Hoy en dia la investigacion histdrica realizada nos permite concluir que la emigraciéon europea
fue mas intensa alli donde la poblaciéon habia crecido mas rapidamente en las décadas anteriores a la
explosion de las tasas migratorias, donde la diferencia de salarios reales entre origenes y destinos era
mayor, donde los cambios provocados por la modernizacion econdmica estaban ya en marcha y, por
ultimo, alli donde se habian creado redes de emigrantes y cadenas migratorias que transmitian
informacion y facilitaban el viaje y la insercion laboral en el pais receptor.

Sanchez Alonso, B.,”La época de las grandes migraciones desde mediados del siglo XIX a 1930” en
Procesos migratorios, economia y personas. Coleccion Mediterraneo Econdmico, n° 1. Almeria 2002

Lectura 3. Las migraciones de ayer y de hoy

La época de las grandes migraciones internacionales muestra que la Historia es un buen lugar para
buscar respuestas a algunos de l